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На протяжении двух последних десятков лет в учебниках и учебных пособиях по мировой экономике и международным экономическим отношениям, а также в справочной литературе, на наш взгляд, незаслуженно опущены некоторые явления и процессы, происходящие в системе современного всемирного хозяйства. В первую очередь это относится к оценке современной эпохи, как эпохи доминирования глобализирующегося рыночного хозяйства. Даже страны, сохранившие социалистический путь развития, в качестве регуляторов производства объявляют рынок и государство и реализуют их на практике. Это, во - первых. Во – вторых, наша эпоха стала периодом общего кризиса и ликвидации советской модели социализма в странах Восточной и Юго-Восточной Европы, а также на обширном географическом и экономическом пространстве бывшего СССР и в Монголии. Однако де-факто социалистический выбор сохраняется и успешно развивается в Китае, Социалистической Республике Вьетнам, да и Республика Куба поворачивает в сторону рыночных реформ, не отказываясь от строительства социализма. Конгломерат командной системы советского типа с идеями чухче (самостоятельность в строительстве социализма при опоре на собственные силы) практикуется в Корейской Народно – Демократической Республике. Наличие группы социалистических государств в типологии стран мирового хозяйства почему-то отсутствует в отдельных учебниках.( Важный индикатор мирового хозяйства – путь социально- экономического и общественно - политического развития государств вообще не столько опущен, сколько упущен. Умолчание о существовании и развитии социалистических стран дезинформирует обучающуюся молодежь о разнообразии государств в подсистеме мировой экономики и международных экономических отношений. Третье. В обширной подсистеме мировой экономики – в развивающихся странах возникали и появляются новые социально-экономические государства, которые не вписываются ни в капиталистическую, ни в четко обозначенную социалистическую систему хозяйствования, хотя в 60-80 годы в СССР такие страны оценивались как страны социалистической ориентации или некапиталистического пути развития. Попытки пойти по такому пути развития предпринимались в Алжире, Анголе, Афганистане, Бенине, Бирме, Гане, Гвинее, Гвинее – Бисау, Кооперативной Республике Гайана, Демократической Республике Йемен (до мая 1990г.), Демократической Республике Сан – Томе и Принсипи, Чили, Эфиопии.


Однако после развала СССР в подавляющем числе этих стран национально - демократические режимы были свергнуты либо путем внутренних переворотов, либо (хотя это было реже) путем парламентских выборов. В свое время эти страны пользовались политической, экономической и дипломатической поддержкой Советского Союза. Ныне такой путь развития проходит Лаосская Народная Демократическая Республика в Азии, а в Латинской Америке – Венесуэла (Боливарианская Республика Венесуэла), Республика Боливия и Республика Никарагуа объявили о строительстве «социализма ХХI века».


В этих и некоторых других странах Латинской Америки, Африки и Азии декларируются и своеобразно реализуются в форме поиска социалистической ориентации. Мы, вышедшие из советской модели социализма, сейчас потеряли осознания подлинных идей социальной справедливости и не очень четко представляем, а что такое реальный, недогматический социализм и где он существует и существует ли?


Проводя типологию современных государств, нелогично умалчивать эти социально- экономические и общественно - политические реалии нашего времени в учебных курсах по мировой экономике и международных экономических отношений.


Настало время осознать, что в начале ХХI столетия мировая экономика характеризуется многообразием социально-экономических и политических систем не только одной капиталистической направленности, но и поиском других, альтернативных путей прогресса. Реально существующий социализм и современный капитализм находятся в одной и той же исторической эпохе и будут вынуждены длительное время поддерживать взаимные контакты, приглушая деление стран на «измы».


И четвертое. Внешняя политика Запада и прежде всего США формально устремлена к насаждению в мире демократии, а по факту демонстрируется некое подобие неоконолонизации, связанная с территориально - экономическим переделом мира. Ярким примером того служит неспровоцированная агрессия против Ирака и усиленное (хотя и мало успешное) навязывание фактически оккупированной стране проамериканского президента, то же самое делается в Афганистане. К сказанному следует добавить солидарные акции, очень похожие на воздушную интервенцию США, Франции, Великобритании и некоторых других стран НАТО в Ливии, массированное, в том числе финансово – экономическое давление и угроза применения вооруженных сил в отношении Сирии. Случайным ли является совпадение, что в упомянутых странах утвердились режимы, проводившие независимую от США политику и заигрывающие с идеями социализма (ведь правящая партия в Ираке, Сирии назывались «Баас» - партией социалистического возрождения), а Ливия официально и по дипломатическому протоколу называлась Социалистической Народной Ливийской Арабской Джамахирией. Еще раньше вооруженным акциям США и НАТО подверглась Югославия. Спрашивается: против каких политических сил на мировой  арене выступает американская демократия?


И последнее по счету, но не последнее по важности. Наша молодежь и прежде всего российское студенчество должны хорошо представлять геополитическое положение своей Родины. США по – прежнему проводят ужимание международных политических и экономических позиций в мире, настойчиво приближая ракетные и противоракетные комплексы к нашим границам.


Имеются соседние или территориально близко расположенные к нашим границам страны, правящие круги которых оказались в форватере внешней политики США и НАТО и которые способствуют реализации их военно-политической стратегии. Наконец, развал СССР увеличил число государств, имеющих территориальное притязание к современной России. И такие реалии геополитической позиции страны нельзя предать забвению в типологии государств первых и последующих десятилетий ХХI веке.


В данном учебном пособии автор попытается восполнить эти упущения в типологии современных государств, касающихся характеристики мировой экономики и международных экономических отношений первых  десятилетий ХХI века.

к.э.н., профессор – Проничев И.К.
Предисловие.


Предполагаемое учебное пособие, предназначенное для студентов бакалавриата по направлению подготовки «Экономика», содержит как общекультурные, так и профессиональные компетенции. В рамках общекультурных компетенций (ОК) студенты получают знания о процессе становления мирового хозяйства, его эволюции, экономическом содержании мировой экономики на каждом этапе развития, о доле и месте международных экономических отношений в формировании мирового хозяйства и влиянии мирового хозяйства на современные экономические отношения. Прослеживая изменения, происходящие в мировой экономике и международных экономических отношениях, студент вырабатывает внешнеэкономическое мышление, навыки к обобщению процессов и явлений, происходящих как в мировом хозяйстве в целом, так и в его доминантном сегменте – международных экономических отношениях.


Анализируя основные субъекты мирового хозяйства и МЭО – государства, их национальные экономики, транснациональные корпорации, международные экономические интеграционные группировки государств, международные экономические и финансовые организации, - студент воспринимает изложенную в лекционном курсе, на практических занятиях, учебниках, учебных пособиях, периодических изданиях информацию и глубже понимает содержание учебного материала.


Что касается Профессиональных компетенций (ПК), то они также многогранны.


Профессиональные компетенции предполагают выработку и закрепление способности студентов собирать и анализировать исходные данные, необходимые для расчета экономических и социально-экономических показателей, характеризующих субъектов. Это, во-первых.


Во-вторых, в профессиональную компетенцию студента бакалавриата входит умение анализировать и интерпретировать макро – и микроэкономические показатели отечественной и зарубежной статистики о социально-экономических процессах и явлениях, выявлять тенденции к их изменению, максимально привязывая к внешнеэкономической деятельности.


В – третьих, в ПК включаются также приобретение студентами бакалавриата навыков составлять информационные обзоры, аналитические отчеты о потенциальных или реальных зарубежных партнерах.


Наконец, выпускник бакалавриата по специальности «экономист» должен знать процедуру выхода фирмы на внешний рынок и уметь оформлять все требуемые документы для ее участия в той или иной форме в международных экономических отношениях.


В целях более глубокого освоения общекультурных и профессиональных компетенций студентами бакалавриата по тексту выделены базовые категории и перечислены основные компетенции по каждой изучаемой теме.


Излагаемый теоретический материал автор попытался снабдить современной статистической и фактологической иллюстрацией.


По всему тексту учебного пособия, но особенно в разделах тем 1, 3, 4, 12, 13, 14 трактовка отдельных явлений и категорий излагается в дискуссионном ракурсе, полагаясь на творческую готовность студентов аргументированно определить собственную точку зрения. Тем самым на занятиях, особенно семинарских, создается дискуссионная атмосфера и достигается свобода слова и мысли. Главным требованием такого подхода и метода усвоения учебного материала является доказательность избранного подхода, а методологически демонстрируется должная в данном случае интеллектуальная свобода в обучении.


По тексту учебного пособия в конце изложения каждой темы дается предельно краткое резюме, поставлены контрольные вопросы, связанные с базовыми понятиями и компетенциями, а также содержится список дополнительной литературы по каждой теме.
Раздел 1. Генезис и характеристика мировой экономики на современном
этапе развития.
Тема 1. Становление и этапы развития мировой экономики.
	Базовые       категории       и
понятия:
-   Основные  исторические
	Основные компетенции по теме.

	
	Изучая   тему,   чему   должны   научиться студенты?

	вехи           и           факторы
	1.
	Знать два основных подхода к трактовке

	становления           мировой
	
	начала и процесса становления мирового

	экономики;
	
	хозяйства;

	- Этапы развития мировой
	2.
	Знать      проблемность      исторического

	экономики;
- Субъекты      мирового
	
	развития мировой экономики и уметь определить   собственную   позицию   по

	хозяйства.
	3.
	этому вопросу;
Агрументированно                     объяснить
особенности:    а)   этапа   формирования
мировой  экономики;   б)   второго   этапа
развития      мирового      хозяйства;      в)
современного этапа развития мирового
хозяйства;

	
	4.
	Четко представлять субъекты мирового хозяйства;

	
	5.
	Знать изменения отраслевой структуры в мировой экономике.


Узловые вопросы темы:
1. Становление и сущность мирового хозяйства.
2. Этапы развития мировой экономики.
3. Субъекты мировой экономики.
4. Отраслевая структура мировой экономики.
1.1 Становление и сущность мировой экономики.
Среди экономистов - международников до сих пор нет единой, универсальной оценки генезиса мирового хозяйства. В отдельных учебно-научных и даже солидных монографических исследованиях можно встретить трудно доказуемое утверждение о том, что «Римская империя уже дала всемирные экономические отношения», где были соединены «именно экономически все известные тогда части мира», что Римская империя «характеризовалась целостностью экономических отношений».
 Однако для достоверности истории и столь же достоверной ее оценки необходимо помнить, что Римская империя была искусственным образованием, которое создавалось путем военной эспансии, но не оформлялось естественным образом. Только «благодаря войнам и политическим союзам Рим включил эллинические государства на Балканах, в Малой Азии и на Восточном побережье Средиземного моря в состав Римской мировой державы».
 Это, во - первых. Во - вторых, между захваченными и иными способами, включенными в империю территориями никаких организованных экономических отношений не было и быть не могло. При посредничестве местных разъездных купцов возникали лишь стихийные торгово-обменные отношения между гражданами входящих частей империи, но и такие отношения носили локальный и эпизодический характер.
В империи не было никакого механизма экономического регулирования, даже отсутствовала служба по сбору налогов - основного источника пополнения государственной казны. Экономика субъектов хозяйствования империи была натуральной, а потому автарктной, не связанной или почти не связанной с внутренним рынком, не говоря уж о рынке внешнем. В конкретных условиях Римской империи того времени не могло быть и речи о целостности экономических отношений, для формирования которых не было естественных и объективных материальных предпосылок - международного разделения труда, не были преодолены наличные крайне примитивные орудия труда, не позволяющие постоянно создавать избыточный продукт (а торговать можно только избыточным продуктом), доминировала неразвитость внутреннего и внешнего рынков, а также товарно-денежных отношений в целом, отсутствовали наземные механические средства транспорта.
Из-за слабости исполнительной в том числе и экономической власти Рим оказался неспособным управлять мировой державой. Под влиянием внутренних социальных противоречий и войн, в том числе и гражданских, в 476г. последний император Римской империи Ромул Августул был низложен, а империя с центром в Риме пала. Да, Римская империя как мировая держава была, но она не олицетворяла собой объективно складывающуюся мировую систему да еще «с целостностью экономических отношений», мы иногда ищем черную кошку там, где ее нет. А зачем? Чтобы пооригинальничать? Детская забава!
С таким же подходом к поиску научно неудачных примеров и с нелучшими аргументами формирования мирового хозяйства можно было бы ссылаться на Монгольскую державу Чингисхана и его наследников. Тем более монгольский завоеватель поощрял торговлю, процветающую тогда благодаря Великому шелковому пути, который связывал Китай со Средней и Передней Азией и обеспечивал проникновение в Китай европейцев. Можно бы вспомнить Африканские империи - Ганы, Мали, Гао, определенным образом экономически влиявшие на континенте, но все эти империи, включая Римскую, не оказали, да и не могли оказать какое-либо заметное воздействия на формирование мирового хозяйства.
В оценке процесса становления мирового хозяйства не только имеется, но и доминирует другая точка зрения. Коротко она сводится к тому, что мировое хозяйство начало «складываться с мировой торговли, то есть движение товаров и услуг между странами».
 Более того, как считает автор, «районы Средиземноморья и Черного моря вместе с прилегающими странами Ближнего и Среднего Востока стали тем регионом мира, где еще в глубокой древности зародилось ядро мирового хозяйства».
 Конечно, внешняя торговля была и остается важнейшим компонентом мировой экономики, но этот реальный факт означал лишь начало формирования мирового рынка, но пока еще не мирового хозяйства, даже скромнее - его «ядра».
Вторым показателем и фактором, ускоряющим формирование мировой экономики, были великие географические открытия XV-XVII в.в., в результате которых народы и регионы американского, африканского и австралийского континентов начали включаться в мирохозяйственные связи.
Третьим импульсом в становлении мирового хозяйства явилась промышленная революция (вторая половина XVIII - начало XIX вв.), открывшая эпоху фабрично-заводского производства и индустриализацию во всех отраслях человеческой деятельности, включая средства морского, железнодорожного, автомобильного, воздушного транспорта и связи. На эти исторические вехи указывает и автор учебника В.К. Ломакин.

В этот же исторический период появилось и стало бурно расти международное движение капитала, как в ссудной, так и в производительной формах. Началось перемещение из одних стран в другие экономических ресурсов (факторов производства) в том числе и рабочей силы. И лишь к концу XIX - началу XX столетий завершился процесс образования мировой экономики. Именно с этого времени можно говорить и об этапизации мирового хозяйства, процесс которого мы попытаемся рассмотреть в следующем параграфе учебного пособия, предварительно выяснив его сущность.
Для пытливого и наблюдательного читателя авторскую характеристику выделенного вопроса необходимо начать с двух существенных замечаний. Во-первых, понятия «Мировая экономика», «Мировое хозяйство», «Всемирное хозяйство» в данном контексте семантически совпадают, являются синонимами, несущими одну и ту же информацию и об одном и том же политико-экономическом феномене современной жизни. Во-вторых, в специальной литературе, как и среди экономистов-международников, нет единого универсального определения этой действительно сложнейшей категории. В порядке иллюстрации приведем из множества лишь несколько примеров. «Мировое хозяйство, мирохозяйственная система - взаимосвязанные и взаимодействующие хозяйства разных стран мира, функционирующие по согласованным правилам, последовательное объединение хозяйств разных стран в единую хозяйственную систему».
 Определение, на наш взгляд, не очень удачно даже стилистически. Совершенно нелогично, как мирохозяйственная система объединяется в единую хозяйственную систему? И дальше. Как понимать, что хозяйства разных стран мира функционируют по согласованным правилам? Что это за правила и кто их согласовывает? На практике согласовываются отдельные договоры государств о внешнеэкономическом сотрудничестве, но никак (по крайней мере пока еще) не о функционировании национальных экономик, а тем более мирового хозяйства.
Оставим эту дефиницию в покое и приведем другую трактовку категории мирового хозяйства, цитируя дословно. «Более полное толкование мирового хозяйства определяет его как экономическую систему, самовоспроизводящуюся на уровне производительных сил, производственных отношений и определенных аспектов надстроечных отношений в той мере, в какой входящие в него национальные хозяйства обладают определенной самостоятельностью на каждом из трех названных уровней».
 Такое определение - результат устаревшего для современной России марксистского подхода, в котором используется и соответствующий терминологический инструментарий: производительные силы, производственные отношения, надстроечные отношения. Тем не менее, нельзя не согласиться с автором, что мировое хозяйство - это экономическая система и, как таковая, она является системой самовоспроизводящейся. Однако самовоспроизводство осуществляется не на тех уровнях, о которых говорится в определении (производительные силы, производственные отношения и надстроечные отношения), а на уровне субъектов мирового хозяйства.
Наконец, экономическая сущность понятия «Мировое хозяйство» рассматривается в широком и узком смысле. «По широкому определению, мировая экономика - это сумма всех национальных экономик мира, а по узкому определению - это совокупность только тех частей национальных экономик,
которые взаимодействуют с внешним миром».
 Широкое определение (выражаясь словами автора) экономической сущности мирового хозяйства, как нам представляется, вполне продуктивно, хотя и изложено в урезанном, усеченном виде, слишком математично - «сумма всех национальных экономик» и больше ничего. Здесь явно не достает оценки характера связей между данными субъектами мирового хозяйства, о котором мы обязательно скажем ниже. Что же касается так называемого узкого определения мировой экономики, то оно дано действительно слишком узко, поскольку касается «только тех частей национальной экономики, которые взаимодействуют с внешним миром». При такой интерпретации получается так: часть продукта национального хозяйства, которая поступает на экспорт, включается в мировую экономику, а другая также произведенная, но потребленная часть продукта внутри страны не «взаимодействует с внешним миром», а потому не входит в макроэкономические показатели мировой экономики, а это неверно.
Вполне допускаю, что я утомил читателя «разборкой» определения мирового хозяйства другими авторами. Настало время высказать свое отношение к этой категории, прекратив дальнейшую, да и бессмысленную инвентаризацию разных взглядов. В нашем понимании мировое хозяйство представляет собой совокупность национальных экономик всех стран мира, находящихся в постоянной и растущей взаимосвязи, взаимозависимости и взаимодополняемости, объединяемых процессом международного разделения труда в единую систему и регулируемых на государственном и международном уровнях. В таком определении не только и не просто отмечается количественное, объемное пространство мирового хозяйства как совокупности национальных экономик, но и отражается их качественная характеристика: растущая зависимость производства в той или иной стране от внешнего фактора, подчеркивается взаимосвязь национальных экономик разных стран и их взаимодополняемость. Именно обо всем этом свидетельствует устойчивое превышение темпов роста мирового товарооборота по сравнению с темпами роста мирового производства в средней пропорции 1,6:1.
Конечно, и наше определение экономического содержания мирового хозяйства никак не может претендовать на полное или исчерпывающее. Нас могут упрекнуть в том, что содержание мирового хозяйства мы ограничиваем одним (хотя и очень важным) субъектом - национальными экономиками всех стран мира. А почему выпадают другие слагаемые мирового хозяйства? На первый взгляд, такой упрек можно было бы принять, если придать полному забвению:
а)
что остальные субъекты мирового хозяйства - транснациональные, межнациональные и многонациональные корпорации действуют на той же
самой экономической площадке - национальной экономике государств;
б)
что международные экономические интеграционные группировки государств - субъекты мирового хозяйства - создаются на базе национальных
экономик разных стран, которые постепенно адаптируются друг к другу;
в)
что страны - интеграторы (пока еще) обладают внешнеэкономическим
суверенитетом, устанавливая, развивая международные экономические отношения с государствами - аутсайдерами - замыкаются на национальные
хозяйства;
г)
что международные экономические, внешнеторговые и финансовые организации также имеют деловые связи с национальными хозяйствами разных стран мира через институт государства и его соответствующие структуры;
д)
фирмы, осуществляющие внешнеэкономическую деятельность, также
органично включены в национальную экономику.
1.2. Этапы развития мировой экономики.
Аналитики мировой экономики не ограничиваются исследованием только ее генезиса и сущности, но устремляют свою мысль и перо на оценку дальнейшего развития этого процесса, его этапизации. И действительно, в своем формировании и состоянии зрелости мировая экономика прошла долгий и сложный путь, последовательно восходя от этапа становления к этапам развития. Однако в оценке разных авторов не совпадают критерии и хронологические рамки этапов формирования и развития мировой экономики. Так, профессор В.К. Ломакин в этапизации развития мирового хозяйства и вовлеченности в него национальных хозяйств выделяет три периода. При этом автор абстрагируется от анализа этапа становления и развития мирового хозяйства до 20-х годов XX века, ограничившись характеристикой эволюции товарного производства.

Хронологические данные первого периода в развитии мирового хозяйства определены 20-30-ми годами, которые характеризовались кризисными явлениями, общей неустойчивостью внешнеэкономических связей. Начало этому периоду было положено первой мировой войной и революцией в России.
Следующий период начинается после Второй мировой войны, когда произошла новая ломка социальной структуры мировой экономики в связи с образованием мирового социалистического хозяйства. Последнее развивалось на иной социально-экономической основе с огосударствлением промышленности, сферы услуг, коллективизацией сельского хозяйства, с централизованной системой управления в рамках национальных экономик.
Хозяйственные отношения между государствами разных общественных систем сочетались с противоборством и соревнованием. В течение этого периода интенсивно растет вывоз предпринимательского капитала в рамках мировой капиталистической системы, укрепляются позиции мирового социализма во всемирном хозяйстве. К 80-м годам социалистические страны выпускали около 40 % мировой промышленной продукции, почти треть мирового сельскохозяйственного производства, доля в мировом экспорте, а значит и товарообороте приблизилась к одной пятой.
Анализируемый период развития мирового хозяйства отмечен еще двумя важными событиями исторического порядка: произошла ликвидация колониальной системы, позволившая молодым национальным (развивающимся) странам выступить новой, третьей политической и экономической силой во всемирной экономике и укрепление в нем позиций транснациональных корпораций.
В.К. Ломакин оценивает последнее десятилетие XX века как начало третьего периода в развитии мирового хозяйства. Его признаками являются: возрастание степени освоения географического пространства; усиление экономического взаимодействия и взаимозависимости в восточноевропейских странах и республиках бывшего СССР; происходят процессы формирования и
складывания близких западным государствам экономических и политических структур.
В учебнике «Мировая экономика» под редакцией профессора А.С. Булатова
 утверждается, что формирование мирового хозяйства началось очень давно, но окончательно этот процесс завершился около ста лет тому назад. Все началось с международной торговли в античном обществе. Большой вклад в становление мировой торговли товарами и услугами внесло активное распространение в новое время рыночных отношений в Западной Европе и других регионах мира, затем великие географические открытия XV-XVII в.в., появление в XIX веке машинной индустрии и современных средств транспорта и связи. Торговля товарами и услугами на мировом рынке дополнялась движением мобильных факторов производства - капитала, рабочей силы из одной страны в другую. Мировое хозяйство сложилось на рубеже ХГХ-ХХ веков и прошло в своем развитии ряд этапов (периодов): период с начала Первой мировой войны до начала 50-х годов, период 50-70 годов, когда возникали интеграционные группировки (ЕС, СЭВ)(, бурно шел процесс интернационализации и на этой основе активно перемешались между странами знания (технологии), предпринимательские способности и предпринимательский капитал, социалистические и развивающиеся страны стали претендовать на свою особую роль в мировом хозяйстве.
Третий период 80-90-х годов для наиболее развитых стран стал временем перехода в эру постиндустриализации, для многих отставших стран - активного преодоления своего экономического отставания (Китай и новые индустриальные страны), для бывших социалистических стран - возвращения в лоно рыночной экономики, для всех стран - либерализации внутренней и внешней хозяйственной жизни и ее глобализации. Таким образом, как в учебнике В.К. Ломакина «Мировое хозяйство», так и в учебнике «Мировое хозяйство» под редакцией А.С. Булатова, выделяются три хронологически совпадающие периода развития мировой экономики. Думается, что нет необходимости подвергать критическому анализу эти подходы к установлению этапизации мирового хозяйства. Продуктивнее будет изложить наше понимание этапов формирования и развития мировой экономики. Мы исходим из того, что в развитии любого живого организма (а мировое хозяйство является таковым) каждый этап означает приобретение качественно новых черт или признаков как результат накапливания предшествующих количественных изменений. Исходя из такого общефилософского постулата, мы также выделяем три этапа в истории мирового хозяйства: этап становления или формирования и два этапа развития. Первый этап - этап становления - охватывает исторически длительный период с античной эпохи до конца XIX - начала XX веков. Его характерными признаками были:
1. Возникновение и развитие внешней торговли товарами и услугами, сформировавшей мировой рынок; 2. Смена купеческого капитала в сфере внешней торговли торговым; 3. Важным ускорителем процесса формирования мирового хозяйства действительно оказались великие географические открытия (XV-XVII в, в.) и промышленная революция (ХУШ-ХГХ в.в.); 4. Завершение
процесса становления мирового хозяйства связано с территориальным и экономическим разделом мира, образованием колониальной системы империализма и возникновением международных монополий - субъектов экономического раздела мира; 5. Этап становления мирового хозяйства характеризуется образованием двух типов государств - метрополии и колонии, политические и административно-экономические отношения между которыми строились по принципу: сначала ты меня повозишь, а потом я на тебе покатаюсь. Это были отношения выжимания сверхприбыли в пользу метрополий для новых инвестиций; 6. На первом этапе мировое хозяйство и формировалось и развивалось как социально однородная и единая капиталистическая система, поскольку колониальная периферия вовлекалась в орбиту рыночного производства в качестве поставщика дешевого сырья, рабочей силы и пушечного мяса для новых колониальных войн. Таким мировое хозяйство оставалось до победы революции в России, которая расколола его на две социально-экономические системы: капиталистическую и социалистическую, развивающиеся в диаметрально противоположных направлениях. В мировом хозяйстве произошли глубокие качественные изменения, открывшие начато второму этапу его развития.
Исторически сложилось так, что на втором этапе силы социализма развивались вширь и вглубь. Позиции социалистических стран в мировом хозяйстве возрастали, о чем мы уже писали. На этом этапе изменилась и сущность всемирного хозяйства. Теперь оно представляло собой политическую, идеологическую и экономическую борьбу государств двух мировых систем и их взаимодействие.
Однако так называемая перестройка в ядре мировой системы социализации - в СССР (вторая половина 80-х начале 90-х г.г.) - начала проводиться политическими невеждами, заботящимися о собственном имидже за границей, но не о своей стране и ее народе, которых, оказывается (по их признанию), должным образом и не знали, привела к исторической потере всех достижений страны. Этим умело воспользовались альтернативные социальные силы как в СССР, так за границей. В странах Восточной Европы в результате «бархатных» (бескровных) революций к власти пришли политические силы, отвергающие социализм как перспективу социально-экономического прогресса. Да и социализм сталинской модели, которая была навязана народам этих стран, за сорок лет существования больше разочаровал, чем очаровал, больше отталкивал от себя, чем притягивал к себе не только широкие народные массы, но и сторонников      социалистического     выбора.      Отказ
       от социализма восточноевропейских стран и Монголии знаменовал собой начало распада мировой системы социализма в Европе, завершившийся прекращением существования СССР как геополитического фактора. Всемирное хозяйство вступило в новый, третий этап своего развития. К важнейшему качественному изменению в мировом хозяйстве следует отнести тот неоспоримый факт, что оно снова обретает социальную однородность: повсеместно становится рыночным. Такова его первая особенность. Второй особенностью мирового хозяйства на новом этапе развития является расширяющаяся многосубъектность, которая
будет   рассматриваться   в   одном   из   последующих   параграфов   учебного пособия.
Наконец, к особенности современного мирового хозяйства относятся сравнительно новые тенденции, характеристика которых дается в двух темах международного экономического блока книги, и конспективно излагается в теме 4.
По мере того как новый этап развития мировой экономики будет раз​ворачиваться и углубляться, он приобретет и другие черты и тенденции и это вполне закономерно и объяснимо. Но раскроются эти новые черты и тенденции лишь на более зрелой, продвинутой ступени эволюции мирового хозяйства как единой и изменяющейся системы. Задача экономистов - международников будет состоять в их глубоком изучении, теоретическом обобщении и осмыслении.
1.3. Субъекты мировой экономики.
О субъектах мирового хозяйства приходится писать почти в каждом отдельном параграфе данного раздела учебного пособия. Поэтому во избежание повтора в нашем случае изложение будет предельно кратким, конспективным. Прежде всего, необходимо уточнить само понятие «субъекты мирового хозяйства». Под субъектами мировой экономики следует понимать агентов хозяйствования, ограниченных территориально-географическим ареалом своей деятельности и обладающих юридической и экономической самостоятельностью. Одним из важнейших субъектов современного мирового хозяйства являются национальные экономики всех стран мира.
В свою очередь понятие национальной экономики трактуется в двух смыслах: им обозначают: а) пространственно определенный государственной границей хозяйственный комплекс, строящийся на внутриобщетсвенном и международном разделении труда; б) область науки, изучающую экономические процессы, происходящие в рамках государственного пространства.
Ныне в мировую экономику входит свыше 200 государственных национальных хозяйств, число которых может возрастать: только в результате развала СССР и Югославии на политической карте мира появились около 20 самостоятельных государственных образований, в июле 2011 года от Судана отелилась новая страна - Южный Судан.
Применительно к субъектности мировой экономики национальное хозяйство можно определять и во множестве других вариантов, лишь бы не искажался смысл. Например, национальное хозяйство можно рассматривать как организованный в рамках конкретного государства и при активной поддержке его институтов экономический организм со своей структурой и механизмами, внутри которого на основе разделения труда осуществляется непрерывный процесс производства, распределения, обмена и потребления все более возрастающей массы товаров и услуг. В ходе такого процесса национальный экономический механизм постоянно воспроизводится, саморегулируется и саморазвивается с учетом изменяющихся внутренних и внешних условий, но осуществляются эти процессы в пределах государственной границы. За пределами границ юрисдикция данного конкретного государства не распространяется. Конечно же не каждая из более 200 единиц национальная экономика не в одинаковой степени вовлечена в мировое хозяйство. Последнее зависит от множества разнопорядковых факторов: масштабности национальной экономики, ее участия в международном разделении труда, влияния научно-технического прогресса на экономику страны, уровня ее экономического развития, географического положения страны, численности населения и уровня профессиональной подготовки кадров и других факторов. Да и сами национальные хозяйства отличаются друг от друга множеством природных, экономических, политических, социальных и исторических характеристик. Каждое национальное хозяйство уникально, оно может  вносить свой специфический вклад в мировую экономику.
Вторым  субъектом мирового  хозяйства являются  количественно  и качественно нарастающие международные экономические интеграционные
группировки государств, рассмотрению которых посвящена 4-я тема настоящего учебного пособия.
Следующим субъектом современного мирового хозяйства выступают транснациональные, многонациональные корпорации, а также транснациональные банки, о которых предметно пойдет речь в теме 4.
Четвертым субъектом мировой экономики стали международные финансовые и экономические организации, которые также будут рассмотрены отдельно (тема 10).
Наконец, в условиях либерализации внешнеэкономических связей, в том числе и внешней торговли, насаждаемой ООН и ее экономическими структурами, Всемирной торговой организацией, а также многосторонними и двусторонними соглашениями государств в рамках интеграционных группировок прогрессивно возрастает роль предприятий как основного микроэкономического субъекта мирового хозяйства.
1.4. Отраслевая структура мирового хозяйства.
Из курса экономической теории известно, что отрасли хозяйства делятся на «первичные» (сельское, рыбное и лесное хозяйства и добывающая промышленность), «вторичные» (обрабатывающая промышленность и строительство) и «третичные» (сфера услуг). Вполне очевидно, что и характеристика отраслевой структуры современного мирового хозяйства и происходящих в ней изменений не может не затронуть перемещения мест этой отраслевой триады. Ныне общей закономерностью изменений в отраслевой структуре всех без исключения постиндустриальных стран является увеличение доли сферы услуг в ВВП по сравнению с отраслями «первичного» и «вторичного» яруса. Эта же закономерность проявляется и в масштабе мировой экономики в целом. Правда, в экономической теории есть иная - отраслевая функциональная классификация. Она включает четыре группы отраслей: первичные и вторичные совпадают с только что изложенным делением, но в третью группу включают транспорт, торговлю, жилищное строительство, здравоохранение, обслуживающие производство и население; четвертая группа состоит из управления, науки и научного обслуживания. Однако, как нам представляется, такой подход к анализу отраслевой структуры мирового хозяйства менее продуктивен, хотя сложнее и путанее - это уж точно.
Прежде чем давать статистическую иллюстрацию этого процесса, следует отметить несколько новых явлений, происходящих в мировой экономике и прямо или косвенно связанных с такими изменениями. Во-первых, (и это также стало закономерностью) на протяжении нескольких десятилетий мировое производство почти вдвое опережает мировой прирост населения, что создает материальную базу для развития сервисного сектора, а значит и изменение отраслевой структуры. Во-вторых, в индустриально развитых странах углубляется технологическая революция. Информатика и связь, современная автоматизация производства и использование роботов, новые искусственные материалы (полимеры, композиты, керамика и др.) изменяют облик современного мирового производства продукта и услуг. В-третьих, для современной структуры хозяйства характерной чертой является наличие отраслевых и межотраслевых комплексов, таких как топливно-энергетический, металлургический, машиностроительный, химико-лесной, строительный, агропромышленный, транспортный. Все эти комплексы имеют, в свою очередь, сложную и дифференцированную структуру. Изучать и анализировать структуру мировой экономики можно и по этим комплексам. О состоянии и изменении отраслевой структуры в основном макроэкономическом показателе ВВП - можно судить по данным табл. 1.1.
Таблица 1.1
Структура ВВП отдельных промышленно развитых стран, %
	Страны
	Годы
	Сельское хозяйство
	Промышленность
	Сфера услуг

	США
	1960

1996

2002
	4

2

1,8
	34

28

28,2
	58

70

70

	Япония 
	1960

1996

2002
	13

2

2
	37

32

33
	45

60

65

	Германия 
	1960

1996

2002
	6

2

2,5
	46

34

36
	40

59

61

	Франция 
	1960

1996

2002
	9

3

3
	40

24

28
	43

68

69


Из данных таблицы следует, что во всех ведущих странах капиталистического мира прослеживается одна и та же тенденция в отраслевой структуре ВВП: падает удельный вес производственной сферы (сельское хозяйство, промышленность) то есть первичных и вторичных отраслей, но растет и занимает доминирующее положение третичная отраслевая группа - сфера услуг. Это свидетельствует о высоком уровне достигнутой производительности труда в отраслях материального производства и социальной ориентации экономики в постиндустриальных странах.
В условиях развития рыночных отношений все большее значение приобретает инфраструктура. Инфраструктура - это совокупность материальных средств для обеспечения производственных и социально-бытовых потребностей. Она подразделяется на производственную и социальную. Производственная инфраструктура включает транспорт, связь, складское и тарное хозяйство, материально-техническое снабжение, инженерные сооружения, теплотрассы, водопровод, коммуникации и сети, газо - и нефтепроводы, ирригационные системы и т.д.; социальная инфраструктура включает в себя пассажирский транспорт, коммунально-бытовое хозяйство городов и населенных пунктов. Инфраструктура как производственная, так и социальная играет важнейшую роль в комплексности и структуре народного хозяйства и в освоении новых территорий.
Современная промышленность характеризуется высоким уровнем специализации. В результате углубления общественного разделения труда возникло множество отраслей, подотраслей и видов производств, образующих в своей совокупности отраслевую структуру промышленности, которая определяется многими общественными и экономическими факторами. Основными из них являются: уровень развития производства, технический прогресс, общественно-исторические условия, производственные навыки населения, природные ресурсы.
Промышленность подразделяется на добывающую и обрабатывающую. Отрасли обрабатывающей промышленности составляют основу тяжелой индустрии. На их долю приходится 90% общего объема  продукции промышленности.  По экономическому назначению  продукции вся промышленность делится на две большие группы: производство средств производства (группа А) и производство предметов потребления (группа Б). Доля продукции отраслей группы А составляет более 65 %. Деление промышленности на группы имеет важное экономическое значение. Оно позволяет определить натурально-вещественный состав произведенной продукции в стране и в мире, исчислить долю каждой группы в общем объеме промышленного производства и на этой основе установить правильное соотношение между производством средств производства и производством предметов потребления.
Важнейшей сферой в отраслевой структуре мирового хозяйства остается промышленность. На ее долю приходится 28% ВВП индустриально развитых стран и 27% ВВП развивающихся государств. Ведущее положение в общепромышленной структуре занимают обрабатывающие отрасли, которые обеспечивают уровень технического развития других сфер хозяйства, так как в них аккумулируются научно-технические достижения. В индустриальных странах на них приходится 82,6% промышленной продукции и 23% ВВП, в развивающихся - соответственно 73 и 20%). В развивающихся государствах в отличие от промышленно развитых произошло увеличение доли обрабатывающей промышленности. По мере развития стран происходит переход от базовых отраслей, являющихся ресурсоемкими, к наукоемким отраслям. При этом наблюдается определенная последовательность в переходе сначала от высокой доли сырьевых и технически несложных производств к капиталоемким и материалоемким и затем к наукоемким отраслям. Но структурные изменения в промышленности не приводят к полной замене одних отраслей другими: меняется приоритетность их развития.
Для 70-90-х годов, как и прежде, было характерно сокращение доли сельскохозяйственного производства в создании ВВП как в промышленно развитых, так и в развивающихся странах. Однако эффективность сельского хозяйства в большинстве районов мира повысилась. В западных странах про​изошло образование аграрно-промышленного комплекса, что привело к улучшению использования конечной продукции. В промышленно развитых странах на долю сельскохозяйственного производства приходится 2,3% и в развивающихся странах - 15,4% ВВП.
Что касается распределения мировых промышленных мощностей, то для того чтобы наиболее полно охарактеризовать сегодняшнее состояние отраслевой структуры мирового хозяйства, следует рассмотреть отдельные группы стран и их вклад в мировое хозяйство с точки зрения отраслевой структуры (США, страны Западной Европы, развивающиеся страны, Китай, Тропическая Африка, Япония).
Чрезвычайно высокая емкость внутреннего рынка обеспечивает США уникальное место в мировой экономике: промышленность этой страны по​требляет около трети всего сырья, добываемого в мире. США обладают наиболее емким в мире рынком машин и оборудования. На их долю приходится свыше 40%) реализуемой в развитых странах продукции машиностроения. Располагая самым развитым машиностроением, США одновременно стали крупнейшим импортером машинотехнических изделий. США принимают более одной четверти мирового экспорта машин и оборудования, проводя закупки практически по всем видам техники. В начале XXI столетия в США сложилась устойчивая прогрессивная структура хозяйства, в которой, как мы убедились по таблице, преобладающий удельный вес принадлежит производству услуг. Еще более значительная роль сферы услуг в занятости: здесь на ее долю приходилось к концу 90-х годов три четверти самодеятельного населения. Американские корпорации прочно удерживают первенство в мире по таким направлениям НТО, как производство самолетов и космических аппаратов, сверхмощных компьютеров и их программного обеспечения, производство полупроводников и новейших мощных интегральных схем, производство лазерной техники, средств связи, биотехнологии. На долю США приходится более половины крупных нововведений, генерируемых в развитых странах. В известном смысле США являются главным «инкубатором» технических нововведений для всего мира. Страна продолжает оставаться крупнейшим производителем продукции высоких технологий, или как ее принято называть - наукоемкой продукции: их доля в мировом производстве этой продукции составляла в конце 90-х годов 36%, Японии - 39%, ФРГ -9,4%, ЕС в составе 15 стран - 30%. Еще одной сферой, где американцы удерживают очень прочные позиции, является обработка накопленных массивов знаний и предоставление информационных услуг. Этот фактор играет очень существенную роль, так как быстрое и качественное информационное обеспечение стало во все возрастающей степени определять эффективность работы всего производственного аппарата.
В странах Западной Европы переход к новым условиям воспроизводства сопровождался кризисом традиционных отраслей. Протекционистский характер Европейского Сообщества, ограждая многие отрасли промышленности (черная металлургия, химия, текстильная промышленность) от конкуренции извне, содействовал старению структуры хозяйства. Все это проявилось в углублении структурных кризисов отмеченных отраслей. Доля Западной Европы в промышленном производстве стран ОЭСР сократилась с 49% в 1970 году до 32,2 % в 2000 году. Структурный кризис пережило судостроение, черная металлургия, текстильная и угольная промышленность. Такие отрасли, бывшие стимуляторами роста, как автомобилестроение, химия, электротехника, столкнулись с сокращением внутреннего спроса, изменениями в международном разделении труда. К наиболее динамичным отраслям относятся электронная промышленность, в которой преимущественное развитие получило производство оборудования промышленного и специального назначения, прежде всего ЭВМ. В прошедшее десятилетие произошло некоторое отставание Западной Европы от основных конкурентов в прогрессивности отраслевой структуры. На изделия, пользующиеся высоким спросом, приходится 25% продукции обрабатывающей промышленности ЕС, примерно 30% в США и почти 40%) в Японии. Страновые сопоставления о структуре обрабатывающей промышленности показывают, что машиностроение и тяжелая промышленность получили развитие в ведущих странах региона. Также значителен удельный вес химии. Многие западноевропейские страны являются крупными производителями потребительской   продукции.   Горнодобывающая   промышленность   занимает
скромное место в Западной Европе - менее 1% совокупного ВВП (Греция -4%, Испания - 1,3 %). Добывается около 30 видов полезных ископаемых, но только 3-4 из них в количествах, значительных в масштабах мира (цинк, бокситы, поташ, никель). Более заметны различия в структурных показателях по доле сельского
хозяйства в формировании ВВП. Высокоразвитые страны достигли практически
предела по этому показателю (2-3% ВВП). На долю Западной Европы приходится около одной пятой мирового производства сельскохозяйственной продукции. Ведущими производителями в этой области являются Франция, ФРГ, Италия, Великобритания. Серьезные изменения произошли в топливно-энергетическом балансе стран Западной Европы: относительно сократилось потребление энергии, а потребление нефти уменьшилось абсолютно. Сдвиги в структуре энергобаланса связаны с падением доли природного газа. В целом, сдвиги в экономике западноевропейских стран, как уже отмечалось, идут в одном направлении - сокращение в ВВП удельного веса отраслей ма​териального производства и увеличение доли услуг. Именно этот сектор в настоящее время во многом определяет рост национального производства и динамику инвестиций. На него приходится одна треть экономически активного населения. Это увеличивает значение западноевропейских стран как финансового центра, центра оказания другого рода услуг. Но несмотря на одинаковые тенденции, отраслевая структура западноевропейских стран до сих пор имеет довольно существенные различия, что объясняется устойчивостью монополистических структур национальных экономик.
Относительно скромное место в мировом производстве занимают развивающиеся страны. Значимость стран «третьего мира» в планетарной экономической системе определяется их богатейшими природными ресурсами. В середине 80-х годов в них было сосредоточено 2/3 совокупных промышленных запасов, 8 видов минерального сырья, свыше 1/3 таких полезных ископаемых, как железная руда, молибден, уран, порядка 1/4 промышленных запасов вольфрама, марганца, свинца, хрома, цинка. Значительна доля развивающихся стран в мировых запасах драгоценных металлов и камней. Раньше участие развивающихся стран в международном экономическом обмене, в сущности, опиралось на обильное, относительно недорогое природное сырье и дешевую рабочую силу. Оба эти фактора, хотя и не без трудностей, длительное время позволяли поддерживать более или менее приемлемые масштабы экспорта. Но в связи со снижением материало- и энергоемкости роста развитых рыночных экономик роль природного сырья в международной торговле имеет четко выраженную тенденцию к падению. Поэтому отставание в освоении новых технологий с их возможностями диверсификации и совершенствования производства, модификации товарной структуры международной торговли, заметно ослабили традиционные позиции этих стран и поставили большинство из них перед фактором относительного вытеснения с мирового рынка, уменьшения их доли в совокупном экспорте мира.
На размещение промышленного производства, да и на структуру мирового хозяйства в целом оказывают доминирующее влияние различные факторы. Условно они делятся на природные, обуславливающие зависимость территориального размещения отраслевого производства от природных условий и ресурсов, и общественные, в основе которых лежат законы общественного развития. В свою очередь, степень воздействия природных факторов зависит от уровня развития производительных сил: с их развитием это воздействие ослабевает, хотя и не исчезает полностью. Использование достижений науки и техники   создает   возможность   преодоления    неблагоприятных    природных
факторов, но требует дополнительных расходов, которые могут сильно повлиять на конкурентоспособность и прибыльность предприятия и даже сделать их экономически бесперспективными. Следует признать, что влияние природных факторов на географию разных отраслей и производств различно: по мере повышения степени обработки сырья оно обычно уменьшается, что соответственно повышает относительную значимость общественных факторов. При наличии природных и общественных факторов на размещение отраслей и производств оказывают влияние и субъективные мотивы.
К факторам общественного характера, влияющим на отраслевую структуру производства, относятся наличие (отсутствие) трудовых ресурсов, материализованный капитал, их взаимосвязь и взаимозависимость также могут вызывать заметные сдвиги в территориальном размещении промышленного производства. В последние десятилетия заметно возросло значение информационных ресурсов и сферы НИОКР на отраслевую структуру национальных экономик отдельных стран, а в ближайшей перспективе и на все мировое хозяйство. Речь идет о растущем влиянии инновационно-технических факторов и прежде всего на наукоемкие отрасли промышленности.
Под воздействием этих и иных факторов происходят существенные изменения практически во всех ведущих отраслях мирового хозяйства. Однако общемировой показатель структуры отдельной отрасли дифференцируется по регионам и странам. Наиболее наглядной иллюстрацией может быть отраслевая и территориальная структура энергетики. Ведь современная промышленная энергетика базируется главным образом на использовании минерального топлива - нефти, природного газа, угля, ядерно-энергетического сырья (прежде всего урана) и гидроэнергоресурсов, именуемых в связи с этим «основными» или коммерческими, источниками энергии. Их общая доля в суммарном мировом потреблении энергоресурсов превышает 9/10, а по количеству достигает ныне 12 млрд. т. условного каменноугольного топлива в год. Ниже иллюстрируем это таблицей.
Таблица 1.2 Структура потребления первичных промышленных источников энергии
(2000г.; %)
	Источ​ник
энергии
	Весь
мир
	Северна
я
Америка
	Запад​ная Ев​ропа
	Япо​ния
	Латин​ская Америка
	Афри ка
	Авст
ра-
лия
	КНР
	Инд ия
	Стра
ны
СНГ

	Нефть
	40,2
	38,4
	45,6,
	56,4
	62,6
	44,7
	35,0
	17,2
	31,5
	32,1

	Уголь
	28,0
	23,3
	21,8
	18,0
	6,1
	36,0
	44,9
	79,3
	57,7
	19,4


	Природный газ
	22,7
	26,2
	17,7
	11,3
	20,9
	15,1
	18,6
	2,0
	7,0
	42,8

	Ядерная энергия
	6,6
	8,7
	12,4
	12,3
	0,9
	1,1
	-
	-
	0,7
	4,2

	Гидро​энергия
	2,5
	2,4
	2,5
	2.0
	9,5
	3,1
	1,5
	1,5
	3,1
	1,5

	Всего
	100
	100
	100
	100
	100
	100
	100
	100
	100
	100


Из таблицы видно, что главным источником энергии в большинстве регионов мира является нефть. Несмотря на большие объемы мировой добычи нефти (3,1-3,5 млрд. т. в год), разведанные извлекаемые запасы пока еще возрастают. Этот рост объясняется как успехами поисково-разведочных работ, так и ростом коэффициента извлечения нефти из пластов (в среднем по миру он приближается к 40%). И то и другое непосредственно связано с техническими и технологическими нововведениями, повышающими эффективность этих работ, обеспечивающих техническую возможность и экономическую целесообразность разведки и освоения месторождений нефти в раннее недоступных районах, в частности на морях при все больших глубинах.
Крупные изменения произошли за последние десятилетия в технико-технологической, организационной структуре черной металлургии, остающейся главным поставщиком конструкционных материалов для машиностроения и одним из основных для строительства. Важной тенденцией НТП в отрасли является увеличение элементов непрерывности производственного процесса, обеспечивающее экономию энергии, сокращение потерь и рост производительности труда. К ним относятся, например, разработанный в СССР, но более широко внедренный за рубежом способ непрерывной разливки стали. Установление тесной кооперации металлургических заводов с фирмами-потребителями стального проката дает возможность машиностроительным предприятиям экономить на транспортных издержках, снижать удельное потребление металла, а вместе с тем уменьшать производственные издержки.
Большое воздействие на географию черной металлургии в Западной Европе, а также США, Японии и многих других странах оказали и продолжают оказывать освоение новых крупных месторождений полезных руд в заморских странах, создание соответствующих крупномасштабных средств водного и железнодорожного транспорта (специализированных крупных рудо- и углевозных судов, специализированного железнодорожного подвижного состава, погрузочно-разгрузочных и складских комплексов и т.д.). Дня размещения крупных металлургических заводов полного цикла стала в связи с этим характерной сильная ориентация на портовые центры на побережье морей (например, в Японии, Республике Корея, Италии, Великобритании, Франции, Бразилии), крупных судоходных реках (например, в Германии, Венесуэле), озерах (в США).
Рост мировых разведанных извлекаемых запасов природного газа, достигших к 1995 году 149 трлн. м3, также во многом объясняется успехами в технике разведки и добычи газа, а кроме того, его транспортировки на большие    расстояния в газообразном сжиженном виде. Сооружены и продолжают расширяться обширные подводные газосборные системы в Северном море, Мексиканском заливе, регионе Юго-Восточной Азии с преодолением глубин более 500 метров. Предлагаются еще более заманчивые проекты.    
Вполне естественны и заметны изменения в добыче каменного и бурого угля в мире, расширение мощностей ТЭС, работающих на угле. Доля АЭС до начала 90-х годов в мире возрастала, а ныне стабилизировалась на уровне 17- 18%. Заметны подвижки и во многих других отраслях современного мирового хозяйства. Основные же тенденции мы обозначили.
Резюме

1. Мировое хозяйство представляет собой совокупность национальных экономики всех стран мира, находящихся в постоянной и развивающейся взаимосвязи,  взаимозависимости и     взаимодополняемости,
     объединяемых процессом международного разделения труда в единую хозяйственную систему и регулируемых на государственном и международных уровнях.
2. В своем становлении и развитии мировое хозяйство прошло несколько этапов, каждый из которых характеризовался качественными изменениями, в том числе в объектах и субъектах.
3. Для современного мирового хозяйства характерны многие новые тенденции: интернационализация и глобализация экономики, изменение отраслевой структуры, влияние НТР, экономическая интеграция, деятельность транснациональных корпораций.
Вопросы для повторения
1. Сущность мирового хозяйства в интерпретации разных учебников.
2. Дайте характеристику этапа становления мирового хозяйства. В какой исторический период времени возникла мировая экономика?
3. Особенности второго этапа развития мирового хозяйства и каковы его признаки?
4. Характеристика современного этапа мирового хозяйства.
5. Объекты и субъекты современного мирового хозяйства.
6. Перечислите ведущие тенденции в современном мировом хозяйстве.
7. Назовите    основные    изменения    отраслевой    структуры    мирового производства.
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Тема 2. Международное разделение труда: сущность и формы.
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	об основных индикаторах участия страны в МРТ, уметь их рассчитывать и объяснять значение каждого из них.


Узловые вопросы темы:
1. Сущность, естественные и приобретаемые факторы МРТ.
2. Основные формы МРТ:
а)
международная специализация производства и ее виды;
б)
международная кооперация производства и ее формы.
3.
Индикаторы   участия   страны   в   МРТ   и   критерии   экономической безопасности (опасности) страны.
2.1. MPT: сущность, естественные и приобретаемые факторы
углубления.
Смею надеяться, что данная тема в определенной мере знакома студентам экономической и управленческой специализаций из курса общей экономической теории. Это обстоятельство существенно облегчает задачу пишущего эти строки и позволяет ему предельно лаконичнее изложить содержание материала.
Побуждаемый желанием быстрее ввести читателя в тему напомню, что продуценты однородной продукции не имеют объективной экономической основы для обмена между собой. Такова объективная ситуация как национального, так и международного рынка. Наши отдаленные предки правильно подметили: хомут на хомут менять - только время терять. Только специализируясь на производстве определенного вида продукции или услуги, вступив в разделение труда, каждый из продуцентов будет заинтересован в товарах или услугах другого или множества других производителей товаров или экторов сервиса. Значит, разделение труда выражается в двух признаках - специализации производства товаров или услуг и их обмене. Подобная специализация или концентрация однородного производства в отдельных странах в рамках мирового хозяйства получила название международного разделения труда, хотя последнее не исчерпывается одной лишь специализацией. Поэтому применительно к современному мировому хозяйству международное разделение труда, как нам представляется, - это специализация той или иной страны на производстве определенных видов продукции или услуг для внутреннего или внешнего рынка при наличии естественных или приобретенных преимуществ в сравнении с другими странами, углубляющаяся ныне под воздействием НТР и интернационализация хозяйственной жизни.
Более точное определение экономической сущности МРТ сводится к следующей дефиниции.
Международное разделение труда представляет собой исторически сложившийся или складывающийся вид производственной (сервисной) деятельности, обеспечивающий развитие производительных сил общества для создания продукта в целях удовлетворения потребности внутреннего и внешнего рынков. По своему технико-экономическому и организационно-производственному содержанию МРТ имеет чрезвычайно многомерный и многофакторный характер. Во-первых, оно является объективно динамичным развитием, как по качественным, так и количественным показателям. Если экономическая политика государства не обеспечивает такого динамизма, включая реструктуризацию отраслевой структуры национальной экономики, хозяйство страны может приобретать деформированный моноотраслевой характер. При такой производственной и рыночной ситуации участие страны в МРТ становится внутренне нестойким и зависимым от внешнего рынка по узкой номенклатуре товаров. В истории экономической мысли подобное положение получило название «голландской» болезни. Типичным примером такого больного является современная Россия с ее топливно-сырьевой ориентацией на европейском и азиатском рынках. По итогам внешней торговли России в 2011 году наиболее высокие уровни экспортной зависимости были зафиксированы в нефтяной (более 48,9 %), нефтеперерабатывающей (53,1 %), угольной (48,0 %), лесной и целлюлозно-бумажной промышленности (свыше 57 %). В общем объеме экспорта на долю топливно-энергетических товаров приходилось 68,5 %.

Во-вторых, МРТ представляет собой объективную, материальную основу мирохозяйственных связей: обмена товарами, услугами, рабочей силой, знаниями, развития производственного, научно-технического, валютно-кредитного и иного сотрудничеств между всеми странами мира. В этой своей функции оно объединяет субъекты мирового хозяйства, но в то же время и разъединяет их. Объединение стран и их территориально-производственных комплексов происходит в процессе взаимодействия, взаимосвязи и взаимодополнения через производство и обмен товаров и услуг. Разъединение участников МРТ достигается и поддерживается в результате их обособленности друг от друга, концентрации производств на определенной начальной территории при собственной законодательной базе, различиях фаз странового производства. Таким образом, МРТ выступает в диалектическом единстве разделения и объединения производства. Производственный процесс предполагает обособление и специализацию различных видов трудовой деятельности, а также их кооперацию, взаимодействие. Разделение труда выступает не только как процесс разрыва, но и как способ объединения труда, в особенности в мировом масштабе. Это противоречие объясняется тем, что, с одной стороны, страны автономно, обособленно производят свою продукцию, но вместе с тем, нуждаются в непрерывном «обмене» ею, так как ресурсы одной страны не могут обеспечить удовлетворения всего многообразия ее экономических потребностей.
В-третьих, МРТ базируется на целой совокупности естественных и приобретаемых факторов. К естественным относятся:
1) различия в распределении природных богатств - основная причина МРТ;
2) наличие, ограниченность или отсутствие собственных минеральных ресурсов;
3) различия в почвенно-климатических условиях;
4) географическое положение страны;
5) различия в размерах трудовых ресурсов;
6) исторические традиции производства;
7) площадь, занимаемая страной;
8)
численность населения;
Приобретенные факторы или условия, влияющие на углубление МРТ,
включают в себя уровень и состояние социально-экономического развития
страны, уровень общеобразовательной и профессиональной подготовки работников, использование достижений научно-технического прогресса в национальной экономике. Именно приобретенные научно-технические достижения позволяют Японии специализироваться на бытовой и производственной электронике, автомобиле- и судостроении.
Наряду с научно-техническим прогрессом на углубление МРТ оказывает возрастающее влияние интернационализация хозяйственной жизни в рамках мировой экономики, участие (неучастие) страны в интеграционных группировках государств, с чем подробнее познакомимся в теме 4.
С экономической точки зрения МРТ играет возрастающую роль в осуществлении процессов расширенного производства в странах мира, обеспечивает взаимосвязь этих процессов. Побудительным мотивом МРТ для всех стран мира является их стремление к получению экономических выгод от участия в МРТ.
Реализация преимуществ МРТ при благоприятных условиях обмена дает тому или иному участнику, во-первых, получение прибыли за счет разницы между интернациональной и внутренней ценой экспортируемых товаров и услуг, а, во-вторых, экономию внутренних затрат из-за отказа от национального производства или его ограничения при использовании более дешевого импорта.
Теоретическая база таких выгод была сформулирована, как догадывается, а еще точнее, вспоминает из курса экономической теории вдумчивый читатель, классиками английской политической экономики в теории абсолютного преимущества А. Смитом и теории сравнительных издержек производства (сравнительных преимуществ) Д. Риккардо, которые оцениваются как основа экономического учения о теории международной торговли. Поскольку молодой памяти свойственна забывчивость, вспомнить и ввести в систему свои знания об этом можно лишь прочитав текст учебника по мировой экономике.

Характеристика МРТ была бы не полной, если не указать еще на одну немаловажную деталь: во многих исследованиях как экономистов-международников, так и экономгеографов выделяют три вида международного разделения труда:
1. Общее МРТ - разделение труда между крупными сферами материального и нематериального производства (промышленность, транспорт, связь и т.п. т.е. отраслевая специализация). С общим МРТ связано деление стран на индустриальные, сырьевые, аграрные.
2. Частное МРТ - разделение труда внутри крупных сфер по отраслям и подотраслям, например, тяжелая и легкая промышленность, скотоводство и земледелие, и т.п. (т.е. производство на экспорт определенных видов готовой продукции и услуг). Оно связано с предметной специализацией.
3. Единичное MPT - разделение труда внутри одного предприятия, при этом предприятие трактуется широко, как цикл создания законченного товара. (Специализация на изготовление отдельных узлов, деталей, компонентов).
Единичное и частное МРТ в значительной степени осуществляется в рамках единых корпораций (транснациональных корпораций), которые действуют одновременно в разных странах.
2.2. Основные формы MPT.

Международное разделение труда многогранно и под влиянием науки и
техники усложняется, поэтому в экономической литературе отмечают несколько форм МРТ. Во-первых, они дифференцируются в зависимости от
организационно-производственного уровня. По данному критерию выделяют
три
формы        МРТ:
внутриотраслевую,
межотраслевую и народнохозяйственную. Внутриотраслевая форма МРТ характеризуется концентрацией усилий предприятий разных стран, входящих в одну и ту же отрасль национальной экономики, на производстве изделий и их обмена. Межотраслевая форма МРТ выражает разделение труда между различными отраслями одного и того же рода производства - промышленности, сельского хозяйства и т.д. Данная форма МРТ может быть многовариантной как по числу участвующих предприятий, так и по числу стран, хозяйствующие субъекты которых являются партнерами. Например, разделение деятельности между топливным предприятием России и автомобильным заводом Германии, поставляющим друг другу свою продукцию. Наконец, народно​хозяйственная форма МРТ представляет собой разделение деятельности между странами в масштабе полных национальных экономик. Замеряется данный вид международного разделения труда определенной частью ВВП, которая поступает на какую-то часть ВВП другой страны.
Гипотетический пример: Россия вывозит в Японию 2 % ВВП, а Япония экспортирует в Россию 4 % своего ВВП.
Во-вторых, исторически и логически формами МРТ являются международная специализация и кооперация производства. В свою очередь, на микроуровне международная специализация производства (МСП), как и специализация внутри страны, выступает в трех видах - подетальной, предметной и технологической. Подетальная специализация характеризуется производством деталей, комплектующих изделий, сырьевых или вспомогательных материалов для зарубежных партнеров. При подетальной специализации выпускается промежуточный продукт, требующий дальнейшей промышленной доработки или переработки.
Предметная специализация характеризуется созданием конечной продукции, готовой к производственному или личному потреблению.
И третьим видом специализации является международная технологическая специализация. Она предполагает сосредоточение усилий стран на выполнение отдельных операций производственно-сервисного характера. Например, поляки в собственных портах создали замкнутые доки и проводят покраску морских судов. Другой пример: к середине 2011 г. Россия подписала более 20 контрактов с инофирмами на постройку сборочных автозаводов на территории нашей страны.
Рассмотрев в рамках учебной программы МСП, кратко коснемся второй формы проявления международного разделения труда – международной кооперации производства (МКП). Международная кооперация производства - универсальная форма организации совместного или взаимосогласованного производства, с учетом иностранных партнеров двух или нескольких стран, а основанная на распределении производственных операции по выпуску единой продукции, коммерческом сотрудничестве, взаимной гарантии рисков, общей защите инвестиций и производственных секретов. МКП базируется на международном разделении труда, при котором труд работников разных стран непосредственно соединяется в повседневном взаимодействии в одном и том же либо разных, но связанных между собой процессах производства.
МКП обладает рядом отличительных признаков:
- непосредственными
субъектами производственного
кооперирования являются предпринимательские структуры разных стран; 

-   добровольность участия кооперантов разных стран;
- предварительное согласование кооперантами в договорном порядке условий совместной деятельности;
- наличие единого центра координации хозяйственно-производственной деятельности предприятий-партнеров в соответствии с договорным распределением производственных функций в рамках согласованной программы. На такой центр возлагается обязанность отслеживать соблюдение кооперантами ритмичности и синхронизации выпуска частичной и конечной продукции в согласованных объемах, ассортименте, качестве, притом в заранее обусловленные сроки;
- производственные связи при кооперировании происходят между разными собственниками.
Классификация МПК находится в прямой зависимости от методологических принципов, положенных в ее основу. В этой связи существенно отличаются между собой классификации, составленные известными международными организациями - ЮНКТАД, ЮНИДО, ЕЭК ООН.
Таблица 2.1 

Классификация МПК
	Формы          международной          производственной кооперации
	юнк
ТАД
	юн идо
	ЕЭК ООН

	1. Совместное производство
	+
	-
	+

	2. Подрядная кооперация
	+
	-
	+

	3. Поставки в рамках лицензионных соглашений
	+
	-
	+

	4. Пополнение производственных мощностей партнера
	+
	-
	-

	5. Разделение        производственных        программ (специализация)
	+
	+
	-

	6. Организация совместных предприятий
	+
	+
	+

	7. Поставки в кредит машин, оборудования или целых заводов вместе с оказанием технологической помощи
	-
	+
	+

	8. Субконтракты (выполнение контрактных работ)
	-
	 +
	 -


Знак (+) означает, что данная международная организация признает ту или иную форму МПК, а знак (-) имеет отрицательное значение.
В данном контексте будет уместным привести классификацию МКП в соответствии с его основными признаками (табл. 2)

Таблица 2.2
	№
	Принципы классификации
	Характер кооперации (кооперирования)

	1.
	По видам
	Экономическая кооперация, промышленное сотрудничество, производственное кооперирование, научно-техническое кооперирование, кооперирование в сфере сбыта, кооперационное сотрудничество в других областях хозяйственной деятельности

	2.
	По стадиям
	Предпроизводственная, производственная, коммерческая

	3.
	По
использованным
методам
	Выполнение   совместных   программ,   договорная

	
	
	специализация, создание совместных предприятии

	
	
	

	4.
	По           структуре
	Внутри-       и       межфирменная,       внутри-       и

	
	связей
	межотраслевая, горизонтальная. Вертикальная и смешанная

	5.
	По
территориальному
охвату
	Между двумя и более странами, в рамках региона,

	
	
	межрегиональный и всемирный

	
	
	

	6.
	По                 числу субъектов (сторон)
	Дву- и многосторонняя

	7.
	По числу объектов
	Одно- и многопредметная


Помимо форм международной кооперации производства теория и практика кооперационной деятельности выделяют три другие элемента, одним из которых является объект сотрудничества, или та область деятельности, где она осуществляется. К другому элементу МКП относят методы сотрудничества. Внешнеэкономическая теория рассматривает несколько методов (основные из которых воспроизведем ниже):
1. Осуществление совместных программ МКП.
2. Специализация в договорном порядке.
3. Создание совместных предприятий (СП).
4. Взаимная частичная специализация на основе использования индивидуальных ресурсов партнеров и поставки изделий друг другу для создания собственного продукта. Здесь очень важно подчеркнуть, что фирма - кооперант одной страны поставляет фирме- кооперанту другой страны так называемое давальческое сырье, которое по международному   экономическому праву не облагается ни экспортными, ни импортными таможенными пошлинами, что удешевляет готовую продукцию и повышает ее ценовую конкурентоспособность на мировом рынке.
Первый метод в свою очередь подразделяется на два основных вида: подрядное кооперирование и совместное производство. Характеризуя подрядное кооперирование, следует напомнить, что это наиболее старый вид производственных связей в промышленности. Суть подрядного соглашения довольно проста: заказчик поручает исполнителю (подрядчику) выполнение определенной работы в соответствии с заранее согласованными требованиями к ее выполнению относительно срока, объемов, качества исполнения и других условий. Предметом подрядного соглашения может быть изготовление продукции или проектирование и выпуск нового продукта. Иногда подряд по проектированию рассматривают как разновидность подрядного кооперирования. По такому виду сотрудничества заказчик представляет подрядчику лишь самые общие параметры требуемой техники или хозяйственного объекта. Последний проектирует, разрабатывает и изготавливает образцы новых технических изделий, строит объекты и передает заказчику всю техническую документацию. С этого момента и начинают развиваться между ними кооперированные отношения.
Второй метод МКП - договорная специализация - заключается в разграничении производственных программ участников такого рода соглашений. При этом очень важно устранить или уменьшить дублирование производства, а значит и прямую конкуренцию между собой на рынке. В подобных соглашениях имеются положения о тесном сотрудничестве участников в форме совместного производства сложной продукции, взаимных или односторонних субподрядных поставок, проведения совместных исследований и разработок и т.д.
Третий и сравнительно новый метод кооперационной деятельности -создание производственных совместных предприятий - основан на интегрированной кооперации, когда под единой организационно-производственной формой объединяется капитал нескольких участников для достижения отдельных, совместно согласованных целей, он напрямую связан с более широким эпохальным явлением экономической и политической жизни.
Наконец, четвертый метод производственного кооперирования обычно применяется между предприятиями, которые по характеру своей деятельности находятся в прямой двусторонней производственной зависимости. Кооперанты в соответствии с таким соглашением обмениваются комплектующими изделиями для сборки конечного готового продукта самостоятельно.
2.3. Показатели участия страны в МРТ.
МРТ оказывает большое, а иногда и решающее влияние на развитие национальной экономики включенных в него стран. Оно позволяет создавать отрасли международной специализации, предприятия которых, удовлетворяя потребности отечественного рынка, определенную часть производимой продукции экспортируют на мировой рынок. Кроме того, для обеспечения предприятий и отраслей экспортной специализации необходимыми материалами формируются хозяйственные единицы, призванные удовлетворять производственные потребности экспортеров. Такие отрасли или предприятия-спутники в экономической литературе называются подотраслями (предприятиями) международной субспециализации.
Экономисты-международники разработали целую систему показателей уровня включения национальной экономики в МРТ, а значит, и замера его эффективности. В этих целях необходимо иметь информацию о ряде индикаторов экономического состояния страны. К подобным индикаторам относится объем ВВП, который и является исходным параметром при анализе многих особенностей МРТ, так как дает представление о сосредоточении усилий каждой страны на производстве части валового мирового продукта.
Вторым необходимым показателем является стоимостной и физический объем внешней торговли страны. Данные о состоянии внешней торговли позволяют судить о том, что ВВП страны расходуется не только для удовлетворения внутренних потребностей, но и зарубежных потребителей. В зависимости от целей анализа в данном случае может использоваться показатель общего товарооборота, равно как и показатель экспорта или импорта страны.
Для определения степени вовлечения национальных ресурсов в процесс международного разделения труда используется целый ряд индикаторов.
Во-первых, показатель годового ВВП. Этот индикатор позволяет определить удельный вес и место страны в производстве мирового экономического продукта и он же используется при исчислении ряда других индикаторов.
Во-вторых, для той же цели (степень вовлеченности страны в МРТ) используется показатель валового экспорта. Этот индикатор рассчитывается путем отношения величины всего экспорта отдельной страны на мировой рынок к объему ее валового внутреннего продукта. Полученный результат и принят в качестве реального показателя вовлеченности страны в МРТ. Именно этот индикатор отражает долю ресурсов той или иной страны, фактически вовлеченных в этот международный процесс. Во - внешнеэкономической литературе этот показатель_ принято называть экспортной квотой. Формула данного индикатора имеет следующий вид:
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где Эк – экспортная квота;

Э – величина валового экспорта;

ВВП – объем валового внутреннего продукта.
Экспортная квота свидетельствует о степени зависимости производства экономики страны от реализации своих товаров на мировом рынке, а также показывает возможности страны производить определенное количество продукции для продажи на мировом рынке.
С той же целью, т.е. для замера степени вовлеченности национальной экономики в международные экономические отношения используется и величина валового импорта. По аналогии с экспортной квотой импортная квота (Ик) определяется отношением валового импорта (И) к ВВП.
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На основе экспортной и импортной квот эксперты Экономического и Социального Совета ООН разработали степень экономической безопасности (опасности) страны. Если страна экспортирует свыше 15-30 процентов (показатель дифференцирован в зависимости от конкретного вида товаров) от общего объема производства данного товара, она переступает порог экономической безопасности и от правительства требуются конкретные меры к сокращению экспортной квоты. Если страна более 15-30 процентов какого-либо товара импортирует в общем потреблении этого товара, она также превышает порог экономической безопасности, и перед правительством встает задача по сокращению импортной квоты.
Настораживающей является рыночная ситуация современной России. Страна экспортирует около 70 % нефти и нефтепродуктов при экспортной квоте, определяющей порог безопасности в 20-22 процента к общему показателю добываемой нефти. Поэтому руководство страны активно выступает за преодоление экспортной зависимости энергоресурсов на мировой рынок. С другой стороны, Россия импортирует около 40 % (по некоторым товарам намного выше!) продовольствие при импортной квоте 15-30 процентов, исключая, конечно, продовольственные товары, которые страны не производят (кофе, какао-бобы, бананы, киви) или производит хронически ниже внутренних потребностей (чай, цитрусовые, некоторые другие товары). Сейчас в магазинах России предлагается 95 процентов обуви при пороге экономической безопасности 25-30 процентов.
Измерение уровня развития внешнеэкономических связей страны достигается путем исчисления внешнеторговой квоты (ВТК), для получения
которой величину внешнеторгового оборота (ВТ) надо отнести к объему
ВВП:
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Кроме того, статистика МЭО определяет показатель участия той или иной отрасли  страны в международной специализации производства. Таким
показателем       является       коэффициент       относительной       экспортной специализации (КОЭС), который определяется по формуле:
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где Кэ – коэффициент относительной экспортной специализации;


Э0 – удельный вес товара (совокупности товаров отрасли) в общем экспорте страны;


Ээ – удельный вес товара (товаров - аналогов) в мировом экспорте.
КОЭС определяет круг товаров и соответственно отрасль, которые являются международно специализируемыми для данной страны. При этом учитывается величина I: чем выше (более I) соотношение в пользу национальной структуры экспорта по определенному товару или группе товаров, тем более наглядной и убедительной является международная специализация соответствующей отрасли и наоборот. В положительном случае стране надо удержать создавшуюся нишу, а еще лучше расширить экспортную базу, создав резерв безопасности. При отрицательной величине (ниже 1) требуется система мер по повышению экспортных возможностей товара или товаров всей отрасли.
Резюме
1. Международное разделение труда представляет собой специализацию стран на производстве определенных видов товаров, для изготовления которых в стране имеются более дешевые ресурсы и предпочтительные условия в сравнении с другими странами. При такой специализации потребности стран удовлетворяются не только собственным производством, но и посредством международной торговли.
2. МРТ - объективная основа межгосударственного обмена товарами, капиталом, услугами, знаниями, рабочей силой, а также развития производственного, научно-технического, торгового и иного сотрудничества между всеми странами мира. В этой своей функции оно объединяет субъекты мирового хозяйства, но в то же время разъединяет, расчленяет их.
З.МРТ базируется на естественных, природно-географических факторах (природно-климатические условия, наличие, ограниченность или отсутствие собственных минеральных ресурсов, территория страны, численность населения, географическое положение страны) и приобретенных факторах (уровень и состояние социально-экономического развития страны, доходность и покупательная способность населения, степень использования достижений научно-технического прогресса в национальной экономике). 4. По организационно-производственному признаку международное разделение труда имеет три уровня: внутриотраслевой, межотраслевой и на​роднохозяйственный. Формами МРТ являются международная специализация и международное кооперирование производства, которые могут осуществляться, как на макро-, так и на микроуровне. В свою очередь международная специализация бывает предметной, подетальной и технологической.
4. Международное кооперирование производства - универсальная форма организации совместного или взаимосогласованного производства с учетом иностранных партнеров двух или нескольких стран, основанная на распределении производственных операций по выпуску единой продукции, коммерческом сотрудничестве, взаимной гарантии рисков, общей защите инвестиций и производственных секретов. 

5. Показателями участия страны в МРТ являются ВВП, стоимостной и физический объем внешней торговли страны, экспортная и импортная квоты, коэффициент относительной экспортной специализации.
Вопросы для повторения
1. Сущность международного разделения труда и его отличия от разделения труда в национальной экономике.
2. Объясните роль МРТ для внешней торговли.
З.Роль МРТ в объединение и разъединении национальных экономик разных стран.
4. Естественные и приобретенные факторы углубления МРТ.
5. Основные индикаторы вовлечения страны в МРТ.
6. Международная специализация производства как форма МРТ.
7. Международная кооперация производства как форма МРТ.
8. Оценка международной кооперации производства экономическими струк​турами ООН: ЮНКТАД, ЮНИДО, ЕЭК.
9. Участие России в МРТ: успехи и трудности.
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Узловые вопросы темы:
3.1. Различия показателей классификации государств.
3.2. Экономически развитые страны: критерии и состав.
3.3. Развивающиеся государства и их дифференциация.
3.4. Страны с переходной экономикой.
3.5. Социалистические государства.
3.6. Некапиталистически развивающиеся страны (страны социалистической ориентации).
3.7.
Закон    неравномерности    экономического    развития    государств    и
изменения их позиций в мировом хозяйстве.
Тема 3. Типология стран мировой экономики.         3.1.  Различия показателей классификации государств.
На современной политической карте мира представлено более 200 стран и территорий, различающихся огромным разнообразием. Оно касается территориальных различий: страна-гигант Россия и мало кому известная Андора или карликовый Лихтенштейн, есть страны многонациональные и однонациональные, богатые природными ресурсами и обделенные ими; страны внутриконтинентальные, приморские, островные и т.д. Такая многоликость стран современного мира вызывает необходимость их типологии, т.е. выделение отдельных типов стран путем выявления их общих черт и различий.
Подобная типология крайне нужна и крайне важна по двум основным соображениям. Во-первых, она содержит в себе познавательное значение, поскольку предполагает теоретическое обобщение, с одной стороны, и выделение особенностей в единстве - с другой. Во-вторых, классификация современных государств приобретает и практическое значение. Ведь почти все страны мира являются членами ООН, которая вынуждена вести международную статистику по очень широкому кругу макроэкономических показателей, чтобы разрабатывать соответствующую политику гармоничного развития тех или иных групп государств, особенно освободившихся стран. Однако оказалось не так уж просто определить тип страны. Все зависит от конкретного подхода и селективности критериев: политических, экономических, социальных, идеологических или некое их сочетание. В данном случае определить тип страны - значит отнести ее к той или иной социально-экономической категории. До развала СССР и отказа от социализма как пути дальнейшего развития обществоведческие науки подразделяли все страны мира на 3 группы или типа: 1) социалистические, 2) капиталистические и 3) развивающиеся.
Эксперты социально-экономического отдела ООН предложили (и это предложение было принято) делить страны-члены ООН также на три группы, положив в основу внутренний механизм регулирования экономики и степень, уровень ее развитости. Такой подход оказался приемлемым, поскольку он не содержал, или, по крайней мере, не подчеркивал политико-идеологические признаки. ООН выделяла: а) развитые страны с рыночной экономикой; б) развивающиеся страны и территории; в) страны с централизованно управляемой и плановой экономикой.
В конце 80 - начале 90-х гг. истекшего столетия на политической карте мира и прежде всего в Европе произошли существенные изменения. В странах Восточной Европы в результате «бархатных», т.е. бескровных революций к власти пришли политические силы, отвергающие социализм как перспективу социально-экономического развития этих стран. Начался распад системы государств с централизованной плановой экономикой (читай: социалистической), а искусственный развал СССР углубил этот процесс. Верность   социалистического  выбора   сохранили   пять    стран   -   КНР,
Социалистическая Республика Вьетнам, Корейская Народно-Демократическая Республика, Республика Куба и осуществляющая просоциалистические преобразования Демократическая Республика Лаос. В настоящее время страны социалистического выбора официально не оформлены в единую блоковую систему, как это было раньше, когда функционировал Совет экономической взаимопомощи (СЭВ) - как организационный центр международной социалистической интеграции и Варшавский договор - военно-политическая организация социалистических государств во главе с СССР. Правда, в эти организации социалистических государств входили не все 15 стран социализма. Китай, Северная Корея и Югославия не вступали ни в СЭВ, ни в организацию Варшавского договора, Куба, Монголия и Вьетнам были членами СЭВ, но не входили в состав Варшавского договора.
Изменение политической карты мира и ликвидация системы социализма в Европе делают безжизненной прежнюю типологию государств и она вышла из политического и терминологического употребления. На смену ей пришли новые подходы к дифференциации современных государств. Эксперты ООН разработали сложную систему критериев, охватывающих экономические, социальные, правовые, гуманитарные и иные индикаторы. Однако среди их совокупности выделяют четыре доминирующих; территория страны, численность населения, уровень экономического развития, в основе которого лежит показатель производства ВВП на душу населения и степень развития рыночных отношений.
Место государств по занимаемой площади по нисходящему списку отражено в небольшой таблице.
Таблица 3.1 Самые большие страны мира по площади (страны-гиганты)
	Страны
	Территория, млн.
	км2

	Россия
	17,1

	Канада
	9,985

	Китай
	9,560

	США
	9,364

	Бразилия
	8,547

	Австралия
	7,7

	Индия
	3,228


Не требует большой печатной площади и изложение второго показателя в дифференциации государств - численность населения, хотя данный индикатор подвижен из-за изменчивости демографической ситуации той или иной страны в определенные годы ее развития. Иллюстрация численности населения по многонаселенным странам изложена в таблице 3.2
	Страны
	- гиганты  с  числом  жителей свыше (на начало 2011 г.)
	100 млн.
	Таблица 3.2
человек 

	
	Страна
	Население, человек
	млн.
	

	
	Китай
	1340
	

	
	Индия
	1225
	

	
	США
	330
	

	
	Индонезия
	223
	

	
	Пакистан
	173
	

	
	Бразилия
	200
	

	
	Нигерия
	173
	

	
	Бангладеш
	150
	

	
	Россия
	143
	

	
	Япония
	127
	


Годовой абсолютный прирост числа жителей в конце 90-х - начале 2000 г.г

в Индии - 15 млн. человек; Китае - 11 млн. человек; Нигерии - 7 млн. человек; Пакистане - 6 млн. человек; США - 3,7 млн. человек; Индонезии - 3 млн. человек; Бразилии - 2,3 млн. человек; Бангладеш- 1,7 млн. человек.
По третьему (по счету, но не по важности) критерию - уровень экономического развития страны и прежде всего производству ВВП на душу населения применяется двучленная типология, то есть все страны мира разделены на две большие группы - экономически развитые (иногда их называют также промышленно развитыми, но это менее точно) и развивающиеся страны. Попутно следует оговориться, что показатель ВВП на душу населения важен, но явно недостаточен для суждения о действительном уровне жизни населения страны. К сожалению, пока еще не существует и едва ли скоро появится надежная и сопоставимая международная статистика имущества (национального богатства) на душу населения по странам мира. Конечно, и этот показатель не является универсальным, но вернемся к ВВП.
Душевое производство ВВП можно рассчитать двумя методами: по рыночным ценам и по паритету покупательной способности (ППС). Расчет по текущим рыночным ценам прост, но малодостоверен. Один умный римлянин как-то сказал: если буржуа съел курицу на завтрак, а рабочий ничего, то по статистике они съели курицу на двоих. Расчет по первому методу сводится к делению стоимости ВВП на численность населения в стране в определенном году. Расчет показателя по ППС требует некоторого пояснения. ППС - это соотношение между двумя или несколькими денежными единицами, валютами разных стран, устанавливаемое по их покупательной способности применительно к определенному набору товаров и услуг. Паритет покупательной способности может быть частным, устанавливаемым по определенной группе товаров, и общим, устанавливаемым по всему ВВП. Ныне в соответствии с Программой международных сопоставлений ООН, предназначенной на определение объема ВВП / ВНД разных стран по ППС их национальных валют, включают 3200 основных потребительских товаров и услуг, 236 основных инвестиционных товаров и 16 типичных строительных объектов. Затем определяют, сколько стоит этот набор в национальной валюте данной конкретной страны, а для универсализации сопоставления - в долларах США.
Кроме того, показателем уровня социально-экономического развития является структура странового ВВП. При этом для численно растущей группы стран с высоким уровнем развития характерна ситуация, когда в структуре их ВВП преобладают отрасли третичного порядка (сфера услуг), отрасли вторичного порядка представлены в основном обрабатывающей промышленностью и строительством, а отрасли первичного порядка включают сельское и лесное хозяйство, охоту и рыболовство.
Наконец, чтобы сохранить логическую канву изложения, вспомним о классификации государств по группам в зависимости от избранного пути их социально-экономического развития. Уместно отметить, что мы взяли на себя рискованную смелость несколько отступить от общепринятого деления государств на группу развитых, развивающихся стран и стран с переходной экономикой, углубив их дифференциацию за счет выделения группы некапиталистически развивающихся стран или стран социалистической ориентации. В такой последовательности попытаемся дать предельно краткую характеристику каждой из пяти групп государств.
3.2. Экономически развитые государства.
Включение в группу экономически развитых (промышленно развитых, индустриально развитых) государств, возможно только при наличии ряда экономических, социально-экономических и политических показателей:
1. экономика страны должна быть признана рыночной статистикой ООН, международным валютным фондом, организацией экономического сотрудничества и развития;
2. иметь высокий уровень социально-экономических показателей, в том числе душевое производство ВНП не ниже 15 тыс. долларов;
3. учитываются также интегральные показатели - индекс человеческого развития (индекс развития человеческого потенциала): продолжительность жизни, уровень медицинского обслуживания населения, доступность к образованию, обеспеченность жильем и его доступность, уровень занятости и безработицы, уровень социальной защиты человека;
4. в отраслевой структуре экономики доминируют отрасли третьего сектора, а второе место принадлежит обрабатывающей промышленности, уровень продовольственной самодостаточности;
5.
соблюдение прав человека должно быть надежным и, прежде всего,
защищенность гражданских прав, а также в стране обеспечивается высокая
степень политической демократизации.
Среди развитых выделяется подгруппа государств «большой семерки» -США, Япония, Германия, Великобритания, Франция, Италия и Канада. На долю стран этой подгруппы приходится около 40 % мирового ВВП, в том числе на США 20%, Японии 12%. Душевое производство в этой группе стран колеблется от 33,8 тыс. долларов в Италии, 36,2 тыс. в Великобритании, до 47,2 и 42,3 тыс. долларов соответственно в США и Японии. Лидерство стран «большой семерки» определяется крупной ролью в мировой политике и экономике, высоким уровнем производительности труда, неоспоримыми успехами в развитии науки и техники. Исторически большинство этих стран были крупными метрополиями и извлекали из колоний колоссальные прибыли, создавая фундамент будущего прогресса и процветания.
Вторую подгруппу составляют малые по площади и численности населения экономически развитые страны - все страны Скандинавии, Австрия, Новая Зеландия и другие, у которых производство ВВП на душу населения фактически не отличается от стран «большой семерки». Отдельные государства этой подгруппы занимают весьма заметные позиции в мировой торговле и политике.
Выделяя страну или страны в группу развитых государств, нередки случаи формального подхода. Например, в ряде стран - членов ОПЕК достигнут высокий уровень душевого производства до 25 тыс. долларов, но они не выдерживают требований по отраслевой структуре экономики, по другим показателям. Отдельные страны, входящие в интеграционные группировки развитых государств, механически относятся к «золотому миллиарду». Всего по данным ОЭСР в группе развитых стран насчитывается
33 государства. Российская Федерация ведет, как и в рамках ВТО, довольно затяжные переговоры о вступлении в ОЭСР.
Решением ООН в группу экономически развитых стран входят новые индустриальные страны (НИС), включающие «азиатских драконов» -Южную Корею, Сингапур, Малайзию, Таиланд, Тайвань, Гонконг, Аргентину, Бразилию, Мексику (по отношению к Тайваню часто применяется термин «территория», а Гонконг с 1997 года перешел под юрисдикцию Китая, но на протяжении 50 лет будет сохранять административную и экономическую независимость и называется Синганом). Индустриальный прогресс в зоне «азиатских драконов» был обеспечен и поддерживается в значительной мере за счет вливаний иностранных капиталов великих держав. Так сложилась их экономическая и политическая история.
Наряду со странами «большой семерки» ныне по степени растущего влияния на мировую политику, особенно в финансовой сфере и экономическому воздействию, выдвигается группа большой двадцатки («G-20»), которая превращается в главный форум международной экономической и финансовой кооперации. Ниже оглашаю страны большой двадцатки («G-20») как по стоимостному объему ВВП, так и в расчете на душу населения.
Таблица 3.3 

Стоимостной объем ВВП стран «G-20»
в текущих ценах - (млрд. долларов)

	
	Место страны
занимаемое в «G-
20»
	Страны
	Объем

	
	1
	ЕС
	16107

	
	2
	США
	14624

	
	3
	Китай
	5745

	
	4
	Япония
	5391

	
	5
	Германия
	3306

	
	6
	Франция
	2555

	
	7
	Британия
	2259

	
	8
	Италия
	2037

	
	9
	Бразилия
	2024

	
	10
	Канада
	1564

	
	11
	Россия
	1477

	
	12
	Индия
	1470

	
	13
	Австралия
	1220

	
	14
	Мексика
	1004


	15
	Южная Корея
	986

	16
	Турция
	729

	17
	Индонезия
	695

	18
	Саудовская Аравия
	434

	19
	ЮАР
	354

	20
	Аргентина
	351


Приведем, на наш взгляд, более уточняющие и более современные данные о производстве ВВП в мире и по ряду государств. Мировой объем ВВП, рассчитанный по паритету покупательной способности, в 2010 году составил 74 трлн. долларов против 48,6 трлн. долларов в 2001 г.
	Таблица 3.4 

Стоимостное производство ВВП по отдельным странам
(в трлн долларов)


	
	Страна
	2001
	2010
	

	
	США
	10,0
	14,7
	

	
	Китай
	4,5
	9,8
	

	
	Индия
	2,2
	4,0
	

	
	Россия
	1,12
	2,29
	

	
	Бразилия
	1,1
	2,2
	


	Таблица 3.5

 Душевое производство ВВП в текущих пенах (в долларах США)


	
	п/п
	Страны
	Душевое
производство
ВВП
	Место страны в «G-20»
	

	
	1.
	США
	47132
	2
	

	
	2.
	Канада
	45838
	3
	

	
	3.
	Франция
	40591
	5
	

	
	4.
	Британия
	36298
	7
	

	
	5.
	Германия
	40512
	6
	

	
	6.
	Италия
	33829
	8
	

	
	7.
	Китай
	4283
	17
	

	
	8.
	Россия
	10522
	11
	

	
	9.
	Япония
	42325
	4
	

	
	10.
	Южная Корея
	20165
	9
	

	
	11.
	Мексика
	9243
	14
	

	
	12.
	Бразилия
	10471
	12
	

	13.
	Аргентина
	8863
	15

	14.
	Турция
	10207
	13

	15.
	ЮАР
	7101
	16

	16.
	Саудовская Аравия
	16641
	10

	17.
	Индия 
	1176
	19

	18.
	Индонезия 
	2963
	18

	19.
	Австралия 
	54869
	1

	20.
	ЕС
	32284
	-


3.3. Развивающиеся страны.
Вторая группа - группа развивающихся стран - это в основном бывшие колонии в Азии, Африке, Латинской Америке и Океании. Страны этой группы объединяет не только колониальное или полуколониальное прошлое, но и экономическая отсталость, бедность населения, острое противоречие между политической независимостью и экономической зависимостью, сохранение архаичных, докапиталистических форм хозяйства, аграрно-сырьевой характер экономики, гигантская внешняя задолженность (свыше 3 трлн. долларов) экономически развитым государствам и международным финансовым организациям. Развивающиеся страны также неоднородны. Выделяют четыре подгруппы развивающихся государств, одну из которых составляют новые индустриальные страны (НИС) - их двенадцать: Республика Корея, Тайвань, Сингапур, Таиланд, Малайзия, Бразилия, Мексика и т.д. Производство ВВП в этой подгруппе государств колеблется от 13 до 27 тыс. долларов на человека. По данному показателю их место в группе экономически развитых государств, что признано объединенными нациями, но их недавнее историческое прошлое и некоторые другие критерии пока не позволяют некоторым авторам это сделать, хотя любая другая типология государств весьма условна. Страны этой подгруппы отличаются от других развивающихся, из которых они недавно вышли, распространением индустриальных форм труда, относительно развитой отраслевой структурой экономики, экспортом изделий обрабатывающей промышленности, дешевизной рабочей силы. Теперь страны НИС статистикой ООН (о чем мы уже писали) включены в группу развитых государств.
Отдельную подгруппу развивающихся государств составляют страны-экспорты нефти - ОПЕК. Юридически их тринадцать, но из-за известных событий 90-х годов Ирак не принимает участия в работе органов этой ассоциации государств. После стабилизации внутриполитической обстановки Ирак может занять в ОПЕК свое законное место. Производство ВВП на душу населения в этой подгруппе стран довольно дифференцировано - от 5 тыс. долларов до 23 тысяч.
Третья и самая крупная подгруппа как по численности населения, так и по составу государств: в нее входят 90 развивающихся стран, в том числе Китай, Индия, Индонезия, Пакистан, Бангладеш и другие. Производство ВВП на душу населения исчисляется от 510 долларов в Индонезии до 6 тыс. долларов в КНР.
Четвертая (замыкающая) подгруппа представлена наиболее бедными странами, у которых производство ВВП на душу населения от 75-80 долларов   (Мозамбик)   до   500   долларов   в   Камбодже   (Кампучия).   Для иллюстрации приводится соответствующая таблица.
Таблица 3.6
Девять богатейших и девять беднейших стран мира (начало XXI в.)

	Богатейшие страны
	ВВП на душу населения (в
дол.)
	Беднейшие страны
	ВВП на душу населения (в дол.)

	1.США
	47132
	1. Мозамбик
	80

	2. Канада
	45838
	2. Эфиопия
	100

	3. Япония
	42325
	3. Танзания
	120

	4. Люксембург
	41210
	4. Конго
	130

	5. Швейцария
	40 630
	5. Бурунди
	160

	6. Франция
	40591
	6. Малави
	170

	7. Норвегия
	31250
	7. Чад
	180

	8. Дания
	29 890
	8. Руанда
	185

	9. Австрия
	26 890
	9. Сьерра-Леоне
	190


Для ряда развивающихся стран безысходность бедственного положения настолько очевидна, что пока не просматривается никаких радужных перспектив преодолеть вековую отсталость и достичь социально-экономического прогресса. Во-первых, сказывается незавершенность национально образовательного процесса и сохранение всевластия института племенных вождей препятствует этому процессу, а с ним и приобщение народов к достижениям современной цивилизации. Во-вторых, отсутствуют запасы полезных ископаемых, что не позволяет развивать собственный ТЭК, создавать свою обрабатывающую промышленность. В-третьих, на экономику ряда развивающихся стран, особенно Африканского континента, крайне плачевно сказывается засушливый климат и проживающее там население довольно часто испытывает нехватку продовольствия и воды. 2011 год для жителей Судана, Эфиопии, Сомали, Мали не оказался исключением. Наконец, Африканский континент перенаселен, рабочих мест не хватает и эта проблема мировая, а потому и решать ее надо всем мировым сообществом государств.
Одной из наиболее примечательных особенностей в развитии международных отношений XX века является усиление в них роли и значения с начала 60-х годов бывших колоний и зависимых территорий -нынешних развивающихся государств.
Развивающиеся страны становятся полноправным и одним из важнейших субъектов международных экономических отношений. Становление и развитие молодых государств сопровождалось количественными и качественными изменениями в международной экономике. Эти изменения выражаются в нарастании объемов международных торгово-экономических связей, появлении новых товарных, финансовых рынков, интенсификацией капитальных и финансовых потоков. Развивающиеся страны в полный голос заявили о необходимости улучшения мирового экономического порядка, о соблюдении принципов равноправия в международном предпринимательстве.
Для этой группы стран зарождение экономики имеет свою специфику, вытекающую   из   особенностей   развития   их   социально-экономического состояния и национальной культуры. Учитывая постоянный рост числа развивающихся стран и их растущий удельный вес в населении мира, очевидно, что они имеют огромное, а по ряду параметров - ключевое значение для будущего всего человечества. Этим, по-видимому, объясняется бурный рост исследований, посвящаемых проблемам этих государств.
Важную роль, определяющую положение развивающихся стран в мировом хозяйстве, играют внешнеэкономические связи. Их развитие профилирует не только взаимосвязи с другими подсистемами мировой экономики, но и степень воздействия последних на внутренний рынок.
Своеобразие социально-экономической структуры предопределяет степень воздействия внешнеэкономических связей на развивающиеся страны. Более отсталые экономические структуры болезненно переживают внешнее воздействие в силу особенностей включения их национальных хозяйств в международное разделение труда. Те же страны, в которых промышленный переворот охватил все сферы хозяйства, более успешно приспосабливаются к перипетиям мировой хозяйственной системы.
Подсистема развивающихся стран включает 4/5 всех стран мира. В них проживает более 80 % населения Земли. Экономическое состояние развивающихся стран, их проблемы непосредственно сказываются на подавляющей части человечества. К этой подсистеме относятся все азиатские страны, кроме Японии, Южной Кореи и Израиля, все страны Африки, исключая ЮАР, а также страны Латинской Америки. Их характеризуют чрезвычайно пестрый облик, разные условия и уровни социального и экономического развития. Вместе с тем существует ряд признаков, которые объединяют развивающиеся страны в особую группу государств. Общность этих признаков имеет социальные, экономические и исторические корни.
Один из важнейших критериев выделения развивающихся стран в отдельную мировую подсистему - их слаборазвитость и отсталость.
Слаборазвитость выражается в качественной неоднородности и системной неупорядоченности общества, состоящего из различных экономических и неэкономических институтов современного и традиционного типов, а также переходных промежуточных институтов.
Отсталость отражает состояние хозяйства этих стран, которое характеризуется низким уровнем развития производительных сил.
Исторически отсталость выражается в виде отставания в развитии одного типа общества от другого в момент колонизации стран Азии, Африки и Латинской Америки. По некоторым оценкам, соотношение ВВП на душу населения между метрополиями и колониями в тот период было равно примерно 2 : 1 в пользу Запада. Колонизаторы, захватив и подчинив их нуждам метрополий, превратили отставание в хроническую отсталость развивающихся стран.

Отсталость привела к расширению первоначального разрыва в уровнях экономического развития. В конце ХХ-го столетия разрыв между двумя группами стран составил 20 : 1.
Следовательно, отсталость развивающихся стран имеет два аспекта -общеисторический и современный, связанный с низким уровнем их развития. Общеэкономическое отставание дополняется диспропорциональностью всего воспроизводственного процесса, проявляется в дезинтегрированности хозяйственных секторов, в ограниченности источников финансирования.
Отсталость развивающихся стран порождает специфику их социальных и экономических проблем. Решение каждой из них - обеспечение экономического роста, занятости, распределения и т.д. - предполагает особые подходы, которые отличны от используемых в промышленно развитых странах.
Отсталость развивающихся стран предопределяет их зависимость от промышленно развитых государств Запада. Экономическое развитие колоний определялось не нуждами последних, а нуждами метрополий, вывозивших сырье из них. Потребности метрополий в сырье определяли динамику экономического развития колоний, т.е. импульсы экономического развития шли из западных стран.
Зависимое развитие проявляется во внешнеэкономических отношениях развивающихся стран. Отсталая структура экономики, низкий уровень развития производительных сил, их традиционно аграрно-сырьевая специализация, колониальное прошлое обусловили внешнеэкономическую ориентацию развивающихся стран на индустриальные государства Запада. Их внешнеэкономические связи развиваются преимущественно по линии Юг - Север. Низкий уровень производительности труда приводит к несоответствию индивидуальных затрат развивающихся стран общественно необходимым, международным. Такая экономическая ситуация ведет к потере этими странами в процессе обмена части прибавочного продукта, что объективно отражается в пропорциях и динамике мировых цен.
Развивающиеся страны отличаются от промышленно развитых социальной структурой общества. Деление на классы не всегда профилирует их социальную структуру. Социальные организмы, особенно афро-азиатских стран, включают в себя различные образования - классовые, неклассовые (этнические, религиозные, кастовые и другие общности) и внеклассовые (пауперизированные слои, утратившие регулярную связь с общественным производством). Становление товарных отношений в этих странах сопровождалось распространением деклассирования. Это связано с тем, что при затяжной трансформации представители низших укладов выталкивались из привычной экономической среды, лишались традиционных источников существования. Взаимодействие между всеми этими образованиями сложное и неустойчивое. Неклассовые и внеклассовые элементы социальной структуры накладывают отпечаток на общественное развитие в целом. Необходимость обеспечения экономического прогресса при огромных нищете и голоде приводит к периодическим резким обострениям социальной обстановки, что находит выражение в отменах даже куцей политической демократии, в репрессиях сверху и в различных вариантах действий снизу — в   выступлениях низов вплоть до проявления экстремизма,   погромов,   и индивидуального террора. Так называемые «арабские революции» 2011 г. -наглядная тому демонстрация.
Правда, по оценке этих революций в Тунисе, Египте, Ливии, событий в Сирии, еще раньше в Ираке обнаружилось разночтение. В статье-интервью «Комсомольской правды»
 доктор геолого-минералогических наук Владимир Поливанов пишет, что «Америка устроила арабские революции, чтобы захватить плодородную Сахару». Автор высказывает довольно интересное утверждение о том, что современное человечество ждет новый ледниковый период, который хотя и не будет мгновенным и по геологическим наукам протянется порядком 2-3 тысяч лет, но «катастрофическое ухудшение климата по обе стороны Северной Атлантики грядет в ближайшие годы». Оно затронет в первую очередь страны «золотого миллиарда» - США, Западную Европу. При этом профессор Поливанов приводит два аргумента. Во-первых, происходит естественное остывание «мировой климатической печки - теплого течения Гольфстрим», а, во-вторых, этот естественный процесс ускорила беспрецедентная авария нефтяной платформы в Мексиканском заливе в 2010 г. Остывание Гольфстрима обернется для США резко континентальным климатом, который пагубно скажется на жизни и производстве, особенно агропроизводстве страны. Еще в большей мере изменения климата ощутит Западная Европа, и там и сям произойдет опустынивание земледельческих регионов, а к этому надо готовиться уже сейчас. И Соединенные Штаты вместе с понимающими европейцами это делают. Ведь территории Туниса, Египта, Судана и Ливии объединяет самая большая пустыня мира - Сахара, которая 3-7 тысяч лет назад была цветущим садом, одним из самых населенных регионов планеты, а сейчас это безжизненная территория. Но «ныне, - пишет автор, - климатический маятник вновь качнулся в другую сторону. Сахара опять становится оазисом, исключительно благоприятным для земледелия, сбора нескольких урожаев в год... Именно сюда, а не в США с Западной Европой понесет климатическую благодать пострадавший от «Бритиш Петролеум» Гольфстрим». Именно ради расцветающей Сахары США и устроили «демократическую» заварушку в этих арабских странах - так считает автор.
Имеется и другое соображение. После победы социалистической революции на Кубе и установления СССР ракетно-ядерного паритета с США само упоминание слова «социализм» стало болезненно лихорадить представителей американской политической, военной и бизнес элиты, превратилось в мощный и повседневный раздражитель. В ряде арабских стран (Ирак, Египет, Сирия) к власти пришли «баасисты», а Партия Баас - это партия социалистического возрождения. Лидер ливийской революции М. Каддафи упражнялся в поисках теории особого пути развития для Ливии и Африки, иной чем существуют в мире социально-экономической модели устройства, и на практике в своей стране ввел систему общественно-коллективных дискуссий и принятия решений как по вопросам политической
и экономической жизни, так и по вопросам бытоустройства. К социалистическим преобразованиям М. Каддафи относил бесплатное образование, медицинское обслуживание, обеспеченность жильем, сравнительно нормальный достаток определенной части населения страны. Например, медсестра государственной поликлиники получала 1 тыс. долларов в месяц. Именно Каддафи официально назвал Ливию Социалистической Народной Ливийской Арабской Джамахирией.
В свете этих реалий напрашивается подозрение, что в ракурсе неприятия даже теоретически неоформленных идей и практики «африканского», арабского «социализма», не говоря уж о реформах просоциалистической направленности, США не могут допускать ни на африканском континенте, ни на Арабском Востоке. Деятельность США и ряда стран НАТО против Ливии очень напоминает прямую неспровоцированную агрессию с учетом, конечно, современной техники, позволяющей вести активные военные действия без контакта с противником и международной обстановки.
3.4. Страны с переходной экономикой.
После развала СССР и вступления бывших советских союзных республик, Монголии, стран Центральной и Восточной Европы на путь капиталистического развития всех их стали называть странами с переходной экономикой. Переход осуществлялся от административно-командной, то есть планомерной и централизованно управляемой экономики к рыночной модели хозяйствования. Однако ныне, к концу 2011 года, подавляющее число этих стран уже трансформировало государственно-социалистическую экономику в рыночную и вряд ли оправдано включение республик Балтии, Венгрии, Чехии, Словакии, Польши, Румынии, Албании, республик бывшей Югославии, Монголии, Грузии, да и стран СНГ в группу стран с переходной экономикой. То же самое можно сказать и о современной России. Это, во первых.
Во вторых. По нормативно - правовым документам ВТО членство в этой организации допустимо лишь при условии, что экономика страны  -кандидата признана мировым сообществом государств-участников рыночной. Отсюда включать бывшие социалистические страны Европы, Грузию, Молдову, Армению, Украину, некоторые другие страны СНГ в государства с переходной экономикой алогично. Если Запад перейдет от двойного стандарта к стандарту здравого смысла по поводу вступления России в ВТО в конце 2011 - начале 2012 гг., то и наша страна выпадет из обоймы стран с переходной экономикой. Тогда какая страна или страны составят группу с переходной экономикой? В 90е годы ее выделение было если уж слабо оправданным, то хотя бы внешне объяснимым, а теперь в мировой экономике складывается совершенно иная ситуация. И если оставить группу стран с переходной экономикой в качестве типологической группы, то наполнить ее можно только странами с низким уровнем развития товарно-денежных отношений (если таковые найдутся), у которых до сих пор доминирует натуральное хозяйство и где широко развит продуктообмен без денежного эквивалента.
3.5. Группа социалистических стран.
Если мы хотим придерживаться объективности в оценке процессов, происходящих вокруг нас и в мировой экономике, и хотим обучать студенческую молодежь в духе объективности и добропорядочном восприятии, как говорят философы, всего сущего, мы принципиально не должны игнорировать существование и развитие социалистических стран. Они, как субъект мировой экономики и международных экономических отношений, живы и оказались живучими. В учебниках по мировой экономике, в справочной экономической литературе этот факт почему-то опускается, либо излагается с неким скептицизмом. Например, в солидном учебнике «Мировая экономика», утверждается, что Китай и Вьетнам формально продолжают строить социализм.

То же самое говорится и в учебнике «Мировая экономика и международные экономические отношения».

Как следует понимать, что Китай и Вьетнам формально продолжают строить социализм? Да, с конца 70х - начала 80х годов Китай и Вьетнам отступили от советской модели социалистического строительства, которая уже тогда на практике и в глазах народов восточноевропейских стран не оправдала ожидаемых надежд, да и в численно растущих кругах нашего народа пробуждается сознательное отторжение такого социализма. В настоящее время эта модель сохраняется только в Корейской Народно-Демократической Республике, где основные руководящие решения принимает Трудовая партия Кореи, а экономика развивается на основе государственной и кооперативной формах собственности на средства производства при преобладающей роли государственной собственности в духе идей чухче. В соответствии с идеями чукче, вся политика проводится с позиции самостоятельности при опоре на собственные силы. Руководители Китая и Вьетнама осознали тупиковость, даже схоластичность советской модели социализма раньше правящей элиты Советского Союза. Отказавшись от догматического копирования советской модели социализма и прервав маоистские эксперименты социалистического строительства, китайские реформаторы во главе с ныне покойным Дэн Сяопином взяли за основу ленинско-бухаринские идеи новой экономической политики, разработали и провозгласили программу четырех модернизаций: промышленности, сельского хозяйства, науки и техники и модернизацию китайской армии.
В социально-экономическом и общественно-политическом плане декларировано строительство социализма с китайской спецификой и выдвинута стратегическая задача - построить «социалистическую рыночную экономику» к 100-летию КНР (середина XXI века). На начальной стадии социализма, которая охватывает именно этот период, в экономике страны существуют многообразные формы собственности: государственная, кооперативная,   частная   и   их   разновидности.   При   этом   неизменны

принципом (как это и предусматривалось НЭПом в Советской России) остается господствующая роль государственной собственности в ключевых отраслях народного хозяйства. Плановые государственные рычаги и методы регулирования производства сочетаются с рыночными, частными. Государство регулирует экономику на макроуровне, а рынку остается микроуровень и отрасли сферы услуг - торговля, общественное питание, бытовое обслуживание населения, а так же легкая промышленность, производство строительных материалов.
Сельское хозяйство КНР переведено на систему семейного (подворного) подряда. Первым шагом экономической реформы в деревне было установление централизованных закупок и заготовок сельскохозяйственной продукции, а затем введена система закупок по контрактам. В отличие от России реформы подняли трудовую активность земледельцев, увеличилось производство продукции сельского хозяйства. При задаче увеличить производство промышленной и сельскохозяйственной продукции за 1980-2000 гг. в 4 раза, по факту эта стратегическая задача выполнена досрочно.
В стратегическую задачу входит также построение в Китае демократического социалистического государства с душевыми доходом населения на уровне среднеразвитых стран мира.
В Социалистической Республике Вьетнам с 1986 года осуществляется
также долгосрочная программа обновления («дой мой»), в рамках которой
постепенно под контролем государства идет переход к планово-рыночной экономике
социалистической
ориентации, диверсифицируются внешнеэкономические связи страны, проводится реформа государственно-административной системы, государственные, особенно мелкие и средние предприятия акционируются. В стране проводится модернизация финансово-банковских институтов, адаптируемых к социалистически ориентированному обществу. И в Китае и во Вьетнаме допускается многоукладная экономика, функционируют свободные экономические зоны, совместные предприятия с участием иностранного, в том числе и российского капитала; созданы и функционируют акционерные общества, предприятия коллективной собственности, организованны государственная, частная и государственно-частная торговля.
Все модернизационные мероприятия и формы хозяйствования проводятся при доминирующей роли государства, но ведущей политической основой, определяющей стратегию развития, является соответственно Коммунистическая партия Китая и Коммунистическая партия Вьетнама.
При воздействии внутренних и внешних обстоятельств намечаются и реализуются существенные социально-экономические реформы строящего социализма в Республике Куба.
Даже из весьма    общей  и предельно    краткой  характеристики модернизации китайского и вьетнамского обществ видно, что не Китай и Вьетнам «формально» продолжают строить социализм,  а мы допускаем необъяснимый и очевидный формализм в оценке социально-экономических
реалий, происходящих в недрах азиатской, модели  строящего социализма.
Наверное, настало время четко отработать и выверить наше представление о социализме как о теории и практике социально-экономического развития общества и признать его многовариантность. Для этого, как нам представляется, следовало бы беспристрастно изучить все сказанное и написанное В.И. Лениным и М.К. Бухариным о НЭПе, а также творчески осмыслить проводимые реформы современного Китая, Вьетнама, да и Кубы.
3.6. Группа стран социалистической ориентации.
Проводя типологию современных государств, мы игнорируем и еще одну реальность мировой экономики - появление новых государств, объявляющих путь социалистической ориентации или некапиталистический путь развития. На протяжении 5Ох - первой половины 8Ох годов XX столетия, когда мировая система социализма могла оказывать позитивное влияние на национально-освободительное движение, на этот путь социально-экономического прогресса вступало более 20 (по нашим подсчетам 23) государств Азии, Африки, Латинской Америки и Океании. Однако шла холодная война между НАТО и Организацией Варшавского договора, между США и СССР за воздействие на обширную зону развивающихся стран. Такая борьба проходила и между внутренними политическими силами развивающихся стран именно за выбор пути дальнейшего прогресса, что придавало им шаткую, внутриполитическую нестабильность. В тех исторических условиях мир социализма, особенно СССР, вызывал симпатии у многих деятелей освободившихся стран.
Во-первых, по коренным и актуальным вопросам международной политике и особенно по вопросам национально-освободительной борьбы СССР выступал как противовес метрополиям, США и НАТО, прямым и косвенным защитником этих стран и территорий вообще, но стран социалистической ориентации в первую очередь. Ведь именно по инициативе СССР и активном участии в составлении документов в ООН принята «Декларация о предоставлении независимости колониальным странам и народам» (1960). В соответствии с этой декларацией в структуре ООН был учрежден Комитет, по деколонизации, в задачу которого входило обеспечить всем колониям и несамоуправляемым территориям политический суверенитет. Однако к настоящему времени по специальным спискам ООН 22 территориальных образования относятся к колониям, некоторые из которых являются спорными (Фолклендские или Мальвинские острова -Великобритания-Аргентина, Гибралтар- единственная колония в Европе -Великобритания - Испания). На начало 2011 года Великобритания владеет десятью колониями, США - шестью, Нидерланды - двумя и т.д.
При активном участии советской дипломатии был принят и второй документ, касающийся в наибольшей мере развивающихся стран -«Декларация ООН об установлении нового международного экономического порядка» (1979 г.) СССР позиционировал себя как соперник США.
Во-вторых, представители интеллигенции многих развивающихся стран в 70-80 годы обучались в высших и средних специальных заведениях СССР и сохранили на долгие годы в своей памяти благожелательное к ним отношение, к нашей тогдашней великой державе, к социализму, для них СССР был примером для подражания, моделью общественного строя. Поэтому на своей родине они выступали за социальное переустройство общества.
В-третьих, для целого ряда развивающихся стран Азии, Африки и Латинской Америки Советский  Союз  представлял собой страну с совершенно неидентичной социально-экономической и общественно-политической системой бывших метрополий, с которыми было связано не колониальные или полуколониальные прошлое.
Наконец, в пользу выбора некапиталистического пути развития рядом стран разных континентов, немалую роль сыграла официальная идеология и пропаганда Советского Союза.
Но вернемся к нашей теме. Развернувшаяся борьба между внутренними и внешними силами за выбор пути развития освободившихся стран характеризовалась попеременным успехом, и баланс сил устанавливался равновесным, но развал СССР резко изменил соотношение просоциалистических и прокапиталистических сторонников во многих странах социалистической ориентации в пользу последних.
О таком историческом прошлом своей страны с ее позитивами и негативами должны знать современные молодые люди России, напичканные только негативами, а порой и откровенной ложью о Советском Союзе и советском строе. Правда истории, как и правда жизни, не должны подвергаться искажениям, какими бы эмоциями не руководствовались авторы лжи и клеветы. Да, советская модель социализма (если говорить и оценивать обобщенно) страдала рядом вопиющих недостатков, и, прежде всего, социально-экономического и политике - институционного характера.
С распадом организованных сил социализма в Европе (Организация Варшавского договора, Совета Экономической взаимопомощи), а затем и развалом СССР, интерес к таким странам России окончательно угас, а они лишились мощной внешней поддержки, но внутренние силы антисоциалистической направленности получали и получают поддержку с Запада. Эти внешние силы используют метод «перехвата революции», а внутренне, воспользовавшись общественно-политической и социально-экономической нестабильностью в своих странах, совершают государственные перевороты, а иногда пришедшие к власти национальные демократы под давлением стран Запада и МВФ сами сходили с собственных позиций социалистической ориентации. Ведь приходившая в прошлом и приходящая к власти ныне национальная демократия в странах социалистической ориентации оказывается социально крайне неоднородной: там были выходцы из профессиональных военных - полковник Гамаль Абдель Насер в Египте, генерал Не Вин в Бирме, генерал Эль Бакр в Сомали, ныне генерал Уго Чавес в Венесуэле. В ряде государств, правящая элита состоит из представителей местной интеллигенции. Однако их сходство состояло и состоит в том, что национальные демократы плохо владели и владеют теорией общественного развития и не имеют научного представления о социализме. Например, Сандинистский фронт национального освобождения в Никарагуа в выработке своей концепции развития социализм сочетает с  марксизмом, национализмом и христианством, но на практике опирается на марксистов и католиков. Подобные расплывчатые, социально - неоднородные концептуально- идеологические трактовки наблюдались в позиции «африканского социализма» президента Ганы Квам Инкрума, в понимании «арабского социализма» в Египте Г.Насера, в современной Венесуэле пропагандируется «Боливарский социализм».
Тем не менее, в отдельных странах сохранился поиск нового пути развития, минуя капитализм. Примером может быть Ливия Каддафи - полное название - Социалистическая Народная Ливийская Арабская Джамахирия (Джамахирия - народное государство). В стране были достигнуты важные социальные права: бесплатное образование, медицинское обслуживание населения, коллективно обсуждаемые и принимаемые многие решения политического, производственного и бытового характера.
Правящая миром олигархия боится распространения, а тем более реализации идей социальной справедливости, где бы и в какой форме они не возникали. Поэтому вряд ли следует рассматривать случайностью то, что подвластные этой олигархии политики США, Великобритании, Франции объединенными силами НАТО организовали внутреннюю оппозицию режиму Каддафи в Ливии, и каждодневными бомбежками военных и гражданских объектов на территории Ливии разделались с общественно политическим строем этой страны. Тот же метод используется и против общественно-политических порядков в Сирии, устанавливаемых правящей партией Баас (партия социалистического возрождения) и, очевидно, добьют ее по примеру и методом Ливии. Неоколонизаторы используют традиционный метод: готовят агрессивную оппозицию в странах с неугодными режимами, вооружают ее и используют НАТО как ударный кулак под предлогом того , что правящие режимы Каддифи в Ливии, Асада младшего в Сирии стреляют в свой народ, нарушающий права человека прекрасно зная, что «вооруженный народ» был недоволен, как выразилась мадам Клинтон «умной политикой»Запада. В эту «умную политику» входит общая, в том числе и финансовая блокада зарубежных активов стран с неугодными режимами, засылка в такие страны спецназа, провокаторов и даже снайперов. Не следует забывать наблюдение кого-то из древних о том, что человек легко поддается стадному чувству, стадной солидарности, а общественное мнение подобно публичной девке - куда поведут - туда и идет. Чтобы избежать такой ситуации, правительство Венесуэлы решило перевести золото - валютные запасы страны общей стоимостью 29.300 млн. долларов (из них 18.300 млн. в золоте) в хранилище Банка Венесуэлы (Радио России 18.08.11). Президент страны Уго Чавес объявил также о национализации разведки новых месторождений и добычу золота, чтобы можно было легче пополнять золото - валютные резервы страны.
В современных условиях появились новые страны социалистической ориентации, декларирующие строительство «Социализма XXI века» -Венесуэла, Боливия и Никарагуа. К некапиталистическим - развивающимся странам относятся так же и Лаосская Народно-Демократическая республика. Согласно конституции правящая партия Народно-революционная партия объявлена основой политической системы и мало чем отличается, от политической системы Вьетнама, да и Китая  
Экономическая политика ориентирована на постепенный переход к рыночной экономике и модернизацию традиционных социально-экономических структур при сохранении за государством направляющей и регулирующей функции.
Для современных стран социалистической ориентации характерны следующие особенности:
1.
Приход к власти политических сил, выступающих за строительство
социализма, носит исключительно парламентский характер, то есть в результате свободных выборах.
2.
Силы, выступающие за социализм, представлены широким социальным конгломератом: рабочими, мелкими собственниками в городе и
деревне, частью интеллигенции, в том числе и военной, некоторыми представителями среднего и крупного капитала, которые испытывают дискомфортную бизнессреду из-за присутствия иностранного капитала.
3. К революционным преобразованиям социалистической ориентации относится национализации части иностранной собственности с оплатой выкупа, аграрные преобразования, в том числе и перевод агробизнеса на индустриальные рельсы, реструктуризация отраслевой структуры хозяйства и ее диверсификация.
4. Проведение либеральной социальной политики, касающейся доступа молодежи к образованию, введение бесплатного медицинского обслуживания населения.
Наконец, к особенностям политических режимов в странах социалистической ориентации (кроме Лаоса) относится довольно слабая партийная прослойка (ведь партии созданы после прихода к власти лидеров Уго Чависа в Венесуэле, Эво Моралиса в Боливии), но сильная внутренняя оппозиция, что придает правящим режимам определенную неустойчивость и всегда сохраняется опасность потери власти. Деструктивную политику по отношению к сторонникам социалистической ориентации проводят внешние силы. Приход к власти парламентским путем Сальвадора Альенды в Чили (70е годы) - наглядный тому пример. Соединенные Штаты предприняли титанические усилия, чтобы экономически удушить режим социалистической ориентации в Чили и привести к власти генерала Пиночете путем военного переворота.
Таким образом, в нашем представлении типология современных государств включает в себя страны не только разного уровня экономического развития - индустриально развитые, развивающиеся, страны с переходной к рыночному хозяйству (капитализму) экономикой, но и страны разной социально-экономической модели развития - капиталистические, социалистические  и  некапиталистически развивающиеся  страны  (страны социалистической ориентации).        
Изложенная типология современных государств в определенной (а возможно, и определяющей) степени будет просматриваться (да и строится) на    связях    и    взаимосвязях    всех    подсистем    мировой    экономике    и
международных экономических отношений. 
3.7. Неравномерность экономического развития стран
Создается навязчивое впечатление, что мы живем в стране реальных, но необъясненных парадоксов. В отличие от юных читателей учебного пособия - доблестного студенчества XXI столетия - в острой памяти пишущего эти строки запало не совсем уж далекое прошлое, когда ученые дамы и мужи соревновались в том, кто из них лучше и глубже усвоил учение К. Маркса, Ф. Энгельса, В.И. Ленина, на базе которых защищали кандидатские и докторские диссертации. Сейчас те же самые персоны состязаются в том, кто из них активно забыл или притворно отверг это учение. К чему клоню? А к тому, что в общих чертах закон неравномерности экономического развития государств на монополистической (постиндустриальной) стадии капитализма открыл и сформулировал Ленин.
 И действительно, даже современная стадия развития стран-субъектов мирового хозяйства - не только вызывает усиление неравномерности экономического развития отдельных стран, но и приводит к существенным изменениям характера этой неравномерности. Неравномерность экономического развития приобретает скачкообразный характер. Ни об этом ли свидетельствует изменение экономической позиции Германии в Европе и мире, Японии в Азии и мировом хозяйстве? Не является ли иллюстрацией этого закона появление и увеличение числа новых индустриальных стран на стыке конца XX - начала XXI столетий? Другое дело В.И. Ленин, как до него К. Маркс, свое учение подчиняли политико-идеологической цели: увязке выводов с формированием революционных предпосылок смены капитализма социализмом. В частности, на основе открытого закона неравномерности экономического и политического развития разных стран В.И. Ленин пришел к выводу, что «...социализм не может победить одновременно во всех странах. Он победит первоначально в одной или нескольких странах, а остальные в течение некоторого времени останутся буржуазными или добуржуазными».

Абстрагируемся от этого очень дискуссионного вывода В.И, Ленина (ведь с социализмом покончено в нашей стране, но не в мире!), применив закон неравномерного экономического развития стран к анализу современного состояния мирового хозяйства. Ведь среди национальных экономик основных субъектов оно имеет крайне мозаичную картину, о чем мы писали в предыдущем параграфе. Однако и пишущему, и читающему не следует смешивать различия стран по уровню экономического развития и неравномерность экономического развития государств. Неравномерность в экономическом развитии стран мира - реальность не только системы мирового хозяйства как целого, но и является вполне очевидным фактом по каждой из пяти групп государств: экономически развитых, развивающихся стран, государств с переходной экономикой, социалистических стран, а также стран социалистической ориентации. 

Итак, начнем рассмотрение неравномерности экономического развития с первой группы стран. Известно, что народное хозяйство стран Западной Европы и Японии в годы Второй мировой войны оказалось сильно разрушенным, тогда как экономика США не только не пострадала, но и динамично развивалась. США удалось более чем удвоить свой военно-экономический потенциал: кому - война, а кому и мать родная. И на сей раз Америка безнаказанно использовала географический фактор. Соединенным Штатам Америки мировые войны всегда служили ступеньками к экономическому и политическому лидерству в мире. Отдаленные от центров военных действий двумя океанами, США не переживали разрушений на своей территории. Людские потери страны были незначительными. В то же время, наживаясь на военных поставках и пользуясь временным ослаблением конкурентов, США добивались беспощадного укрепления своих позиций. Не случайно на конец 1940-х гг. приходится пик экономического могущества США в мире. Накануне Второй мировой войны в капиталистическом мире за США по экономической мощи занимала фашистская Германия, оттеснившая Великобританию на третье место.
Однако в ходе военных действий Франция и поверженная Германия резко сократили объем производства по всем макроэкономическим показателям и в послевоенное десятилетие на первое место в капиталистической Европе и на второе место в этом мире снова выдвигается Великобритания, менее чем другие крупные страны Европы пострадавшая во время войны. С 50-х годов начинает формироваться новая расстановка экономических сил в Европе и мире. Если к 1950 г. объем промышленного производства США превышал соответствующий показатель стран Западной Европы в 1,5 раза, а Японии - более чем в 30 раз, то в настоящее время в результате неравномерного развития стран доля США в общем объеме промышленного производства развитых капиталистических стран составляет менее одной трети, доля Японии - около 17 %, а стран Западной Европы превысила 45 %. К началу 50-х гг. США производили более 50 % валового мирового продукта, а ныне их доля сократилась до 22-23 %.
Существенно упали позиции США и в мировом экспорте. В конце 40-х гг. на долю США приходилось 33 % стоимостного объема мирового экспорта. Экспорт американских товаров в воюющие страны способствовал золотому «ожирению» США - к концу войны там сконцентрировалось около 2/3 мировых запасов золота. Ныне удельный вес американского экспорта в мировом объеме варьируется на уровне 12-13 %. Бывают годы, когда Германия экспортирует больше материальных ценностей, чем США. Правда, Америка неоспоримо занимает первое место в мире по стоимости импорта -до 23-25 % к мировому уровню, достигая 1,4-1,5 трлн. долларов в год. Дело в том, что в США велика доля импорта во внутреннем потреблении отдельных товаров: по бытовой электронике, обуви и ряде других потребительских товаров превышает 80 %, металлообрабатывающих станков и нефти - 50 % черных металлов и текстиля - 20 %. Взлеты и падения Америки в мировом производстве  происходит в наиболее благоприятной (чем в других странах) обстановке социально-политической стабильности. Почти полтора столетия в этой стране не было социально-политических революций, переворотов, неконституционной смены власти, массовых политических волнений, сопровождавшихся насилием. По территории США не прокатывался молох разрушительных войн. Вам - молодым россиянам, кому адресована данная книга, никогда не следует забывать тех опустошительных военных действий (Первая мировая война, Гражданская война, неприкрытая агрессия стран Запада и Японии против Советской Республики, великая Отечественная война), которым подверглась территория нашей страны, когда вы сопоставляете уровень экономического развития государств и жизненного стандарта населения. В совокупности наша страна только за годы ВОВ потеряла более трети национального богатства, а в 20-е годы мы начинали возрождение экономики с нулевой отметки. И тот факт, что СССР занимал второе место в мире по объему ВВП на протяжении 50-80-х гг., а ныне Россия отодвинута на 23-25 место - явное свидетельство распространения действия закона неравномерности экономического развития и на нашу страну. Конечно, объяснений таких подвижек можно найти много, но нас интересует результат как конечный итог действия того или иного закона.
Лидирующие позиции принадлежали США и по многим качественным показателям, в том числе по производительности труда. Например, в 1955 г. средняя производительность труда в Великобритании и ФРГ составляла примерно 40 % от производительности труда в США, во Франции - 44 %, а в Японии - всего 17 %. Каково же ранжирование государств по производительности труда в 1993 г.? На сей счет приведем сводную таблицу (см. Приложение 2).
Ранжированный ряд в таблице возглавляют США, хотя по рейтингу 2001 г. на первом месте в мире оказался Сингапур. Япония, Великобритания сблизили свои позиции с США. По мировой классификации от 50 тыс. долларов чистой продукции на одного занятого относят к группе наиболее развитых стран, от 40 000 до 20 000 - относят к развитым странам; от 20 000 до 10 000 долларов - составляют среднеразвитые страны по показателю производительности труда на одного занятого, остальные страны относят к менее развитым, и замыкает классификацию группа неразвитых стран, где этот показатель составляет 5000 - 8000 долларов и группа самых отсталых стран с показателем производительности труда ниже 5000 долларов.
Дадим   предельно   краткую   информацию   по   отдельным   группам развитых стран. В мировом хозяйстве подвергались разным колебаниям позиции   Великобритании.    Страна   потеряла    (и,    очевидно,    навсегда!) положение, или, как сейчас модно говорить, имидж кузницы мира, когда «англичанин — мудрец, чтоб работе помочь, создавал за машиной машину».  На всем протяжении XX-века  Великобритания увеличивала  свой экономический вес не столько за счет собственных достижений, сколько за счет снижения позиций основных европейских конкурентов Германии, Франции. Да и циклические кризисы не щадили экономику, что вызывало   падение удельного веса страны. Так доля Великобритании в мировом капиталистическом промышленном производстве в 1920-1929 гг. составляла 9,8 %, а в 1913 г. - около 15 %. То же самое произошло в этот период и с английским экспортом, доля которого упала с 13,9 % в 1914 г. до 10,9 % в 1922 г. к объему мирового экспорта. К тому же США теснили Великобританию на ее традиционных рынках сбыта.
С конца 20-начала 30-х гг. Великобритания снова уступила Германии лидирующее место в Европе по объему промышленного производства, но после Второй мировой войны снова его обрела, выйдя на первое место в капиталистической Европе и второе (после США, не считая СССР) место в мире. Однако, в 60-е гг. XX в. по этому показателю Великобританию опередили ФРГ, Япония, Франция, а теперь и Китай, и даже Италия. Поэтому в наше время Великобритания занимает девятое место в мире и четвертое-пятое место в Западной Европе по объему ВВП. Для будущего развития экономики тревожно то, что страна занимала и занимает сейчас одно из последних мест в Западной Европе по доле инвестиций в ВВП - 18-е место в капиталистическом мире.
Убедительным примером действия закона неравномерного экономического развития государств является экономический рост современного Китая. Некогда экономически отсталый Китай ныне стал мировым лидером в производстве угля, стали, цемента, зерна, мяса, хлопка, находится на ведущих мировых позициях по добыче нефти, производству электроэнергии. Уже в середине 90-х гг. КНР вышла на второе место в мире по объему годового производства ВНП (исходя из паритета покупательной способности национальных валют). По прогнозам к концу текущего десятилетия Китай выйдет на первое место в мире и по этому макроэкономическому показателю. В научно-техническом плане Китай стал третьей космической державой мира.
Совершенно несопоставимы экономические успехи КНР с реформаторской Россией. За 90-е годы темпы экономического роста Китая были близки темпам падения экономики в России. Естественный вопрос: где же научнее, взвешеннее, продуманнее и полезнее для страны проводятся реформы? Реформы в Китае не рождают, а преодолевают обнищание населения.
Преуспела КНР и в сфере международных экономических отношений. Руководство страны рассматривает внешний фактор как рычаг модернизации национальной экономики, перевода ее на рыночные основы, вхождения в мировое хозяйство, открытости внешнему миру. За 30 лет реформ объем внешнего товарооборота вырос более чем в 20 раз, что вывело страну по этому показателю с четвертого десятка на второе место в мире, а по итогам мировой торговли за 2010г. на первое место.
 Не менее убедительно  проявление действия  закона неравномерности экономического развития стран дает пример Германии и Японии.
Оправившись от потерь, которые понесла Германия в ходе и итоге? Первой мировой войны, к концу 20-х гг. XX века по объему промышленного производства, страна  снова вышла на второе место в капиталистическом мире после    США.    Расширение    производства    осуществлялось    на    новой технической основе.
Страна восстановила свои международные позиции. Правда, мировой кризис 1929-1933 гг. поразил германскую экономику с особой силой. Масштабы сокращения промышленного производства составили более 40 %. После прихода к власти фашистов во главе с А. Гитлером (январь 1933 г.) активная милитаризация страны рассматривалась как главное средство выхода из экономического и политического кризиса. Преимущественное развитие получали отрасли тяжелой и военной промышленности. В итоге тяжелая промышленность к 1939 г. (году начала Второй мировой войны) превысила предкризисный максимум на 50 %, а военное производство выросло в 10 раз.
Вторая мировая война, развязанная германским фашизмом и его сателлитами (Япония, Италия), снова отбросила страну на несколько десятилетий назад. Однако при финансовой и технической поддержке США, частично Великобритании, созданная ими и Францией Федеративная Республика Германии начала восстановление пострадавшего от войны экономического потенциала. В этих целях конгресс США утвердил «план Маршала» (план так назван по фамилии его автора - бывшего Государственного секретаря по иностранным делам США), по которому Западная Германия получила от США в виде помощи почти 1,5 млрд. долларов. Крупный немецкий капитал получил свободу действий. Располагая такими средствами, западногерманская промышленность уверенно начала восстанавливать свое производство. Одновременно увеличивалась и доля ФРГ в мировом капиталистическом производстве промышленной продукции: в 1948 г. она составляла 4,3 % в 1949 г. - уже 6,1 % (вся Германия в 1937 г. давала 9 %).
С начала 50-х гг. экономика Западной Германии вступила в полосу длительного подъема. В результате в 1959 г. доля ФРГ в промышленном производстве капиталистического мира выросла до 9,8 %. Выросли золотовалютные запасы, по объему которых ФРГ уверенно вышла на второе место после США. По уровню экономического развития страна превзошла довоенную Германию, оставив позади Великобританию и Францию. Конечно, экономический подъем Западной Германии неоднократно прерывался спадами, тем не менее за спадами следовало новое оживление деловой активности. Циклические кризисы (1967, 1974-1975, 1981-1983, 1992-1993 гг.) обусловливали дальнейшее усиление неравномерности экономического развития страны и в мире. Негативным для ФРГ следствием конъюнктурных циклических колебаний экономического развития в 70-е -начале 80-х гг. была потеря второго места в капиталистическом мире в пользу Японии. Тем не менее, ФРГ, особенно после воссоединения с бывшей Германской Демократической Республикой (1990 г.), остается бесспорным лидером в рамках Европейского Союза. В этом регионе ФРГ занимает первое место по величине населения - свыше 80 млн. человек, а в экономическом: плане является локомотивом западноевропейской интеграции. На долю ФРГ
приходится   30-32   %   валового   национального   продукта   и   34-35    % промышленного производства Евросоюза.
На позиции Японии в мировом хозяйстве и перипетиях ее экономического развития также влияет и демонстрирует действие закона неравномерности экономического развития. Участвуя в Первой мировой войне на стороне Антанты, Япония не вела активных военных действий. Поэтому экономике страны война не только не причинила материального ущерба, как европейским государствам, а даже позволила объем промышленного производства практически удвоить. Отсюда для Японии главным экономическим итогом военных лет было превращение страны из аграрно-индустриальной в индустриально-аграрную. Правда, завершение Первой мировой войны ухудшило внешнеполитические позиции Японии, так как США, Великобритания, Франция, Германия не могли примириться с возрастающей ролью Японии в Юго-Восточной Азии и на Дальнем Востоке. Ведь в годы войны Япония захватила германские владения в Шаньдуньской провинции Китая, а также принадлежащие Германии острова на Тихом океане: Маршаловы, Каролинские и Марианские, добилась огромных преференций в Китае.
Поэтому Японию начинают оттеснять на китайском рынке и делают это в первую очередь США. Не обошел страну и мировой экономический кризис 1920-1921 гг., когда уровень промышленного производства сократился на 20 %, объем экспорта упал на 40 %, а импорта - на 31 %. Экономика Японии в межвоенный период знала и подъемы, и спады. Как и в Германии, милитаризация экономики Японии способствовала резкому подъему тяжелой промышленности на протяжении 30-х гг.
После Второй мировой войны экономика Японии оказалась парализованной. В 1948 г. выпуск промышленной продукции сократился на 52 % к 1938 г. И снова не без помощи США уже в 1951 г. индекс промышленного производства впервые превысил довоенный уровень. Последующие два десятилетия (1951-1970 гг.) знаменовали важнейший этап развития японской экономики. Япония демонстрировала беспрецедентно высокие темпы экономического роста - в среднем свыше 15 % в год, тогда как для Англии соответствующий показатель составил 3 %, США - 4 %, Франции - 6 %, ФРГ и Италии - 7,4 %. Доля японской промышленности в капиталистическом мире возросла с 1,7 % в 1950 г. до 10,1 % 1970 г. К 1970 г. Япония оставила позади последовательно Италию, Францию, Англию и ФРГ, выйдя после США на второе место (без учета стран социализма) по объему промышленной продукции, национального дохода и ВВП.
После распада СССР Япония заняла второе место в мире по основным макроэкономическим показателям. На ее долю приходится 12 % мировой промышленной продукции, удерживая первое или второе место по выпуску судов,  автомобилей,  бытовой  электроники; и электронных и компонентов, роботов. Столько же создается мирового валового продукта, а в расчете на душу населения Япония превзошла показатель США, хотя ныне  снова уступила свои позиции.  Удельный вес Японии в мировом производстве телевизоров превышает 60 %.
С 70-х гг. в Японии взят курс на создание новой, так называемой интеллектуальной структуры производства, ориентированной на ускоренный рост наукоемких отраслей, отраслей сложной сборки, информационной индустрии. Все это, в том числе и государственное вмешательство в экономику (составление планов и программ развития, активная налоговая и кредитно-финансовая политика, сотрудничество между частным бизнесом и правительством) обеспечивало Японии высокие и устойчивые темпы экономического роста, а также существенную перестройку структуры национального хозяйства. Однако на рубеже XX-XXI вв. произошел перегрев японской экономики. В 1997 г. прирост ВВП снизился до 0,5 % и по ныне подвержен неустойчивым колебаниям, не выходя за 2% планку расширения производства.
Процессы индустриализации и постиндустриализации экономики позволяют Японии удерживать прочные позиции на мировом рынке товаров и капиталов. В структуре японского экспортного сектора преобладает машинотехническая продукция (до 70-75 %), в том числе автомобили, полупроводники, офисное оборудование, суда, научные и оптические приборы, силовые установки. Вывозится также продукция химической промышленности (пластмассы), металлургии (сталь), текстильной промышленности (синтетические волокна, ткани) и др.
Сравнительно стабильна и структура японского товарного импорта, в котором 13-15 % занимает продовольствие, 8-10 % сырьевые товары, 18-20 % - минеральное топливо. Япония продолжает оставаться крупнейшим импортером нефти, обеспечивая внутренние потребности лишь на 1-3 %, угля, круглого леса, бумаги, картона и фанеры.
Имея устойчивое положительное сальдо внешнеторгового оборота, Япония увеличила инвалютные резервы: за 1981-2000 гг. они выросли с 27,2 млрд. долларов до 250 млрд. долларов США, что выдвинуло страну в крупнейшего кредитора в мире. По этому показателю Япония оттеснила Великобританию на второе место, обеспечивая 20,6-21 % объема международного кредита. Однако весной 2011 г. экономике Японии причинен трудновосполнимый ущерб страшнейшими землетрясением и цунами, последствия которых будут негативно сказываться на экономическом и социальном развитии страны.
Из  приведенной  фактологии  и  статистических  данных  подсистемы экономически развитых государств в мировом хозяйстве следует, что закон неравномерности действовал и действует до сих пор. Конечно, мы не ставили задачи   подменять   историю   экономики,   сделав   акцент   не   выявление - конкретно-исторических условий экономического прогресса или регресса той или иной страны в определенном временном периоде. Mы ограничились тем, что    от    нас  требует    учебная    цель:    предметно   /констатировать и проиллюстрировать действие   закона,  неравномерного экономического  развития в одной из подсистем мирового хозяйства.

А действует ли этот закон в другой подсистеме мировой экономики — в подсистеме развивающихся стран? Оказывается да, о чем уже говорилось. И продолжим иллюстрацию. Для этого мы выбрали десяток развивающихся стран - лидеров по темпам экономического роста.
Таблица 3.7

 Дифференциация отдельных стран по темпам экономического роста
	
	Страны-лидеры по
темпам экономического
развития
	2001-2010 гг., %
	Прогноз 2011-2015 гг., %

	1.
	Ангола
	11,1
	Китай - 9,5

	2.
	Китай
	10,5
	Индия - 8,2

	3.
	Мьянма
	10,3
	Эфиопия- 8,1

	4.
	Нигерия
	8,9
	Мозамбик - 7,7

	5.
	Эфиопия
	8,4
	Танзания - 7,2

	6.
	Казахстан
	8,2
	Вьетнам - 7,2

	7.
	Чад
	7,9
	Демократическая Республика Конго - 7,0

	8.
	Мозамбик
	7,9
	Гана - 7,0

	9.
	Камбоджа
	7,7
	Замбия - 6,9

	10.
	Руанда
	7,6
	Нигерия - 6,8


Характерной  чертой  развивающегося  мира  выступает   нарастающая
неравномерность
социально-экономического        развития.
Процесс
экономической дифференциации усилился в 80-90-е гг. XX в., а продолжается ныне. Он развивается по различным направлениям - уровням экономического развития; народно-хозяйственным структурам, положению в мировом хозяйстве. Неравномерность социально-экономического развития частично унаследована от колониального периода. В определенной мере это объясняет появление новых индустриальных стран. Расширение промышленного производства в метрополиях при недостаточной обеспеченности некоторых из них минеральными ресурсами стимулировало развитие соответствующих добывающих отраслей в колониях. Относительно невысокое содержание металлов, особенно цветных, требовало организации их переработки на месте, чтобы избежать больших транспортных расходов. Так, Япония до Второй мировой войны создала в Корее крупные металлургические и химические производства, продукция которых вывозилась в метрополию. Накануне Второй мировой войны Корея превосходила все азиатские страны, вместе взятые, по объему производимой  продукции химии и черной металлургии
    В 1938 г. на 12 колоний, зависимых стран и территорий (Аргентина, Бразилия, Гонконг, Египет, Индия, Колумбия, Малайзия, Мексика, Сингапур,
Таиланд, Филиппины, Корея) приходилось 73,3 % Продукции обрабатывающей промышленности всей зависимой периферии, в 1949 г. -70,1 %.
В 50-60 гг. появилось еще 10 стран (Венесуэла, Индонезия, Иран, Марокко, Нигерия, Пакистан, Перу, Пуэрто-Рико, Саудовская Аравия, Чили), удельный вес которых в промышленном производстве развивающихся государств начал быстро расти и достиг в 1973г. 17,2 %. В последующие годы в силу политических потрясений в ряде перечисленных выше стран темпы промышленного производства всей группы замедлились и их удельный вес изменился.
В 70-е гг. повысилась доля латиноамериканских стран. Этот рост происходил на фоне довольно резкой неравномерности их экономического развития и определялся несколькими странами, прежде всего Бразилией и Мексикой. Среднегодовые темпы ВВП Бразилии в 60-70-е гг. достигали 7,1 %, Мексики - 6,2 %. В начале 80-х гг. на территории этих стран производилось свыше 3/5 ВВП региона, а в начале 50-х гг. - немногим более 2/5.
Подобные тенденции в этот период были характерны для стран Ближнего Востока, доля которых увеличилась с 15 до 19 % стран Третьего мира. Такое ускорение развития объяснялось нефтяным бумом 70-х годов. В других регионах за исключением дальневосточных стран экономический рост оказался замедленным.
В ходе промышленного развития выделилась группа новых индустриальных стран (НИС). В 70-80-е гг. для них были характерны более высокие темпы хозяйственного развития, превышающие аналогичные показатели других развивающихся и промышленно развитых стран. Ведущей отраслью экономического развития почти всех НИС стала обрабатывающая промышленность. Основной статьей экспорта практически всех НИС стали товары обрабатывающей промышленности. У 15 стран они превышают 50 % их экспорта.
В экономическом развитии большинства из них характерны тенденции, присущие зрелой капиталистической экономике. Идет процесс концентрации производства и капитала, формируется финансовый капитал. В наиболее развитых странах образовались ТНК. Особенно отчетливо это проявилось в Южной   Корее,   Тайване,    Сингапуре,    Бразилии,    Мексике,    Аргентине. Латиноамериканские    НИС    обладают    более    мощным    экономическим потенциалом по сравнению с восточноазиатскими. Но в азиатских НИС сформировался     более     широкий     круг     источников     финансирования экономического роста. В этой подсистеме развивающегося мира создавались преимущественно     трудоемкие     предприятия     по     выпуску     массовой потребительской продукции. В. латиноамериканских НИС основной упор был сделан    на  развитие    материалоемких    и    капиталоемких отраслей    в обрабатывающей и добывающей промышленности. В силу ряда факторов в 80-е гг. латиноамериканские НИС оказались в кризисном состоянии: бремя 1  долгов превысило возможности их погашения.
В 80-е годы появилось второе и третье поколение новых индустриальных стран, в их числе Малайзия, Таиланд, Индонезия, Индия, Филиппины.
Изменения в темпах индустриализации вызвали разноплановую динамику экономического роста различных регионов развивающегося мира, что привело к изменению их положения в данной подсистеме и в мировом хозяйстве в целом. В 80-е гг. значительно усилили свои позиции Восточная и Южная Азия, главным образом в результате быстрого экономического подъема восточноазиатских стран. Сократилась в мировом производстве доля Западной Азии. Однако, несмотря на понижение доли стран Западной Азии, азиатские государства в целом за годы независимости значительно упрочили свои позиции в мировом хозяйстве. Если в 1960 г. на них приходился 1 % ВНП, то в 1997 г. - 13,6 % (23,1 % ВНП по покупательной способности валют) - позиции Латинской Америки ослабли.
Важные изменения произошли в положении отдельных стран. В 1996 г. три из десятка крупнейших экономик мира относились к развивающимся странам - КНР, Индия, Бразилия. Объем их ВВП, подсчитанный на основе паритета покупательной способности валют, был выше, чем у Канады. Изменение экономического положения некоторых регионов и стран определяется многими факторами: это различия в масштабах национального хозяйства, наделенности минеральными ресурсами, в подходах к осуществлению стратегий развития, в условиях международной торговли, в демографической ситуации, бремени внешней задолженности. НИС развивались разными путями, используя различные модели развития. Высокие темпы роста достигались за счет повышенной нормы накопления, использования современных технологий, высокой производительности труда. Эти факторы роста осуществлялись при сочетании рыночных инициатив и государственного регулирования и предпринимательства. Опыт восточноазиатских стран показал, что правительственные бюрократы могут размещать ресурсы столь же эффективно, как и частные рынки.
Таблица 3.8 

Доля регионов развивающихся стран в мировом и внутрисистемном валовом продукте, % (постоянные цены 1989 г.)
	Регионы, страны
	1981
	1991
	1994

	Развивающиеся страны в целом
	15,2
	16,5
	19,4

	Южная и Восточная Азия
	5,4
	8,0
	6,4

	Западная Азия
	2,6
	2,0
	2,3

	Латинская Америка
	4,8
	4,3
	4,6

	Гонконг, Южная Корея, Сингапур, Тайвань
	1,3
	2,0
	2,4

	Китай
	1,3
	2,4
	3,4

	Индия
	1,2
	1,5
	0,7

	Наименее развитые страны
	0,5
	0,5
	Менее 0,1
(данные за 1996 г.)


Таиланд, Тайвань, Южная Корея выступали опорными пунктами в борьбе против социализма, что в определенной (и не малой!) степени предопределило развитие в этой группе импортируемого капитализма. Практически во всех этих странах существовали диктаторские или близкие к ним режимы. В силу этих факторов они оказались в сфере особых экономических интересов западных держав, прежде всего США и Японии. На долю этой группы стран приходилась почти половина финансовых ресурсов, направляющихся западными странами Третьему миру.
Различия в уровне экономического развития стали драматическими и среди различных групп стран и регионов. Если в промышленно развитых странах Запада различия в уровнях дохода на душу населения сократились за последние полвека, то на периферии мирового хозяйства увеличились. Дифференциация хозяйственного развития привела к эрозии политического единства развивающихся стран.
Особенность социально-экономического развития Третьего мира состоит в том, что число бедных стран за 70-90-е гг. не сократилось а возросло примерно в два раза. Среди них ООН выделяет 48 наименее развитых стран (33 из них в Африке), на территории которых проживает 2,5 % населения мира, но они производят только 0,1% мирового ВВП. В 1995 г. средний доход за душу населения в этих странах составил только 24 % среднего уровня всех развивающихся стран (1980 г. - 33 %). В основном это произошло в связи с ухудшением внешних факторов развития, с ростом их зависимости от экспорта сырьевых товаров. Эта подгруппа сохраняется в качестве отсталого сырьевого придатка западных стран.
Помимо указанных общих причин на экономическое развитие ряда беднейших стран оказывает отрицательное влияние значительная социальная
и политическая нестабильность. Огромный ущерб хозяйству Анголы, Мозамбика, Сомали, Эфиопии, Либерии, а ныне и Ливии, нанесли гражданские войны. Хозяйственное развитие данной подгруппы стран тормозят традиционные секторы, особенно в сельском хозяйстве. В результате они все больше отстают от основных направлений научно- технического и социального прогресса. Если основные движущие силы развития многих стран периферии мирового хозяйства находятся внутри них,
то для наименее развитых стран внешний фактор играет почти абсолютную
роль. Все попытки этих стран вырваться из порочного круга нищеты собственными силами до сих пор не привели к заметному изменению их положения.

Резюмируя сказание, мы не можем не подтвердить исторического факта: в обширной зоне развивающихся государств углубляется процесс их социально-экономической      дифференциации.      Закон      неравномерности
экономического развития стран в одинаковой мере проявляется как в зоне развитых, так и в зоне развивающихся государств.
Резюме
1. На современной политической карте мира представлено более 200 стран и территорий, различающихся огромным разнообразием: занимаемой площадью, численностью населения, уровнем экономического развития, степенью демократизации политического режима, развитием рыночных отношений, выбором пути социально-экономического развития.
2. По производству ВВП на душу населения эксперты ООН делят все страны мира на две большие группы - экономически развитые и развивающиеся страны. Каждая из них подразделяется на несколько подгрупп, хотя показатели весьма условны и та или иная страна может переходить из одной подгруппы в другую.
3. Из-за несовершенства ныне действующих типологии государств органы ООН и других международных организаций ведут поиск нового, более универсального, синтетического показателя. Именно этим объясняется введение индекса гуманитарного развития (ИГР), индекс устойчивого экономического благосостояния (ИУЭБ), индекс развития человеческого потенциала (ИРЧП).
4. В мировом хозяйстве действует объективный закон неравномерности экономического развития государств, проявляющийся как в подсистеме индустриально развитых, так и в подсистеме развивающихся стран. Под воздействием этого закона происходят изменения в расстановке экономических и политических сил на мировой арене. В итоге наряду с традиционно развитыми появились новые индустриальные страны (НИС), страны члены ОПЕК, среднеразвитые и наиболее экономически отсталые страны.
5. В учебном пособии предпринята попытка провести типологию современных государств в зависимости от выбора или пути социально-экономического и общественно- политического развития. При таком подходе выделены развитые капиталистические страны, развивающиеся страны, социалистические государства и некапиталистически развивающиеся страны или страны социалистической направленности.
Вопросы для повторения
1. Чем вызвана необходимость типологии государств?
2. На какие группы делились страны до распада мирового социализма и СССР?
3. Назовите самые крупные страны по занимаемой площади.
4. Перечислите страны-гиганты с числом жителей свыше 100 млн. человек.
5. На какие группы и подгруппы делятся современные страны по производству ВВП на душу населения?
6. Раскройте новые индикаторы дифференциации государств: индекс гуманитарного развития (ИГР), индекс устойчивого экономического благосостояния (ИУЭБ), индекс развития человеческого потенциала (ИРЧП).
7. Объясните содержание и действие закона неравномерности экономического развития государств.
8. Какова расстановка экономических сил в современном мировом хозяйстве (ранжирование государств по доле в производстве валового мирового продукта)?
9. Проведите общность и различия социалистических государств и стран социалистической ориентации.
Тема 4. Основные тенденции в мировой экономике.
	Базовые категории и понятия:
	Основные компетенции по теме:
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Узловые вопросы темы.
1. Экономическая сущность глобализации.
2. Международная экономическая интеграция и ее формы (этапы).
3. Транснационализация в мировой экономике.
4. Свободные  экономические  зоны  (СЭЗ)  и  совместные  предприятия (СП).
4.1. Экономическая сущность глобализации.
Двадцатый век войдет в историю наряду со многими особенностями, как столетие беспрецедентно высоких темпов роста международных экономических связей.
Чтобы не отклоняться от темы, мы абстрагируемся от величайших потрясений истекшего столетия (двух мировых войн, раскола мира на социально - противоположные
системы -
капиталистическую
 и социалистическую, распад колониальной системы и др.), сосредоточив внимание исключительно на объективных глобальных процессах, происходящих в мировой экономике во второй половине XX века вообще, а в последние десятилетия, в особенности. Одним из таких процессов был опережающий темп роста обрабатывающей промышленности, как в индустриальном ядре мирового хозяйства, так и в его развивающейся периферии. Так, с середины 50-х годов до 2000 г. объем мирового производства готовых изделий увеличился почти в 8,5 раз, тогда как продукция добывающих отраслей выросла в 3,4 раза, сельского хозяйства - лишь в 3 раза.
Вторым объективным процессом мирового хозяйства 50-90-х годов XX столетия и начала XXI века является расширение международной транспортной инфраструктуры, чему способствовала научно-техническая революция. Это касается всех видов современного транспорта - авиационного, автомобильного, водного и железнодорожного, а также международных трубопроводов. Именно в этой сфере межстранового и межконтинентального сотрудничества появились прогрессивные виды перевозок - интермодальные, контейнерные, паромные.
В настоящее время в мировом грузообороте выделяется морской транспорт, доля которого постоянно возрастает и приближается к 70 процентам общих грузоперевозок, о чем свидетельствуют данные таблицы 1.
Таблица 1 

Морская транспортировка товаров мировой торговли (млн. т.)
	Годы
	Все товары
	В том числе:

	
	
	Нефть
	Нефтепродукты
	Сухие грузы

	1980
	3704
	1527
	344
	1833

	1990
	4008
	1287
	468
	2253

	1998
	5064
	1633
	548
	2884

	2002
	5740
	1880
	690
	3170

	2005
	6000
	1965
	770
	3265

	2010
	7500
	-
	-
	-


Третий процесс стал следствием информационной революции, рожденной бурным развитием электроники, кибернетики и спутниковой связи. Беспрецедентный рост всемирной информационной паутины базируется на двух факторах: удешевление электронной техники и снижении стоимости услуг по передаче информации. По оценкам специалистов цена персонального компьютера и периферийного оборудования к нему с 1960 г. по 2000 г. упала
почти в 1870 раз! Взаимодополняя и усиливая друг друга, они ведут к лави​нообразному разрастанию компьютерных сетей и потоков информации. Объем информационного обмена посредством Интернета удваивается через каждые 100 дней. С помощью спутников связи по мобильному телефону, телефаксу, Интернету можно общаться из любой точки земного шара с абонентом в любой другой его точке. Новейшие телекоммуникационные и информационные технологии, включая ретрансляционные спутники земли, создали наднациональные мосты, благодаря которым информация легко преодолевает физические преграды и государственные границы, складывается глобальное киберпространство.
К четвертому объективному процессу в современном мировом хозяйстве относят скачок в развитии транснациональных корпораций (ТНК), который подстегнут углубляющимся международным разделением труда и развернувшейся революции в сфере транспорта и телекоммуникаций.
Пятый по счету, но не по важности процесс характеризуется ускорением распространения в мире новых производственных и управленческих технологий. Генератором таких технологий являются высокоразвитые индустриальные и постиндустриальные страны, где под давлением конкуренции происходит беспрерывное обновление технологий и выход на рынок все новых и новых видов продукции с улучшенными качественными характеристиками. При этом факторы ценовой и неценовой конкуренции понуждают предпринимателей со временем перемещать свое производство в те страны, где стоимость труда ниже, но уровень квалификации персонала позволяет освоить перемещаемые туда технологии. Последними по времени примерами являются перемещение отдельных заводов автомобилестроения из Германии, Бельгии в Польшу, Болгарию, Румынию. Так новые технологии «растекаются» из высокоразвитых стран мировой экономики к менее развитой переферии, способствуя ускоренному повышению ее технологического уровня.
Наконец, среди новых процессов мирового хозяйства важное место принадлежит качественному сдвигу в развитии международного рынка ссудных капиталов. Активная экспансия ТНК и быстрый рост мирового товарооборота обусловили соответствующее расширение кредитных ресурсов и легкого доступа к ним в любой точке мирового экономического пространства. На этой основе появились вненациональные рынки капитала, переросшие по существу в целостный мировой рынок евровалют, масштабы которого выросли с 20 млрд. долл. в начале 60-х годов до 7 триллионов долл. в начале XXI столетия. Ныне в мире ежедневный объем валютных операций составляет около 2 триллионов долл., что превышает суммарные валютные резервы всех стран и вдесятеро превосходит валютные ресурсы, необходимые для обслуживания мирового товарооборота. Это усилило процесс международного переплетения ссудного капитала: в 1971г. Зарубежные активы национальных банков всех стран мира по депозитным вкладам составили 208 млрд. долл., а ныне свыше 10 триллионов долл.
Все упомянутые объективные процессы привели к невиданной прежде степени вовлеченности стран в мирохозяйственные связи. Более того: происходящие  сдвиги  в сферах  производства,   коммуникаций,  торговли,
зарубежного инвестирования и финансов превращают мировую экономику в целостный глобальный организм.
Этот целостный глобальный организм спаян всемирными производственно - сбытовыми структурами, глобальной финансовой системой и планетарной информационной сетью. Мировое экономическое пространство становится единым полем для деловых игр международного бизнеса, когда география размещения производительных сил, отраслевая структура инвестиций, производства и сбыта определяются такими субъектами хозяйственной жизни с учетом глобальной конъюнктуры, а экономические подъемы и спады приобретают всемирные масштабы.
В последние десятилетия XX века глобальные экономические процессы шаг за шагом становятся доминирующимися, оттесняют на обочину национальные экономики. Потому глобализация - это процесс трансформации разрозненных национальных хозяйств в интегрированную мировую экономику. В ходе этой трансформации совершается один из важнейших поворотов в истории мирового сообщества, пока еще в полной мере не осмысленный ни теоретиками, ни практиками, - девальвация государств, которые на протяжении многих десятилетий служили системообразующими организационными структурами.
В общем приближении можно констатировать, что процесс эпохального поворота в ретроспективном плане прошел два больших этапа и теперь вступает в новый. Материальная и духовная жизнь общества всегда требовала определенных организационных форм, механизма и институтов управления. На протяжении многих тысячелетий это была родоплеменная организация локальных социумов, задача которой состояла в защите накопительного богатства данного социума и организации набегов на соседние племена в целях их ограбления.
На следующем этапе появилось государство как организационная форма существования групп или локальных обществ, оказавшихся в пределах того или иного государства либо добровольно, либо (чаще всего) принудительно. Вооруженное насилие оставалось основным методом не только объединения локальных социумов, но и управления ими в целях принуждения к безвозмездному рабскому труду или для сбора дани в пользу различных иерархов данного государства. Порой такие, державшиеся насилием государственные образования (империи), достигали гигантских размеров. Тем не менее, входящие в них социумы оставались в экономическом, культурном, языковом, религиозном смысле по преимуществу локальными. Так продолжалось до конца феодализма.
Лишь с развитием мануфактурного и индустриального производства и упрочением рыночного хозяйства (капитализма) понадобилась организационная структура, способная создавать оптимальные политические и правовые условия для расцвета рыночных отношений, так называемое development state. Насильственные методы управления здесь уступали место экономическим, а всевластие верховных правителей - поиску общественного консенсуса. Целью   такого   государства   стало   развитие   национального,
экономического потенциала и обеспечения благоприятных условий для участия страны в международном разделении труда. В Европе и ее отпрысках - США, Канаде, Австралии, Новой Зеландии - такое государство обеспечило беспрецедентные темпы экономического, научно-технического и культурного развития. В развивающихся регионах мира оно сложилось значительно позднее, а нередко продолжает формироваться до сих пор.
В XX веке рамки национальных государств стали тесны для бурно развивающихся производительных сил, и рыночные отношения выплеснулись далеко за пределы национальных границ. Экономические, научно-технические, политические, культурные и прочие отношения все более становятся всестрановыми (всенациональными) и, естественно, все менее контролируемыми государствами, а их место занимают межправительственные организации. Поэтому национальное государство столкнулось с принципиально новой ситуацией. Оно все боле теряет возможность эффективно использовать такие традиционные рычаги макроэкономического регулирования, как импортные барьеры и экспортные субсидии, курс национальной валюты и ставки рефинансирования Центрального Банка. В условиях нарастающей взаимозависимости национальных хозяйств правительства вынуждены считаться с интересами других государств.
Государства и ТНК стали почти одинаково сильными партнерами на мировой экономической арене, взаимодействующими и соперничающими друг с другом, образуя своеобразный симбиоз двух качественно различных регулирующих подсистем глобальной экономики.
Некоторые экономические процессы, особенно в валютно - кредитной сфере, обрели глобальный характер и не поддаются регулирующим усилиям отдельных, даже весьма могущественных государств. В этом, собственно и состоит качественное отличие глобализации от предшествующего этапа интернационализации экономики. Международные экономические процессы переросли из международных, более или менее эффективно регулировавшихся в одностороннем, двустороннем или многостороннем порядке национальными государствами, во внешненациональные, т.е. глобальные, почти или совсем не поддающиеся национально-государственному регулированию. Отсюда, с некоторым упрощением, глобализация - это болезненный процесс трансформации жизни человечества в некую новую глобальную форму.
Интернационализация экономики во второй половине XX века поставила перед человечеством беспрецедентную задачу - найти новые механизмы регулирования глобальной экономики.
Перемещение с государственного на межгосударственный уровень происходит с середины 40-ых гг. прошлого столетия до н.в.. За это время созданы такие международные институты как Организация Объединенных Наций с ее структурами, набирающая авторитет и влияние Всемирная торговая организация. Возникло около трех тысяч межправительственных организаций, регулирующих самые различные сферы экономики, политики,
экологии, культуры и т.п. Их дополняют почти 20 тысяч разнообразны> неправительственных международных организаций, из которых 2 тысячи имеют статус наблюдателей при ООН.
Конечно, национальные государства как регулирующий механизм внутристрановых и международных отношений в долговременной перспективе отживает свой век и, хотя он сохранится еще неопределенное время, но по мере глобализации все большая часть государственного суверенитета будет перераспределяться между локальными, региональными и международными институтами экономической власти.
Все упомянутые следствия и проявления экономической глобализации становятся одной из актуальных проблем современного обществоведения. Ее особенности в том, что проявляется в мировой экономике, политике культурной жизни общества конца XX века - начала XXI века. Именно поэтому термин «глобализация» стал одним из наиболее популярных в самых разных областях общественных наук: от политологии и экономики до культурологи и демографии. Не случайно до сих пор идет дискуссия о том, является ли глобализация монодисциплиной, многодисциплинарной или наддисциплинарной категорией. Не вступая в полемику по этому вопросу попытаемся рассмотреть феномен глобализации применительно к мировому хозяйству. В то же время надо подчеркнуть, что, во-первых, экономическая глобалистика еще не стала особой отраслью социально-гуманитарных знаний. До сих пор не определены общие контуры предмета глобализации экономики, не проведена грань между понятиями «глобальная экономика» и «мировая экономика». Видимо, еще не завершился процесс кристаллизации характерных черт этого феномена конца XX - начала XXI веков и потому какова глобализация экономики, такова и экономическая глобалистика - наука о глобализации мирового хозяйства.
Во-вторых, уместно будет отметить, что глобализация в экономическом аспекте представляет собой новую, более продвинутую стадию развития давно известного процесса интернационализации хозяйственной жизни. Не случайно ее так иногда и определяют. «В сущности, это более высокая стадия интернационализации, ее дальнейшее развитие». В учебной практике студенческая братия нередко смешивает глобализацию хозяйственной жизни с ее интернационализацией. Как же провести грань между этими понятиями? Первоначально обратимся к современному экономическому словарю. «Интернационализация экономики, - читаем там - формирование, развитие экономических связей с другими странами».
 В учебном источнике под интернационализацией хозяйственной жизни «понимается сближение национальных экономик, проявляющихся в росте производственной взаимозависимости, международного   товарооборота,   движения   капиталов   и   рабочей   силы, взаимного влияния на важнейшие экономические процессы в странах, в том числе на уровне цен, ставки процента и т.д.».
 

За основу интернационализации хозяйственной жизни авторы упомянутого учебника принимают углубление международной специализации и интернационализации производства, транснационализацию капитала и образование транснациональных корпораций. Интернализационный процесс проявляется в самых разных сферах экономической жизни: в сфере производства
материальных благ, распределения, обмена и потребления, а также в развитии всех форм международных экономических отношений, способствуя этому развитию. А далее авторы утверждают, что в современных условиях эти процессы называют глобализацией экономики, т.е. отождествляют эти два понятия (интернационализацию и глобализацию экономики) с одной лишь оговоркой: глобализация представляет собой новую ступень интернационализации, на которую она поднялась лишь на исходе столетия.
 До этого про​ходил и углублялся процесс интернационализации производства в форме ус​тановления непосредственных и сравнительно устойчивых производственных связей между предприятиями разных стран, вследствие чего производственный процесс в одной стране становится частью процесса, протекающего в международном или мировом масштабе. Интернационализация производства дополняется углублением международной специализации и кооперирования производства, интернационализацией научных и технических исследований, интернационализацией капитала. Ныне возрастает миграция капитала по разным географическим азимутам: между промышленно развитыми странами, из промышленно развитых государств в развивающиеся страны, равно как и между ними. Интернационализация капитала сопровождается переплетением и объединением национальных капиталов, проявляющихся как в создании отдельными компаниями хозяйственных объектов в других государствах, так и в развитии международных форм связей и контактов между капиталами разных стран.
А чем же характеризуется более продвинутая ступень интернационализации- глобализация мировой экономики? Из сказанного очевидно, что под глобализацией мировой экономики следует понимать процесс форми​рования всеохватывающей системы взаимоотношений между субъектами мирового хозяйства в результате частичной утраты государственными границами всех стран мира барьерной функции. По мере углубления процесса глобализации мировой экономики государственные границы становятся скорее политическими, чем этническими и экономическими границами. Процессы этничности - признак особенно слабых многонациональных государств и могут привести к распаду таких государств на более мелкие единицы, что произошло с Югославией, при бездумном пустословии Горбачева с СССР, да и для современной России представляет определенную опасность. Вот почему требуется архивзвешенная национально - этническая политика государства.

Глобализационный процесс уже сейчас свидетельствует о том, что национальные государства все более представляют собой лишь подсистему
общей глобальной экономической политики. Они все больше делегируют свой экономический суверенитет в пользу транснациональных корпораций и объединений в наднациональные организации. Идея национального государства становится глобализированной. Дело идет к тому, что мировая экономическая политика от национальных государств перемещается на наднациональный уровень глобальных групп капиталов и технологий, а развитие может быть только общим. В перспективе речь идет об установлении единой в мире экономической власти. Одним из препятствий этому процессу является и будет завышенное чувство трудно преодолимого национального сознания и этническое государство.
Глобализация, далее, проявляется в возросшей мобильности производительного капитала и олигополизации мирового производства. Если в 1973 г. под иностранным контролем находилось 13,2% мирового производства, то ныне этот показатель удвоился.
Основными формами глобализации можно считать:

1.расширение международных потоков капитала в форме прямых инвестиций; 2.увеличение числа приобретений и слияний предприятий;
3 заключение  соглашений  о  международном  сотрудничестве  в различных формах и сферах;
4.развитие системы международного подряда; 

5.возникновение глобальных систем транспорта и коммуникаций.
Глобализация ведет к усилению конкуренции между странами. Успех в этой конкурентной борьбе может быть обеспечен в результате альянса между государством и ТНК. В новой конкурентной среде развивающиеся страны не могут реализовать свои сравнительные преимущества. Концентрация прямых инвестиций в главных центрах мировой экономики (США, ЕС, Япония) также усиливает эффект маргинализации многих районов развивающегося мира, которые в результате еще более теряют свою привлекательность для инве​сторов.
Наряду с глобализацией определяющей и в известной мере противостоящей ей тенденцией в развитии современного мирового хозяйства является регионализация. Оба эти процесса оказывают существенное влияние на географию мирового рынка в целом и отдельных его частей и сегментов.
Регионализация проявляется прежде всего через региональную интеграцию: формируются региональные интеграционные группировки, объединяющие соседние страны на основе глубоких устойчивых взаимосвязей и разделения труда между национальными хозяйствами, взаимодействия их производственных структур на различных уровнях и в различных формах.    Основной   функцией   государств,   входящих  в  региональные   группировки, является их контактность, барьерную же функцию выполняют границы этих экономических межгосударственных объединений.        

Регионализация, с одной стороны, противостоит процессу глобализации,
поскольку ограничивает свободу экономического обмена в мировом  масштабе посредством устанавливаемых совместных барьеров, Но с другой -проходит в русле процесса глобализации в той мере, в которой осуществляется либерализация международных связей в рамках интеграционных группировок государств
Среди факторов, игравших роль предпосылок и движущих сил глобализации мировой экономики, называют три международные вехи, которые стимулировали процессы глобализации и придавали им должный динамизм. Это, прежде всего, Конференция Европейских сообществ в Люксембурге (1985 г.), где был принят Европейский акт (вступил в силу в 1987 г.), провозгласивший свободу в международном движении товаров, людей, услуг и капитала.
Вторым международным событием считается конференция Генерального соглашения' о тарифах и торговле (ГАТТ) в 1986 г., открывшая исторический Уругвайский раунд переговоров (главным образом о снижении тарифов и других ограничений в торговле), который продолжался восемь лет и привел к созданию Всемирной торговой организации - преемницы ГАТТ.
Третьей международной вехой, расчистившей путь к глобализации, было воссоединение Германии, ликвидация интеграционной группировки социалистических стран - Совета экономической взаимопомощи (СЭВ) и военно-политического союза социалистических государств - Варшавского пакта (конец 80-х гг.).
К предпосылкам процесса глобализации относят также окончание «холодной войны» и преодоление идеологических разногласий между Востоком (бывшими странами социализма) и Западом (капиталистическим миром и прежде всего странами НАТО), которые не только раскалывали Европу, но и затрагивали так или иначе и другие части света. «Холодная война» окончилась в виде идеологического и военного противостояния СССР и США, НАТО и Варшавского договора, но она продолжалась на почве борьбы за влияние.
Важной особенностью современного этапа процесса глобализации является также сочетание горизонтальных и вертикальных аспектов и присущих ей тенденций. Во-первых, горизонтальная глобализация характеризуется ее развитием вширь, вовлечением в этот процесс все новых стран и тенденций, в том числе и бывших социалистических государств, в недалеком прошлом изолированных от этого процесса по политическим и идеологическим мотивам. Во-вторых, развитие глобализации по вертикали означает ее распространение вглубь, поскольку, с одной стороны, она охватывает не только экономические, но и политические, правовые, культурологические и многие иные отношения, а, с другой стороны, проникает на макро- и микроэкономический уровень хозяйственной жизни современного общества.
В-третьих, одной из тенденций этапа глобализации на стыке XX-XXI вв. является  (после  развала  СССР)  усиление  позиций   США  в   общемировом, глобальном масштабе, установление моноцентризма в мировом хозяйстве и   мировой политике.
В-четвертьгх, современный этап процесса глобализации характеризуется  также формированием (наряду и вопреки США) новых экономических центров: в  Европе    в    лице    расширяющегося    Евросоюза,    в    Латинской    Америке
интеграционные группировки государств без США и Канады, в Азии- Япония, Китай, а на подходе и Индия.
Однако о полицентризме в мировой экономике можно говорить лишь в отдаленной перспективе, когда новые центры мирового хозяйства в экономическом и политическом отношениях достигнут высокого уровня, чтобы играть более самостоятельную роль в качестве реального противовеса США.
В-пятых, с одной стороны, происходит «замыкание» постиндустриальных государств, а с другой нарастающая неспособность ряда стран преобразовать свои национальные хозяйственные системы в соответствии с требованиями времени глобализации. В первую очередь это касается большинства развивающихся государств, а также ряда стран СНГ, в том числе и РФ.
В-шестых, силовые методы достижения экономических выгод, пронизывающих всю историю развития человеческого общества, отходят на второй план, уступая ведущую роль торговым и финансовым связям. Последние становятся решающим локомотивом глобализации хозяйственных и прочих общественных отношений, и притом гораздо более активным, чем военные или дипломатические. Торговые и финансовые связи охватили весь мир, что и придает современному мировому сообществу ощущение единого целого, «сидящими в одной лодке».
В-седьмых, глобализация экономической деятельности развертывается   как на микро-, так и на макроэкономических уровнях.
На микроэкономическом уровне происходит общая стратегическая ориентация компаний, всемирная по своему характеру - будь то ориентация на рынки сбыта по всему миру или на такие же источники снабжения, а также на размещение производства в разных странах. Этот перечень основных движущих сил глобализации отражает преобладающую (хотя и не единственную) последовательность в развитии данного процесса: сбыт - снабжение -производство.
Так складывается фундамент глобализации, но и по мере развития этого процесса он нуждается в поддержке государственной власти, ее макроэко​номической политики. Если главный источник и генератор глобализации за​ключается во всемирной ориентированной стратегии на уровне отдельных фирм и компаний, то на общенациональном уровне отражаются макроэкономические последствия этого процесса, которые, в свою очередь, вызывают те или иные политические реакции, поддерживающие эту тенденцию или тормозящие ее. Главное содержание этой поддержки в государственной внешнеэкономической политике заключается в понятии «либерализация».
Глобализация экономической деятельности настоятельно требует ее либерализации, то есть сокращения или устранения ограничений на путях международных экспортно-импортных, производственных и финансовых операций. Именно это и происходит на протяжении последних десятилетий, и этим прежде всего занималось межправительственное Генеральное соглашение о тарифах и торговле, а с 1995 г. продолжает заниматься его преемница -Всемирная торговая организация (ВТО). От общего уровня открытости мировой
экономики, от степени ее либерализации во многом зависит и дальнейший прогресс в области глобализации.
Поэтому глобализация и либерализация - две стороны одного и того же процесса, и противоречия между ними отражают неизбежные внутренние противоречия этого процесса, где сталкиваются интересы разных экономических, политических и социальных сил, интересы различных сфер хозяйства, промышленных и финансовых групп и компаний, отраслей и стран. Отсюда и непрекращающиеся дискуссии' по поводу того, что несет с собой глобализация, -положительные или отрицательные последствия, а если и то и другое, то какие моменты все же преобладают и что это, в конечном счете, - благо или зло?
На базе этих дискуссий делаются практические выводы. Одни авторы, более или менее решительно выступают за поддержку правительствами этой тенденции, другие, напротив, за ее сдерживание, за «разумный баланс» между мерами либерализации и протекционизма. Водораздел в этих дискуссиях и позициях проходит не обязательно между разными странами, но и между представителями различных кругов одной и той же страны. В то же время в мире, но особенно активно в Европе, появилось протестное движение антиглобалистов как отражение антиглобального восприятия этого процесса. Антиглобалисты выступают по широкому фронту современной жизни: против засилья ТНК в мировой экономике, против американского экономического и политического полицентризма, за равноправие всех стран мира во внешнеэкономических связях, против всяких биологических добавок в пишу, за экологически чистую среду и пищу человека.
Глобализация мировой экономики вызвала в жизни человека ряд проблем, которые оказывают заметное воздействие на эту экономику, в потому получили название глобальных, а в научный обиход был введен термин «глобалистика», как специфическое направление международных экономических последствий. Глобальные проблемы объединены рядом имманентно присущих им черт или признаков:
-они носят общемировой характер, поскольку затрагивают интересы и судьбы всего (или, по крайней мере, большинства) человечества;
-угрожают мировому человечеству серьезным регрессом в условиях существования и дальнейшего развития производительных сил (или даже ги​белью человеческой цивилизации как таковой);
-нуждаются в срочном и неотложном разрешении;
-взаимосвязаны между собой;
-требуют для своего решения совместных действий, совместных усилий мирового сообщества, сотрудничества всех стран мира.
В целом глобальные проблемы можно свести в определенные группы и классифицировать по следующим видам: 
1 .Проблемы политического характера (сохранение мира и предотвращение ядерной войны, ограничение гонки вооружений и разоружения).
2. Социально-экономические проблемы мирового сообщества (пре​одоление голода и решение мировой продовольственной проблемы).
3. Социальные проблемы (погашение и недопущение межнациональных, этнических и религиозных конфликтов, решение демографических проблем, образования, здравоохранения).
4. Смешанные проблемы, возникновение и запущенность, нерешенность которых таит угрозу массовой гибели людей (межгосударственные ре​гиональные и внутристрановые, а также локальные конфликты, эпидемия СПИДа или возникновение иных, неизвестных человечеству болезней, тер​роризм, преступность, техногенные катастрофы, стихийные бедствия).
5. Проблемы, связанные с природно-экономическим развитием (эколо​гическая, энергетическая, сырьевая, сохранение климата на планете, проблемы Мирового океана и т.д.).
6. Научные проблемы (освоение космического пространства, долгосрочное прогнозирование в разных сферах человеческой деятельности и др.). Поскольку все глобальные проблемы связаны с выживанием людей на Земле, все они являются приоритетными и нет жесткой необходимости выстраивать пирамиду их иерархии. Определенная приоритетность этих проблем возможна лишь по чисто финансовым причинам - нехватка денежных средств. Ведь если комплексно делить все обозначенные группы глобальных, проблем, то ежегодно от мирового сообщества требуется до 1 трил. долларов, а таких денег нет и в обозримом будущем не будет. Поэтому среди приоритетных глобальных проблем следует выбирать наиболее приоритетные.
Таким образом, глобализация мировой экономки теснейшим образом связана с интернационализацией хозяйственной жизни, экономической регионализацией и внешнеэкономической либерализацией. Таков первый вывод из написанного. Второй вывод касается наличия глобальных проблем, вставших злобой дня современного человечества, о чем будет сказано подробнее в теме 12 учебного пособия.
4.2 Международная экономическая интеграция и ее этапы.
Современный этап интернационализации и глобализации хозяйственной жизни в мировой экономике имеет много форм проявления. Одной из ведущих тенденций этого процесса является международная экономическая интеграция. Слово «интеграция» заимствовано из латинского языка (integration - сведение частей в единое целое) и довольно часто употребляется в обществоведческой литературе с разными смысловыми оттенками. Говорят и пишут об интеграции науки с производством, сельского хозяйства с перерабатывающей промышленностью и т.д. Нас в данном случае интересует внешнеэкономический аспект интеграции.
Международная экономическая интеграция представляет собой объективный, осознанный и направляемый процесс сближения, а в перспективе и слияния национальных экономик ряда стран в единое экономическое (хозяйственное) пространство при активной роли государств. Что же составляет объективную основу интеграционного процесса? К экономической интеграции современное мировое хозяйство подошло в результате поступательного развития производительных сил общества, на которые оказывают растущее влияние различные факторы. Во-первых, углубление международного разделения труда усиливает взаимозависимость хозяйственных комплексов разных стран, о чем говорилось в теме 2 настоящего учебного пособия.
Во-вторых, к таким же результатам приводит и развивающаяся вглубь и вширь внешняя торговля. В-третьих, доминирующей предпосылкой экономической интеграции стала научно-техническая революция. НТР позволяет выпускать промышленное оборудование с огромной производственной разрешимостью. Однако крупномасштабность производства требует емкого внутреннего рынка. Специалисты разных экономических школ едины в одном: чтобы создать эффективно функционирующий хозяйственный комплекс с учетом возможностей и требований научно-технической революции, надо иметь до 200 млн. потребителей. Здесь проявляет себя эффект масштабности производства. Речь идет о том, что ныне производительные силы общества перерастают национальные границы, вступают в противоречие с политикой и состоянием национальной замкнутости. Национальные интересы начинают находить свое выражение в интернационализации хозяйственной жизни. Политика опоры на собственные силы становится регрессом в поступательном развитии современного общества. Экономическая интеграция удачно разрешает противоречие между политикой автаркии и реальностью национальных интересов через национальную замкнутость и объективным  процессом глобализации в мировом хозяйстве. Эти процессы подводят к тому, что судьба мини-государств недолговечна, а дезинтеграционные явления, особенно проявляющиеся на гребне агрессивного национализма и приведшие к «балканизации» (распаду) Югославии, Чехословакии и СССР,
на фоне доминирующей в мировом хозяйстве интернационализации хозяйственной жизни вряд ли носят прогрессивный характер.
Международная экономическая интеграция характеризуется рядом присущих ей черт. Во-первых, она имеет региональный характер, т.е. региональность пространственных масштабов. Это объясняется наличием объективных предпосылок для сближения, а в будущем и слияния национальных экономик, которые формируются чаще и легче всего в тех территориально-хозяйственных сегментах мирового хозяйства, где межстрановые экономические связи приобрели постоянный и рыночный характер, достигли значительной зрелости, а производственная сфера обладает идентичной или близкой к ней технической оснащенностью. В качестве одного из примеров интеграции является Европейский Союз (ЕС).
Во-вторых, для экономической интеграции характерно взаимопроникновение,
взаимопереплетение,
сращивание и взаимодополняемость национальных производственных процессов. Эти признаки интеграции охватывают производственную, научно-техническую, инвестиционную, финансово-коммерческую и иные сферы деятельности.
В-третьих, особенностью международной экономической интеграции является широкое развитие и углубление специализации и кооперации производства, науки и техники на базе прогрессивных и глубоких форм их проявления.
В-четвертых, для зрелой, продвинутой формы интеграции характерно формирование единой хозяйственной системы, обладающей потенциалом саморегулирования и самовоспроизводства, саморазвития всего комплекса факторов производства. Основу таких процессов составляют экономический интерес самостоятельных хозяйствующих субъектов на макро- и микроуровнях, международное разделение труда и расширяющиеся международные экономические отношения.
В-пятых, помимо экономических проявлений или признаков, МЭИ поддерживается и развивается скоординированной политикой государств -
членов той или иной интеграционной группировки. Государства-интеграторы
вынуждены целенаправленно регулировать интеграционные процессы, коллективно        разрабатывать
и        реализовывать        внутри- и внешнеэкономическую стратегию и политику. К разработке и проведению скоординированной внешнеэкономической политики и стратегии интегрирующихся государств подводит и неизбежность взаимного приспособления, «притирания» национальных экономик разных стран друг к другу   через   оптимальные   варианты   межстранового   разделения   труда.
Политик страны, будучи   выражением  объективных  экономических потребностей, может оказаться определяющим интеграционным фактором.
Это касается и степени участия страны в процессах интеграции, и самого факта вступления (невступления) страны в ту или иную экономическую группировку государств. Политические мотивы в инициировании экономической интеграции наиболее рельефно просматриваются в обширной зоне развивающихся государств в Африке, Латинской Америке. Несмотря на низкий уровень развития производительных сил в рамках государств, отсутствие или крайне слабое межстрановое разделение труда, вопреки сохранившимся тесным хозяйственным связям с бывшими метрополиями и другими промышленно развитыми странами, развивающиеся государства создают региональные экономические группировки, о чем предметнее будет сказано в следующем параграфе темы. Интеграция промышленно развитых, равно как и экономически отсталых государств, не только свидетельствует об интернационализации хозяйственной жизни мирового сообщества, но и ускоряет этот процесс.
Однако было бы отклонением от реальности абсолютизировать роль
политического фактора в интеграционных процессах. Именно об относительной независимости от политики говорят уровни экономической
интеграции. Наряду с общегосударственным, межстрановым макроэкономическим
(государственно-корпоративным) уровнем интеграционный процесс осуществляется и на частно-фирменном, микроэкономическом уровне. Открытая экономика предполагает демократизацию внешнеэкономических связей как на государственном, так и на уровне низовых субъектов хозяйствования.
Наконец, международная экономическая интеграция характеризуется нарастающей этапизацией. Поэтому нередко в экономической литературе авторы выделяют не этапы, а формы или виды интеграции. При этом подчеркивается, что каждая новая форма или вид (тип) экономической интеграции занимает строго определенное историческое место в интеграционном процессе, знаменуя собой его дальнейшее углубление. В современной теории МЭО в отдельных учебниках выделяют четыре формы (вида), или этапа экономической интеграции
, в других интеграционный процесс характеризуют через пять этапов, или типов
. Мы разделяем последнюю точку зрения, потому попытаемся представить интеграционный процесс в пятиэтапном развитии.
При анализе форм (видов, типов), или этапов интеграционного экономического процесса на стыке ушедшего и наступившего столетий мы исходим из того, что этапизация интеграционного процесса строится на количественных и качественных изменениях.
Несмотря на различия в оценке числа этапов, во всех упомянутых учебниках и учебных пособиях единодушно признается, что исходным видом, или этапом, МЭИ является зона свободной торговли (ЗСТ). Данный этап    представляет    собой    зону,    в    пределах    которой    группа    стран
поддерживает свободную беспошлинную торговлю.
 Во-первых, страны, договорившиеся о создании ЗСТ, равно как и страны, позднее присоединившиеся к такому соглашению, на взаимной основе отменяют таможенные тарифы и квоты на экспорт и импорт товаров по согласованному списку взаимной торговли. Во-вторых, в отношениях с третьими странами участники ЗСТ определяют и проводят самостоятельную внешнеэкономическую политику. Поэтому на первом этапе международной экономической интеграции между странами - интеграторами сохраняются таможенные границы и посты, контролирующие страну происхождения обрабатываемых таможней товаров при пересечении государственной границы и соответственно препятствующие льготному ввозу товаров из стран - не членов ЗСТ. В-третьих, как правило, конкретные соглашения о создании таких зон предусматривают постепенность (в течение 5-10-15 лет) полной отмены таможенных и количественных ограничений. В-четвертых, в зонах свободной торговли утверждается принцип взаимного моратория на повышение пошлин. Практическое применение данного принципа означает, что партнеры не могут в одностороннем порядке повышать таможенные пошлины или вводить иные торговые барьеры во взаимной торговле участников ЗСТ.
Вторым этапом (а значит, и формой) международной экономической интеграции является таможенный союз (ТС). Таможенный союз -соглашение двух или нескольких государств об упразднении таможенных границ и пошлин между ними и введение единого таможенного тарифа на внешних границах союза третьих стран .
 Из такого определения следует, что, во-первых, создание таможенного союза является логическим завершением и институциональным оформлением торгово-экономического блока. Таможенные службы на внутренних границах устраняются, а их функции передаются соответствующим службам на внешних границах. В практике внешней торговли создается единое таможенное пространство в рамках стран-участниц ТС. Во-вторых, в таможенном союзе формируется политика коллективного протекционизма, что, несомненно, сближает национальные экономики таможенно-союзных государств с выходом на изменения не только в структуре потребления, но и производства. Отсюда, в-третьих, отмена внешнего тарифа рекультивирует цены, что вызывает переориентацию ресурсов и в потреблении, и в производстве. При такой ситуации производство рационализируется в соответствии с законом сравнительных преимуществ. Поэтому разработчики технологий в странах таможенного альянса идут на проведение совместных исследований. Кроме того, единые таможенные тарифы унифицируют и инвестиционный климат, особенно для привлечения инвестиционного капитала, что также не может не сказаться на производстве.
Наконец, в отличие от ЗСТ на интеграционном этапе в форме таможенного союза создаются наднациональные органы, которые призваны разрабатывать, координировать и контролировать деятельность отдельных сфер внешней торговли и производства.
Третьим этапом экономической интеграции признана более сложная ступень - общий, или единый, рынок. Будучи более продвинутой формой экономической интеграции, общий рынок вбирает в себя все интеграционные достижения зоны свободной торговли и таможенного союза, обретая специфические, только ему присущие черты. В дополнение к беспошлинному движению товаров к ним относится свободное перемещение через национальные границы услуг и всех факторов производства, включая капитал, рабочую силу, технологии, информацию. Именно на этом этапе создается экономический союз, формируется единое рыночное пространство. Однако среди множества интеграционных группировок пока только в Европейском союзе на практике была реализована данная форма интеграции. Поэтому практические оценки и обобщения в теории интеграции делаются в основном на этом единственном опыте, что, конечно, не исключает, а даже предполагает дальнейшее обогащение и практики, и теории общего рынка, как только другие интеграционные альянсы достигнут данного этапа сближения национальных экономик.
Из опыта европейской интеграции следует, что перерастание таможенного союза в общий рынок был связан не только с чисто экономическими, но и политическими факторами. В первую очередь это касается формирования специальных, в том числе наднациональных органов управления и контроля. В общем рынке Европейского Экономического сообщества - так оно тогда называлось - учрежден Европарламент, Совет Министров, Еврокомиссия, Суд, Европейский Союз, краткая характеристика которых будет дана в следующем параграфе учебного пособия.
Весьма допустимо предположить, что при вступлении других интеграционных группировок государств в данную форму будут создаваться иные межгосударственные институты управления, контроля, разработки и координации интеграционной политики. В практике Евросообщества возникла необходимость разработки общей политики развития отдельных отраслей и секторов экономики, хотя в целом для этой формы интеграции характерно лишь согласование экономической политики. Выбор отраслевых приоритетов диктуется интересами последующего закрепления экономической интеграции.
Из опыта Евросообщества вытекает также целесообразность формирования      общих      фондов,      содействующих      социальному      и
по  гармонизации и унификации национальных законов. Значит, уже на третьем    этапе    интеграции     сближается    не  только    экономическая, политическая,     но    и   законодательная    основа    жизни    национально-
территориальных государств. При этом директивные установки, адресуемые государствам-членам общего рынка, обязательны для исполнения, но за каждой страной сохраняется свобода выбора форм и методов их реализации.
В условиях рыночной экономики важной задачей надгосударственных институтов является введение системы мер, предотвращающих нарушение норм регулирования конкуренции. В области конкурентной политики принимаемые решения, предписываемые действия государству - члену интеграционной группировки, юридическому или физическому лицу, носят обязательный характер.
Четвертый этап международной экономической интеграции происходит (опять же на примере Евросоюза) в форме экономического союза. С учетом достигнутых результатов трех предыдущих этапов или форм интеграции этот этап характеризуется своими более зрелыми чертами. Во-первых, завершается договоренность о проведении совместной торговой, а затем и в целом экономической политики по отношению к странам-аутсайдерам. Во-вторых, в экономическом союзе достигается унификация системы регулирования экономики. В-третьих, данная ступень экономической интеграции предполагает проведение единой внешней политики стран-участниц, что открывает более широкие возможности для взаимовыгодного сращивания экономических и политических сил и средств в интересах хозяйственного развития каждой из стран - участниц и всего союза в целом. Тем самым создается политико - экономический союз стран-интеграторов.
Сторонники четырехэтапной концепции интеграции приписывают данной форме еще одну черту - создание Валютного союза с введением единой коллективной валюты.
Приверженцы пятиэтапной интеграции выделяют самостоятельный этап (а значит, и форму) интеграции. Причем в теории интеграции пока еще нет единого названия данной интеграционной формы. Одни называют ее Экономическим и Валютным Союзом, другие - полной экономической интеграцией.
Для полной экономической интеграции, которая, безусловно, будет иметь свои ступени продвинутости - от современной, начальной до более высокой и зрелой ступени завершения интеграционного процесса, создания некой федерации государств - характерны следующие признаки:
1. Создание Валютного Союза и введение единой коллективной
валюты,      проведение      одинаковой      валютной      политики,      создание
(применительно  к Евросоюзу)  Единого  Центрального  Банка,  который  с
Центральными банками стран- интеграторов или аналогичных  им финансовых институтов образует Единую систему центральных банков всех
этих государств.
2. Унификация законодательной базы в области налоговой системы, стандартизации продукции, правил техники безопасности антимонопольной политики, трудового законодательства и т.д.
3. Переход от свободы перемещения рабочей силы из одной страны в другую к единому гражданству в рамках интеграционной группировки, чем закладываются основы создания конфедерации государств.
4. Расширение распорядительных полномочий надгосударственных органов управления и контроля.
5. Отказ в решениях, принимаемых соответствующими правительственными органами, от протекционизма и любых форм преференций в отношении отечественных субъектов хозяйствования. Государство-интегратор должно отдавать предпочтение в деловых связях не отечественным продуцентам и поставщикам, а тем фирмам любой другой страны-участницы интеграции, которые предложат наиболее выгодные условия выполнения государственного или частного заказа. Принципы общерыночного механизма доминируют над принципами и соображениями национального протекционизма.
Завершается характеристика этапов или форм интеграции обобщенной таблицей.
Таблица 4.2
Этапы (формы) международной экономической интеграции
	Признаки этапа (формы) интеграции
	зст
	ТС
	Общи
й рынок
	Эконом
ический
союз
	Полная
интегр
ация

	1. Свободная торговля внутри союза
	Да
	Да
	Да
	Да
	Да

	2. Единые тарифы и квоты к третьим странам
	Нет
	Да
	Да
	Да
	Да

	3. Свободное движение факторов производства внутри страны
	Нет
	Нет
	Да
	Да
	Да

	4. Согласование экономической политики стран-интегрантов
	Нет
	Нет
	Да
	Да
	Да

	5. Единая экономическая
политика стран-участниц, т.е. создание политического союза
	Нет
	Нет
	Нет
	Да
	Да

	6. Создание и деятельность надгосударственных органов управления и контроля
	Нет
	Нет
	Да
	Да
	Да

	 7. Валютный  союз и введение единой коллективной валюты
де-факто 
	Нет
	Нет
	  Нет
	Нет
	Да

	8.  Унификация; законодательной
	Нет 
	Нет
	Нет
	Нет
	Да


	базы в области налоговой
	
	
	
	
	

	системы, стандартизации
	
	
	
	
	

	продукции,антимонопольной
	
	
	
	
	

	политики,трудового
	
	
	
	
	

	законодательства
	
	
	
	
	

	9. Установление единого
	
	
	
	
	

	гражданства в рамках
	Нет
	Нет
	Нет
	Нет
	Да

	интеграционного союза
	
	
	
	
	


Характеристику современного интеграционного процесса начнем с наиболее продвинутого этапа и более зрелой формы интеграции. Наиболее наглядным примером развития интеграции на этом этапе является Европейский Союз. Мотивы и истоки возникновения западно-европейского объединения, этапы его развития оставим на хлеб историкам, а потому перейдем к рассмотрению того, что из себя представляет Евросоюз сегодня, с чем он завершал XX столетие и вступил в неведанный XXI век. Если XX век был веком локальных конфликтов и двух самых разрушительных в истории человечества мировых войн, то XXI век наверняка окажется менее идеологизированным, менее политизированным, менее агрессивно-захватническим, но более прагматичным. Именно здравый прагматизм привел в один хозяйственный клуб французов и немцев, не раз скрещивавших шпаги за национально-агрессивные интересы. Практичнее становится индивид, прагматичнее становится и государство, его внешняя, в том числе и внешнеэкономическая политика. Соображения политико-экономического прагматизма и нашли свое воплощение в евросоюзной интеграции.
В настоящее время в состав ЕС входят 27 стран с общей численностью населения более 500 млн. человек. Свыше полутора десятков стран высказывают желание вступить в Европейский Союз. Современная ситуация в Евросоюзе характеризуется рядом особенностей.
Продолжается реализация Единого европейского Акта, подписанного в конце 1986 г. и вступившего в силу 1 июля 1987г. Этот документ определил долговременную интеграционную стратегию Евросоюза. В первой части этого документа сведены воедино вопросы экономической интеграции и европейского политического сотрудничества. Вторая часть Акта содержит положения институционального характера - в ней излагается процедура взаимодействия между Евросоветом, Европейской Комиссией и Европарламентом, особенно в части принятия решений. Был провозглашен отказ от принципа единогласного принятия решений. Наконец, третья часть
Единого европейского Акта посвящена сотрудничеству в области внешней  политики, разработке общего внешнеполитического курса стран ЕС. Задачи, изложенные в Акте, по мере надобности концентрируются и дополняются.  В частности, в целях создания единого рынка Еврокомиссией был разработан специальный план, состоящий из 300 мероприятий по устранению различий
и препятствии в торгово-экономической сфере. Выполнение этого плана в значительной
мере
характеризует
современное состояние евроинтеграционного процесса. Новым в нем является лишение правительств стран-интеграторов права действовать в национальных интересах в области импортного контроля в ущерб единой внешнеторговой политики. Существенны подвижки в сфере финансовых услуг. С 1993 г. любой банк-резидент получил право на выполнение всех банковских операций в каждой стране-члене ЕС, либерализованы страховая деятельность, рынок услуг. Полностью устранен контроль за передвижением граждан ЕС по всему территориально-экономическому пространству и отменен визовый режим.
Среди новых элементов интеграционной политики должное место отводится налоговым проблемам. Основной акцент делается на структуру налогообложения, то есть деление на налог, добавленную стоимость и акцизы. Потребуется решить нелегкую задачу регулировки национальных ставок НДС, их сближения на взаимоприемлемом уровне.
Реализуется и углубляется общая политика в области сельского хозяйства, рыболовства, транспортных услуг, охраны окружающей среды, энергетики, внешней торговли, а также в сферах, относящихся к конкуренции, таможенной и социальной политике.
В актив современного этапа интеграции следует вписать и реализуемый Маастрихтский договор о Европейском Союзе, принятый в декабре 1991 г. В соответствии с этим договором учреждены:
1.Единое европейское гражданство - все граждане государств-интеграторов приобретают гражданство ЕС (на сей счет имеется перечень соответствующих прав);
2.Политический союз, находящий свое выражение в общей внешней политике, повышении роли европарламента, общей политики в области внутренних дел и правосудия;
3.Экономический и Валютный союзы.
Поэтому для современного этапа евроинтеграции характерен плавный переход к экономическому и валютному союзу, т.е. к этапу полной, завершенной интеграции. Экономический и Валютный Союз будет основан на единой валютно-финансовой политике стран-членов объединения по внедрению единой европейской валюты «Евро». Настает жизненная потребность денежного валютного регулирования в ЕС на надгосударственном уровне, которое бы опиралось на единую денежную единицу. В этой связи формируется двухуровневая система банков, в состав которой  входит учрежденный Европейский Центральный Банк (ЕЦБ)  и центральные банки стран – членов ЕС.
Обращает на себя внимание планируемая поэтапность перехода к  Экономическому  и Валютному Союзу:  подготовительный до января; 1996   г. организационный - до января 1999 г. и заключительный - до 2002г. При

этом для присоединения к Валютному Союзу выдвигается ряд обязательных требований к каждой стране-интегратору, равно как и кандидату на вступление в ЕС:
1. Планируемый или фактический бюджетный дефицит не должен превышать 3 % ВВП в рыночных ценах.
2. Государственный долг - не более 60 % ВВП в рыночных ценах.
3. Годовая инфляция в размере не выше 1,5 %, усредненного уровня инфляции трех стран с наиболее низкими ее темпами.
4. Средняя номинальная величина досрочной процентной ставки за год не выше 2 % усредненного уровня этих ставок в трех странах с наиболее низкими темпами инфляции.
5. Участие в системе совместного колебания валютных курсов не менее двух лет (установленные пределы колебаний составляют ± 2,25 %). 
Из-за существенных различий таких показателей по странам следует сделать вывод о том, что вступление в Валютный Союз будет осуществляться не одновременно, а по мере созревания таких условий в той или иной стране. В настоящее время Великобритания и Дания не присоединились к валютному союзу, а Швеция сентябрьским (2003 г.) референдумом отказалась вводить евро. Сейчас в еврозону входит 17 из 27 стран ЕС.
В целом Европейский союз (Евросоюз, ЕС) - экономическое и политическое объединение 27 европейских государств. Нацеленный на региональную интеграцию, Союз был юридически закреплен Маастрихтским договором в 1993 году на принципах Европейских сообществ. С пятьюстами миллионами жителей доля ЕС как целого в мировом ВВП составляла в 2009 году около 28 % (16,4 трлн. $) по номинальному значению и около 21 % (14,8 трлн. $) - по паритету покупательной способности.
С помощью стандартизированной системы законов, действующих во всех странах союза, был создан общий рынок, гарантирующий свободное движение людей, товаров, капитала и услуг, включая отмену паспортного контроля между 22 странами-членами Шенгенским соглашением. Союз принимает законы (директивы, законодательные акты и постановления) в сфере правосудия и внутренних дел, а также вырабатывает общую политику в области торговли сельского хозяйства, рыболовства и регионального развития. Семнадцать стран союза ввели в обращение единую валюту - евро, образовав еврозону, которая с середины 2011 г. переживает далеко не лучшие
времена  из - за  большой  внешней задолженности ряда стран еврозоны   Греции, Испании, Португалии, Италии.
Будучи, субъектом международного публичного: права, Союз имеет полномочия   на участие   в   международных   отношениях   и   заключение международных договоров. Сформирована общая политика и политика безопасности, предусматривающая  проведение  согласованной  внешней  и                                                           
оборонной политики. По всему миру учреждены постоянные дипломатические миссии ЕС, действуют правительства в Организации Объединенных Наций, ВТО, Большой восьмерке и Группе двадцати. Делегации ЕС возглавляются послами ЕС.
В Европейский союз, как мы уже отметили, входят 27 государств: Австрия, Бельгия, Болгария, Великобритания, Венгрия, Германия, Греция, Дания, Ирландия, Испания, Италия, Кипр, Латвия, Литва, Люксембург, Мальта, Нидерланды, Польша, Португалия, Румыния, Словакия, Словения, Финляндия, Франция, Чехия, Швеция и Эстония. Причем, страны-члены ЕС имеют очень большой разрыв в душевом производстве ВВП, в чем можно убедиться, проанализировав таблицу 4.3.
Таблица 4.3
Общий объем произведенного ВВП в ЕС и его душевое
производство
	Страны-члены
	ВВП (ППС)
2008
миллионов
евро
	ВВП (ППС) на
Душу
населения
2008
евро
	Процент от
среднеевропейского
ВВП (ППС) на
душу населения
2008

	Европейский союз
	12,506,964
	25,100
	100 %

	Германия €
	2,390,683
	29,100
	115.8%

	Великобритания
	1,802,277
	29,500
	117.5%

	Франция €
	1,726,666
	26,900
	107.3 %

	Италия €
	1,489,163
	25,200
	100.5 %

	Испания €
	1,193,807
	26,100
	103.9%

	Нидерланды €
	553,252
	33,800
	134.6 %

	Польша
	527,684
	14,400
	57.5 %

	Бельгия €
	313,736
	28,800
	114.6%

	Швеция
	284,887
	30,500
	121.4%

	Греция
	272,185
	23,900
	95.3 %

	Австрия €
	260,712
	30,900
	123.1 %

	Румыния
	241,902
	11,500
	45.8 %

	Португалия €
	201,259
	18,900
	75.3 %

	Чехия
	210,214
	20,200
	80.4 %

	Дания
	163,067
	29,700
	118.3%

	Ирландия 
	.160,261
	 35,000
	          139,5% 

	Венгрия
	155,486
	15,80
	        62.9% 

	Финляндия €
	153,334
	 28,900
	     115,0%

	    Словакия €
	95,362 
	     18,000 
	    71,9%

	Болгария
	76,814
	10,100
	 40,1%


	Литва
	51,118
	15,400
	61.3%

	Словения €
	46,489
	22,500
	89.8 %

	Латвия
	31,473
	14,000
	55.7 %

	Люксембург €
	32,086
	63,500
	252.8 %

	Эстония
	21,660
	16,900
	67.2 %

	Кипр€
	18,501
	23,800
	94.6 %

	Мальта €
	8,181         j
	19,200
	76.4 %


Источник: ВВП в миллионах (ГШС), ВВП (ППС) на душу населения: Евростат.
В настоящий момент пять стран имеют статус кандидата: Исландия, Македония, Турция, Хорватия и Сербия. Албания, Босния, Герцеговина, Черногория входят в официальную программу расширения. Косово также входит в эту программу, но Европейская комиссия не относит его к независимым государствам, т.к. независимость страны от Сербии признана не всеми членами союза.
Три государства Западной Европы, которые предпочли не присоединяться к союзу, частично участвуют в союзной экономике и следуют некоторым директивам: Лихтенштейн и Норвегия входят в общий рынок через Европейскую экономическую зону, Швейцария имеет сходные отношения, заключив двусторонние договоры. Карликовые государства Европы - Андорра, Ватикан, Монако и Сан-Марино используют евро и поддерживают отношения с союзом через различные договоры о кооперации.
О политическом устройстве ЕС.
Высшим политическим органом ЕС является Европейский совет, состоящий из глав государств и правительств стран-членов и их заместителей - министров иностранных дел. Членом Европейского совета является также председатель Еврокомиссии. В основе создания Европейского совета лежала идея французского президента Шарля де Голля о проведении неформальных саммитов лидеров государств Европейского союза, что призвано было препятствовать снижению роли национальных государств в рамках интеграционного образования. Неформальные саммиты проводились с 1961 г., в 1974 г. на саммите в Париже данная практика была формализована по предложению тогдашнего президента Франции.
Совет определяет основные стратегические направления развития ЕС.
Выработка генеральной линии политической интеграции - основная миссия
Европейского совета. Наряду с Советом Министров Европейский союз наделен политической функцией, заключающейся в изменении основополагающих договоров европейской интеграции. Его заседания  проходят не менее чем дважды в год либо в Брюсселе, либо в председательствующем государстве под председательством представителя государства - члена, возглавляющего в данное время Совет Европейского союза. Заседания длятся два дня.

Решения совета обязательны для поддержавших их государств.
Европейский совет следует отличать от Совета ЕС и от Совета Европы. Европейский совет - формально не входит в структуру институтов Европейского союза. В его рамках осуществляется так называемое «церемониальное» руководство, когда присутствие политиков самого высокого уровня придает принятому решению одновременно и значимость и высокую легитимность.
Европейская комиссия - высший орган исполнительной власти Европейского союза. Состоит из 27 членов, по одному от каждого государства-члена. При исполнении своих полномочий они независимы, действуют только в интересах ЕС, не вправе заниматься какой-либо другой деятельностью. Государства-члены не вправе влиять на членов Еврокомиссии.
Еврокомиссия формируется каждые 5 лет следующим образом. Совет ЕС на уровне глав государств и/или правительств, предлагает кандидатуру председателя Еврокомиссии, которая утверждается Европарламентом. Далее, Совет ЕС совместно с кандидатом в председатели Комиссии формируют предполагаемый состав Еврокомиссии с учетом пожеланий государств-членов. Состав «кабинета» должен быть одобрен Европарламентом и окончательно утвержден Советом ЕС. Каждый член Комиссии отвечает за определенную сферу политики ЕС и возглавляет соответствующее подразделение (так называемый Генеральный Директорат).
Комиссия играет главную роль в обеспечении повседневной деятельности ЕС, направленной на выполнение основополагающих Договоров. Она выступает с законодательными инициативами, а после утверждения контролирует их претворение в жизнь. В случае нарушения законодательства ЕС Комиссия имеет право прибегнуть к санкциям, в том числе обратиться в Европейский суд. Комиссия обладает значительными автономными правами в различных областях политики, в том числе аграрной, торговой, конкурентной, транспортной, региональной и т.д. Комиссия имеет исполнительный аппарат, а также управляет бюджетом и различными фондами и программами Европейского союза (такими, как программа «TACIS»).
Основными рабочими языками Комиссии являются английский, французский и немецкий. Штаб-квартира Европейской комиссии находится в Брюсселе.
Совет
Совет Европейского союза (официальное название - Совет, обычно неофициально упоминается как Совет министров)- наряду с Европейским парламентом, один из двух законодательных органов Союза и один из семи  его институтов. В Совет входят 27 министров правительств стран - членов в составе, зависящем от обсуждаемого круга вопросов. При этом, несмотря на
различные составы, Совет считается единым органом. В дополнение к законодательным полномочиям Совет также обладает некоторыми исполнительными функциями в области общей внешней политики и политики безопасности.
Европейский парламент.
Европейский парламент является собранием из 736 депутатов (в редакции Ниццкого договора), напрямую избираемых гражданами государств-членов ЕС сроком на пять лет. Председатель Европарламента избирается на два с половиной года. Члены Европейского парламента объединяются не по национальному признаку, а в соответствии с политической ориентацией.
Основная роль Европарламента - утверждение бюджета ЕС. Кроме того, практически любое решение Совета ЕС требует либо одобрения Парламента, либо по крайней мере запроса его мнения. Парламент контролирует работу Комиссии и обладает правом ее роспуска.
Одобрение Парламента требуется и при принятии в Союз новых членов, а также при заключении соглашений об ассоциированном членстве и торговых договоренностей с третьими странами.
Последние выборы в Европарламент проводились в 2009 году. Европарламент проводит пленарные заседания в Страсбурге и Брюсселе. Согласно Лиссабонскому договору Европарламент приобретает ряд важных полномочий, превращаясь в довольно властный орган с возможностью осуществления контроля за работой Еврокомиссии.
Суд Европейского союза
Суд Европейского союза проводит свои заседания в Люксембурге и является судебным органом ЕС высшей инстанции. Суд регулирует разногласия между государствами-членами; между государствами-членами и самим Европейским союзом; между институтами ЕС; между ЕС и физическими или юридическими лицами, включая сотрудников его органов (для этой функции недавно был создан Трибунал гражданской службы). Суд дает заключения по международным соглашениям; он также выносит предварительные (преюдициальные) постановления по запросам национальных судов о толковании учредительных договоров и нормативно-правовых актов ЕС. Решения Суда ЕС обязательны для исполнения на территории ЕС. По общему правилу юрисдикция Суда ЕС распространяется на сферы компетенции ЕС.
В соответствии с Маастрихтским договором Суду предоставлено право налагать штрафы на государств – членов, не выполняющие его постановления.
Суд состоит из 27судей (по одному от каждого из государств-членов) и восьми генеральных: адвокатов. Они назначаются Ha шестилетний срок, который  может быть  продлен.  Каждые три года обновляется  половина состава судей.
Суд сыграл огромную роль в становлении и развитии права ЕС. Многие, даже основополагающие принципы правопорядка Союза основаны не на международных договорах, а на прецедентных решениях Суда.
Суд ЕС следует отличать от Европейского суда по правам человека.
ЕС как наиболее продвинутое интеграционное объединение характеризуется и созданием единой валюты. Официальной валютой Европейского союза является евро, используемая во всех документах и актах. В Пакте о стабильности и росте изложены налоговые критерии для поддержания стабильности и экономического сближения. Евро также является наиболее распространенной валютой в странах ЕС, которая уже используется в 17 государствах-членах известных как еврозона. Все остальные государства-члены, за исключением Дании и Великобритании, которые имеют специальные отказы, взяли обязательства по переходу на евро после того, как они выполнят требования, необходимые для перехода. Швеция, хотя и дала отказ, но заявила о возможности присоединения к Европейскому механизму валютных курсов, который является предварительным шагом по вступлению. Остальные государства намерены вступить в еврозону через соответствующие договора о присоединении.
Однако в августе 2011 г. из-за долгового кризиса Греции, Испании, Португалии, Италии зона евро резко пошатнулась и для ее спасения предпринимаются такие попытки, особенно со стороны двух евротяжеловесов - Германии и Франции.
Мы преднамеренно попытались изложить более полную характеристику ЕС как наиболее продвинутой интеграционной группировки государств, чтобы предварить возможное использование накопленного опыта интеграции другими участниками этого объективного процесса не только в Европе, но и в иных регионах мировой экономики.
4.3 Тенденция к транснационализации в мировой экономике.
Третья тенденция в современной экономике связана с активной деятельностью транснациональных корпораций (ТНК). Деятельность ТНК превратилась в один из важных проводников международного движения мобильных факторов производства (см. тему 9), интернационализации и глобализации экономических процессов.
К сожалению, в экономической литературе до сих пор нет полностью отработанного определения сущности и критериев этого нового феномена в мировой экономике. Так, эксперты ООН на протяжении длительного времени для отнесения той или иной хозяйственной единицы к ТНК использовали два критерия: годовой оборот свыше 100 млн. долларов и наличие филиалов не менее чем в 6-ти странах. В последующем критерии оценки были изменены на показатель величины процента продаж, реализуемых фирмой за пределами страны резиденции. Отдельные экономисты-международники определяют минимум доли иностранных операций в доходах или продажах корпораций (как правило, 25%), другие - количество стран, где корпорация действует, а третьи -владение не меньше, чем 25% «голосующих» акций в трех и более странах. Речь идет о том минимуме долевого участия в зарубежном акционерном капитале, который обеспечивал бы корпорации контроль над экономической деятельностью зарубежного предприятия и представлял бы прямые зарубежные инвестиции.
Комиссия по транснациональным корпорациям ООН выделяет три основных параметра ТНК:
· наличие филиалов или дочерних компаний в двух или более странах, не​зависимо от их организационно-правовой формы и сферы деятельности;
· принятие самостоятельных хозяйственных решений из одного руководящего центра;

· связь отдельных субъектов хозяйствования посредством собственности или каким-либо другим образом так, что одна или более из них может оказывать значительное влияние на деятельность других субъектов хозяйствования.
Кроме того, по новой методологии ООН к статусу транснациональной корпорации относят и отдельные национальные компании, имеющие определенную структуру ее активов. Наиболее крупными по активам являются англо​голландский концерн «Ройял-датч шелл», американские автомобиле​строительные фирмы «Форд», «Дженерал Моторс» и др.
Транснациональная корпорация - фирма, корпорация, компания, осуществляющая основную часть своих операций за пределами страны, в которой она зарегистрирована, чаще всего в нескольких странах, где имеет сеть отделений, филиалов, предприятий.
 ТНК - это хозяйствующий субъект национальный по собственности капитала, но интернациональный по сфере его деятельности. Поэтому показателем их транснационального, международного характера является не собственность на капитал, а экономическое поле приложения этого капитала каковым и выступает экономика другой, а чаще других стран. Именно зарубежные операции делают национальные компании
транснациональными, международными, глобальными. Они владеют или контролируют производство продукции (или услуг) вне пределов страны принадлежности (базирования). Что касается определения «транснациональные», то оно имеет сложное, собирательное происхождение (лат. «trans» употребляется в сложных словах как приставка-предлог и означает «через», «за», «пре»..., «находящийся по ту сторону», например, трансатлантический рейс). В нашем конкретном случае «транснациональная корпорация» означает, что данный субъект хозяйствования носит «вне», «сверх» национальный характер, а слово «корпорация» заимствовано из языкового «американизма», поскольку в США корпорацией называют акционерное общество и именно американский акционерный капитал наиболее активно проводил международную экспансионистскую политику вскоре после второй мировой войны. Так сложилось сочетание слов, обозначающих принципиально новый субъект прямых заграничных производственных капиталовложений, одна из современных форм транснационализации капитала и новый феномен современных международных экономических отношений.
Первоначально ТНК действовали преимущественно в развивающихся странах, обладая полной юридической свободой в стране функционирования. Такой режим деятельности ТНК объяснялся двумя основными причинами. Во-первых, освободившиеся от колониализма и экономически слаборазвитые страны не обладали собственными источниками накопления, а потому были заинтересованы в привлечении иностранных капиталовложений в любой субъектной форме, в том числе и в форме ТНК. Во-вторых, правительства многих стран, чьи корпорации превращались в ТНК, стремились расширить сферу правового влияния, требуя от таких корпораций соблюдения ее национального законодательства во всех других странах, где они осуществляют функциональные операции. Такой принцип экстерриториальности(  нарушал экономический, да и политический суверенитет развивающихся стран, принимавших ТНК, ограничивал свободу предпринимательства. Поэтому в развивающихся странах развернулась борьба за установление нового международного экономического порядка, и одним из требований было установление контроля за деятельностью ТНК. Откликаясь на это требование развивающихся государств, ООН приняла Кодекс поведения ТНК, которым расширяется правовая основа принимающих ТНК стран.
Организационно-правовой формой деятельности ТНК за границей являются филиалы, дочерние предприятия или даже фирмы со 100 - процентным акционерным капиталом, принадлежащим фирме страны базирования штабквартиры. При этом филиалы и дочерние компании могут создаваться в форме смешанных предприятий с преобладанием капитала как страны учредителя, так и страны функционирования.
Возникновение - ТНК вызвано интернационализацией производства капитала на основе развития факторов производства, перерастающих рамки национальных хозяйств и отечественного рынка. Под воздействием научно-технического прогресса этот процесс имеет объективную основу. ТНК, с одной стороны, расширяют сферу своей деятельности, экономическое поле, а с другой - реализуют стремление национальных корпораций к извлечению сверхприбыли за границей, поскольку в рамках отечественной экономики предпринимательская среда из-за относительного перенакопления капитала и обостряющейся конкуренции становится менее благоприятной.
Являясь продуктом объективных экономических процессов в национальных и мировой экономике, транснациональные корпорации в качестве новой формы
международных монополий приобрели ряд специфических черт и особенностей. Во-первых, их деятельность придает производству мировой характер, поскольку использование достижений научно-технической революции ТНК характеризуется как географической, так и отраслевой универсальностью, т.е. проникает в экономику всех, в том числе и экономически отсталых стран и во все без исключения отрасли хозяйства. При этом ТНК проникают в высокотехнологичные, наукоемкие отрасли производства, требующие огромных
инвестиций
и
профессионально
 подготовленного, высококвалифицированного персонала. Тем самым они, с одной стороны, являются носителями научно-технического прогресса в принимающие страны,
а с другой - монополизируют как производственные отрасли, так и научно-
технические идеи, куплю-продажу лицензий, ноу-хау. Во-вторых, они становятся наиболее активными не только субъектами хозяйствования, но и,
что не менее важно, проводниками нового международного разделения труда.
Более того, их деятельность помогает странам функционирования найти собственную производственную нишу и место в мировой экономике. В-третьих, выбор отрасли и страны приложения капитала ТНК, как правило,
решают самостоятельно, независимо от экономической ситуации страны базирования штаб- квартиры компании. В-четвертых, развиваясь в отраслевую глубь (вкладывая свой капитал в различные сектора производства
и услуг) и географическую ширь (проникая в экономику все большего числа
стран), ТНК используют разнообразные формы предпринимательской деятельности и сбыта своей продукции на мировом рынке. Наряду с производственной наиболее распространенными формами деятельности ТНК
являются: лицензирование, франчайзинг, управленческие контракты, оказание
технических и маркетинговых услуг, сдача «под ключ» объектов, сооружаемых
на условиях подряда, создание совместных предприятий, открытие филиалов и
дочерних предприятий, послепродажный сервис. На практике эти и другие
формы экономической деятельности нередко сочетаются и переплетаются между собой.
     Что   касается   организационно-экономических   форм,   то   ТНК   второй половины ХХ в. получили наибольшее распространение в виде концертов и конгломератов. Они способствуют распространению достижений HTР периферийные зоны мирового хозяйства и, самое главное закладывают экономические предпосылки для появления международного производства c
единым рыночным и информационным пространством, международным рынком капитала и рабочей силы, научно-технических услуг.
Деятельность ТНК самым непосредственным образом демонстрирует
практические международные экономические отношения на межстрановом и межконтинентальном хозяйственном пространстве. Американские, японские,  германские и ТНК ряда других стран распространяют свое деловое сотрудничество,        производственное,
коммерческое        и        сервисное
предпринимательство  во  многие  страны  мира,  в  том  числе  и  экономику Российской Федерации.
Ныне экономическая роль ТНК в мировом хозяйстве неуклонно возрастает. Если в 60-е годы прошлого века они производили пятую часть мирового промышленного производства и на их долю приходилось около трети мировой торговли, то в настоящее время ТНК контролируют до половины выпуска мировой промышленной продукции, 63% внешней торговли, 80-90% продаж лицензий и ноу-хау, до 90% инвестиций в инновации. Под контролем ТНК находится 90%) мирового рынка пшеницы, кофе, кукурузы, лесоматериалов, табака, джута и железной руды, 85% рынка меди и бокситов, 80% - чая и олова, 75% - бананов, натурального каучука и сырой нефти. Объем выпускаемой совокупной продукции и предоставляемых ими услуг в годовом исчислении достиг свыше 1 трилл. долларов. На предприятиях транснационального капитала занято около 75 млн. работников - это десятая часть всех работающих в мире вне сельскохозяйственного сектора. Перспективна отраслевая структура деятельности ТНК. Ныне до 60% корпораций занято в сфере добывающего производства, 37% - в сфере услуг и 3% - в сельском хозяйстве.
В настоящее время в мировом хозяйстве (MX) насчитывается около 80 тыс. транснациональных корпораций, имеющих в 150 странах свыше 800 тыс. филиалов и дочерних компаний. Совокупные валютные резервы ТНК значительно больше, чем резервы всех центральных банков мира вместе взятых.
Для современного поколения ТНК характерны приобретенные особенности. Во-первых, законы свободного рынка внутри ТНК не действуют, так как они сами устанавливают внутренние цены. Учитывая позиции ТНК в мировом хозяйстве, можно утверждать, что лишь четвертая часть мировой экономики функционирует в условиях свободного рынка, а три четверти - в своеобразной «планово-регулируемой» системе. Отсюда следуют два важных вывода: а) в MX наметился переход к некой конвергентной экономической системе, сочетающей в себе планово регулируемые в рамках ТНК и рыночные (вне ТНК) начала; б) появление самостоятельного и самодеятельного транснационального капитала, имеющего свою структуру и цели развития.
Во-вторых,   самостоятельность,   самодеятельность  и неконтролируемость транснационального капитала ведут к серьезному снижению роли национальных государств в МЭО. Этому процессу способствуют и о его развитии свидетельствуют созданные и усиливающие свое влияние надгосударственные международные организации: Международный валютный фонд; Мировой банк, Международная финансовая   корпорация,   Международная   ассоциация   по развитию, Всемирная торговая организация и т.д. И теперь национальные государства вынуждены делить экономическую, да и политическую власть с национальными надгосударственными институтами. Наглядный пример того - влияние ДОВФ на преобразования в России, о чем мы скажем в теме 13 учебного пособия.
В-третьих, современные ТНК обладают способностью гибко переносить свои центры управления из штаб-квартиры одной страны в другую, рассчитывая на получение налоговых и иных льгот. Подобные «переносы» характерны не только для производственной или сервисной сфер, но и распространяются на исследовательские организации, НИОКР. Например, японские ТНК имеют за границей почти 300 исследовательских центров, из которых половина - в США, а треть - в Западной Европе.
Наконец, будучи самостоятельной экономической силой, ТНК пользуются поддержкой национальных государств. Такая поддержка выступает в виде предоставления гарантий и страхования прямых инвестиций; поддержки в урегулировании инвестиционных споров и создание специализированных институтов международного арбитража в инвестиционной сфере (Меж​дународная конвенция по урегулированию инвестиционных споров подписана 115 странами); исключения двойного налогообложения; административной и дипломатической поддержки своих международных корпораций при освоении новых иностранных рынков. ТНК, в свою очередь обеспечивают государствам поступление налоговых средств от международной деятельности, а также способствуют распространению экономического и политического влияния. Таким образом, ТНК стали ядром системы современных международных экономических отношений, современного глобализируемого мирового хозяйства.
Тема 4.4. Свободные экономические зоны (СЭЗ) и совместные
предприятия.
Среди форм транснационализации капитала во второй половине XX в. возрастающее значение приобретают свободные (специальные) экономические зоны, В настоящее время в мире функционирует несколько тысяч таких зон, из которых более тысячи совмещают деятельность отечественного и иностранного капитала, и их число неуклонно увеличивается. Общий оборот СЭЗ приближается к 30% мирового товарооборота. На рубеже XX-XXI вв. в системе мирохозяйственных связей СЭЗ предстают как фактор ускоренного экономического роста за счет международного товарооборота, мобилизации инвестиций, обмена технологиями, информацией, углубления интеграционных экономических процессов. СЭЗ - ограниченная часть территории, зако​нодательно выделенная государством, в которой действуют особо льготные экономические условия для иностранных и национальных предпринимателей. Имеются и десятки других синонимичных определений СЭЗ.
Свободной отведенная часть территории или отрасли является лишь в том смысле, что ввезенные туда товары освобождаются от таможенных пошлин, налогов на импорт и других видов государственного контроля за импортом, а нередко и экспортом, которые в соответствии с таможенным законодательством не применяются в других регионах страны или звеньях национальной экономики. Товары, ввозимые в СЭЗ из-за границы, не декларируются, поскольку считаются находящимися за пределами таможенной территории, на них распространяется принцип экстерриториальности. Вполне понятно, что создание СЭЗ, как и совместных предприятий (СП), возможно лишь в условиях открытой экономики, т.е. открытости внешнему миру.
В теории и на практике выработаны два подхода в объяснении типологии СЭЗ. Некоторые СЭЗ носят территориальный характер, т.е. это часть территории, где льготным режимом пользуются предприятия и организации, расположенные на обособленном географическом пространстве той или иной страны. Президент США Рейган в свое время объявил несколько штатов СЭЗ, чтобы в Америке обеспечить бурное развитие электронной промышленности и ликвидировать отставание от Японии.
Другие СЭЗ характеризуются функциональным назначением, т.е. в данном виде экономических зон преференции применяются к определенным видам предпринимательской деятельности вне зависимости от места их территориального размещения.
Выбор одного из двух этих подходов напрямую зависит от конкретных  задач и целей, которые должны быть решены в результате организации свободной экономической   зоны.   Тем   не   менее   в   жизненной   практике   преобладает территориальный подход в создании СЭЗ.        Ныне в 120 странах мира насчитывается свыше 30 тысяч СЭЗ, на предприятиях которых занято 50 млн. человек, а их годовой оборот превышает 600  млрд. долл. 
На территории Российской Федерации согласно Закону «Об особых экономических зонах...»
 создаются такие зоны двух типов: промышленно-производственные, площади которых не превышают двадцати квадратных километров и технико-внедренческие зоны, занимающие не более чем два участка общей площадью не свыше двух квадратных километров.
Целевую мотивацию создания свободных экономических зон, как и СП, можно представить в виде сводной таблицы. При этом необходимо сделать два небольшие пояснения: 1) законодателем создания СЭЗ выступает государство или действующие в пределах своей компетенции местные органы власти; 2) соответственно целесообразность создания таких зон может рассматриваться и с точки зрения государства (местных органов власти) и с позиции зарубежного партнера.
Таблица 4.4.
	
	Мотивация создания СЭЗ
	

	№
	Мотивация
	Целесообраз ность
принимающей стороны
	Мотивы
иностранног
о партнера

	1.
	Более глубокое включение страны в МРТ
	+
	-

	2.
	Насыщение внутреннего рынка высококачественной продукцией и импортозамещающими товарами
	+
	+

	3.
	Расширение товарной базы экспорта
	+
	-


	4.
	Диверсификация  сфер  привлечения  иностранного капитала: наряду с производством он внедряется в область   туризма,   культуры,   санаторно-курортной сферы, что также обеспечивает приток иностранной валюты принимающей стороне
	+
	+

	5.
	Ускоренное  внедрение  в  производство  и  сервис отечественных и зарубежных научно-технических достижений       с       перспективой       дальнейшего использования их результатов по всей территории страны или в других отраслях экономики
	+
	_

	6.
	Обучение     и     подготовка     квалифицированных рабочих, инженеров, менеджеров и маркетологов
	+
	-

	7.
	Стимулирование экономического развития какого-либо    региона    страны    или    отрасли    мирового хозяйства
	+
	-

	8.
	Получение    льготных    условий    для    извлечения прибыли
	-
	+

	9.
	Важное     направление     экспансии     собственного капитала за границу
	-
	+

	10.
	Активизация внешнеэкономической деятельности
	+
	+

	11.
	Внедрение инвестиционного капитала в экономику новых     стран     или     закрепление     позиций     в традиционном ареале влияния
	_

	+

	12.
	Обеспечение роста занятости в стране
	+
	-


	13.
	Получение     внешнеторговых     льгот     в     виде установления низких цен на коммунальные услуги, снижение арендной платы за пользование землей, производственные и офисные помещения
	 +
	+

	14.
	Получение фискальных льгот, которые связаны с налоговым стимулированием определенных видов предпринимательской    деятельности    (налоге    на прибыль, доход, имущество и т.д.)
	+
	+

	15.
	Получение    административных    льгот,    которые предоставляются администрацией данных СЭЗ для упрощения режима въезда и выезда иностранных граждан, процедур регистрации предприятий и др.
	+
	+


Примечание: знак (+) означает положительный мотив государства или иностранного партнера, а знак (-) — нейтральное отношение субъекта деятельности в СЭЗ.
Из таблицы видно, что создание обоюдно выгодно как для страны, прилагающей инвестиционный капитал за границей, так и принимающей стороне, которая помимо перечисленных мотивов получает дополнительные налоги от функционеров зоны.
В зависимости от целевого назначения в мировой практике используются различные виды СЭЗ, условно можно дать следующую их классификацию:
1. Зоны беспошлинной (свободной торговли). Это исторически первый и простейший вид СЭЗ, появившийся еще в XVII-XVIII вв. Чаще всего такие зоны располагаются на основных перекрестках международных транспортных систем. Это может быть ограниченный участок территории морского порта, аэропорта, железнодорожного узла, которые выделены за пределы национального таможенного пространства, т.е. освобождаются от таможенных пошлин на ввоз и вывоз товаров. Здесь могут осуществляться операции по складированию, хранению, сортировке, упаковке, маркировке товаров, их демонстрация с целью дальнейшей продажи. К простейшему виду зоны свободной торговли относятся специальные магазины («дьюти фри»), расположенные в крупных международных аэропортах.
В ряде промышленно развитых стран с помощью зон свободной торговли упрощается выход отечественных фирм на внешний рынок, увеличивается прибыльность внешнеторговых и связанных с ними операций. Например, в США функционируют почти 130 зон внешней торговли в среднем площадью 15-30 кв. км каждая. Американские корпорации комплектуют в них свою экспортную продукцию импортными компонентами, ввоз которых не облагается таможенными пошлинами, что повышает конкурентоспособность изделий на мировом рынке. В мире насчитывается свыше 600 свободных портов и 4 тысячи зон свободной торговли.

2.Промышленно-производственные зоны, создаваемые на территории со специальным таможенным режимом, где выпускается экспортная или импортозамещающая продукция. Для таких зон устанавливаются существенные налоговые,  таможенные и финансовые льготы. Наибольшее распространение: промышленно - производственные  зоны получили в развивающихся странах осуществляющих переход к выпуску импортозамещающей или ориентированной на экспорт продукции.
3.Технико-внедренческие зоны создаются, как правило, вокруг крупных научных центров. Такие зоны получили и другое название: зоны развития новых и высоких технологий. В таких зонах концентрируются национальные и зарубежные исследовательские, проектные, научно-производственные фирмы, также пользующиеся единой системой налоговых и финансовых льгот.
4.Специализированные экономические зоны, где осуществляется узкая специализация производства, например, аграрная (агрополис), туристическая -для отдыха иностранных граждан или соотечественников на условиях валютной оплаты за услуги.
5.Банковские и страховые зоны с льготным режимом осуществления операций (оффшор-центры, «налоговые гавани»). Термин «off-shore» переводится как находящийся «вне территории страны» или «за пределами морской границы», а фирмы, зарегистрированные в оффшорных зонах, называются оффшорными. Размещаются они на определенной территории (на острове или в порту), где им предоставляются особые привилегии. Создание оффшорных зон в немалой степени связано с политической и экономической стабильностью в стране, благоприятным налоговым режимом, отсутствием жесткого государственного контроля. Финансовое законодательство предусматривает свободное перемещение международного капитала, неограниченное право открывать свои филиалы и дочерние компании. В мире насчитывается около ста оффшорных зон в Панаме, Кипре, Ирландии, Гибралтаре, Британских Вертинских островах, в Европейском, Тихоокеанском и Африканском регионах с общей суммой задействованного капитала в 500 млрд. долларов. Оффшорные привилегии являются эффективным методом привлечения иностранного капитала. К таким привилегиям относятся: отсутствие или существенное снижение налога на прибыль, на вывоз дивидендов, процентов и других видов доходов; дешевизна и простота процедуры регистрации; неразглашение сведений о владельцах; отсутствие валютных ограничений; допускается нарушение налогового и валютного законодательства; используется упрощенная система учета и отчетности; не требуется обязательная ежегодная аудиторская проверка.
Оффшорный бизнес концентрируется, как правило, в банковском, страховом деле, а также морском судоходстве, операциях с недвижимостью, в консалтинге.
Поэтому оффшорные операции включают в себя:       
1 .Консультационные услуги в целях минимизации налогообложения, налогового планирования.
2.Услуги по более эффективному использованию оффшорных предприятий в международном коммерческом обороте.

3. Услуги по созданию и регистрации оффшорных предприятий по открытию банковских счетов.


4.Спекулятивные операции по управлению капиталом (инвестиции, владение и распоряжение зарубежным имуществом, операции с движимостью, трастовые операции).
Приведенная классификация и характеристика СЭЗ не исчерпывают да и не могут исчерпать всего многообразия созданных и создаваемых видов внешнеэкономического зонирования. Однако по охвату населения, проживающего в СЭЗ, первое место в мире бесспорно принадлежит Китаю. В пяти СЭЗ — Шеньчжень, Чжухай, Сямэнь, Шаньтоу и остров Хайнань - проживает свыше 200 млн. человек. Сюда следует добавить еще 14 портовых городов, которым также придан режим свободных экономических зон. СЭЗ Китая ориентированы на выпуск экспортной продукции, всемерное привлечение иностранного капитала, существенное улучшение технологии производства. Эти зоны Китая стали играть связующую (буферную) роль с другими районами страны, реализуя объявленную ранее политику «открытых дверей». Уместно будет напомнить, что Китай отказался от обвального перехода к рынку всех регионов страны и всех отраслей экономики, что привело бы, как это происходило в России, к серьезным негативным последствиям. В Китае на территориях СЭЗ отрабатывается экономическая модель, которая в случае ее удачи будет постепенно распространяться в другие районы, а возможно и на всю страну.
Как уже отмечалось, функционеры СЭЗ пользуются различными льготами. Набор таких льгот теория делит на четыре основные группы. При классификации СЭЗ мы их называли. Есть смысл изложить их в обобщенно-концентрированном виде. Во-первых, льготы внешнеторгового характера. Они предусматривают введение особого таможенно-тарифного режима (снижение иди отмену экспортно-импортных пошлин) и упрощенного порядка осуществления внешнеторговых операций. Во вторую группу входят меры, стимулирующие те или иные виды деятельности или поведение функционеров. Налоговые льготы касаются как налогооблагаемой базы (прибыль, стоимость имущества и т.д.), отдельных ее составляющих (амортизация, издержки на оплату труда, НИОКР, транспорт), так и налоговых ставок, постоянного освобождения от налога или предоставления налогового отпуска. В-третьих, наряду с внешнеторговыми и налоговыми немаловажное значение для предпринимательской деятельности в СЭЗ имеют финансовые льготы. Последние включают в себя различные формы субсидий в виде более низких цен на коммунальные услуги, снижения арендной платы за пользование земельными участками, производственными и офисными помещениями, льготные кредиты. Наконец, в рамках СЭЗ широко практикуются административные льготы, предоставляемые функционерам зон местными органами власти территорий, входящих в СЭЗ. К ним относятся упрощение процедур регистрации предприятий, режима въезда и выезда иностранцев, а также оказание различных услуг.
      Наряду  с  созданием  СЭЗ получает широкое распространение и совместное предпринимательство.
 Совместное   предпринимательство    как    форма   транснационализации капитала неоднородно. Оно представляет собой «широкий диапазон форм производственно - хозяйственной  деятельности  партнеров двух или нескольких стран, содержанием которых является кооперация в сферах производства и обращения, в научно-технической, инвестиционной и сервисной областях».

Совместное предпринимательство осуществляется в обширном комплексе форм: обмен технологиями и услугами с последующим распределением программ выпуска продукции, концессии, консорциумы, акционерные общества и компании с производственно-сбытовой деятельностью, международные экономические организации различных видов - межправительственные и межгосударственные, экономические организации, объединения и товарищества, совместные предприятия, свободные экономические зоны в различных их модификациях.
В данном разделе мы коснемся наиболее распространенной функциональной формы совместного предпринимательства - совместных предприятий (СП).
СП - хозяйствующая единица, созданная фирмами двух или более стран с общей производственной базой с целью более эффективного производства и сбыта продукции или услуг и извлечения прибыли. Функциональный диапазон СП весьма разнообразен. Помимо совместного производства и сбыта продукции они создаются также и для проведения научно-исследовательских работ, строительства, технических консультаций, технического сервиса, осуществления транспортных, финансовых, страховых услуг, обслуживания бытовой сферы и т.д.
В рамках СП партнеры договариваются об объединении финансовых ресурсов чаще всего в форме паевых взносов, о совместной деятельности в сфере производства или услуг и о совместном распределении прибылей и рисков. Участники совместных предприятий являются юридическими лицами и осуществляют свою деятельность в соответствии с государственным законодательством стран функционирования.
Совместные предприятия обладают рядом особенностей. Во-первых, наличие соглашения партнеров об общих долгосрочных задачах сотрудничества (производство и купля-продажа, обслуживание, финансирование и т.д.). Во-вторых, объединение (на паевой основе) договаривающихся сторон для достижения этих долговременных целей своих активов, денежных средств, основных фондов, опыта управления, прав на интеллектуальную собственность и прочих средств. В-третьих, рассмотрение и оценка объединенных активов как капиталовложений участников. В-четвертых, создание самостоятельных органов управления, чья деятельность направлена исключительно на осуществление этих совместных целей. В-пятых, участие сторон в прибылях (и убытках) от достижения согласованных целей и разделение связанных с этим рисков, определяемых   процентом   доли   участия   каждого   партнера   в   совместных капиталовложениях.

Мотивы создания СП могут быть различными как по целям участников, так и в зависимости от характера, точнее, предмета деятельности. Ниже приводим
сводную таблицу стратегии и мотивации создания совместного предприятия, отражающую лишь самые общие причины, гипотетические, умозрительные расчеты партнеров.
Таблица 4.5
	
	Мотивы создания СП
	
	

	Стратегия
	Мотивы
	Иностран. партнера
	Отечеств, партнера

	Повышение
эффективности
производства
	1. Получение дополнительных инвестиций
	+
	+

	
	2.   Сокращение  объема  затрат капитала при создании новых мощностей производств
	+
	+

	
	3. Повышение эффективности действующего производства, маркетинга и сбыта продукции по реализации продукции:
	+
	+

	
	а) на внутреннем рынке
	+
	-

	
	б) на мировом рынке
	-
	+

	
	4.    Доступ    к    более    дешевым    факторам производства (сырье, рабочая сила, энергия).
	+
	-

	
	5.     Повышение     рентабельности     за     счет экономного      расходования      ресурсов       в результате использования новой технологии и организации труда
	-
	+

	
	6. Упрощение обмена патентами, лицензиями, ноу-хау
	+
	+

	Расширение операций

	1. Проникновение на новый инвестиционный и потребительский рынок в обход национальных торговых барьеров
	+
	  +

	
	2. Вступление в новую сферу деятельности
	+
	  -

	
	3. Приобретение новой производственной базы или новых каналов сбыта
	+
	  +

	
	4.Расширение         и         диверсификация
существующего производства путем выпуска
новых   товаров,   выхода   в   другие   сектора
экономики
5.
Улучшение своих позиций в конкурентной
борьбе   путем   разделов   рынка,   сокращение
издержек производства. Другие.
	+
	       +

	
	
	
	

	
	5. Улучшение своих позиций в конкурентной борьбе путем разделов рынка, сокращение издержек производства. Другие.
	+
	+

	Уменьшение
■
	1.   Получение   необходимой   информации   и дополнительных инвестиций
	_
	+

	
	2.    Расширение    возможностей    реализации товаров, услуг за счет выхода на новый рынок
	+
	  +

	
	3. Применение уже ранее испытанных методов производства, управление реализацией. Другие
	+
	 -

	Развитие за счет
привлечения -инвестиций.
технологиии квалификации

	1.    Получение    дополнительных    денежных средств, капитала
	-
	 +

	
	2. Получение новой технологии, ноу-хау
	    -
	   +

	
	3. Приобретение управленческого опыта  
	-
	  +

	
	4. Расширение экспорта
	-
	     +

	
	5. Замещение импорта
	-
	   +

	
	6. Обучение и подготовка квалифицированных кадров
	      -
	        +

	
	7. Привлечение квалифицированных кадров. Другие
	-
	+


примечание: знак {+) означает наличие мотива у партнера, а знак (-) символизирует его отсутствие.
На первый взгляд кажется, что мало точек соприкосновения в интересах отечественного и иностранного партнеров, но это только кажется. Ведь для зарубежного партнера мощным стимулом для создания СП было и продолжает оставаться стремление проникнуть через разнообразные торговые барьеры на зарубежный рынок. Указанная причина приобрела особое значение в 70-90 годы в связи с усилением протекционистских мер во внешнеэкономической политике многих государств. Выигрыш получают как отечественные, так и иностранные партнеры.
Другим важным обстоятельством, способствующим созданию совместных компаний, является использование новых патентов, технологий, лицензий, ноу-хау. Этот мотив также обоюдно выгоден.
Развитию деятельности СП способствуют изменения на рынке, в частности, существенные перемены в соотношении цен на сходные либо взаимозаменяемые продукты.  К  стимулирующему  фактору  создания  совместных  предприятий относится     попытка    облегчить     экспорт     инвестиционного     капитала оборудования, технологии, материалов.
Развивающиеся страны толкают к созданию СП экономические трудности и прежде всего нехватка собственных источников финансирования, отсутствие собственных профессионально подготовленных кадров, организаторского опыта.
Этим кратким замечанием к таблице мы лишь обозначили основные мотивы создания совместных или смешанных предприятий, не претендуя, естественно, на их исчерпывающую характеристику.
При намерении создать СП предварительно проводится соответствующая экспертиза:     делается     технико-экономическое     обоснование     (ТЭО)     или составляется    бизнес-план.     Полагаю,    что     студенты    экономических    и управленческих специальностей знакомы с методикой подготовки этих рабочих документов предпринимательской деятельности, а потому нет необходимости в деталях расписывать составляющие их компоненты. В качестве иллюстрации изложу лишь примерную схему ТЭО СП, имея в виду то обстоятельство, что подавляющее большинство совместных предприятий создается в акционерной форме (табл. 4.6).

Таблица 4.6

Примерная схема ТЭО
	№
	Элементы затрат
	w
(стоимость)
	Источники финансирования затрат

	1.
	Лицензия
	
	1. уставной фонд:

	2.
	Земельный участок
	
	а) доля отечественного

	3.
	Сооружения производственного назначения,  здания:    
	
	партнера 

- в   национальной
валюте

	
	
	а) производственные
	
	- в иннвалюте

	
	
	б) офисное
	
	б) доля зарубежного партнера

	
	4.
	Оборудования
	
	в             валюте принимающей стороны - в валюте собственной страны или в инвалюте

	
	
	а) основное
	
	

	
	
	б) вспомогательное
	
	2. Кредит

	
	5.
	Производственная инфраструктура
	
	а) в национальной валюте

	
	
	а) собственная
	
	б) в инвалюте

	
	
	б)арендованная
	
	

	
	6.
	Социальная инфраструктура
	
	

	
	
	а) собственная
	
	-           ■    -

	
	
	б)арендованная
	
	

	
	7.
	Оборотные                средства, включая денежные
	
	


Отмечу, что все стоимостные показатели должны быть согласованы с зарубежным участником СП.
Затем анализируется выгодность выпускаемой продукции на 5-6 лет или на весь срок действия совместного предприятия с разбивкой по годам. Простейшая форма анализа представлена в таблице 4.7.
Таблица 4.7.

Форма анализа деятельности СП за пять лет
	1. Доходы
Объем продукции, реализуемой( на
а)
внутреннем рынке
б)
внешнем рынке
	■■■
	
	Годы



	2. Расходы
изложить калькуляцию расходов по статьям, включая заработную плату, налоги, рекламу и т.д.
	1.
	2.
	3.
	4.
	5.

	3. Прибыль (или убыток)
	
	
	
	
	

	По годам всего
	
	
	
	
	


Резюме
1. Под влиянием НТР и последствий II мировой войны начался объективный перманентный процесс интернационализации хозяйственной жизни, перерастающий во второй, более продвинутый этап глобализации мировой экономики. На этапе интернационализации внешнеэкономические связи осуществлялись при сохранении государственной автономии как субъектов хозяйствования, тогда как на этапе глобализации мировой экономики формируется всеохватывающая система взаимоотношений всех субъектов хозяйствования в результате частичной утраты государствами барьерной функции.
2. Вторая половина XX в. характерна развитием процесса международной экономической. Под международной экономической интеграцией понимается объективный, осознанный и направляемый процесс сближения, а в перспективе и слияния национальных экономик ряда стран в единое экономическое пространство при активной роли государств.
3. Международная экономическая интеграция проходит несколько этапов: зону свободной торговли, таможенный союз, общий или единый рынок, экономический союз и этап полной интеграции.
4. В Западной Европе наиболее зрелой, продвинутой интеграционной группировкой является Европейский Союз (ЕС), в составе которого 27 стран. В актив ЕС следует вписать реализацию Маастрихтского договора: единое европейское гражданство, политический союз, находящий выражение в общей внешней политике, повышении роли европарламента, общей политики в области внутренних дел и правосудия; экономический и валютный союз. В рамках ЕС созданы и функционируют надгосударственные институты: Европарламент, Совет министров, Европейская комиссия, Европейский Совет, Суд, который обеспечивает соблюдение законности в трактовке и выполнении соглашений.
5. Интеграционный процесс развивается в северной Америке, где создана Североамериканская зона свободной торговли (НАФТА); в Латинской Америке сформировано несколько группировок государств; то же самое происходит в Африке и Азии.
6. Одной из тенденций, получившей довольно широкое рассмотрение в мировой экономике, является деятельность ТНК. Транснациональные корпорации - это хозяйствующий субъект национальный по титулу и объекту собственности, но международный по  сфере деятельности. Организационно-правовой формой деятельности ТНК за границей выступают филиалы, дочерние предприятия или ассоциированные фирмы. Экономическая роль ТНК неуклонно возрастает. Ныне они контролируют около половины выпуска мировой промышленной продукции, 65 процентов | внешней-торговли, .80--907процен-тов. продаж-лицензий и ноу-.-хау.
7. Среди тенденций в современной мировой экономике возрастающее значение- приобрели свободные (специальные, особые) экономические зоны (СЭЗ).   СЭЗ   -   ограниченная   часть   территории   страны,   законодательно 
выделенная  государством, в  которой  действуют  особо   льготные
экономические       условия       для       иностранных       и       отечественных предпринимателей.
В зависимости от целевого назначения в мировой практике используются различные виды СЭЗ: зоны беспошлинной (свободной) торговли, промышленно-производственные зоны, технико-внедренческие зоны, оффшорные, банковские, страховые и прочие зоны.
Контрольные вопросы
1. Определите содержание интернационализации экономической жизни.
2. Глобализация       мировой       экономики       и       ее       отличие       от интернационализации.
3. Предпосылки международной экономической интеграции (МЭИ).
4. Сущность международной экономической интеграции.
5. Формы или этапы МЭИ.
6. Основные интеграционные группировки стран в Европе.
7. Охарактеризуйте ЕС как наиболее продвинутую форму МЭИ.
8. Охарактеризуйте   международный   экономический   интеграционный процесс в юго-Восточной Азии.
9. Охарактеризуйте     международную     интеграционную     группировку НАФТА.
10. Охарактеризуйте     международную     интеграционную     группировку МЕРКОСУР.
11. Объясните экономическую сущность ТНК.
12. Позиции ТНК в мировой экономике:
а)
по производству промышленной продукции;
б)
по мировому товарообороту;
в)
на рынке продукции новых технологий.
13. Сущность СЭЗ.
14. Мотивы создания СЭЗ.
15. Виды СЭЗ.
16. Сущность и цели создания СП.
Тема 5. Основные теории внешней торговли.
	Базовые категории и понятия:
	Основные компетенции по теме:

	- школа меркантилистов;
	Изучая     данную     тему,     студенты

	- теория абсолютных преимуществ;
	расширяют свое представление об эволюции взглядов в оценке внешней

	- теория             относительных
	торговли, глубине ее теоретического

	преимуществ;
	осмысления. Речь идет прежде всего

	-    теория    факторов    производства
	(1) о школе меркантилистов; (2) об

	(теория Хекшера - Олина);
	учении                    основоположников

	- парадокс Леонтьева;
	английской классической политэкономии     Адама    Смита    и

	- теория внешней торговли фирмы;
	Давида    Риккардо;    (3)    о    теории

	-
теория жизненного цикла товара;
-
теория конкурентных преимуществ;
	факторов производства (Хекшера -Олина); (4) о парадоксе Леонтьева; (5)     о     теореме     Рыбчинского     и

	- социокультурные теории мирового
	«голландской» болезни; (6) теореме

	хозяйства;
	Самуэльсон - Столпера;  (7) теории

	- современные    цивилизации,    их взаимодействие и неизбежная борьба.
	жизненного цикла товара в торговле; (8) о теории конкурентных преимуществ.


Усвоив упомянутые компетенции, студенты значительно расширят не только свое представление о теоретических основах внешней торговли, но и глубже осмыслят современные оценки возможного будущего развития человеческого общества, связанного с наличием разных цивилизаций, их взаимодействии и неизбежной борьбы, смогут самостоятельно продумать возможный сценарий мирового прогресса. Для первичного ознакомления можно использовать учебник А.С. Булатова, глава 2.
Узловые вопросы темы:
1. Меркантилизм как политика и школа внешней торговли.
2. Теория абсолютных преимуществ.
3. Теория сравнительных преимуществ.
4. Теория Хекшера - Олина - Самуэльсона.
5. Теория международной торговли В. Леонтьева.
6. Неотехнологическая теория внешней торговли.
7. Теория внешней торговли фирмы.
8. Теория международной конкурентоспособности нации.
9. Альтернативные теории международной торговли.
10.Теория жизненного цикла товара в практике международной   торговли.
11.Теория эффекта масштаба.
5.1 Меркантилизм как политика и школа внешней торговли.
Внешняя торговля длительное время осуществлялась разъездными странствующими купцами, а экспортно-импортные операции обслуживались купеческим капиталом и строились на купеческом обычае. На такую торговлю экономическая теория не обращала внимания. Однако к XV - XVI столетиям феодализм сменялся капитализмом, создавались центральные государства, которые стали вникать в экономическую жизнь общества, в том числе и во внешнеторговые связи с другими странами. На таком историческом фоне не могла не среагировать и теоретическая мысль. Первой школой, обратившей внимание на внешнюю торговлю как на объект исследования, стала школа меркантилизма, ставшая экономической идеологией первоначального накопления капитала. Происходит постепенное, но все убыстряющееся вытеснение натурального хозяйства товарно-денежными отношениями. Богатство, как индивида, семьи, так и государства теперь представляется не как совокупность натуральных благ, а в виде денег, всеобщего эквивалента товарной экономики. Сила государства начинает измеряться его денежными ресурсами. На базе этих экономических процессов в основных странах Европы к началу XV в. сложилось экономическое учение меркантилизма. Применительно к теме вопроса следует отметить, что с позиции меркантилизма накопление богатства происходит в форме прибыли от внешней торговли. Заслуга меркантилистов состояла в том. что они были пионерами, обратившими внимание на внешнюю торговлю как на источник обогащения субъектов хозяйствования любого уровня. Во-вторых, меркантилисты пытались соединить свое понимание роли внешней торговли с конкретными рекомендациями государям: больше экспортировать товаров, но меньше импортировать, что позволит государству в возрастающих масштабах аккумулировать золота в своих руках.
В-третьих, меркантилисты ввели в лексический оборот ряд категорий и понятий, которыми и ныне оперируют теория мировой торговли и теория международных экономических отношений. К таким категориям и понятиям относится внешнеторговый оборот как сумма экспорта и импорта, внешнеторговое сальдо как разница между суммой экспорта и импорта, внешнеторговое пассивное, активное или равновесное сальдо и другие.
В развитии меркантилизма различают два этапа - ранний (XVI в) и поздний (XVII в). Представители раннего меркантилизма были сторонниками денежного баланса. Такая политика ставила целью любыми средствами удержать деньги в стране, покупать возможно меньше товаров. Вывозить благородные металлы за границу запрещалось. Иностранных купцов принуждали все деньги, полученные от продаж своих товаров, тратить на приобретение товаров местного производства. Представители позднего меркантилизма выступали за политику торгового баланса. Было отменено запрещение вывоза денег. Но это отнюдь не означало отказа от задачи увеличения запасов золота и серебра в стране. Ее лишь решали по-иному: добиваясь активного сальдо по торговому балансу, превышения вывоза над ввозом товаров.
Тем не менее, как меркантилисты раннего, так и позднего этапов не были сторонниками свободы внешней торговли. Такими оказались представители английской классической политэкономии Адам Смит и Давид Риккардо, теоретическую позицию которых мы попытаемся изложить ниже.
5.2 Теория абсолютных преимуществ.
Из совершенно другой предпосылки (по сравнению с меркантилистской оценкой) исходила теория абсолютных преимуществ.
Адам Смит в первой главе своей знаменитой книги «Исследование о природе и причинах богатства народа» (1776 г.) отмечает, что товар, с которым страна выступает на внешнем рынке, является продуктом международного разделения труда и приходит к выводу: что если какая-либо чужая страна может снабжать нас каким-нибудь товаром по более дешевой покупке, чем мы сами в состоянии изготовлять его, гораздо лучше покупать его у нее на некоторую часть продукта нашего собственного промышленного труда, прилагаемого в той области, в которой мы обладаем абсолютным преимуществом.
Теория абсолютных преимуществ гласит, что стране целесообразно импортировать те товары, по которым у нее издержки производства выше, чем у зарубежных стран, и экспортировать товары, по которым у нее издержки производства ниже, чем за рубежом, т.е. имеются абсолютные преимущества. В противоположность меркантилистам А. Смит выступал за свободу внешней торговли и конкуренции внутри страны и на мировом рынке, разделяя выдвинутый французской экономической школой физиократов принцип (Iissez-faire) невмешательства государства в экономику.
Суть теории абсолютного преимущества такова: если какая-либо страна может производить тот или иной товар больше и дешевле, чем другие страны, то она обладает абсолютным преимуществом
В условиях, когда внешняя торговля отсутствует, каждая страна может потреблять только те товары и такое их количество, которое она производит, а относительные цены этих товаров на рынке определяются национальными издержками их производства.
Внутренние цены на одни и те же товары в разных странах всегда различны в результате особенностей в обеспеченности факторами производства, используемых технологий, квалификации рабочей силы и т.д. Чтобы торговля была взаимовыгодной, цена какого-либо товара на внешнем рынке должна быть выше, чем внутренняя цена на тот же товар в стране-экспортере, и ниже, чем в стране-импортере.
Выгода, получаемая странами от внешней торговли, будет заключаться в приросте потребления, которая может быть обусловлена специализацией производства.
Согласно теории абсолютного преимущества каждая страна должна специализироваться на производстве того товара, по которому она обладает исключительным (абсолютным) преимуществом.
Исходя из теории абсолютного преимущества, внешняя торговля всегда остается выгодной для обеих сторон. До тех пор пока в соотношениях внутренних цен между странами сохраняются различия, каждая страна будет располагать сравнительным преимуществом, т.е. у нее всегда найдется такой товар, производство которого более выгодно при существующем соотношении издержек, чем производство остальных. Выигрыш от продажи продукции будет наибольшим тогда, когда каждый товар будет производиться той страной, в которой альтернативные издержки ниже.
5.3 Теория сравнительных преимуществ.
Д. Риккардо доказал, что международный обмен возможен и желателен в интересах всех стран. Он определил ценовую зону, внутри которой обмен выгоден для каждого.
Теория сравнительных преимуществ объясняет международную торговлю межстрановыми различиями в относительных издержках производства. Но она не отвечает на основной вопрос: почему возникают эти межстрановые различия? По мнению шведских экономистов, межстрановые различия в относительных издержках объясняются тем, что в производстве различных товаров факторы используются в разных соотношениях: национальные производственные различия определяются разной наделенностью факторами производства - трудом, землей, капиталом, а также разной внутренней потребностью в тех или иных товарах или ценами.
Сущность теории сравнительного преимущества такова: если каждая страна специализируется на тех продуктах, в производстве которых она обладает наибольшей относительной эффективностью, или относительно меньшими издержками, то торговля будет взаимовыгодна для обеих стран.
Принцип сравнительного преимущества, будучи распространен на любое число стран и любое число товаров, может иметь всеобщее значение.
Серьезным недостатком теории сравнительного преимущества является его статичность. Эта теория игнорирует любые колебания цен и заработной платы, она абстрагируется от любых инфляционных и дефляционных разрывов на промежуточных стадиях, от всевозможных проблем платежных балансов. Теория исходит из того, что если рабочие покидают одну отрасль, то они не превращаются в хронически безработных, а переходят в другую отрасль, более производительную. Не удивительно, что эта абстрактная теория сильно скомпрометировала себя во время «Великой депрессии». Некоторое время назад ее престиж вновь начал восстанавливаться. Теория сравнительного преимущества является стройной и логичной теорией. При всей своей чрезмерной упрощенности она имеет очень важное значение. Нация, игнорирующая принцип сравнительного преимущества, может поплатиться за это дорогой ценой - снижением жизненного уровня и замедлением потенциальных темпов экономического роста.
5.4 Теория Хекшера - Олина - Самуэльсона.
В течение ряда десятилетий после смерти Д. Риккардо его теория сравнительных преимуществ оставалась единственной теорией международного разделения труда. Новая модель была создана шведскими экономистами Оли Хекшером и Бертелем Олином, и до 60-х гг. XX века модель Хекшера - Олина господствовала в экономической литературе Запада. Модель Хекшера - Олина была создана в 30-е гг. XX века. К этому времени произошли большие изменения в системе международного разделения труда и международной торговли. Заметно снизилась роль естественно-природных различий как фактора международной специализации. В экспорте развитых капиталистических стран начали преобладать промышленные товары. В модели Хекшера - Олина факторы международной специализации не связываются с природными различиями отдельных стран. Модель призвана объяснить причины внешней торговли товарами обрабатывающей промышленности. Модель можно использовать и при объяснении аграрно-сырьевой специализации стран. Сущность неоклассического подхода к международной торговле и специализации отдельных стран состоит в следующем: по причинам исторического и географического характера распределение материальных и людских ресурсов между странами неравномерно, что, по мнению неоклассиков, объясняет различия относительных цен на товары, от которых зависят национальные сравнительные преимущества. Из этого следует закон пропорциональности факторов: в открытой экономике каждая страна стремится специализироваться в производстве товара, требующего больше факторов, которым страна относительно лучше наделена. Олин сформулировал этот закон еще короче: международный обмен - это обмен изобильных факторов на редкие, поскольку страна экспортирует товары, производство которых требует большего количества факторов, имеющихся в изобилии (моделью факторов производства).
В соответствии с моделью международной торговли Хекшкера - Олина в процессе международной торговли происходит выравнивание цен факторов производства. Суть механизма выравнивания: первоначально цена факторов производства (заработная плата, ссудный процент, рента и т.д.) будет сравнительно низкой на те товары, которые имеются в данной стране в изобилии, и высокой на те, которых недостает. Специализация той или иной страны на производстве капиталоемких товаров приводит к интенсивному переливу капитала в экспортные отрасли, относительно возрастает спрос на капитал по сравнению с его предложением и соответственно растет его цена (процент на капитал). Специализация других стран на производстве трудоемких товаров обусловливает перемещение значительных трудовых ресурсов   в   соответствующие   отрасли,   возрастает   заработная   плата.   В
соответствии с данной моделью обе группы стран постепенно утрачивают свои первоначальные преимущества, происходит нивелирование уровней их развития. Это создает условия для расширения круга экспортных отраслей, более глубокого их включения в международное разделение труда с учетом сравнительных преимуществ, возникших на новом уровне их развития. После второй мировой войны теория Хекшера - Олина подверглась проверке со стороны многих экономистов, которые пытались выяснить существование корреляционной зависимости между капиталоемкостью и трудоемкостью отраслей промышленности отдельных стран и реальной структурой их экспорта и импорта.
Данный механизм был обоснован американским экономистом П. Самуэльсоном. В странах, которые имеют трудовые ресурсы и специализируются на трудоемкой продукции, произойдет увеличение спроса на труд и возрастет цена этого фактора производства. Постепенно первоначальные преимущества обеих стран утрачиваются и каждая из них вынуждена будет искать новые возможности экспорта своей продукции, для чего ей необходимо совершенствовать производство.
5.5 Теория международной торговли В. Леонтьева.
Известный американский экономист русского происхождения Василий Леонтьев в середине 50-х гг. предпринял попытку эмпирической проверки основных выводов теории Хекшера - Олина и пришел к парадоксальным выводам. Использовав модель межотраслевого баланса «затраты-выпуск», построенную на основе данных по экономике США за 1947 г., В. Леонтьев доказал, что при избытке капитала в американском экспорте преобладали относительно более трудоемкие товары, а в импорте - капиталоемкие. Этот эмпирически полученный результат противоречил тому, что предлагала теория Хекшера - Олина, и потому в истории экономической мысли получил название «парадокс Леонтьева». Последующие исследования подтвердили наличие этого парадокса в послевоенный период не только для США, но и для других стран (Японии, Индии и др.).
Многочисленные попытки объяснить этот парадокс позволили развить и обогатить теорию Хекшера — Олина путем учета дополнительных обстоятельств, влияющих на международную специализацию, среди которых можно отметить следующие:
1.
качественная неоднородность факторов, прежде всего рабочей
силы, которая может существенно различаться по уровню квалификации. С
этой точки зрения в экспорте промышленно развитых стран может
отражаться относительная избыточность высококвалифицированной рабочей
силы и специалистов, в то время как развивающиеся страны экспортируют
продукцию, требующую больших затрат неквалифицированного труда;
2.
США при избытке капитала вывозят не капитало-, а трудоемкую
продукцию потому, что затраты на оплату труда составляют до 70 % в
издержках производства в обрабатывающей промышленности. Значит в
США используется труд квалифицированных рабочих, а такой труд высоко
оплачивается;
3. государственная внешнеторговая политика, которая может ограничивать импорт и стимулировать производство внутри страны и экспорт продукции тех отраслей, где интенсивно используются относительно дефицитные факторы производства;
4. наконец, государство может влиять на географию экспорта и импорта, а также на их товарную номенклатуру, что игнорировали Хекшер и Олин.


5.6 Неотехнологическая теория внешней торговли.
Сторонники этой теории пытаются объяснить внешнеторговые связи не обеспеченностью факторами производства, как делали неоклассики, а затратами на исследования и разработки, уровнем средней заработной платы и удельным весом квалифицированной рабочей силы. Эта школа объясняет возникновение преимуществ монополией на отдельные новые технологии, которые дают возможность господствовать в производстве данных товаров и их продаже на мировом рынке до тех пор, пока эти технологии не будут освоены другими странами. Тогда необходимы новые исследования, позволяющие производить новые товары. Эта теория по-новому ставит вопрос о роли государства в международной торговле. Если классики и неоклассики исходили из невмешательства государства во внешнеторговые отношения, то представители неотехнологии полагают, что государство должно обеспечивать комплекс мер по научно-техническому развитию производства, стимулировать свертывание старых отраслей и производств и ускоренное развитие принципиально новых.
Наиболее известной теорией этой школы является теория технологического разрыва, основы которой заложены английским экономистом М. Познером в начале 60-х годов. Познер предположил, что одна из развитых стран в результате какого-то открытия обладает принципиально новой технологией или новым товаром, которые пользуются повышенным спросом в других странах. Поэтому торговля этим товаром будет осуществляться даже между странами, имеющими одинаковую ресурсообеспеченность. В результате преимущественного положения одной страны возникает технологический разрыв между странами. Конечно, постепенно другие страны станут осваивать новшества и разрыв сократится, но пока он существует, внешняя торговля этим товаром будет продолжаться.
В результате такой торговли в выигрыше оказываются все страны: те, что экспортируют, получают прибыль, а те, что импортируют, - новые товары. По мере распространения новшества в других странах менее развитая страна продолжает выигрывать, а страна-новатор теряет свои преимущества.
Модели неотехнологического направления более адекватно отражают реальные процессы современного развития международного разделения труда. Сторонники неотехнологического направления структуру международного разделения труда, его характер пытаются объяснить технологическими факторами.
Основными переменными при неотехнологическом подходе являются затраты на исследования разработки, (в процентах» от стоимости продаж) заработная плата на одного занятого и процент квалифицированной рабочей силы. Неотехнологическая школа связывает преимущества с монопольной позицией фирмы (и страны) - новатора. Отсюда и новая оптимальная стратегия для отдельных фирм: выпускать не то, что относительно дешевле, а то, что необходимо всем или многим, но что больше пока никто выпускать не может. Динамические сравнительные преимущества, анализируемые теоретиками неотехнологического направления, создаются, возникают и исчезают с течением времени. Многие экономисты неотехнологического направления считают, что государство может и должно поддерживать производство высокотехнологичных экспортных товаров и не мешать свёртыванию производства других, устаревших.
5.7 Теория внешней торговли фирмы.
Теория внешней торговли фирмы связана с усилением роли отдельных фирм и корпораций в международной торговле. Преимущества всегда получает не нация, а отдельная фирма-экспортер данного товара. Только после расширения производства и насыщения внутреннего рынка фирма может выйти на внешний рынок. Чтобы продать свои изделия, необходимо найти страну-покупателя, у которой структура спроса на внутреннем рынке была бы максимально приближена к структуре спроса страны-экспортера. Это дает возможность осуществления торговых сделок между странами, находящимися на одинаковом уровне экономического развития, и между развитыми индустриальными странами. Данное положение было впервые обосновано американским экономистом Э. Линдером. В дальнейшем сторонники теории фирмы обосновали необходимость слияния компаний развитых стран с фирмами молодых индустриальных государств. Вызвано это было сближением уровней научно-технического развития, укреплением производственных и сбытовых контактов, совместным решением научно-технических задач. Данный процесс охватил наукоемкие отрасли. Наиболее активную роль в нем играют мелкие и средние компании.
Кроме того, теория внешней торговли фирмы опирается еще на двух китов-деятельности ТНК и либерализации внешней торговли. ТНК открывают свои филиалы, дочерние компании за границей, то такие структурные подразделения работают совершенно автономно, независимо от страны-реципиента, так как все и всякие хозяйственно-производственные установки получают из штаб-квартиры ТНК, находящейся, как правило, в стране принадлежности. Это первое.
Второе. ООН, равно как и ВТО, насаждают среди стран, входящих в эти наиболее авторитетные международные организации, либерализацию внешнеэкономической, в том числе и внешнеторговой деятельности. В странах с либеральным режимом внешней торговли любое юридическое лицо, зарегистрированное в качестве такового, имеет право стать участником мирового рынка и субъектом международных экономических отношений, что также усиливает автономию отдельной фирмы, но снижает роль государства во внешнеэкономической, в том числе и внешнеторговой деятельности.
5.8 Теория международной конкурентоспособности нации
Эта теория разработана американским исследователем М. Портером. Он пришел к заключению, что место каждой страны и ее конкретных производителей на мировом рынке определяется четырьмя основными условиями: количеством и качеством различных факторов производства, спросом на внутреннем рынке, наличием смежных и обслуживающих отраслей, стратегией фирмы и внутренней конкуренцией.
Портер считал наличие факторов производства определяющим в обеспечении сравнительных преимуществ. Он не ограничивался факторами, дарованными природой или перешедшими от предшествующих поколений, а считал необходимым постепенное совершенствование и развитие этих факторов в процессе расширенного воспроизводства. Этим объясняется ус​коренное развитие промышленности Японии, основанной на материалосберегающей и энергосберегающей технологиях, вызванных к жизни ограниченными ресурсами страны. Отсюда следуют довольно убедительные выводы.
1. Технологии и их продукты, рождение которых обусловлено внутренними условиями страны, которые получили широкое распространение по всему миру, а их производители стали крупнейшими поставщиками своей продукции на мировом рынке.
2. Наличие смежных и обслуживающих отраслей является важным дополнительным стимулом совершенствования продукции.
3. Стратегия фирмы и наличие конкуренции на внутреннем рынке заставляют фирмы постоянно совершенствовать свое производство и искать новых покупателей. Любая фирма ориентирована на завоевание прочных позиций на рынке, поэтому она должна постоянно искать новые пути к снижению издержек производства и совершенствования продукции.
5.9 Альтернативные теории международной торговли.
В последние десятилетия в направлениях и структуре мировой торговли происходят существенные сдвиги, которые не всегда поддаются исчерпывающему объяснению в рамках классических теорий торговли. Это побуждает как к дальнейшему развитию уже существующих теорий, так и к разработке альтернативных теоретических концепций. Причины того следующие: 1) превращение технического прогресса в доминирующий фактор в мировой торговле; 2) всевозрастающий удельный вес в торговле встречных поставок сходных промышленных товаров, производимых в странах с примерно одинаковой обеспеченностью факторами производства; и 3) резкое увеличение доли мирового товарооборота, приходящейся на внутрифирменную торговлю. Рассмотрим некоторые альтернативные теории.
А. Теория жизненного цикла товара в практике международной торговли.
Суть теории жизненного цикла продукта такова: развитие мировой торговли готовыми изделиями зависит от этапов их жизни, т.е. периода времени, в течение которого продукт обладает жизнеспособностью на рынке и обеспечивает достижение целей продавца.
Цикл жизни продукта охватывает четыре стадии — внедрение, рост, зрелость и упадок. На первой стадии происходит разработка новой продукции в ответ на возникшую потребность внутри страны. Поэтому производство нового продукта носит мелкосерийный характер, требует высокой квалификации рабочих и концентрируется в стране нововведения (обычно это промышленно развитая страна), а производитель занимает почти монопольное положение и лишь небольшая часть продукта поступает на внешний рынок.
На стадии роста спрос на продукт растет и его производство расширяется и постепенно распространяется на другие развитые страны, продукт становится более стандартизированным, увеличивается конкуренция между производителями и расширяется экспорт.
Для стадии зрелости характерно крупносерийное производство, в конкурентной борьбе преобладающим становится ценовой фактор, и по мере расширения рынков и распространения технологий страна нововведения уже не имеет конкурентные преимуществ. Начинается перемещение производства в развивающиеся страны, где дешевая рабочая сила может быть эффективно использована в стандартизованных производственных процессах.
По мере того как жизненный цикл продукта переходит в стадию упадка, спрос, особенно в развитых странах, сокращается, производство и рынки сбыта концентрируются преимущественно в развивающихся странах, а страна нововведения становится частым импортером.
Теория жизненного цикла продукта достаточно реалистично отражает эволюцию многих отраслей, однако не является универсальным объяснением тенденций развития международной торговли. Если научные исследования и разработки, передовая технология перестают быть основным фактором, определяющим конкурентные преимущества, то производство продукта действительно будет перемещаться в страны, располагающие сравнительным преимуществом по другим факторам производства, например по дешевой рабочей силе. Однако существует много товаров (с коротким жизненным циклом, высокими затратами на транспортировку, имеющих значительные возможности для дифференциации по качеству, узкий круг потенциальных потребителей и т. п.), которые не вписываются в теорию жизненного цикла.
Уместно будет отметить, что существенные изменения в мировой экономике (новые типы разделения труда, расслоение товарного обращения, разнообразие мирохозяйственных субъектов, разнопорядковость и разнонаправленность тенденций развития и др.) предопределяют адекватные подходы к участию в международной торговле.
Оригинальность концепции жизненного цикла заключается в комбинировании элементов международной экономики (торговля между странами и причины перемещения целых отраслей) с теорией маркетинга.
Жизненный цикл включает стадии, изменяющие логику продвижения товара. Каждая из них соответствует определенному этапу международного обмена, анализ которых позволил проиллюстрировать в табличном изложении.
Таблица 5.9.1
Концепция жизненного цикла товара в международной торговле
	Элемент
	Внедрение
	Рост
	Зрелость
	Упадок

	Цели маркетинга
	Ввести
товар на
рынок
	Завоевать позицию на рынке
	Удержать
достигнутые
позиции
	Перейти к новому товару

	Информация
	О
потребителях
, готовых
принять
товар
	О возможной
емкости
национального и
зарубежного
рынков
	О полной
емкости
мирового
рынка
	О направлениях
обновления
рьшочного
продукта

	Товар
	Пробный
	Основной
	Усовершен
ствованны
й
	Дифференц ированный

	Потребители
	Новаторы
	Массовый
национальный
рынок
	Массовый мировой рынок
	Консерваторы

	Задача продвижения
	Информирован
ие о новом
товаре
	Обеспечение узнаваемости
	Поддержание
предпочтений

	Выведение товара с рынка

	Число конкурентов
	Небольшое
	Устойчиво растущее
	Медленно уменьшающееся
	Сокращающееся

	Цена
	Высокая
	Высокая, затем стабилизирующаяся
	Снижающаяся
	Низкая, затем минимальная

	Уровень продажи
	Невысокий
	Растет, затем стабилизируется
	От
стабильного уменьшается
	Падает до минимального

	Прибыль
	Низкая
	Увеличивающаяся
	Стабилизирующаяся
	Падающая

	Экспорт страны нововведения
	Незначительный
	Растущий
	Снижающийся
	Отрицательн ый
Превращение
в импортера


Новый продукт обычно разрабатывается, когда имеются на него спрос и соответствующий рынок. Если продукт создан, теоретически его можно производить где угодно в мире. На практике, как правило, производство сначала
осуществляется в стране нововведения. Обычно это промышленно развитые
страны, так как для производства данного продукта требуется передовое оборудование, рабочая сила соответствующей квалификации, высокие доходы,
позволяющие рисковать средствами при исследованиях, результат которых
заранее неизвестен. Многие из введенных на рынок товаров не оправдывают
возлагавшихся на них надежд. Причины их коммерческого провала разнообразны: ошибочное определение объема спроса, дефекты товара, недостаточная реклама, завышенная цена, ответные действия конкурентов, неверный выбор времени для выхода на рынок, в том числе зарубежный. Инновационные компании могут пользоваться временной монополией на отечественных рынках, позволяющей им покрывать часть издержек на инвестирование в НИОКР и маркетинг. В период внедрения товара большинство
продаж совершается на внутреннем рынке и лишь небольшая часть продукции
продается за границей. В немалой степени от фазы цикла жизни рыночного товара зависит его цена. Так, по многим товарам и услугам в период их зарождения используется обычно максимальная, но эластичная цена. При развитии жизненного цикла нового товара цены, как правило, постепенно снижаются, затем стабилизируются, после чего применяется минимальная цена. Соответственно и прибыль, закладываемая в цене, также меняется по фазам цикла жизни рыночного продукта.
И последняя из основных теорий внешней торговли - теория эффекта масштаба.
Теория эффекта масштаба. В начале 80-х гг. П. Крюгман, К. Ланкастер и некоторые другие экономисты предложили альтернативное классическому объяснение международной торговли, основанное на так называемом эффекте масштаба.
Суть теории эффекта заключается в том, что при определенной технологии и организации производства долговременные средние издержки производства на единицу продукции сокращаются по мере увеличения объема выпускаемой продукции, т. е. возникает экономия, обусловленная массовым производством.
Согласно этой теории многие страны (в частности, промышленно развитые) обеспечены основными факторами производства в сходных пропорциях, и в этих условиях им будет выгодно торговать между собой при специализации в тех отраслях, которые характеризуются наличием эффекта массового производства. В этом случае специализация позволяет расширить объемы производства и производить продукт с меньшими затратами и, следовательно, по более низкой цене. Для того чтобы этот эффект массового производства был реализован, необходим достаточно емкий рынок. Международная торговля играет в этом решающую роль, поскольку позволяет расширить рынки сбыта. Другими словами, она позволяет сформировать единый интегрированный рынок, более емкий, чем рынок любой отдельно взятой страны. В результате потребителям предлагается больше продукции и по более низким ценам.
Вместе с тем реализация эффекта масштаба, как правило, ведет к нарушению совершенной конкуренции, поскольку связана с концентрацией производства и укрупнением фирм, которые превращаются в монополистов. Соответственно меняется структура рынков. Они становятся либо олигополистическими с преобладанием межотраслевой торговли однородными продуктами, либо рынками монополистической конкуренции с развитой внутриотраслевой торговлей дифференцированными продуктами. В этом случае международная торговля все больше концентрируется в руках гигантских международных фирм, транснациональных корпораций, что неизбежно приводит к возрастанию объемов внутрифирменной торговли, направления  которой  часто  определяются  не  принципом  сравнительных преимуществ или различиями в обеспеченности факторами производства, а стратегическими целями самой фирмы.
Резюме
1. Школа меркантилистов в истории экономической мысли была первой, обратившей внимание на внешнюю торговлю как на объект исследования. Меркантилисты исходили из признания золота как воплощения общественного богатства и, соединяя теорию с практикой, рекомендовали своим государям (царям, королям, императорам) больше продавать товаров на внешнем рынке, но меньше покупать, чтобы аккумулировать золотые запасы в стране.
2. Второй школой было учение родоначальников английской классической политической экономии А.Смита и Д.Рекардо. А.Смит критиковал меркантилистов за ошибочное признание золота в качестве общественного богатства. По Смиту воплощением общественного богатства является экономический продукт. Он также упрекал меркантилистов за то, что они не были сторонниками свободы торговли. Кроме того, А. Смит сформулировал экономический закон абсолютных преимуществ и считал, что каждая страна должна найти собственную товарную нишу, чтобы при наименьших национальных затратах на производство иметь абсолютное преимущество на внешнем рынке.
Д.Рикардо считал, что та или другая страна может получать выигрыш от внешней торговли, если она обладает не абсолютным, а сравнительным или относительным преимуществом.

3.
Теория Хекшера - Олина (факторов производства) касалась экспортных рекомендаций странам, имеющим избыточный фактор производства: при избытке капитала - на производстве капиталоемкой продукции, при избытке труда - на трудоемкой продукции.

Однако американский экономист Василий Леонтьев, проанализировав структуру внешней торговли США после II мировой войны и пришел к выводам, получившим в истории экономической мысли название «парадокс Леонтьева». Оказалось, что США при избытке капитала вывозили трудоемкую продукцию, а импортировали - капилалоемкую. Леонтьев объяснял этот парадокс различным уровнем профессиональной подготовки работников, высокими затратами на оплату труда в США, а также влиянием внешнеэкономической политики государства.

4. Теория внешней торговли фирмы строится на двух факторах: на автономной деятельности зарубежных филиалов ТНК и либерализации внешнеэкономической деятельности государств, которая насаждается ООН и ВТО.
5. Теорема Рыбчинского связана с монотоварной зависимостью страны на внешнем рынке, получившей название «голландской» болезнью. Излечение такой болезни связано с преодолением моноотраслевой структуры: экономики страны и формирование многоотраслевого хозяйства.
6. В данном разделе учебного пособия рассматриваются также неотехнологическая теория внешней торговли, согласно которой страна -новатор в технике получает на внешнем рынке временное преимущество, а также альтернативные теории международной торговли (теория жизненного цикла товара в торговле, теория эффекта масштаба).

Контрольные вопросы.
1. Раскройте заслуги меркантилистов.
2. Охарактеризуйте    закон    абсолютных    преимуществ    и    закон сравнительных преимуществ применительно к внешней торговле.
3. В чем состоит основное содержание теории факторов производства (Хекшера - Олина).
4. Раскройте содержание «парадокса» Леонтьева.
5. Охарактеризуйте   механизм   действия   научно -   технологической теории внешней торговли.
6. Каковы основные истоки теории внешней торговли фирмы?
7. Объясните действие альтернативных теорий внешней торговли :
а)
теории жизненные циклы товара в торговле;
б)
теории эффекта масштаба.
8.
Раскройте   теорему   Рыбчинского   и   содержание   «голландской»
болезни.
Раздел II. Международные экономические отношения (МЭО)

Тема 6. Сущность МЭО и внешнеэкономическая дипломатия.
	Базовые категории и понятия:

- Сущность МЭО;

- Классификация МЭО;

- Субъекты и объекты МЭО;

- Содержание понятия внешнеэкономическая дипломатия (ВЭД);

- Требования к ВЭД.
	Основные компетенции по теме:

    Изучая тему, студенты четче усваивают внешне кажущееся абстрактным понятие «международные экономические отношения», расширяют свои представления о ногонаправленности (классификации) МЭО, их субъектах и объектах, знакомятся с категорией внешнеэкономической дипломатии как на макроэкономическом так и на микроэкономическом уровнях.


Узловые вопросы темы.
1. Сущность международных экономических отношений (МЭО).

2. Классификация МЭО.

3. Внешнеэкономическая дипломатия и ее роль в мирохозяйственных связях.

Тема 6.1 Сущность международных экономических отношений.


Как и многие другие категории экономической теории сущность МЭО либо оценивается аналитиками из числа экономистов - международников неоднозначно
 – либо в учебной литературе вовсе опускается.
 Тем не менее многие авторы признают непосредственную связь международных экономических отношений с мировым хозяйством, вне рамок которого они не могут проявляться, но и без которых немыслимо характеризовать мировое хозяйство как целостную систему.
Не вступая в полемику с другими авторами (считая ее неуместной в данном случае) попытаемся изложить свое понимание международных экономиче​ских отношений.

В нашем представлении МЭО - система разнонаправленных мирохо​зяйственных связей национальных экономик двух или более стран, их предпринимательских структур, интеграционных группировок, а также международных экономических и финансовых организаций в сочетании с внешнеэкономической политикой и дипломатией государств.
МЭО - одна из важных составляющих общей экономической теории. С одной стороны, она опирается на те же фундаментальные методы, которые использует общее экономическое учение: анализ и синтез, индукция и дедук​ция, метод научной абстракции, сочетание теории и практики и т.д., а с дру​гой стороны, международные экономические отношения определяются теми же общими экономическими закономерностями хозяйственного развития и оперируют многими теми же экономическими категориями: спрос и предложение, ры​нок и цена, капитал и труд, издержки производства и прибыль и т.д.
В то же время МЭО как теория и практика характеризуются целым ря​дом особенностей. Во-первых, МЭО многосубъектны. При этом субъекты настолько различны по своему юридическому статусу и практическому функционированию, что их можно подразделить на три уровня: макроэконо​мический (национальный), микроэкономический (внутринациональный) и наднациональный. На макроэкономическом уровне участниками МЭО явля​ются национальные государства, непосредственно осуществляющие и регу​лирующие внешнеэкономическую деятельность. Микроэкономический уровень субъектов МЭО представлен производственными, коммерческими и сервисными предприятиями, организациями и учреждениями, совместными предприятиями, транснациональными корпорациями, регионами, городами и прочими поселениями, а также физическими лицами, вовлеченными в данную сферу международной экономической  деятельности. Наконец, на наднациональном уровне к основным субъектам МЭО относятся международные организации (экономические службы ООН, Всемирная торговая организация (ВТО), Международный ва​лютный фонд (МВФ), Международный банк развития и реконструкции (МБРР), интеграционные группировки государств, иные надгосударственные институты).

Во-вторых, международные экономические отношения охватывают сферу общественно-производственных связей, выходящих за территориаль​ные рамки национальных границ. Отдельные экономисты-международники считают (и не без основания!) МЭО вторичными, производными от первич​ных отношений, которые устанавливаются тем или иным участником внеш​неэкономических связей на национальном, отечественном рынке. Например, прежде чем выйти на зарубежный рынок со своей продукцией Сыктывкарскому лесопромышленному комплексу (ныне ОАО «Нойзидлер Сыктывкар») надо вступить в хозяйственные отношения с поставщиками лесосырьевых ма​териалов. Поэтому, внутриэкономические отношения первичны, а внешне​экономические связи вторичны, производны.

В-третьих, для современных МЭО характерны зрелые формы интернационализации хозяйственной жизни, включая ее высшую форму - экономи​ческую интеграцию государств.

В-четвертых, МЭО обеспечиваются особыми финансовыми, валютны​ми, таможенными и прочими инструментами, которые не применяются или иначе применяются во внутрихозяйственных связях отечественной экономи​ки.

В-пятых, в МЭО отсутствует единая денежная система, играющая роль обменного эквивалента при актах купли-продажи.

В-шестых, при осуществлении мирохозяйственных связей механизм конкуренции действует иначе, чем в пределах национальной экономики.
В-седьмых, в сфере МЭО иначе формируется процесс ценообразова​ния, поскольку степень международной мобильности факторов производства - капитала, труда, предпринимательских способностей - значительно меньше, чем в масштабе отдельных национальных хозяйств.

В-восьмых, для осуществления регулярности и организационной упорядоченности мирохозяйственных связей создаются международные и национально-государственные институты (ВТО, Министерство внешнеэкономических связей и торговли. В России в настоящее время такой институт упразднен и создано единое Министерство экономического развития и торговли,  что вряд ли оправдано, хотя объяснить можно.
В-девятых, (и это вытекает из определения сущности МЭО), особую роль в мирохозяйственных связях играет политический фактор, поскольку эти связи устанавливаются и поддерживаются (или приостанавливаются, а иногда и разрываются) между суверенными государствами. Международные экономические отношения не просто связаны, но и детерминированы внеш​ней и прежде всего внешнеэкономической политикой, определяются ею и проводятся публичной, традиционной, а также внешнеэкономической ди​пломатией. Внешняя и прежде всего внешнеэкономическая политика и внешнеэкономическая дипломатия являются надстроечными элементами МЭО.

Внешнеэкономическая политика представляет собой общий курс государства в международных экономических отношениях. Она реализуется в целенаправленной деятельности государства по формированию и использо​ванию внешнеэкономических связей для обеспечения национального вос​производства, укрепления своего политического, экономического, военного, социального и иного потенциала, а также для вхождения страны в мировое хозяйство и эффективное в нем участие. Достигается это через государствен​ное регулирование МЭО.

Внешнеэкономическая политика регулирует мирохозяйственные связи данного государства с другими странами и международными экономически​ми и финансовыми организациями в соответствии с его принципами и целя​ми, осуществляемыми путем различных средств и методов. Важнейшим средством внешнеэкономической политики страны является внешнеэкономическая дипломатия, характеристике которой посвящается самостоятель​ный параграф настоящей темы. 

Для полноты представления о сущности МЭО следует упомянуть о некоторых существенных признаках. Во - первых, в основе МЭО  лежат разделение труда и обмен, только не внутринациональные, а международные, предполагающие, что производство и (или) потребление отдельных стран в той или иной мере связаны между собой.

Во- вторых, участники МЭО экономически обособлены, что объективно обусловливает товарно-денежный характер их связей.

В – третьих, в МЭО действуют законы спроса, предложения и свободного ценообразования, являющиеся краеугольным камнем любого рыночного механизма. В основе МЭО лежат рыночные отношения, дополняемые внешнеэкономической политикой государств.

В – четвертых, мировой рынок МЭО характеризуется конкуренцией товаров и услуг, продавцов и покупателей. Эта конкуренция жестче в силу больших объемов и набора обращающихся на рынке товаров и услуг. Она обогащается перемещением факторов производства (капитала, труда) между странами.

В – пятых, одна из основных форм МЭО – международная торговля – представляет собой множество межстрановых потоков продукции. В этих условиях формируются мировые товарные рынки, где осуществляются операции по купле-продаже товаров, носящие устойчивый, систематический характер.

В – шестых, обмен товарами и услугами, международное перемещение факторов производства опосредовано движением денег, системой расчетов, товарными кредитами, валютными отношениями. Наряду с товарными рынками функционирует мировой финансовый рынок, международная валютно-финансовая система. Страновые различия в обеспеченности трудовыми ресурсами, в возможностях и условиях занятости населения определяют возникновение и формирование мирового рынка труда. Возрастание роли информационного обеспечения, интеллектуальной собственности, широкое внедрение системы патентования и лицензирования изобретений и открытий, межгосударственные соглашения по защите авторских прав создают предпосылки для становления мирового информационного рынка.

В – седьмых, МЭО предполагают собственную инфраструктуру, специальные институты. Они представлены международными экономическими, финансово-кредитными учреждениями и организациями как общемирового (ВТО, Международная торговая палата, всемирный банк, Международный валютный фонд и т.д.), так и регионального значения (Еврокомиссия, Европейский банк реконструкции и развития и т.п.).

В – восьмых, МЭО подвержены монополизации. Она возможна по линии концентрации производства и сбыта частными предпринимательскими структурами (например, создание и деятельность ТНК) и в результате международных, межгосударственных соглашений и союзов, объединяющих крупнейшие страны и фирмы поставщиков некоторых видов продукции (к примеру, Международный нефтяной картель – МНК, ОПЕК).

В – девятых, МЭО не свободны от международного, регионального, государственного регулирования. Оно проявляется в межгосударственных экономических, торговых, кредитных, валютных, таможенным и платежных соглашениях и союзах.

Все вышесказанное принципиально характеризует содержание и поле действия современных МЭО, их особенности.

Кроме особенностей и субъектов международные экономические отношения характеризуются и присущими им объектами. Они также многогранны, хотя и имеют однородную экономическую природу. Все объекты МЭО условно можно разделить на несколько групп. В первую очередь мы включаем традиционно динамичные факторы производства- физический капитал и рабочую силу; во вторую – продукты непосредственного труда человека и для человека – товары и услуги; в третью – продукцию умственного, интеллектуально- технического труда – новые технологии, лицензии, ноу-хау; наконец, последняя группа объектов МЭО включает в себя интегральные сферы международного сотрудничества – участие страны в интеграционных группировках государств, в совместном предпринимательстве в рамках совместных предприятий производственного, коммерческого или сервисного направлений, а также взаимного обогащения опытом в области менеджмента.

Тема 6.2  Классификация МЭО.
Предметное содержание мирохозяйственных связей весьма разнообразно. Многосубъектность,  многообъектность и богатство характерных признаков или черт де​лают не просто возможной, но и необходимой более углубленную классифи​кацию МЭО. С одной стороны, МЭО занимают определенное историко-экономическое место. Как историческая категория МЭО являются не только и не просто продуктом мировой цивилизации, но и ее зеркальным отражени​ем. Они возникают вместе с государством, развиваются и совершенствуются вместе с ним, с его интересами и изменениями: интегрируются государства - интегрируются и мирохозяйственные связи.

МЭО, как экономическая категория, отражают систему отношений ме​жду субъектами их функциональных структур, а также различных госу​дарств, международных организаций по поводу обмена и движения товаров, капитала, услуг и рабочей силы за границу, совместной деятельности.
С другой стороны, МЭО классифицируются по трем основным критериям: по конкретным направлениям или сферам экономических интересов, по уровню участников и формам сделок. По конкретным направлениям МЭО выступают в форме внешнеторговых связей, производственного сотрудниче​ства, научно-технических связей, финансово-кредитных отношений, сотруд​ничества в области социальных и транспортных услуг. Рассмотрим их хотя бы в рамочном изложении, а подробнее в соответствующих темах и начнем с внешней торговли. Внешняя торговля представляет собой торговлю одной страны и ее субъектов хозяйствования с другими странами и их субъектами хозяйствования, экспорт товаров и услуг из страны и импорт товаров и услуг в свою страну. Внешняя торговля по своей сути восполняет сла​бую международную мобильность ресурсов. Ведь человеческие и материаль​ные ресурсы не всегда могут свободно перемещаться между странами, тогда как движение товаров и услуг, то есть внешняя торговля способна эффектив​но восполнить этот пробел. Показателями внешней торговли являются ее стоимостные и физические объемы и динамика экспорта и импорта, состав​ляющие в сумме внешнеторговый оборот. Ныне во внешнеторговый оборот практически вовлечены все страны мира. А для многих из них - Японии, Ве​ликобритании, Австрии, Голландии и др. - внешняя торговля играет важную, если не решающую роль в национальном воспроизводстве.
Другим направлением МЭО являются производственные связи, преломляющиеся в международной специализации и кооперации производства, совместной предпринимательской деятельности и прежде всего в организационно-правовой форме совместных предприятий, в деятельности трансна​циональных корпораций, создании специальных экономических зон, концес​сий, строительстве и техническом оснащении хозяйственных объектов за границей. Производственные связи за последние три десятилетия развивают​ся более быстрыми темпами, чем растет мировой товарооборот. Если эта тенденция сохранится, то к 20-30 годам XXI столетия они оттеснят внешнюю торговлю с доминирующей позиции на второе место.

Научно-технические связи также охватывают широкий спектр международного сотрудничества: совместные разработки фундаментальных и при​кладных проблем науки, обмен научно-технической информацией и документацией, учеными, специалистами, студентами, аспирантами, стажерами. 
Финансово-кредитные отношения организационно оформляются в виде растущего числа взаимных представительств банков за границей, расшире​ния сети банков-корреспондентов, уполномоченных осуществлять банков​ское обслуживание национальных участников внешнеэкономических связей. Функционально данное направление МЭО характеризуется валютными рас​четами по экспортным и импортным операциям, предоставлением междуна​родных кредитов, мировым рынком капиталов, валют.

Международное сотрудничество в области социальных услуг представ​лено индустрией туризма, услугами связи, образовательными и медицински​ми услугами. Транспортные услуги из-за растущего значения транспорта в мирохозяйственных отношениях напрашиваются на отпочкование в самостоятельное направление МЭО.

Классификация МЭО по уровню участников идентична дифференциа​ции субъектов мирохозяйственных связей, о которых говорилось выше. Однако за каждым субъектом международных экономических отношений стоит
соответствующий объект, их нельзя разрывать ни методологически, ни на
практике. При этом субъектно-обьектная классификация МЭО охватывает
как микро-, так и макроэкономический уровень. Представим эту классифика​цию в таблично-пирамидном рисунке 1.
Субъекты, объекты, валютно-экономическая база МЭО.
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	Мировое хозяйство, финансовые ресурсы международных экономических и финансовых организаций
	



Из структуры пирамиды видно, что МЭО и многосубъектны, и многообъектны. Наряду с мировой экономикой объектом МЭО являются национальные хозяйства. Национальное хозяйство представляет собой исторически сложившийся в определенных территориальных границах экономический организм, в рамках которого осуществляется общественное воспроизводство. Качественная особенность этого типа хозяйства составляет единая государ​ственно – политическая система, обладающая исключительной монополией на управление обществом и его охрану, характеризуется экономической и соци​альной структурой. Основной институт экономической системы - государство - располагает суверенным правом принуждать любых субъектов к хозяйственной жизни, хотя экономическая глобализация ограничивает его барьерную функцию.

Важной жизненной функцией национального хозяйства является непрерывный процесс производства, распределения, обмена и потребления материальных благ и услуг. Национальное хозяйство способно, во-первых, к самовоспроизводству, для чего необходимы соответствующие экономиче​ские и правовые условия. Во-вторых, в условиях нормальной рыночной сре​ды оно может развиваться на принципах саморегулирования. Наконец, хо​зяйство любой страны (если тому не мешает политика) способно к развитию с учетом изменяющихся внутренних и внешних условий его функционирова​ния.

Несмотря на территориально-экономическую самостоятельность, в современных условиях планировать полную самообеспеченность и добиваться такой ситуации в пределах национального хозяйства - это экономический нонсенс. Подобная политика слишком дорого обходится государству. Жиз​ненность хозяйственного общения разных стран наглядно убеждает специа​листов экономических служб, дипломатов и государственных деятелей в целесообразности более эффективного использования производительных сил и факторов производства всего мира. Ведь каждая страна из международных экономических отношений извлекает для себя определенную и неоспоримую выгоду, объяснить которую студент может, вспомнив теорию сравнительного преимущества или сравнительных издержек производства.
Следующим объектом МЭО являются хозяйства интеграционных группировок государств, усиливающие свое значение в мирохозяйственных связях как между собой, так и с третьими странами. Один из объектов МЭО но​сит собирательный характер. К нему относятся предприятия, фирмы, коопе​ративы и другие организационно-правовые формы предпринимательства в сфере материального производства, а также в сфере коммерческих, транспортных, туристических, социально-культурных услуг, если и когда они прямо или косвенно, через посредников вовлекаются в мирохозяйственные связи.

Наконец, последним по счету, но далеко не последним по важности объектом МЭО выступают транснациональные корпорации, экономическая роль которых в мировом хозяйстве неуклонно возрастает.
Имеются и другие подходы к классификации форм международного экономического сотрудничества.
 В основу классификации автор берет че​тыре группы признаков:

1) по направлению товарного потока. По этому классификационному индикатору выделяются два направления: экспорт и импорт, включая реэкспорт и реимпорт как их комбинацию. С нашей точки зрения выделять экспорт и импорт товаров в качестве самостоятельного направления международных экономических связей значит отождествлять эти два понятия, ограничивая МЭО только торговлей и игнорируя другие направления: производственные, научно-технические и иные отношения.

Второй классификационный признак назван структурным. Но в такой редакции он неинформативен, а его деление на внешнеторговые операции (с товарами в вещной форме, услугами, интеллектуальной собственностью и трудовыми ресурсами) и производственные операции (производственное кооперирование, совместные предприятия, сотрудничество на основе раздела продукции, сотрудничества на коммерческой основе, концессий, переработка давальческого сырья (толлинга), лизинга, свободных экономических зон, офшорного бизнеса) чрезвычайно запутано. В одну и ту же группу сотрудни​чества включены и элементы внешней торговли, и производственных связей и научно-технического обмена, а инвестиции, трудовые ресурсы вообще не должны быть в этой группе, так как они относятся к миграции мобильных факторов производства.

Классификация форм международного экономического сотрудничества
по третьему - территориальному признаку (трансграничная торговля, потреб​ление за границей, присутствие физических лиц, предоставляющих товар
(услугу) - мало убедительна, да и представлена разнопорядковыми индикаторами. Указанные признаки сходятся и различаются больше в функционально-
правовом, чем в территориальном аспекте. Ведь территориальные признаки
должны отражать географическое пространство, географическую направленность тех или иных видов МЭО (например, география экспорта, импорта, вы​
воза капитала и т.д.).


Анализируемый подход к классификации форм международного экономического сотрудничества с научно-методологической точки зрения уязвим. Тем не менее, если кто-то из читателей предпочтет именно его, то было бы желательно выслушать обстоятельную аргументацию в пользу такого выбора. В науке, да и в жизни самое трудное не защищать свое мнение, а хорошо знать его.


Тема 6.3 Внешнеэкономическая дипломатия и ее роль в мирохозяйственных связях.
В дипломатии как на огороде:



    всякому овощу - свое время.



В современных межгосударственных и внешнеэкономических отношениях политико-дипломатический компонент всегда присутствует. Однако концептуально внешнеэкономическая дипломатия в России еще недостаточно      
разработана, так как ее теория преподавалась в ограниченном числе учебных заведений закрытого или полузакрытого типа (Московский Государственный 
институт международных отношении,  Дипломатическая академия
 МИД, Академия внешней торговли Минвнешторга), а потому не находила широкого общественного востребования, была не столько подчинена коммерческому, сколько волюнтаристскому, классово-политическому подходу, принципам конфронтации двух общественно-политических блоковых систем. Теперь, когда мы отказываемся от такого подхода в пользу новою внешнеэкономического мышления, предполагающего сделать ставку на при​оритет общечеловеческих ценностей, и разрешаем практически всем юриди​ческим и физическим лицам стать участниками международных экономиче​ских отношений, несравненно повышается и роль дипломатии.
Поэтому азы внешнеэкономической дипломатии надо знать и работнику министерства занимающемуся внешнеэкономическими связями, и сотруднику внешнеэкономических служб предприятии, и предпринимателям, и менеджерам, и иным физическим лицам, имеющим прямое отношение к международным экономическим связям. Что же понимается под внешнеэкономической дипломатией?
Внешнеэкономическая дипломатия - средство официальной деятельности государств, правительств и их специальных органов, производственных и коммерческих структур по осуществлению практических внешнеполитических и внешнеэкономических мероприятий, приемов и методов (визиты, переговоры, совещания, конференции, соглашения, выставки, ярмарки и т.д.), применяемых в целях достижения позитив​ных, взаимовыгодных внешнеэкономических соглашений с учетом конкретных условий и обоюдных интересов партнеров по переговорам.

Если кто-то из студентов пожелает ознакомиться с другими определениями внешнеэкономической дипломатии как в широкой макроэкономической, так и в узкой микроэкономической трактовке могу порекомендовать ряд наиболее интересных в этом смысле источников.

В нашем определении внешнеэкономическая дипломатия включает как макроэкономический, так и микроэкономический уровень, соответственно и субъектами внешнеэкономической дипломатии являются государства, их специальные органы (Министерства внешнеэкономических связей), а также производственные и коммерческие структуры.

Рынок многое переворачивает и адаптирует явления к своим инструментам. Например, раньше экономика выступала материальной основой внешней политики, теперь же, наоборот, «политика и дипломатия для экономики». В реальности происходит политизация экономики и экономизация дипломатии и политики. Поэтому пересматривается концепция «экономика для политики и дипломатии» на концепцию «политика и дипломатия для экономики». Такая трансформация обуславливает деление экономической дипломатии на макро- и микроуровень. В англосаксонских странах микроуровень  дипломатии называется commercial diplomacy (коммерческая дипломатия). В свою очередь коммерческая дипломатия включает три основных звена: сеть загранпредставительств, специализированные внешнеторговые агентства и финансово-кредитные учреждения. Функциональным назначением макродипломатии (коммерческой дипломатии) довольно обширно и включает в себя, во-первых, оказание конкретной помощи выходу малому и среднему бизнесу на внешний рынок; во-вторых, использование иных форм сотрудничества с зарубежными партнерами, включая создание совместных предприятий разного профиля; в-третьих, соблюдение внутренних стандартов конкуренции; максимальное использование местных общин и русскоязычной части населения в стране потенциального или реального партнера.

Что касается арсенала форм и методов продвижения национальных торгово-экономических и предпринимательских интересов, используемых сетью загранпредставительств и других субъектов внешней деятельности, то они чрезвычайно разнообразны и конкретизируются сложившейся ситуацией. Здесь большую роль играют меры организационного порядка, в том числе политическое сопровождение отечественного бизнеса в стране будущего или настоящего партнера, финансовые механизмы, маркетинговые исследования посольских и консульских служб.
В теории и практике международных экономических отношений к внешнеэкономической дипломатии предъявляется ряд существенных требований. Во-первых, в современных условиях под воздействием четко прослеживаемой тенденции к интернационализации, а теперь и к глобализации хозяйственной жизни возрастает по​литизация международных экономических отношений. В то же время повы​шается экономизация внешнеполитического курса государств.
Во-вторых, внешнеэкономическая дипломатия должна быть рентабель​ной. В наш меркантильный век, когда все и вся взвешивается на весах купли-продажи, видимо, и внешнеэкономической дипломатии не избежать провер​ки рынком. Конечно, внешнеэкономическая дипломатия - это не товар и не бухгалтерия, однако учет и расчет и здесь должны занимать подобающее ме​сто.
К сожалению, негибкость российской внешнеполитической и внешнеэкономической дипломатии при первом президенте действия наших государственных ведомств крайне неэффективны, если не сказать резче - они по сути подрывали экономические, да и политические интересы России. В арабском мире Советский Союз завоевал очень высокий авторитет - знаю это не понаслышке, а по памятным дням пребывания в ряде стран региона, а теперь
Россия теряет доверие как самостоятельная мировая держава, и страны Арабского Востока переориентируются во внешней и внешнеэкономической политике на другие центры влияния. 
В целом, по предварительным оценкам, потери и ущерб России в результате введения санкций против Ливии составляют 8,5 миллиардов долларов. Еще большую сумму в твердой валюте потеряла и продолжает терять Россия в результате слепой поддержки США при установлении эмбарго в от​ношении Ирака, оккупированного американскими и английскими войсками с символическим участием ряда стран НАТО.
В - третьих, внешнеэкономическая дипломатия требует глубокой профессиональной компетенции, что связано с кадровым обеспечением. На протя​жении длительного времени мы комплектовали, да и все еще комплектуем, кадры внешнеэкономической службы, в том числе и загранаппарат, по прин​ципу партийного или личного доверия. Это заметно как в центре, так и на местах, в таких административно-политических и национально-географических образованиях, как республики в составе России, областях, городах и районах.


В-четвертых, международные экономические отношения и их провод​ник - внешнеэкономическая дипломатия - должны иметь концептуальную основу, научно разработанную базу. В противном случае их захлестывает стихия, и редко удачная импровизация. Причем для внешнеэкономической дипломатии Российской Федерации отчетливо вырисовываются новые ори​ентиры, связанные с переходом от классово-политических к общечеловече​ским ценностям и переориентации хозяйства страны на принципиально но​
вое внешнеэкономическое пространство. Пусть у нас, как у Великобритании,    не будет вечных друзей и вечных врагов, а пусть сохраняются и удовлетворяются вечные интересы России.

Наконец, внешнеэкономическая дипломатия самым непосредственным
образом связана а искусством ведения переговоров и достижения компромисса в целях выработки определенных соглашений для решения тех или иных вопросов международного сотрудничества. А как вести переговоры? На сей счет имеется довольно увлекательное пособие, представляющее собой
своеобразный справочник стратегии, «практических советов» и нацеленный
на достижение успеха в переговорах с чиновниками и бизнесменами, начальниками и подчиненными, в официальной ситуации и на базаре.

Можно конкретизировать некоторые советы методического характера к процедуре переговоров, от которых зависит их результат:
1.Не пытайтесь перехитрить своего иностранного партнера, не ловчите -
если ему станет известно об этом, тогда к вам не будет доверительного отношения. Не забывайте житейскую мудрость: важнейший способ быть     обманутым - это считать себя хитрее других.

2.Не пытайтесь давить на собеседника, используя фактор времени. Помни​
те: в любом бизнесе ценится не скорость, а результат. Не злоупотребляйте
какими-либо внешними преимуществами в вашу пользу. Не заставляйте
долго ждать вас, ставить перед инопартнером заведомо нереальные сроки для соглашений. Избегайте поучительного тона, что часто демонстрировал Ельцин.
3.Не пытайтесь получить каких-либо преимуществ путем имитации «непонимания», бесконечных требований доказательств, применения лести, из​лишней похвалы партнера или представленной им фирмы.
4. Учитывайте не только свой интерес, но и считайтесь с интересом вашего собеседника.
5. Будьте реалистом и не теряйте самообладания, если все протекает не так, как бы хотелось, снова и снова ищите пути достижения успеха, спасая главное, намеченное вами, в мелочах можно и уступить. Подавляйте в се​бе эмоции, помните, что колодец надо копать, пока не появиться вода, ведь на переговорах могут возникнуть временная напряженность, разлад, помехи и трудности. Необходимо занимать четкую позицию при возник​новении разногласий. Учитесь говорить: «Это мне не подходит», - и ясно объяснять, почему.
6. Начинайте переговоры с наиболее важных аспектов повестки дня, пытаясь постепенно достичь согласия по принципиальным вопросам. Затем попы​тайтесь обсудить вопросы, по которым можно договориться сравнительно легко и без особых затрат времени. Только после этого можно переходить к ключевым проблемам переговоров, требующих подробного обсуждения. 
При этом:
· не отклоняйтесь от вашей цели из-за тех или иных субъективных суж​дений;

· не преуменьшайте значения проблемных вопросов, возражений, контраргументов партнера, избегайте поверхностных вопросов;
· не акцентируйте внимания на расхождениях во взглядах, если они не принципиальны;

· помните, что на атмосферу переговоров влияет и манера речи участ​ников. Из-за слишком громкой речи у партнера может сложиться впе​чатление, что вы навязываете ему свое мнение. Слишком тихая или невнятная речь также мешает ходу переговоров, партнер вынужден задавать встречные вопросы, чтобы убедиться в правильном понима​нии вас;
•   говорите комплименты умеренно, повторяйте в беседе основные мыс​ли собеседника, избегая повторять свои слова и фразы, а также не ис​пользуйте превосходную степень сравнения. 
7. Ведите переговоры убедительно, но не доводите партнера до агонии. Пользуйтесь эффективными  apгументами, воздерживайтесь от невыпол​нимых заверений и пустых обещаний. Деловые отношения, как в отечест​венном, так и во внешнеэкономическом бизнесе, строятся на доверии и уважении к партнеру. Слово должно выражать доверие. Доверие к слову покоится на формальных законах - обманешь, и тебя не будут уважать, никто не любит обманщиков. А для нашего бизнеса пока, к сожалению, необязательность продолжает быть нормой.


Выражайте мысли кратко и точно. В процессе переговоров небесполезно сделать небольшую паузу, промолчать (этим приемом нередко пользуются
дипломаты). Известна народная мудрость: «Слово - серебро, а молчание -
золото».


Каждому участнику переговоров следует помнить, что инопартнер, как
и вы, хорошо подготовился и может логично аргументировать свои высказы​вания, поэтому не приступайте к переговорам без предварительно и тщатель​но продуманного поэтапного плана.

Наконец, следует напомнить наиболее важные черты характера и пси​хологического состояния для ведения деловых бесед: вера в себя, вежли​вость, жизнерадостность, позитивное отношение к критике в свой адрес, так​тичность, старательность, инициативность, ясная память, приспособляемость к обстановке, правдивость; нужно избегать задавать вопросы, на которые со​беседник может ответить словом «нет»; не принимайте замечания за ответ; используйте свою интуицию, для чего необходимо так называемое агрессив​ное наблюдение. Люди постоянно раскрываются в таких формах, которые остаются для них незамеченными. Это бессознательные визуальные сигналы, они порой носят намеренный характер: манера одеваться, держать себя, го​ворить, реагировать на негативные для собеседника предложения и замечания и др. Обращайте внимание на глаза, ибо люди общаются с помощью глаз в таких деловых ситуациях, когда они не могут пользоваться речью. Глаза более, чем что-либо другое, объяснят вам, что думает человек, даже если прочие внешние признаки убеждают вас в ином. Конечно, нельзя делать обобщающих и поспешных выводов на основе внешнего наблюдения. Любое наблюдение должно рассматриваться в широком контексте общей ситуации или того, что вы видите и слышите.

Очень важно во время переговоров понравиться зарубежному собесед​нику. Практика ведения внешнеэкономических переговоров свидетельствует: партнер охотнее уступает, если видит, что вы человек порядочный, открытый и дружелюбный. Дружелюбный, располагающий к сотрудничеству тон в переговорах вызывает благожелательное отношение у бизнес-партнера.
Если ваш зарубежный партнер - представитель другой культуры, рели​гии, уже с самого начала переговоров учтите эти различия. Игнорировать традиции бизнес-оппонента - значит рисковать самому прослыть бескуль​турным. Важно также помнить (пишу об этом исходя из собственной практи​ки общения с иностранцами), что иностранец, неплохо изъясняющийся на вашем языке, может не понять вашу обычную, довольно быструю речь. По​этому говорите медленнее, повторяйте сказанное. Периодически проверяйте, как вас поняли, даже если вы ведете переговоры через квалифицированного переводчика.

Взаимное непонимание партнеров по бизнес - переговорам может быть обусловлено различиями их национальности, профессий, традиций, обычаев, культуры, наконец, как житейского, так и поведенческого характера.
В то же время следует помнить, что на ход переговоров, а тем более заключение сделки, влияет широкая гамма как сопутствующих, так и затрудняющих успех обстоятельств, ситуаций. Например, если страна располагает ресурсами, крайне необходимыми для другой страны, и если на мировом рынке имеется немного (или вообще не существует) альтернативных вариан​тов их получения, на переговорах могут быть односторонние уступки импортера в пользу экспортера. В реальной практике существуют факторы, усили​вающие позиции и на переговорах, и в сделках. Причем они весьма разнооб​разны: от национального внешнеэкономического законодательства до дивер​сификации выпускаемой экспортером продукции или ее повышенного каче​ства, от степени стабильности страны до конкуренции на мировом рынке или рынке данной страны.

Важным условием переговоров являются зоны согласия и несогласия. Если зоны согласия партнеров по переговорам совпадают, вполне возможно достижение результативного. В противном случае, т.е. если зоны согласия принципиально различны, нет надежды на перспективу достичь позитивного результата.

Подчеркивая преемственность теории и практики элементов традиционной публичной дипломатии, уместно будет воспроизвести мнение амери​канского профессора Г. Моргентау. Он считал, что в самом широком значе​нии наука публичной дипломатии состоит из четырех составляющих. 1.Дипломатия должна определять свои цели в свете военно-экономического потенциала, которым располагает страна, т.е. дипломатия силы
:
2. Дипломатия должна анализировать цели другой страны и их реальную силу, которой она располагает для реализации этих целей.
3. Дипломатия должна уметь соотносить цели пунктов 1 и 2 и их совместимость друг с другом.
4. Традиционная дипломатия должна уметь использовать средства, пригод​ные для осуществления этих целей.
Все эти четыре элемента публичной дипломатии вполне приемлемы и для внешнеэкономической дипломатии. Касается ли это непосредственного экспортера (импортера), выходящего на прямые связи с зарубежным партнером, или внешнеторгового посредника - каждый из них может и должен чет​ко представлять свои внешнеэкономические цели и средства их достижения. Каждый из них должен, возможно, даже на многовариантной основе, разработать точки совместимости собственных целей и целей партнера, а также продумать внешнеэкономические, дипломатические и иные средства, прием​лемые для достижения своих целей, не придавая забвению и интересы зарубежного контрагента. В такой ситуации следует помнить народную мудрость: будешь один все глотать - быстро подавишься.

В теории и практике, по Г. Моргентау, традиционная дипломатия использует три средства: убеждение, компромисс и угрозу силой. Задача исполнителя дипломатической тактики состоит в том, чтобы сделать правиль​ный акцент в каждый конкретный момент и в каждой конкретной ситуации на одном из этих трех средств, хотя, естественно, не исключается их комби​нация или даже переход от одного средства к другому.

При продуманной и взвешенной внешнеэкономической акции все эти три средства можно применять с не меньшим успехом, чем в публичной ди​пломатии.

Во-первых, в деловой переписке или при деловой встрече с зарубеж​ным партнером можно использовать метод убеждения. Для этого, конечно, надо заранее полнее узнать его интерес и конечные цели.
Во-вторых, в процессе переписки, равно как и при личных встречах, требуется «переговорочная» гибкость, умение варьировать средства дости​жения согласия, использовать метод «step by step», «шаг за шагом».
Каждая договаривающаяся сторона проходит свою часть пути навстре​чу другой.

Предположим, что партнеры находятся на почтенном расстоянии друг от друга в смысле достижения согласия - в точках «А» и «В».
________________________

А
В
В данном случае речь идет о намерениях и конкретных предложениях, с которыми они пришли на переговоры.

Если каждая из переговаривающихся сторон хочет остаться на своей черте (точке), то компромисс исключен. Вторым гипотетическим случаем может быть ситуация, когда один из партнеров по деловой переписке или переговорам сделает шаг навстречу, а последний останется на месте, результа​тивность таких акций также будет малообнадеживающей. Графически такую ситуацию можно изобразить так:
     А1

А 
В

Ели же другой партнер по деловым контактам также сделает шаг навстречу, то их позиции сблизятся, но и в подобном случае могут дистанциро​ваться. Соглашение состоится только тогда и в том случае, когда и если до​говаривающиеся стороны сделают по несколько равнозначных по своим эко​номическим значениям шагов навстречу друг другу. В графической схеме это будет условный пункт (точка) «С»:
                                                       С
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А                                                                           В

Достижение заветной точки «С» явится результатом напряженной, а иногда и долговременной переписки или личных переговоров партнеров, столкновений и несовпадений их приватных позиций и интересов, необходи​мого дипломатического маневрирования, наконец, общедипломатического искусства.

Конечно, взаимное продвижение от дистанционно удаленных друг от друга к точке согласия потребует немалых психологических усилий, маневрирования, так как каждому партнеру приходится отступать от своих пози​ций. Графически, на бумаге достижение зоны согласия смотрится намного прямолинейнее и доступнее, чем в реальной жизни, а бизнес вообще, между​народный бизнес в особенности, чреват подспудными зигзагами, благополучное прохождение которых требует не только умения идти вперед, но и спартанского терпения. Наконец, не исключается и применение метода силы. На уровне фирменных переговоров использование данного метода имеет бо​гатый арсенал дипломатических средств: открытый намек на возможные де​ловые связи с конкурентом той же страны, техническое или технологическое перепрофилирование своего производства, выбор потенциального партнера из третьей страны, нерегулированность межгосударственных отношений, ес​ли, конечно, они имеют место и т.д.

Немаловажное место в шагах к сближению отводится деловой пере​писке, так называемой внешнеэкономической дипломатии за письменным столом. Каждому из нас эмпирически хорошо известно, что затраты времени и труда на подготовку к переговорам и встречам партнеров во много раз пре​вышают затраты того и другого на процессуальном этапе достижения согла​шения - на переговорах. Вот почему так важно вести взвешенную, хорошо и детально продуманную деловую переписку. По своему приему, содержанию и назначению переписка может принимать различные формы и мотивы: предложение о начале, продолжении или возобновлении сотрудничества, просьба об услуге или содействии, памятная записка, в которой в вежливой форме напоминается о достигнутых или документально подтвержденных до​говоренностях. В этом случае важно соблюдать достоверность и первого, и второго, не допускать резких выражений и всяких выпадов, задевающих или обижающих личность адресата или затрагивающих престиж его фирмы. В деловой переписке рекомендуется максимально соблюдать такт и вежливость как в обращении, так и в содержании и, конечно же, в концовке, в которой выражается формула уважения (комплимент). В деловых отношениях играют позитивную роль даже частные открытки, письма, телеграммы, в которых содержатся личные или семейные поздравления зарубежного партнера по тому или иному поводу: дня рождения, семейного события, государственного или религиозного праздника, Нового года и т.д. В практике установления, поддержания и развития внешнеэкономических отношений не следует пре​небрегать письменной формой связи с зарубежными партнерами.
Резюме
1. Международные экономические отношения (МЭО) - система разнонаправленных мирохозяйственных связей национальных экономик двух или более стран, их предпринимательских структур, интеграционных группировок, а также международных экономических и финансовых организации в сочетании с внешнеэкономической политикой и дипломатией государств.


2. МЭО как теория и практика характеризуется рядом особенностей: многосубъектностью, охватом общественно производственных связей, выходящих за территориальные рамки национальных границ, вторичностью по   отношению к первичным отношениям на национальном уровне, многонаправленностью связей, особенностью финансовых, валютных, таможенных инструментов, отсутствием единого обменного эквивалента при актах   купли-продаже, спецификой конкурентной борьбы, а также ценообразования, наличием международных и национально - государственных институтов.

 3.  МЭО классифицируются по трем основном критериям: по конкретным направлениям или сферам экономических интересов, по уровню участников мирохозяйственных связей и формам международных экономических
сделок.


4. В мирохозяйственных связях доминирующая роль принадлежит внешнеэкономической политике внешнеэкономической дипломатии. Под внешнеэкономической дипломатией понимается средство официальной деятельности государств, правительств и их специальных органов по осуществлению практических внешнеполитических мероприятий, приемов и методов (визиты, переговоры, совещания, конференции, вы​ставки, ярмарки и т.д.), применяемых в целях достижения позитивных, взаимовыгодных внешнеэкономических соглашений с учетом конкретных условий и обоюдных интересов партнеров по переговорам. Внешнеэкономическая дипломатия должна быть в меру политизированной, научно обоснованной, рентабельной, гибкой и проводится людьми с глубокой профессиональной компетенцией.
Вопросы для повторения.

1. Охарактеризуйте сущность международных экономических отношений.
2. Приведите аргументы (контаргументы) для иллюстрации МЭО как теории и практики.

3. Охарактеризуйте многосубъектность и многообъектность международных экономических отношений.

4. Дайте определение внешнеэкономической дипломатии.

5. Перечислите требования, предъявляемые к внешнеэкономической дипломатии и принципы ее деятельности.

6. Охарактеризуйте основные субъекты макроэкономической дипломатии.

7. Охарактеризуйте субъекты микроэкономической дипломатии.

8. Обоснуйте связь традиционной (публичной) и внешнеэкономической дипломатии.

9. Почему внешнеэкономическая дипломатия менее политизирована, но более экономизирована, чем традиционная дипломатия.

Тема 7. Мировой рынок и международная торговля.
	Базовые категории и понятия:

- мировой рынок как категория МЭХ;

- внешнеторговая политика государств;

- замер мирового рынка;

- внешнеторговые институты: биржи, аукционы, торговые дома, внешнеторговые посредники, регулируемые торги;

- ценообразование на мировом рынке;

- конъюнктура мирового рынка;

- международный контракт купли-продажи.


	Основные компетенции по теме:

Осваивая новые категории и понятия довольно сложной темы, интегрировавшей проблемы мирового рынка и международной торговли, студент приобретает знания по теории и практике по следующим узловым вопросам:

1. Экономическая сущность мирового рынка;

2. Основные направления внешнеторговой политики государств, условия ее проведения и целевое назначение;

3. Методы стоимостного замера мирового и странового рынка, приобретают навыки выхода фирмы на внешний рынок, искать и находить зарубежного делового партнера;

4. Усваивают категорию конъюнктуры мирового рынка и могут определить ее по конкретным видам товаров;

5. Знакомятся с ролью и видами внешнеторговых посредников, особенностями ценообразования на мировом рынке, мировыми и немировыми ценами;

6. Овладевают умением составлять и анализировать международный контракт купли-продажи.




Узловые вопросы темы.

1. Сущность, этапы развития и показатели мирового рынка товаров.

2. Конъюнктура мирового рынка.

3. Внешнеторговая политика государств.

4. Внешнеторговые посредники и их виды.

5. Выигрыш от внешней торговли.

6. Особенности ценообразования на мировом рынке.

7. Формы внешней торговли:

а) биржевая торговля;

б) фьючерсная торговля;

в) встречная торговля товарами;

г) торговля готовой продукцией;

д) аукционная торговля товарами;

е) международная торговля.

8. Международный контракт купли-продажи.

7.1. Сущность, этапы развития и показатели мирового рынка.

Как экономическая категория мировой рынок мало чем отличается от национального рынка. Главные отличия состоят в субъектах рыночных отношений, территориальном пространстве и условиях поставки товаров. Так субъектами МР помимо производственных и коммерческих структур могут выступать государства, международные экономические и финансовые организации, интеграционные группировки государств, может иметь внутриконтинентальный и даже межконтинентальный характер. Условия поставки товаров на мировой рынок отличаются от таковых на внутренний рынок таможенным режимом, внешней и внешнеэкономической политикой государств, условиями, видами и формами расчетов по экспортным сделкам. С учетом отмеченных и других отличий сущность МР трактуется авторами многомерно и неоднозначно. По праву лектора я бы рекомендовал студентам следующее определение: Мировой рынок - это сис​тема устойчивых товарно-денежных отношений между странами и их субъектами хозяйствования, связанных участием в международном раз​делении труда.
Мировой рынок прошел длительный процесс становления и развития. Он возник еще в античном обществе, когда Финикия, Древний Египет, Гре​ция, Рим вели торговлю как между собою, так и с многочисленными города​ми Средиземноморья и Черного моря. Тогда мировой рынок носил преиму​щественно внутриконтинентальный характер. Товарная структура MP в то время была представлена в основном продукцией ремесленного производства и сельского хозяйства.

Следующий виток в развитии MP произошел при феодализме, именно в эту эпоху древний мировой рынок из внутриконтинентального перерос в межконтинентальный. Например, Средневековый Китай вел торговлю не только с Индией, но и с Аравией и Южной Африкой. Дальнейшему расшире​нию территориальных рамок MP способствовали великие географические от​крытия, позволившие вовлечь в торгово-экономические связи население и территории американского континента.

Однако завершение формирования мирового рынка приходится на эпо​ху капиталистической цивилизации, когда было покончено с натурализацией хозяйства, утвердилась всеобщность товарно-денежных отношений, сложил​ся и под воздействием промышленной революции последней трети XVIII и на протяжении XIX-XX вв. углублялся процесс международного разделения труда. Только на машинной стадии производства мировой рынок становится вполне сфор​мировавшимся и развитым экономическим явлением, создается прочная база для развития регулярного и всестороннего международного товарообмена. Межгосударственный внутри- и межконтинентальный товаропоток опирался на постоянное и массовое производство товаров для продажи на мировых рынках, на развитую сеть международных средств транспорта и связи.
В свою очередь мировой капиталистический рынок характеризуется стадиальностью развития.
 На подготовительной стадии он характеризовал​ся преобладающей ролью купеческого капитала, выступавшего в качестве торгового посредника. Основными продуцентами товаров для мирового рын​ка были мелкие товаропроизводители и частично капиталистические ману​фактуры.

На второй стадии, охватывающей период от промышленной революции в конце XVIII - до конца 70-х гг. XIX в., мировой капиталистический рынок приобретает вполне развитые очертания. Решающая роль принадлежит про​мышленному капиталу, подчинившему себе торговый капитал. В предметах международного товарооборота ведущее значение приобретает продукция крупной промышленности, сырьевые товары и продовольствие,
Третья стадия мирового капиталистического рынка охватывает период с 80-х гг. XIX в. до наших дней. Именно на этой стадии завершилось форми​рование всеобщего мирового рынка на базе единого мирового капиталисти​ческого хозяйства и господства финансового капитала.

Мировой рынок на каждом этапе развития приобретает черты, адекват​ные мировому хозяйству в целом. Эта закономерность свойственна и современному MP, одной из черт которого стала конкурентная борьба между тре​мя центрами мирового хозяйства - США, Японией и интегрированной За​падной Европой. Второй чертой мирового рынка конца XX - начала XXI столетия явля​ется укрепление господствующего положения транснациональных корпора​ций, которые поддерживаются национальными правительствами или эконо​мическими союзами государств.

К третьей особенности современного мирового рынка следует отнести более активную роль государства по защите отечественных продуцентов и национального рынка от импорта товаров и форсирование экспорта своей продукции.
В ряду новых черт мирового хозяйства и международного рынка осо​бое место приобретают интеграционные процессы. В рамках экономических блоков постепенно устраняются таможенные и иные барьеры, но в то же время по отношению к третьим странам коллективно разрабатывается и проводится на практике единая и более жесткая внешнеторговая политика. Вме​сте с тем создаются и одноотраслевые (однотоварные) монополистические группировки, которые унифицируют производство и сбыт отдельных това​ров. К таким группировкам стран можно отнести ОПЕК, ассоциация стран-экспортеров сахара, кофе и других товаров.

Наконец, к особенности современного мирового рынка относится то историческое обстоятельство, что после раскола на два рынка - капиталистический и социалистический - ныне он снова обретает социальную однород​ность, становится капиталистическим.

Мировая торговля современного периода претерпевала изменения и в территориально-географическом направлении. Доминирующее положение США поколебалось. Если в первые послевоенные годы на долю США при​ходилась почти половина мирового товарооборота, то к настоящему времени удельный вес США сократился до 12-13%, хотя Америка и занимает первое место по объему внешнеторгового оборота, прочно удерживая это место и по стоимости импорта, но уступая в отдельные годы первую позицию по объему экспорта Германии, а теперь и Китаю. 

На протяжении 90-х гг. интегрированная Западная Европа преврати​лась в центр международной торговли. Экспорт стран ЕС в 3-4 раза превы​шает экспорт США. Ныне доля стран ЕС в мировом товарообороте прочно держится на уровне 40%. С этими двумя центрами мировой торговли с 80-х гг. успешно конкурирует Япония. Еще в 1983 г. Япония вышла на пер​вое место в мире по экспорту машин, оборудования, автомобилей, бытовой электроники. Причем треть японского экспорта приходится на США, с кото​рыми Япония хронически сводит внешнеторговый оборот с активом 50-70 и более млрд. долларов.

В ходе системной трансформации и благодаря переходу к экспортоориентированной модели развития впечатляющих успехов за последние 2.5 лет достиг Китай. Экспортная квота( возросла в 8 раз, приблизившись к 25% ВВП. По оценкам экономистов-футурологов, через 2-3 десятилетия Китай превратится в крупнейшую в мире индустриальную державу, оттеснив неко​торых нынешних лидеров мировой экономики.

Важной тенденцией в географической направленности на рубеже веков стало увеличение взаимного товарооборота между промышленно развитыми странами и соответственно сокращение доли товарооборота с развивающи​мися государствами. Ныне на взаимную торговлю развитых стран приходится свыше 55% мировой торговли. Основные товаропотоки циркулируют в рамках трех центров: США - Западная Европа - Япония. До 75%% экспорта развитых стран направляется в другие индустриально-развитые страны. При этом до 80% экспорта составляют непродовольственные товары.

По стоимости мировой товарооборот превышает 30 трилл. Долл., сохраняя сравнительно высокие (6-7 и выше) темпы ежегодного прироста, исключая кризисные годы. За последние 30 лет на 1% роста мирового производства прирост товарооборота в среднем составил 1,6%. Убедительны оценочные показатели международного товарооборота в табличном выражении за 2010г.
Таблица 7.1

Мировая товарная торговля в 2010г. (млрд. долларов США)

	Товарооборот по странам
	Стоимостной объем
	Доля в мировом товарообороте
	Прирост за 2010г.

	название страны
	объем
	экспорта 
	импорта
	экспорта (%)
	импорта (%)
	экспорта (%)
	импорта (%)

	1.Китай
	2.973
	1.578
	1.395
	10,4
	9,1
	31
	39

	2. США
	2.246
	1.278
	1.968
	8,4
	128
	21
	23

	3. Германия
	2.336
	1.269
	1.067
	8,3
	6,9
	13
	15

	4. Япония
	14603
	770
	693
	5,1
	4,5
	33
	25

	5. Нидерланды
	1089
	572
	517
	3,8
	3,4
	15
	17

	6. Франция
	1127
	521
	606
	3,4
	3,9
	7
	8

	7. Республика Корея
	891
	466
	425
	3,1
	2,8
	28
	32

	8. Италия
	932
	448
	484
	2,9
	3,1
	10
	17

	9. Бельгия
	-
	411
	-
	2,7
	-
	11
	-

	10. Великобритания
	963
	405
	558
	2,7
	3,6
	15
	15

	11. Россия
	649
	401
	248
	2,6
	1,6
	32
	3

	12. Индия
	539
	216
	323
	1,4
	2,1
	31
	25

	13. Бразилия
	393
	202
	191
	1,2
	1,2
	32
	43


Источник: Обзор ВТО.- БИКИ. 19 мая 2011.


В 2010 г. достигнут рекордный рост глобального товарного экспорта на 14,5 процента, хотя такому подъему предшествовал спад на 12 процентов в 2009г. Повышательная тенденция прошлого года позволила достичь предкризисного объема мировой торговли товарами. По прогнозным оценкам ВТО в 2011 году более умеренный рост мирового товарного экспорта- на уровне 6,5%.


Бурный подъем в мировом экспорте и в международной торговле в целом в 2010г. произошел на фоне роста мировой экономики. По итогам года мировой ВВП вырос на 3,6 процента. По расчетам ВТО в 2011г. увеличение мировой экономики будет примерно на уровне 3,1 процента, чему дается некоторое объяснение. Генеральный директор ВТО П. Лами считает, что не все последствия финансово-экономического кризиса были преодолены: сохраняется высокий уровень безработицы, особенно в сегменте развития государств, в основном определяющих экономический климат в мире, жесткая экономия и рост внешнего долга в ряде стран Западной Европы, неустойчивость внутреннего спроса. Ведь средний уровень безработицы по странам ядра современной мировой экономики странами ОЭСР в 2010году составил 8,1% против 6,1% в 2008г., а в США доходил до 9 процентов.


Произошли определенные изменения в пропорциях экспортных и импортных показателей экономически развитых и развивающихся стран. Из-за более низкого прироста экспорта товаров из развитых стран, доля этих стран в мировом товарном экспорте уменьшилась в 2010г. до исторического минимума 55% против 58% в 2008г. Упал удельный вес этих стран и в мировом импорте до 59% по сравнению с 63% в 2008г.


Умереннее чем в общемировом масштабе  был экономический рост в 2010г. в развитых странах. При сокращении ВВП на 3,7 процента в предыдущем году его рост едва достиг 2,6%, в США – 2,8%, в Японии – 3,9%.


В подсистеме развивающихся стран в 2010 году удалось избежать всеобщего спада производства, хотя оно сократилось в ЮАР, Чили, Сингапуре, Тайване, Венесуэле.


ВВП рос быстрее в наиболее стабильном развивающейся части Азии: в Китае и Индии он увеличился на 10,3% (Китай) и 9,7% (Индия). Соответственно увеличены и экспортно-импортные показатели в этом микрорегионе. Так в Азии экспортные поставки в 2010г. Выросли на 23,1% - это больше, чем из любого другого микрорегиона.


Из-за роста цен, а не физического объема на продукцию экспортных поставок произошли существенные сдвиги и в другом сегменте мирового рынка в Африке. Рост цен на сырьевые товары в 2010 году составил 28%  в долларах США, тогда как объем поставок увеличили всего на 6%. Данные о движении цен на некоторые традиционно ходовые товары африканского производства можно проследить на ниже представленной таблице.

Таблица 7.2.
Динамика цен на сырьевые товары

	Виды сырьевых товаров
	Годы в процентах
	Периоды в процентах

	
	2008
	2009
	2010
	2000-2010
	2005-2010

	1. Сырьевые товары
	+28
	(-30)
	+26
	+10
	+8

	2. Металлы
	-8
	-20
	+46
	+13
	+15

	3. Сырье для производства напитков
	+23
	+2
	+14
	+9
	+12

	4. Продовольствие
	+23
	-15
	+12
	+6
	+8

	5. Сельскохозяйственное сырье
	-1
	-17
	+33
	+2
	+5

	6. Энергоносители
	+40
	-37
	+26
	+11
	+8


Источник: обзор ВТО. БИКИ. 2011. 19 мая.


Динамику повышательной тенденции цен на сырьевые товары целесообразнее проанализировать на одном из семинарских занятий, распределив среди студентов в форме индивидуальных заданий как по видам товаров, так и в географическом направлении основных экспортеров и импортеров.

Развивающиеся страны были и все еще остаются поставщиками на мировой рынок сырья и продовольствия, а также технологически простых изделий. Придерживаясь объективной оценки процессов, происходящих во внешнеэкономических связях этой обширной группы государств, нельзя применять однозначный подход. В этой периферийной зоне мирового хозяйства наблюдаются две основные стратегии или модели индустриализации, оказывающие влияние и на экономический рост и на внешнеэкономические связи. Одну из них в экономической литературе принято обозначать как внутриориентированное развитие, где в качестве приоритета закрепилось освоение внутреннего рынка промышленных товаров. Нас в данном случае больше ин​тересует вторая стратегия, или модель - экспортоориентированная экономи​ческая политика, интеграция и международное промышленное разделение труда. Эта же стратегия предполагает на начальной фазе формировать импорто​замещающего производства, включающего создание предприятий текстиль​ной, швейной, кожевенной, обувной, деревообрабатывающей, мебельной и ряда других отраслей промышленности, производящих потребительские то​вары. Реализация этой фазы экспортоориентированной стратегии позволила отдельным странам достичь существенной самообеспеченности рядом по​требительских товаров. Доля импорта на рынках потребительских изделий Аргентины, Бразилии, Мексики, Индии, некоторых других развивающихся стран снизилась до 3%, товаров промежуточного спроса - до 9%. При этом на потребительские изделия приходилось 13% их совокупного промышлен​ного импорта.

Вторая фаза (а для таких стран, как Сингапур, Тайвань, Южная Корея, обе фазы были совмещены а общей экспортоориентированной стратегии) характеризуется введением возрождающейся индустрии в международное промышленное разделение труда, обеспечиваемое неустанным облагораживанием экспорта. Экспотроориентированная индустриализация была достигнута благодаря расширению рынка сбыта и обусловленных этим возможностей экономии на масштабах производства для предприятий, экспортирующих
промышленные изделия, а также возникновению так называемых «внешних эффектов» для промышленности и экономики в целом. Речь идет, в частно​сти, о повышении рациональности в использовании ресурсов, формировании динамичных сравнительных преимуществ, опирающихся на взаимозависи​мость между расширением спроса, увеличением инвестиций (и прежде всего иностранных) и повышением их эффективности, об экономическом выигры​ше от специализации и международной промышленной кооперации.
Во второй половине XX столетия произошли заметные изменения и в структуре международной торговли. Вполне естественно, что они стали следствием происходящих под влиянием НТР изменений в мировом произ​водстве. В последние два-три десятилетия наиболее динамично и интенсивно развивается мировой сектор обрабатывающей промышленности, а в нем -наукоемкие изделия. Наукоемкие отрасли активнее других вовлекаются в МРТ, повышая соответственно экспортную квоту высокотехнологичной про​дукции от 30 до 50% в общем объеме обрабатывающей промышленности ФРГ, Японии, Великобритании, США, Франции, Италии. Повышается удель​ный вес машин и комплексного оборудования в мировом товарообороте. В структуре экспорта продукции машиностроительного комплекса быстрыми темпами увеличивается экспорт электротехнического и электронного оборудования, доля которого превысила 25% всего экспорта продукции этого сегмента. Вместе с тем быстро расширяющейся сферой мировой торговли стала химическая промышленность.

Парадоксально происходит мировая торговля сырьем. Рост промыш​ленного производства в мировой экономике увеличивает абсолютный спрос, а значит, и потребление сырья. Однако темпы торговли сырьевыми товарами оказываются существенно ниже общих темпов роста мирового товарооборо​та. Очевидно влияние совокупности разнопорядковых факторов. Во-первых, НТР позволяет выпускать и вводить в эксплуатацию материалосберегающую технику, что сокращает расход сырьевых материалов на условную единицу готового продукта. Во-вторых, под влиянием НТР стало возможным заменять натуральное сырье синтетическими материалами. В-третьих, происхо​дят определенные сдвиги в размещении мирового производства: поставщики сырья создают промышленность по первичной переработке и по выпуску на его базе готовых изделий. Неустойчивы изменения в позиции минерального топлива в мировом товарообороте, так как помимо общих подвижек в струк​туре мировой торговли, влияющих на удельный вес данной товарной группы, нередко и резко меняются цены на эти товары, особенно на нефть. Поэтому бывает нелегко проследить тенденцию происходящих изменений.
В структуре мирового товарооборота меняется позиция и продовольст​вия. В течение 5-7 лет после Второй мировой войны многие страны Европы и Азии были импортерами продовольствия, так как проходившие по их терри​ториям военные действия причинили колоссальный ущерб национальному сельскохозяйственному производству. Однако, восстановив сельское хозяй​ство, они достигли продовольственной самообеспеченности, а отдельные страны сами стали экспортерами продовольствия. Это привело к относитель​ному уменьшению спроса на продовольственную группу товаров на мировом рынке. Правда расширяется спрос на продовольствие со стороны развиваю​щихся стран, периодически импортерами продовольствия и сельскохозяйст​венной продукции становились Китай, СССР, а сейчас Россия.
Эти обстоятельства сдерживают падение удельного веса продовольст​вия в структуре мирового товарооборота, снижают темпы его падения. Наи​более наглядно происходящие изменения в товарной структуре мирового экспорта за последние четыре с лишним десятка лет представлены в ниже​следующей таблице.

Таблица 7.3

Товарная структура мирового экспорта за последние 40 лет (в %)

	Наименование товарной группы
	1955
	1975
	1995
	2004
	2005

	1. Продовольствие (включая напитки и табак)
	20,8
	12,2
	8,9
	7,6
	7,0

	2. Сырье
	18,8
	7,5
	4,7
	5,1
	5,0

	3. Минеральное топливо
	11,0
	19,5
	9,5
	12,1
	13,0

	4. Продукция обрабатывающей промышленности
	49,4
	59,7
	74,1
	75,0
	75,0

	а) Оборудование (включая средства транспорта)
	17,0
	27,9
	36,5
	39,0
	39,3

	б) Химические товары
	5,3
	7,2
	8,7
	9,0
	9,01

	5. Прочая продукция обрабатывающей промышленности
	27,1
	24,6
	28,9
	27,0
	26,6

	а) Черные и цветные металлы
	7,0
	7,3
	5,0
	8,2
	9,0

	б) Текстильные изделия (пряжа, ткани, одежда)
	6,7
	4,9
	6,9
	5,1
	5,0


В структуре мирового товарооборота начинает занимать подобающее место торговля технологией. Объектами мирового рынка технологией явля​ются результаты интеллектуальной деятельности: лицензии, «ноу-хау», франчайзинг и другие предметы интеллектуальной собственности. На рынке технологии имеет место коммерсализация продуктов интеллектуального тру​да. Учитывая специфику технологии как товара, экономисты-международники все еще используют термины «передача технологии» или «технологический обмен», чтобы подчеркнуть особенности данного вида рынка.

Основными формами коммерческой передачи технологии являются:
· передача технологии в материализованном виде - станков, агрегатов, автоматического и электронного оборудования, технологических линий;
· иностранные инвестиции и вызывающие ими строительство, реконст​рукция, модернизация предприятий, фирм, производств, если они сопровож​даются притоком инвестиционных товаров, а также лизингом;
· продажа лицензий;
· совместное проведение НИОКР.
На мировом рынке технологии происходят внутренние изменения. В 60-70-е годы объем продаж лицензий существенно опережал по темпам при​рост мирового товарооборота. Кстати напомню, что в чистом виде лицензией называется право использовать какой-либо патент на определенных услови​ях. Лицензии имеют несколько разновидностей. С точки зрения периодиче​ских отношений лицензиара (экспортера предмета лицензии) и лицензиата (импортера) лицензии делятся на три вида: простая, эксклюзивная и полная. При простой лицензии лицензиар сохраняет за собой юридическое право использовать объект лицензии как в производственной, так и коммерческой деятельности, т.е. может продать второму, третьему, да хоть и десятому лицензиату. Лицензиат обретает право использовать предмет лицензии с определенными ограничениями (территории применения, отрасли применения и др.).
При эксклюзивной лицензии лицензиату дается исключительное, т.е. монопольное право на использование объекта лицензии на определенном рынке, который может включать как одну страну, так и несколько стран. Лицензиатор сохраняет право использовать предмет лицензии в производствен​ных целях, но теряет на него коммерческое право, т.е. не может продавать второму лицу.

При полной лицензии лицензиатор теряет право использовать объект лицензии как в производственных, так и коммерческих целях, т.е. фактиче​ски означает продажу патента.

На современном рынке технологий, особенно высоких технологий, в электронике, химии, вычислительной технике возросла роль «ноу-хау». Этот термин вошел во многие языки мира как заимствование из английского know how - «знай как», но о чем? Под «ноу-хау» понимается предоставление од​ним юридическим лицом другому за определенную плату и на конфиденци​альной основе производственных, технических, технологических, коммерче​ских, организационных и прочих секретов, не имеющих патентно-лицензионного обеспечения. Ныне по частоте сделок купля-продажа «ноу-хау» опережает лицензионные соглашения, чтобы этими секретами не завла​дели конкуренты.
К рынку технологии относят (хотя и небесспорно) франчайзинг.  Франзинг (анг. Franchise - привилегия, право) - система продаж или передачи лицензий
на технологию и товарный знак. Сущность франчайзинга заключается в том,
что фирма (франчайзер), имеющая высокую репутацию на рынке,передает  на   определенных  условиях  неизвестной  потребителям   фирме (франчайзиату) право, т.е. лицензию (франчайз) на деятельность по своей технологии и под своим товарным знаком и получает на это определенную компенсацию (доход).

А каковы методы замера мирового товарооборота? Можно замерить стоимость мирового товарооборта традиционным методом – путем суммирования экспорта и импорта. Так определяется внешнеторговый оборот каждой страны.


Мировой товарооборот в 2010 году составил экспорт 15 237,6 млн. $, импорт 150376,0 млн. $. всего 30613,6 млн. $.


Но в таком методе замера мирового товарооборота допущены погрешности, недостоверность из-за учета в товарообороте некоторых стоимостных показателей коммерческих услуг – стоимость страхования, международного фрахта. В целях сокращения погрешностей в замере стоимостного объема товарооборота используется другой метод, связанный с использованием двух базисных условий поставки товаров фоб и сиф, соответственно и двух видов цен – цен мирового экспорта фоб и цена импорта сиф. Подробнее информация о базисных условиях поставки товаров изложена в сборнике документов, выпускаемых Международной торговой палатой под названием «Инкотерм. - 2010», которая будет дана в следующей теме настоящего учебного пособия. В данном случае мы предельно кратко охарактеризуем фоб и сиф.


По базисному условию поставки товаров фоб обязанности и ответственность за риски гибели или порчи товаров при производстве и транспортировке международных грузов распределяются следующим образом.


FOB (фоб) - free on Board – «свобода на борту судна».


Продавец обязан: а) доставить товар и заплатить за его транспортировку до указанного порта отгрузки. Например, «FOB - Санкт- Петербург» означает, что сыктывкарский поставщик будет нести ответственность за отправку товаров, погрузку на борт судна в Санкт-Петербурге и оплату расходов. Расходы, которые несет продавец, включают транспортировку и оплату страховки до этой точки;

б) получить и оплатить экспортную лицензию;

в) оплатить налоги на экспорт;

г) доставить товар на борт судна, самолета или другого транспортного средства, указанного покупателем;

д) оплатить погрузку товара на борт судна, если плата за погрузку не входит в плату за перевозку;

е) предоставить «чистую бортовую» расписку. «Чистая бортовая» расписка означает, что грузоперевозчик удостоверяет принятие на борт товаров в хорошем состоянии, т.е. без повреждений;

ж) незамедлительно известить покупателя о том, что данные товары были погружены на борт.


 Покупатель обязан: а) заблаговременно указать перевозчика для транспортировки товаров. Например, если условия отгрузки партии экспортных товаров из Сыктывкара предусматривают «FOB - Санкт- Петербург», именно покупатель указывает зафрахтованное им судно (судовую компанию), дату и время отправления.

б) предоставить экспортеру подробные сведения о судне и расчетном времени отправления и прибытия;

в) заплатить за перевозку от этой точки (т.е. фрахт от этой точки, включая расходы на загрузку в месте назначения);

г) застраховать товары и заплатить за страховку от этой точки.


Суть второго метода состоит в том, что объем мирового экспорта по стоимости (в нашем примере за 2010г., равный 15237,6 млн. $) принимается в качестве показателя общего мирового товарооборота.


По базисному условию CIF (сиф) coust, Insurance and Freight – стоимость, страхование и фрахт - транспортировка товаров осуществляется на борту лайнера-судна, совершающего рейсы по расписанию, а не специально назначенного для выполнения конкретной перевозки. Поэтому судно может иметь несколько промежуточных портов захода. Преимущество отправки товаров по регулярному маршруту, а не на специально зафрахтованное судно состоит в следующем:

а) стоимость фрахта ниже;

б) экспортер и импортер могут более точно планировать даты отгрузки, доставки, поскольку эти суда ходят по расписанию.


Обязанности экспортера минимальны:

а) застраховать судно;

б) застраховать груз от места погрузки до пункта назначения;

в) оплатить транспортировку груза от завода до порта назначения на территории страны импортера.


Обязанности импортера стандартны и минимальны:

а) организовать выгрузку товара с судна и оплатить эти услуги;

б) оплатить импортные формальности: пошлины, сборы, налоги, лицензии.


Условия фоб и сиф применяются только при перевозках морским или внутренним водным транспортом.

7.2  Конъюнктура мирового рынка
Слово «конъюнктура» употребляется довольно часто и в разных информационных ситуациях контекста. Нас конкретно интересует конъюнктура мирового рынка того или иного товара. А что такое конъюнктура? Если отправиться к словарно-справочному источнику, то в нем дается следующая этимологическая и семантическая расшифровка термина. «Конъюнктура рынка - (от лат. conjuncture - связывать) - экономическая ситуация, склады​вающаяся на рынке, характеризуемая уровнями спроса и предложения, рыночной активности, ценами, объемами продаж».
 Следовательно, экономи​ческий смысл понятия «конъюнктура» предполагает оценку внешнего, по​верхностного состояния текущей экономики через призму сугубо рыночных отношений в категориях спроса - предложения и цен. При этом предполага​ется, что речь, как правило, идет о текущем положении на рынке и, соответ​ственно, о ближайших, краткосрочных перспективах его развития на период 1-1,5 года.

Определяющими факторами в процессе анализа и составления конъ​юнктуры будут постоянно действующие циклические и нециклические фак​торы в их наиболее динамичном кратковременном проявлении совместно с факторами временными, случайными, играющими именно здесь исключи​тельно важную роль. В учебных целях (а мы пишем учебное пособие) к такому определению нет необходимости что-либо дополнять или что-то изменять редакционно, поэтому переходим к группировке основных показателей, с помощью которых изучается конъюнктура товарного рынка и которые позволяют количественно оценить происходящие на рынке изменения и определить тенденции их развития.

Показатели конъюнктуры рынка обычно систематизируются по сле​дующим обобщенным группам, которые используются как для внутреннего, так и внешнего рынка:

1. Производство. Этот показатель включает в себя данные о динамике производства, основных фирмах-продуцентах, о появлении новых товаров и совершенствовании существующих, о загрузке производственных мощностей, динамике капиталовложений в данную отрасль, о движении портфеля заказов, изменении производственных издержек, численности занятых и безработных, воздействии забастовок на выпуск продукции и увеличении фонда заработной платы, о движении курса акций, облигаций, учетного процента.
2. Спрос и потребление. Данные о динамике спроса и структуре потребления, о влиянии научно-технического прогресса на уровень потребления и требова​ния к характеристикам товаров, о динамике оптовой и розничной торговли, о движении товарных запасов, об индексах стоимости жизни, емкости рынка и т.д.
3. Торгово-экономические показатели, прежде всего о состоянии междуна​родной торговли, данные динамики торговли, об основных странах-экспортерах и импортерах, о новых формах торговли, о наличии конкурен​ции и конкурентах.
4. Показатель цен (важнейшая группа показателей для анализа конъюнкту​ры).
Данные о динамике оптовых цен в ведущих странах-производителях и потребителях определенного товара, о динамике экспортных цен, о воздействии на цены инфляции, об изменениях цен на сырье и полуфабрикаты, о рос​те производительности труда, изменении курсов валют, данные о государст​венном регулировании ценообразования, о воздействии монополий на уро​вень рыночных цен и т.д.

5. Торгово-политические условия рынка. Наличие торговых организаций, торговый режим, уровень таможенных пошлин и налоговых обложений, сис​теме возможных расчетов.
6. Определение наиболее эффективных средств рекламы. Конъюнктура формируется и развивается, как это следует из перечня основных показате​лей, под влиянием многих факторов (экономических, политических, научно-технических, социальных и др.). Все конъюнктурообразующие факторы можно классифицировать на постоянные и временные, циклические и нецик​лические, стимулирующие развитие рынка или же сдерживающие его. По периодичности воздействия их принято подразделять на постоянные и вре​менные. Постоянно действующие факторы в свою очередь делятся на цикли​ческие и нециклические. Они влияют на конъюнктуру в тесном взаимодейст​вии, причем одновременно дополняя, усиливая или же, наоборот, ослабляя друг друга. При этом конънктурообразующие факторы меняют свою значи​мость, т.е. по значимости могут меняться местами. Конечной целью конъ​юнктурного исследования является составление прочной конъюнктуры рын​ка, выработка экспортной стратегии, определяющей специфику множества решений тактического характера: реклама (непосредственное воздействие на потенциального потребителя), продвижение сбыта (влияние на внешнеторго​вого посредника и формирование общественного мнения компании (фирмы) и ее продукции).
Исследование конъюнктуры как системы знаний - одна из прикладных отраслей экономической науки. Методологической основой исследования конъюнктуры является теория воспроизводства. Конъюнктура характеризу​ется состоянием производства и сбыта за определенный период времени или положением на рынке на данный момент.

Конъюнктура исследуется на разных уровнях. Различают три уровня исследования: а) общехозяйственную конъюнктуру, т.е. положение в миро​вом хозяйстве или отдельной стране; б) отраслевую конъюнктуру, т.е. со​стояние той или иной отрасли мирового или национального хозяйства; в) конъюнктуру рынка отдельного товара.

Понятие «конъюнктура рынка отдельного товара» применяется для ха​рактеристики экономических аспектов состояния, тенденций и перспектив развития той или иной отрасли или подотрасли, Изучение включает эконо​мический анализ таких видов деятельности и процессов, как научные иссле​дования и разработки; внутреннее и зарубежное патентование; капиталовло​жения; производство и сбыт продукции на внутренних и внешних рынках: деятельность ведущих промышленных фирм; специализация и кооперирова​ние в области производства и сбыта; продажа и покупка лицензий; ценообра​зование; перспективы развития отрасли. Источником информации об отрас​левой конъюнктуре служит экономико-статистическая и коммерческая лите​ратура.

Поскольку конечной целью конъюнктурного исследования, как уже отмечалось, является прогнозирование конъюнктуры рынка, то хотелось бы обратить внимание читателя на отдельные трудности этого творческого про​цесса. Основная сложность в изучении конъюнктуры (особенно при разра​ботке прогноза) заключается не в том, чтобы определить круг факторов и элементов ее формирования. Этот вопрос достаточно разработан в экономи​ческой литературе. Важнейшая задача любого исследования конъюнктуры, от успеха которой зависит не только глубина охвата и обстоятельность ана​лиза, но и точность и правильность прогноза, состоит в установлении значи​мости, силы воздействия отдельных факторов на формирование конъюнкту​ры, в выявлении ведущих, определяющих конъюнктуру факторов в каждый отдельный момент и на ближайшую перспективу. Успешное решение этой задачи может быть достигнуто лишь в том случае, если исследование конъюнктуры будет вестись с должным учетом всех новых явлений и процессов, возникающих в первую очередь в сфере производства и обращения.
Составление прогноза рынка носит двухступенчатый характер. На пер​вом этапе готовится прогноз проявления основных факторов, воздействую​щих на конъюнктуру (постоянных, циклических и нециклических), а также временных. На втором, завершающем этапе разрабатывается комплексный прогноз конъюнктуры, главными разделами которого являются прогнозы производства товара, потребления, международной торговли и цен. Несколь​ко детализируем каждый из этих разделов.

1. Прогноз производства товара учитывает наличие резервных и ввод в действие новых мощностей, политику государств по содержанию или расши​рению выпуска товара, появление принципиально новой технологии произ​водства. При подготовке прогноза необходимо учитывать движение общехо​зяйственной конъюнктуры. В то же время спрос на новые, наукоемкие изде​лия и соответственно их выпуск развиваются иногда повышенными темпами даже в условиях депрессии или спада общехозяйственной конъюнктуры.
2. Прогноз потребления (спроса) разрабатывается с учетом перспектив развития отраслей, использующих данный товар (для оборудования произ​водственного назначения), или вероятных тенденций движения потребитель​ского спроса (для товаров потребительского назначения), ожидаемых разме​ров потребления, предполагаемого изменения импортных потребностей в данном товаре главных стран-импортеров или других показателей сферы по​требления,
В прогнозе спроса и производства весьма желательно указывать на ожидаемые сдвиги, отмечать, какие товары будут пользоваться наибольшим спросом.

3.
Прогноз международной торговли данным видом товара учитывает
перспективы общеэкономической конъюнктуры мирового хозяйства, вероятные тенденции в международном разделении труда, торгово-политические
мероприятия государств и другие факторы. Основная задача состоит в определении динамики, размеров экспорта и импорта данного товара, в распределении по основным странам-экспортерам и импортерам.

4. Заключительным и, пожалуй, наиболее ответственным этапом работы является прогноз динамики и уровня цен. При составлении учитывается раз​витие производства, потребления, международной торговли и другие показа​тели состояния и перспектив развития рынка. Используются оценки динами​ки цен, проводимые в иностранной печати, принимается во внимание движе​ние цен в прошлом и их уровень в момент разработки прогноза.
При составлении прогноза очень важно в полной мере учитывать спе​цифику данного товара и обусловленные этим обстоятельством особенности поведения конъюнктуры рынка (спроса и предложения). Следует принимать во внимание и длительность изготовления товара.

Для повышения практической значимости прогноза его полезно допол​нять конкретными рекомендациями по экспорту и импорту с учетом ожидае​мых изменений на рынке, в частности прогнозируемых «переломов» в дина​мике цен, мировом спросе и мировом предложении. Обычно о мировом спросе судят по фактическому и предполагаемому в обозреваемой перспек​тиве показателям объема общего потребления и изменения складских запасов у потребителей этого товара. А под мировым предложением понимается то количество интересующего нас товара, которое производители готовы реаль​но предложить покупателям при существующем уровне мировых цен на рынке и имеющихся производственных мощностях. Статистически предло​жение можно опять же опосредованно оценивать через уровень и динамику производства и складских запасов у производителей и продавцов.
Между спросом и предложением в условиях замкнутой мировой систе​мы экспортно - импортных отношений в общем и целом должно, естественно, наблюдаться статистическое равенство, однако, на практике это бывает дале​ко не всегда, поскольку эластичность спроса-предложения по отношению к цене весьма различны и на рынке в отдельные периоды часто образуется неудовлетворенный спрос или, напротив, избыточное предложение, что незамедлительно и отражается на уровне цен и общем состоянии конъюнктуры рынка.

Главной причиной отсутствия сколько-нибудь стабильного долговре​менного равновесия на мировом товарном рынке является то, что разрознен​ные и в большинстве случаев независимые участники рынка, т.е. производи​тели, потребители, продавцы и покупатели принимают, как правило, само​стоятельные и не скоординированные друг с другом решения, касающиеся реализации их собственной тактики. Выступая на рынке, они преследуют при этом свои собственные, индивидуальные цели и интересы в условиях посто​янной конкуренции, причем на основе далеко не полной, достоверной, а час​то и противоречивой информации о рынке.

Разумеется, сегодня рыночный механизм претерпел существенную трансформацию в силу господства монополистических объединений, а также осуществления мер государственного регулирования. Эпоха свободной конкуренции безвозвратно ушла в прошлое, ее место заняла государственно монополистическая конкуренция при определяющей роли транснациональ​ных корпораций. Однако сущность рыночного механизма все-таки мало из​менилась, поскольку сохранилось необходимое и достаточное условие то​варного производства - общественное разделение труда между различными группами собственников. Ярким примером сказанного может служить резко колеблющаяся конъюнктура и цены даже столь монополизированного миро​вого рынка как нефть в самом конце прошлого и начале нового, XXI столе​тия.

На специальном рисунке показана общая блок-схема процесса разра​ботки конъюнктуры товарного рынка, которая по существу является «дере​вом целей» и схематично отражает конъюнктурный прогноз товарного рынка (см. Приложение 4.).

Тема 7.3. Внешнеторговая политика государств.
Международная (внешняя торговля)- древняя и традиционная форма международных экономических отношений. Согласно историческим исследованиям, внешняя торговля древнее ремесла и земледелия. В отличие от внутренней торговли, внешняя торговля обеспечивает движение товаров между государствами, что неизбежно порождает определенные противоречия и проблемы, вытекающие из длительных расстояний и фактора времени, различия традиций, национальных денег и т.д. Роль внешней торговли в международных экономических отношениях постоянно возрастала. Рост внешней торговли не был равномерным, но это не меняло общей тенденции ее развития.

В сфере внешнеторговой политики центральный вопрос: что выбирать для обеспечения экономического развития страны – свободу торговли или протекционизм? Почему это является главным? Хотя установлено, что развитие внешней торговли ускоряет экономический рост страны, зависимость от мирового рынка порождает серьезные социально-экономические проблемы:

1. Конкуренция иностранных товаров может ухудшить экономическое положение отраслей хозяйства, вызвать их разорение и увеличить безработицу;

2. Зависимость от импорта может привести к нежелательной зависимости от экспортера (в том числе к политической зависимости).

3. Зависимость от внешней торговли в современных условиях увеличивает риски экономических потерь торговых партнеров от колебания валютных курсов и цен на мировом рынке.

Противоречивое влияние внешней торговли на экономику создало два противоположных подхода к ее развитию – протекционизм и защита свободной торговли. В борьбе этих двух подходов вырабатывались меры государственной внешнеторговой политики.

В этой связи необходимо шире раскрыть внешнеторговую политику протекционизма и свободы торговли.

Начнем с выяснения сущности и видов протекционизма. Традиционный протекционизм – это теория и практика регулирования внешней торговли, направленные на защиту экономических субъектов национальной экономики от иностранной конкуренции.

На практике протекционизм развивается и применяется с периода возникновения сложностей в международных торговых отношениях. В ХХ в. особенно сильное влияние протекционизма наблюдалось в период между двумя мировыми войнами.

Внешним проявлением протекционизма является положительное сальдо торгового баланса, т.е. превышение экспорта над импортом, что и служит основой для сохранения протекционистских тенденций.

Как теория внешнеэкономического поведения протекционизм утвердился в XIX в. в процессе соперничества с фритредерством (теорией и практикой свободной торговли). Сторонники протекционизма критикуют результаты свободной торговли между странами с различным уровнем экономического развития. Они считают, что свобода торговли осуществляется в интересах развитых стран, ведет к их доминированию и затрудняет создание национальной промышленности в относительно отсталых государствах. Представители этой теории указывают на тот очевидный факт, что под защитой протекционизма проходили становление и развитие американской, германской, французской промышленности и национального капитала.

В развивающейся национальной экономике протекционистские меры необходимы для защиты только возникших и формирующихся под влиянием научно-технического прогресса отраслей от конкуренции эффективных иностранных фирм, функционирующих на мировом рынке достаточно длительное время.

Основными аргументами, выдвигаемыми противниками протекционизма против этой теории, являются следующие.

1. Протекционизму присуща определенная нелогичность: ставя целью достижение положительного сальдо торгового баланса, протекционизм сдерживает импортные операции. Это вызывает аналогичную реакцию международных партнеров, в результате чего сворачиваются объемы экспортных операций, и ситуация приводит не к положительному сальдо, а к разбалансированности торгового баланса.

2. В условиях протекционизма секторы национальной экономики, защищенные его барьерами, теряют стимулы к развитию, поскольку механизмы конкуренции затухают, а стремления к прогрессу и инновациям уничтожаются возможностями сохранять высокие уровни доходов и монопольные привилегии.

3. Протекционизм обладает определенным мультиплицирующим эффектом: технологическая взаимосвязь между отраслями ведет к тому, если для одних отраслей технологической цепочки введена протекционистская защита, то ее потребуют также и технологически связанные с ними отрасли. В итоге возникает новый протекционизм, или неопротекционизм.
4.
Протекционизм наносит ущерб экономическим интересам потребителей: отечественный потребитель дороже платит за товар, причем не только за импортный, облагаемый таможенной пошлиной, но и за товары национальной промышленности.

5.
В условиях протекционизма национальная экономика не может оптимально использовать преимущества международной специализации, поскольку более дешевые импортные товары не могут попасть в страну в связи с вводимыми ограничениями.

Определяемые спецификой применения выделяются следующие виды протекционизма:
1. Отраслевой протекционизм, направленный на защиту возникающих и оформляющихся отраслей промышленности и аграрного сектора (отрасли АКП, молодые отрасли НТР и сельского хозяйства).
2. Скрытый протекционизм, для осуществления которого используются механизмы внутренней экономической политики.
3. Селективный протекционизм, применяемый в отношении конкретных мегасубъектов, товаров или услуг. Разновидностью его является «эмбарго» — запрет на поставки.
4. Интеграционный протекционизм, проводимый странами, входящими в интеграционное объединение, в отношении всех остальных мегасубъектов.
Основными и наиболее распространенными протекционистскими мерами являются тарифные (тарифы на экспорт и импорт) и нетарифные барьеры, характеристикам которых посвятим последующее изложение.

Тарифы на импорт, или импортная пошлина, — это мера протекционизма, в условиях которой отечественная цена импортного товара поднимается выше мировой, и к мировой цене прибавляется величина тарифа на импорт. В результате получается величина, равная мировой цене, умноженной на ставку тарифа.

Тарифы на импорт защищают отечественных производителей, занятых в импортозамещающих отраслях, конкурирующих с ними, но отечественные потребители проигрывают, поскольку им приходится оплачивать тариф на импорт. Этот факт становится очевидным при сравнении отечественных и мировых цен в условиях свободной торговли и протекционизма. В условиях свободной торговли отечественные цены будут приближаться к цене равновесия на мировом рынке. Относительный дефицит на конкретную товарную группу будет покрываться импортом. Введение тарифа на импорт повысит отечественные цены и сократит объемы импорта.

В условиях протекционизма у отечественных производителей есть возможности расширять производство, поскольку они не платят тариф, и, следовательно, «золотое равенство» предельных издержек и предельного дохода достигается отечественными фирмами при большем объеме производства, который для них является оптимальным.

С ростом цен у отечественных потребителей нет другого выхода, как только сокращать потребление и импортных, и отечественных товаров. В целом положительный эффект от введения тарифа на импорт, наблюдаемый у отечественных производителей, не перекрывает отрицательного эффекта и потерь, которые несет отечественный потребитель. Это ощущается сильнее в условиях общей инфляционной тенденции, которая усиливается введением дополнительных таможенных ограничений.

Введения протекционистских мер защиты требуют от правительства также смежные отрасли, связанные с конкретной отраслью технологической цепочкой и поставляющие ей сырье и материалы. В связи с этим различают номинальный и фактический уровни тарифов на импорт.

Фактический уровень тарифа на импорт в отрасли — величина, отражающая уровень возрастания добавленной стоимости единицы продукции в отрасли в условиях функционирования всей тарифной системы. Когда конечная продукция отрасли будет защищена более высоким таможенным тарифом на импорт, чем ее промежуточная продукция, то фактический уровень тарифа превысит его номинальный уровень, а именно уровень ставки, указанной в таможенном тарифе.

Механизм тарифов на экспорт является зеркальным отражением механизма тарифов на импорт. В этом случае отечественная цена оказывается ниже мировой, потребление на внутреннем рынке возрастает, а отечественное производство сокращается. В результате величина экспорта падает. Отрицательный эффект, ощущаемый отечественными производителями, настолько велик, что относительный выигрыш отечественных потребителей не перекрывает его.

Тарифицирование экспорта ставит страну-экспортера в монопольное положение на мировом рынке и заставляет импортирующие страны переплачивать за покупаемый товар. Особенно значительна монопольная прибыль в том случае, когда установление экспортных барьеров осуществляется одновременно несколькими странами, объединенными интеграционными процессами.

Примером протекционистской политики может служить общий внешний таможенный тариф, принятый в странах Европейского союза.

Таможенные тарифы конкретизируются совокупностью ставок таможенных пошлин. Таможенная пошлина — это налог, которым облагаются импорт и экспорт

товаров и услуг, начисляемый либо с количества, либо со стоимости. В соответствии со спецификой начисления различают следующие пошлины.

1. Специфические таможенные пошлины: налог начисляется на единицу обложения.
2. Адвалорные таможенные пошлины: налог начисляется в процентах к таможенной стоимости объекта обложения.
3.
Комбинированные таможенные пошлины: размер налога устанавливается при
сочетании методов обложения.

Объектом наложения специфических пошлин являются стандартизированные товары. Их значение изменяется в зависимости от конъюнктуры цен и фазы экономического цикла. Специфические пошлины в большей мере ограничивают импорт товаров с более низкими ценами. В условиях роста цен в период экономического подъема значение специфических пошлин утрачивается, наблюдается снижение уровня протекционистской защиты.

Адвалорные пошлины налагаются на товары, имеющие различные качественные характеристики в рамках одной товарной группы. Уровень протекционистской защиты не зависит от конъюнктуры цен и сохраняет устойчивое положение, поскольку независимо от цены адвалорная пошлина увеличивает цену импортного товара. Однако при изъятии адвалорной пошлины возникают трудности в связи с необходимостью таможенной оценки стоимости товара.

В практике мировой торговли и международных отношений выделяются особые конъюнктурные таможенные пошлины, к числу которых относятся следующие.

1.
Антидемпинговые таможенные пошлины. Ими облагаются товары, ввозимые по демпинговым ценам. (Демпинг — практика экспорта товаров по ценам, значительно ниже тех, по которым товар реализуется на внутреннем рынке. Демпинг применяется в периоды циклических спадов, когда на внутреннем рынке невозможна реализация
произведенной продукции в связи с сокращением отечественного спроса). Отрицательный эффект демпинга испытывают производители страны-экспортера, поскольку он серьезно затрудняет развитие импортоконкурирующих отраслей.

2.
Компенсационные таможенные пошлины. Такие пошлины нейтрализуют иностранные экспортные субсидии, предоставляемые экспортирующими странами отечественным производителям.

Демпинг и удлиняющие сроки его действия, экспортные субсидии отечественным производителям оказывают дестабилизирующее влияние на протекание экономических процессов в национальных экономиках импортирующих стран. Проведение демпинговой политики и политики экспортных субсидий заставляет производителей импортоконкурирующих отраслей сворачивать производство. Прекращение подобной политики делает необходимым, наоборот, наращивание производства данной товарной группы.

В практике мировой торговли товарами и услугами демпинговая политика и политика экспортных субсидий относятся к разряду «недобросовестной конкуренции». В рамках Генерального соглашения о тарифах и торговле разработано специальное антидемпинговое законодательство, позволяющее импортирующим странам принимать ответные меры в виде антидемпинговых пошлин.

3. Сезонные таможенные пошлины. К ним относятся пошлины, налагаемые на продукцию сезонного характера, главным образом на продукцию сельского хозяйства. Срок их действия ограничен сроками движения подобных товаров.

По характеру оформления различают автономные, конвенционные и преференциальные таможенные пошлины. Введение автономных пошлин является результатом односторонних решений законодательных органов государственной власти. Конкретизация     их     ставок     осуществляется     соответствующими     министерствами (министерствами   экономики,   финансов,   торговли)   с   последующим   утверждением   в правительстве.

Введение конвенционных пошлин -  результат двусторонних     или многосторонних соглашений. Классическим примером было Генеральное соглашение о тарифах и торговле (ГАТТ), а ныне Всемирная торговая организация.
Специфическими в ряду таможенных пошлин являются преференциальные пошлины. Их отличают и количественные, и качественные характеристики. Преференциальные пошлины всегда имеют более низкие ставки в рамках единой тарифной системы. Такими пошлинами облагаются товары и услуги, экспортируемые из развивающихся стран. Например, в соответствии с Общей системой преференций (1971 г.) странами Европейского союза в одностороннем порядке предоставлены преференции для товаров из развивающихся стран. В рамках Первой конвенции Ломе (столица Того), подписанной в 1975 г. странами Европейского сообщества и 46 развивающимися странами Африки, бассейна Карибского моря и Тихого океана (АКТ), последним предоставлялась возможность беспошлинного экспорта промышленной и тропической сельскохозяйственной продукции. Вторая конвенция Ломе, подписанная в 1979 г. Европейским сообществом и 58 странами АКТ, предоставила новые возможности развивающимся странам в области миграции рабочей силы, энергетической политики, развития сельского хозяйства и стабилизации экспортной выручки производителей минеральных ресурсов. Третья конвенция Ломе, вступившая в силу в марте 1985 г., расширила положения Второй конвенции. В нее вошли особые статьи, касающиеся судоходства, рыболовства и стимулирования инвестиций. Четвертая конвенция Ломе подписана в 1989 г. Ее подписали 69 стран АКТ, в отношении которых в настоящее время действуют преференциальные пошлины.

Вторая половина ХХ века в целом характеризуется значительным снижением тарифных барьеров, о чем свидетельствуют количественные показатели их динамики: если в конце 40-х годов средневзвешенный уровень импортных таможенных тарифов в промышленно развитых странах составлял 40—50%, то в настоящее время эта цифра
снизилась до 4—5%.

Снижение тарифных ограничений по внешней форме должно свидетельствовать о нейтрализации протекционистских тенденций. Однако анализ современного состояния международных экономических отношений, наоборот, показывает, что, если классические, традиционные методы протекционистских механизмов используются в меньшей мере, то вместо них начинают применяться нетрадиционные методы, которые всеравно возрождают протекционистские тенденции. Попытаемся хотя бы предельно кратко напомнить о них.

Расширение протекционистских форм и методов осуществляется в результате использования нетарифных торговых ограничений, количество видов которых в настоящее время превышает 50. Особенно активно такие ограничения используют индустриально развитые страны, хотя сами являются демонстративными сторонниками свободы торговли. До сих пор 14% всех товаров, импортируемых странами Европейского союза, США и Японией, подпадали под нетарифные ограничения.

Основными видами нетарифных торговых ограничений являются антидемпинговые меры, экспортно-импортные квоты, добровольные экспортные ограничения (ДЭО).

Введение антидемпинговой пошлины должно быть обосновано протоколом специальной комиссии по установлению факта демпинга и определению ущерба от него, который грозит отечественным производителям. Однако отечественные производители импортозамещающей продукции стремятся создавать искусственные ситуации видимости демпинга в условиях, когда низкие цены импортных товаров объясняются более низким уровнем издержек у иностранных конкурентов, а не демпинговой политикой.

Экспортно-импортные квоты (контингент) — наиболее распространенный вид нетарифных торговых ограничений. Квотирование (контингентирование) — ограничение в количественном или стоимостном выражении объема продукции, разрешенной к ввозу или вывозу из страны. В связи с этим различают импортные квоты и экспортные квоты.

В условиях тарифных ограничений количества ввозимых и вывозимых товаров не регламентируются, требуется проплатить ставку тарифа по количеству, таможенной стоимости или их сочетанию. Квотирование ограничивает объемы внешней торговли определенным количеством тонн, штук, литров. Государство выдает лицензии на экспорт или импорт ограниченного объема продукции и накладывает запрет на нелицензированную торговлю. Кроме того, квоты отличаются от тарифов тем, что абсолютно нивелируют воздействие внешней конкуренции на внутренние цены. И, наконец, импортные квоты изолируют внутренний рынок от проникновения новых и новейших иностранных товаров сверх выданной лицензии. В результате квотирование становится серьезным и сильным методом протекционистской политики.

Имеются также и существенные качественные отличия квот от тарифов: изменение тарифов регламентируется национальным законодательством в рамках международных соглашений, поэтому правительство не имеет права самостоятельно повышать тарифы. В этом случае оно ужесточает импортные квоты, делает внешнеторговую политику глубоко селективной посредством распределения лицензий между конкретными предприятиями.

Основными способами размещения государственных импортных лицензий являются следующие.

1. Затратный способ размещения. Лицензии выдаются предприятиям, имеющим большой объем производственных мощностей и других ресурсов. В этом случае предприятие с целью получения большего количества лицензий осуществляет избыточные инвестиции в неиспользуемое оборудование.
2. Аукционный способ размещения. Государство продает лицензию по наивысшей цене, предложенной участвующими предприятиями.
3.
Система явных предпочтений. Лицензии предоставляются наиболее
авторитетным фирмам в объеме, соответствующем их доле в суммарной величине
импорта в период до введения импортных квот.

С 1970-х годов стала распространяться специфическая форма количественного ограничения импорта — добровольные экспортные ограничения. Добровольные экспортные  ограничения  (ДЭО)  — это  разновидность  экспортной  квоты.  В  рамках добровольных экспортных ограничений страны-экспортеры принимают на себя обязательства по ограничению экспорта в конкретную страну. Видимость добровольности покрывает стремление избежать со стороны партнеров более серьезных и жестких протекционистских ограничений. По существу ДЭО являются вынужденной мерой.

ДЭО, вводимые страной-экспортером, имеют для страны-импортера более негативный результат, чем условия действия тарифов или импортной квоты, поскольку в этом случае цены на ввозимые товары могут быть более высокими, чем в случае тарифных ограничений или квотирования импорта. Таким образом компенсируется снижение объемов экспорта путем повышения цен на него.

Отношение международных организаций к добровольным экспортным ограничениям носит отрицательно-осуждающий характер, свидетельством чего стала задача отмены ДЭО к 2000 г. в рамках Генерального соглашения о тарифах и торговле.

Кроме трех основных к нетарифным торговым ограничениям относятся также разновидности скрытого протекционизма, в условиях которых контролируется дотаможенное движение товаров, т.е. сама возможность участия товаров в импорте и экспорте. К ним относятся санитарно-технические и валютные ограничения импорта товаров.

К санитарно-техническим ограничениям относятся следующие их виды:

· обязательное соблюдение национальных стандартов;

· сертификаты качества импортной продукции;

· требования к специфической маркировке и упаковке товаров;

•требования к экологическим характеристикам товаров потребительского
назначения и товаров производственного назначения.

Санитарно-технические стандарты являются выражением стремления государств в рамках преодоления таможенных ограничений оградить нацию от продукции, наносящей ущерб жизни и благосостоянию ее граждан. С 1993 г. в государствах — членах Европейского сообщества действует директива о защите потребителей, в соответствии с которой производители потребительских товаров обязаны поставлять к реализации только товары, не представляющие угрозу жизни и здоровью граждан государства.

Кроме того, чтобы предъявлять и удерживать высокий уровень санитарно-технических ограничений в отношении внешних партнеров, необходимо иметь отлаженную и гибкую систему отражения таких стандартов в национальной экономике. Подобная система необходима национальной экономике для повышения уровня конкурентоспособности национальных фирм на внутреннем и на мировом рынках, для обеспечения совместимости оборудования, приведения всех структур национальной экономики к единому технологическому укладу.

Главную роль в решении этого вопроса играет позиция государства. Например, Министерство международной торговли и промышленности Японии, устанавливая новые технические стандарты, добивается от фирм их неукоснительного соблюдения, что является серьезным стимулом развития инновационных процессов, обеспечивает нормальную конкуренцию на внутреннем рынке, содействует повышению конкурентоспособности японских фирм на мировом рынке. Новые стандарты способствуют быстрому освоению новых моделей и приобретению уже освоенными товарами новых характеристик.

В современных условиях при отсутствии новой упорядоченной международной валютной системы и продолжении валютного кризиса ужесточаются валютные ограничения на импорт товаров, что приводит к возрождению клиринговых соглашений как формы компенсационной торговли. Компенсационная торговля существует в различных формах, а именно:

•
встречных закупок, когда страна-экспортер обязуется в рамках соглашения
закупить в импортирующей стране товары в пропорции, указанной в контракте о продаже;
· компенсации экспорта оборудования, когда закупается продукция, произведенная с использованием этого оборудования;

· оффсетной сделки, в условиях которой компенсация осуществляется посредством включения в экспортируемый материал элементов, производимых в стране-импортере (например, при реализации вооружений);

•
компенсационной торговли — свитч, представляющей трехстороннюю коммерческую операцию, при совершении которой на третью страну распространяется двустороннее соглашение о клиринге текущих счетов купли и продажи.

Наконец, о сущности и преимуществах свободной торговли. Классический протекционизм  и неопротекционизм в форме нетарифных методов воздействия на процессы международной торговли являются дорогими методами сохранения самодостаточности национальной экономики.

Долевое соотношение протекционизма и свободной торговли в объеме мировой торговли   показывает  их  относительно  равное   соотношение,   однако   противостояние сторонников не прекращается.

Свободная торговля — политика невмешательства государства в международную торговлю (free trade — фритредерство). В этом случае последняя осуществляется и развивается в соответствии с международным разделением труда и современным вариантом теории сравнительных преимуществ. Считается, что такая политика ведет к наиболее эффективному распределению ресурсов в мировом масштабе и к максимизации мирового дохода. Несмотря на то, что теория свободной торговли достаточно убедительна и привлекает многими достоинствами, политика невмешательства государства в международную торговлю практикуется очень осторожно.

Политика свободной торговли проводится в двух рыночных ситуациях:

1) если национальная стоимость товаров окажется ниже международной, товары отечественных продуцентов выигрывают ценовую конкуренцию;
2) если продукция национального производства будет иметь одинаковую стоимость с международной стоимостью данного товара, но изделия отечественного продуцента обладают лучшими технико-эксплуатационными качествами, страна выигрывает конкуренцию по качеству.
Поскольку фритредерство является противоположностью ортодоксального протекционизма, то все его позитивные аспекты выступают как критика протекционизма. Положительные воздействия свободной торговли состоят в том, что она:

· стимулирует процессы конкуренции как среди отечественных производителей, так и на мировом рынке в целом;

· позволяет осуществлять международную торговлю в соответствии с законом сравнительных конкурентных преимуществ;

· создает возможности для использования международной специализации, которая является основой роста прибылей и производителей, и потребителей;

•
содействует расширению границ рынка: создает основы для массового
производства и получения положительного эффекта от него.

Сторонники фритредерства полагают, что аргументы в пользу протекционизма являются дискуссионными, поскольку те цели, которые он ставит перед собой, можно достичь с меньшими издержками.

Принцип фритредерства отстаивают как ООН, так и Всемирная торговая организация.

Кроме внешнеторговой политики фритредерства и протекционизма проводится политика экспортной ориентации. Блестящий пример такой политики практиковала послевоенная Япония в ряде отраслей, но в первую очередь в области автомобилестроения. С этой целью японские фирмы скупили на мировом рынке последние достижения техники и технологии и эффективно использовали в отраслевом производстве, что позволило стране занять лидерские позиции в мире. Опыт Японии успешно повторила Корейская Республика, а сейчас применяют Китай и Индия.

Четвертым направлением внешнеторговой политики является политика импортозамещения. Она позволяет стране диверсифицировать производство, увеличить количество рабочих мест, достичь экономии валютных средств, заменив импортную продукцию товарами  аналогами отечественного производства.

Выбор страной конкретных направлений внешнеэкономической политики напрямую зависит от позиционирования товаров национального производства на мировом рынке.

Тема 7.4 Внешнеторговые посредники и выгода от внешней торговли.

Тема 7.4.1 Внешнеторговые посредники и их виды.


Внешнеторговое посредничество известно со времен серой древности. Тогда этим занимались разъездные купцы. Ныне посредничество получило довольно широкое распространение, развиваясь в глубь и ширь. На его долю приходится более половины мирового товарооборота. Не мало продуцентов товаров, равно как и потребителей импортных изделий, предпочитают держаться в стороне от деятельности в международной торговле из-за ее рисков, экономических, технических, юридических и других сложностей. По​этому экспорт или импорт они передоверяют внешнеторговым посред​никам. Под внешнеторговыми посредниками понимаются юридические и физические лица, независимые от продуцентов и потребителей, со​действующие международному обмену товаров и получающие от этого прибыль. Это международные торговцы, которые занимаются пере​продажей товаров.

В современных условиях экономическая целесообразность привле​чения посредничества многомотивна. Во-первых, ускоряется движение товара в цепочке «отечественный продуцент - зарубежный потреби​тель», а значит, и кругооборот капитала. Из общей экономической теории известно, что эти обстоятельства повышают прибыль произво​дителя. Во-вторых, включившись в общественное разделение труда и профессионально выполняя свою функцию, внешнеторговые посред​ники снижают издержки обращения на единицу реализуемой продук​ции, а это дополнительная выгода. В-третьих, они намного лучше, экономически грамотнее, профессиональнее, чем сами производители, могут использовать конъюнктуру рынка. Ведь посредники ближе к ко​нечному зарубежному потребителю, знают его поведение на рынке, осведомлены о технико-эксплуатационных  параметрах аналогичных товаров  конкурентов,  знакомы  с  ценами.   Немаловажное  значение имеет и субъективный фактор: внешнеторговые посредники заводят личные знакомства за границей и оперативнее, чем сам продуцент, могут найти рынок сбыта товаров. В их пользу говорит и накопленный опыт в сфере связей, наличие во внешнеторговых организациях ком​мерсантов высокой квалификации, знающих мировой рынок и обла​дающих искусством договариваться. В-четвертых, посредники, нахо​дясь в прямых деловых контактах с зарубежными потребителями то​варов, являются важным оперативным источником ценной первичной информации о рыночной ситуации в той или иной стране. Наконец, внешнеторговые   посредники,   располагающие   собственной   инфра​структурой, осуществляющие предпродажную доработку и сбывающие товары со складов, повышают конкурентоспособность экспортируемой продукции по техническому уровню, качеству и срокам поставок.

Внешнеторговое посредничество ныне многосубъектно. По статусу выделяют прежде всего простых посредников, к которым относят торговые фирмы, физических лиц и организации, подыскивающих за​интересованных экспортеров и импортеров, сводят их, т.е. выполняют роль хорошо известной из литературы небескорыстной сводни. Сами простые посредники не принимают непосредственного участия в сдел​ках. Таких посредников называют внешнеторговыми брокерами. Данный вид посредничества получил наибольшее распространение в Ве​ликобритании, где брокерские фирмы фактически монополизировали торговлю многими сырьевыми товарами.

Все чаще входит в мировую практику внешней торговли заключе​ние  брокерами  соглашений,  которые  расширяют их  обязательства вплоть до кредитования торговых операций и гарантирования плате​жеспособности покупателей (договоры делькредере). Вполне естест​венно, что как за прямые, так и за дополнительные услуги брокеры получают вознаграждение от экспортеров и импортеров, именуемых принципалами. К дополнительным обязанностям внешнеторговых по​средников относят также исследование рынка, организацию рекламы фирмы и ее товаров, создание в зарубежных деловых кругах благо​приятного имиджа экспортеров, предоставление экспортерам инфор​мации о предстоящих закупках и международных торгах, организацию деловых встреч с импортерами, оказание содействия в составлении и заключении контрактов.

Ко второму виду внешнеторгового посредничества относят пове​ренных посредников. Они заключают внешнеторговые сделки от имени и за счет экспортеров или импортеров (доверителей). Поверен​ные фирмы, физические лица и организации получили широкое распро​странение в Европе, кроме Великобритании. Доверители заключают с поверенными договоры-поручения, в которых содержится подробное изложение полномочий поверенного в части коммерческих и техниче​ских условий сделок.

Внешнеторговые контракты, подписанные поверенными посредни​ками, подлежат исполнению доверителями. Они же возмещают все рас​ходы, понесенные посредниками, и выплачивают им вознаграждение, которое является оценкой усилий, компетенции и оперативности по​средников.

На основе договора-поручения и простого посредничества функ​ционируют торговые агенты. Торговый агент - физическое или юридическое лицо, выступающее в роли доверенного посред​ника, уполномоченного экспортером или импортером (прин​ципалом) совершить определенный круг внешнеторговых операций.
Будучи простыми или поверенными внешнеторговыми посредника​ми, агенты не покупают и не перепродают товары принципалов. Они уполномочены реализовывать продукцию в качестве представителей принципалов. Право определять условия реализации товаров, в том числе и устанавливать цены, остается за принципалами.
Агентские соглашения содержат предельные полномочия аген​тов как внешнеторговых посредников, поскольку они действуют за счет принципалов. В то же время соглашения дают определенные права агентам для их более эффективной работы на рынках. В агент​ских соглашениях предусматривается выполнение посредниками не​коммерческих функций: исследование рынков сбыта, реклама, содер​жание складов товаров, организация предпродажного сервиса и тех​нического обслуживания, страхование находящихся на складах това​ров. В соглашениях определяется перечень видов товаров, с которыми работают агенты, территория, объем сбыта. Вознаграждение, выпла​чиваемое принципалом агенту, возмещает его расходы, связанные с выполнением посреднических обязательств, оценивает его активность на рынке и обеспечивает получение агентом запланированной прибы​ли на вложенный капитал.

Среди внешнеторговых посредников особое место принадлежит третьему виду - комиссионерам. В отличие от простых и поверен​ных посредников комиссионеры получают право подыскивать партне​ров и подписывать с ними контракты от своего имени, но за счет экс​портера или импортера, именуемых комитентами. Комитенты несут коммерческие риски.

В договорах комиссии определяются полномочия комиссионеров по коммерческим и техническим условиям предстоящих сделок, в том числе обязанность последних всякий раз согласовывать с комитентами основные условия контрактов, такие, как количество товара, сроки поставок, цены, условия кредитов и т.д. Ответственность за сохран​ность находящихся в распоряжении комиссионеров товаров переходит на посредников, хотя право собственности на эти товары до их пере​дачи импортеру сохраняется за комитентом. Поэтому нередко догово​ры комиссии содержат обязательства комиссионеров страховать това​ры в пользу собственников (комитентов). Кроме того, они часто со​держат дополнительные обязательства комиссионеров в части изуче​ния рынка, рекламы, организации технического обслуживания, защите коммерческих интересов комитента.

Разновидностью комиссионеров считаются консигнаторы, кото​рые посредничают только с экспортерами (консигнантами). По догово​ру консигнации консигнант поставляет товары на склад посредника (консигнатора) для реализации на рынке в течение определенного срока. В посреднической практике подписываются три вида консигна​ции: простая, частично возвратная и безвозвратная. При простой кон​сигнации устанавливается срок реализации товаров, и если консигна​тор к истечению этого срока не сумеет продать всю массу товаров, то он имеет право вернуть их консигнанту за его счет. Консигнатор осу​ществляет платежи консигнанту по мере реализации товара со склада. По существу, при договоре консигнации экспортер кредитует посред​ника на средний срок реализации товара.

При частично возвратной консигнации консигнатору устанавлива​ется оговоренная договором, зафиксированная в нем часть продукции, которую он имеет право вернуть консигнанту за его же счет в случае нереализации в определенный срок.

При полностью безвозвратной консигнации консигнатор лишается права возврата продукции и весь непроданный к истечению установ​ленного срока товар должен быть им выкуплен.

Договор консигнации дает консигнанту возможность активно вли​ять на уровень цен на рынке. При высоком спросе товара консигнант заинтересован в повышении цен, в том числе и на товары, находящие​ся на складе консигнатора. Однако такое право консигнанта следует оговорить в консигнационном соглашении.

Самостоятельную и особую группу составляют сбытовые по​средники (купцы, дистрибьюторы).
В современных условиях объем мировой торговли опосредуется не​зависимыми торговыми фирмами, занимающимися перепродажей то​варов. Такие фирмы получили название дистрибьюторы (от англ. dis​tribution - распределение) - фирмы, осуществляющие оптовую закупку и сбыт товаров определенного вида на региональных или мировых рынках. Обычно дистрибьюторы обладают преимущественным правом и возможностями приобретать и продавать оборудование, технические новинки, программное компьютерное обеспечение. Фирма может иметь собственного дистрибьютора по продаже своих товаров за ру​бежом, где он является на основе заключенного договора ее единст​венным представителем (генеральный дистрибьютор).
Дистрибьюторы отличаются от простых и поверенных посредников тем, что сами, от своего имени, за свой счет и на собственный риск заключают контракты купли-продажи как с экспортерами, так и с им​портерами.

Дистрибьюторские соглашения, как и агентские, определяют номенклатуру покупаемых и продаваемых товаров, территорию, условия работы на рынке, обязательства по годовым объемам сбыта. В эти соглашения могут включаться и другие обязательства внешнеторгово​го посредника: изучение конъюнктуры рынка, реклама товаров и фир​мы экспортера, содержание складов товаров, предпродажный сервис и предпродажная доработка товаров, создание стабильно действующей сбытовой сети, обеспечение технического обслуживания машинотехнических изделий во всех звеньях сбытовой сети и др. Дистрибьюторским соглашением может также определяться валюта расчетов, спосо​бы пересчета цен в зависимости от изменения курсов валют и другие.
Дистрибьютор отличается от всех охарактеризованных выше внешнеторговых посредников юридической и практической коммерче​ской самостоятельностью. Последняя имеет несколько проявлений:
а)
дистрибьютор несет все риски, связанные с порчей или утратой
товаров, приобретенных у экспортеров;

б)
он сам отвечает по кредитам, предоставленным его покупателям, то есть обязательства по платежам перед продавцами не связаны
с получением платежей от его покупателей;

в)
дистрибьютор может сам назначать цены и другие условия реализации товаров, закупленных у экспортера.

В дополнение к содержательной части соглашений между экспор​терами и внешнеторговыми посредниками следует отметить и еще один немаловажный нюанс: позиции посредников на рынке с точки зрения сочетания прав и обязанностей между ними и экспортерами. Эти партнеры могут предусматривать в соглашениях следующие пра​ва:

1. Неисключительное право продажи, которое не ограничи​вает право экспортера самому или с помощью других посредников сбывать на оговоренном территориальном рынке товары той же но​менклатуры, включенной в соглашение с договаривающимся посред​ником и получившим это право продажи. Вполне понятно, что неис​ключительное право продажи не создает у посредника уверенности в стабильности его положения на рынке, что, в свою очередь, сдержи​вает посредника от активной роли: от вложения капитала в развитие сбытовой сети, рекламу, техническое обслуживание и т.д. Да и экс​портер при таком соглашении не может вполне рассчитывать на ак​тивную работу посредника. Поэтому соглашения о неисключительном праве продажи подписываются одновременно с несколькими посред​никами при выходе экспортера на новые рынки, с тем чтобы можно было сравнить их способности и желания к активной работе и выбрать наиболее надежного партнера.
2. Исключительное (монопольное) право продажи, кото​рым экспортер лишается права самостоятельно или через других по​средников реализовать на оговоренном территориальном рынке това​ры той номенклатуры, которые включены в соглашение с монополь​ным посредником. Данный тип соглашения вселяет в посредника уве​ренность в стабильном положении на рынке, побуждает его к активно​сти на оговоренном рынке, включая авансирование капитала в созда​ние сбытовой инфраструктуры и т.д.
3. Преимущественное право продажи (право «первой ру​ки»), по которому соглашение обязывает экспортера в первую оче​редь предложить товар посреднику с правом «первой руки». Только в случае отказа экспортер может сбывать этот товар на оговоренной территории самостоятельно или прибегнуть к услугам другого внешне​торгового посредника.
На практике нередко случается одновременное обслуживание не​скольких экспортеров одним и тем же посредником. Причем такая по​средническая фирма может работать с одним и тем же экспортером на базе различных соглашений и при разном юридическом статусе по​средника: по одним товарам, например, на основе договоров о про​стом посредничестве, по другим - как консигнатор, по третьим - в качестве дистрибьютора. Речь идет о том, что договорные отношения между посредниками и их партнерами - экспортерами и импортерами - могут представлять любое сочетание различных видов соглашений. Например, и простой посредник, и дистрибьютор могут обладать мо​нопольным или преимущественным правом продажи, комиссионер - исключительным или неисключительным правом и т.д. Такая многова​риантность чаще всего встречается в работе с посредниками, содейст​вующими сбыту широкой номенклатуры товаров. Причем с каждым видом товаров посредник может работать по различным вариантам договора.
Тема 7.4.2 Выигрыш от внешней торговли

Рискну высказать простой умозрительный вывод: если бы внешняя торговля не приносила той или иной стране никакой выгоды, она бы ее прекратила, а возможно, и не начинала. Проблема выигрыша -проблема эффективности мирохозяйственных связей вообще, а внеш​ней торговли в первую очередь. Ведь внешнеторговые отношения в условиях НТР и углубления международного разделения труда оказы​вают возрастающее, а для ряда стран и решающее воздействие на национальное воспроизводство. Поэтому и замер экономического эф​фекта, выигрыша от внешней торговли, например современной Вели​кобритании, реализующей на мировом рынке свыше половины произ​водимой продукции, и Северной Кореи, по идеологическим и полити​ческим соображениям имеющей ограниченные внешнеэкономические связи, будет далеко неодинаковым. В условиях стран с открытой эко​номической системой влияние внешней торговли непрерывно сказы​вается на развитии почти всех отраслей экономики. Поэтому в на​стоящее время эффективность внешнеторговых связей выходит дале​ко за пределы чисто отраслевой эффективности. В свою очередь тео​рия внешнеторговых и иных направлений МЭО требует разработки методических рекомендаций для определения эффективности различ​ных форм внешнеэкономических операций, тогда как практика таких операций представлена объемом и структурой товарооборота, струк​турой и географией экспорта и импорта, развитием производственных, научно-технических, валютно-кредитных и иных форм и направлений внешнего сотрудничества.

Студенту, подплывающему по времени пребывания в стенах вуза к «экватору», или переплывшему эту линию, без ссылки на учение А.Смита, Д.Рикардо или К.Маркса и без нашей подсказки ясно, что экспорт страны будет тем эффективнее, чем выше в его структуре окажется доля конкурентоспособных машин, промышленного оборудо​вания и других готовых изделий, пользующихся спросом на мировом рынке.

Повышение эффективности импорта связано с качественным со​ставом ввозимых товаров, которые должны отвечать первоклассным мировым стандартам. Импорт должен, с одной стороны, восполнять недостающие товары отечественного производства для более полного удовлетворения потребностей населения и продуцентов, а с другой -способствовать ускорению научно-технического прогресса в стране.
Экономический эффект внешней торговли в целом (как совокуп​ность экспорта и импорта) измеряется сопоставлением объема внеш​ней торговли страны с ее внутренним производством:
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 * 100,
где ЭВТО - эффект внешнеторгового оборота
Qbto - объем внешнеторгового оборота
QBBП - объем валового внутреннего продукта.
Сравнение этих данных, взятых, конечно, в сопоставимых стоимо​стных величинах (единой валюте), позволяет судить о значении внеш​неэкономического фактора для развития национальной экономики страны. По ряду стран показатель эффекта чрезвычайно высокий. Так, в Болгарии он превышает 100%, а в Швейцарии, Венгрии, Бельгии - более 150%, в России (по годам) - 25-30%. Это свидетельствует о том, что упомянутые страны располагают меньшими естественными ресур​сами, необходимыми для отечественного производства и их приходит​ся ввозить из-за границы, но и продукция производственной специа​лизации таких стран пользуется спросом на мировом рынке. Для более крупных стран, располагающих собственными производственными ресурсами, этот показатель несравненно ниже: в Германии, Франции, Великобритании - в пределах 50-70%, в США, Китае, Бразилии, Индии - 20-30%. Вполне очевидно, что такая ситуация объясняется еще и емким внутренним рынком, поглощающим значительную часть про​дукции национального производства.

Интернационализация хозяйственной жизни, происходящая на стыке двух веков, усложняет мирохозяйственные связи государств, и что​бы достовернее исчислить влияние внешнеэкономического фактора на национальное воспроизводство, в формулу эффекта внешнеторгового оборота  необходимо  внести  определенные дополнения.   Во-первых, экономический рост страны восприимчив к притоку в экономику ино​странных инвестиций. Как уже отмечалось, вхождение Ю.Кореи, Син​гапура в группу новых индустриальных стран стал возможен благода​ря импортному капиталу.

На национальное производство оказывает благотворное влияние также и использование иностранных лицензий и ноу-хау. Поэтому чис​литель формулы эффекта внешнеторгового оборота следует допол​нить показателем объема иностранных инвестиций за исчисляемый календарный период и объемом национального производства, осуще​ствляемого с использованием иностранных лицензий и ноу-хау. Теперь эта формула примет следующий вид:
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где новыми элементами данного индикатора являются:
Qии - размеры иностранных инвестиций;

Qплнх - объем отечественного производства, осуществляемого с использованием импортных лицензий и ноу-хау.

Данная формула уточняет оценку роли внешнеэкономического фактора в национальном воспроизводстве.

Существуют методики расчета эффективности производства экс​портной продукции на уровне отдельного продуцента, на уровне по​требителей (заказчиков) импортных товаров и др
.
Выгоды от внешней торговли можно проследить, применяя и дру​гие подходы, поскольку в реальной жизни существует беспредельное множество ситуаций, когда внешняя торговля является эффективной. Торговля приносит выгоду, поскольку позволяет каждой стране экс​портировать те товары, в производстве которых широко потребляются ресурсы, имеющиеся в этой стране в сравнительном изобилии. В то же время страна выигрывает, импортируя такие товары, для производст​ва которых нужно было бы затратить сравнительно редкие или вовсе отсутствующие у нее ресурсы. Внешняя торговля также дает возмож​ность стране специализироваться на более узком наборе товаров, принося эффект экономии на больших масштабах производства. Вза​имные выгоды от специализации и торговли можно проиллюстриро​вать на гипотетическом примере двумя разными способами.
При первом способе участие во внешней торговле страны рассмат​ривается как косвенный метод производства. Произведенный в избыт​ке для внутреннего рынка товар специализации (х) обменивается на импортированный товар - предмет специализации другой страны (у) - и трактуется как его косвенное производство - ведь на экспортиро​ванный товар «х» страна понесла трудозатраты, равновеликие затра​там труда другой страны на выпуск товара «у». Эквивалентность об​мена объясняется рыночным равновесием, которое устанавливается как на внутреннем, так и на мировом рынках. Первая страна на товар «х» выменивает товар «у» с большим эффектом, чем если бы она сама напрямую производила товар «у». Такой экономический эффект полу​чает и другая страна, производящая товар своей специализации «у» и обменивающая его на импортируемый товар «х».

Суть другого способа, демонстрирующего взаимную выгоду от тор​говли двух стран, состоит в том, чтобы рассматривать эти выгоды с точки зрения влияния внешней торговли на возможности потребления в каждой из стран, удовлетворения внутренних потребностей населе​ния и продуцентов. Если и когда страны вступили в торговые отношения, то каждая из них может потреблять такое количество товаров «х» и «у», которое отличается от наборов, задаваемых границей произ​водственных возможностей.

В только что приведенных случаях внешняя торговля расширяет возможности выбора своих потребителей и тем самым повышает благосостояние граждан и продуцентов обменивающихся товарами стран.
В целях более глубокого понимания выгодности внешней торговли можно воспользоваться учебником под ред. проф. Николаевой И.П. Таблицу, отражающую распределение выигрыша от международной торговли воспроизводил ниже.
 

Таблица 7.4

Распределение выигрыша от международной торговли

	Экономические субъекты
	Страна - импортер
	 Страна - экспортер

	Потребители
	Потребители в стране – импортере выигрывают, так как имеют возможность покупать больше товара по более низким ценам
	Потребители в старее – экспортере проигрывают, так как вынуждены покупать меньше подорожавшего товара

	Производители 
	Производители в стране-импортере проигрывают, так как конкуренция более дешевого импортного товара вытесняет их с рынка, вынуждая сворачивать производство
	Производители в стране- экспортере выигрывают, так как расширяют производство и продают продукцию по более высокой цене

	Страна в целом
	Общий выигрыш страны импортера = Выигрыш потребителей – Проигрыш производителей
	Общий выигрыш страны – экспортера = Выигрыш производителей – Проигрыш потребителей


Тема 7.5 Особенности ценообразования на мировом рынке.

С экономическим содержанием цены и механизмом ценообразования на внутреннем рынке студенты хорошо знакомы. Тот же рыночный механизм и его атрибуты - спрос и предложение - остаются в качестве ценообразующего фактора и на мировом рынке. Тем не менее мировой рынок - более слож​ное экономическое явление, имеющее ряд специфических особенностей, ко​торые проявляются в ценообразовании. Одной из таких особенностей являет​ся более острая и труднее познаваемая конкуренция, да и конкурентов там больше, чем на внутреннем рынке. Производитель-экспортер вынужден по​стоянно сравнивать свои издержки производства с мировыми издержками, Ко второй специфике мирового рынка относится далеко не одинаковое вме​шательство государства в экономику вообще и во внешнеэкономические от​ношения в особенности. Кроме издержек по производству и реализации про​дукции, т.е. издержек производства и обращения, на мировом рынке увели​чиваются затраты по изучению рынка, продвижению товара на рынок, согла​сованию и заключению контрактов и др. В экономической литературе они называются трансакционными, или маркетинговыми, т.е. издержками по осуществлению рыночных сделок.


Наконец, в рамках мирового рынка факторы производства менее мобильны: свобода передвижения товаров, капитала, услуг и рабочей силы зна​чительно ниже, чем в рамках национального государства. Перемещение факторов производства сдерживается государственными границами, отношениями в валютной сфере, что противодействует выравниванию затрат и прибыли. Все это отражается на формировании мировых цен.

К сказанному следует добавить еще несколько компетенций. Одной из них является отсутствие в международной торговле, а значит и на мировом рынке системы контроля за ценами и связанных с ним государственного регулирования цен. Ко второй дополнительной компетенции относится влияние на цены внешнеторговых сделок международного разделения труда, как в производстве, так и сбыте товара – является ли данный товар результатом специализированного экспортного производства или экспортируется как излишек над национальным спросом и потреблением. И компетенция третья: отсутствие на современном мировом рынке валютной монополии, наличие многовалютной среды, в которой выбирается валюта цены на договорной основе экспортером и импортером товара.

Мировой рынок характеризуется множественностью цен, что связано с
политикой цен компаний, внешнеторговыми операциями государства, торгово-политическими и валютными факторами.

На практике множественность цен означает наличие ряда цен на один и тот же товар одинакового качества при прочих равных условиях поставок (таможенные пошлины, транспортные расходы и т.д.).
Выделяют несколько уровней цен фактической реализации товаров: 1) цены по обычным коммерческим сделкам; 2) цены по бартерным соглашени​ям; 3) цены по программам помощи и т.д. Не все цены реализации на внеш​нем рынке суть мировые цены. Чтобы при множественности цен реализации товаров выделить мировую цену, надо, чтобы она удовлетворяла ряду требо​ваний. Во-первых, мировой может считаться цена крупных коммерческих и постоянных сделок. Во-вторых, платежи должны осуществляться в свободно конвертируемой валюте (скв), так как расчет в неконвертируемой валюте не​редко приводит к завышению цены. В-третьих, мировыми могут быть при​знаны цены сделок, осуществляемых в важнейших центрах международной торговли, где регулярно производятся крупные экспортные или импортные операции. 
В – четвертых, т.е. неотягощенной какими-либо дополнительными обязательствами.

По отдельным конкретным товарам наиболее представительными, приближающимися к мировым ценам на сырье, могут быть признаны экспортные цены основных его производителей, а также импортные цены западно​европейских рынков и цены крупнейших бирж. Так, по алюминию это экс​портные цены Канады, по каучуку - цены Сингапурской биржи, по пушнине - цены Нью-Йоркских и Лондонских аукционов, по цветным металлам - бир​жевые котировки Лондонской биржи металлов.

В международном экономическом и статистическом анализе принято выделять две основные группы цен: на продукцию обрабатывающей про​мышленности и на сырье. Используем и мы эту классификацию. В первой группе в качестве мировых цен, как правило, выступают экспортные цены крупных компаний-продуцентов и экспортеров этой продукции. Базой экс​портных цен являются формируемые этими компаниями цены на внутреннем рынке.

Опять же в порядке напоминания отметим, что при исчислении цены в этих компаниях в основном используют метод полных и метод прямых за​трат, причем первый - главенствующий, так как он более удобен и прост в применении. Полные затраты включают затраты на материалы, рабочую си​лу, косвенные расходы и ожидаемую прибыль.

Метод прямых затрат состоит в установлении цены путем добавления к прямым (переменным) затратам на единицу продукции определенной над​бавки и постоянные затраты. При этом постоянные расходы предприятия как системы не распределяются но отдельным продуктам, а погашаются из раз​ницы между суммами цен реализации и переменными затратами - разницы, которая получила название «добавленной», или «маржинальной», прибыли.

Характерной чертой мировых рынков машин и оборудования являются существенные различия в мировых ценах на однородную продукцию в зависимости от выбора продуцента-экспортера из-за больших различий в их издержках. Кроме того, в усилении однородности мировых цен на машины и оборудование важную роль играют еще четыре фактора; входящие в соответствующие компетенции.


 1. Учет в цене отдельных фаз жизненного цикла товаров: фаза внедрения, роста и зрелости; второй фактор - степень универсальности соответствующих машин и оборудования; третий - взаимосвязь значительной части мировой торговли машинами и оборудованием с инвестиционными процес​сами в странах импортерах. Это способствует распространению финансиро​вания покупки машин и оборудования с помощью предоставления покупате​лям кредитов, Наконец, в последней трети XX столетия на мировые (да и внутренние) цены оказывают существенное влияние (иногда до 60% цены поставки) сопутствующие услуги, оказываемые продуцентом и экспортером какого-либо товара импортеру или конечному потребителю в шеф-монтаже, гарантированном ремонте, инжиниринге, консалтинге и др. Формирование мировых цен на сырьевые товары также обладает рядом черт. Но прежде все​го уместным будет напомнить, что в группу сырьевых товаров в соответст​вии с классификацией статистического бюро ООН включаются энергоресур​сы (нефть, уголь и пр.), минеральное сырье (железная руда, бокситы и др.), сельскохозяйственные продукты, удобрения, цветные металлы. Важнейшая особенность мировых цен сырьевых товаров состоит в том, что решающую роль в определении их уровня играют не внутренние издержки и цены, а со​отношение спроса и предложения на соответствующих мировых рынках. Именно это соотношение определяет тот уровень издержек, который высту​пает как бы регулятором мировых (экспортных) цен; продуценты-экспортеры с подобным «регулирующим» уровнем издержек получают нормальную при​быль; продуценты-экспортеры с меньшим уровнем издержек извлекают больше прибыли, а производители-экспортеры с более высоким уровнем из​держек вынуждены довольствоваться меньшей прибыльностью (если вообще их производство рентабельно).

2.
Сочетание цен основных продуцентов и экспортеров, с одной стороны, и биржевых котировок - с другой в качестве мировых цен для большинства сырьевых товаров.

3.
Множественность цен основных производителей-экспортеров, иг​рающих роль мировых цен по ряду сырьевых товаров. Множественность цен
поддерживается наличием региональных зон (западно-европейская, амери​канская и т.д.) сырьевых товаров, использованием различных валют для выражения этих цен (при господствующей роли доллара США), нарушением
баланса спроса и предложения на эти товары.

4.
Особая роль в формировании цен на мировых рынках сырьевых то​
варов тех государств или групп государств, которые выступают в качестве
ведущих экспортеров и/или импортеров соответствующих товаров. Причем
группы государств - основных продуцентов и экспортеров чаще всего функционируют в виде так называемых межгосударственных ассоциаций производителей, пытающихся влиять (и иногда небезуспешно, например ОПЕК) в
выгодном для себя направлении на формирование и динамику мировых цен 
экспортируемых ими сырьевых товаров.  К группе сырьевых товаров относят энергоносители, минеральное сельскохозяйственное сырье, продовольственные товары, лесопродукция, сельскохозяйственные удобрения, гербициды и другие сырьевые материалы. Нередко изменение мировых цен на сырьевые товары изменяет архитектуру международной торговли. Так, из-за роста цен, а не объема экспорта сырья из Африки увеличился в 2010г. по объему на 6 процентов, а по стоимости – в долларах США – на 28 процентов. Ниже иллюстрируем данные о движении цен на сырье в мировом масштабе.

Таблица 7.5

Данные о движении цен (%)

	
	2008
	2009
	2010
	2000-2010
	2005-2010

	1. Сырьевые товары
	28
	-30
	+26
	+10
	+8

	2. Металлы
	-8
	-20
	+48
	+13
	+15

	3. Сырье для производства напитков
	+23
	+2
	+14
	+9
	+12

	4. Продовольствие
	+23
	-15
	+12
	+6
	+8

	5.Сельскохозяйственное сырье
	-1
	-17
	+33
	+2
	+5

	6. Энергоносители 
	+40
	-37
	+26
	+11
	+8


Источник: БИКИ. 19 мая 2010.

В целях учета и анализа конъюнктуры на мировом рынке существуют различные виды публикуемых цен. Публикация цен является одним из источников сведений об этих ценах. К публикуемым ценам относятся:

1) Справочные цены. Это цены оптовой или внешней торговли в экс​портных прейскурантах, которые не являются ценами конкретных сделок, а чаще «ценами продавца». В процессе заключения сделок уровень реальных цен оказывается ниже. Тем не менее изучение справочных цен весьма важно с точки зрения анализа тенденций мировых цен на те или иные товары.
2) Цены статистики внешней торговли. Они отражают цены реальных сделок в международной торговле. Исчисляются довольно просто: стоимость экспорта или/и отдельных товаров делится на их количество. Хотя цены ста​тистики и не показывают цены конкретного товара (в одну товарную пози​цию включаются однородные, но различные по своим техническим характе​ристикам и качеству товары, например, легковые автомобили разных стран и марок), но они отражают динамику внешнеторговых цен отдельных стран и мировых цен.
3) Цены биржевых котировок, отражающие реальные цены сделок на бирже. Однако с учетом того, что на биржах широкое распространение име​ют спекулятивные операции, изменения биржевых котировок в каждый дан​ный момент могут не отражать действительных тенденций в движении цен.
4) Цены аукционов, показывающие реальные цены сделок на аукцио​нах;
5) Цены фактических сделок и контрактов публикуются очень редко и потому не могут быть важным источником сведений о мировых ценах. Три последних вида публикуемых цен являются ценами реальных сделок и при​знаются в качестве мировых. Немировыми ценами являются цены бартерных и компенсационных соглашений, а также цены при продаже товаров в кредит.

К компетенциям в области мировых цен относят такие ценообразующие факторы. Во- первых, это часто экономические факторы, действующие независимо от вида продукции – экономический цикл, в котором находится страна, состояние спроса и предложения, инфляционное давление. Во-вторых, конкретно - экономические факторы издержек производства, прибыль, налоги и сборы, потребительские свойства товара: качество, надежность, внешний вид, престижность. В третью компетенцию ценообразующего сегмента входят специфические факторы: государственное регулирование внешней торговли, валюта цены. И замыкают компетенции ценообразующих факторов внеэкономические атрибуты: международная политическая обстановка в регионе местонахождения экспортера и импортера товара, а также военное положение стран - транзиторов, не говоря уже о странах партнеров.


Таким образом, проблема ценообразования на мировом рынке включает в себя чрезвычайно разнообразные компетенции, усвоение которых требует от обучающихся большого труда и серьезного отношения.

Тема 7.6 Формы внешней торговли.
Тема 7.6.1 Биржевая торговля.

По своему функциональному назначению коммерческими посредниками стали международные торговые биржи, международные торги, международные аукционы и некоторые другие институты. Многие экономисты – международники считают такие институты формами организации внешней торговли. Одной из таких форм является биржевая торговля. «Биржа- регулярно функционирующий, организованно определяемый оптовый рынок однородных товаров, на котором заключаются сделки купли-продажи крупных партий товаров.» Биржа играет «роль посредника в торговых операциях».
 Однако следует подчеркнуть, что сама товарная биржа не осуществляет торгово-посредническую деятельность, а лишь создает для нее условия. Торговлю осуществляют брокерские конторы и биржевые брокеры. Хотя уверенно полагаю, что студенты имеют представление о брокерах товарных бирж, но в порядке напоминания повторю еще раз: брокер - биржевой работник, участник рынка, агент рыночных отношений, выступающий в роли посредника между продавцами и покупателями товаров. Он действует по поручению своих клиентов и за их счет, получая плату или вознаграждение в виде комиссионных при заключении сделки. В роли брокера могут выступать отдельные физические лица, фирмы, организации.


Для понимания сущности биржевой торговли следует перечислить ее отличительные признаки:

1. регулярность возобновления торговли и организованность рынка;

2. подчиненность определенным правилам, заранее установленным нормам (у каждой биржи свой устав, свои правила торговли), которые надо соблюдать;

3. установление стандартов на товары;
4. котировка цен;

5. арбитраж - урегулирование споров;

6. информационная деятельность биржи

7. совершение сделок в отсутствие самого товара;

8. торговля массовыми однородными товарами, качественно сравнимыми, отдельные партии которых полностью взаимозаменяемы.

Кроме того дополнительные черты приобретает фьючерская биржевая торговля:

9. фиктивный характер сделок, целью которых является не потребительская, а ценовая стоимость товара;

10. полная унификация  большей части условий сделки (количество товара, срок поставки).

Среди ключевых понятий биржевой торговли более значимым следует считать понятие биржевого товара. Ведь на бирже осуществляются сделки купли-продажи товаров с определенными характеристиками. Товарная биржа концентрирует оптовый товарооборот по массовым, прежде всего сырьевым и продовольственным товаром. Количество биржевых товаров, которые реализуются через товарные биржи, не очень велико и колеблется на протяжении последних более 50 лет в диапазоне 50-70 товаров. Условно их можно свести в следующие группы:

а) продукция растительного происхождения: зерно, сахар, чай, кофе, какао, каучук, хлопок, джут, кукуруза, пальмовое масло;

б) продукция животного происхождения: мороженое мясо, птица, яйцо, кожа, шерсть, щетина и т.д.;

в) энергоносители, смазочные материалы (масла), химикаты, нефть: бензин, мазут, кокс, спирт, аммиак;

г) металлы, изделия из них и полуфабрикаты: железные руды, алюминий, драгоценные металлы (золото, серебро, платина, палладий), олово, медь, никель, цинк, свинец, лом металлов.

Вещественные биржевые товары по номенклатуре традиционно делят на две группы: сельскохозяйственные и лесные товары и продукты их переработки (около 50 видов)коло 20 видов промышленное сырье и полуфабрикаты () две группы: сельскохозяйственные и лесные товары и продукты их переработки , промышленное сырье и полуфабрикаты (около 20 видов).

При этом, согласно с биржевым стандартом продаваемый на бирже товар должен соответствовать определенным качествам по ряду параметров и характеристик (например, медь определенной степени чистоты, алюминий определенной кондиции). Этот биржевой стандарт гарантируется биржей, ее «добрым именем». Поэтому, если какой-то товар куплен биржей – это гарантия качества.

Другое важное условие современной биржевой торговли – установление определенных минимальных партий продаваемых товаров (лот). Причем этот минимальный размер (лот) составляет немалую величину. Так, на Лондонской бирже цветных металлов («Лондон Металл Эксчейндж») установлены стандартные партии для меди, цинка, свинца – 25 тонн, для олова- 5 тонн. Отклонение от стандартного веса не должны превышать + 2 %. На Чикагской товарной бирже («Чикаго Борд оф Трейд») стандартизированное количество зерна, предлагаемого для покупки (продажи), составляет 5000 бушелей (такая партия называется «контракт», 1 бушель – 27. 2 кг, значит 5 тыс. бушелей равно 136 тоннам, т.е. 1 контракт равен 136 тонн, а размер одного контракта по соебобам равен 100 коротких тонн (987,185 кг)).

Преимущество установления минимальной партии очевидно - это сохраняет и упрощает торговлю, но столь же очевидно и негативное следствие – мелкому покупателю, да и не каждому продавцу услуга брокерской конторы не нужна. Он не потребит 25 тонн металла, как и не сможет продавать 136 тонн зерна одним лотом, значит, те потребит 25 тонн металла, как и не сможет продавать 136 тонн зерна одним лотом, значит, видно товарная биржа рассчитана только на крупных клиентов.

Заканчивая характеристику биржевой торговли, считаю необходимым отметить новые тенденции в биржевой практике.

Во-первых, сокращается (или, по крайней мере, не растет) число биржевых товаров. Если в эпоху свободной конкуренции цен и расцвете бирж на них обращались более 200 видов товаров, то теперь число их наименований составляет не более 70. 

Во-вторых, торговля основными сельскохозяйственными товарами (зерновые, кофе, какао, сахар) стала осуществляться государственными или частными коммерческими организациями в соответствии с международными товарными соглашениями минуя биржи.

В-третьих, меняются и функции бирж: из мировых товарных рынков биржи превращаются в центры спекулятивных операций.

На товарных биржах совершаются два вида сделок: на реальный товар («cnom») и срочные (фьючерсные) сделки.

Сделки «cnom» совершаются, когда продавцы или покупатели действительно намерены продавать или приобрести реально существующий товар. Продавцы реального товара обязаны доставить его на склад биржи в установленные биржевыми правилами сроки, обычно в течение 15 дней. За сданный товар продавец получает свидетельство – варрант, которое передается покупателю против платежа. Варрант – это товаросопроводительный документ, свидетельство о сохранности и залоговая, которые продавец хранит в банке и представляет покупателю при наступлении срока поставки товара. Кроме того, сделки на реальный товар могут заключаться с поставкой через более длительные сроки – 3-4 месяца. Такие сделки называют «форвард». Поскольку за столь длительный срок котировки (биржевая цена) на товар могут изменяться, цены сделок «форвард» устанавливаются с поправками к сделкам «cnom», учитывающим их возможную динамику.

Срочные (фьючерсные) сделки совершаются с целью спекуляции или страхования (хеджирования). В настоящее время наибольший удельный вес принадлежит фьючерсной биржевой торговле.

Спекулятивные и страховые операции всегда состоят из двух сделок: фьючерсных – на продажу или приобретение еще несуществующего товара и обратных им – офсетных. Например, биржевой игрок решил заработать на понижении цен. Он дает указание брокеру продать «фьючерс» с поставкой через три-четыре месяца. Допустим, товар продан за 10 тыс. долларов, а через три-четыре месяца его котировка (биржевая цена) упала до 9 тыс. долларов. Биржевой игрок дает указание брокеру совершать офсетную операцию – купить такую же партию товара, но за 9 тыс. долларов. Проведенная офсетная операция называется «ликвидацией фьючерсного контракта».

Поскольку участники фьючерсных операций не имеют ввиду поставку или получение реального товара, они ведут все дела с расчетной палатой биржи. В нашем гипотетическом примере биржевой игрок представит в расчетную палату «фьючерс» на продажу партию товара за 10 тыс. долларов, офсетный контракт на приобретение такой же партии товара за 9 тыс. долларов и положит себе в карман разницу в 1 тыс. долларов.

Поэтому фьючерсные сделки заключаются на определенное число контрактов, а не на количество товара (количество товара определяется числом заключенных контрактов) и только на один стандартный вид товара, установленный данной биржей. Это так называемый базисный сорт. Иногда, помимо базисного сорта, биржа устанавливает еще несколько сортов, которые могут заменять базисный сорт. Расчет при этом производится на основе котировки базисного сорта со скидкой (дисконтом) по установленным нормам за товар более низкого сорта с надбавкой (премией) за товар более высокого сорта (в биржевой торговле хлопком скидки обозначаются термином «оффс», а надбавки – «онс»). Продавцу предоставляется право выбора сорта товара, предлагаемого к поставке (в пределах допустимого по общим условиям).

Инфраструктура фьючерсного рынка состоит из трех частей.

1. Биржа, о которой мы уже дали информацию, действует как некоммерческая организация, основная цель деятельности которой – организация и координация работы всех подразделений, обеспечивающих функционирование фьючерсного рынка (расчетной палаты биржевых складов, членов биржи и расчетной палаты, независимых центров анализа качества баржевого товара и других).

2. Расчетной палаты, являющейся центральным звеном биржевой инфраструктуры. Она является органом, гарантирущим исполнение обязательств по биржевым контрактам (фьючерсам) и осуществляющим расчеты между участниками биржевой торговли. Поэтому при расчетах стороны сделок берут обязательства именно перед расчетной палатой. Расчетная палата организует все расчеты по операциям с фьючерсными (биржевыми) контрактами и осуществляет функцию оперативного регулирования биржевой торговли, цель которого – обеспечение сбалансированности фьючерсного  рынка. Кроме того, в функцию расчетной палаты входит конроль за поставкой товара (контролируется передача варрантов). Но привлечением вкладов и выдачей кредитов расчетная палата не занимается.
3. 3. Системы биржевых складов, представляющих собой отдельные совершенно независимые от биржи юридические лица, зарегистрированные на бирже и включенные в список официальных биржевых складов. Такие склады осуществляют хранение товаров, поступающих в качестве исполнения обязательств по фьючерсным контрактам, в строгом соответствии с условиями, установленными биржей.
При заключении сделки и покупатель, и продавец контракта вносят гарантийный задаток, взнос (маржу), являющийся финансовым обеспечением способности покупателя и продавца выполнить обязательства по фьючерсному контракту - продать или купить товар, если позиция не компенсирована к моменту истечения срока контракта. Размер его устанавливается Расчетной палатой и дифференцируется в зависимости от типа продавца (производитель, посредник и т.п.; для первый он в 1,5-2 раза ниже). При неустойчивости рынка обычно требуется больший взнос, при стабильности рыночной конъюнктуры взнос меньше. Кроме того, различают взносы на хеджевые и спекулятивные счета. На хеджевые счета, как менее рискованные, биржи и брокерские фирмы обычно устанавливают меньшие размеры взносов. На величину задатка влияют также степень нестабильности цен и время, остающееся до момента поставки товара. Величина гарантийного задатка устанавливается от 5 до 18% стоимости контракта. В месяц поставки товара по контракту гарантийный задаток может достигать 100% стоимости товара.
На фьючерсных рынках кроме получения прибыли от роста цен при покупке фьючерсных контрактов или падения цен при их продаже можно извлечь выгоду из спрэда, т.е. разницы цен при одновременной покупке и продаже двух разных фьючерсных контрактов на один и тот же товар (сделка бабочки). Начиная такую операцию, участник торгов учитывает в большей мере соотношение цен на два контракта, чем абсолютные их уровни. Контракт, расцененный как дешевый, он покупает, в то время как контракт, оказавшийся дорогим, продает. Если движение цен на рынке идет в ожидаемом направлении, биржевой игрок получает прибыль от изменения в соотношении цен на контракты. Такие сделки менее рисковые и защищены по своей природе, и, таким образом, менее рискованны, чем простые фьючерсные сделки. Спрэдинг практически всегда может обеспечить защиту от потерь, связанных с неожиданными колебаниями цен или их крайней неустойчивостью.
7.6.2 Встречная торговля товарами

Встречная торговля — самый давний вид международной торговли, заключавшийся ранее в натуральном обмене товарами. В современных условиях она приобрела новое содержание и получила определенное развитие в международном товарообмене. К встречной торговле относятся такие внешнеторговые операции, при совершении которых в едином контракте фиксируются твердые обязательства контрагентов произвести полный или частично сбалансированный обмен товарами. Во втором случае разница в стоимости покрывается денежными платежами.

Таким образом, суть встречной торговли заключается в полной или частичной оплате импорта встречным экспортом. Одной из особенностей встречной торговли является расширение практики встречных закупок экспортерами тех товаров, которые не используются для своей страны, а заранее предназначаются для продажи в других странах. Большое распространение получила практика перепоручения сбыта закупаемых экспортером встречных товаров специальным торговым компаниям.

По экономической сущности встречная торговля включает две стадии обмена: на первой стадии — экспортная операция, на второй — встречная импортная. Затем может быть стадия реализации товаров на внутреннем рынке или дополнительная экспортная операция. Многооперациоиность встречной торговли ведет к снижению эффективности экспорта вследствие необходимости дополнительного финансирования процесса обращения товаров - через посредников. Кроме того, из-за удлинения цикла, экспортной операции во времени увеличиваются сроки оборота денежных средств, что ведет к росту расходов па обращение. Тем не менее встречная торговля в последние годы интенсивно развивается. Она занимает 40% мирового товарооборота и в ней участвуют более 100 стран.

Бартерные операции. Это наиболее традиционная разновидность встречной торговли, безвалютный, но оцененный, сбалансированный обмен товарами. Гарантией эквивалентности могут быть мировые цены, рассчитанные на основе доказательных конкурентных материалов.

Использование договорных цен может удовлетворять хозрасчетные интересы отдельных предприятий, но не отвечает общегосударственным интересам.

Бартерный контракт — два контракта купли-продажи. Условия обоих контрактов должны быть полностью идентичны (по штрафным санкциям, условиям страхования, форс-мажорным условиям и др.). При бартерных операциях взаимные претензии решаются дополнительными поставками или удержанием товаров. Например, если основной экспортер опоздал с поставкой, то на сумму штрафа он должен поставить дополнительное количество товара, но в контракте должно быть указано, какими товарами будет осуществляться дополнительная поставка, так как товары и по стоимости, и по дефицитности различны.

В бартерных операциях участвуют, банки, но они играют роль простых кредиторов на период от поставки до реализации встречного товара. Бартерный контракт носит разовый характер.

Встречные закупки. В большинстве случаев экспортеры принимают на себя встречные обязательства по закупкам под давлением импортеров, но встречный товар покупают не на полную сумму экспорта. Величина встречных закупок зависит от остроты конкуренции между экспортерами и колеблется от 5 до 100% сумм экспортных контрактов. Стремясь компенсировать потери, экспортеры повышают цены на экспортируемые товары. По данным ООН, они не превышают следующих размеров: 3% -при объеме встречных обязательств до 10% суммы основного экспортного контракта; 6% -при обязательствах до 20%; 10% - до 30%; 20% - до 50%.

Выкуп устаревшей продукции. При поставке новых товаров экспортер выкупает устаревшие модели, а их остаточная стоимость засчитывается в стоимость новых товаров. Выкуп устаревшей продукции является одним из эффективных способов увеличения продаж в условиях жесткой конкуренции на рынках сбыта. Наиболее широко этот способ торговли применяется при сбыте легковых автомобилей, сельхозмашин. ЭВМ и др. В Западной Европе в конце 80-х годов более 70% новых легковых автомобилей сбывалось при выкупе устаревших моделей.

При выкупе товаров длительного пользования фирмы-изготовители обновляют эти товары и реализуют их на том же рынке более бедным слоям населения («секонд хэнд»). Много такой продукции приобретают развивающиеся страны. Это позволяет компаниям получать прибыли даже при затратах на выкуп, реновацию и повторный сбыт.
Операции с давальческим сырьем. Операции с давальческим сырьем имеют признаки встречной торговли, они являются сбалансированными, безвалютными и заранее оцененными. По заключенным контрактам одна из сторон экспортирует исходное сырье и импортирует продукты переработки или готовую продукцию, другая - перерабатывает это сырье (называемое давальческим) своими средствами. За переработку экспортеры сырья осуществляют дополнительную поставку.

Как и во встречной торговле, взаимные обязательства сторон оформляются одним контрактом. Оценке подлежит стоимость сырья, переработки и готовой продукции. В этом операции по переработке давальческого сырья отвечают принципам подрядных договоров.

Компенсационные операции. От бартерной сделки компенсационная сделка отличается двумя моментами:

1) в бартерной сделке обменивают товар на товар, а в компенсационной - список товаров на список товаров:
2) бартерная операция строго сбалансирована, а в компенсационной сделке может быть разница между стоимостью взаимных поставок.
Техника осуществления компенсационной сделки такова:
· каждый контрагент готовит два списка товаров: в одном товары, которые он может предложить, в другом - товары, которые он хотел бы приобрести;

· на переговорах контрагенты обсуждают номенклатуру поставляемых товаров и в результате составляют два списка;

· контракт подписывается с /двумя перечнями товаров, поставляемых друг другу, с указаниями цен.

Если между суммами поставляемых товаров есть разница, то она должна храниться контрагентом-должником на специальном счете в банке страны контрагента, поставляющего товар на большую сумму. Эта разница должна быть потрачена должником в стране контрагента, поэтому она называется неконвертируемым сальдо.
7.6.3 Торговля готовой продукцией
Торговля готовой продукцией, предназначенной для конечного потребления, осуществляется напрямую или через посредников. Готовая продукция делится па четыре группы:

1) машины, оборудование, приборы;
2) сырьевые товары;
3) продовольственные товары;
4) потребительские товары.

Особенности торговли машинами и оборудованием заключаются в следующем:

· отношения между продавцом и покупателем, как правило, не завершаются после поставки товара;

· почти все виды машин и оборудования проходят предпродажный сервис за счет продавца (распаковка, расконсервация, проверка заводских регулировок, обкатка, монтаж);

· послепродажный сервис должен обеспечить бесперебойную работу оборудования в течение всего времени его физического износа, которое разделяется на гарантийный и послегарантийный периоды.

Поэтому, подписывая контракт на импорт машинотехнических изделий, импортеру необходимо также заключить контракт на монтаж оборудования, контракт на обучение местного персонала работе на оборудовании, контракт на техническое обслуживание приобретенного оборудования в гарантийный и в послегарантийный периоды, а также контракт на поставку дополнительного комплекта запчастей.

Экспортно-импортные операции с сырьевыми товарами имеют следующие особенности:

· контракты на поставку сырья носят долгосрочный характер, так как импортер стремится обеспечить себе непрерывный процесс производства на импортируемом сырье;

· длительность сделок приводит к необходимости ежегодно индексировать цены;

-
для обеспечения непрерывности производственных процессов должен строго
соблюдаться график равномерной поставки сырья.

Особенность торговли продовольственными товарами состоит в том, что потребители не закупают товары на внешнем рынке самостоятельно. Закупку осуществляют посреднические фирмы за свой счет по оптовым ценам, которые ниже цен реализации на рынках сбыта.

Операции с потребительскими товарами также осуществляются через посредников. Реализации товаров обязательно должны предшествовать реклама и пробные продажи. Успех сбыта потребительских товаров определяется качеством и широким ассортиментом товаров.

В разобранном виде наиболее часто экспортируются машины, оборудование, строительные конструкции, мебель и др. На ввоз продукции в разобранном виде развивающиеся страны обычно устанавливают пониженные таможенные пошлины. Это делается для того, чтобы стимулировать именно этот способ поставки, так как он содействует развитию национальной промышленности и повышению занятости внутри страны.

Поставщики из промышленно развитых стран с высоким уровнем заработной платы стремятся получить дополнительную прибыль за счет сборки изделий в странах с более низкой стоимостью рабочей силы. В некоторых случаях конструкция экспортируемой продукции такова, что ее транспортировка на рынки сбыта дешевле в разобранном виде, чем в собранном. Например, транспортировка морем тракторов в разобранном виде в 2 3 раза дешевле, чем заранее собранных.

Однако использование этого способа выхода на внешние рынки предъявляет дополнительные требования к экспортерам:

· изделие должно быть разобрано в такой степени, чтобы его сборка не потребовала слишком высокой квалификации иностранных рабочих при сохранении, однако, высокого качества собранного изделия;

· точность изготовления отдельных частей и агрегатов должна полностью исключать необходимость в подгоночных работах при сборке;

· разделение изделия на узлы должно дать максимальную экономию на транспортных расходах;

график поставок узлов и деталей должен обеспечивать непрерывность и ритмичность сборки изделия на территории импортера;

-склады запасов узлов и деталей за границей должны быть оптимальными по объему, так как значительные запасы замедляют оборот капитала, а малые повышают опасность сбоя сборочного производства.

Особое внимание при подписании контрактов следует уделять четкому разделению ответственности за качество готовой продукции между поставщиками и фирмами, непосредственно выполняющими сборочные работы.
7.6.4 Аукционная торговля товарами

Международные товарные аукционы представляют собой специально организованные, периодически действующие в определенных местах рынки, на которых путем публичных тортов в заранее обусловленное время и в специально назначенном месте производится продажа предварительно осмотренных покупателем товаров, переходящих в собственность покупателя, предложившего наиболее высокую цепу. На аукционах производится продажа товаров, обладающих индивидуальными свойствами. Это исключает возможность замены партий одинаковых по названию товаров, так как они могут иметь различные свойства: качество, внешний вид, вкус и т. д. Поэтому аукционные товары до продажи на аукционе должны быть осмотрены или дегустированы покупателем. Предварительный осмотр - обязательное условие аукционной торговли, так как ни устроители аукциона, ни продавцы после продажи товара с аукциона не принимают никаких претензий к качеству товара (кроме скрытых дефектов).

Основными предметами торга на международных аукционах являются пушно-меховые товары (сырье и переработанные), немытая шерсть, щетина, чай, табак, овощи, фрукты, цветы, рыба, тропические породы леса, скот (в основном лошади). Для первых из пяти перечисленных групп товаров аукцион является важнейшей формой реализации на международном рынке.

Для каждого аукционного товара исторически сложились свои центры аукционной торговли. По пушнине и меховому сырью во всем мире ежегодно проводится более 150 международных аукционов. Главные центры аукционной торговли норкой - Нью-Йорк, Монреаль, Лондон, Копенгаген, Осло, Стокгольм, Санкт-Петербург. Для последних лет характерно значительное увеличение объемов продаж норки на аукционах в Скандинавских странах при одновременном уменьшении значения аукционов в Нью-Йорке и Лондоне. Пушные аукционы организуются также в ФРГ, Италии, Франции, Гонконге. Южной Корее, КНР. Японии, но их роль незначительна.

Для аукционной торговли чаем характерно перемещение в места производства этого товара. Индия через аукционы в Калькутте и Кочине продает около 70% всего экспортируемого чая и через аукционы в Лондоне - 30%. Шри-Ланка около 70% вывозимого чая продает через аукционы Коломбо и 30% - через Лондонский аукцион. Индонезия реализует чай через аукционы в Лондоне, Гамбурге и Антверпене. Африканские страны подавляющую часть экспортируемого чая реализуют через аукционы в Найроби (Кения) и в Малави. Например, через аукционы в Найроби продается 85 - 90% кенийского чая. На этих аукционах продается также чай из Танзании. Уганды, а иногда из Конго. Родезии. Мозамбика и с Маврикия.

Аукционы торговли табаком регулярно проводятся в Нью-Йорке, Амстердаме, Бремене. Лусаке (Замбия), Лимбе (Малави); цветами - в Амстердаме: овощами и фруктами - в Антверпене и Амстердаме; рыбой - в США и портах западноевропейских стран (кроме Исландии и Норвегии); лошадьми - в Довиле (Франция), Лондоне, Москве.

Техника проведения аукционов по различным товарам имеет свои специфические особенности, определяемые в первую очередь характером товара. Однако сам порядок проведения аукционов повсеместно примерно одинаков. В нем различают четыре стадии: подготовку аукциона, осмотр товара, аукционный торг, оформление и исполнение аукционной сделки.

Подготовка, например, пушного аукциона начинается за 2-3 месяца. Владелец, желающий реализовать свой товар на аукционе, доставляет его на склад аукционной компании. Специалисты аукционной компании производят необходимую сортировку и подборку товара по возможно однородным качественным признакам. Рассортированный товар разбивается на партии, которые называются лотами. В лот подбирается товар, однородный по качеству: чем ценнее шкурки, тем их меньше в лоте. Например, лот белки, как правило, состоит из 3 тыс. шкурок, норки 150-350 шкурок, каракуля - 300-700 шкурок, соболя 5-50 шкурок. Каждому лоту присваивается номер, под которым он заносится в каталог данного аукциона с указанием сорта и количества единиц в данном лоте.

Одновременно с подготовкой аукционных лотов и образцов подготавливается специальный каталог. Он содержит перечень всех лотов, предлагаемых к продаже, с указанием номера каждого из них, сорта и количества единиц товара в каждом лоте. В каталог помещаются условия аукционной продажи, где указан порядок осмотра товаров, порядок продажи, фиксация цен, порядок заключения контрактов, право продажи товара третьим лицам, порядок снятия товара с торгов, порядок оплаты аукционных товаров с указанием банков, через которые должно производиться открытие аккредитивов и оплата. В условиях указывается, какой процент взимается со стоимости купленных товаров в пользу администрации аукциона, и устанавливается порядок разрешения возможных споров между сторонами. В каталоге также сообщаются дата открытия аукциона, время, установленное для осмотра товаров и проведения торгов, а также последний день платежа за приобретенные товары.

В подготовку аукциона входит оповещение возможных покупателей о месте и времени его проведения. Осмотр товаров покупателями, предполагающими принять участие в аукционном торге, - это вторая стадия в проведении аукциона. Осмотр товаров обычно начинается за неделю или 10 дней до открытия торгов.

Техника проведения торгов на аукционе сводится к следующему. Аукционатор объявляет номер очередной партии лота, предлагаемого к продаже, и одновременно с этим на специальном табло загорается названный номер. Аукционатор называет исходную продажную цену, которая обычно является примерной рыночной ценой, существовавшей в доаукционный период. Если никто из покупателей не подаст ему знак поднятием руки или карандаша, кивком головы или выкриком «да» о своем согласии купить товар, аукционатор снижает цену до тех пор, тюка один из покупателей не выразит свое желание купить его. Если один или несколько покупателей подадут знак о своем желании купить данный лот. аукционатор повышает цену. Начинается торг. Покупатели подают знак -аукционатор набавляет цену. Надбавка к цене стандартна и составляет, например, при цене до 10 дол,- 10 центов, при цене свыше 10 дол. - 25 центов.

Если после троекратного вопроса аукпионатора «кто больше?» не следует нового предложения о повышении цены со стороны покупателей, аукционатор ударяет молотком в знак того, что торг но данной партии закончен и она считается купленной тем покупателем, который предложил наивысшую цену. Покупателю, купившему первый лот в стринге и желающему приобрести по той же цене другие лоты из .тайной партии (стринга). дается предпочтение перед другими покупателями.

В случае возникновения разногласий за администрацией аукциона сохраняется право перепродажи любого лота. Всякие претензии должны быть заявлены администрации до начала продажи следующего лота.

Администрация аукциона вправе снять с аукциона любой лот. пока он не продан, без объяснения причин. После продажи всех лотов непроданные лоты могут снова быть выставлены для продажи. Темп аукционных торгов очень высок, и для продажи одной партии (лога) в среднем требуется менее 30 секунд. Таким образом за час иногда продают более 300 лотов. На пушных аукционах в Санкт-Петербурге, например, в течение 9 часов продается до 1 млн. шкурок норки. Порядок проведения аукционов по другим товарам, в принципе, не отличается от порядка проведения пушных аукционов.

В некоторых странах на аукционах используются понижательные способы назначения цены. Они носят название «голландские». Такая система проведения аукционного торга широко применяется, в частности, при продаже овощей и фруктов, рыбы. В Голландии эта механизированная система используется на 150 аукционах. Кроме того, она широко применяется в Дании, ФРГ и Бельгии и в меньшей степени - во Франции. Италии и Канаде.

Заключительная стадия аукциона состоит в оформлении сделки и передаче товара покупателю. Во время аукциона или на следующий день администрация аукциона вручает покупателю контракты на купленный товар; эти контракты подписываются покупателем и являются для него обязательными. Оригинал контракта возвращается аукциону, а копия остается у покупателя.

Фирма-покупатель переводит в банк стоимость сделки на два счета: 30% на счет аукциона, а на 70% стоимости сделки открывается безотзывный подтвержденный аккредитив в пользу аукциона. После предоставления аукционом документарного аккредитива банк переводит деньги на счет аукциона, который рассчитывается с поставщиком товара. В случае неуплаты за товар в течение 21 дня сделка считается расторгнутой, а понесенные аукционом убытки покрываются за счет 30%-ного аванса покупателя.
7.6.5 Международные торги
Международные торги - способ закупки товара, размещения заказов и выдачи подрядов, который предполагает привлечение к определенному, заранее установленному сроку предложений от нескольких поставщиков или подрядчиков разных стран и заключение контракта с тем из них, предложение которого наиболее выгодно организаторам торгов (по ценам и другим коммерческим и техническим условиям).

Торги в современных условиях получили довольно широкое распространение. Они играют важную роль в поиске и отборе контрагентов для заключения сделок на поставку машин и оборудования, строительство объектов «под ключ». Наиболее часто торги как метод закупок применяются развивающимися странами.

В связи с наличием государственной собственности в промышленно развитых странах торги часто применяются для осуществления закупок и выполнения подрядных работ государственными хозяйственными предприятиями - электростанциями, угольными шахтами, железными дорогами и т. д. Наибольшее количество торгов проводится в ЮАР, Австралии и Новой Зеландии, а также в США, Канаде, Франции, ФРГ, Италии и Исландии.

В зависимости от способа проведения различаются торги открытые (публичные) и закрытые (ограниченные или негласные).

К участию в открытых торгах привлекаются все желающие фирмы и организации как местные, так и иностранные. На открытых торгах обычно размещаются заказы на стандартное и универсальное оборудование, а также на относительно небольшие по объему подрядные работы.

В закрытых торгах участвуют лишь фирмы, которым заблаговременно высылаются специальные приглашения. На закрытых торгах, как правило, размещаются заказы на уникальное, сложное и специальное оборудование, комплектные предприятия и пр. К закрытым торгам прибегают и в случаях размещения срочных заказов. К участию в закрытых торгах привлекается обычно небольшое число наиболее солидных, известных в данной области фирм, имеющих большой опыт и хорошо технически вооруженных.

В практике проведения торгов на оборудование встречаются, хотя и весьма редко, так называемые единичные торги. При единичных торгах их организаторы обращаются только к одной фирме без привлечения конкурентов, но с соблюдением внешней формы торгов и процедуры торгов по правилам данной страны. Единичные торги проводятся в исключительных случаях, когда оборудование или другой товар может быть приобретен лишь у единственной фирмы-монополиста, а заключение обычного контракта для государственных организаций запрещается законами данной страны.

Торги проводятся, как правило, по местонахождению объявивших их организаций, но могут проводиться их организаторами и в других странах. В проведении торгов можно выделить несколько этапов: подготовительная работа по проведению торгов; представление предложений участниками торгов; выбор поставщика; подписание контракта с фирмой, выигравшей торги.

В подготовку торгов входит разработка технических и коммерческих условий торгов, именуемых тендерной документацией, и ознакомление с ней потенциальных участников торгов - оферентов.

В ходе первого этапа - подготовительной работы по проведению торгов импортер выступает как их организатор и заказчик. На основе тендерного законодательства своей страны он определяет виды и формы тендерных документов, представляемых участниками торгов; требования по их заполнению; сроки, устанавливаемые для подачи предложений, считая с даты публикации или извещения о предстоящих торгах; критерии оценки предложений и порядок заключения контракта с участником, выигравшим торги.

В тендерных условиях указываются:

-наименование и количество оборудования или другого товара, намечаемого к закупке (или характер объекта, его мощность, производительность, объем услуг);

- все основные технические условия;

- основные коммерческие условия, в том числе сроки поставки, порядок
установления цен. базисные условия поставки, условия платежа, другая информация.

В тендерных условиях сообщаются также условия арбитража, штрафов, гарантий, требования, связанные с обеспечением технического обслуживания оборудования (включая поставку запасных частей).

От оферента (участника торгов) требуется строгое соблюдение всех положений и требований, указанных в условиях торгов (общих и технических), а также составление предложений в строго определенной форме. Организаторы торгов имеют право не только отклонять, но и совсем не рассматривать предложения, не соответствующие оговоренным условиям.

Представление предложений участниками торгов - второй этап проведения торгов. Предложения, поступающие на торги, носят название «тендер», или «бид». Как правило, при открытых торгах тендеры подаются в письменном виде, хотя в ряде случаев устная форма не исключается.

Участники торгов в представляемых тендерах указывают свои цены. При торгах на подрядно-строительные работы условия торгов содержат смету расходов, т. е. максимальную стоимость, которая будет оплачена. В этом случае цены в тендерах указываются как определенный процент скидки с обусловленной суммы, которую может представить участник торга. По требованию организатора торгов фирма, приславшая тендер, обязана представить, кроме указанных выше сведений о фирме, следующие документы: свидетельство торговой палаты, банка или другого авторитетного учреждения о том, что данное предприятие по своим техническим и экономическим возможностям в состоянии выполнить заказ; справку банка страны, где организуются торги, о внесении залога.

Выбор поставщика - третий этап проведения торгов. В назначенный день и час организация, объявившая торги, вскрывает конверты с поступившими предложениями для ознакомления со всеми представленными предложениями с целью выявления их соответствия тендерным условиям, сравнения полученных предложений по коммерческим условиям, изучения административного и делового досье фирм-оферентов. Конкурсный выбор выигравшего торги оферента всегда проводится в закрытом порядке (независимо от вида торгов).
Выбор поставщика и присуждение заказа могут последовать непосредственно после вскрытия и оглашения поступивших тендеров в тех случаях, когда речь идет о выборе предложения с самыми низкими ценами при аналогичных других условиях конкурентных предложений. Однако чаще всего, в особенности при поставках оборудования, принятие окончательного решения о выборе поставщика и присуждении заказа производится вышестоящей организацией через определенный период времени (иногда через несколько недель или месяцев). Это объясняется тем, что сравнение тендеров, оценка выгодности каждого из них требуют известного времени. Необходимо сравнить большое число технических показателей, учесть разнообразные коммерческие условия, охватывающие не только цены и срок поставки, но и длительность кредита, форму расчета, условия поставки и приемки товаров. Практика торгов, кроме того, допускает отдельные уточнения тендеров после вскрытия конвертов и их оглашения, а в некоторых случаях - уторговывание некоторых условий тендеров, что также задерживает выбор поставщика.

В конкурсном отборе решающую роль могут играть не только цена и другие коммерческие условия, но и качество производимых оферентами изделий, наиболее приемлемые для заказчика сроки исполнения контракта, порядок выполнения работ, возможное привлечение в случае необходимости квалифицированных субпоставщиков или субподрядчиков.

Подписание контракта с фирмой, выигравшей торги - четвертый этап проведения торгов. Условия этих контрактов практически не отличаются от условий обычных контрактов купли-продажи.

Тема 7.7 Характеристика международного контракта купли – продажи.


На протяжении длительного времени международный контракт купли-продажи составлялся в произвольной форме, что нередко порождало юридические коллизии. Во избежание подобных случаев и оказания методокоммерческой и юридической помощи экспортерам и импортерам ООН приняла Венскую конвенцию о праве международных договоров (1969г.), вступившую в силу в 1980г. Венская конвенция обобщает обычные международно-правовые нормы, касающиеся права договоров между субъектами разного уровня – от государств до отдельных фирм, а также содержит ряд новых норм, вытекающих из практики и тенденций, существующих в международной жизни в настоящее время.
 Рекомендации Венской конвенции легли в основу Типового образца международного контракта купли-продажи.

Контракт купли-продажи представляет собой коммерческий документ, оформляющий внешнеторговую сделку, в котором содержится письменная договоренность сторон о поставке товара: обязательство экспортера передать определенное имущество в собственность импортера и обязательство импортера принять это имущество и уплатить за него определенную денежную сумму, или обязательство сторон выполнить условия товарообменов сделки.

При заключении внешнеторговой сделки стороны должны определиться, право какого государства будет применяться для регулирования формы заключения сделки, прав и обязанностей сторон. Это связано с тем, что национальные законы, регулирующие отношения по международным торговым сделкам, отличаются большим разнообразием и содержат по одним и тем же вопросам зачастую противоположные предписания. В зависимости от того, право какого государства будет применяться при решении спора, во многих случаях предопределяется установление факта заключения контракта, объем требований, которые может предъявить одна сторона другой, момент перехода риска от одной стороны к другой в отношении товара, особенно при его транспортировании.

Регулирование заключения контракта купли-продажи и те права и обязанности экспортера и импортера, которые возникают из такого договора, унифицированы в упомянутой выше Конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров. Конвенция не касается действительности договора или каких-либо из его положений или любого обычая, а также последствий, которые может иметь договор в отношении права собственности на проданный товар, что, следовательно, будет регулироваться национальным законодательством страны, материальное право которой стороны договорились применять в отношении данного контракта. Если одна из сторон контракта находится в стране, не присоединившейся к Конвенции (что очень может быть), то Конвенция не будет применима к такой сделке, если только в силу норм международного местного права к договору не применимо право страны, в которой находится предприятие второго участника сделки.


В контракте купли-продажи непременным условием является переход права собственности на товар от продавца к покупателю. В этом состоит основное отличие договора купли-продажи от всех других видов договоров – арендного, лицензионного, страхования и других, где не содержится условие о переходе права собственности на товар, а предметом договора является либо право пользования товаром, либо предоставление услуг. 

В международной торговой практике существуют самые разнообразные контракты, их содержание зависит от операции, которую собираются совершить контрагенты. Но, несмотря на все разнообразие видов контрактов, в основе каждого из них лежат положения классического или типового образца контракта купли-продажи.

Прежде чем заключить контракт, стороны тщательно согласовывают все его пункты, пока не будет достигнута полная договоренность по каждому из них.

Одна сторона разрабатывает проект контракта, другая его изучает, дополняет, изменяет; если все спорные моменты улажены, стороны заключают контракт, и с этого момента возникают все права и обязанности сторон по контракту.

Применяемые во внешней торговле контракты содержат различные условия, характеризующие товар, служащий предметом купли-продажи, определяющие коммерческие особенности сделки, права и обязанности сторон, взаимные обязательства сторон по операциям, обеспечивающим исполнение контракта. Все условия контракта можно классифицировать следующим образом:

1.  с точки зрения их обязательности для экспортера и импортера;

2.  с точки зрения их универсальности.

Многие зарубежные фирмы разрабатывают так называемые  «Общие условия поставок», в которых собраны универсальные условия. Эти «Общие условия поставок» применимы для всех внешнеторговых контрактов данной фирмы и печатаются на обратной стороне фирменных бланков или на отдельном бланке, который прилагается к контракту и является его неотъемлемой частью. В тексте контракта, к которому прилагаются «Общие условия поставок» обязательно делается ссылка на это приложение.

При заключении контрактов нужно учитывать применяемые в стране контрагента торговые обычаи, так как они играют большую роль при разрешении споров между сторонами. Такие торговые обычаи обычно излагаются в биржевых правилах, составляемых биржевыми комитетами, в специальных сборниках торговых палат, в материалах различных комиссий по внешней торговле, действующих при ООН, в типовых контрактах и решениях арбитражных судов. Напомним еще раз: под торговым обычаем понимается сложившееся в международной торговой практике единообразное общепризнанное правило, заключающее в себе ясное и определенное положение по вопросу, к которому оно относится. Роль этих правил состоит в том, что, если, например, в экспортном контракте имеются какие-то неясности или неточности по какому-либо пункту или вообще отсутствует какой-то пункт, который обычно должен быть в контракте, скажем, отсутствует описание тары, то это значит, что стороны, применяя международный торговый обычай, считают, что тара должна соответствовать обычно принятой для перевозки таких товаров с учетом способа перевозки.

Международные контакты купли-продажи могут иметь различные виды, а также выделяться некоторыми особенностями.

Во-первых, контракт разовой поставки (contract for a single shipment) – единовременное соглашение (сделка), которое предусматривает поставку согласованного количества товара к определенной дате, сроку, периоду времени. Поставка товаров производится один или несколько раз в течение установленного срока.

  Во-вторых, контракт с периодической поставкой (contract for regular/periodic deliveries) – предусматривает регулярную (периодическую) поставку определенного количества партий товара, на протяжении установленного в условиях контракта срока, который может быть коротким – краткосрочный контракт, обычно один год, и долгосрочным, продолжительностью 5-10, а иногда и 15-20 лет.

В-третьих, контракт на поставку комплексного оборудования (contract for the supply of complete equipment) отличается многообразием, весьма сложным содержанием, обилием различных условий, тонкостей в формулировках обязанностей продавца и покупателя, увеличением перечня обязанностей продавца предполагает осуществление тесных связей с покупателем-заказчиком до и после поставки оборудования.

Следует учитывать, что сформулировать все условия договора достаточно полно и четко трудно. Практически, при заключении договора невозможно предусмотреть все возможные вопросы, которые могут возникнуть при его исполнении.

Контракт купли-продажи содержит следующие основные условия:

- определение и термины;

- предмет и объект поставки (наименование, качество и количество товара);

- срок и место поставки;

- базисные условия поставки;

- цена и общая стоимость поставки;

- скидки и льготы;

- условия, сроки и порядок платежа;

- валютные риски;

- порядок сдачи-приемки товара;

- способы определения качества и количества товара;

- порядок претензий и санкций;

- порядок разрешения споров;

- обстоятельства непреодолимой силы (форс-мажор);

- применимое право и толкование контракта;

- юридические адреса сторон и банковские реквизиты;

- подписи экспортера и импортера.

Стороны контракта купли-продажи – экспортер и импортер – берут на себя конкретные обязательства, обусловленные контрактом. Основными для экспортера являются: поставка товара, передача относящихся к нему документов и прав собственности на товар; для импортера – уплата цены за товар и принятие поставленного товара.

В контракт вносят также положения, общие для обязательств экспортера и импортера:

- понятие, порядок исчисления убытков и их возмещения при возможном нарушении обязательств одной из сторон;

- порядок уплаты различных сборов, налогов, пошлин;

- санкции при просрочке платежа, а также нарушении иных обязательств;

- транспортный и валютный риск (transport and exchange risks);

- особые условия страхования продукции;

- принципы освобождения от ответственности (release from liability);

- право на приостановление исполнения обязательств;

- порядок досрочного расторжения контракта (cancellation of a contract).

При подготовке и составлении контракта важно сформулировать все его условия с достаточной полнотой и четкостью.

Структурно международный контракт купли – продажи имеет следующие разделы, первым из которых является преамбула.

Преамбула предшествует тексту контракта и начинается со слова «контракт» в середине страницы, после которого следует номер контракта. Ниже, справа, пишется дата, а слева указывается место заключения контракта. Далее в преамбуле четко указываются фирменные наименования сторон, т.е. те наименования, под которыми они зарегистрированы в своей стране и местонахождение контрагентов (название страны и города). В преамбуле также дается определение сторон как контрагентов, например, «Экспортер» и «Импортер», «Заказчик» и «Поставщик». Сначала определяется, какая из сторон является «Экспортером», а затем – какая «Импортером».
Иногда в преамбуле дается ссылка на предшествующие документы, например, в   преамбуле   перед   словами   «заключили   настоящий   контракт»   может   быть написано: «во исполнение соглашения о намерениях от 11 января 2011г.», или «в счет протокола № 1 от 10 января 2011г.».
Преамбула, как раздел контракта не нумеруется. Первым нумеруемым разделам является следующий раздел.

1. Предмет и объект контракта.

После преамбулы следует описание предмета контракта и устанавливается его точное наименование, характеристика, модель, сорт и т.д.

Если товар требует более подробной характеристики или ассортимент товара широк по наименованиям и количеству, то все это указывается в приложении к договору (спецификации), которое является неотъемлемой частью контракта, о чем делается   соответствующая   оговорка   в   тексте   контракта.   При поставке оборудования в характеристику товара входят, например, определение его производительности, мощности, расхода топлива, габаритные размеры, вес. При определении ассортимента товара указывают вид, фасон, сорт поставляемого товара. Если контрактом предусмотрена поставка товаров разных качественных характеристик или различного ассортимента, то обычно они перечисляются в спецификации, прилагаемой к контракту и составляющей его неотъемлемую часть,    о   чем    в контракте делается соответствующая    оговорка.   Исходя   из свойств товара и условий его перевозки определяются и требования к упаковке. При этом обязательно указывается цель и назначение экспортно-импортного товара (промышленное производство, поставка давальческого сырья по кооперации производства, комплектация изделия и т.д.)

2. Срок и дата поставки.

Под сроком поставки товара понимается момент, когда экспортер обязан передать товар в собственность импортера или по его поручению лицу, действующему от его имени. Оговоренное в контракте количество товара может быть поставлено единовременно или по частям (partial delivery). При единовременной поставке устанавливается один срок поставки. При поставке по частям в контракте указываются промежуточные сроки поставки.

Срок поставки в контракте купли-продажи может быть установлен определением календарного дня поставки или определением периода, в течение которого должна быть произведена поставка (календарный месяц, квартал или год, дата месяца или квартала, промежуток между определенными датами). При обозначении срока поставки календарным месяцем, кварталом или годом добавляются слова «в течение» (within) или «не позднее» (prior to...). При периодических поставках срок может обозначаться словами «ежемесячно», «ежеквартально». В долгосрочных контрактах обычно устанавливаются общий срок действия контракта и промежуточные сроки, которые могут быть определены либо сразу на весь срок действия, либо в конце каждого календарного   года      на      следующий      год.   Принятые   в   торговле   термины «немедленная поставка» (immediate delivery), «без задержки» (delivery without delay), «товар в наличии на месте», «со склада» (from stock) и другие используются обычно в тех случаях, когда между заключением контракта и его выполнением проходит небольшой срок. Наиболее часто встречается термин «немедленная поставка». Под немедленной понимается поставка в течение определенного количества дней после заключения контракта, которое определяется торговыми обычаями и практикой торговли отдельными товарами и составляет обычно от 1 до 14 дней, а в отдельных случаях более. Например, торговый дом АЯКС предлагает поставку вычислительной техники в период 28 дней после оплаты счета.


В контракте может быть предусмотрено право экспортера поставить свой товар досрочно. Если это право не оговорено в контракте, досрочная поставка (prior/early delivery) возможна только с согласия импортера. 
Датой поставки называется дата передачи товара в распоряжение покупателя. В зависимости от способа поставки, датой поставки может считаться:

· дата документа (date of grant), выдаваемого транспортной организацией, принявшей товар для перевозки (например, дата коносамента или штурманской расписки; дата штемпеля пограничной станции на железнодорожной накладной; дата авианакладной и т.д.);

· дата расписки транспортно-экспедиторской фирмы в приеме груза для дальнейшей отправки по назначению;

· дата подписания приемо-сдаточного акта комиссией заказчика и представителем поставщика и выдачи поставщиком заказчику сертификата на право собственности (в контрактах на суда);

· дата подписания приемо-сдаточного акта комиссией заказчика и представителем поставщика после поставки последней партии, без которой невозможно использовать все ранее поставленное оборудование (в контрактах на комплексное оборудование).

Дата важна для складского свидетельства (warehouse receipt - WR; warehouse warrant — W.W.) в случае, если импортер несвоевременно предоставит транспорт и экспортер воспользуется своим правом передать товар на склад на хранение за счет импортера.
3. Базисные условия поставки товара.

Базисными условиями в контракте купли-продажи называют условия, которые определяют обязанности экспортера и импортера доставке товара и устанавливают момент перехода риска случайной гибели или повреждения товара с продавца на покупателя. Таким образом, базисные условия определяют, кто несет расходы, связанные с транспортировкой товара от продавца-экспортера к покупателю-импортеру (базисные условия во внутренней торговле не применяются). Эти расходы весьма разнообразны и составляют иногда 40—50% цены товара. Они могут включать: расходы по подготовке товара к отгрузке (проверка качества и количества, отбор проб, упаковка); оплату погрузки товара на перевозочные средства внутреннего перевозчика; оплату перевозки товара от пункта отправления до основных транспортных средств; оплату расходов по погрузке товара на основные транспортные средства в пункте  «Х» экспорта;   оплату   стоимости    транспортировки    товара    международным транспортом; оплату  страхования груза в пути при морских перевозках; расходы по хранению товара в пути и перегрузке; расходы по выгрузке товара в пункте назначения; расходы по доставке товара от пункта назначения на склад импортера; оплату таможенных пошлин, налогов и сборов при переходе таможенной границы. Расходы по доставке товара, которые несет продавец, включаются в цену товара. Эти условия называются базисными, потому что они устанавливают базис цены товара и оказывают влияние на уровень его общей цены.

В практике осуществления международной торговой деятельности и реализации внешнеторговых контрактов купли-продажи встречаются случаи, когда стороны недостаточно осведомлены о различиях в местной торговой практике стран-контрагентов. В силу многообразия торговых обычаев толкование и применение одних и тех же терминов и понятий в разных странах может быть различным, что нередко служит источником трений, споров, конфликтов и поводом для судебных разбирательств.

Главная цель Incoterms( — четкое определение условий контракта в отношении обязательств экспортера по доставке товаров импортеру и унификация обязанностей сторон контракта. Диапазон базисных условий Incoterms весьма широк и охватывает все необходимые и достаточные варианты — от случая, когда вся ответственность лежит на импортере, до случая, когда вся ответственность лежит на экспортере.
Существуют некоторые аспекты, которые должны непременно найти свое отражение в условиях контракта:

· обеспечение экспортных и импортных лицензий;

· оформление документов надлежащей формы и содержания;

· определение типа страховки товара;

· порядок уведомления другой стороны контракта о всех принятых мерах при определенных обстоятельствах;

· упаковка товара;
· порядок оплаты проверочных операций.

Следует сразу оговорить, что ссылки на эти правила в контракте между экспортером и имортером ни в коей мере не распространяются на контрактные отношения с перевозчиками.
4. Цена товара (контракта).

Цена продукции (price of goods) или товара — важнейшая его характеристика и существенное условие сделки. Цена должна быть указана в контракте с необходимой и достаточной точностью и полнотой описания, а при необходимости с оговорками, разъяснениями и дополнениями.

Существует более трех десятков терминов и фразеологических формул, определяющих цену и ее составляющие. Все они различны по содержанию и целям применения.

При установлении цены товара в контрактах особо определяются: единица измерения (contract unit of measure), за которую устанавливается цена (price); базис цены (price basis); валюта цены (currency of price); способ определения и фиксации цены, уровень цены. Выбор единицы измерения товара, за которую устанавливается цена,    зависит от характера товара и от практики, сложившейся в торговле данным товаром на внешнем рынке. Цена в контракте может быть установлена:

-за определенную количественную единицу (unit), или за определенное
число  единиц (number of units) товара,  обычно применяемых в торговле данным товаром (вес, длина, площадь, объем, штуки, комплекты и т.д.), или в счетных единицах (сотня, дюжина и т.д.). Употребляемые при этом термины: единица веса (unit of weight); единица длины (linear measure); единица площади (square measure); единица объема (cubic measure); комплект (set); штука (piece);

- за весовую единицу, исходя из базисного содержания основного вещества в товаре (для таких товаров, как руды, концентраты, химикалии и другие);

-
за весовую единицу в зависимости от колебаний наружного веса,
содержания посторонних примесей и влажности (market weight);

-за единицу сделки — минимальное количество товара или ценных бумаг, необходимых и достаточных для совершения сделки.

При      поставке      продукции      множественного      ассортимента цена устанавливается за единицу товара каждого вида или сорта отдельно. При поставке по одному контракту продукции разной номенклатуры цены указываются в спецификации (price specification), составляющей неотъемлемую часть контракта. При поставках комплектного оборудования цены устанавливаются по позициям на каждую номенклатурную единицу и также указываются в спецификации.

Если за основу цены принимается весовая единица, указывается категория брутто и/или нетто. В контракте должна присутствовать оговорка о включении в цену стоимости тары и/или упаковки.

Базисная цена (base price) — цена товара, которая принимается в качестве базы при определении внешнеторговой цены данной продукции, а также индекса цен в международной торговле в целом и по отдельным видам товаров; базисная цена регулярно пересматривается с учетом изменений ассортимента внешнеторгового обмена на рынке.
5. Условия платежа.

Платеж — завершающая стадия взаиморасчетов в отношениях с партнером.

Условия платежа (terms of payment) — один из ключевых и сложных компонентов международного контракта. При определении условий платежа в контракте точно устанавливаются: валюта платежа; оговорки, направленные на уменьшение и устранение валютного риска — опасности курсовых потерь, связанных с изменением валюты платежа; способ платежа и формы расчетов, сроки и место платежа.

Валютные условия контракта (currency terms and conditions of a contract)—условия, которые согласовываются во внешнеторговых контрактах. Эти условия включают такие элементы, как валюту цены контракта; валюту платежа; курс пересчета валюты цены в валюту платежа для тех случаев, когда они не совпадают; оговорки, защищающие партнеров от валютного риска. В практике международных взаиморасчетов используется несколько понятий валюты.

Обратимая, свободно конвертируемая (СКВ) (hard/convertible currency), — валюта, которая может быть беспрепятственно обменена на другую валюту.

Частично-конвертируемая (ЧKB) (limited convertible currency) национальная валюта стран, в которых применяются валютные ограничения для резидентов и по отдельным видам обменных операций; как правило, ЧKB обменивается только на некоторые иностранные валюты и не по всем видам международного платежного оборота. Российский рубль может быть отнесен к частично-конвертируемым валютам.

Блокированная (blocked currency), или замкнутая, неконвертируемая (inconvertible currency), — национальная валюта, циркуляция которой контролируется правительством; используется для платежей только внутри одной страны и не обменивается на другие иностранные валюты.

Резервная (reserve currency) — валюта какой-либо страны, наиболее часто применяемая для расчетов по внешнеторговым операциям, иностранным инвестициям, при определении цен и т.д. и используемая поэтому   в   качестве резерва международных платежных средств (в этой валюте центральные банки государств накапливают резервы средств для международных расчетов). В настоящее время к резервным валютам относятся: английский фунт стерлингов, американский доллар,  швейцарский франк, японская йена. В настоящее время на долю американского доллара приходится более половины валютных резервов.

Твердая (hard currency) — валюта, устойчивая по отношению к собственному номиналу, а также курсам других   валют,   обеспеченная   золотом   или   другими ценностями. К твердым валютам прежде всего относятся доллар США, японская йена   и   другие   устойчивые   валюты   ряда стран.

При использовании валюты для операций, связанных с платежами по контракту, применяются понятия валютных ограничений и оговорок, валютного риска и валютного курса.

Валютная оговорка (currency clause) — условие контракта, фиксирующее курс одной валюты относительно другой во избежание потерь от девальвации (devaluation) или ревальвации (revaluation). Валютная оговорка может содержать соглашения партнеров о разрешении вопросов платежей при изменении курсов валют контракта, а также условия распределения валютного риска.

Валютные ограничения (exchange restrictions) — система экономических, правовых, организационных мер, регламентирующих операции с национальной и иностранной валютой, золотом и т.п. Система включает ограничение и определение порядка платежей по внешнеторговым и финансовым операциям, частичное или полное запрещение свободной купли и продажи иностранной валюты. Основной причиной валютных ограничений является нехватка валюты, давление внешней задолженности, расстройство платежных балансов.

Стороны обычно устанавливают в контракте конкретные сроки платежа (date of payment).Самый надежный и подкупающий своей простотой способ - наличный расчет при получении заказа или товара (cash with order). Финансовый риск при такой операции сводится к минимуму. Аналогичен метод «платеж наличными» (cash on delivery).
Распространен способ платежа под документы (sight payment) - заказчик или импортер переводит согласованную цену товара на счет продавца по получению, например, отгрузочных документов. Привлекателен и не требует пояснений способ «наличные против документов».

Однако, отгрузка товара выполняется на риск экспортера — он должен быть уверен, что товар оплатят. Необходимо иметь гарантии или знать финансовое положение покупателя и его честность.

Если сроки не установлены прямо или косвенно, то платеж обычно производится через определенное число дней после уведомления экспортером импортера о том, что товар предоставлен в его распоряжение; при других условиях поставки - через определенное число дней после уведомления экспортером импортера об отправке товара (в зависимости от торговых обычаев, принятых в международной практике).

Способы платежа (manner of payment) определяют, когда производится оплата товара по отношению к его фактической поставке. Основные способы платежа: наличный платеж, платеж с авансом и платеж в кредит. При поставках сложного оборудования с длительным сроком изготовления, как правило, используется сочетание всех трех способов.

Платеж может быть осуществлен при посредничестве банка или непосредственно между партнерами по сделке. Формы расчетов связаны с использованием различных видов банковских и кредитных средств платежа. Наличные денежные знаки в международных коммерческих сделках обычно не применяются.

Основными формами расчетов являются: инкассовая, аккредитивная, по открытому счету, путем телеграфных и почтовых переводов, чековая, вексельная. Подавляющая часть расчетов по международным коммерческим сделкам осуществляется в инкассовой и аккредитивной формах. Все перечисленные формы расчетов находятся в тесной взаимной связи и часто переплетаются между собой. К особым формам финансирования и расчетов по экспортно-импортным операциям относят факторинг, финансовый лизинг и другие.
6. Упаковка и маркировка товара.

Упаковка продукции и товаров — один из важнейших компонентов контракта.

Стоимость упаковки потребительских товаров для розничной торговли с учетом красочного оформления доходит иногда до трети стоимости собственно товара.

Упаковка играет определяющую роль при транспортировке продукции, предохраняет ее от повреждения и расхищения в пути следования.

Маркировка дает возможность индивидуализировать товар. Она несет емкую и точную информацию о стране происхождения товара, производителе, собственнике товара, количестве и весовых характеристиках, принадлежности к контракту и направлении следования. Маркировка также несет защитные функции и содержит указания о способе обращения с товаром при погрузке и выгрузке, возможной неоднократной перевалке, методах строповки и укладки, хранения, защиты от воздействия окружающей среды, наличии опасных компонентов и др.

Если в контракте нет особых указаний относительно упаковки товара (cargo packing), продавец должен отгрузить товар в упаковке, применяемой обычно для экспортных товаров в стране продавца и обеспечивающей сохранность груза при перевозке с учетом возможных перегрузок, при надлежащем и обычном обращении с грузом.

В тех случаях, когда по роду товара и условиям его транспортировки упаковка является необходимой, в контракт вносятся условия, содержащие указания относительно вида и характера упаковки (type of packing), ее качества (quality of packing), размеров (size of packaging), способа оплаты, возвратности контейнеров, способа нанесения на упаковку маркировки (marking).

Упаковка должна служить носителем информации (рекламы и маркировки); предохранять продукцию или товар от порчи, хищения, повреждения и обеспечить формирование рациональных по габаритам и весу единиц для удобства складирования и хранения с учетом места и способа складирования и средств автоматизации. В частности, важно учитывать и указывать   возможность   вертикальной     нагрузки     при     складировании,     т.е. постановке     нескольких упаковок (ящиков, коробок, мешков) одну на другую; транспортировки, погрузки и выгрузки с учетом видов транспортных средств и транспортных путей следования груза; таможенных досмотров; продажи. 
Определение вида упаковки зависит от:

· особенностей товара, подлежащего упаковке;

· чувствительности продукции к ударам, вибрации, повреждениям;

-ценности продукции;

-видов возможных повреждений при складировании и транспортировке;

-действующих норм и законов, регламентирующих условия, требования и
порядок упаковки, маркировки и транспортировки обычных и опасных грузов.

Маркировка (marking) должна строго соответствовать требованиям покупателя и безусловно отвечать требованиям международных соглашений и конвенций для данного вида грузов. Надписи в маркировочных титулах обязательно должны быть сделаны на языке страны покупателя, а при длительной транспортировке по стране производителя дублироваться и на языке этой страны. В странах Западной Европы маркировочные надписи выполняются минимум на четырех языках. Следует точно помнить, что кириллица абсолютно непонятна на Западе, равно как нам с вами арабская вязь.

Маркировка должна всегда содержать минимальный набор сведений о грузе, его отправителе и получателе:

· наименование производителя (manufacturer's name);
· наименование отправителя (consignor);
· наименование получателя (consignee);
· номер заказа/контракта Gob/order number);

· общее количество единиц/мест груза (total number of packages);

· номер упаковочной единицы — с первого до последнего места;

· место назначения (destination) — страна, порт, станция назначения;

-марку (mark) «сделано в России» или в другом государстве 
-страну происхождения (made in...);

· точные габариты (dimension, size);
· весовые показатели - вес брутто (gross weight), нетто (net weight);

· инструкции по погрузке и выгрузке - не кантовать, верх, низ, стекло;

-инструкции или указания по строповке — места строповки, направление
строповых тросов, центр тяжести (обозначается красной линией) и другие;

· указания о нахождении инструкций или документации, спецификаций (packing list) поящичной, покипной и т.д.;

· указания о принадлежности, возвратности, многооборотности (reusable) тары;

· иные указания (special marking) во избежание опасности и в целях сохранности груза.

Надписи на упаковке должны быть четкими и хорошо различимыми, нанесены по трафарету (by pattern) контрастной несмываемой (indelible) или водоотталкивающей (water-repellent) краской, дублироваться на различных видных местах груза, удобных для прочтения, быть однозначными, соответствовать содержанию товара или груза. Одновременно могут быть использованы рисунки, графические указатели и знаки, соответствующие международным стандартам, указания мест строповки и направления тросов, и как непременный атрибут - торговая марка или эмблема фирмы.

7.  Контрактные условия транспортировки товаров и грузов
Транспортные условия (transport clause, terms of transportation) доставки грузов покупателю - важный раздел контракта.

В транспортных условиях контракта предусматриваются:

· вид (type of conveyance) и способ (method of transportation), а также сроки транспортировки груза (time of transportation);

· наименование перевозчика (Carrier's name);
-
наименование пункта/порта погрузки/выгрузки товара (place/port of
loading/unloading), пункта перевалки (place of transshipment), пункта

передачи груза (transfer of cargo);

-
выбор проформы чартера (pro forma charter), коносамента (pro forma bill of lоading), иного перевозочного документа (document of carnage) для оформления договора/контракта перевозки;

-
порядок уведомления о приходе транспорта на место или судна в порт
погрузки/выгрузки (arrival notice) и определение готовности (notice of the readiness)
судна к выполнению грузовых операций.

Условия, обеспечивающие выполнение контракта и применение санкций по нему (penalty under a contract):

-
положения, содержащие гарантии защиты интересов контрагентов от
нарушения контракта одной из сторон; обычно содержат определения санкций в виде пени (fine/penalty), неустойки (fine/penalty), штрафов (fine/penalty), уплачиваемых стороной, не выполнившей своих обязательств в отношении одного из условий контракта;

-порядок страхования транспортного риска (insurance against transport risks);
· нормы погрузки/выгрузки (rates of loading) и порядок исчисления сталийного времени (calculation of lay days);

· условия назначения транспортных экспедиторов (forwarding agents), стивидоров (stevedores) и судовых агентов (agents);

· ставки, условия и порядок оплаты перевозчику демерреджа и диспача (demurrage/dispatch rates, terms and payment);

· дополнения к контракту (contract appendix, addendum to a contract).

He все условия обязательно записываются в текст контракта. Часть транспортных условий применяется по умолчанию и вытекает из условий поставки, например, если таковые указаны в Incoterms.

Транспортировка товаров и грузов осуществляется по отдельным контрактам, заключаемым с перевозчиком стороной, указанной в условиях контракта на поставку товаров. Такие контракты имеют ряд особенностей для каждого из видов перевозок и учитывают сложившиеся обычаи. В значительной мере они формализованы и представляют собой хорошо отработанные формуляры, пригодные для автоматизированной обработки в информационных компьютерных сетях. 

8. Сдача-приемка товаров.

Сдача-приемка (acceptance of goods) — это один акт, который   в контракте может    быть     выражен     следующей     формулировкой:     «Товар считается поставленным продавцом и принятым покупателем...».

В контракте обычно устанавливается порядок сдачи-приемки, а именно: вид, срок и место фактической сдачи-приемки, способы проверки и методы
определения количества и качества фактически поставленного товара, кем
осуществляется сдача-приемка товара, какие документы оформляются в
удостоверение действий по сдаче-приемке.


Сдача товара перевозчику обычно считается  передачей товара  импортеру, если она сопровождается выдачей документов, исключающих контроль экспортера над товаром. Предъявление груза к перевозке экспортером (отправителем), прием его перевозчиком и сдача импортеру — составляют правовые обязанности сторон контракта перевозки груза/товара.

При исполнении этих обязанностей происходит проверка данных, характеризующих груз/товар (наименования, марки, количества, веса, состояния, упаковки). Соблюдение норм права перевозки и условий договора, либо обычаев перевозки данных грузов/товаров имеет важное значение для обеспечения сохранности грузов и выявления конкретных виновников в случаях повреждения грузов в пути.

Перевозчик несет ответственность за сохранность груза (safety of cargo) с момента приема груза к перевозке до выдачи его импортеру (получателю).

Границы и меры ответственности указываются в условиях договора перевозки и регулируются базисными условиями поставки.

По видам сдача-приемка может быть:

· предварительной (preliminary acceptance);
· окончательной (final acceptance);
· по количеству (quantity acceptance);
· по качеству (quality acceptance).
Предварительная сдача-приемка имеет целью осмотр товара на предприятии экспортера для установления соответствия его количества и    качества   условиям договора, а также для установления правильности упаковки и маркировки товара. В результате предварительной приемки товара импортер может забраковать (reject) товар в случае обнаружения недостатков в качестве (faulty goods) и количестве или потребовать устранения недостатков (eliminate defects). Аналогичную роль играет инспектирование предмета купли-продажи в процессе его изготовления.

Окончательная сдача-приемка имеет целью установить фактическое выполнение поставки в установленном месте и в надлежащий срок. Результаты такой сдачи - приемки являются обязательными для обеих сторон и кладутся в основу для расчета по сделке. Если в контракте содержится указание на окончательный характер сдачи-приемки, импортер впоследствии не вправе предъявлять требования при обнаружении дефектов.

Место фактической сдачи-приемки товара обычно точно устанавливается в договоре. Оно может быть обозначено как предприятие (premises) или склад (warehouse) экспортера, согласованный порт отгрузки (port of loading), железнодорожная станция отправления (forwarding station) или аэропорт; порт назначения (port of destination), пограничная (border station) или конечная железнодорожная станция (railway terminal) в стране назначения, склад импортера или конечный пункт реализации товара. В случае необходимости в контракте определяется место предварительной и окончательной приемки.

Сроки сдачи-приемки товара по количеству и по качеству, как правило, не совпадают. Импортер обычно обязан произвести количественную приемку немедленно по прибытии товара. Для качественной приемки часто устанавливаются более длительные сроки.

При приемке проверяется соответствие количества фактически
поставленного товара условиям контракта. Импортер не обязан принимать товар в большем или меньшем количестве, чем это обусловлено контрактом, при отсутствии оговорки «около». В контракте купли-продажи оговаривается способ определения количества товара, фактически поставленного экспортером и подлежащего
оплате   импортером.   Существуют   два   основных   способа определения количества, когда оно выражается в весовых или объемных единицах: по отгруженному (shipped weight) и по выгруженному весу (landed weight).

Приемка товара по качеству может осуществляться:

на     основе     документа,     подтверждающего     соответствие      качества поставленного товара условиям контракта;

- путем проверки качества фактически поставленного товара в месте приемки.

Проверка качества фактически поставленного товара может осуществляться путем проведения качественного анализа (qualitative analysis), сличения ранее отобранных образцов (comparison against sample), осмотра товара (inspection of goods), проведения инспектирования и испытаний (tests).

9.Гарантии, претензии, рекламации.

В контрактах обычно содержится условие, по которому экспортер принимает ответственность за качество товара в течение определенного гарантийного срока. В нем определяются объем предоставляемой продавцом гарантии, гарантийный срок, обязанности продавца в случае обнаружения дефектности товара или несоответствие его контракту.

Гарантийный срок эксплуатации - период времени, в течение которого изготовитель гарантирует стабильность показателей качества продукции в процессе ее эксплуатации,- при условии соблюдения потребителем правил эксплуатации.

Гарантийный срок хранения - период времени, в течение которого изготовитель гарантирует сохраняемость всех установленных стандартами эксплуатационных показателей и потребительских свойств продукции при условии соблюдения потребителем правил хранения.

Гарантийный срок годности - период времени, в течение которого изготовитель гарантирует все установленные стандартами эксплуатационные показатели и потребительские свойства продукции при условии соблюдения потребителем правил эксплуатации и хранения.

В условии гарантии обычно перечисляются также все случаи, на которые гарантия не распространяется.
Торговый обычай и добрый порядок предусматривают обязанность нарушивших имущественные права и законные интересы покупателя восстановить их добровольно, не ожидая предъявления претензии. Однако, если такового не происходит, потерпевшая сторона предъявляет претензию. Истец обязан до предъявления иска в арбитраж предварительно обратиться с претензией непосредственно к контрагенту (ответчику), а последний в течение указанного в законе срока (претензионного срока) обязан дать ответ на претензию.

Претензия (claim) определяется как жалоба, притязание, возражение. В рассматриваемой области законодательства «претензия» — требование, предъявляемое покупателем к своему контрагенту в целях восстановления нарушенных прав и урегулирования разногласий по любым хозяйственным отношениям,  в том числе и внешнеэкономическим.
Понятие рекламация применяется в более узком и частном смысле — это
претензия в связи с ненадлежащим качеством продукции, чаще всего по
продукции, на которую имеется гарантия и установлен гарантийный срок.
Предъявление претензии — это не только право, но и обязанность
предприятий и их руководителей, которые лично несут ответственность за
состояние претензией иной работы.


Рекламации могут предъявляться импортером только по таким вопросам, которые не являлись предметом приемки товара, произведенной в соответствии с условиями контракта, а также в тех случаях, когда обнаружено, что представленные экспортером документы не соответствуют фактическим данным, характеризующим выполнение поставки товара. Стороны в контракте устанавливают порядок предъявления рекламаций; сроки, в течение которых рекламации могут быть заявлены; права и обязанности сторон в связи с предъявлением рекламаций; способы урегулирования рекламации. Рекламация предъявляется в письменной форме и содержит следующие данные: наименование товара, его количество и местонахождение; основание для рекламации с указанием, в связи с какими именно недостатками она может быть предъявлена, конкретные требования импортера по урегулированию рекламации.

Рекламация обычно предъявляется письменно с приложением всех необходимых     доказательных     документов,     например,     актов     экспертизы, рекламационных     актов,     составленных
с
       участием представителя незаинтересованной компетентной организации, актов аварийных комиссаров, а также коносаментов, спецификаций, сертификатов о качестве, а при внутренних недостачах — упаковочных листов, копий телеграмм и сообщений. В указанных документах обязательно делается ссылка на номер контракта и транспортного документа. Датой предъявления рекламации считается дата почтового штемпеля места отправления.

Сроки предъявления рекламации, устанавливаемые в контракте, зависят, прежде всего, от характера поставляемого товара, а также от соотношения сил контрагентов. Обычно, чем больше преимуществ у импортера перед экспортером в их взаимоотношениях, тем более продолжителен срок предъявления рекламации. Очень часто в контрактах устанавливаются разные сроки для предъявления рекламаций по качеству и количеству. Обычно срок предъявления рекламаций по качеству более продолжительный, чем по количеству, так как скрытые дефекты в товаре трудно обнаружить сразу. По истечении указанного в контракте срока рекламации не принимаются.
10. Ответственность за нарушение контракта (штрафные санкции).

По стечению объективных или субъективных обстоятельств, а иногда вследствие умышленных действий или бездействия, одна сторона, а иногда и обе стороны, контракта не исполняют, частично не исполняют или исполняют ненадлежащим образом свои обязательства. При недостижении компромисса по доброй воле сторон, что адекватно изменению первоначально принятых условий сделки, наступает ответственность за такие нарушения. Трактовка понимания ответственности существенным образом зависит от вида сделки и внутренней природы взаимоотношений ее сторон.

Ответственность   в   международных   сделках   можно   разделить   по   трем основным признакам:

· безусловную ответственность (strict liability);
· условную ответственность (qualified liability);
· ответственность за вину (fault liability).
Ответственность и меры ответственности за нарушение контрактных обязательств в условиях свободной коммерческой деятельности обычно закрепляются в условиях сделки. Однако, ответственность в отношении сделки и ее последствий может проистекать и из закона, подзаконных и нормативных актов, применяемых по умолчанию. В отношении международных сделок стороны обязаны информировать друг друга о национальных законах и особенных требованиях к продукту или изделиям.

Ответственность за нарушение обязательства по контракту выражается в уплате кредитору определенной денежной суммы (или   иных   ценностей).

Неустойка, штраф (penalty) является наиболее распространенным последствием нарушения контрактного обязательства в связи с простотой определения причитающегося денежного вознаграждения. Неустойка — гарант исполнения обязательств и чаще всего в международном контракте включается в главу «Особые условия» или «Санкции», которыми предусматривается уплата в случае нарушения контракта виновной стороной определенной денежной суммы в твердом процентном отношении к обязательству. Неустойку можно в ряде случаев рассматривать как заранее исчисленные убытки. Уплата неустойки не зависит от того, потерпел ли фактически контрагент ущерб или нет. Потерпевшая сторона не должна доказывать наличие убытков, причиненных нарушением, и их размер, а может ограничиться только доказательством факта неисполнения обязательства. Даже если контрагент приобрел выгоду, он все равно имеет право требования   уплаты   неустойки. Уплата неустойки не освобождает должника от исполнения обязательств. Обычно   обязательства   и     соответственно     контракт прекращаются     его надлежащим   исполнением.   По   исполнении   обязательств прекращаются   все взаимные права и обязанности сторон, установленные гарантии и т.п.   Однако, в ряде случаев контракт прекращается в связи с  невозможностью исполнения, или   по   инициативе   одной,   или   согласию   обеих     сторон.     На практике предусматриваются и иные мотивы прекращения контракта:    замена исполнения,   новация,   соглашение   о   прекращении   обязательства   или   зачет. Реализация права на расторжение контракта вследствие нарушения его условий ограничена. Например,   по   контракту   купли-продажи   покупатель   не вправе заявить о расторжении контракта, если он не совершит таковое расторжение:

· в отношении просрочки в поставке - в течение разумного срока после того, как он узнал о том, что поставка осуществлена;

· в отношении любого другого нарушения контракта, исключая просрочку в поставке, — в течение разумного срока:

· после того, как он узнал или должен был узнать о таком нарушении;

· после истечения дополнительного срока, установленного имортером или после того, как экспортер заявил, что он не исполнит своих обязательств в течение такого дополнительного срока;

· после истечения любого другого дополнительного срока, указанного экспортером, или после того, как импортер заявил, что он не примет исполнения.
По сложившемуся международному экономическому праву к экспортеру можно предъявить в судебном порядке штрафные санкции в случае, если он нарушает сроки поставки товара с отклонением более чем на трое суток по сравнению с зафиксированным сроком в контракте, или, если поставленный товар не соответствует сертификату качества. К импортеру также применяются штрафные санкции в случае нарушения срока расчета  более чем на трое суток по отношению к согласованному сроку, оговоренному в контракте или при самовольном изменении валюты расчета.



11.Форс-мажорные и иные защитные оговорки.
Нарушение может быть «предвидимым», то есть совершенным до   срока исполнения обязательств. Стороны контракта всегда стремятся  защитить  себя от возможных нарушений и неисполнения введением в текст   условий   контракта различных защитных оговорок.

Политико-экономическая   ситуация   или   иные   факторы,      определяющие характер сделки и имеющие место на момент совершения контракта, с  течением времени могут измениться столь существенно (fundamentally different), что само существование   такой   сделки   является   нереальным   или   неразумным,   а     в отдельных    случаях    принципиально    невозможным.     Такие    обстоятельства существуют вне воли и предвидения сторон контракта. Они могут   трактоваться как коммерческая неосуществимость,   форс-мажор,   отпадение   основы   сделки, непреодолимая сила и др. в зависимости от доктрины   правовой   системы.   Все правовые     системы     предусматривают     освобождение     стороны     сделки     от ответственности за неисполнение обязательств, возникающих по   ряду   причин, относимых к разряду форс-мажорных или непреодолимой силы — чрезвычайные, непредвидимые, непредотвратимые. Однако сторона, для которой возникло форс-мажорное обстоятельство, обязана заблаговременно известить о нем своего партнера. 
Стороны не несут ответственности за неисполнение обязательств, если докажут, что это неисполнение было вызвано препятствием, находящимся вне их контроля и что нельзя было принять это препятствие в расчет   при   заключении контракта либо избежать препятствия или его последствий разумными и доступными способами или действиями.

Почти все контракты содержат условия, которые разрешают переносить срок исполнения контракта или вообще освобождают стороны от полного или частичного выполнения обязательств по контракту в случае наступления после заключения контракта не зависящих от сторон обстоятельств, препятствующих исполнению обязательств по контракту. Такие обстоятельства обычно именуются в контракте «непредвиденными»   или   «форс-мажорными»   (forcQ-majeure).

Обстоятельства непреодолимой силы можно разделить на несколько категорий. Это, в первую очередь, обстоятельства стихийно-природного свойства, которые в силу происхождения именуются за рубежом Act of God, что переводится как «Божье попущение». Это может быть — шторм, землетрясение, пожар (вызванный стихийным бедствием, ударом молнии), наводнение, сильный снегопад и другое стихийное бедствие природного происхождения. К другой категории обстоятельств непреодолимой силы относятся обстоятельства, вызванные деятельностью человека - политико-экономические ситуации и чрезвычайные происшествия. К таким относят войну, гражданские волнения, решения высших политических и властных структур. К таким относится пожар, вызванный поджогом. Такие обстоятельства могут вызвать: гибель объекта контракта; принципиальную невозможность поставки в связи с военными действиями или по причинам возникновения обстоятельств, которые привели к юридической противоправности данной сделки; создание новшеств и открытий, делающих неразумным применение объекта сделки.

Важная категория обстоятельств непреодолимой силы — срок их действия. Они разделяются на две категории: длительные и кратковременные. В интересах обеих сторон заранее, в пределах разумного, определить, какие обстоятельства они относят к форс-мажорным, иначе эти обстоятельства могут истолковываться в соответствии с торговыми обычаями страны исполнения контракта. Обычно продавец стремится перечислить в контракте максимальное число возможных обстоятельств, включая и такие, как: невозможность получения транспортных средств, авария на производстве, недостача сырья, электроэнергии, рабочей силы. При обстоятельствах   непреодолимой    силы    срок исполнения контракта отодвигается соразмерно времени, в течение которого будут действовать эти обстоятельства или их последствия. Если такие обстоятельства будут продолжаться дольше согласованного сторонами в контракте срока, то каждая из сторон имеет право отказаться от дальнейшего исполнения своих обязательств по контракту, и в этом случае ни одна из сторон не будет иметь права на возмещение другой стороной возможных убытков.
12. Разрешение споров. (Арбитражное разбирательство)

Редкая сделка проходит без возникновения обстоятельств, в той или иной мере нарушающих предварительные договоренности и обязательства сторон. Мудрость и деловитость партнеров позволяет им своевременно путем переговоров достигать компромиссных соглашений и регулировать приключившиеся обстоятельства к взаимному удовлетворению, находить способ их достойной замены или компенсации. Good Will в цивилизованном бизнесе достигается не количеством затеянных и даже шумно выигранных споров, а количеством достойных и выгодных сделок с разумной выгодой.

В любом контракте должен быть установлен порядок претензионной работы и разрешения споров, которые могут возникнуть между сторонами или их уполномоченными представителями в связи с данным контрактом, его прекращением либо недействительностью.

Стороны всегда должны стремиться к мирному разрешению споров путем переговоров. В условиях контракта должен быть оговорен претензионный порядок, сроки ответа на претензии. Следует иметь в виду, что арбитраж не примет дело к разбирательству без проведения доарбитражного разбирательства путем переговоров и претензий сторон. Претензии и переговоры должны быть тщательно оформлены и документально подтверждены надлежащим образом протоколами, доказательствами.

Однако, при недостижении мирового решения стороны контракта вправе передать разбирательство спора в арбитраж или суду (по подсудности предмета спора). В большинстве контрактов предусматривается разрешение спора в порядке   третейского   суда    или    арбитража.    Действующие     многосторонние конвенции по вопросам арбитража (Европейская конвенция о внешнеторговом арбитраже 1961 г. и Конвенция о признании и приведении в исполнение иностранных арбитражных решений 1958 г.), участниками которых является большинство развитых стран, в том числе СССР (а следовательно как правопреемник - Россия), бесспорно распространяются на большинство видов контрактных отношений. Эти соглашения создали прочную правовую базу урегулирования споров. 
В мировой практике арбитражного разбирательства существуют три уровня: арбитражные суды, создаваемые при крупных международных биржах, соответствующие институты арбитражного разбирательства при национальных торговых палатах и международный арбитражный суд «ad hoc» в Гааге. Компетенция биржевых арбитражных судов ограничена правом разбирать исковые заявления лишь по контрактам, которые заключены на данной бирже. Арбитражные суды при национальных торговых палатах принимают исковые заявления как от резидентов, так и от не резидентов, деятельность которых осуществляется на территории данного государства. Гаагский международный арбитражный суд является высшей судебной инстанцией. Он не имеет штатных арбитров, на штатной основе работает, лишь секретариат суда, который принимает исковые заявления от клиентов. По исковым заявлениям, принимаемым к судопроизводству, Секретариат формирует состав суда из трех арбитров для рассмотрения только данного искового заявления, потому и суд называется «ad hoc» в переводе на русский язык «специально для этого». Один арбитр защищает права истца, другой отстаивает права ответчика, а третий – гроссарбитр – подбирается из нейтральной страны, на заинтересованный в принятии судебного решения в пользу той или иной спорящей стороны. Гроссарбитр обладает двумя голосами, поэтому при вынесении судебного решения соотношение голосов всегда складывается в соотношении 3:1. Судебные решения Гаагского международного суда окончательны и апелляции не подлежат.
Резюме

1. Мировой рынок представляет собой систему устойчивых товарно-денежных отношений между странами и их субъектами хозяйствования, связанных между собой участием в международном разделении труда. Мировой рынок прошел длительный процесс становления и развития.
2. Для современного этапа мирового рынка характерны многие черты: конкуренция между тремя центрами мирового хозяйства – США, Японией и Евросоюзом, укрепление господства ТНК, активность государства по защите отечественных продуцентов и национального рынка, обретение мировым рынком социально - капиталистической однородности.
3. Конъюктура мирового рынка представляет собой экономическую ситуацию, складывающуюся или сложившуюся на рынке и характеризующуюся уровнем спроса и предложения, рыночной активностью, ценами и объемом продаж. Показателями конъюктуры рынка по обобщенным группам являются: производство, спрос и потребление,  данные динамики мировой торговли по странам-экспортерам и странам-импортерам, конкуренции и конкурентах, состояние цен на данный товар, торгово-политические условия рынка.
4. Внешняя торговля осуществляется как напрямую (экспорт - импорт), так и при помощи посредников. По юридическому статусу внешнеторговые посредники делятся на простых и поверенных. Простые посредники сами не участвуют в импортно – экспортных сделках, но помогают экспортеру найти импортера, а импортеру – экспортера. Поверенные посредники действуют от своего имени, но за счет комитентов, статус которых обретают экспортеры и импортеры. Разновидностью поверенных посредников являются комиссионеры, обслуживающие только экспортеров. Особое место занимают дистрибьюторы, действующие от своего имени, на свой материальный и финансовый риск.

5. Вступая во внешнеторговые связи, страна получает определенный выигрыш, который студент может рассчитывать по таблице 7.4.

6. В качестве основных форм внешней торговли рассмотрена биржевая торговля, встречная торговля товарами, торговля готовой продукцией, аукционная торговля и международные торги.

7. Основным юридическим документом внешнеторговой сделки является международный контракт купли-продажи, содержание и структура которого изложено в разделе учебного пособия 7.7.

Вопросы для повторения.

1. Дайте определение экономической сущности мирового рынка.

2. Перечислить особенности современного мирового товарного рынка.

3. Объясните происходящие изменения в отраслевой структуре мирового товарооборота.

4. Что понимается под конъюнктурой мирового рынка товаров?

5. Объясните особенности ценообразования на мировом рынке, назовите и охарактеризуйте мировые и немировые цены.

6. Дайте определение международного экономического права и назовите его базовые принципы.

7. Методы, используемые при замере стоимости мирового рынка.

8. Объясните внешнеторговые институты: товарные биржи, аукционы, торговые дома, международные торги, фьючерсные рынки, встречная форма торговли товарами, торговля готовой продукцией. 
Тема 8  Мировой рынок услуг

	Базовые категории и понятия
	Основные компетенции по теме

	- услуги как объект внешнеторговых сделок
	При изучении темы студенты:

1. Овладевают знаниями особенностей услуг как объекта внешнеторговых сделок

2. Приобретают навыки классификации услуг.

3.    Умеют характеризовать:     

а) производсвенные услуги и их разновидности;

 б) социальные услуги, в том числе международный туризм



	- разновидность услуг
	4. Убеждаются в роли и отраслевом разнообразии транспортного обслуживания международных экономических отношений.

	- производственные услуги
	5. Знакомятся с международным сборником «Интотермс-2010»; в котором унифицируется правовая и транспортная терминология, базисные условия поставки товаров и расписаны обязанности и риски ответственности порчи или гибели груза при его транспортировке между экспортерами и импортерами.

	- социальные услуги
	

	- транспортное обслуживание МЭО
	

	- «Инкотермс 2010»
	


Узловые вопросы темы:

1. Особенности и классификация международных услуг

2. Производственные услуги и их виды

3. Социальные виды услуг на мировом рынке

4. Транспортное обслуживание МЭО. Общая характеристика  «Инкотермс-2010».
8.1. Особенности и классификация международных услуг

Современный мировой рынок не ограничивается обращением товаров, капитала и рабочей силы. Ускоренными темпами он пополняется рынком услуг. Материальной основой существования и развития международного рынка услуг является огромный и быстро растущий сегмент мирового хозяйства – сфера услуг. Она включает в себя комплекс отраслей, продукция которых носит невещную форму и выступает как полезный эффект, не отделенный от самой хозяйственной деятельности по обслуживанию всего процесса производства. Сюда входят перевозки международных грузов, бизнес услуги, образовательные, туристические, прочие социальные услуги, транспортное обслуживание.

По оценкам МВФ, мировой экспорт услуг в 1989 г. составил немногим более 650 млрд. долларов, а в 1995 г. превысил 1230 млрд. долларов. Ныне объем экспорта услуг превышает 3 трил. долларов.

По итогам 2010г. объем мировых коммерческих услуг составил 3.663,8 млн. долларов, в том числе:

1. Транспортные услуги – 782,8 млн.$
2. Туристические услуги – 935,7 млн.$
3. Прочие услуги – 1945, 3 млн.$
Источник: БИКИ., 11 мая 2011.

   
Мировой рынок коммерческих услуг в 2010г. вырос на 8% после сокращения на 12% в 2009г. Прирост объема услуг в 2010г. был равен среднегодовому показателю за 2005-2010гг., хотя лишь на 1% показатели выше среднегодовых темпов за 1990-2000гг – 7%.

 
Источник: monthly bulletin statistics. 2011.no.1;БИКИ, 29 мая 2011.

Ниже иллюстрируем мировой объем услуг основными странами экспортерами и импортерами в 2010г. (в млн. $)

Таблица 22.

	экспорт
	1
	2
	3
	импорт
	1
	2
	3

	Мир в целом
	3663,38
	100
	8
	Мир в целом
	3305
	100
	9

	Страны

США
	
	515
	14
	Страны

США
	358
	10,2
	7

	Германия
	230
	6,8
	2
	Германия
	256
	7,3
	1

	Великобритания
	227
	6,2
	0
	Великобритания
	156
	4,5
	-1

	Китай
	170
	4,6
	32
	Китай
	192
	5,5
	22

	Франция
	140
	3,8
	-1
	Франция
	126
	3,6
	0

	Япония
	138
	3,8
	9
	Япония
	135
	4,4
	6

	Индия
	110
	3,0
	
	Индия
	117
	3,3
	

	Россия
	44
	1,2
	6
	Россия
	70
	2,0
	18


1. – данные об их экспорте или импорте в 2010г. млрд. долларов
2. – доля в общемировом экспорте или импорте услуг, %
3. – прирост за год.
Источник:  БИКИ, 29 мая 2011.

Из таблицы явствует, что Китай оттеснил с 4-го места Францию в перечне крупнейших экспортеров услуг; Германия вышла на 2-ю позицию вместо Великобритании, КНР переместилась на 3-ю строчку в списке мировых импортеров услуг.

Экспорт услуг из Северной Америки составил 599 млрд. долларов, импорт – 477 млрд.долларов, обеспечив его прирост на 9%.

Экспорт услуг из Центральной и Южной Америки увеличился на 11% - до 111 млрд. долларов, а импорт возрос на 23%, достигнув 135 млрд. долларов.

Экспорт и импорт услуг у европейских стран составил соответственно 1,72 трил. и 1,5 трил. долларов.

Африканские страны экспортировали услуги в 2010г на 11% больше, чем в 2009г. на общую сумму 86 млрд. долларов.

Экспорт услуг из стран Азии достиг 963 млрд а импорт – 961 млрд. долларов.

Причем статистические данные, отраженные в таблице 22, явно занижены, так как статистику ведет международный валютный фонд, но не все страны мира входят в эту международную финансовую организацию, а значит и не все страны мира предоставляют полную информацию о рынке международных услуг. Теперь международную статистику услуг ведет ВТО, но не все страны мира входят в эту организацию и не все они предоставляют информацию об экспорте и импорте услуг, а потому и эти данные не могут быть достоверными абсолютно. Но даже с учетом этого обстоятельства абсолютный объем международных услуг будет занижен, так как практически невозможно реально учесть расходы интуристов, бизнесменов, посещающих не только открытые, но и закрытые злачные места отдыха, включая платную любовь; не поддаются учету расходы дипломатов, студентов, спортсменов, работников культуры и искусства во время их пребывания за рубежом. Довольно сложно рассчитывать величину заработной платы, выплачиваемую иностранным рабочим и специалистам, которую они переводят своим семьям на родину.

Некоторые виды услуг предоставляются в комплексе с товарами и их стоимость невозможно выделить. Услуги могут носить и закрытый характер, поскольку информацию о них получают в обход таможенной службы, ведущей статистику экспорта. Поэтому занижающая погрешность в учете масштаба мировых услуг достигает 40-50% от их реального годового объема.

Крайне неравномерно географическое распределение мировой торговли услугами, где доминируют восемь ведущих индустриально развитых стран.

Только на долю четырех из них – США, Великобританию, ФРГ и Францию – приходится 44% всего мирового объема экспорта услуг.

Услуги, как предмет международной торговли, характеризуются и рядом особенностей. Во-первых, в отличие от товаров услуги производятся и потребляются одновременно, а поэтому не подлежат ни хранению, ни накапливанию. Например, транспортная или туристическая услуга.

Во-вторых, сфера услуг обычно более защищена государством от иностранной конкуренции, чем сфера материального производства. Это происходит потому, что некоторые виды услуг (связь, транспорт и т.д.) находятся в полной или частичной собственности государства.

В-третьих, в отличие от товаров услуги регулируются не на границе, а внутри страны соответствующим законодательством. Факт пересечения услугой границы не является критерием ее экспорта.

Зарубежные, да и российские экономисты – международники, равно как и разные организации дают самые различные классификации международных услуг, но мы воспользуемся лишь классификацией ООН. Кстати отметим, что ВТО насчитывает около 600 разновидностей услуг. По классификации ООН в число услуг входит 160 видов деятельности в области сервиса, разделенных на 12 основных разделов:

1. Деловые услуги – 46 отраслевых видов услуг.

2. Услуги связи – 25 видов.

3. Строительные и инжиниринговые услуги – 5 видов.

4. Дистрибьюторские услуги – 5 видов.

5. Общеобразовательные услуги – 5 видов.

6. Услуги по защите окружающей среды – 4 вида

7. Финансовые услуги, включая страхование – 17 видов.

8. Услуги по охране здоровья и социальные услуги – 4 вида.

9. Туризм и путешествия – 4 вида.

10. Услуги в области организации досуга, культуры и спорта – 5 видов.

11. Транспортные услуги – 33 вида.

12. Прочие услуги.

            Поэтому крайне сложно дать их классификацию по сводным группам. Будет  целесообразнее отметить основные подходы к дифференциации международных услуг. Так, в одном из учебных пособий авторы делят услуги на 2 вида – производственные (материальные) и непроизводственные (нематериальные)
. К первому виду относят такие услуги, которые оказываются с помощью товара (вещи), не имеют дело с потребительскими товарами. Предоставление таких услуг по своему содержанию ничем не отличается от процесса труда в сфере материального производства. Ко второму виду относят услуги, действие которых направлено либо непосредственно на человека, либо на окружающие условия. Факт создания таких услуг синхронизируется с фактом их потребления.

В другом учебном пособии, ссылаясь на классификацию, принятую Мировым банком, также выделяют две группы услуг:

- факторные услуги, связанные с международным движением капитала и рабочей силы;

- нефакторные услуги, т.е остальные виды услуг. Речь идет, уточняет автор, об услугах, связанных, как с инвестициями, так и с торговлей.

В состав торгуемых международных услуг включены следующие их виды:

- пассажирский и грузовой транспорт;

- деловые и личные поездки;

- почтовая, курьерская, телефонная связь;

- строительство объектов за рубежом;

- страхование;

- финансовое посредничество;

- компьютерные и информационные услуги;

- пользование торговыми марками, патентами и другими правами собственности, а также лицензионные платежи;

- посреднические, деловые, профессиональные, технические услуги, лизинг;

- личные, культурные, спортивные и другие услуги;

- услуги по линии правительственных органов;

- услуги по обеспечению безопасности, связанные с экономическими потерями от иностранного промышленного шпионажа
.

В книге, написанной большим авторским коллективом под редакцией И.П. Фаминского, со ссылкой на Международный валютный фонд вся структура мировой торговли услугами разбита на четыре вида: фрахт, остальные транспортные услуги, туризм, прочие услуги
. Нам представляется, что при такой классификации не учтены набирающие силу и хозяйственную значимость производственные услуги. Поэтому, наверно, будет продуктивнее, да и понятнее читателю следующая группировка международных услуг: производственные услуги, социальные, финансовые, культурные, спортивные и транспортные. Конечно, и такая классификация международных услуг весьма условна, поскольку некоторые услуги находятся на стыке двух или более групп. Например, продажа лицензий, ноу-хау, с одной стороны, производственная услуга, а с другой – купля-продажа продукции интеллектуального труда. Вместе с тем данный подход к дифференциации международных услуг, как нам представляется, логичнее по структуре построения и доступнее для восприятия, а именно эту цель и преследует автор учебного пособия, освещая курс мировой экономики.

8.2. Производственные услуги и их виды


К ним относятся несколько вариантов сделок. Одним из них являются операции по техническому обслуживанию и обеспечению запасными частями ранее поставленной машинотехнической продукции. В мировой практике уровень предлагаемого импортерам технического обслуживания – важный фактор конкурентоспособности проданных машин, лабораторного оборудования.


Следующий вид инженерно- технических услуг, получивший широкое распространение в современных условиях внешнеторговых сделок, называется инжинирингом. Инжиниринг представляет собой обособленный в самостоятельную сферу деятельности комплекс услуг коммерческого характера по подготовке и обеспечению процесса производства и реализации продукции, по обслуживанию строительства и эксплуатации промышленных, инфраструктурных, сельскохозяйственных и других объектов. Вся совокупность инжинирнговых услуг, как на внутреннем, так и на внешнем рынках делится на две группы:

1.      Услуги, связанные с подготовкой производственного процесса (предпроектные, проектные и послепроектные работы, а также специальные услуги, обусловленные конкретными проблемами создания данного  объекта, - экономические исследования, анализ проблем утилизации отходов, различные юридические процедуры и пр.);

2.     Услуги по обеспечению хода процесса производства и реализации продукции: оптимизация процесса эксплуатации инвестиционного капитала предприятия, управление предприятием и реализацией его продукции, в том числе услуги по осмотру и испытанию оборудования, подбор и подготовка кадров, консультация по оценке доходов и затрат, а также, выработка рекомендаций по финансовой политике, конъюнктуре и маркетинговым исследованиям, услуги по внедрению системы информационного обеспечения и электронно-вычислительной техники.

В мировой практике инжиниринговые услуги оказываются специализированными инженерно-консультационными фирмами, а также строительными и промышленными компаниями, осуществляющими строительство объекта, поставляющими для него промышленное оборудование и проводящими для него шеф- монтажные работы.

В экономической литературе по вопросам МЭО дается и иная классификация инженерно-технических услуг: консультационный инжиниринг, технологический маркетинг, строительный инжиниринг, управленческий инжиниринг.

Видное место в сделках купли-продажи услуг производственного назначения занимают арендные отношения. В этом случае международная аренда представляет собой сдачу в наем машин и оборудования зарубежному партнеру на определенных условиях без передачи права собственности на предмет аренды. Владелец средств производства, в том числе и производственных или офисных зданий, сдает их иностранному арендатору в исключительное пользование на установленный в арендном договоре срок за определенное вознаграждение. При этом в зависимости от срока действия арендного соглашения различают краткосрочную аренду, или рейтинг, ограничивающую сдачу средств производства в наем сроком от нескольких часов до одного года; среднесрочную аренду, или хайринг, предоставляемую на срок от одного года до трех- пяти лет, и долгосрочную аренду, или лизинг, предусматривающую сдачу имущества в аренду на три-пять и более лет. Эти три вида международной аренды могут различаться не только по срокам, но и по предмету, а также по условиям аренды. Например, находясь в туристической поездке или кратковременной командировке за границей, можно взять «напрокат» туристическое, рыболовное, охотничье снаряжение, а при лизинговой сделке такой предмет аренды исключается.

Из трех видов аренды наибольшее распространение в международных арендных отношениях получил лизинг. В практике МЭО лизинг выступает как специфическая форма финансирования в мировой торговле, Его суть состоит в долгосрочной аренде машинного, промышленного оборудования, строительной техники, других инвестиционных товаров. Развитие лизинга связано с инвестиционной и внедренческой деятельностью.

В рамках долгосрочной аренды различают две основные формы лизинговых операций: финансовый и производственный, или операционный лизинг. Технология операции финансового лизинга такова: специализированная лизинговая фирма (арендодатель) по заказу какого-либо субъекта хозяйствования, желающего получить право пользования конкретным имуществом (арендатора), приобретает за собственные средства указанное имущество у определенного продуцента этого имущества, а затем сдает его в наем предприятию-пользователю. Отношения лизинговой фирмы (арендодателю) с фирмой-продуцентом есть обычная сделка купли-продажи, а отношения лизинговой фирмы с арендатором (пользователем) – арендная сделка, которая оформляется долгосрочным арендным договором. Срок аренды устанавливается, как правило, на основе периода амортизации предмета аренды (машин, оборудования, строительной техники и т.д.) и в зависимости от вида имущества может составлять 5-10-20 и более лет. Арендная плата включает три элемента: периодические платежи в соответствии с порядком амортизации предмета аренды (таким образом за указанный базовый период покрывается вся или большая часть стоимости арендного имущества), затраты лизинговой компании по привлечению необходимых средств для его покупки и установленная в договоре прибыль лизинговой компании (арендодателя).

О дальнейшей судьбе арендованного имущества арендодатель (лизинговая компания) и арендатор (пользователь имущества) могут договориться на альтернативной многовариантной основе. По истечении срока действия арендного соглашения арендатор может:

а) вернуть лизинговой компании предмет аренды;

б) подписать новое соглашение на аренду;

в) купить предмет аренды по остаточной стоимости;

г) по договоренности с лизинговой компанией продать арендованное имущество также по остаточной стоимости и рассчитаться с арендодателем. Производственный или операционный лизинг представляет собой сделку на срок меньше, короче амортизационного периода предмета аренды. После завершения срока арендного соглашения предмет договора возвращается собственнику (лизинговой компании), или арендатор заключает с ним новый договор аренды. В операционном лизинге арендные ставки обычно выше, чем в финансовом, так как арендодатель, не имея полной окупаемости затрат, вынужден учитывать возможный коммерческий риск и повышает цены на услуги. Кроме того, различают внутренний и международный лизинг, но характеристика первого вписывается в данную тему. Международный лизинг делится на экспортный и импортный. При экспортном лизинге лизинговая компания покупает оборудование у национальной фирмы продуцента, а затем предоставляет его зарубежному арендатору. При закупке оборудования у иностранной фирмы продуцента и предоставлении его отечественному арендатору арендная сделка носит название импортного лизинга.

Хотелось бы обратить внимание читателей еще на один нюанс, связанный с международным лизингом. Согласно правилам МВФ, обязательства вытекающие из международной аренды, не включаются в объем внешней задолженности государства. Поэтому международный лизинг находит государственную поддержку во многих странах мира. По оценке экспертов ООН, на условиях международного лизинга реализуется инвестиционных фондов до 500 млрд. долларов в год. Некоторые авторы учебных пособий относят к услугам производственного характера и международный подряд.

Подряд во внешнеэкономической деятельности – форма экономического и технического (инвестиционного) сотрудничества, при которой сооружение объекта в стране заказчика осуществляется по контракту иностранной организацией (фирмой, компанией) – подрядчиком, который несет полную административно-хозяйственную ответственность за объект: его качество, объемы и сроки проектно-изыскательских и строительно-монтажных работ, поставок материалов и оборудования, оказания других услуг, связанных с сооружением объекта. При сделке подряда право собственности на материально-технические ресурсы и объект в период его сооружения и гарантийной эксплуатации находится у зарубежного подрядчика. В его же обязанность входит и управление строительством объекта. В обязанности заказчика обычно входит предоставление исходных данных, выделение строительной площадки, выполнение видов работ, связанных с коммуникациями за пределами строительной площадки, обеспечение объекта водой, электроэнергией, а также оплата счетов подрядчика.

По аналогичной схеме между заказчиком и подрядчиком распределяются обязанности и строятся деловые отношения и при других предметах подряда: геологоразведочные, проектно-изыскательские и монтажные работы, реконструкции и модернизация промышленных и иных объектов.

Подряд нередко применяется при проведении НИОКР и в области инженерно-консультационной деятельности.

В мировой подрядной практике довольно часто используются так называемые генеральные подрядчики – организации, на которые ложится вся ответственность за выполнение оговоренных в контракте работ. Генеральный подрядчик на договорных условиях может привлекать для выполнения отдельных специальных строительно-монтажных работ и монтажа оборудования другие подрядные организации, именуемые в зависимости от возложенной на них функции субподрядчиками или субпоставщиками.

Подряд как форма производственных услуг имеет несколько разновидностей: заключение контракта «под ключ», «под готовую продукцию», «под реализацию готовой продукции», «кост плас» и другие.

В той же группе международных услуг фигурирует и франчайзинг. Из курса общей экономической теории студентам известно, что франчайзинг как явление хозяйственной жизни представляет собой смешанную форму крупного и мелкого предпринимательства, при которой крупные корпорации, «родительские» компании (франчайзеры) заключают договор с мелкими фирмами, «дочерними» компаниями, бизнесменами (франчайзиат) на право действовать от имени франчайзера. При этом мелкая фирма обязана осуществлять свой бизнес только в форме, предписанной «родительской» корпорацией, в течение определенного времени и определенном месте, т.е на ограниченной территории. В свою очередь франчайзер обязуется снабжать франчайзиат товарами, технологией, оказывать всяческое содействие в бизнесе. Такие же связи между франчайзером и франчайзиатом устанавливаются и в сфере МЭО. Под критерии франчайзинга попадают предприятия быстрого обслуживания «Макдональдс», функционирующие более чем в 100 странах мира, станции технического обслуживания автомобилей «Вольво», некоторые другие уполномоченные дилеры и дистрибьюторы своих зарубежных партеров-поставщиков.

В категорию международных производственных услуг наряду с франчайзингом входят купля-продажа на мировом рынке патентов, беспатентных лицензий (ноу-хау) и лицензий, относящихся также и к экспортно-импортным сделкам новых технологий, опыта, знаний.

Информацию, полученную студентами о патентах, ноу-хау и лицензиях, применительно к международным экономическим отношениям, следует дополнить лишь отдельными штрихами. Во-первых, все эти формы результатов творческой деятельности и передачи технологии используются на внутреннем рынке, но будучи купленными на мировом рынке, попадают в мировой товарооборот, становятся предметом внешнеэкономических сделок. Во-вторых, в группе внешнеторговых сделок купли-продажи результатов творческого труда каждый из этих видов имеет свои особенности. К особенностям ноу-хау относится конфиденциальность (т.е секретность) передаваемой научно-технической, производственной, коммерческой, организационной и прочей информации; ноу-хау не патентуется; практикуется несколько способов оплаты ноу-хау. Назовем основные:

1. Роялти - постепенные выплаты, пропорциональные определенным показателям в ходе использования ноу-хау. Исчисляется роялти с привязкой к экономическому эффекту, который получит покупатель: росту прибыли или росту выпуска продукции и так далее. Роялти выплачивается в конце каждого года действия соглашения, начиная с момента выпуска готовой продукции. При долгосрочном соглашении применяются ставки выплаты роялти, дифференцированные по годам.

2. Паушальный платеж, представляющий собой одновременный, оговоренный заранее платеж. Данный платеж применяется в случае, если и когда трудно спрогнозировать эффект действия ноу-хау или стоимость лицензии невысокая.
К группе производственных услуг можно отнести и финансово-кредитную сферу, которая находит свое выражение в концентрации и международном переплетении капиталов и в формировании крупных банковских центров. По масштабности активов данная сфера сосредоточена в первую очередь в странах Западной Европы (примерно 1/3 всех активов крупного банковского капитала), в Японии (1/4) и в США (1/5). По сумме активов крупнейшие банковские центры Западной Европы образуют строгий ряд по нисходящей, который открывается Парижем, Франкфуртом и Лондоном, а замыкается Стокгольмом, Берлином и Лиссабоном. Однако по наибольшей доходности активов бесспорное место принадлежит Лондону как высокоэффективному финансовому центру в мире.
8.3. Социальные виды услуг на мировом рынке


Группа социальных услуг как на внутреннем, так и на мировом рынке не требует многословной расшифровки. Для понимания предмета достаточно лишь напомнить основные слагаемые этой группы товаро-сервисных услуг и дать некоторое пояснение ее отдельных видов.


В группу социальных услуг на мировом рынке входят образовательные услуги как на коммерческой, так и на гуманитарной основе. В практике межгосударственных и межфирменных отношений они конкретизируются в форме обучения студенческой молодежи за границей, подготовке, переподготовке и стажировке специалистов в других странах, командировке преподавателей за границу, создании совместных учебных заведений, обмене учебными программами и т.д.


В этой же группе фигурируют международные услуги в области здравоохранения – от оказания практической медицинской помощи до обмена профессиональными знаниями и профессиональной информацией.


Особое место в характеризуемой группе занимает важнейшая социальная и экономическая проблема – предоставление трудовых услуг гражданам одной страны в экономическом пространстве другого государства. Однако в связи с углублением интернационализации хозяйственной жизни растет мобильность труда как фактора не только национального, но и мирового производства, что дает основание выделить мировой рынок труда в самостоятельный параграф учебного пособия.


К группе социальных услуг относится также международный туризм и путешествия. Международный туризм – это туризм в другую страну, т.е иностранный туризм. Отсюда, туристы – это лица, выезжающие за границу и не занимающиеся там оплачиваемой деятельностью. По мере роста жизненного уровня населения в ряде стран, прежде всего индустриально развитых, международный туризм становится динамичной сферой внешнеэкономической деятельности. По оценкам экспертов Всемирной туристической организации (ВТО), удельный вес туризма в производстве мирового валового продукта в начале XXI века составил 11-12% против 6% в начале 90-ч гг. XX столетия. Об экономической роли туризма свидетельствуют и такие статистические данные. На долю туристического бизнеса уже сейчас приходится около 8% мировых потребительских расходов и 5% всех налоговых поступлений. За 1970-1991 гг. число международных туристов в мире возросло со 160 млн. до525 млн. человек, т.е более чем в три раза, в то же время доходы от туризма увеличились с 20 млрд. до 500 млрд. долларов, т.е в 25 раз. Эти данные свидетельствуют о том, что время пребывания туристов за рубежом значительно возросло, стали осваиваться и более дорогие, и более удаленные туристические рынки. Уже почти 66% всех международных поездок осуществляется с целью туризма. Большая часть таких поездок совершается между промышленно развитыми странами.


Географический поток туристов в преобладающей доле направляется в страны Западной Европы (свыше 60%), в Америку (18-20%), Азиатско-Тихоокеанский регион (13%), в Африку (3%), в Южную Азию, Ближний и Средний Восток (по 1%).


По прогнозам, прирост международных туристических поездок в текущем десятилетии составит около 4%, тогда как доходов от них – 9% в год.


Основные фонды международного туризма оцениваются почти в 4 трил. долларов, годовые капиталовложения – 450 млрд. долларов, число занятых в индустрии международного туризма приблизилось к 150 млн. человек. Таким образом, международный туризм, наряду с автомобильной промышленностью, стал ведущим сектором мировой экономики. Еще более разительна экономическая роль притока интуристов для отдельных стран.

Развитие туризма потребовало формирования соответствующей материально-технической базы, туристической инфраструктуры: совокупности гостиниц и иных мест размещения, средств транспорта, объектов общественного питания, объектов и видов развлечения, объектов познавательного (объектов показа), делового, оздоровительного, спортивного и иного назначения. В туристическую инфрастуркутру входят организации, осуществляющие туроператорскую и турагентскую деятельность, предоставляющие экскурсионные услуги гидов-переводчиков, помогающие деловым, профессиональным встречам по интересам. Из довольно широкого перечня слагаемых туристической инфрастурктуры и используемых терминов есть необходимость уточнить туроператорскую и турагентскую деятельность, которую выполняют специфические субъекты хозяйствования. Итак, туроператор занимается разработкой туристических маршрутов, обеспечивает их функционирование, организует рекламу, устанавливает цены на туры турагентам для выпуска по ним путевок и для реализации этих путевок. Туроператор приобретает туристические продукты (места в самолетах, комнаты в гостиницах и другие услуги), формирует пакеты услуг туризма и продает их прямо или косвенно различным пользователям – туристам – с целью получения прибыли.


Турагент – хозяйствующий субъект или индивидуальный предприниматель, который приобретает туры по туристким маршрутам, разработанным туроператором, выпускает по ним путевки и реализует эти путевки. Туристкие хозяйствующие субъекты, о которых говорилось выше, выполняют три функции: производство услуг туризма, реализация этих услуг и организация потребления этих услуг. Все эти функции объединены в одно понятие – туристкое обслуживание, или туризм.


Заканчивая предельно краткую характеристику международного туризма, следует обратить внимание на основные группы туристов и виды туризма. Согласно классификации ООН при обязательном условии пересечения границы к категории туристов относятся:

- граждане, которые едут для развлечения, по семейным причинам, на лечение и по другим соображениям;

- граждане, которые едут на заседания, съезды (научные, административные, спортивные и др.);

- граждане, которые едут по служебным делам;

- граждане, предпринимающие поездку по морю, хотя и на срок меньше 24 часов;

- студенты и учащиеся, находящиеся за границей.


Однако, с точки зрения международного права, интуристами не являются:

- граждане, приезжающие в страну по договору или без договора искать работу;

- граждане, оставшиеся в стране на постоянное местожительство;

- жители пограничных районов, живущие по одну сторону границы, а работающие по другую сторону.


В зависимости от главной цели путешествия выделяют следующие разновидности международного туризма: рекреационный, познавательный, научный, деловой.


Рекреационный туризм – это туризм с целью отдыха, оздоровления и лечения. Однако пребывание граждан в специальных зарубежных санаториях (как при наличии больничного листа, так и при его отсутствии) не относится к туризму, поскольку санаторий в данном случае – это разновидность больницы.


Познавательный, или культурный, туризм – это путешествие за границу в целях ознакомления с историко-культурными достопримечательностями и уникальными природными объектами по определенной программе.


Научный туризм представлен посещением международных конгрессов, симпозиумов, конференций и подобных мероприятий.


В деловом туризме преобладают поездки граждан с предпринимательскими мотивами: подписание контрактов, знакомство с предполагаемым для импорта оборудованием, технологиями, приобретением или вывозом товаров широкого потребления и т.д.


Наконец, по характеру организации путешествия выделяют индивидуальный, групповой, организованный и самодеятельный (неорганизованный), стационарный (пребывание туриста в постоянном месте размещения на весь период действия турпутевки) и передвижной (передвижение по различным местам тура, круизы), туризм.


Статистика международного туризма той или иной страны отличает также въездной туризм и выездной туризм, поскольку с такой градацией иностранного туризма связан суммарный приток (ввоз) или отток (вывоз) твердой или национальной валюты.


К группе социальных услуг близко примыкают и международные спортивно-культурные услуги. Сюда входят взаимные поездки деятелей театра или иных жанров искусства, спортсменов и организаторов спорта, что также сопровождается движением валютных средств из страны в страну, оказывая влияние на состояние платежного баланса государств.


Рост международного рынка услуг усиливает потребность в регулировании этой торговли. Ныне она осуществляется на разных уровнях и с использованием тех же правил или принципов, которые выработаны и по отношению к товарам, но к сожалению, далеко не всегда и не полностью реализуются на практике. К таким принципам относятся: недискриминация, национальный режим, транспарентность (гласность и единство прочтения законов). Неприменение национальных законов в ущерб иностранным производителям.


Что касается уровня урегулирования мирового рынка услуг, то выделяют двусторонний, многосторонний, региональный и глобальный. Двусторонний уровень мирового рынка услуг регулируется двусторонними договорами участников этого рынка, региональный – интеграционными многосторонними соглашениями, а на глобальном, международном уровне рынка услуг до 1995 г. регулированием занималось Генеральное соглашение по тарифам и торговле (ГАТТ), а с 1995 г. – Всемирная торговая организация (ВТО)
8.4. Транспортное обслуживание МЭО и базисные условия поставки товаров («Инкотермс -2010»)

Международные экономические отношения были бы невозможны без транспортных услуг. Ни товары (грузы), ни люди (пассажиры) сами, без транспортных средств не могут перемещаться между странами, а тем более между регионами и между континентами. По мере роста грузо- и пассажиропотока совершенствуются транспортные средства. По видам используемые ныне транспортные средства делятся на морские, железнодорожные, воздушные, автомобильные и трубопроводные. При использовании лишь одного вида транспорта для доставки грузов и пассажиров к месту назначения международные сообщения считаются прямыми, а при последовательном использовании двух-трех и более видов транспорта имеют место смешанные (комбинированные) перевозки.


В зависимости от предмета международные перевозки делятся на грузовые и пассажирские сообщения. С помощью различных средств транспорта экспортный груз перемещается от места его производства до конечного пункта потребления. Ныне суммарный обмен мировых внешнеторговых грузопотоков в межконтинентальных сообщениях достиг 4,5-5 млрд. тонн в год.


На транспорт, как и на другие отрасли экономики, влияет научно-техническая революция. Характерным результатом научно-технической революции на мировых транспортных рынках является постоянный рост конкурентоспособности различных видов транспорта, усиление потенциальной возможности их взаимозаменяемости, развитие интермодальных сообщений. Кстати, интермодальными считаются смешанные, комбинированные перевозки определенного груза двумя или несколькими видами транспорта (например, до пункта «А» железнодорожным, а от пункта «А», до пункта «В» морским). НТР способствует совершенствованию транспортных коммуникаций путем развития и модернизации инфраструктуры, обслуживающей грузо- и пассажироперевозки, ускорению оборачиваемости транспортных средств, интенсивному развитию смешанных бесперегрузочных сообщений, соответствующей специализации транспортных средств и услуг, образованию крупных специализированных транспортно-распределительных центров международного значения.


В настоящее время в мировом грузообороте выделяется морской транспорт, доля которого постоянно возрастала и теперь составляет 62%  общих грузоперевозок.


Основную часть международных морских грузопотоков составляют массовые наливные и навалочные грузы: сырая нефть, нефтепродукты, железная руда, каменный уголь, зерно. Из других грузов морских перевозок выделяются так называемые генеральные, или тарноштучные, грузы, т.е. готовая промышленная продукция, полуфабрикаты, продовольствие. Их годовой объем по удельному весу оценивается в 70% стоимости мирового оборота.


Общий объем мировых морских грузоперевозок неуклонно возрастает (табл.23)
Таблица 23


Морская транспортировка товаров мировой торговли (млн.т)

	Годы
	Все товары
	В том числе

	
	
	Нефть
	Нефтепродукты
	Сухие грузы

	1980
	3704
	1527
	344
	1833

	1990
	4008
	1287
	468
	2253

	1995
	4651
	1530
	519
	2602

	1998
	5064
	1633
	548
	2884

	2002
	5740
	1880
	690
	3170

	2005
	6000
	1965
	770
	3265


Как видно из таблицы, за 18 лет объем мировых морских перевозок увеличился более чем на треть. Структурно по характеру груза свыше 50% перевозок приходится на сухие грузы, 44- на наливные грузы (сырая нефть, нефтепродукты), 4-5% - на зерно, 15 – на рефрижераторные перевозки. Увеличивается тоннаж морских перевозок в контейнерах. В 1996 г. такие перевозки составили 137 млн. стандартных 20-футовых контейнеров, а в 1998 г. объем вырос до 170 млн. единиц. Контейнеровозы составляют более 56 млн. т. В мировом судоходстве происходит укрупнение и модернизация судов. Так если контейнеровозы емкостью свыше 2000 стандартных контейнеров десятилетие назад составляли 15% тоннажа, то ныне – свыше 60%.


Конкретным проявлением контейнеризации грузоперевозок, тесно связанных с повышением надежности и гарантированности транспортных связей, стало формирование трансконтинентальных контейнерных «мостов», комбинаций морского транспорта с маршрутными скоростными железнодорожными составами, автопоездами (контейнеры): Транссибирского – Япония – Западная Европа, Трансазиатского – Западная Европа – Ближний и Средний Восток.


Преимущество контейнерных перевозок состоит в том, что товары, загруженные в контейнеры, перевозятся прямо от отправителя к получателю без промежуточных складских операций, даже если на отдельных этапах перевозки осуществляются различными видами транспорта.


С чисто организационной точки зрения в международном судоходстве сложились две формы перевозок: линейная и трамповая. При линейном судоходстве перевозчик организует между установленными портами регулярную доставку генеральных грузов сборными отправками по заранее объявленному расписанию, используя для всех отправителей стандартный договор (морской перевозки (коносамент) и стабильные цены. Расписание содержит в концентрированном виде всю необходимую грузовладельцам и экспедиторам информацию об организации перевозок груза (наименование судна, частота рейсов, порты захода в каждый порт линии, список агентов линии). Линейная компания принимает грузы к перевозке (на свои склады) задолго до подхода судна, а также организует и оплачивает погрузку и выгрузку.


Трамповое судоходство – форма морского судоходства, при которой работа морских грузовых судов не закрепляется за постоянными портами, районами плавания и не ограничивается определенными видами грузов.


Однако из-за острейшей конкуренции на мировом фрахтовом рынке «удобными» являются флаги Либерии, Панамы, Сингапура и некоторых других стран, предоставляющих судовладельцам значительные налоговые и иные льготы. Из 600 млн. т. дедвейта
 мирового флота около 1890 млн. т. избыточны  (из них 80 млн. т. – на приколе), даже судаконтейнеровозы – наиболее прогрессивный вид грузоперевозок – используется лишь на 60-65%.


Трудности мирового морского транспорта на этом не заканчиваются. Во-первых, во всем мире ужесточаются природоохранные требования к морским перевозкам, что увеличивает их издержки, удорожает транспортный процесс и усиливает избыточность транспортных мощностей. Поэтому в мире более 100 млн. т. танкерного тоннажа используется в качестве плавучих нефтяных емкостей – складов в прибрежных водах ряда стран (например, Японии). Используются танкеры и в качестве зернохранилищ в акваториях портов развивающихся государств в связи с тем, что складское хозяйство их портов не подготовлено к столь быстрому росту ввоза зерна.


Во-вторых, возникают диспропорции между портами стран отправителей и портами стран-получателей. Отсюда усиление тенденции избежать портовых устройств, организовать бесперегрузочные системы (суда «река-море», баржевозы, паромы т.д.).


В-третьих, далеко идущие последствия вызывает то обстоятельство, что позиции промышленно развитых и развивающихся государств в мировом морском грузообороте несопоставимы. Развитые страны вывозят более стоимостную продукцию: отгружая 43% перевозимой морем товарной массы (за что получают 67% мировых поступлений от экспорта), они принимают 66% грузопотоков мировой торговли (и оплачивают такую же долю за импорт). Развивающиеся страны отгружают 51% мировых поставок морем (получая лишь 28% мировой экспортной выручки), а принимают 28% объема всех импортных грузов (оплачивая более 30% импортных платежей). Развитые страны, владеющие 2/3 мирового тоннажа вследствие приписки судов к странам с «удобными флагами», формально эксплуатируют лишь 26% тоннажа, а развивающиеся страны (исключая зоны «удобного флага») – 19%. В 1998 г. 12,3 тыс. крупнотоннажных судов было зарегистрировано под «удобным флагом». Их объем оценивался в 52% мирового тоннажа, так и относительно небольшие грузоперевозчики – Бельгия, Испания, Финляндия, реже – Турция, Иран, Кувейт, Малайзия, Филиппины. Основными странами открытой регистрации – «удобного флага» - являются Панама (16,3% мирового тоннажа), Либерия (11,7%), Багамские острова (4,7%), Мальта (4,3%), Кипр (4,2%).


Для современного мирового фрахтового рынка характерны тенденции, трансформирующие его качественно и развивающие его количественно. К таким тенденциям относятся:

- обострение борьбы за грузы и «война» флагов в условиях избыточности (до ¼ тоннажа) перевозочных мощностей, широкое использование таких мер транспортной политики, как протекционизм и дискриминация флагов;

- возрастание доли «удобных» (дешевых) флагов: за 20 лет с 15% до 36% мирового тоннажа, показавших в условиях кризиса судоходства повышенную жизнестойкость;

- усиление монополизации судоходства, концентрация капитала на фрахтовом рынке западного мира;

- появление на мировой арене стран новой индустриализации с чрезвычайно активной политикой в области судоходства (Сингапур, Тайвань) судостроение (Бразилия, Республика Корея);

- развитие перевозок грузов иностранных фрахтователей (невидимый экспорт транспортных услуг) флотами норвежских, германских, британских, греческих и других судовладельцев;

- принятие в 1982 г. Морской Конвенции ООН, устанавливающей 200-мильную экономическую зону, что увеличивает степень соприкосновения государств и ограничивает акваторию свободного судоходства.


Серьезным конкурентом мировому морскому транспорту в межконтинентальных перевозках в последнее десятилетие становится воздушный транспорт. Мировой воздушный транспорт обеспечивает значительный выигрыш во времени перемещения грузов и пассажиров с одного континента на другой. Ввод широкофюзеляжных самолетов, а также организационные изменения в воздушном транспорте (чартерные рейсы) способствуют развитию авиапассажирского оборота. Широкое использование получили чартерные полеты со значительной скидкой стоимости билета при групповых поездках. Они привлекают все больше пассажиров не только на межконтинентальных, но и внутриконтинентальных авиационных маршрутах.


Во внутриконтинентальных и региональных перевозках международных грузов существенная роль принадлежит железнодорожному, автомобильному и трубопроводному транспорту. Эти же виды транспорта широко используются при перевозке экспортных и импортных грузов по территории стран продавцов и стран покупателей.


Наряду с перемещением внешнеэкономических грузов транспорт обеспечивает и международные пассажирские перевозки. Растущая динамика подвижности населения связана с расширением дипломатических и внешнеэкономических отношений между странами мира, развитие индустрии международного туризма, установление научных, культурных, социальных и иных гуманитарных форм сотрудничества.


 К сожалению, не просто подобрать статистические данные о числе граждан земли, ежегодно пересекающих государственные границы, пользуясь разными видами траспорта. Более достоверную картину дают показатели по одному, хотя, возможно, и самому многочисленному направлению перемещения граждан – международному туризму (табл. 24)
Таблица 24.

Транспортные перемещения иностранных туристов (%)

	
Виды траспорта
	1980
	1995
	2005

	Воздушный
	30
	45
	51

	Автомобильный
	50
	43
	40

	Морской
	12
	7
	6

	Железнодорожный
	8
	5
	3



Как видно из таблицы, да и известно из жизни, наряду с воздушным траспортом во внутриконтинентальных международных перевозках пассажиров широко испльзуется автотранспорт (углубляется процесс автомобилизации населения) и железнодорожный транспорт. Их довольно успешно дополняют морские и речные пассажирские сообщения, популярность которых особенно высока в виде международных туристических круизов. С транспортными перевозками тесно связаны базисные условия поставки товаров. В контракте купли-продажи наряду с другими вопросами отражаются и условия транспортировки товаров. В соответствующем разделе контракта четко регламентируются обязанности партнеров (экспортера и импортера) по обеспечению транспортировки товаров на линии движения от склада поставщика до склада зарубежного получателя. В нем в первую очередь должно быть согласовано, кто отвечает за осуществление транспортировки и кто за что платит. В мировой практике выработаны различные способы разделения ответственности и расходов между партнерами, порядок и условия перехода с продавца на покупателя риска случайной гибели или повреждения товара в пути следования. Кстати, вопросы отношений экспортеров и импортеров с грузоперевозчиками определяются специально заключенными договорами перевозки.


Основные, или базисные, условия поставки товаров во избежание разночтения унифицированы и систематизированы Международной торговой палатой (МТП). Все эти условия обозначаются транспортными терминами, которые изложены в специальном сборнике «Инкотермс» - «иностранные коммерческие термины», последняя редакция которого вышла в 2010 г. под названием «Инкотермс» - 2010»

«Инкотермс – 2010» представляет собой восьмое издание правил и международных терминов, выпускаемых Международной торговой палатой с 1936 года. Последние четыре варианта редакций выходили с четкой периодичностью с интервалом 10 лет: 1980, 1990, 2000 и 2010 гг. Ныне действующий вариант «Инкотермс» введен в действие с 1 января 2011 года.

Введение «Инкотермс – 2010» означает, что подписанты контракта купли-продажи должны руководствоваться базисными условиями поставки товаров, которые определены в данном документе. При этом каждый термин должен соответствовать товару, способу его транспортировки и иным обязательствам сторон: экспортеров, импортеров и грузоперевозчиков. Всего в новом варианте «Инкотермс» содержится 11 базисных условий поставки товаров. Каждое базисное условие поставки должно быть максимально привязано к конкретному географическому пункту или порту его местоположения.

Все базисы поставки товаров делятся на две группы: «Правила для любого вида или видов транспорта» и отдельно «Правила для морского и внутреннего водного транспорта». Конкретное распределение базисов поставки в «Инкотермс – 2010» по двум упомянутым группам приведены в обобщенной таблице 25.

Распределение базисных условий поставки 

«Инкотермс – 2010» по двум группам

Таблица 25

	Базисы для любого вида транспорта (первая группа)

	1.

2.

3.

4.

5.

6.

7.
	EXW

FCA

CPT

CIP

DAT

DAP

DDP
	Франко завод

Франко перевозчик

Перевозка оплачена до…

Перевозка и страхование оплачены до …

Поставка на терминале

Поставка на месте назначения

Поставка с оплатой пошлин
	Ex Works

Free Carrier

Carriage Paid to …

Carriage and Insurance Paid to …

Delivered at Terminal

Delivered at Place

Delivered Duty Paid

	Базисы для морского и внутреннего водного транспорта (вторая группа)

	8.

9.

10.

11.
	FAS

FOB

CFR

CIF
	Свободно вдоль борта судна

Свободно на борту

Стоимость и фрахт

Стоимость, страхование и фрахт
	Free Alongside Ship

Free on Board

Cost and Freight

Cost, Insurance and Freight


Используя таблицу 25, изложим предельно краткое описание базисных условий поставки товаров сначала для первой, а затем и для второй группы в классификации «Инкотермс-2010».

1. Условие поставки EXW (Франко завод). По данному базисному условию поставки товара обязанность экспортера минимальна: он должен предъявить импортеру произведенный товар непосредственно на своем складе (на заводе, фабрике, шахте, плантации и т.д.) и обеспечить свободный подъезд транспорта импортера. Если в контракте купли-продажи не оговорено иное, экспортер не обязан обеспечивать погрузки товара на транспортное средство. Импортер арендует (фрахтует) транспортное средство и несет все расходы и риски, связанные с доставкой товара от склада экспортера до конечного пункта назначения на территории страны импортера. По данному условию используется любой вид транспорта. Международная торговая палата рекомендует применять это условие и для внутренней торговли, что зафиксировано в «Инкотермс – 2010».

2. Базисное условие FCA (Франко перевозчик). Это условие также предусматривает использования любого виды транспорта. Целесообразно применять в международных контрактах купли-продажи  товаров. Данное базисное условие предназначено для использования в международных перевозках по современному, так называемому интермодальному методу, в особенности в контейнерных, ролкерных, трейлерных и паромных сообщениях.

По условию «франко-перевозчик» экспортер обязан доставить товар в обусловленный в контракте пункт и там передать в ведение грузоперевозчика, оплачивая перевозку и погрузку экспортного товара.

Риск гибели или повреждения товара при транспортировке переходит с экспортера на импортера с момента его передачи перевозчику. «Перевозчик» в этом случае означает лицо, заключившее с экспортером  договор о перевозке груза автомобильным, железнодорожным, воздушным или морским транспортом или комбинированными – несколькими видами транспорта, на что мы уже указали.

В соответствии с условием FCA импортер обязан заключить с грузоперевозчиком договор о перевозке за его счет товара от обусловленного контрактом пункта (пункта погрузки товара) до конечного пункта назначения.

3. Условие поставки CPT (перевозка оплачена до …). Вид транспорта может быть любым, включая интермодальную (мультимодальную) перевозку товара. Данное условие означает, что экспортер оплачивает стоимость перевозки товара до обусловленного контрактом купли-продажи пункта назначения. Однако риск гибели или повреждения товара переходит с экспортера на импортера в момент его передачи в ведении первого перевозчика (при мультимодальной перевозке), а не в обусловленном пункте назначения.

Согласно условию «перевозка оплачено до …» экспортер обязан заключить договор о перевозке груза до обусловленного контрактом пункта назначения и оплатить. В его обязанности входит также получение экспортной лицензии. Импортер обязан принять товар в обусловленном пункте назначения, оплатить расходы, связанные с доставкой товара до пункта назначения (такие как погрузочно-разгрузочные операции в пути следования).

4. Условие поставки CIP (Перевозка и страхование оплачены до…). Это условие аналогично условию (перевозка оплачена до…) с тем, однако, дополнением, что экспортер обязан обеспечить транспортное страхование риска гибели или порча товара во время международной перевозки. Экспортер заключает договор со страхователем и оплачивает ему страховую премию.

Страхование должно покрывать стоимость товара по контрактной цене плюс 10% и должно быть выделено в валюте контракте.

5. Условие поставки DAT (Поставка на терминале). Это новое базисное условие поставки товара. Оно не связано с выбором какого-либо конкретного выбора транспорта. Переход расходов и риска гибели или порчи груза с экспортера на импортера переходит в момент выгрузки товара на согласованном партнерами по договору купли-продажи терминале. При такой ситуации терминалом может являться причал в морском или речном порту, контейнерный терминал для любого вида транспорта, грузовой двор на железнодорожной или автомобильной станции, грузовой авиатерминал в аэропорту и др. В отношении документа, подтверждающего поставку «Инкотермс 2010» конкретных рекомендаций не дает. Правоприменительная практике сформулирует ответ на этот вопрос позднее, когда будет наработана соответствующая практика. Пока можно лишь с уверенностью полагать, что таким документом может стать одним из применяемых в практике складских документов.

6. Условие поставки DAP (Поставка в место назначения). Это также новое базисное условие поставки товаров. Оно также предусматривает любой вид транспорта. Переход расходов и рисков с экспортера на импортера происходит в тот момент, когда прибывшие в согласованный партнерами по договору купли-продажи пункт, транспортное средство готово к разгрузке. В этом случае экспортер должен предоставить импортеру документ, позволяющий последнему принять международный груз.

Базисное условие DAP предусматривает также железнодорожную поставку товара в европейские страны Дальнего Зарубежья, морскую или внутреннюю водную перевозку товаров, поставку товара в обоюдно согласованный партнерами пункт любым видом транспорта. Но в любом случае все расходы и риски до указанного в контракте пункта лежат на экспортере.

7. Условие поставки DDP (Поставки с оплатой пошлин). Данные базисные условия поставки товара максимизирует обязанности экспортера.

Согласно условию «поставки с уплатой пошлины», на экспортера возлагаются расходы и риски до пункта в стране импортера, указанного в контракте. На обязанности экспортера лежит заключение договоров с грузоперевозчиками разных видов транспорта, оформление транспортных и других документов, выполнение таможенных формальностей, получение экспортных и импортных лицензий. Импортер обязан принять товар в обозначенном в контракте пункте назначения. Он несет все последующие расходы и риски. Таким образом, все расходы и риски по доставке очищенного от импортных пошлин товара  в согласованный сторонами пункт назначения лежит на экспортере. 

Что касается второй группы базисных условий поставки товаров – Правила морского и внутреннего водного транспорта, - то в нее включены лишь четыре условия, хотя в нашем перечне это будет восьмой порядковый номер.

8. Условие поставки FAS (свободно вдоль борта судна). Экспортер должен разместить товар на причале или на барже (на лихтере), но обязательно вдоль борта судна на указанном сторонами  месте в определенном порту отгрузки. До этого момента расходы и риски лежат на экспортере. Дальнейшие расходы и риски переходят на импортера, который, в частности, обязан обеспечить подачу зафрактованного им судна в обусловленный порт отгрузки.

9. Условие поставки ФОБ (свободно на борту и СИФ) в первичном освещении изложены в теме 7. Условие ФОБ означает, что экспортер должен доставить товар в зафиксированный в контракте купли-продажи порт  в стране экспортера и разместить его на борту судна. Риск гибели или повреждения товара переходит с экспортера на импортера в момент размещения товара на борту судна в указанном порту отгрузки.

Экспортер обязан за свой счет получить экспортную лицензию или другой документ, разрешающий вывоз товара, и нести все другие расходы, необходимые для его погрузки на борт судна, включая стоимость самой погрузки. Импортер должен обеспечить подачу в обусловленный порт зафрактованного им судна и оплачивать все последующие расходы.

10. Условия поставки CFR (стоимость и фрахт).

По этому условию обязанности экспортера считаются выполненными в момент размещения товара на борту судна в согласованном сторонами порту отгрузки. Согласно данному условию экспортер обязан оплатить расходы и фрахт за доставку товара до обусловленного контрактом порта назначения. Импортер обязан принять товар в порту отгрузки и нести все последующие расходы по транспортировке груза.

11. Условие поставки CIF (стоимость, страхование и фрахт). Как и на условиях FOB и CFR, поставка считается выполненной в момент размещения товара экспортером на борту судна в порту отгрузки. В соответствии с условием СИФ (CIF) экспортер принимает на себя обязательство зафрахтовать за свой счет судно, погрузить на него товар и застраховать его от рисков во время перевозки. Если между экспортером и импортером не оговорено иное, договор о морском страховании должен быть заключен на условиях, предусматривающих покрытие минимума рисков (так называемые условия «свободен от риска частной аварии»).

В завершении характеристики базисных условий поставки товаров следует указать на практические аспекты реализации контрактов купли-продажи товаров, заключенных на базисных условиях поставки по «Инкотермс 2010» и входящие в компетенции излагаемой темы. Речь идет, в первую очередь, о документах, подтверждающих исполнение обязательств экспортеров о поставках товаров. Этому посвящены данные и сведения, содержащиеся в таблице 26.

 Базисы поставки по Инкотермс 2010 и подтверждающие поставку документы
Таблица 26

	№ п/п
	Название 

базиса
	Виды транспорта

Способы перевозки
	Подтверждающие 

документы

	1.
	EXW
	Любой (значение не имеет)
	Приемосдаточный акт

	2.
	FCA
	Автомобильный, Воздушный, Мультимодальный
	Автомобильная или авианакладная FBL*

	3.
	FAS
	Морской, Внутренний водный
	Доковая расписка порта или FWR**

	4.
	FOB
	Морской трамповый, Морской линейный, Внутренний водный
	Бортовой коносамент или накладная (морская или внутренняя водная)

	5.
	CPT
	Автомобильный, Воздушный, Железнодорожный (в пределах правого поля СМГС), Мультимодальный
	Автомобильная или авианакладная, железнодорожная накладная СМГС, FBL

	6.
	CFR
	Морской трамповый, Морской линейный, внутренний водный
	Бортовой коносамент или накладная (морская или внутренняя водная)

	7.
	CIP
	Автомобильный, воздушный, железнодорожный (в пределах правого поля СМГС), Мультимодальный
	Автомобильная или авианакладная, железнодорожная накладная СМГС, FBL + страховой полис

	8.
	CIF
	Морской трамповый, Морской линейный, Внутренний водный
	Бортовой коносамент или накладная (морская или внутренняя водная) + страховой полис

	9а.
	DAP

(вместо DES)
	Морской или внутренний водный. Поставка на судне в порту назначения
	Сюрвейерский акт выгрузки, тальманская расписка

	9b.
	DAP

(вместо DAF)
	Железнодорожный (между зонами СМГС или CIM-COTIF)
	Железнодорожная накладная СМГС или CIM-COTIF с отметкой погранстанции

	9c.
	DAP

(вместо DDU)
	Любой (значения не имеет) 
	Приемосдаточный акт

	10а.
	DAT

(вместо DEQ)
	Морской трамповый, Морской линейный, Внутренний водный
	Доковая расписка порта или FWR

	10b.
	DAT

(вместо DDU)
	Любой (значения не имеет)
	Складской документ хранителя или FWR

	11.
	DDP
	Любой (значения не имеет)
	Приемосдаточный акт


Источник: Российский внешнеэкономический вестник. 2011,№1. С. 65.

Примечания к таблице;

* FBL – Negotiable FIATA Multimodal Transport Bill of Lading – Мультимодальный коносамент ФИАТА (Международной федерации экспедиторский ассоциаций)

** FWR – FIATA Warehouse Receipt – Складская расписка ФИАТА.

Резюме

1. Международные услуги обладают рядом особенностей. Они производятся и потребляются одновременно, больше, чем товары, защищены государством от иностранной конкуренции, регулируются не на границе, а внутри страны соответствующим законодательством.

2. Услуги мирового рынка характеризуются также и большим разнообразием. По классификации ООН в число услуг входит 160 видов, а ВТО насчитывает около 600 разновидностей услуг.

3. К производственным услугам относятся несколько вариантов сделок: техническое обслуживание ранее поставленной продукции машиностроения, инженерно-технические услуги, консалтинговые услуги, международная аренда, подряд.

4. В группу международных социальных услуг входят образовательные услуги, медицинские услуги, туризм.

5. Транспортные услуги также характеризуются несколькими видами грузо- и пассажироперевозок: морской транспорт, железнодорожный, автомобильный, воздушный, трубопроводной. Базисные условия поставки товаров регулируются сборником документов под названием «Инкотермс-2010», который периодически выпускается Международной торговой палатой и рассылается в соответствующие торговые палаты государств – членов МТП.

Вопросы для повторения

1. Перечислите особенности услуг как предмета международных сделок.

2. Объясните классификацию международных услуг.

3. Охарактеризуйте динамику объема международных услуг.

4. Охарактеризуйте международные производственные услуги:

 а) инжиниринг;

 б) консалтинг;

 в) аренда (рентинг, хайринг, лизинг);

 г) подряд.

5. Охарактеризуйте международные социальные услуги:

 а) образовательные;

 б) медицинские;

 в) туристические и раскройте виды туризма

6. Охарактеризуйте транспортное обслуживание международных экономических отношений.

7. Объясните, что такое «Инкотермс-2010» и кто издает этот документ?

8. Что такое базисные условия поставки товаров и на какие группы они делятся?

Тема 9. Транснационализация мобильных факторов производства.
	Базовые категории и понятия:

- международное движение капитала;

- бегство и пенитрация капитала;

- мировой рынок труда;

- трудовая эмиграция;
- трудовая иммиграция
	Основные компетенции по теме:

Изучение данной темы сопровождается приобретением студентами знаний о расширяющемся процессе международного движения капитала в объеме и географическом пространстве, его последствиях для стран-доноров и стран-реципиентов, о бегстве и пенитраци (взаимопроникновении) капитала


Студенты расширяют свои знания о мировом рынке труда, экономических и неэкономических мотивах трудоэмиграции, последствиях миграционного процесса для экономик вывозящих стран (стран-доноров) и принимающих рабочую силу стран (стран-реципиентов).

Основные вопросы темы:

1. Международные движения капитала.

2. Мировой рынок труда и трудовая миграция.

9.1 Международное движение капитала

Движение капитала представляет собой перемещение стоимости в денежной или товарной форме из одной страны в другую с целью извлечения прибыли, расширения сферы влияния, получения сырья, энергоносителей или по иным мотивам. Международное движение капитала становится ныне определяющим элементом в функционировании мирового хозяйства, составной частью и формой современных международных экономических отношений.

Движение капитала в экономической литературе нередко (по традиции марксистской политэкономии) называют вывозом капитала. Вывоз капитала в отличии от экспорта товаров в чистом виде на практике означает изъятие части капитала из оборота национальной экономики и вложение его (инвестирование) в производственный процесс и обращение другой страны.

Важнейшей предпосылкой экспорта капитала является его относительный избыток в национальной экономике, перенакопление, когда в своей стране капитал не находит прибыльного применения. При такой экономической ситуации выгоднее поместить капитал за границей. Правда, не исключаются случаи, когда капитал вывозится и при его дефиците для внутреннего инвестирования. Вывоз капитала из России наших дней – наглядное тому подтверждение, хотя это явление иногда (и не без оснований!) называют бегством капитала. Последнее объясняется неблагоприятной социальной, политической, экономической ситуацией в стране, иными причинами.

Наличие предпосылок вывоза капитала за границу реализуется в ряде экономических условий, возникающих в других странах. Во-первых, несовпадение во времени спроса на капитал и его предложение в различных субъектах мирового хозяйства. Здесь, как и на внутреннем рынке, действует рыночный механизм спроса и предложения. Во-вторых, для отечественных предпринимателей открываются возможности освоения местных товарных рынков за границей. Производство и реализация «Пепси», «Кока-колы» в России –  один из таких примеров. В-третьих, наличие в стране, принимающей иностранный капитал, более дешевого сырья и/или рабочей силы. В-четвертых, важным условием экспорта капитала может быть стабильная политическая обстановка и в целом благоприятный инвестиционный климат в принимающей стране, льготный инвестиционный режим в специальных (особых, свободных) экономических зонах. Таким же условием могут быть и более низкие экологические стандарты в принимающей стране, нежели в собственном отечестве, доступ к иностранным природным ресурсам для надежного обеспечения собственного производства импортным сырьем. Не исключаются, конечно, и политические мотивы вывоза капитала. Наконец, капиталовложения, размещаемые за границей, позволяют экспортеру обойти тарифные и нетарифные барьеры, на которые обычно наталкивается коммерческий вывоз.

К причинам международной миграции капитала относятся:

1. Прибыль

У богатейших стран мира образуется «избыток» капитала, который не находит прибыльного приложения внутри страны и ищет выгоду за ее пределами. Другими словами, если внутренний рынок насыщен товарами и услугами, то вкладывать капитал в дальнейшее расширение производства этих товаров и услуг внутри страны бессмысленно, он не приносит желаемой прибыли. Поэтому капитал вывозится за границу, где имеется дешевое сырье, дешевая рабочая сила, выгодные условия сбыта продукции, а значит норма прибыли значительно выше, чем в собственной стране.

2. Международное разделение труда.

В условиях современной научно-технической революции международное разделение труда приобретает характер технологической специализации. Это значит, что узлы и детали для технически сложной продукции выгоднее производить в тех странах, которые имеют сравнительные преимущества перед другими государствами. Боле того, в условиях современного производства изготовление некоторых видов наукоемкой и технически сложной продукции заранее рассчитано не на узкие национальные или региональные рамки, а на мировое экономическое пространство. Например, производство легковых автомобилей, компьютеров и т.д.

3. Таможенные барьеры.

В условиях, когда многие государства ограничивают импорт товаров путем установления высоких таможенных пошлин на ввозимые товары, экспорт капитала является одним из способов обойти эти барьеры. Строительство предприятий за границей и продажа там производимой продукции дает экспортерам капитала такую возможность.

4. Политика.

Вывоз капитала в виде государственных займов часто преследует не экономические, а политические цели. Поэтому государственный капитал может вывозиться и в страны с высокой степенью инвестиционного риска. Кроме того, изменение политической ситуации в стране может сильно влиять и на ввоз капитала, так как иностранный инвестор очень чутко реагирует на изменения политической ситуации в стране приложения капитала.

В этом контексте заслуживает особого внимания книга Джона Перкинса
 «Исповедь экономического убийцы». В книге автор пишет о подготовке и методах работы особой сверхсекретной группы экономистов-профессионалов высочайшего уровня с высшими политическими и экономическими лидерами интересующих США стран мира. Эти профессионалы связаны с Управлением национальной безопасности США и их задача – в качестве советников подталкивать правительства суверенных государств к проведению рекомендуемого комплекса социально-экономических реформ, обещающих модернизацию экономики, развитие современного рыночного хозяйства, привлечение иностранных инвестиций. Однако, ключевая цель таких «советников» состояла в проведении в жизнь политики, защищавшей интересы американской корпоратократии (союза правительства, банков и корпораций под видом борьбы с экономической отсталостью и перехода к рыночному хозяйству)

5. Экология.

Многие развитые страны сегодня, уделяя большое внимание собственной экологической безопасности, строят за границей экологически вредные предприятия, ввозя в собственную страну готовую продукцию, изготовленную на этих предприятиях (медицинские препараты, химическая промышленность и др.).

В целом на развитие процесса международной миграции капитала  влияют две группы факторов, среди которых:

1. Факторы экономического характера:
· развитие производства и поддержание темпов экономического роста;

· глубокие структурные сдвиги как в мировой экономике, так и в экономике отдельных стран (особенно с воздействием научно-технической революции и развитием мирового рынка услуг);

· углубление международной специализации и кооперации производства;

· рост транснационализации мировой экономики (так, объемы производства продукции зарубежными филиалами транснациональных корпораций США в 4 раза превышают объем экспорта из самих США);

· рост интернационализации производства и интеграционных процессов;

· активное развитие всех форм МЭО;

2. Факторы политического характера:
- либерализация экспорта (импорта) капитала (свободные экономические зоны и др.);

- политика индустриализма в странах «третьего мира»;

- проведение экономических реформ (приватизация государственных предприятий, поддержка частного сектора, малого бизнеса);

- политика поддержки уровня занятости.

Вышеперечисленные факторы предопределяют ММК на макроэкономическом уровне. Наряду с этим имеет место экономическая целесообразность, непосредственно стимулирующая субъекты к экспорту и импорту капитала.

При осуществлении экспорта капитала субъекты руководствуются экономической целесообразностью, состоящей в следующем:

- получении дополнительных прибылей;

- установлении контроля над другими субъектами хозяйствования;

- обходе протекционистских барьеров, выдвигаемых на пути движения товарных потоков;

- приближении производства к новым рынкам сбыта;

- сохранении производственных секторов путем создания зарубежных филиалов;

- экономии на налоговых платежах, особенно при создании или регистрации предприятий в свободных экономических зонах;

- снижении расходов на охрану окружающей среды.

Экономическая целесообразность импорта капитала состоит в:

- возможности развития определенных новых и старых производств;

- привлечении научно-технического потенциала;

- создании дополнительных рабочих мест.

Объективной основой ММК является неравномерность экономического развития стран мирового хозяйства, которая на практике выражается:

- в неравномерности накопления капитала в различных странах;

- в «относительном избытке» капитала в отдельных странах;

- в несовпадении спроса на капитал и его предложения в различных звеньях мирового хозяйства.

По оценкам специалистов, на начало XXI в. размер «относительного избытка капитала» достиг 200 – 225 млрд. долл.

Термин «относительный» связан прежде всего с тем, что в промышленно развитых странах не наблюдается абсолютного избытка капитала, так как считается, что экономически производство имеет тенденцию неограниченного роста, следовательно, и потребность в капитале должна быть всегда. Наряду с этим, экспорт капитала может осуществляться даже в случаях недостатка его для вложения внутри страны, ведь в условиях рыночной экономики вложения капитала находятся в прямой зависимости от размеров ожидаемых доходов, в том числе, а возможно и в первую очередь, за счет его движения за границу.

Отличительными чертами современной миграции капитала являются:

1. Повышение роли государства в вывозе капитала (оно не только содействует вывозу, но и выступает экспортером). Вывоз государственных капиталов осуществляется преимущественно в развивающиеся и бывшие социалистические страны, в основном в форме кредитов. Государственные средства поступают в эти страны не только на двухсторонней, но и на многосторонней основе: через международные и региональные финансовые организации.

2. Усиление миграции частного капитала между развитыми странами.

3. Увеличение доли прямых иностранных инвестиций.

По источникам происхождения экспортируемый капитал может быть государственным и частным, а по форме – предпринимательским и кредитным. Предпринимательский капитал – это капитал, вложенный его собственником в различные предприятия с целью получения прав на управление предприятием и прибыли.

Кредитный капитал – это денежный капитал, предоставляемый его собственником другому лицу взаем или в форме кредита. Движение кредитного капитала в сфере внешнеэкономических связей выступает в виде международного кредита (ссудный капитал), который выдается заемщику на условиях возвратности, платности и срочности. В целом вывозимый капитал можно классифицировать по формам собственности, по срокам его миграции, по материальной форме предоставления, наконец, по цели и характеру использования вывозимого капитала. Это можно (и логично в учебных целях) представить в виде резюмирующей таблицы, отражающей классификацию признаков, сроки, мотивы и формы вывоза капитала.

Таблица 28

Формы, сроки и цели вывоза капитала

	№
	Классификационный признак
	Формы вывоза капитала

	1. 
	По форме собственности вывозимого капитала (по субъектам вывоза)
	а) частный;

б) государственный;

в) международных (региональных) валютно-кредитных и финансовых организаций;

г) смешанный

	2. 
	По срокам вывоза капитала
	а) сверхкраткосрочный (до 3 месяцев)

б) краткосрочный (до 1 года)

в) среднесрочный (от 1 года до 5-7 лет)

г) долгосрочный (свыше 7 лет)

	3. 
	По форме предоставления капитала
	а) товарный

б) денежный

в) смешанный

	4. 
	По цели и характеру  использования
	а) предпринимательский

б) ссудный


Каждая из указанных в таблице форм может характеризовать один и тот же миграционный капитал по определенному признаку. Например, в международной практике государственный капитал чаще вывозится в ссудной форме, а частный и долгосрочный капитал – в предпринимательской форме. Вывоз капитала для строительства военных объектов (например, вывоз капитала США в Польшу, Румынию, а возможно и в Чехию противоракетных комплексов) носит военно-стратегический и политический характер. Предпринимательский капитал имеет две формы вложения: прямые и портфельные инвестиции. Прямые инвестиции означают прямое вложение денежных средств в уставной капитал предприятия. Это вложение производится обычно с целью получения не только права на управление, но и контроля над данным предприятием.

При прямых инвестициях из-за распыления акционерного капитала бывает достаточно 10-25% обычных акций, или голосов для установления иностранного контроля. Контрольную долю или контрольный пакет акций в зарубежном акционерном капитале можно получить путем приобретения акций за рубежом, реинвестирования прибыли в иностранных субъектах хозяйствования, посредством внутрифирменных займов или внутрифирменной задолженности, а также через множество иных неакционерных каналов: субконтракты, управленческие оглашения, франчайзинг, лицензионные сделки, раздел продукции и др.

Многовариантность применения прямых иностранных инвестиций сопровождается и их количественным ростом. Если за 30 лет (1914 – 1944гг.) заграничные капиталовложения выросли на одну треть, то за одно десятилетие (1980 – 1990гг.) их объем вырос в четыре раза, достигнув 1,7 трил долларов. Ныне суммарный объем накопленных прямых иностранных инвестиций в мировой экономике приближается к 20 трил долларов, а годовой показатель ПИИ превысил триллионный рубеж.

Прямые инвестиции оказывают существенное воздействие на все мировое хозяйство через экономическое развитие отдельных стран и их производственных структур. Для экспортера капитала прямые инвестиции обеспечивают стабильный рынок непосредственно или в качестве проводника для выхода на рынки в «третьи страны». Они также обеспечивают образование как бы «внутреннего рынка» за границей, если экспортер капитала имеет там собственные или совместные предприятия.

Портфельные инвестиции представляют собой капиталовложения в облигации или акции зарубежных компаний, которые по количеству, сумме недостаточны для установления непосредственного контроля над их деятельностью.

Выделяют два способа получения дохода от заграничных портфельных инвестиций:

а) доход, полученный в форме ежегодных процентов, дивидендов, прибыли от владения иностранными облигациями, акциями, недвижимостью;

б) доход, полученный от распоряжений ценной бумагой в виде разницы между ценой покупки и ценой продажи этой ценной бумаги.

Существенные черты, отличающие друг от друга эти две формы предпринимательского капитала, можно также свести в сводную таблицу, хотя вполне допускаю, что студенты могли усвоить этот материал из курса экономической теории.

Таблица 29

Характерные отличия прямых и портфельных инвестиций

	№
	Признаки
	Прямые зарубежные инвестиции
	Портфельные инвестиции

	1.
	Главная цель вывоза
	Контроль над иностранной фирмой
	Получение высоких прибылей

	2. 
	Пути достижения цели
	Организация и ведение производства за рубежом
	Покупка зарубежных ценных бумаг

	3.
	Методы достижения цели
	а) Полное владение зарубежной фирмой;

б) Приобретение контрольного пакета акций (согласно уставу МВФ не менее 25 % от акционерного капитала компании)
	Приобретение менее 25% (10% в США, Японии, Германии) от акционерного капитала  зарубежной фирмы

	4.
	Форма дохода
	Предпринимательская прибыль, дивиденды
	Дивиденды, проценты


В результате вывоза предпринимательского капитала за границу создаются филиалы, дочерние компании или смешанные предприятия.

Движение международного предпринимательского капитала устойчиво сохраняет географическую направленность. Как в экспорте, так и в его импорте ведущие позиции традиционно занимают индустриально развитые страны, на долю которых приходится почти 98% общемирового объема прямых зарубежных инвестиций. Среди них, как и в других областях мировой экономики, выделяются три центра мирового хозяйства – США, интегрированная Западная Европа и Япония, соотношение сил между которыми по экспорту капитала меняется: безусловный лидер 50-70-х гг.  – США – постепенно утрачивают свои позиции в пользу Японии да и Западной Европы. На протяжении последних двух десятилетий Япония и вновь Великобритания начали опережать США по абсолютному показателю ежегодных прямых зарубежных инвестиций. Таково одно из изменений в вывозе предпринимательского капитала. На орбиту вывоза капитала выходят Китай и Индия.

Ко второму изменению следует отнести тот факт, что США не только крупный экспортер, но и со времени президента Рейгана – крупнейший импортер капитала.

США, как наиболее мощная экономика мира в начале XXI столетия, являются не только главным экспортером прямых инвестиций, но и превратились в крупнейшего импортера капитала. В первом десятилетии XXI в. 22% мирового объема ПИИ приходилось на инвестиции в хозяйство США.

Динамику притока прямых иностранных инвестиций можно проследить по следующей таблице  в десятилетних потоках.

Таблица 30.

Прямые иностранные инвестиции в США, млрд. долл.

	Страны и регионы
	1970
	1980
	1990
	2000
	2009

	Всего 

В том числе:

Канада

Европа

В том числе:

Великобритания

Люксембург

Нидерланды

ФРГ

Франция

Швейцария

Латинская Америка

Карибские острова Великобритании

Мексика

Панама

Ближний Восток

Азия и страны Тихого океана

В том числе:

Сингапур

Тайвань

Япония

Африка 
	13,3

3,1

9,6

4,1

0,3

2,1

0,7

0,3

-

0,2

-

-

-

-

0,4

-

-

0,3

-
	65,5

9,8

43,5

11,3

1,9

16,1

5,2

2,7

3,7

6,7

-

-

0,7

0,7

4,7

-

-

4,2

0,01
	403,7

27,7

256,5

108,1

1,8

64,3

27,8

19,5

17,5

19,7

3,2

0,6

3,2

4,1

95,1

1,1

0,9

83,5

0,6
	1238,6

100,8

332,4

229,7

83,3

152,4

122,8

119,1

81,7

42,7

12,5

2,5

4,0

8,4

194,0

7,7

3,2

163,2

2,1
	2319,6

225,8

1685,3

453,9

127,8

238,0

218,2

189,3

189,4

27,9

17,5

11,4

1,1

17,6

361,3

22,9

4,2

264,2

1,7


Источник: Российский внешнеэкономический вестник. – 2011,  с.22

Эти изменения дополняются третьим: утвердилась тенденция ко все большей переориентации зарубежных инвестиций на индустриально развитые страны. Ныне на их долю приходится ¾ импорта общемирового показателя предпринимательского капитала, тогда как на развивающиеся страны, где проживает около 80% мирового населения, остается лишь 25 – 30% его импорта.

Наконец, при характеристике международного движения капитала необходимо дифференцировать его и по срокам. По данному критерию международные капиталовложения делятся на краткосрочные (до одного года), среднесрочные (свыше одного года) и долгосрочные.

В практике международного движения капитала мотивируется не только его экспорт, но и импорт. Цели привлечения иностранного капитала принимающей стороной также весьма многообразны. Они определяются теми приоритетами, которые выделяет каждая страна в программе своего экономического развития. Это может быть индустриализация, повышение уровня технической оснащенности производства, особенно наукоемким оборудованием, обеспечение конкурентоспособности своей продукции на мировом рынке, выпуск импортозамещающей продукции и т.д.

Мировой опыт показывает, что иностранные инвестиции имеют целый ряд преимуществ по сравнению с другими формами транснационализации капитала. Во-первых, они служат источником капиталовложений в производство товаров и услуг, а также в технологии, ноу-хау несут с собой передовые методы управления и маркетинга. Во-вторых, инвестиции в отличие от займов и кредитов не ложатся дополнительным бременем на внешний долг страны-реципиента
, а напротив, способствуют получению средств для его погашения. В-третьих, прямые инвестиции обеспечивают наиболее эффективную интеграцию национальной экономики в мировую благодаря производственной и научно-технической кооперации.

В современном мировом хозяйстве инвестиционные связи служат системообразующим элементом, обеспечивающим прочность и глубину межстранового сотрудничества.

Субъектами вывоза капитала выступают промышленно развитые государства, частные фирмы, иностранные банки, международные финансово-кредитные организации, а ныне и некоторые развивающиеся страны, особенно нефтедобывающие государства.

Экспорт и импорт капитала оказывают противоречивое влияние на участников международного движения капитала. Страна-экспортер капитала (донор) получает дополнительную прибыль за счет инвестиций за рубежом. В то же время страны доноры капитала испытывают ряд отрицательных последствий при вывозе капитала:

а) утечка капитала сопровождается снижением потенциала экономического роста;

б) не повышает, а иногда и снижает уровень занятости;

в) нередко перемещение части капитала за границу не компенсируется притоком иностранного капитала в национальную экономику, неблагоприятно сказываясь на платежном балансе страны.

Противоречивы и последствия страны, принимающей иностранный капитал – страны-реципиента. С одной стороны, рационально привлекаемый иностранный капитал может способствовать экономическому росту страны-реципиента капитала, увеличить занятость, получить и использовать прогрессивные технологии, более производительную технику, эффективный менеджмент, положительно сказывается на платежном балансе.

С другой стороны, иностранный капитал ограничивает сферы приложения отечественного капитала ввозящей страны, увеличивает, хотя и не всегда, внешнюю задолженность, способствует появлению на внутреннем рынке немодных и низкосортных товаров.

В заключение напомним, что транснационализация капитала помимо вывоза происходит и в виде бегства капитала, таким образом, неоднозначны. К их числу можно отнести неблагоприятную политическую и экономическую ситуацию в стране, криминальное происхождение капитала, резкое ухудшение финансовой конъюнктуры, рискованное военно-политическое положение страны. Например, в год «холодной войны» из ФРГ, на территории которой размещались войска НАТО, а им противостояли войска СССР в соседней Германской Демократической Республике, капитал бежал в страны Латинской Америки, Австралию, т.е. страны, удаленные от возможного театра военных действий.

Следовательно, международная миграция капитала может осуществляться не только в форме вывоза, но и в виде бегства капитала. Поскольку бегство капитала в значительной мере происходит в нелегальной форме, оценить его размеры довольно трудно. Для оценки применяют четыре следующих метода:

1. Общий метод. Бегство капитала оценивается по сумме прироста иностранных активов резидентов (помимо официальных резервов) и статье «Чистые ошибки и пропуски» в платежном балансе.

2. Долг частного сектора. Оценка ведется, исходя из увеличения внешнего долга за счет переводов банков и небанковских учреждений, и корректируется по статье «Чистые ошибки и пропуски» в платежном балансе.
3. Метод тщательного анализа. Оценивается сумма краткосрочных переводов капитала из небанковского частного сектора и статьи «Чистые ошибки и пропуски» в платежном балансе.
4. Обходной метод. Бегство капитала приравнивается к доле иностранных активов резидентов, не декларируемых для налогообложения.
Согласно оценке МВФ по обходному методу, около 2/3 оттока капитала могут рассматриваться как бегство капитала.

Главная причина бегства капитала из страны заключается в том, что за границей ожидаемая прибыль на инвестиции выше. Кроме того, имеются три основные общие побудительные причины. Во-первых, в условиях нестабильной политической обстановки инвесторы опасаются внезапного увеличения налогов или просто национализации активов. Во-вторых, неэффективная экономическая политика может вызвать опасение экономического кризиса. В-третьих, финансовые системы развивающихся стран часто испытывают трудности конкурентной борьбы на иностранных рынках, и некоторые резиденты развивающихся стран предпочитают перейти под юрисдикцию более конкурентоспособных финансовых систем. Также бегство капитала может произойти из-за его криминального происхождения.

Основными каналами бегства капитала являются:

- невозврат валютной выручки под предлогом форс-мажорных и иных обстоятельств;

- необоснованные авансовые отчисления при импорте в счет будущих поставок товаров, нередко вообще не осуществляемых;

- ценовые манипуляции, оставляющие валюту за границей, прикрытые якобы бартерными сделками;

- перечисление на счета иностранных фирм валютных средств в счет оплаты фиктивных услуг;

- занижение контрактной цены при эскорте и ее завышение при импорте;

- внесение страхового депозита в иностранный банк якобы для получения кредита;

- вывоз капитала частными лицами, в том числе с помощью кредитных карточек.

Многие, особенно развивающиеся, страны пытаются удержать капитал, вводя жесткие ограничения на операции с валютой. Однако эти меры редко приводят к успеху – капитал всегда находит способы переместится туда, где ему более комфортно. (А комфортные условия для капитала – большие прибыли и меньшие риски). При ужесточении условий валютного регулирования обычно увеличивается нелегальный вывоз капитала.

Многие развивающиеся страны страдают от бегства капитала, которое лишает их столь необходимых для развития инвестиционных ресурсов.

Отмывание капитала – это действия по легализации незаконно полученных средств. Если вывоз капитала – вполне законный и, в принципе, необходимый для экономики процесс, а бегство капитала – негативно отражающийся на национальной экономике, но объективный процесс, с которым нужно бороться в основном экономическими методами, то отмывание капитала – целиком нелегальный процесс, которому нужно решительно противодействовать, используя весь арсенал средств борьбы с преступными деяниями.

По оценкам ООН, международный криминал отмывает ежегодно около 600 млрд. долл. Объемы и, главное, темпы роста теневой экономики приняли столь угрожающий характер, что объединенные в ОЭСР развитые государства объявили ей тотальную войну.

В 1990 г. ведущие страны приняли Страсбургскую конвенцию Совета Европы «Об отмывании, выявлении, изъятии и конфискации доходов от преступной деятельности». В том же году Специальная финансовая комиссия по проблемам отмывания капиталов (ФАТФ), в состав которой сейчас входят 33 страны – члены ОЭСР и ряд авторитетных международных организаций, выпустила 40 базовых Рекомендаций, устанавливающих общие рамки борьбы с отмыванием денег.

В 90-е годы все страны, входящие в ФАТФ, и большинство стран мира приняли законодательные акты по противодействию отмыванию капиталов, полученных незаконным путем. Законы большинства стран близки по духу и соответствуют принципам Страсбургской конвенции и Рекомендациям ФАТФ. В этих законах регламентируется деятельность финансовых систем, в обязанность которым вменяется идентификация всех подозрительных сделок. За основу принято правило «Знай своего клиента», которое подразумевает установление личности клиента и хранение регистрационных записей по его счетам. Во всех странах основную работу по сбору информации о подозрительных сделках выполняют кредитные организации. Обычно они передают эту информацию некоторой специальной организации, которая является связующим звеном между ними и правоохранительными органами.

В 2000 г. активность международных организаций по противодействию отмыванию заметно увеличилась. Причем для нового этапа характерна концентрация усилий на выявлении и изоляции основных очагов происхождения преступных капиталов.

В движении капитала существенную роль играет экономическая помощь. Она формально классифицируется как официальное финансирование развития и делится на два подвида – официальная помощь развитию и другое – официальное финансирование развития. Различия между ними определяются условиями предоставления средств. Наиболее льготные средства официальной помощи развитию, в меньшей мере – другое – официальное финансирование развития, но и оно более выгодно, чем кредиты, полученные на рынках капитала. Основное место среди различных видов занимает официальная помощь развитию – до 4/5 направляемых средств.

В настоящее время в оказании помощи развитию участвуют все промышленные страны. Страны-доноры предоставляют экономическую помощь за счет бюджетных средств. Наибольшие усилия по оказанию помощи прилагают Скандинавские страны, которые выделяют на эти цели до 1% ВВП. В целом развитые страны направляют на экономическую помощь 0,22% ВВП, и этот показатель в последние десятилетия сокращался, хотя рекомендованный ООН норматив экономической помощи составляет 0,7% ВВП развитых стран. Почти 65% экономической помощи предоставляется в форме даров.

Крупнейшим донором являлась Япония, предоставлявшая развивающимся странам 
9 – 13 млрд долл. ежегодно, но после нанесенного ущерба экономике страны землетрясением весной 2011 г. программа помощи может изменится. В течение нескольких   десятилетий ведущие позиции в этой области занимали США, страны Европейского Союза.

Экономическая помощь обычно компенсирует недостатки в функционировании рыночных механизмов или невозможность их функционирования в международном масштабе. Часто она направляется на удовлетворение необходимых нужд или на создание инфраструктурных объектов, которые обеспечивают условия для проникновения частного капитала.

Экономическая помощь нередко направляется на осуществление крупных проектов, прежде всего в транспортное строительство, энергетику, связь, другие области возрождающейся экономики.

9.2. Международная миграция рабочей силы, ее тенденции и регулирование

    Рыба ищет, где глубже,

а человек, где лучше

Народная мудрость

В современную эпоху интернационализации и глобализации хозяйственной и социально-культурной жизни человечества вывоз капитала сопровождается миграцией рабочей силы, или трудовой миграцией (от лат. migration). Международная миграция трудовых ресурсов представляет собой  перемещение части трудоспособного населения, связанного с временным или постоянным изменением страны проживания или места работы. Процессуально внешняя миграция рабочей силы выступает в двух видах: а) в виде трудовой эмиграции (выезда работников за пределы своей страны с целью временного трудоустройства и б) в виде рабочей иммиграции (въезда) иностранных работников в страну.

Ныне трудовая миграция стала не только и не просто частью международных экономических отношений, но и их самостоятельной формой. По времени она может быть безвозвратной, то есть с окончательной сменой страны проживания, или временной (въезд за границу на временную работу и временное место жительства). После великих географических открытий вплоть до первых десятилетий XX в. преобладала безвозвратная эмиграция, для которой было характерно перемещение части населения (а не только рабочей силы). Колонизация стран и целых континентов сопровождалась двумя потоками эмиграции: насильственной эмиграцией, которую практиковала Великобритания, высылая грабителей и других социально опасных элементов из своей страны в Австралию, Америку, и добровольной эмиграцией. Последняя характеризовалась выездом граждан не только метрополий, но и других, в основном европейских, стран в США, Канаду, Австралию, страны африканского континента на добровольной основе. Пишущему эти строки приходилось встречать оседлых европейских поселенцев не только в странах Арабского Востока (Египет, Ирак, Кувейт, Ливан), но и в африканской глубинке. Об интенсивности эмиграционного процесса населения по североамериканскому материку свидетельствуют такие данные: за неполные полтора десятка лет ХХ в. из Европы за океан переселились на постоянное местожительство более 19 млн эмигрантов
. Межконтинентальная миграция развивалась в одностороннем направлении лишь при редкоэпизодической реэмиграции. Межконтинентальная миграция переплеталась с внутриконтинентальной миграцией из одних стран Европы в другие. Правда, наиболее активно внутриевропейский миграционный процесс берет свой отсчет с 50-60-х гг. прошлого столетия, что объясняется, с одной стороны, экономической интеграцией, а с другой – избыточной рабочей силой в Греции, Турции, Югославии, а ныне образовавшихся на ее территории республик, на Кипре. Миграционные процессы нередко характеризуют состояние и потребности экономического развития страны. В частности, Италия, имея избыток трудоресурсов в 50-60 годы, увязывала вступление в интеграционную группировку «Общего рынка» с предоставлением ей права свободного перемещения своей рабочей силы в другие страны Европейского экономического сообщества. Ныне Италия превратилась в динамично развивающуюся страну и вынуждена не только сокращать рабочую эмиграцию, но и прибегать к политике трудовой иммиграции. Политику активной иммиграции проводила послевоенная Германия, прежде всего ее западная часть (до объединения с восточными землями, где существовала Германская Демократическая Республика). Такая политика объяснялась и объясняется двумя основными причинами. Во-первых, отрицательная демографическая ситуация – вымирание немецкой нации – понуждала правящие круги ФРГ «сманивать» немцев из других стран – Польши, Венгрии, Чехословакии, Советского Союза. Во-вторых, несмотря на безработицу в стране, особенно возросшую после присоединения восточных земель, непросто найти желающих трудоустроиться на непрестижные виды работ: в строительстве, промышленности, сфере услуг. Поэтому ФРГ привлекает трудоиммигрантов из Турции, Греции, республик бывшей Югославии, Балтии, СНГ.

Характерной особенностью современной миграции является то, что ее потоки состоят из двух направлений, и следовательно, одно и то же государство может быть как страной-донором, так и страной-реципиентом. Например, Великобритания и США являются одновременно одним из главных стран-реципиентов в мире и донором и для отдельных государств (США – донор для Канады, Великобритания – для Австралии).

С экономической и политической точки зрения рабочая миграция является формой международного рынка труда, который функционирует наряду и параллельно с двумя мировыми рынками – рынком товаров, капитала, услуг.

В современных условиях наличие и развитие мирового рынка рабочей силы связано как с причинами экономического, так и неэкономического характера. Естественно, экономические причины трудовой миграции следует искать прежде всего в уровне социально-экономического развития страны, аграрном перенаселении, а также динамике и цикле производства. Как правило, миграционный поток характеризуется односторонней экономико-географической направленностью – работая сила перемещается из стран с низким уровнем жизни в страны с высоким жизненным стандартом. Вполне объективный потенциал трудовой миграции закладывается трудностями найти работу в собственном отечестве (Турция, Греция, бывшие Республики Югославии) или крайне низким уровнем оплаты квалифицированного труда (Россия, страны СНГ).

Другой пласт экономических причин трудовой миграции связан с вывозом капитала за границу (куда тянется игла, туда и нитка), а также с деятельностью транснациональных корпораций. Последние (в силу своих особенностей как субъектов хозяйствования) способствует производственному соединению двух факторов производства – рабочей силы с капиталом, осуществляя либо движение национальной рабочей силы за границу в страны приложения своего капитала, либо перемещая собственный капитал в трудоизбыточные страны, соединяя при этом реальный иностранный капитал с туземной рабочей силой.

К внешнеэкономическим причинам международной миграции относятся демографические процессы, мотивы политического, национального, этнического, религиозного, семейного или иного характера.

К сожалению, ограниченные рамки учебного пособия не позволяют широко осветить миграционную проблему в мире, но основные составляющие этого процесса попытаемся изложить. Одной из таких составляющих являются последствия для стран, осуществляющих эмиграцию и иммиграция рабочей силы. Последствия эти весьма противоречивы. С одной стороны, экспорт рабочей силы способствует притоку иностранной валюты в форме денежных переводов трудоэмигрантов. Для отдельных стран (Бывшая Югославия, Пакистан, Турция, Китай), сумма частных переводов исчисляется миллиардами долларов. Например, Китай от организованного экспорта рабочей силы ежегодно получает до 50 млрд долларов. Переводы из-за рубежа в Пакистан от своих граждан, которые работают в других странах, превышают поступления от экспорта товаров и услуг в пять раз, что позволяет стране использовать инвалютные поступления для реализации конкретных программ экономического развития. Подобную финансово-экономическую выгоду получают от внешнего рынка труда многие развивающиеся страны. Некоторые из них (Египет, Йемен, Алжир) даже стали специализироваться на трудовых услугах за рубежом. По расчетам экспертов МВФ, частные переводы, включаемые в доходную часть национальных платежных балансов, на 80-90% состоят из поступлений от миграционного вида международной специализации.

Экономисты-международники выделяют четыре прямых источника валютных поступлений от вывоза своей рабочей силы. Во-первых, налоги с прибыли отечественных организаций-посредников, занимающихся вербовкой работников по заявкам зарубежных фирм. Во-вторых, государство взимает налоги с частных переводов мигрантов на родину для поддержки семей и родственников. В-третьих, национальное богатство страны возрастает и в результате личного инвестирования мигрантов (привоз в свою страну средств производства, предметов домашнего обихода длительного пользования, приобретение ими ценных бумаг). Наконец, вывозящая рабочую силу страна получает капиталы от стран-импортеров, которые нередко используются на воспроизводство трудовых ресурсов, вкладываются в социальную сферу.

Кроме того, трудовые реэмигранты при возвращении на родину привозят с собой ценности и сбережения нередко по сумме не меньше, чем совокупные частные переводы. Немаловажна и статья невидимого импорта – приобретенные мигрантами профессиональные знания, умения и навыки, которые они могут применять на родине. Таким образом, процесс «отходничества» позволяет странам – экспортерам рабочей силы принимать более квалифицированные трудовые ресурсы.

Иногда реэмигранты во возвращении домой пополняют ряды среднего класса, вкладывая заработанные за границей средства в собственное дело, создавая дополнительные рабочие места в своем отечестве.

Рабочие реэмигранты ввозят на родину купленные за границей микроавтобусы, машины, такси, несложное оборудование для создания небольших мастерских. Многие мигранты, возвращаясь на родину, вкладывают свои сбережения в улучшение жилищных условий, понимая, что от этого в определенной мере зависит их статус в обществе, а также будущее семьи.

Вполне естественна повышающаяся роль государства в процессе адаптации возвращающихся мигрантов. Для облегчения выполнения этой задачи государством Международная организация по миграции (МОМ) выработала конкретные рекомендации, в соответствии с которыми в странах-экспортерах рабочей силы предлагается произвести определенные модификации в функциях государственных органов с целью повышения роли последних в области защиты интересов мигрантов по консультационному, информационному обслуживанию как находящихся за рубежом, так и для собирающихся выехать на заработки за границу.

В рекомендациях предусматривается на уровне государства решить ряд вопросов: определить отрасли и формы малого бизнеса, потребность в развитии которых особенно очевидна в данный момент; мигрантам, возвращающимся на родину, оказывать конкретную помощь в открытии предприятий; осуществлять их льготное кредитование в соответствии с выбранными приоритетами. Например, для привлечения вложений в сферу сельского хозяйства требуется научная организация этого процесса: создание консалтинговых фирм, дающих исчерпывающую информацию в области эффективного землепользования и развития животноводства. Ведь некомпетентность в этих вопросах чревата угрозой разорения.

Для нейтрализации отрицательных последствий от выезда из страны рабочей силы необходимы продуманные условия возвращения мигрантов. Этому особенно должна способствовать разработка специальных программ по использованию накоплений мигрантов, с одной стороны, и привлечению зарубежных инвестиций – с другой. Это программы материального стимулирования экономического развития стран-экспортеров и районов массовой миграции. Такие программы предусматривают строительство предприятий с новыми рабочими местами за счет средств и стран-импортеров рабочей силы.

Помимо национальных государственных программ по возвращению мигрантов, адаптации, реинтеграции, наиболее эффективному использованию возвращающихся мигрантов и привлечению их средств к инвестированию в экономику разрабатывают и многие международные организации: Совет Европы, Межправительственный комитет по миграции, Международное бюро труда, Организация сотрудничества и развития. Так что трудовая миграция и последующая адаптация возвращающихся реэмигрантов к активной экономической жизни а своей стране становится не только национально-государственной, но и общемировой глобальной задачей.

С другой стороны, при трудовой эмиграции страна недопроизводит ВВП и может терять долю интеллектуального потенциала – ведь нередко выезжают профессионально подготовленные специалисты. Кроме того, при возвращении трудовых реэмигрантов на родину, о чем мы только что писали, перед страной встает нелегкая проблема трудоустройства боле профессионально подготовленной рабочей силы, приобретшей за границей опыт организации труда и производства, иной производственный да и бытовой менталитет. Например, большинство возвращающихся мигрантов стремятся дать своим детям образование, ориентированы на модернизацию своего общества.

Мы увлеклись проблемами, с которыми сталкиваются, и выгодами, которые получают страны, экспортирующие рабочую силу. А каковы последствия для стран, принимающих трудовых иммигрантов? К очевидным выгодам следует отнести:

- увеличение объема выпускаемого экономического продукта и услуг;

- расширяется емкость внутреннего рынка, так как иностранные рабочие и их семьи предъявляют дополнительный спрос на товары и услуги, а значит, и стимулируют рост производства в стране пребывания;

- принимая и производительно используя зарубежную рабочую силу, страна экономит на затратах по общеобразовательной и профессиональной подготовке иммигрантов. Приток «умов» обогащает интеллектуальный потенциал страны;

- оплачивая труд иностранных рабочих ниже оплаты труда соотечественников и экономя на социальные нужды иммигрантов, принимающая страна повышает конкурентоспособность производимых товаров с участием приезжающих рабочих;

- при циклическом спаде или иной неблагоприятной экономической ситуации иностранный рабочий оказывается социально менее защищен и может быть уволен с меньшими юридическими, экономическими и социальными издержками;

- несомненную выгоду от ввоза иностранной рабочей силы получают и потому, что ее используют на непрестижных видах работ и предприятиях, куда сложнее привлечь соотечественников.

Кроме того на примере Германии мы уже отмечали позитивные демографические последствия притока иммигрантов. Имеются статистические данные о том, что семейные иммигранты улучшают демографическую ситуацию в странах пребывания, сдерживая тенденцию к старению их населения. В Германии (не считая немцев-переселенцев), во Франции и Швейцарии 10% всех новорожденных появляются в семьях трудоиммигрантов, а в Швеции и Люксембурге соответственно 24 и 38%. Попутно следует подчеркнуть, что высокая рождаемость в семьях иммигрантов не оказывает решающего влияния на соотношение рождаемости и смертности коренного населения.

Конечно, прием иностранной рабочей силы дает не только хорошие дивиденды, но и порождает различные проблемы в стране пребывания. Отечественное население, особенно его безработная часть, ревностно относится к занятым в хозяйстве иммигрантам. К этому негативному следствию добавляется социальная напряженность, межнациональная неприязнь, что нередко доводит до открытых уголовных рецидивов и трагического исхода. Такие «бунты» во Франции 2010г., в Великобритании 2011г. – наглядное тому доказательство.

В целом, несмотря на наличие и позитивных, и негативных последствий эмиграции и иммиграции рабочей силы, трудовое перемещение людей, как показывает мировой опыт, обеспечивает несомненные выгоды странам-партнерам. Этому в немалой степени способствует взвешенная миграционная политика, характеризующаяся гибкостью и реализмом.

Освещая мировой рынок труда, нельзя не обратить внимание на основные географические центы, как трудовой эмиграции, так и иммиграции. Выделяют следующие мировые центры (рынки) рабочей силы
.

К географическим центрам трудовой иммиграции относятся страны послевоенной Западной Европы, у которых доля иностранных рабочих составляет от 7% во Франции до 30% занятых в Швейцарии и Люксембурге. Центр массовой трудоимиграции сформировался в 70-е годы XX столетия в нефтедобывающих странах Ближнего Востока: Объединенные Арабские Эмираты, Кувейт, Саудовская Аравия, Бахрейн, Оман, Катар, где самая высокая доля иностранных рабочих – от 40 до 90% занятых работников в нефтедобыче.

Традиционными центрами притяжения иммигрантов остаются страны переселенческой иммиграции – США, Канада, Австралия, а государства обширного Азиатско-Тихоокеанского региона – Япония, Бруней, Малайзия, Сингапур, Республика Корея, Тайвань – превращаются в новый центр регулируемого и нелегального въезда квалифицированной иностранной рабочей силы.

Трудоэмиграционными были и остаются многонаселенные страны – Китай, Индия, Индонезия, Пакистан, Бангладеш, страны Африканского и Латиноамериканского континентов. После распада мировой системы социализма и развала СССР поставщиками дешевой рабочей силы на мировой рынок труда стали страны Восточной и Южной Европы, Балтии и СНГ, в том числе Российская Федерация.

Вовлеченность все большего числа стран в трудоэмиграционный процесс, превращение рабочей миграции во внутриконтинентальное и даже межконтинентальное явление – важное свидетельство транснационализации и глобализации современного мирового рынка труда.

Обращает на себя внимание возрастная характеристика евроиммигрантов. Удельный вес молодых людей (до 25 лет) в иностранной рабочей силе достигал высокого показателя: в ФРГ – около 38%, во Франции и Нидерландах – более 40%, а в Швеции и Бельгии соответственно 45 и 49,8%. В западноевропейском центре международной миграции происходят изменения и в отраслевой структуре занятости «арбайтгайстеров» («рабочих гостей»). Наблюдается перемещение занятости иностранной рабочей силы из промышленности и строительства в сферу услуг, в том числе торговлю, в финансовые услуги, в производственную инфраструктуру. В будущем, как считают многие европейские эксперты, страны Евросоюза снизят рабочую иммиграцию, перейдя на внедрение новых трудосберегающих технологий, к более широкому использованию женского труда. Изменение отношения к вербовке работников из третьих стран государствами ЕС вызваны соображениями не столько экономического, сколько политического порядка – безработица соотечественников на рубеже ХХ – ХХI вв. держится на стабильном высоком уровне, а это не может не усиливать социально-политическую напряженность в этих странах. К этому трудоиммигрантов подталкивают и социально-этнические требования.

К современной тенденции в иммиграционной ситуации европейского центра относится увеличение притока высококвалифицированных профессионалов.

Второй центр массовой трудовой иммиграции сформировался в 70-е годы ХХ столетия в нефтедобывающих странах Ближнего Востока: Объединенные Арабские Эмираты, Кувейт, Саудовская Аравия, Бахрейн, Оман, а также Катар. В странах нефтедобывающего региона численность иностранных рабочих более чем вдвое превышает число рабочей силы, занятой в нефтедобывающей промышленности. Основными поставщиками рабочей силы в нефтедобывающие страны Арабского Востока являются Египет, Ирак, Ливан, Пакистан, Индия, Бангладеш и даже Южная Корея и Филиппины. С 90-х годов нефтедобывающие арабские страны делают акцент на иммиграцию рабочих из районов Юго-Восточной Азии, поскольку из-за внешности языковых различий гораздо легче контролировать прибытие и пребывание мигрантов из этих стран, чем арабов.

Однако на рынок иностранной рабочей силы арабского нефтедобывающего региона будут негативно сказываться демографические процессы, характеризующиеся высоким приростом населения. Молодому подрастающему поколению потребуются рабочие места, что, несомненно, заставит правительство данного иммиграционного центра пересмотреть свою иммиграционную политику, ограничивая численный приток иностранной рабочей силы.

К третьему центру традиционно относят североамериканский регион, трудовые ресурсы которого на протяжении длительного времени складывались за счет притока рабочей силы, главным образом из Европы – Великобритании, Испании, Голландии, Франции и других стран. Основная часть трудоиммигрантов приходилась и приходится на США. По оценке специалистов, в течение последних полутора столетий ежегодный прием иностранных рабочих колебался от 100 до 500 тыс. человек. Ныне конгресс США утвердил квоту иммигрантов на год, то поднимая, то опуская ее планку. Так, в 1990 г. США приняли 540 тыс. человек, а в следующем году количество трудоиммигрантов превысило 770 тыс. человек.

После второй мировой войны миграционный процесс в США по своей интенсивности делится на два хронологически очерченных этапа: с середины 40-х до середины 60-х гг. – первый этап и с 1965 г. – второй этап. За первый этап послевоенной миграции в США въехало более 6,6 млн человек из Западной Европы, экономика которой оказалась чрезвычайно подорванной военными действиями.

Второй этап американской иммиграции характеризуется принятием а США закона, создавшего более благоприятные условия для выходцев из Азии и Латинской Америки. Тем самым расширены географические рамки трудовой иммиграции в США, да и каналы «утечки мозгов» становились полнее.

По оценке специалистов, за 40 лет (1950-1990гг.) США приняли 25 млн иммигрантов из Латинской Америки, Юго-Восточной Азии и других регионов. Условно можно выделить и третий этап иммиграции в США с 1993 г., когда снова начали отдавать предпочтение иммигрантам из европейских, в первую очередь из англоязычных стран – Ирландии, Великобритании, а также Италии, Польши. Такая переориентация в географии американской иммиграции объясняется негативным демографическим процессом – относительно падает численность белого населения и возрастает рождаемость цветного населения. Отсюда открытая политика США на ассимиляцию, а потому правительство США делает ставку на привлечение инженеров, менеджеров, медицинских работников, программистов, ученых в области фундаментальных наук.

Основными поставщиками кадров высокой квалификации до последнего времени как в США, так и в страны Западной Европы были многонаселенные страны Азии: Индия, Пакистан, из арабских стран – Египет.

Четвертым центром иммиграции была и остается Австралия, которая, подобно США, проводит политику ассимиляции. Здесь используется около 200 тыс. иностранных рабочих. Меняется иммиграционная политика Австралии и географически. В послевоенный период Австралия привлекала иммигрантов из Восточной и Центральной Европы, особенно из Италии, Греции и Югославии. Немало австралийских иммигрантов тех лет оказались выходцами из бывшего СССР, особенно из числа невозвращенцев: власовцев, полицейских оккупационных властей Германии на Украине, других немецких пособников. На втором послевоенном этапе – с начала 70-х годов правительство Австралии изменило географическую направленность с европейского на азиатский континент. Поэтому в последней трети ХХ столетия количество прибывших из восточного и юго-восточного региона Азии увеличилось на 30% по сравнению с 60-ми годами, а число выходцев из европейских стран за этот период сократилось более чем на четверть.

К пятому современному центру трудовой миграции относится обширный Азиатско-Тихоокеанский регион. В него уходят Япония, Бруней, Малайзия, Пакистан, Сингапур, Республики Корея, Китайская Республика (Тайвань). Особенностью прибытия иностранных рабочих в этот регион является его разнотипность и разномотивность. Так, для Малайзии, Сингапура и Брунея характерна регулируемая трудовая миграция, а для Японии, Пакистана, Тайваня – скрытая или нелегальная. По мотивам выделяется миграция рабочей силы высокой квалификации, сопровождающая  прямые иностранные инвестиции. Такой вид миграции, получившей название «транзитной профессиональной миграции» осуществляют, как уже отмечалось, Австралия, а также Япония, Сингапур, Тайвань.

Начинает формироваться и еще один центр трудовой иммиграции, который ранее был поставщиком рабочей силы за рубеж. Речь идет о группе стран Латинской Америке, в Аргентине и Венесуэле число трудоиммигрантов превысило млн человек. Правда, здесь наибольшее распространение получила сельская сезонная миграция из соседних стран, имеющая давние традиции. Более продолжительная по времени миграция в этом регионе характерна для работников промышленности и сферы услуг. Весьма примечательно, что Аргентина, Боливия, Бразилия, Чили, Венесуэла, некоторые другие страны Латинской Америки проявляют интерес к иммигрантам из бывшего СССР и стран Восточной Европы. Упомянутые латиноамериканские страны даже субсидируют специальные программы по привлечению восточно-европейских иммигрантов, рассчитанные на их ассимиляцию. При этом определен круг специальностей и сфер применения иностранной рабочей силы, в которых ощущается острая нехватка кадров – нефтедобытчики, инженеры-химики, фермеры. Вполне естественно предположить, что по мере индустриализации производства и быта латиноамериканских стран интенсивность иммиграционного процесса будет нарастать.

На Африканском континенте проходила и продолжается внутренняя, межстрановая миграция. Более богатые страны привлекают из менее развитых государств дешевую неквалифицированную рабочую силу. Нередко межафриканская иммиграция связана и с этническим движением.

Вербовка «арбайтгайстеров» осуществляется как на основе межправительственных соглашений, так и путем самостоятельной вербовочной деятельности предпринимателей и даже частных посредников. Посреднические услуги предоставляют и специальные агентства стран-экспортеров рабочей силы, имеющие соответствующие лицензии. Не снижается и нелегальная иммиграция, хотя посредников такого вида услуг в законодательном порядке подвергают суровому наказанию – в Японии, например, до трех лет заключения или штрафу 300 тыс. иен. Ужесточаются и меры, применяемые к самим иммигрантам нелегалам. Ряд стран Европейского Союза на основе Шенгенского договора от 14 июня 1985 г. координируют визовую политику для защиты от нелегальной иммиграции.

Практикуется и формирование регионального рынка труда. Помимо стран Евросоюза североевропейские страны (Дания, Исландия, Норвегия, Финляндия, Швеция) подписали несколько соглашений о безвизовом перемещении рабочей силы внутри региона со всеми социально-экономическими правами. Въезд рабочей силы из стран-аутсайдеров (не подписавших этих соглашений) регулируется национальным законодательством кждой страны Северной Европы.

Кроме национального и регионального уровня регулирование миграционных потоков ведется и на международном уровне. Среди организаций такого назначения основной считается Международная организация по миграции (МОМ), в которой Россия получила статус наблюдателя. В рамках МОМ разрабатываются долгосрочные программы в области упорядочения миграционных потоков, оказания помощи в организации миграции, предотвращения «утечки умов», реэмиграции. Во многих международных организациях интеграционного характера созданы специальные службы по координации иммиграционной работы. Так, в Совете Европы учрежден отдел по вопросам населения, занятости и миграции, в рамках Евросоюза – Комитет гражданских свобод и внутренних дел Европейского парламента. Мандатом в сфере международной миграции обладают Международная организация труда (МОТ) и Верховный комиссариат ООН по делам беженцев. В функциях МОТ сохраняется сфера социального развития, содействие занятости, защита занятых мигрантов, а в задачу Верховного комиссариата входит защита беженцев, в первую очередь репатриации.

Многосубъектность регулирования иммиграционных потоков, различие уровней такого регулирования и вовлеченность в этот процесс все большего числа стран, превращение рабочей миграции во внутриконтинентальное и даже межконтинентальное явление – важные свидетельства транснационализации современного мирового рынка труда.

В заключение изложенного проведем некоторую фактологию в качестве иллюстрации сложившейся ситуации с трудоимииграцией в ряде стран близкой нам Европы, расположив их в алфавитном порядке.

В Великобритании при населении в 62 млн человек примерно 9 млн человек неевропейского происхождения – или гранта в первом, втором и третьем поколениях. Крупнейшую этническую группу составляют выходцы из Индии – более 1,4млн человек. Затем следуют уроженцы Пакистана. Численность китайцев достигала 450 тыс. человек, 300 тыс. выходцев из африканских государств, прежде всего Зимбабве, Сомали, Эритреи. Быстро растет численность трудоиммигрантов из новых» стран ЕС – уроженцев Польши (550 тыс. человек), Словакии, республик Балтии.

По прогнозу британского государственного статистического ведомства, к 2029 г., население страны достигнет 70 млн человек, причем большая часть прироста, учитывая низкую рождаемость среди коренного населения, будет достигнута благодаря притоку беженцев. Некоторые демографы полагают, что к концу 60-х годов нынешнего века Великобритания по численности населения превзойдет Германию и Францию, а коренное население может составить меньшинство.

В Германии на начало 2011 г. проживало 6,75 млн иностранцев и каждый пятый из них родился здесь. По данным статистики, мигрантские корни имеют около 16 млн из 82 млн жителей страны.

Италия в 2010 – 2011 гг. оказалась на первом рубеже иммигрантской проблемы, в первую очередь в силу своего географического положения. После серии «африканских революций» на Аппенины нелегально прибыли десятки тысяч человек из Туниса, Ливии, из других африканских государств к югу от Сахары. При этом руководство Евросоюза определило этих беженцев в разряд «экономических иммигрантов». На острове Лампедуза с населением немногим более 5 тыс. человек одновременно находилось до 6 тыс иммигрантов. В ряде регионов страны выросла преступность, которую совершали не только прибывшие ранее румыны и цыгане, но и африканские иммигранты.
Аналитики иммиграции указывают на два сопутствующих фактора – с одной стороны, социальный аспект интеграции иммигрантов в стране пребывания, который рождает массу конфликтов. В Германии устами канцлера выражено сомнение способности иммигрантов-мусульман интегрироваться в немецкое общество. С другой стороны, если вернуться к Италии, демографические показатели поддерживаются исключительно за счет иммигрантских семей, где в среднем по два ребенка, тогда как в итальянских семьях – по одному. Кроме того, на иммигрантов приходится около 10% создаваемого в Италии ВВП.

Согласно данным итальянской статистики за 2010 г. наиболее многочисленная иммигрантская община на Аппенинах – румынская (почти 1 млн человек), затем идут выходцы из Албании (около 0,5 млн), марокканская (450 тыс.), китайцы (200 тыс.), украинцы (192 тыс.), филлипинцы и индусы.

Испания в последней четверти ХХ века не обращала внимание на трудоиммиграцию, чему способствовал бум в строительной отрасли, требовавшей все большее количество неквалифицированных рабочих рук. Однако когда к концу 1990-х годов количество нелегальных иммигрантов стало исчисляться сотнями тысяч, а потери государственного бюджета  сотнями миллионов долларов, власти решили с 2001 г. провести легализацию трудоиммигрантов. Тогда около 400 тыс. нелегальных иммигрантов получили вид на жительство и право на работу. Постепенно принимались более жесткие меры по ограничению стихийного въезда иммигрантов, участились случаи депортации иностранцев. Ныне, в середине 2011 г. число иностранцев, легально проживающих в Испании, превысило 5 млн человек. Трудоиммигрант по современному законодательству  страны получает временный вид на жительство сроком на 1 год, затем в случае соблюдения всех установленных норм второй временный вид на жительство сроком на 2 года, затем третий – сроком еще на 2 года и только потом постоянный сроком на 5 лет. После проживания в Испании в течение 10 лет с легальным видом на жительство иностранный гражданин имеет право подать прошение о предоставлении ему испанского гражданства.

На середину 2011 г. в Испании проживает 862 тыс. румын, 780 тыс. марокканцев, 380 тыс. испаноязычных эквадорцев, 230 тыс. колумбийцев, 130 тыс. боливийцев, 124 тыс. перуанцев, 75 тыс. граждан Украины, более 36 тыс. выходцев из России.

В Польше, как пограничной стране Евросоюза, имеется множество проблем, связанных с нелегальной иммиграцией, преимущественно из Вьетнама, Украины, Белоруссии, Молдавии и российской Чеченской Республики.

Граждане 172 государств проживают в Польше с документами о постоянной, да и временной регистрацией. В стране отсутствует официальная статистика по учету иностранцев, проживающих и работающих в Польше, а эксперты приводят цифры с десятикратным разбросом от 40 до 400 тыс. человек.

Официально в 2009 г. иностранцам было выдано почти 30 тыс. разрешений на работу, что втрое больше, чем в 2005 г. однако из-за нелегального статуса большинство иммигрантов работают «по-черному», т.е. без официального разрешения и оформления. В стране самую большую группу трудоиммигрантов составляют украинцы (легально – 26 тыс.) и китайцы (2,6 тыс.).

По мнению польских экспертов, работающие в стране трудоиммигранты, по сути, спасают от закрытия предприятия, которые пострадали в результате массового выезда поляков на запад, особенно после вступления Польши в Евросоюз в 2004 г. и массового выезда поляков на запад – ныне их число превышает 2 млн человек.

И последняя по списку стран Европы – Финляндия. Программа нового правительства страны, утвержденная в июне 2011 г., провозглашает на четыре предстоящих года линию на иммиграционную политику, направленную на построение толерантной, безопасной и равноправной Финляндии. В программе указывается, что трудоиммигранты являются постоянной и приветствуемой частью финского общества. Обновление интеграционной политики намечается до 2020 г., предусматривается более эффективная борьба с дискриминацией приезжих. В своей интеграционной политике Финляндия будет тесно сотрудничать с ЕС и выступает за углубление скандинавского сотрудничества в этом направлении
. 

О возможных социально-экономических последствиях международной миграции рабочей силы см. Приложение 3.

Резюме
1. Современное мировое хозяйство характеризуется транснационализацией мобильных факторов производства: капитала, рабочей силы, теории и опыта организации производства.

2. Важнейшей предпосылкой экспорта капитала является его относительный избыток в национальной экономике, перенакопление в одних странах и нехватка, потребность в других. По источникам происхождения экспортируемый капитал может быть государственным или частным, а по форме – предпринимательским или кредитным. В свою очередь предпринимательский капитал делится на прямые и портфельные инвестиции.

3. В современных условиях расширяется и переплетается географическая направленность вывоза капитала: из промышленно развитых в экономически развитые страны, из стран ОПЕК в развитые и развивающиеся страны.

4. В современную эпоху интернационализации хозяйственной и социально-культурной жизни человечества, вывоз капитала сопровождается миграцией рабочей силы. По времени трудовая миграция может быть безвозвратной, т.е. с окончательной сменой страны проживания, или временной (выезд за границу на временную работу и временное место жительства). Трудовая эмиграция и иммиграция вызывают противоречивые последствия на страны-доноры и
страны-реципиенты.

5. Миграционный процесс имеет тенденцию к упорядочиванию через государственное и международное регулирование. Ныне сформировалось несколько центров трудовой эмиграции и массовой иммиграции.

6. Интернационализация хозяйственной жизни осуществляется также и через деятельность транснациональных корпораций (ТНК). ТНК – это хозяйствующий субъект национальный по сфере его деятельности. Организационно-правовой формой деятельности  ТНК за границей являются филиалы, дочерние предприятия или даже фирмы со 100-процентным акционерным капиталом, принадлежащим фирме страны базирования штаб-квартиры. Экономическая роль ТНК в мировом хозяйстве неуклонно возрастает. Ныне они контролируют до половины выпуска мировой промышленной продукции, 63% внешней торговли, 80-90% продаж лицензий и ноу-хау.

7. Среди форм транснационализации капитала во второй половине ХХ века возрастающее значение приобретают свободные (специальные) экономические зоны (СЭЗ). СЭЗ – ограниченная часть территории, законодательно выделенная государством, в которой действуют особо льготные экономические условия для иностранных и отечественных предпринимателей.

В зависимости от целевого назначения в мировой практике используются различные виды СЭЗ: зоны беспошлинной (свободной) торговли, промышленно-производственные зоны, технико-внедрические зоны, специализированные экономические зоны и др.

8. Транснационализация капитала осуществляется и в фоме совместного предпринимательства. Наиболее распространенной функциональной формой совместного предпринимательства являются совместные предприятия (СП).
СП – хозяйствующая единица, созданная фирмами двух или более стран с общей производительной базой с целью более эффективного производства и сбыта продукции или     услуг и извлечения прибыли. Функциональный диапазон СП разнообразен: совместное производство и сбыт продукции, проведение научно-исследовательских работ, строительства, технических консультаций, технического сервиса, осуществление транспортных, финансовых, страховых услуг, обслуживание бытовой сферы и т.д.

Вопросы для повторения:
1. Сущность и мотивы вывоза капитала.

2. Субъекты вывоза капитала.

3. Формы вывоза капитала.

4. Географическая направленность вывоза капитала.

5. Мировой рынок труда:

а) мотивы трудовой эмиграции;

б) основные центры трудовой эмиграции

в) основные центры современной трудовой эмиграции.

6. Охарактеризуйте выгоды и потери для стран-доноров и стран-реципиентов рабочей силы.

7. Сущность транснациональных монополий и их отличие от международных монополий в классической форме.

8. Позиции ТНК в мировом хозяйстве:

а) по производству товарной продукции;

б) по товарообороту;

в) на рынке продукции интеллектуального труда.

9. Сущность и мотивы создания свободных экономических зон (СЭЗ).

10. Мотивы создания СЭЗ и их виды.

11. Сущность и виды совместных предприятий.
Тема 10.

Основные международные экономико-финансовые

организации и регулирование МЭО.
	Базовые категории и понятия:

1. Понятие международной экономической организации

2. Межгосударственные экономические организации

3. Международные неправительственные экономические организации

4. Международные финансовые организации

5. ООН и ее структурные подразделения

6. Всемирная торговая организация (ВТО)

7. Международная организация труда (МОТ)

8. Организация экономического сотрудничества и развития (ОЭСР)

9. Международный валютный фонд (МВФ) 

10. Всемирный банк 

11. Международные регуляторы внешне-экономических связей

12. Принципы межгосударственных отношений по уставу ООН

13. Регулирование МЭО на начальном уровне

14. Тарифное и нетарифное регулирование внешней торговли

15. Роль ГАТТ/ВТО в регулировании внешней торговли.
	Основные компетенции по теме

Изучив тему, студенты усвоят:

1. Само понятие международной экономической организации как субъекта мировой экономики

2. Будут иметь представление о классификации международных экономических организаций, о межгосударственных и неправительственных экономических организациях

3. Познакомятся с ООН, ее назначением, структурой и ведущими подразделениями, к которым относятся Экономический и Социальный Совет (Economic and Social Council-ECOSOS (ЕКОСОС) Программа развития ООН, ПРООН United Nations Development Programme). Продовольственная и сельскохозяйственная организация, ФАО (Food and Agricultural Organization), Организация Объединенных Наций по промышленному развитию ЮНИДО (Unisted Nations Industrial Development Organization), Конференция Организации Объединенных Наций по торговле и развитию (United Nations Conference for Jrading and Development – UNCTAD – ЮНИДО)

4. Студенты так же познакомятся с межгосударственными организациями: Организацией экономического сотрудничества и развития, ОЭСР (Organization for Economic Cooperation and Development, OESD), Всемирной торговой организацией (World Frade Organization), будут знать их состав и функциональное назначение.

5. По итогам изучения темы студенты будут знать роль и назначение Международной организации труда (МОТ), Всемирной торговой палаты. 

6. Студенты будут иметь представление о цели создания и ролевом назначении международных финансовых организаций: Международного валютного фонда (МВФ), группы Всемирного Банка (МБРР), в который входят Международная ассоциация развития, Международная финансовая корпорация, Многостороннее агентство по инвестиционным гарантиям, Международных центр по урегулированию инвестиционных споров; будут так же иметь информацию о Банке международных расчетов и о Европейском банке реконструкции и развития (ЕБРР). 

7. Изучив тему, студенты должны усвоить: 

а) основные международные регуляторы внешнеэкономических связей, принципы межгосударственных экономических отношений, изложенные в Уставе ООН и предусмотренные международным экономическим правом;

б) уметь охарактеризовать региональные комиссии ООН по экономическому развитию государств и приводить примеры об их функционировании, объяснять назначение таких комиссий;

в) уметь анализировать особенности регулирования внешнеэкономических отношений, в том числе внешней торговли стран на национальном уровне; 

г) хорошенько разобраться в таможенном и нетаможенном регулировании внешней торговли государств;

д) знать деятельность и роль ГАТТ/ВТО в регулировании внешней торговли.


Узловые вопросы темы:

1. Сущность и классификация международных экономико-финансовых организаций.

2. ООН как межгосударственная универсальная организация.

3. Регулирование МЭО на глобальном уровне. 

4. Регулирование МЭО на национальном уровне.

10.1 Сущность и классификация

международных экономико-финансовых организаций.
Углубляющаяся глобализация экономической жизни, возрастание взаимозависимости, взаимосвязей и взаимодополняемости национальных экономик объективно выдвигают задачу необходимости согласования внешнеэкономических действий. Один скрипач играет самостоятельно, а оркестр нуждается в дирижере. Растущий процесс взаимодействия и взаимодополняемости национальных экономик разных стран в глобальном масштабе порождает потребность  в создании каких-то институциональных органов многостороннего регулирования. Именно эту функцию – функцию многостороннего регулирования выполняют ныне международные экономические  и финансовые организации (МЭФО). 

МЭФО являются основным организатором делового общения государств. Международное общение народов потеряло бы всякий смысл, если бы взаимные отношения государств представляли состояние дикости, стихийности, неуправляемости.

Последний по времени пример. Россия решила создать научно-исследовательский комплекс в Сколково. По приглашению Президента Медведева А.Д. туда для ознакомления прибыли несколько американских бизнесменов, ученые участвовали в дискуссиях, обменивались опытом организации крупных научных центров. Такие встречи сближают народы и государства и смягчают их замкнутость. Исторически первые ростки создания региональных международных организаций появились  в Европе и прежде всего в Германии. Германия, по иронии судьбы и ныне является главным фигуратором в ЕС. Так, в начале XIX в. был создан Германский таможенный союз. Все страны, вошедшие в этот союз, должны были подчиняться одинаковым законам относительно ввоза, вывоза и транзита товаров. Все таможенные пошлины признавались общими и распределялись между членами Союза по количеству народонаселения. 

Это был прообраз современной Международной таможенной организации (и даже больше – ведь таможенные пошлины делили между странами, а ныне этого нет, но мы еще вернемся к характеристике Международной таможенной организации). 

Специалисты в области права международных организаций считают, что первой межправительственной организацией в ее классическом понимании была Центральная комиссия по судоходству на Рейне, созданная в 1831 г.

Во второй половине XIX в. были сформированы Международный союз для измерения земли (1864г.), Всемирный телеграфный союз (1865г.), Всемирный почтовый союз (1874г.), Международное бюро мер и весов и ряд других международных организаций. Все они имели постоянные органы управления и штаб-квартиры.

После I МВ государствами была учреждена международная организация по поддержанию мира и международной безопасности в 1919г. Такой организацией явилась Лига Наций, главной целью которой являлось обеспечение всеобщего мира и  содействие международному сотрудничеству. (СССР вступил в ЛН лишь в 1934г., а ЛН была ликвидирована в апреле 1946г.)

Устав Лиги Наций признавал необходимым ограничение национальных вооружений до минимума. Совету Лиги предлагалось подготовить планы ограничения вооружений и внести их на рассмотрение заинтересованных правительств.

Если какой-либо член Лиги прибегал к войне, остальные страны-члены ЛН обязывались немедленно порвать с ним торговые и финансовые отношения, а Совет ЛН должен был предложить различным заинтересованным правительствам выставить свой контингент войск для поддержания уважения к обязательствам ЛН. Но ЛН не смогла справиться со своей главной задачей, связанной с мировым урегулированием международных конфликтов. Она не смогла предотвратить Вторую Мировую Войну, а также нападения Японии на Китай, Италии - на Эфиопию, Испанию, Германии – на Австрию и Чехословакию и так далее. На смену Лиги Наций в области международной безопасности была учреждена ООН, характеристику которой мы дадим немного ниже.

Международная организация – это объединение государств на основе международного договора для осуществления сотрудничества в политической, экономической, научно-технической, правовой и иных областях и имеющее необходимую систему органов, прав и обязанностей.

Любая международная организация должна обладать, по крайней мере, следующими шестью признаками:

1. Создание в соответствии с международным правом, иным словом, она должна оформляться на правомерной основе. Учредительный акт такой организации должен соответствовать общепризнанным принципам и нормам международного права.

2. Учреждение на основе международного договора. Сторонами учредителями являются суверенные государства. 

3. Осуществление сотрудничества в конкретных областях деятельности. Международные организации становятся посредниками между государствами членами. Они создаются для координации усилий государств в определенных областях. Так, Организация по безопасности и сотрудничеству в Европе (ОБСЕ) координирует деятельность государств в политической области, НАТО – в военной, Международный валютный фонд (МВФ) и Международный банк реконструкции и развития (МБРР) – в валютной, Международная организация труда – в социальной.

4. Наличие соответствующей организационной структуры. Международные организации имеют штаб-квартиру, членов в мире суверенных государств, систему главных и вспомогательных органов.

5. Наличие прав и обязанностей организации. Наличие тех или иных прав и обязанностей организации зависит от государств-участников определенных в ее учредительном акте.

6. Самостоятельные международные права и обязанности организаций. Речь идет об обладании международной организации автономной волей, отличной от воли государств-членов. Этот признак означает, что в пределах своей компетенции любая организация вправе самостоятельно избирать средства и способы выполнения прав и обязанностей, возложенных на нее государствами-членами. 

Многонаправленность по функциям и многоликость по составу требуют как-то классифицировать ныне действующие международные экономические и финансовые организации, хотя сделать это не очень просто.

 
Возможны различные подходы к классификации этих организаций. 


Например, в учебнике «Мировая экономика и международные экономические отношения» дана классификация международных экономических и финансовых организаций как субъектов мирового хозяйства и выделены две их категории – международные правительственные (межгосударственные) и международные неправительственные экономические организации
. С середины 40-х годов XX столетия до настоящего времени возникло свыше 3 тысяч межправительственных организаций, регулирующих самые различные сферы экономики, политики, экологии, культуры и т.д., их число дополняют почти 20 тысяч разнообразных неправительственных международных организаций, из которых около  тысяч имеют статус наблюдателя при ООН.


В учебнике «Международное публичное право» международные организации рассматриваются с точки зрения их правосубъектности
.

Применительно к экономическому и управленческому профилям образования в современных условиях целесообразно выделять следующие их виды:

1. Межгосударственные универсальные организации, цель и предмет деятельности
которых представляют интерес для всех государств мира. Это прежде всего система
Организации Объединенных Наций, включающая в качестве главных органов:  Генеральную  Ассамблею, Совет   Безопасности,   Экономический   и   Социальный    Совет,  Международный   суд    и Секретариат, а также специализированные учреждения ООН, являющиеся самостоятельными международными экономическими организациями. Среди них можно выделить Международный валютный фонд (МВФ), Международный банк реконструкции и развития (МБРР) и его дочерние организации — Международную финансовую корпорацию (МФК) и Международную ассоциацию развития (MAP), а также Всемирную торговую организацию (ВТО) и Конференцию ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД).

2.
Межгосударственные организации регионального и межрегионального
характера, которые создаются государствами для решения различных вопросов, в том
числе экономических и финансовых. Примером организаций первого типа служит
Европейский банк реконструкции и развития (ЕБРР). Данные организации также могут
создаваться на основе критериев экономического развития входящих в них государств.
Типичным примером здесь является. Организация экономического сотрудничества и
развития (ОЭСР), объединяющая промышленно развитые страны различных регионов
мира (второй тип организаций).

3.
Международные экономические организации, функционирующие в отдельных
сегментах мирового рынка. В этом случае они чаще всего выступают в форме товарных
организаций (соглашений), объединяющих широкий или узкий круг стран. Поэтому в
международные экономические организации часто включают Организацию стран —
экспортеров нефти (ОПЕК, 1960 г.), Международное соглашение по олову (1956 г.),
Международные соглашения по какао (периодически заключаемые с начала 70-х гг.),
Международные соглашения по кофе (заключаемые с начала 60-х гг.), Международное
соглашение по текстильным товарам (МСТТ, 1974 г.). Между понятиями
«международные организации» и «соглашения» (здесь не имеются в виду двусторонние
соглашения) не всегда существует четкое различие. Некоторые фактически
международные организации формально являются соглашениями, и наоборот: на базе
международного соглашения создается секретариат, выполняющий на постоянной основе организационные функции, регулярно созывающий представителей стран-членов, собирающий и обобщающий статистическую и другую информацию, периодически выпускающий печатные издания. 

4. Международные экономические организации, представленные полуформальными объединениями типа «G7» (США, Япония, Великобритания, ФРГ, Канада, Франция и Италия), по некоторым вопросам функционирует «G8», куда включается (наряду с упомянутыми ……………. Россия. Ныне появилась новая организация «большая двадцатка» («G20»), в рамках которой рассматривается в основном финансовое положение в мировой экономике.

От состояния экономики этих семи лидеров мирового хозяйства «G7» во многом зависит экономическая «погода» на всей планете. Поэтому в ходе ежегодных конференций (с1974г.) они наряду с другими вопросами рассматривают наиболее актуальные проблемы мировой экономики и вырабатывают общую линию поведения. Эти  решения часто определяют политику МВФ, МБРР и других международных экономических организаций. Как известно, Россия впервые приняла участие в 24-м саммите (Бирмингем, май 1998г.) как член «большой восьмерки». 

К этому виду организаций также следует отнести Парижский клуб стран-кредиторов (действующий на межгосударственном уровне) и Лондонский клуб (действующий на межбанковском уровне). 

5.  Различные торгово-экономические, валютно-финансовые и кредитные, отраслевые или специализированные экономические и научно-технические организации. Более подробную информацию о той или иной международной экономической или финансовой организации современный студент свободно и легко найдет в  Интернет-ресурсе, а список основных международных организаций в системе ООН размещаю в данном учебном пособии  (Приложение 1).  Одновременно адресую электронный источник Интернет-ресурса ООН.

· http://www.un.org/ru (официальный сайт ООН на русском языке);

· http://www.ilo.org (сайт МОТ);

· http://www.unctad.org (сайт ЮНКТАД);

· http://www.unesco.org (сайт ЮНЕСКО);

· http://www.unido.org (сайт ЮНИДО);

· http://www.wto.org (сайт ВТО);

· http://ru.wikipedia.org (для получения дополнительной информации).
10.2  Регулирование МЭО на глобальном уровне

Механизм регулирования мировой торговли чрезвычайно сложен. В его арсенал входят торговые обычаи и обыкновения
 международные договоры и решения ООН, рекомендации ВТО, равно как и других организаций глобального характера, национальные нормативные акты и контрактные условия, положения, вырабатываемые судами и арбитражными органами.


Исторически важным источником правовой регламентации внешнеэко​номических связей был торговый обычай. Торговый обычай не только и не просто предшествовал закону, но и подготовил его появление. Он представ​ляет определенное правило, сложившееся в сфере внешней торговли на основе постоянного и единообразного повторения данных фактических отношений. Торговый обычай как юридическая норма подпадает под кате​горию общего регулирования внешних сделок. Конечно, современные внешнеэкономические отношения регулируются не торговым обычаем, хотя он и учитывается, а международным экономическим правом (МЭП). В свою очередь МЭП стро​ится на принципиальных основах межгосударственных отношений, зафикси​рованных в Уставе ООН. К ним относятся: принцип суверенного равенства государств, неприменение силы или угрозы силой, нерушимости государст​венных границ, территориальная целостность государств, мирное разрешение международных споров, невмешательство одной страны во внутренние дела другой, всеобщее уважение прав человека, принцип самоопределения наро​дов и наций, международное сотрудничество государств, добросовестное выполнение международных обязательств.

Все эти принципы международного права, с одной стороны, регламен​тируют внешнюю политику современных государств, а с другой - легли в ос​нову международного экономического права. Международное экономиче​ское право «представляет собой совокупность принципов и норм, регули​рующих экономические отношения между государствами и другими субъектами международного права»
.
Предметом МЭП являются международные экономические отношения всех форм и направлений мирохозяйственных связей: производственные, внешнеторговые, научно-технические, валютно-финансовые, связи в области социальных, транспортных и прочих услуг.

Наряду с предметом МЭП, как и международные экономические отно​шения, характеризуются и своими субъектами. Последние совпадают с субъ​ектами международного публичного права и МЭО. Правда, к субъектам ме​ждународного экономического права относятся наряду с юридическими и физические лица различных стран, гражданско-правовые отношения, кото​рые регулируются международным частным правом. Однако следует под​черкнуть, что нормы международного частного права не противоречат обще​признанным принципам международного публичного права.
Выяснив сущность международного экономического права, предмет и субъекты, вполне уместно напомнить и его принципы. При этом необходимо подчеркнуть, что специальные принципы МЭП носят конвенционный харак​тер, их действенность зависит от включения их в каждом случае в соответст​вующие договоры.

1.  Важным принципом является принцип суверенитета государства над своими природными ресурсами и всей экономической деятельно​стью. В соответствии с этим принципом каждое государство имеет право ре​гулировать и контролировать иностранные инвестиции в свете национально​го законодательства и в целях национального развития; оно контролирует и регулирует деятельность ТНК, которые не должны вмешиваться во внутрен​ние дела стран функционирования.
2.  Принцип экономической недискриминации. Этот принцип озна​чает неотъемлемое право государства на предоставление ему (его гражданам и прочим субъектам хозяйствования) со стороны другого государства-участника внешнеэкономических связей общих условий, которые последнее предоставляет всем остальным странам. На деле он является важной предпо​сылкой стабильных, равноправных и взаимовыгодных международных эко​номических отношений.
3.  Принцип (режим) наиболее благоприятствуемой нации (наи​большего благоприятствования). Данный принцип означает юридическое обязательство государства предоставлять государству-партнеру льготные (наиболее благоприятные) условия, которые действуют или могут быть вве​дены для любой второй или  третьей страны. Конкретная область применения такого ре​жима, как правило, отражается в соответствующей оговорке того или иного международного договора. Такая оговорка может распространяться на всю область торговли и судоходства или же на отдельные виды отношений: та​моженные пошлины (их льготные ставки), транзит, количественные и другие ограничения и запрещения; транспортный режим; налоговые, судебные права физических и юридических лиц и т.д. На практике нередко допускаются спе​циальные изъятия из принципа наибольшего благоприятствования, относя​щиеся к обеспечению государственной безопасности, здравоохранению, эко​логии или по соображениям политического порядка.

4.  Национальный режим, который предусматривается в некоторых соглашениях и означает,  как правило, на основе взаимности физические и юридические лица иностранного государства полностью приравниваются в своих правах к национальным физическим и юридическим лицам по отдель​ным видам правовых отношений.
5.  Принцип справедливого экономического сотрудничества и вза​имной выгоды предусматривает добровольный характер волеизъявления и равенство прав и обязанностей сотрудничающих сторон, реализуемых ими для получения взаимной и справедливой выгоды во всех формах экономиче​ских, научно-технических, технологических и иных отношений при условии соблюдения сторонами принципа добросовестного выполнения международ​но-правовых обязательств. До сих пор этот принцип нарушается неэквива​лентным обменом между промышленно развитыми и развивающимися странами, который оценивается в 300 млрд. долларов в год.
6.
 Принцип свободного доступа к морю и от него к национальной
территории для стран, не имеющих выхода к морю, также основывается
на базе мирохозяйственного сотрудничества и вместе с тем является гуман​ным  началом международного морского права. Естественно, что и этот принцип реализуется на договорной основе. Сейчас в мире насчитывается 36 таких стран.

7. Преференциальный режим - особый льготный режим внешней тор​говли, предоставленный одним государством другому без распространения на третьи страны. Чаще всего он применяется в виде скидок (отмены) тамо​женных пошлин на ввозимые товары, льготного кредитования и страхования внешнеторговых операций, специального валютного режима, предоставления финансовой и технической помощи. Следует выделить две основные систе​мы преференций: всеобщую и торговую. Всеобщая система преференций -это система таможенных льгот, предоставляемых промышленно развитыми странами развивающимся по избирательному списку товаров, а также между самими развивающимися странами. Эта норма установлена по инициативе ЮНКТАД.

Торговые преференции являются также льготой в торгово-политическом режиме, предоставляемой одним государством другому на взаимной основе или в одностороннем порядке. Данный вид льгот применя​ется во всех областях торгового и экономического регулирования, таких, как таможенный режим, количественные ограничения, валютные расчеты, кре​дитование, страхование, стандартизация и пр. Преференции предоставляются на основе двусторонних и многосторонних договоров, участия в таможенных и экономических союзах, международных организациях.

Основополагающие принципы международного экономического права составляют канву внешнеэкономической, в первую очередь внешнеторговой, политики государств.

Международно-правовое и договорное регулирование мирохозяйст​венных связей осуществляется на трех уровнях: глобальном, региональном и национальном. На общемировом уровне координация экономической и соци​альной деятельности (экономическое развитие, мировая торговля, индуст​риализация, освоение природных ресурсов и т.д.) осуществляется через Эко​номический и Социальный Совет ООН (ЭКОСОС). 

Международное сотрудничество в области торговли длительное время проводилось и продолжает проводиться на основе многостороннего Гене​рального соглашения о тарифах и торговле (ГАТТ), заключенного в 1947 г. В соглашении содержатся принципы и правила международной торговли, обя​зательные для стран-участников. Основными принципами ГАТТ являются: обязательное применение во взаимной торговле режима наибольшего благо​приятствования, недискриминация, взаимные уступки и снижение таможен​ных пошлин и других (нетарифных) барьеров. Указанные принципы выраба​тываются в ходе многосторонних торговых переговоров (раундов) и являют​ся основной формой работы ГАТТ. Были проведены следующие раунды, ко​торые с перерывами длятся несколько лет: в 1947, 1949, 1951, 1956 гг. Дил-лон-раунд в 1960-62 гг., Кеннеди-раунд в 1964-1967 ГГ., Токио-раунд в 1973-1979 гг. В 1986 г. начался новый тур многосторонних торговых переговоров, известный под названием «Уругвайский раунд», который продолжался и в начале 90-х годов.

В конце 1993 г. были приняты новые решения «ГАТТ-1994» и Согла​шение о торговле услугами (ГАТС). С тех пор сфера применения системы ГАТТ существенно расширилась, и было решено преобразовать его с января 1995 г. во Всемирную торговую Организацию (ВТО). Во ВТО сейчас насчитывается свыше 155 государств, однако, Россию в эту Организацию еще не приняли, хотя заявление было подано сначала в ГАТТ, а затем и во ВТО не​сколько лет тому назад. Сейчас за Россией в числе более  30 стран сохраняет​ся статус наблюдателя,  но вырисовывается надежда на вступление в члены ВТО в самое ближайшее время – не позднее осени 2012 г., когда Государственная дума в новом составе ратифицирует соответствующий документ - Россия ВТО.
Ныне Всемирная торговая организация представляет собой организа​ционно-правовую основу системы международной торговли. Ее документы определяют те ключевые договорные обязательства, которыми должны руко​водствоваться правительства при создании и практическом применении на​циональных законодательных и нормативных актов в сфере торговли. Кроме того, она является тем форумом, где формируются торговые отношения между странами в процессе коллективных обсуждений, переговоров и примире​ния разногласий.

Правовая база ВТО включает 56 договоренностей, соглашений и дру​гих документов, являющихся в правовом плане единым пакетом. Правовой механизм ВТО состоит из трех основных частей: Генеральное соглашение по тарифам и торговле в редакции 1994 года {ГАТТ- 1994), Генеральное согла​шение по торговле услугами (ГАТС) и Соглашение по торговым аспектам прав интеллектуальной собственности (ТРИПС).

Центральная задача ВТО - либерализация мировой торговли путем по​следовательного сокращения уровня импортных и экспортных пошлин и устранения различных тарифных барьеров. В своей деятельности она исхо​дит из того, что расширение международного обмена позволит наиболее оп​тимально использовать мировые ресурсы, обеспечит стабильность экономи​ческого развития всех стран и сохранения окружающей среды.
Основополагающими принципами и правилами ГАТТ/ВТО является предоставление режима наиболее благоприятного во взаимной торговле на недискриминационной основе; взаимное предоставление национального ре​жима для товаров и услуг иностранного происхождения; «прозрачность» торговой политики; разрешение торговых споров путем консультаций и пе​реговоров и т.д.

Все страны-члены ВТО принимают на себя обязательство выполнить 18 соглашений и юридических инструментов, объединенных термином «мно​госторонние торговые отношения». Таким образом, Всемирная Торговая Ор​ганизация представляет собой своеобразный многосторонний контракт (па​кет соглашений), нормами и правилами которого регулируется более 90% всей мировой торговли товарами и услугами.

Пакет соглашений Уругвайского раунда включает соглашения об уч​реждении ВТО и прилагаемые к нему:

· 1. Многосторонние соглашения по торговле товарами, в том числе: • По тарифам и торговле 1994 г./«ГАТТ-1994»/; По сельскому хозяйству;
· По применению санитарных и фитосанитарных мер;
· По текстильным изделиям и одежде;
· По техническим барьерам в торговле;
· По инвестиционным мерам, создаваемым торговлей;
· По применению статьи 4 - «ГАТТ-94» /антидемпинговые процедуры/;
· По применению статьи 5 - «ГАТТ -94» /оценка таможенной стоимости товаров/;

· По предотгрузочной инспекции;
· По правилам происхождения;
· По процедурам импортного лицензирования;
· По субсидиям и компенсационным мерам;
· По защитным мерам.
2.  Генеральное соглашение по торговле услугами /ГАТС/
3.  Соглашение о торговых аспектах прав интеллектуальной собственно​сти.
4.  Договоренность о правилах и процедурах, регулирующих разрешение споров.
5.  Механизм обзора торговой политики.
6. Многостороннее соглашение с ограниченным участием, то есть обяза​тельное только для присоединившихся членов ВТО: по торговле граждан​ской авиатехникой, правительственными закупками, молочным продуктам и по говядине. Высшим органом ВТО является Министерская конференция, объединяющая представителей всех государств - участников. Сессии, кон​ференции собираются не реже 1 раза в 2 года для обсуждения и принятия решений по принципиальным вопросам, связанных соглашениями Уругвай​ского раунда. Конференция учреждает следующие комитеты: по торговле и развитию; по ограничениям в целях обеспечения равновесия платежного ба​ланса; по бюджетам, финансам, администраций, по торговле и окружающей среде. 

Конференция назначает Генерального директора ВТО, а он - сотрудни​ков подразделений Секретариата ВТО, определяет их обязанности и условия службы в соответствии с положением, принятым Министерской конферен​ции.

Между сессиями по мере необходимости (8-10 раз в год) для решения текущих и процедурных вопросов созывается Генеральный совет, так же со​стоящий из представителей всех участников. Кроме того, Генеральный совет курирует деятельность органа по урегулированию споров и органа по обзору торговой политики. Под руководством  Генерального совета работает  Совет по торговле товарами, Совет по торговле услугами, Совет по торговым ас​пектам прав интеллектуальной собственности и другие органы ВТО. В рам​ках Советов по торговле товарами и услугами учреждены комитеты по со​глашениям и переговорные группы. Членство в Советах и комитетах открыто для всех участников ВТО. Кроме того, функционируют органы по наблюде​нию за выполнением многосторонних материальных соглашений с необяза​тельным участием всех членов ВТО.

Страны - члены Всемирной Торговой Организации выплачивают еже​годный взнос, утвержденный Генеральным Советом.

В ВТО практикуется принятие решений консенсусом. При его отсутст​вии решение принимается большинством голосов (если не предусмотрено другое). Толкование положений соглашения по товарам, услугам, интеллек​туальной собственности, освобождение от принятых обязательств принима​ются 3/4 голосов. Поправки, не затрагивающие прав и обязательств участни​ков, требуют 2/3 голосов.

 
В соответствии с соглашением об учреждении ВТО учредителями ор​ганизации могут стать участники ГАТТ 1947 г., если они представляют спи​ски обязательств по товарам и услугам и ратифицируют соглашения ВТО до 1997 года. Другие страны и таможенные территории принимаются 2/3 голо​сов членов ВТО.
Процедура присоединения за полвека существования ГАТТ/ВТО дос​таточно сложна и состоит из нескольких этапов. В первую очередь, в рамках специальных рабочих групп происходит детальное рассмотрение экономи​ческого механизма и торгово-политического режима присоединяющейся страны. Затем начинаются консультации и переговоры об условиях членства страны - соискателя. Подобные консультации и переговоры, как правило, проводятся на двустороннем уровне со всеми заинтересованными странами.
В соответствии с установленной процедурой результаты двусторонних переговоров о взаимной либерализации, доступа на рынки и условия присое​динения должны быть оформлены:

· докладом рабочей группы с изложением всего пакета обязательств, ко​торые присоединяющаяся страна примет на себя по итогам переговоров;
· протоколом о проведении присоединения, юридически закрепляющим достигнутые договоренности;
· списком обязательств по тарифным уступкам;
· списком специфических обязательств по доступу на рынок услуг.

Одним из главных условий присоединения новых стран к ВТО является приведение их национального законодательства в соответствии с положе​ниями пакета соглашений  Уругвайского раунда, с их последующей ратифи​кацией законодательным органом данной присоединяющейся страны.
Вторым институтом регулирования мировой торговли является конфе​ренция ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД), учрежденная в 1964 г. Ос​новная цель ЮНКТАД - содействие международной торговле, в частности, торговле сырьевыми, промышленными товарами и так называемыми «неви​димыми статьями» (транспорт, передача технологии, туризм и т.п.), а также в области финансирования, связанного с торговлей. Особое внимание уделяет​ся проблемам торговых преференций и иных льгот для развивающихся стран.
Комиссия ООН по праву международной торговли (ЮНСИТРАЛ) -   вспомогательный орган Генеральной Ассамблеи ООН - была создана в 1966 г. в целях содействия развитию права международной торговли, в частности, путем подготовки проектов международных конвенций и других до​кументов.

Кроме того, в системе ООН учреждены и функционируют другие орга​ны и учреждения экономического характера. Назовем лишь некоторые из них:

· Организация  Объединенных  наций  по  промышленному  развитию (ЮНИДО), отделение которой открыто даже в Сыктывкаре (сейчас закрыто).
· Всемирная организация интеллектуальной собственности (ВОИС);
· Международная ассоциация развития (MAP);
· Международная морская организация (ММО);
· Международная организация гражданской авиации (ИКАО);
· Международный фонд сельскохозяйственного развития (МФСР);
· Многостороннее агентство по инвестиционным гарантиям (МАИГ).
С рядом международных организаций и сообществ можно подробнее познакомиться в Приложении 5 настоящего учебного пособия.
Рост числа международных институтов разного профиля вполне объяс​ним. В наш век бурного развития многосторонних связей между государст​вами и народами большое значение приобретает деятельность различных международных организаций. Сегодня их уже насчитывается около 2,5 тысяч и их число ежегодно увеличивается. Они представляют собой либо объеди​нение государств, либо организации неправительственного характера, на​правленные на достижение общих целей в области политической, экономи​ческой, социальной, научно-технической или культурной.
В целях развития международной торговли отдельными сырьевыми то​варами были заключены многосторонние соглашения и создан  ряд междуна​родных организаций с участием государств-импортеров и экспортеров (по олову, пшенице, какао, сахару, натуральному каучуку, кофе, хлопку, джуту, свинцу и цинку), либо только экспортеров (по нефти).  Целями таких органи​заций являются смягчение резких колебаний цен, установление сбалансиро​ванных соотношений спроса и предложения при помощи закрепления за странами-экспортерами квот и обязательств импортеров по закупкам това​ров, установления максимальных и минимальных цен и создания системы «буферных» запасов товаров.

Наиболее значительным примером организации стран-экспортеров яв​ляется организация стран-экспортеров нефти (ОПЕК), имеющая задачей за​щиту интересов нефтедобывающих стран посредством согласования допус​тимых цен на нефть и ограничения в этих целях нефтедобычи установлен​ными для каждой страны квотами.

Из числа международных организаций, образованных в целях содейст​вия мировой торговле, следует назвать Международную торговую палату (МТП), являющуюся неправительственной организацией, объединяющей торгово-промышленные палаты, федерации предприятий, деловые круги и фирмы более чем 100 стран мира. МТП основана в 1920 г. со штаб-квартирой в Париже. В ее задачу входит содействие развитию мировой торговли, укре​плению экономических и финансовых связей.

С 1945 г. функционируют специализированные учреждения ООН -Международный банк реконструкции и развития (МБРР) и Международный валютный фонд (МВФ), в рамках которых сосредоточено практически все сотрудничество в валютно-финансовой сфере на мировом уровне. Нам, рос​сиянам, эти институты Объединенных Наций хорошо известны, поскольку они периодически оказывают конкретную валютную поддержку правящему режиму России.

МБРР (другие названия - Всемирный банк, Мировой банк) междуна​родная кредитная организация, представляющая специализированное финан​совое учреждение ООН. Основная деятельность МБРР - предоставление дол​госрочных кредитов по относительно невысоким ставкам (10% годовых) го​сударственным и частным предприятиям при наличии гарантий их прави​тельств, направление кредитов в развивающиеся страны и в региональные банки для их последующего распределения. Членами банка могут быть толь​ко страны, вступившие в Международный валютный фонд.
Международный валютный фонд (МВФ) - международная валютно-финансовая организация в виде специализированного органа ООН. Основ​ными задачами МВФ, в реализации которых участвуют свыше 190 госу​дарств, являются: содействие развитию международной торговли и валютно-финансовому сотрудничеству, поддержание платежных балансов членов МВФ, разработка реформ по оздоровлению валютной системы мира. МВФ предоставляет кредиты и займы, однако их выдача, как показывает и опыт российских заимствований, обусловливается выполнением рекомендаций финансово-экономического и социального характера, не всегда совпадающих с интересами страны-дебитора. Кроме того, МВФ и МБРР требуют отчеты об использовании займов и предоставления им другой необходимой информа​ции зачастую закрытого характера.

Наряду с глобальным расширяется и международно-правовое регули​рование мирохозяйственных связей на региональном уровне. Такое регули​рование осуществляется прежде всего в рамках экономических комиссий, образованных Экономическим и Социальным Советом ООН (табл. 26).
Из состава стран-участниц региональных экономических комиссий ООН видно, что США и их верный союзник - Великобритания удостоили своим пребыванием три организации, чтобы оказывать влияние на целые ре​гионы.

Цели деятельности и функции названных комиссий аналогичны: содей​ствие экономическому развитию стран соответствующих регионов, повыше​ние уровня жизни их населения, поощрение экономических отношений как между странами-членами, так и между ними и остальным миром.

Таблица 28

Экономические региональные комиссии при ООН

	Название региональной комиссии
	Участники региональной комиссии
	Город размещения штаб-квартиры

	1. Европейская экономическая комиссия ООН
	Все европейские страны – члены ООН, США и Канада
	Женева

	2. Экономическая и Социальная комиссия ООН для Азии и Тихого океана
	Государства Азии (кроме арабских стран Западной Азии), Океании, а также Великобритания, США и Франция
	Бангкок

	3. Экономическая комиссия ООН для Африки
	Все страны Африки
	Аддис-Абеба

	4. Экономическая комиссия ООН для Западной Азии
	Арабские страны Западной Азии, Египет, Палестинская Автономия и Израиль
	Багдад

Бейрут



	5. Экономическая комиссия ООН для Латинской Америки
	Латиноамериканские государства, а также Великобритания, Нидерланды. Испания, Канада, США и Франция
	Сантьяго


Важным институтом регулирования экономического сотрудничества является Совещание по безопасности и сотрудничеству в Европе (СБСЕ). Это сотрудничество основывается на положениях Заключительного акта Хельсинского Совещания по безопасности и сотрудничеству в Европе 1975 года, ряда других документов. Вопросы экономического сотрудничества обсужда​ются на встречах глав государств и правительств СБСЕ, в Совете СБСЕ, со​стоящем из министров иностранных дел, Экономическом форуме, Парла​ментской ассамблее и др. органах СБСЕ.
Усиливается роль в экономическом сотрудничестве в Европе Европей​ского банка реконструкции и развития, образованного в 1990 г. в Лондоне. В числе учредителей Банка - члены Евросоюза, восточно-европейские государ​ства, включая СССР (ныне Россию), а также США, Япония, несколько арабских государств, Израиль, Южная Корея - всего 41 государство. Странам ЕС принадлежит 51% капитала. Банк выделяет кредиты преимущественно для создания важных объектов инфраструктуры - дорог, транспортных сетей, те​лекоммуникаций. Есть надежда получить кредит банка для строительства железной дороги, которая соединит Республику Коми с Архангельском.
Принципиально новой правовой формой экономического сотрудниче​ства и их регулирования стал Европейский Союз. На рубеже XX — начала XXI столетий ЕС приобретает черты как международной организации, так и федерации государств. Подробнее об этом и других интеграционных группировках было сказано в специальной теме данного пособия. Все такие группировки, в том числе интеграционные организации развивающихся стран, расширяют внешнеэкономические связи и осуществляют их региональное регулирова​ние.

Наконец,  на практике применяется третий, национальный уровень регулирования международных экономических отношений, в том числе и внешней торговли, о чем пойдет речь в следующем пункте учебного пособия.

10.3   Регулирование МЭО на национальном уровне.

Национально-государственное регулирование МЭО осуществляется путем целенаправленного воздействия на определенные сферы и субъекты внешнеэконо​мической деятельности на территории отдельной страны. В свою очередь, само воздействие достигается с помощью комплекса специальных методов, которые можно разделить на две основные группы: экономические и адми​нистративные.

К экономическим методам относятся пошлины таможенного тарифа, различные налоги и сборы, удорожающие ввозимый товар и снижающие его конкурентоспособность на внутреннем рынке по сравнению с аналогичными изделиями отечественного производства.

Для перемещения товаров и транспортных средств через таможенную границу применяются различные виды таможенных режимов, отдельные из некоторых размещены в отдельной таблице 29.

Таблица 29.

	Вид таможенного режима
	Характер примененного режима

	1. Выпуск для свободного обращения
	Пропуск очищенного таможенным пунктом товара в свободную продажу, или производственное, сервисное использование.  

	2. Импорт
	Очистка и разрешения на ввоз в страну из-за границы иностранных товаров, технологий, капиталов, услуг. 

	3. Реимпорт
	Таможенный режим, при котором товары ранее вывезенные с таможенной территории страны, ввозятся на таможенную территорию этой страны в установленные сроки без уплаты таможенных пошлин, налогов. Товары, помешенные под таможенный режим реки порта, рассматриваются для таможенных целей как выпущенные для свободного обращения.

	4. Транзит международный
	Перевозка иностранных грузов при условии, что пункты отправления и назначения находятся за пределами данной страны. Если товары перевозят, не размещая на таможенный склад, имеет место прямой международный транзит, а при задействовании таможенного склада – косвенный.

	5. Таможенный склад
	Таможенный режим, при котором ввезенные на таможенную территорию страны товары хранятся под таможенным контролем без уплаты таможенных пошлин, налогов и без применения запретов и ограничений экономического характера.

	6. Реэкспорт
	Таможенный режим, при котором товары, ранее ввезенные на таможенную территорию страны, вывозятся с этой территории без уплаты или с возвратом уплаченных сумм ввозных таможенных пошлин, налогов.

	7. Уничтожение
	Таможенный режим, при котором иностранные товары уничтожаются под таможенным контролем без уплаты таможенных пошлин, налогов, взимание которых возложены на таможенные органы.

	8. Временный вывоз
	Таможенный режим, при котором товары, находящиеся в свободном обращении на территории страны, могут временно использоваться за пределами таможенной территории данной страны с полным освобождением от уплаты вывозных таможенных пошлин.

	9. Беспошлинная торговля
	Таможенный режим, при котором иностранные товары, вывезенные на таможенную территорию страны, или отечественные товары продаются в розницу физическим лицам, выезжающим за пределы таможенной территории, непосредственно в магазинах беспошлинной торговли (“duty free”) без уплаты таможенных пошлин, налогов. 

	10. Переработка вне таможенной территории
	Таможенный режим, при котором товары вывозятся с таможенной территории страны для переработки за границей с последующим ввозом продуктов переработки с полным или частичным освобождением от уплаты ввозных таможенных пошлин, налогов.

	11. Переработка для внутреннего потребления
	Таможенный режим, при котором ввезенные товары используются на таможенной территории страны на срок переработки для целей проведения операций по переработке товаров с полным условным освобождением от уплаты таможенных пошлин с последующим выпуском продуктов переработки для свободного обращения с уплатой таможенных пошлин по ставкам, применяемым к продуктам переработки.

	12. Переработка на таможенной территории
	Таможенный режим, при котором ввезенные товары используются на таможенной территории страны в течение срока их переработки с полным условным освобождением от уплаты таможенных пошлин, налогов при условии вывоза продуктов переработки с таможенной территории страны в определенный срок.


 Административными методами считаются количественные лимиты (квоты), системы разрешений (лицензий) и запретов (эмбарго) на импорт или экспорт, самоограничение поставок экспортером, специфические техниче​ские требования к товару или упаковке, бюрократическое усложнение тамо​женных процедур, прямым образом ограничивающие доступ импортных товаров на внутренний рынок. Конечно, использование административных мер нарушает механизм ВЭС, сокращает ассортимент товаров, возможность дос​тупа к ресурсам и фактически насильственным путем предрешает выбор продукции или ресурсов потребителем в пользу отечественных продуцентов.
По своему характеру и результатам применения административные ме​тоды регулирования внешнеэкономических отношений неоднородны. Среди них выделяются нетарифные методы, носящие обобщающий характер. Нета​рифные методы регулирования во внешней торговле по классификации ООН делятся на три вида. К первому виду относятся методы, направленные на прямое ограничение импорта с целью защиты определенных отраслей на​ционального производства: лицензирование и квотирование импорта, анти​демпинговые и компенсационные пошлины, компенсационные сборы.
Второй вид включает методы, непосредственно не направленные на ог​раничение внешней торговли и относящиеся больше к административным бюрократическим процедурам, действие которых, тем не менее ограничивает торговлю: таможенные формальности, технические стандарты и нормы, са​нитарные и ветеринарные нормы, требования к упаковке и маркировке, роз​ливу и т.д.  К третьему виду относятся методы, непосредственно не ограничивающие импорт и не стимулирующие экспорт, но в конечном счете ведущие к этому результату. 

Из широкого арсенала методов и способов нетарифного регулирования внешней торговли наиболее распространенными являются лицензии и квоты, которые оказываются более гибкими и эффективными, чем экономические рычаги внешнеторгового регулирования. Практически все страны с рыноч​ной экономикой применяют эти инструменты. Лицензионная система пред​полагает, что государство через специально уполномоченное ведомство (в России - Министерство внешнеэкономических связей, с конца 1998 г. - Ми​нистерство торговли, а ныне Министерство экономического развития и тор​говли) выдает разрешения на внешнеторговые операции с определенными, включенными в списки лицензируемых по импорту и экспорту товарами (в России из-за непоследовательной внутри- и внешнеэкономической политики список таких товаров неоднократно меняется за год). Применяемые системы лицензирования характеризуются значительным разнообразием форм и про​цедур. Практикуются два основных вида лицензий: генеральные и разовые. Генеральная лицензия - разрешение на экспорт или импорт товаров, выда​ваемое на длительный срок, как правило, до одного года, независимо от чис​ла сделок. Разовая лицензия выдается на экспорт или импорт товаров в пре​делах одной сделки с указанием количества товара, его стоимости, страны происхождения (или назначения).
Лицензирование внешнеторговых операций тесно взаимодействует с количественными ограничениями - квотами на импорт и экспорт отдельных товаров. Квота - это количественное или стоимостное ограничение экспорта (экспортные квоты) определенных видов товаров, устанавливаемое на опре​деленный срок. Такие ограничительные меры называют квотированием. Кво​тирование может быть глобальным, т.е. устанавливаться в отношении отдельных стран; сезонным (как полагаю, в комментарии не нуждается) и так называемые «добровольные» ограничения экспорта. Соглашение о «добро​вольном» ограничении экспорта представляет собой навязанное экспортеру под угрозой санкций обязательство по ограничению экспорта определенных товаров в импортирующую страну. Этот инструмент довольно часто исполь​зуют США по отношению к Японии, экспортирующей туда свои товары с многомиллиардным активом в год.
Наиболее традиционным, классическим методом национального регу​лирования внешнеэкономических связей являются таможенные тарифы, ко​торые, как уже отмечалось, относятся к  экономическим инструментам госу​дарственного вмешательства в мирохозяйственные отношения. Таможенный тариф представляет собой систематизированный перечень товаров, с которых взимается таможенная пошлина с указанием ставок таможенного налога на единицу данного товара. В свою очередь под таможенной пошлиной понимается налог, взимаемый государственными органами, таможенными службами с провозимых через государственную границу товаров по ставкам таможен​ного тарифа. Механизм таможенного регулирования мирохозяйственных связей, в первую очередь внешней торговли, довольно прост для восприятия. Облагая таможенными пошлинами импортные товары, государство создает предпосылки повышения цен на иностранные товары, снижая тем самым их конкурентоспособность по отношению к товарам-аналогам отечественного производства. А при взимании таможенных пошлин с экспортируемых това​ров государство сдерживает их вывоз из страны.

Каждое государство разрабатывает и проводит свою внешнеторговую политику, исходя из ее международных обязательств, с одной стороны, и со​стояния отечественного производства, а соответственно и национального рынка, с другой. Общие подходы к международной торговле известны как внешнеторговая политика фритредерства (свободы торговли) и политика протекционизма. Фритредерство означает всемерное поощрение импорта и экспорта товаров путем установления минимального уровня таможенных пошлин или освобождения от них полностью. Политика свободы торговли проводится при двух рыночных ситуациях.

1.  Если национальная стоимость товаров окажется ниже международ​ной, товары отечественных продуцентов выигрывают ценовую конкуренцию.
2.  Если продукция национального производства будет иметь одинако​вую стоимость с международной стоимостью данного товара, но изделия оте​чественных продуцентов обладают лучшими технико-эксплуатационными качествами. При такой ситуации страна выигрывает конкуренцию по качест​ву.
В любом из этих случаев импортные изделия не угрожают националь​ным товаропроизводителям.

Политика протекционизма, наоборот, предполагает высокое таможен​ное обложение импортируемых (а иногда и экспортируемых) товаров и пред​ставляет собой государственную политику создания особо благоприятных условий для отечественного производства путем ограждения его от конку​ренции со стороны иностранных поставщиков. Такая политика проводится при прямо противоположных рыночных ситуациях, то есть когда товары оте​чественного производства имеют более высокую стоимость по сравнению с международной стоимостью, или когда они уступают импортным товарам-аналогам по качеству.

Протекционизм является одним из сложных и противоречивых явлений в международной торговле как в теоретическом, так и в практическом отно​шении. Одни экономисты оправдывают протекционистскую политику и при​водят довольно веские аргументы в ее поддержку, тогда как другие осужда​ют эту политику и также убедительно обосновывают свою точку зрения. По​пытаемся воспроизвести некоторые доводы pro и contra.

Сторонники политики протекционизма считают, во-первых, что причи​ной протекционистских мер правительства может стать недостаточная кон​курентоспособность отечественных продуктов. Во-вторых, временное огра​ничение ввоза конкурирующей продукции может стать стимулирующим фактором развития зарождающихся перспективных отраслей производства национальной экономики. В-третьих, периодическое ухудшение общехозяй​ственной конъюнктуры в стране вследствие циклического развития рыноч​ной экономики требует принятия правительством мер по ограничению дос​тупа на внутренний рынок иностранных товаров и услуг в интересах скорей​шего преодоления временного сокращения спроса. Поэтому протекционизм в периоды экономического спада обычно усиливается. В-четвертых, эпизоди​ческие затруднения стран с платежным балансом требуют оперативного ог​раничения импорта. Наконец, противодействующих импорту мер требует не​добросовестная коммерческая практика иностранных поставщиков (иногда она осуществляется при прямой или завуалированной финансовой поддержке национальных правительств стран-экспортеров) для обеспечения справедли​вой конкуренции на внутреннем рынке. 
Все перечисленные причины, казалось бы, оправдывают протекциони​стскую политику, поскольку она направлена на поддержание нормального функционирования рыночного механизма внутри страны. Однако проведение протекционистской политики наталкивается и на контраргументы.
1.  Меры, содействующие расширению внешней торговли, благоприят​ствуют экономическому развитию страны.
2.  Политика протекционизма может консервировать отсталость отече​ственного производства.
3.  Ограничение импорта позволяет отечественным поставщикам завы​шать цены, а потребителям приходится за это расплачиваться.
Даже из краткого перечня аргументов видно, что однозначный подход к оценке протекционизма, - полностью отвергающий его или безоговорочно признающий, - неправомерен и малопродуктивен.
К формам протекционизма относятся: эмбарго, лицензирование, квоти​рование, добровольное ограничение экспортером вывозимой массы (объема) товаров и др.
В реальной практике ни одна страна не проводит ныне в чистом виде только политику фритредерства или протекционизма. Внешнеторговая поли​тика той или иной страны вбирает в себя элементы той или другой торгово-политической модели в зависимости от позиции товаров национального про​изводства на мировом или отечественном рынке.
Кроме того, отдельные страны иногда прибегают к внешнеторговой политике демпинга, то есть продаже товаров ниже их стоимости, по ценам, компенсирующим лишь издержки производства и реализации. Такая внешне​торговая политика используется для завоевания нового рынка (японские фирмы иногда практикуют демпинг), потеснения с рынка конкурентов, при продаже товаров устаревших марок, вышедших из моды. Как международ​ные организации, так и национальные государства принимают антидемпин​говые меры, чтобы экономически наказать виновных экспортеров и защитить внешнеторговых участников, соблюдающих принятые в мировой торговле правила корректной, честной конкуренции.
Во внешнеторговой политике государств немаловажная роль отводится таможенной политике. Таможенные пошлины - денежный сбор, взимаемый таможенной службой страны с провозимых через границу товаров и имуще​ства по ставкам, предусмотренным таможенным тарифом. В свою очередь таможенный тариф представляет собой перечень товаров, с которых взима​ются пошлины, с указанием ставок таможенного налога на единицу данного товара.
Основой классификации таможенных пошлин является способ их взи​мания. По данному параметру выделяют, во-первых:
а) 
адвалорные пошлины, получившие наибольшее распространение в
таможенно-тарифной практике, характеризуются тем, что взимаются в про​центном отношении к таможенной стоимости товаров;
б)
специфические, исчисляемые со штуки, объема или веса;
в) комбинированные, включающие оба способа установления величи​ны таможенной пошлины;  и до пределов – не более (не менее) 100 долларов за тонну товара (например).
г) 
сезонные, которые взимаются в определенное время года, например,  
во время уборки урожая.
Во-вторых, таможенные пошлины делятся и по экономическому со​держанию:
а)
фискальные пошлины, предназначенные увеличить доходы государ​ственного бюджета;
б)
протекционистские,
в)
льготные пошлины, вводимые для отдельных стран с целью поощ​рения импорта каких-либо товаров;
г)
 уравнительные, т.е. дополняющие основные ввозные пошлины с це​лью выравнивания цен импортных товаров с ценами на товары отечественно​
го производства; 
д)
 компенсационные, которые используются в том случае, если на им​портируемые товары давались государственные субсидии при их производ​стве или экспорте страной-экспортером;

е)
антидемпинговые, применяемые для противодействия импорту из тех стран, где правительство предоставляло своим предпринимателям экс​портные премии.

В отличие от экономических, таможенно-тарифных регуляторов в ми​рохозяйственных связях применяются нетарифные (административные) ме​тоды.

Они включают в себя широкий набор современных инструментов внешнеэкономической и торговой политики государств. Совокупность этих методов носит разнопорядковый характер, а потому выделяют два основных вида административного регулирования внешнеэкономической деятельности в зависимости от связи каждого из них с такой деятельностью:
1. Административно-протекционистские методы: лицензирование и квотирование импорта, антидемпинговые и компенсационные пошлины, им​портные депозиты, представляющие собой требование к импортеру заранее внести часть стоимости ввозимого товара (предоплата), компенсационные сборы, так называемые «добровольные» ограничения экспорта. Судя по ста​тистике, данный вид регулирования внешнеэкономической деятельности среди других видов нетарифного характера применяется наиболее часто.
2. Методы, внешне и непосредственно не носящие протекционистский характер, а потому не ограничивающие внешнюю торговлю. Тем не менее по своему существу они содержат такие административно-бюрократические процедуры, реализация которых неотвратимо вызывает подобное ограниче​ние внешнеэкономических связей. Это некоторое ужесточение таможенных формальностей, повышение технических стандартов (например, в скандинавские страны нельзя ввозить распашные тракторы, имеющие рабочую ско​рость свыше 10 км/ч), строгие санитарные и ветеринарные нормы, требова​ния к упаковке и маркировке и т.д. 
К нетарифным методам регулирования относятся также администра​тивно-бюрократические проволочки, имеющие самые разные мотивы и ак​ции: сокращение числа пропускных таможенных постов, умышленное про​медление таможенной очистки импортных грузов, взимание высоких тамо​женных пошлин за длительное хранение на территории таможни ввозимых товаров.
Резюме

I. Под международной организацией следуют понимать объединение государств на основе международного договора для осуществления сотрудничества в политической, экономической, научно-технической, правовой и иных областях и имеющее необходимую систему органов, прав и обязанностей.
Каждая международная организация должна обладать рядом признаков: 

1. создание в соответствии с международным правом; 

2. учреждение на основе международного договора; 

3. осуществление сотрудничества в конкретных областях деятельности; 

4. иметь соответствующую организационную структуру; 

5. обладать правами и выполнять возложенные обязанности; обладать самостоятельностью международных прав.

II. Международные организации классифицируются по разным признакам: международные правительственные и неправительственные организации, по правосубъектности, по масштабности (межгосударственные, региональные), по сегменту мирового рынка и т.д. Наиболее универсальной среди множества других является Организация Объединенных Наций.

III. Большинство межгосударственных организаций призваны регулировать МЭО на глобальном уровне (ООН, ВТО, МВФ, МБРР и др.)

IV. Регулирование МЭО осуществляется также и на национальном уровне, детали которого следует хорошенько обсудить на семинарском занятии и усвоить.

Контрольные вопросы
1. Что понимается под международной организацией?

2. Назовите основные международные организации, регулирующие МЭО.

3. Охарактеризуйте назначение и функции следующих международных экономических и финансовых организаций:

а) Международный валютный фонд (МВФ);

б) Международный банк развития и реконструкции (МБРР);

в) Всемирный банк и его организационная структура;

г) ЮНКТАД;

д) ЮНИДО;

е) ФАО;

ж) Экономические региональные комиссии ООН.

4. Охарактеризуйте Всемирную Торговую Организацию (ВТО) структуру, исполнительные органы, состав (на начало 2012 г.)

5. Охарактеризуйте торговый обычай и международное обыкновения.

6. Отличие тарифных от нетарифных методов регулирования внешнеэкономических отношений.

7. Охарактеризуйте лицензирование и квотирование как методы нетарифного регулирования внешней торговли.

8. Объясните отличия таможенной пошлины от таможенного тарифа.

9. Назовите основные формы протекционизма.

10. Охарактеризовать различные виды таможенных пошлин:

а) адвалорные;

б) специфические;

в) комбинированные;

г) сезонные;

д) фискальные;

е) протекционистические (уравнительные, компенсационные, демпинговые);

ж) льготные.

11. Назовите основные виды таможенных режимов.

Тема 11. Основы валютно-финансовых и кредитных отношений.

	Базовые категории и понятия
	Основные компетенции темы



	- современная мировая валютная система
	Изучив тему студенты будут знать создание и эволюцию мировой валютной системы, категорию валютного курса и факторы его изменения, иметь представление о золотовалютных резервах страны, внешней задолженности и путях ее погашения, познакомятся с мировым валютным рынком, формами международных расчетов, категорией платежного баланса страны и научатся оценивать состояние мировой дискуссии о путях стабилизации современных международных валютных отношений в мировой экономике.

	- валютный курс
	

	- внешний долг страны
	

	- золотовалютные резервы
	

	- мировой валютный рынок
	

	- формы международных расчетов
	

	-стабилизация международных валютных отношений 
	

	- платежный баланс
	


Узловые вопросы темы

1. Международная валютная система и курсы валют.
2. Международный валютный рынок.
3. Международный кредитный рынок.
4. Международные расчеты и их формы.
5. Внешнеторговый и платежный балансы.
6. Внешний долг страны и пути его погашения.
Тема 11. Международные валютно-расчетные отношения

10.1 Международная валютная система и курсы валют

Куда игла – туда и нитка
Натуральный товарообмен между субъектами хозяйствования разных стран сдерживался, как и на внутреннем рынке, несовпадением интересов экономических агентов рынка и отсутствием единого эквивалента. Пройдя длительную эволюцию, такой эквивалент в конечном счете закрепился за благородными металлами – серебром и золотом. Изначально чеканилась флорентийская золотая монета. Отсюда флорин – название денежной единицы многих стран, например, серебряный флорин был в обращении в Англии во второй половине 19 в., современная денежная единица Голландии, называемая гульденом, в Генуе (середина 15 в.) был стабилизирован золотой флорин на стоимостной основе равной 44 солей (солинок). Такова полуанекдотическая историческая деталь, свидетельствующая об относительном достатке золота и нехватке соли. Рынок есть рынок, он и в Генуе 15 в. и в современной Африке рынок.

На практике золотой стандарт стихийно распространился в середине 19в. без всяких международных соглашений. Он был порожден необходимостью обеспечения торговых расчетов между крупными промышленно развитыми странами того времени в Европе и Северной Америке. Таким образом, золотой стандарт есть форма организации денежных и валютных отношений, основанная на использовании золота как денежного товара. Товар не мог обращаться на внешнем рынке без золота и наоборот. Они стали неразрывными вещественными элементами мирового рынка, как игла и нитка, с той лишь разницей, что перемещались в противоположных направлениях.

Некоторые авторы учебников называют первой сложившейся мировой валютной системой Парижскую систему, характерными признаками которой были принятие золотомонетного стандарта и режим свободноплавающих валютных курсов с учетом спроса и предложения
.
Система золотого стандарта основана на ряде простых принципов. Во-первых, каждая национальная валюта определяется весом золота. Весовое количество денежного товара (золота), воплощенное в одной денежной единице, называется масштабом цен.

Во-вторых, конвертируемость (свободная обратимость) национальной валюты в золото обеспечивается как внутри, так и за пределами границ. В этих условиях эмиссионные банки не могут выпускать банковские билеты без учета объема своего золотого запаса. В-третьих, золотые слитки могут свободно обмениваться на монеты; золото свободно импортируется и экспортируется и продается на широких международных рынках. Таким образом, рынки золота и валютные рынки были взаимозависимы. Наконец, органы валютного контроля проводят политику регулирования, основной целью которой является обеспечение стабильности валюты. Они стремились к поддержанию жесткого соотношения между золотым запасом государства и внутренним положением денег. Механизм международных расчетов, основанный на золотом стандарте, устанавливал фиксированный валютный курс.

Золотой стандарт представлял собой первую международную валютную систему и в «чистом виде» просуществовал до начала 20-х годов 20 столетия. В 1922г. на Генуэзской конференции по экономическим и финансовым вопросам решено перейти к системе золотодевизного стандарта, при котором национальные банкноты размениваются не на золото, а на девизы (банкноты, векселя, чеки) других стран, а они затем могут быть обменены на золото. В качестве девизной валюты были избраны американский доллар и английский фунт стерлингов. Тем самым начал формироваться следующий вид международной валютной системы – золотовалютный стандарт, получивший законодательное оформление в 1994 г. на конференции ООН по валютным и финансовым вопросам в Бреттон-Вудсе (США). Кстати, конференция объединила представителей 44 государств, включая СССР. Однако из-за политических разногласий между США и СССР Бреттон-Вудское соглашение в СССР не было ратифицировано вплоть до конца 80-х годов и наша страна не учавствовала в созданных тогда Международном валютном фонде (МВФ) и Международном банке развития и реконструкции (МБРР). Наверное, это была грубейшая из внешнеэкономических ошибок и политике СССР, навеянных политико - идеологичекими мотивами.

Будет вполне уместным подробнее изложить роль и назначение этих финансовых служб ООН, созданных в Бреттон-Вудсе. 

Ныне число членов этих Бреттон-вудских организаций (МВФ и МБРР) превысило 190 стран. Они пополняются за счет бывших социалистических стран и союзных республик СССР. Но несмотря на численный рост стран – участниц МВФ и МБРР, влияние ведущих промышленно развитых стран на их деятельность остается определяющим. Ведь вклад каждой страны в ресурсы этих организаций определяет ее право голоса в них. В зависимости от денежного вклада наибольшее число голосов в них принадлежит США – 19,42%, Японии – 5,52%, ФРГ – 5,49%, Франции и Великобритании – по 5,27%. Далее следует Саудовская Аравия, Россия, Китай и Индия.

Страны-члены МВФ вносят свой вклад (квоту) в капитал фонда резервными активами (СДР и свободно используемой валютой по согласованию с фондом) 25% и национальной валютой 75%. Ресурсы фонда периодически пересматриваются. С самого начала МВФ был снабжен капиталом, разделенным на доли (по 100000 СДР каждая, что составляет примерно 140000 долларов), на которые государства подписываются, когда вступают в Фонд. В 1990 г. во время девятого по счету пересмотра квот-долей размер капитала вырос до более чем 145 млрд. СДР, а после одиннадцатого общего пересмотра (1998г.) капитал Фонда увеличился еще на 50%. Кроме того, Фонд может пополнять свои собственные ресурсы займами у государств или национальных эмиссионных учреждений. Так, у МВФ имеется Генеральное соглашение о займах с десятью странами, в соответствии с которыми эти государства в случае необходимости обязуются предоставить Фонду до 34 млрд. СДР заемных средств.

Задачи и функции Бреттон-Вудских организаций меняются в зависимости от ситуации в мировом хозяйстве. Если при их создании главная роль МВФ и МБРР заключалась в мобилизации финансовых усилий для восстановления и реконструкции разрушенных в результате второй мирово войны хозяйств входящих в эти организации стран, то ныне основная функция МВФ состоит в поддержании стабильности в международных валютных отношениях, чтобы способствовать экономическому росту, развитию мировой торговли и достижению на этой основе высокого уровня занятости и доходов.

Другое дитя Бреттон-Вудса – Международный банк развития и реконструкции, чаще называемый Мировым банком функционирует с 1964г. Главой задачей МБРР того времени было предоставление пострадавшим от войны странам долгосрочных кредитов (по относительно низким ставкам – 10% годовых) на восстановление экономики, а также гарантирование частных займов за границей. Страна, вступившая в МВФ, автоматически становится членом МБРР. Уставный капитал банка был определен в 10 млрд. долларов и разделен на 100 тыс. акций по 100 тыс., долларов каждая. Акции распределялись между странами-членами в соответствии с их квотами в МВФ. Взносы производились в размере 20% от суммы подписки, чтобы создать ресурсы, необходимые для работы МБРР. Остальные 80% подлежали уплате по требованию банка; 20% оплаченного капитала вносились в золоте и 80% - в национальной валюте. Ныне собственный капитал банка приближается к 200 млрд. долларов. Кроме собственного капитала МБРР пользуется также заемными средствами, которые он привлекает путем выпуска облигационных займов, приобретаемых инвестиционными трестами, банками, страховыми и финансовыми компаниями, а также частными инвесторами.

Существенно расширился ареал деятельности МБРР. До второй половины 50-х гг. банк предоставлял кредиты только развитым капиталистическим странам, а в дальнейшем, будучи, как и в МВФ, специализированным финансовым учреждением ООН, начал кредитовать и развивающиеся страны Азии, Африки и Латинской Америки. Это обстоятельство и дало дополнительные основания называть МБРР Мировым (всемирным) банком. Для кредитования развивающихся стран МБРР создал два филиала: а) Международную финансовую корпорацию (1956г.), основной функцией которой является мобилизация национальных и иностранных капиталов для развития частного сектора в «третьем мире»; б) Международную ассоциацию развития (1960 г.) для оказания помощи самым бедным странам на привилегированных условиях (сверхдолгосрочные – на 50 и более лет и беспроцентные ссуды из средств, внесенных богатыми странами).

Мировой банк и его филиалы своими кредитами пытаются содействовать экономическому и социальному прогрессу развивающихся стран, повышению эффективности их хозяйствования, росту занятости и доходов населения. Мировой банк и его филиалы выступают в роли экономических советников в странах-дебиторах.

А теперь вернемся к Бреттон-Вудской валютной системе.

Бреттон-Вудская валютная система, закрепив золотодолларовый стандарт, характеризовалась следующими основными чертами:

-впервые в международной валютной истории был зафиксирован в виде соглашения, подписанного главными государствами в мире, комплекс правил в валютной сфере, а международная валютная система стала основываться на договоре и регулироваться в правовом поле;

- наряду с золотом валютным резервом и международным кредитным средством платежа и расчетным средством между странами становился доллар США (доллар рассматривался как заменитель золота);

- обмен доллара на золото центральными банками и правительственными учреждениями других стран в казначействе США осуществляется по курсу 1944г.: 35 долларов за 1 тройскую унцию ( 31,1 грамма чистого золота);

- МВФ позволял каждой стране – участнице без особого разрешения фонда изменять стоимость валюты на 10% с целью корректировки глубокого расстройства платежного баланса;

- международное регулирование валютных отношений осуществлялось главным образом через МВФ.

Просуществовав 37 лет и сыграв позитивную роль в расширении международного торгового оборота, росте промышленного в 40-60-е гг., Бреттон-Вудская международная валютная система оказалась подорванной, а в начале 70-х годов развалилась. Ее развалу способствовали разнопорядковые факторы: усиливающаяся интернационализация мирового хозяйства во всех проявлениях, активная спекулятивная деятельность ТНК в валютной сфере, хронический дефицит баланса США в 50-60-е годы, что истощало золотые резервы США. Требование Бреттон-Вудской системы об обмене доллара на золото оказалось обременительным для США, поскольку диктовалось необходимостью поддерживать низкие цены на золото за счет собственных резервов. Долларовые запасы за границей получили значительный масштаб и способствовали развитию гигантского рынка евродолларов с дестабилизирующим эффектом. Избыток средств международной ликвидности питал инфляцию. Обратимость доллара в золото больше по настоящему не обеспечивалась. Поэтому в августе 1971 г. США приостановили конвертируемость доллара в золото. Тем самым доллар был пущен в «плавание», лишив старую Бреттон-Вудскую систему фиксированных курсов жизненных сил. Назрела необходимость создания новой международной валютной системы (некоторые авторы называют эти системы этапами развития международной валютной системы). С 1973 г. плавание валют становится всеобщим и постоянным.

Важнейший шаг в переходе от Бреттон-Вудской к современной валютной системе был сделан в 1976 г. на очередной конференции МВФ на Ямайке. В механизм международной валютной системы были внесены существенные изменения. Во-первых, золото «прогнали» с мирового денежного рынка, оно утратило денежные функции и превращалось в обычный, хотя и легко ликвидный товар со свободной ценой на внутреннем и внешнем рынках. Во-вторых, странам-членам МВФ предоставлялось право выбора любого режима валютного курса. Валютные отношения между странами стали основываться на «плавающих» курсах их национальных денежных единиц. В- третьих, Ямайской конференцией введена счетно-расчетная денежная единица МВФ – СДР ( special drawing rights – «специальные права заимствования» (СПЗ) с целью сделать их основным авуаром и уменьшить роль резервных валют. СДР представляет собой эмитируемое МВФ резервное и платежное средство, предоставляемое для регулирования сальдо платежных балансов, пополнения резервов, расчетов с фондом. Ныне СДР является основным резервным средством международной валютной системы, но не имеет купюрной эмитации. Выпуск СДР происходит в виде кредитовых записей на счетах МВФ пропорционально квотам стран-участниц. Эти квоты используются ими для закупки конвертируемой валюты или для погашения дефицита платежного баланса. Резервы в СДР могут быть использованы странами обладающими этим средством, как для расчетов с МВФ, так и между собой. Стоимость СДР вначале определялась золотым паритетом доллара (35 долларов за унцию), затем на основе корзины валют 16 стран, а с 1981 г. – по курсу пяти основных валют. Долларовая цена СДР определяется ежедневно. В «валютную корзину», определяющую стоимость СДР, входят доллар США – 40%, немецкая марка – 21%, японская йена – 17%, английский фунт стерлингов и французский франк – по 11%.

С начала 90-х годов в связи с реализацией системы «плавающих» курсов возникла довольно сложная организация Международной валютной системы на основе двух элементов:

А) та или иная страна подбирает главные опорные валютные единицы, по которым отдельные национальные валюты определяют свой курс (к доллару США, английскому фунту стерлингов, евровалюте)

Б) степень колебания валютных курсов по странам неодинакова. При этом поддерживается валютный курс лишь в отношении некоторых валют в рамках определенного диапазона, в отношении же остальных валют он свободно меняется.

Из сказанного следует, что  к новому явлению совеременной международной валютной системы относится возникновение коллективных резервных валют. Другим (кроме СДР) видом коллективной резервной валютной единицы с января 1999 г. стала ЕВРО, приходящая на смену действующих в Евросоюзе национальных валют. Евро – единая европейская денежная единица, заменяющая эти валюты во всех современных функциях денег и во всех видах денежных операций.


Евро с самого начала формируется как одна из мировых резервных валют, средство защиты интересов Евросоюза в конкуренции с долларом США и йеной, сокращения зависимости от них  в обслуживании внутриевропейского и международного финансового оборота. В «зоне евро» постепенно сложится единое правовое поле денежно-кредитного и валютного регулирования. Внутри «зоны» практически снимутся валютные риски по замыслу создателей еврозоны. Сложится единый европейский рынок капитала, более крупный, конкурентоспособный и более ликвидный, чем нынешние национально-ограниченные рынки. Прежняя счетная единица ЕС-экю заменяется евро в пропорции 1:1. После необходимого подготовительного периода (сначала евро введена в безналичный финансовый оборот), с 1 января 2002г. евро стала наличной  валютой, но с 1 июля того же года после обмена старых денежных знаков на новые – единственной валютой  своей зоны. Для этих целей отпечатано 12 млрд. банкнот номиналом в 500, 200, 100, 50, 20, 10 и 5 евро и отчеканено 70 млрд. монет в 2 и 1 евро и в 50, 20, 10, 5, 2 и 1 цент. В настоящее время в Еврозону входят 17 европейских государств. Правда, еврозону залихорадило. В Греции, Португалии, Испании, Ирландии, Италии возросла огромная государственная задолженность, превышающая пределы Пакта стабильности (60% ВВП). Евро переживает кризисное состояние. Германия и Франция добиваются сохранения еврозоны любыми средствами: частично списываются внешние долги, страны-должники часть долга конвертируют в ценные бумаги, странам - должникам предоставляется льготный кредит, в рамках Евросоюза создается фонд стабилизации, вводится налог на банковские интероперации, хотя такому налогу сопротивляется Великобритания, не входящая в Еврозону.


В Евросоюзе созданы наднациональные банковские институты – Европейский центральный банк (ЕЦБ) и Европейская система центральных банков (ЕЦБ).


Взаимоотношения между евро и мировой валютной системой регламентируются решениями Совета ЕС (после консультаций с Европарламентом и ЕЦБ) на основе единогласия. Предполагается, что страны «зоны евро» предпочтут пока сохранить индивидуальное членство в МВФ, однако они намерены выступать как единый блок, связанный коллективной дисциплиной.


Более подробную характеристику новой европейской валютной системы давать еще рано, так как не все страны ЕС присоединились к ней и на переходном периоде могут произойти непредвиденные изменения. Одна из стран, активно отвергающих евро, пока еще является Великобритания, да и Швеция.


Последние 5-6 лет, особенно финансово-экономический кризис 2008 г., показали зыбкость современной мировой валютной системы и у специалистов, а также аналитиков финансового состояния в мире зреет мысль о возможной реформе мировой валютной системы. Ведь в настоящее время 85% всех трансакций на мировом валютном рынке представляют собой обмен иных валют на доллары. В стоимостном выражении половина всех облигаций, выпускаемых  в мире, номинированы в долларах, 60% общего объема валютных запасов центральных банков всех стран мира приходится на доллары и долларовые ценные бумаги. Ведь в настоящее время доллар не только национальная валюта США, но и валюта всего остального мира.


Статус доллара как главной мировой валюты ежегодно приносит США 3% НД. Обеспечивает возможность поддерживать дефицит около 500 млрд. долларов. США стали крупным должником, и выполнить обязанности должника невозможно без крупной девальвации доллара.  Положение доллара в мировой валютной системе способствовало три причины:    



1. Рынок номинированных в долларовых ценных бумагах, включая государственные облигации – крупнейший в мире $ - удобная валюта.



2.  Доллар – наиболее популярная и надежная форма сохранения капитала в момент финансово-экономических потрясений. Так в момент краха осенью 2008г. банка «Lehman Brothers” в мире возникла мощная тенденция перевода активов в американскую валюту для защиты капитала, - $ высоко ликвиден.



3.  Отсутствует альтернатива доллару. Но эти три причины не гарантируют доллару будущее.


Доллар за 50 лет впервые столкнулся с конкурентом евро и китайским юанем. В 2010г. в 4 раза выросли депозиты юаня в Гонконге (банках), несколько тысяч китайских компаний осуществляют операции с зарубежными компаниями в юанях.


С января 2011г. Банк Китая  начал открывать депозиты в Нью-Йорке в юанях. Правительство Китая поставило цель к 2020 году превратить Шанхай в первоклассный международный финансовый центр.


Доллар может потерять статус защитника капитала, потому что долг США уже превысил 75% ВВП при норме не более 60%. У властей США растет соблазн сократить бремя долга за счет обесценивания национальной валюты – такое уже было в 70-ые годы  из-за банкротства Бреттон-Вудской валютной системы.


Следствием подобного развития станет полное изменение конфигурации мирового финансового рынка к концу 2020–го года. Последствия подобной ситуации могут быть колоссальными и непредсказуемыми. Они затронут стабильность валютных курсов и всего мирового финансового рынка. США потеряют способность финансировать дефицит бюджета путем привлечения дешевых кредитов с мирового рынка как это делается сейчас. Что ж, если поживем, то понаблюдаем за явно надвигающимися очень интересными событиями в мировой валютной системе.

Для завершения предельно краткой характеристики мировой валютной системы необходимо отметить, что несомненным ее компонентом является национальная валютная система каждой отдельно взятой страны. Это естественно уже хотя бы потому, что, имея торгово-экономические отношения с другими странами, государство вынуждено вступать  в валютно-кредитные,  а  также валютно-расчетные отношения, которые корреспондируются и с национальной валютной системой. Национальная валюта представляет собой валюту, которая эмиссируется (выпускается) данным государством (центрыльным банком государства) и имеющая хождение в первую очередь на территории страны. В свою очередь национальная валютная система – это форма организации денежных отношений, которая охватывает не только внутреннее обращение, но и сферу международных расчетов страны. Именно по мере развития международных экономических отношений на базе национальных валютных систем возникает мировая валютная система. 


Цена денежной единицы одной страны, выраженная в денежной единице другой страны, называется валютным курсом. Для профессиональных участников валютных рынков, равно как и для обычных физических лиц, осуществляются обменные валютные операции, не существует понятия «валютный курс». Для них он распадается (и это практично!) на курс покупателя и курс продавца. Не случайно даже в Сыктывкаре возле банков, имеющих лицензии на валютный обмен, ежедневно вывешивается информация о курсе продажи и курсе покупки валюты. 


Разница между курсом продавца и курсом покупателя называется мар-жой, которая покрывает издержки и формирует прибыль банка по валютным операциям.
Гипотетически существуют пять разновидностей или систем валютного курса: свободное («чистое» плавание, управляемое плавание, фиксированные курсы, целевые зоны и гибридная (смешанная) система валютных курсов).
Так, в системе свободного плавания валютный курс формируется под воздействием рыночного спроса и предложения. В системе управляемого плавания, кроме спроса и предложения на величину валютного курса оказы​вают сильное влияние центральные банки страны. При фиксированной сис​теме валютный курс устанавливается как неизменная величина в течение оп​ределенного временного отрезка. Данная система валютного курса практико​валась в СССР, ее примером может служить и Бреттон-Вудская валютная система (1944-1971 гг.). Система целевых зон строится на идеологии фикси​рованного валютного курса, но государство устанавливает пределы валютно​го коридора, что, кстати, и делается с курсом российского рубля по отноше​нию к американскому доллару. В частности, курс руб​ля к доллару США на 2003 г. установлен в коридоре 30-31 руб. за один дол​лар. Однако в октябре 2011 г. курс даллара составил 33 руб., т.е. вышел за максимум коридорного. Однако по новым установкам правительства России курс рубля теперь является двувалютным – доллар США и Евро -, но ориентировочно он не должен превышать среднюю величину колебаний этих двух валют – где-то в пределах 35-40 рублей за одну условную валютную единицу.  
Наконец, примером гибридной или смешанной системы валютного курса является современная валютная система, в которой существуют стра​ны, осуществляющие свободное плавание валютного курса, другие придер​живаются фиксированного курса валюты, для третьих характерна зона ста​бильности и т.д.
На валютный курс и его изменения влияют различные факторы, кото​рые условно можно разделить на две группы: структурные и конъюнктурные. Все эти факторы можно изложить в таблично-схематичном выражении.
Классификация факторов, влияющих на валютный курс

	Структурные факторы
	Конъюнктурные факторы

	1. Конкурентоспособность товаров страны на мировом рынке и ее изменения
	1. Деятельность валютных рынков

	2. Состояние платежного баланса страны
	2.  Спекулятивные валютные операции

	3. Покупательная способность денежных единиц и темпы инфляции
	3.  Кризисы, война, стихийные бедствия

	4. Разница процентных ставок в разных странах
	4.  Прогнозы (политические, экономические)

	5. Государственное регулирование валютного курса
	5. Цикличность деловой активности в стране и на основных международных рынках

	6. Степень открытости экономики
	


Сфера, где совершается купля-продажа иностранной валюты на основе спроса и предложения, называется валютным рынком, к характеристике ко​торого мы переходим в следующем параграфе учебного пособия. 
11. 2. Международный валютный рынок

В мировой валютной системе важное место занимает международный валютный рынок. На таком рынке осуществляется купля-продажа иностран​ной валюты. Эта функция закрепляется за официальными центрами, на кото​рых кроме иностранной валюты производится купля и продажа ценных бу​маг в иностранной валюте, валютное инвестирование.

В предыдущем параграфе мы отмечали, что мировая торговля товара​ми, услугами, равно как и движение капитала, обусловливают необходимость в постоянном валютном обеспечении этих связей, а без купли-продажи валю​ты это невозможно. Поэтому одной из основных функций валютного рынка в мировой экономике является обслуживание международного оборота това​ров, услуг и капитала. Ко второй его функции относится рыночное формиро​вание валютного курса на основе спроса и предложения на валюту.
В функцию валютного рынка входит также предоставление механизмов защиты от валютных рисков, движение спекулятивных капиталов. При этом ныне валютные операции, являющиеся чисто финансовыми трансферами (спекуляции, хеджирование) и непосредственно не связанные с обслуживанием мировой торговли, стали преобладающими. Наконец, валютный рынок используется как инструмент для проведения денежно-кредитной политики центрального банка той или иной страны.


Национальные валютные рынки, находящиеся во взаимной связи, образуют единый международный валютный рынок. Его возникновение и углубление специалисты связывают с тремя основными предпосылками: интернационализацией хозяйственной жизни, концентрацией капитала в производстве и банковском деле, развитием межбанковских коммуникаций. Двух первых предпосылок мы касались в теме 4, а суть третьей состоит  в том, что основная часть операций с валютой совершается между крупными банками с использованием новейшей электронной аппаратуры. 
Мониторы устанавливаются в финансовых учреждениях, включая в первую очередь валютные биржи, бан​ки и инвестиционные фонды, торгующие иностранной валютой.  


Участниками валютных рынков являются банки, валютные биржи,
брокерские фирмы, внешнеторговые и производственные компании, международные валютно-кредитные и финансовые организации. Но прежде чем рассматривать участников валютного рынка уточним наиболее важные понятия.

Трейдерами, то есть торговцами, называют всех, кто что-то покупает и продает в целях извлечения прибыли. Применительно к валютному рынку трейдеров называют также дилерами, если они не осуществляют брокерские функции.

Дилер - это трейдер, который проводит торговые операции на свой собственный страх и риск. Брокер является посредником между продавцами и покупателями. Обычно он отвечает лишь за процедурную часть сделки, а торговые решения и всю ответственность за финансовые последствия по ним принимает на себя владелец финансовых средств.

Участников валютного рынка можно разделить на две большие группы: юридические и физические лица. Они выступают на валютном рынке как резиденты и нерезиденты.

Резиденты - это физические лица, имеющие постоянное местожительство в РФ, а также юридические лица, созданные в соответствии с законодательством РФ и расположенные на территории РФ. Нерезиденты - это физические лица, имеющие постоянное местожительство за пределами РФ, а также юридические лица, созданные в соответствии с законодательством иностранных государств и расположенные за пределами РФ.
Далее рассмотрим участников валютного рынка более детально.


По некоторым оценкам на мировом валютном рынке активно оперируют примерно 1600 банков. Но, разумеется, они здесь являются не единственными участниками. В первую очередь это экспортеры и импортеры. Именно они покупают и продают валюту преимущественно не тогда, когда это выгодно, но тогда, когда это им просто необходимо для собственного бизнеса. Экспортеры вывозят свои товары и услуги за границу, получают там выручку в иностранной валюте и затем продают ее за свои деньги, чтобы хорошо жить у себя дома. А импортеры получают прибыль от того, что ввозят в свои страны иностранный продукт и перепродают его на местном рынке.
Еще одна важная категория участников - "делатели" рынка. К ним относятся крупные банки во всех финансовых центрах мира. Они взаимодействуют с другими банками или финансовыми институтами, с тем, чтобы не прекращался процесс покупки продажи валют по складывающимся ценам. Тем самым валютный рынок постоянно поддерживается в действующем состоянии даже тогда, когда наблюдается пониженная активность других участников. Банки, "делающие" рынок, получают некоторую прибыль не за счет движения цен, а по спрэду (то есть на разнице между ценой покупки и продажи).
По критерию степени коммерческого риска можно выделить  функционирующих на валютном рынке предпринимателей, инвесторов, спекулянтов, хеджеров  и иных игроков.
Интерес предпринимателя заключается в том, чтобы при проведении коммерческой операции, используя собственный капитал, свести риск до минимума.
Инвесторы - юридическое или физическое лицо, вкладывающие деньги в иностранные ценные бумаги, недвижимость, налаживание производства за рубежом и т.д., вкладывая собственный или чужой капитал, стремятся максимально уменьшить возможный риск.


Обязательным участником валютного рынка является спекулянт, риск которого заранее рассчитан и оправдан стремлением получить максимальную прибыль. В качестве профессиональных спекулянтов валютного рынка выступают валютные дилеры - как физические, так и юридические лица.
Важным действующим лицом на валютном рынке является хеджер, главная цель которого состоит в том, чтобы защитить себя от неблагоприятных изменений в движении валютного курса и страховать себя от этой возможной неприятности. Они проводят некоторые страховочные операции, которые и называются хеджированием. На валютном рынке они занимают 5-10% всего оборота. В отличие от прочих перечисленных участников валютного рынка игроки ради прибыли готовы идти на любой риск.
Международные валютные рынки географически локализируются, то есть концентрируются в международных финансовых центрах. В качестве ве​дущих международных центров ныне определились Нью-Йорк (эмиссия ак​ций и облигаций, торговля ценными бумагами), Лондон (европейский фи​нансовый центр, занимающий передовое место по объему международных валютных, депозитных и кредитных операций), Цюрих и Франкфурт-на-Майне (операционные долгосрочные кредиты), Люксембург (краткосрочные и среднесрочные кредитные операции), Париж. Среди новых международных финансовых центров повышается роль Токио, появились такие центры в Сингапуре, Бахрейне, Панаме, некоторых других регионах мира. Новые фи​нансовые центры в слаборазвитых районах мира (Бахрейн, Панама, на Багам​ских, Каймановых и Нидерландских Антильских островах) функционируют в основном на оффшорных началах, т.е. финансовые операции не подвергают​ся национальному регулированию. Они имеют льготный валютный режим, что и привлекает сюда транснациональные банки и ТНК. В этих налоговых гаванях иногда лишь регистрируются сделки, совершаемые в различных час​тях света.
Среди прочих выделяются Лондонский, Нью-Йоркский и Токийский мировые валютные рынки, на которых заключается до 50% международных валютных сделок.
На валютных рынках проводятся валютные операции различного вида. Во-первых (о чем уже говорилось), сделки по поводу купли и продажи валю​ты, в результате чего происходит смена «физиономии» экономического аген​та, смена собственника национальной и иностранной валюты (или несколько иностранных валют). Во-вторых, к валютным операциям относят также пре​доставление ссуд и осуществление расчетов в иностранной валюте.
Основными видами валютных операций являются сделки с немедлен​ной поставкой валюты, а также срочные. При сделке с немедленной постав​кой предполагается поставка валюты на второй рабочий день со дня заклю​чения сделки. Срочные сделки представляют собой соглашения о будущей поставке валюты по курсу, зафиксированному на момент заключения сделки. В последнее время быстрыми темпами возрастает объем новых форм сроч​ных сделок: операций СВОП, опционов, фьючерсов. Раскроем предельно кратко содержание каждой из них. Своп — торгово-финансовая обменная операция, в которой заключение сделки о купле (продаже) ценных бумаг, ва​люты сопровождается заключением контрсделки, сделки об обратной прода​же (купле) того же товара через определенный срок на тех или иных услови​ях. Существует несколько видов своп-операций:
а) своп с целью продления сроков действия ценных бумаг представляет продажу ценных бумаг и одновременную покупку того же вида ценных бу​маг с более длительным сроком действия;
б) валютная своп-опреация состоит в покупке иностранной валюты с немедленной оплатой в национальной валюте с условием последующего обратного выкупа;

в) своп-операция с золотом означает продажу золота на условиях наличной поставки с одновременным заключением сделки на обратную покупку золота через определенный срок;
г) своп-операция с долговым требованием состоит в том, что кредиторы обмениваются не только процентами, но и всей суммой долга своих клиентов согласно условиям заключенного между ними контракта.

Опцион – право выбора, получаемое за определенную плату. Данный термин наиболее часто применяется в двух значениях:

1) предоставляемое одной из договаривающихся сторон условиями договора право выбора способа, формы, объема выполнения принятого ею обязательства при возникновении обстоятельств, обусловленных договором;

2)  соглашение, предоставляющее одной из сторон, заключающих биржевую сделку купли-продажи, право выбора между альтернативными (вариативными) условиями договора, в частности право покупать или продавать ценные бумаги в заранее установленном объеме по твердой цене того или иного срока.

Фьючерсы (фьючерсные сделки) – срочные заключаемые на биржах сделки купли-продажи золота, валюты, ценных бумаг, а также товаров по ценам, действующим в момент сделки, с поставкой купленной ценности и ее оплатой в будущем. До исполнения сделки покупатель вносит небольшую гарантийную сумму. Чаще всего фьючерсные сделки заключаются не в целях окончательной покупки и продажи ценности, а с целью страхования (хеджирования) будущей сделки с наличной ценностью или получения прибыли за счет последующей перепродажи этой ценности. Объектом купли-продажи на рынках могут быть и фьючерсные контракты как ценные бумаги.

В валютной сделке одной из двух сторон (продавец, покупатель), как правило, является банк. В зависимости от того, какую роль играет банк, неоднороден и валютный курс. Курс, по которому банк приобретает у юридического или физического лица валюту, называется курсом покупателя, а курс, по которому банк продает валюту, курсом продавца. Валютный избыток величины курса продавца над курсом покупателя составляет доход банка на данном виде операций. С помощью валютных рынков пополняются валютные резервы банков, государств, предприятий и иных участников валютных операций.

11.3 Международный кредитный рынок
Международный кредит есть предоставление денежно-материальных ресурсов одних стран (их предпринимательских структур, международных финансовых организаций) другим странам  или их субъектам хозяйствования во временное пользование в сфере международных экономических отношений. Он представляет собой сферу и форму организации движения кредитных ресурсов между странами. Международный кредит осуществляется путем предоставления валютных и товарных ресурсов иностранным заемщикам на условиях возвратности и уплаты  процентов преимущественно в виде займов. Средства для международного кредита мобилизуются на международном рынке ссудных капиталов, на национальных рынках ссудного капитала, а также за счет использования ресурсов государственных, региональных и международных организаций. Размер кредита и условия его предоставления фиксируются в кредитном соглашении (договоре) между кредитором и заемщиком.

Субъектами кредитных отношений являются государства, банки и другие кредитные учреждения, нефинансовые компании, а также прочие юридические и физические лица. В индустриально развитых странах в качестве субъектов международных кредитных отношений выступают, главным образом банки, страховые компании, инвестиционные фонды, ТНК.

Международный кредит выполняет ряд важных функций в сфере мирохозяйственных связей. Во-первых, он обеспечивает перераспределение финансовых и материальных ресурсов между странами и их структурами, позволяя использовать их с наибольшей эффективностью или удовлетворять наиболее острые потребности в заемных средствах. Во-вторых, международный кредит усиливает процесс накопления капитала в рамках всего мирового хозяйства, направляя временно свободные денежные средства отдельных стран и финансовых организаций на финансирование капиталовложений в других странах. В-третьих, международный кредит ускоряет процесс реализации товаров и услуг во всемирном хозяйстве, расширяя тем самым масштабы воспроизводства. Международный кредит создает также благоприятные предпосылки для притока прямых иностранных инвестиций в страну должника и непосредственно используется для финансирования отдельных целевых программ структурной перестройки экономики.

Однако наряду с позитивными международный кредит может вызывать и негативные последствия. В частности, международный кредит способен искусственно расширять границы производства и экспорта товаров в странах-кредиторах, углубляя диспропорции в их экономике и усугубляя неуравновешенность торговых балансов. Это одна сторона негативного последствия международного кредита. С другой стороны, в стране привлечение зарубежных кредитов и их неэффективное использование сопровождается выкачиванием части национального дохода в виде процентов и дивидендов, чем подрывается ее платежеспособность и серьезно нарушается процесс воспроизводства. Именно об этом свидетельствует кризис внешней задолженности Российской Федерации.

В современной мировой практике используют разнообразные формы международного кредита, которые можно дифференцировать по нескольким основным принципам.

По целевому назначению кредиты делятся на связанные и финансовые. Кредит связанный представляет собой кредит, выдаваемый с дополнительной оговоркой, связывающий целевым условием. Это может быть коммерческий кредит, который заключается в отсрочке платежа за проданный товар, фиксируемой в контракте. Это может быть также и инвестиционный кредит, предназначенный для строительства конкретных объектов.

В отличие от связанного финансовый кредит не имеет строгого целевого значения. Он предоставляется в денежно-валютной форме и может быть облигационным займом, размещаемым заемщиком на международном и национальном рынке ссудного капитала с помощью банка. Финансовый кредит может предоставляться как в валюте страны-кредитора, так и страны-должника. Данный вид кредита может использоваться по усмотрению заемщика на любые цели (закупку товаров, инвестиции, проведение финансовых операций, покрытие дефицита платежного баланса, погашение внешней задолженности и т.д.).

По форме предоставления различают товарные и валютные кредиты. В товарной форме выступают преимущественно коммерческие (фирменные) кредиты, а в денежной – финансовые.

По срокам международные кредиты делятся на краткосрочные (до одного года), которые традиционно используются во внешней торговле (особенно сырьевыми товарами) и международном обмене услугами; среднесрочные (от одного года до пяти-семи лет), которые чаще всего применяются при финансировании экспорта машин и оборудования, и долгосрочные (свыше пяти-семи лет), через которые финансируются инвестиции в инфраструктуру и произведенную сферу, в том числе в крупномасштабные проекты на компенсационной основе.

Эмиссия облигаций, акций и других ценных бумаг на международном и иностранном рынках капиталов выступает как особая разновидность международного кредита. Особенность данной формы заимствования состоит в том, что банки играют роль посредника между заемщиками и непосредственными кредиторами-инвесторами, помещают свои средства в иностранные ценные бумаги. Роль облигационных займов как формы привлечения долгосрочных международных средств особенно возросла с 80-х гг. Условия таких займов чрезвычайно разнообразны. В частности, процентная ставка может фиксироваться на весь срок займа или регулярно пересматриваться в соответствии с конъюнктурной международного денежного рынка. Растет практика эмиссии и последующей купли-продажи облигации с варрантом( с отдельным документом, дающим владельцу право покупки в течение указанного срока акций по фиксированному курсу. Особой разновидностью таких ценных бумаг являются облигации с золотым варрантом, который дает возможность зарубежному инвестору приобрести золото по твердой цене независимо от конъюнктуры рынка. Наконец, в международной практике применяются также конвертируемые облигации, которые при определенных условиях можно обменять на акции компании-должника по заранее установленному курсу.

По субъектам кредитования международные кредиты делятся на частные, предоставляемые фирмами, банками, правительственные и кредиты международных валютно-финансовых организаций и региональных банков развития. Из них выделяются фирменные кредиты, представляющие собой ссуду экспортера одной страны импортеру другой в виде отсрочки платежа на поставляемые товары. Сроки фирменного кредита различны и определяются условиями конъюнктуры мировых рынков, видами товаров и составляют от 1 года до 8-10 лет. О двух валютно-финансовых организациях, связанных с международными кредитными отношениями – МВФ и МБРР – мы уже говорили. Однако семья международных валютно-кредитных и финансовых институтов постоянно пополняется. Ныне кредитные ресурсы на различные цели предоставляют региональные банки развития, начавшие создаваться с 60-х годов: Азиатский банк развития (учрежден в 1965 г., базируется в Маниле); Африканский банк развития (функционирует также с 1965 г., штаб-квартира размещается в Абиджане (столица Кот-д’Ивуара); Межамериканский банк развития (осуществляет операции с 1960 г., штаб квартира в Вашингтоне); Исламский банк развития (начал деятельность с 1975 г., место нахождение – г.Джидда, Саудовская Аравия).

Новые международные финансово-кредитные институты регионального уровня появились и в Европе. Первым по времени является Европейский инвестиционный банк, осуществляющий операции с 1958 г. со штаб-квартирой в Люксембурге, Европейский банк реконструкции и развития (штаб-квартира в Лондоне, апрель 1991 г.). Последний был создан для содействия переходу к рыночной экономике бывших стран социализма в Восточной и Центральной Европе; Европейский валютный институт (1994 г.) – вместо действовавшего с 1973 г. Европейского фонда валютного сотрудничества.

Особое место среди международных валютно-кредитных и финансовых организаций принадлежит Банку международных расчетов со штаб-квартирой в Базеле (Швейцария). Акционерами банка являются, главным образом, промышленно развитые страны. Банк выполняет две основные функции:

а) содействует сотрудничеству между центральными банками и создает благоприятные условия для проведения международных финансовых операций;

б) выполняет роль доверенного лица или агента по осуществлению международных расчетов, знакомству  с которыми мы посвящаем следующий параграф.

11.4. Международные расчеты и их формы.
Бесплатный сыр бывает только в мышеловке.

Английская пословица.
Вся гамма международных экономических, политических, научно-технических, культурных и прочих отношений между государствами, юридическими и физическими лицами, находящимися на территории разных стран, сопровождается денежными требованиями и обязательствами в валюте. Например, применительно к внешней торговле каждый договор о продаже товаров за границу содержит условие о порядке уплаты покупной цены – осуществление международного расчета, платежа. Под международными расчетами понимаются взаимные платежи и расчеты между странами, организациями и гражданами разных стран за товары, услуги или полученный капитал.

Субъектами международных расчетов являются три экономических агента: экспортер, импортер и уполномоченные банки. Международные расчеты в основном осуществляются безналичным путем, так как уполномоченные банки страны экспортера и страны импортера устанавливают корреспондентские (договорные) отношения в виде соглашения об открытии счетов. Счет «ностро» («наш счет») – коммерческий счет данного банка в других банках-корреспондентах, а счет «лоро» - коммерческий счет других банков в данном банке. В таких соглашениях оговариваются порядок расчетов, величина комиссионного вознаграждения, а также методы пополнения корреспондентского счета по мере расходования средств.

Условия расчетов, применяемые в современной международной практике, весьма разнообразны. Одним из простейших условий является наличный расчет, под которым понимается оплата товаров и услуг в полной стоимости наличными деньгами до срока (или в момент) перехода товара или товарораспорядительных документов в распоряжение покупателя. Наличные расчеты более предпочтительны по экспортным операциям, поскольку они позволяют экспортеру быстрее вовлечь в оборот валютную выручку, полученную от импортера, и тем самым повысить эффективность внешнеторговой операции.

Вторым условием является рассрочка платежа (расчет в кредит). Данный вид расчета характеризуется предоставлением кредита покупателю товара, заказчику работ для оплаты этих товаров и работ. Кредитором выступает либо продавец, поставщик, исполнитель работ, либо банк или иное кредитное учреждение. Продажа товаров или услуг в рассрочку, с отсроченным платежом сопровождается коммерческим кредитом. Коммерческий кредит предоставляется под долговое обязательство (вексель) или посредством открытия счета по задолженности. Он способствует ускорению реализации товаров и увеличению скорости оборота капитала, наиболее выгоден импортеру.

 Условия коммерческого кредита оговариваются при заключении кон​тракта с учетом особенностей валютного законодательства стран контраген​тов. В мировой практике коммерческий кредит предоставляется в двух фор​мах: вексельной и по открытому счету. При вексельном кредите долговое обязательство оформляется срочной траттой (переводным векселем
). Техно​логия оформления вексельного кредита выстраивается в следующую цепоч​ку. Экспортер, отгрузив товар, выписывает на импортера срочную тратту и передает ее вместе с товарораспорядительными документами в свой банк. Импортер получает в своем банке документы только после акцепта
 тратты. По норме, годам и отработанной практике векселя, выписанные на срок до одного года, остаются в банке импортера; на срок выше одного года - пере​даются в уполномоченный банк экспортера. Коммерческим кредитом, как правило, покрывается 70-90% стоимости сделки, а остальная часть погашает​ся импортером наличной валютой в установленные контрактом сроки.
Международный кредит по открытому счету представляет собой форму расчетно-кредитных отношений между экспортером и импортером, при которой экспортер отгружает товар импортеру без оплаты, но одновре​менно с товаром направляет товарные документы (счет на оплату), которые покупатель обязан оплатить в оговоренные контрактом сроки. При этом экс​портер открывает на импортера счет, в дебет которого заносится задолжен​ность. В контракте и счетах оговариваются условия международного кредита - сумма основного долга, проценты, общая сумма платежа, сроки погашения и график платежей. После наступления платежа банк зарубежного импортера переводит сумму обязательства и причитающиеся проценты банку кредитора (экспортера) без предоставления дополнительно каких-либо документов экс​портерам.

К основным формам международных расчетов относятся инкассо и ак​кредитив, обеспечивающие в сравнительно большей степени интересы экс​портеров и импортеров. Их преимуществом является то, что экспортер полу​чает выручку, а импортер осуществляет платеж только после отгрузки това​ра. Инкассо и аккредитив используются как при наличных расчетах, так и при расчетах с рассрочкой платежа. Суть инкассовой операции состоит в по​лучении банком денежных средств (платежа) по поручению своего клиента (экспортера или кредитора) от импортера (плательщика) после отгрузки товаров и оказании услуг.  Иными словами, инкассо - посредническая банков​ская операция по передаче денежных средств от плательщика (импортера) к получателю (экспортеру) через банк с зачислением этих средств на счет экс​портера (получателя). Признание роли документов в этом виде операций во​площается и в самом названии «инкассо документарное». «Инкассо докумен​тарное» - инкассо финансовых документов, сопровождаемых коммерческими документами (например, счета, транспортные и страховые документы), а также инкассо только коммерческих документов. На практике используются различные виды инкассо. Применительно к внешней торговле выделим ин​кассо импортное и экспортное. Инкассо импортное - это инкассо в междуна​родных расчетах по получению банком денег с юридических и физических лиц по различным товарным документам; подразумевается, что банк импор​тера получает из банка экспортера товарные документы, немедленно переда​ет их потребителю и взимает с него причитающуюся экспортеру сумму; по​рядок осуществления этих операций регламентируется Международной тор​говой палатой, которая в 1978 г. приняла «унифицированные правила по ин​кассо». Этих правил придерживается большинство коммерческих банков ми​ра.
Инкассо экспортное - это инкассо в международных расчетах по полу​чению банком денег с юридических и физических лиц по различным товар​ным документам. В этом случае подразумевается, что банк экспортера сразу же по выставлении продавцом товарных документов оплачивает ему стоимость отгруженной продукции с последующим получением соответствующих сумм от банка-импортера, который в свою очередь получает денежные средства от покупателя.
Из характеристики документарного, экспортного и импортного инкассо вырисовывается и механизм расчетов по инкассо. Здесь прослеживается сле​дующая последовательность операций. Отгрузив товар, экспортер оформляет документы и передает их в уполномоченный банк, который отсылает их в банк импортера. Последний передает импортеру документы против указан​ной в инкассовом поручении суммы валюты или, если платеж осуществляет​ся на условиях кредита, против акцепта срочной тратты. Банк импортера из​вещает экспортера о зачислении на его корреспондентский счет суммы пла​тежа. После этого банк импортера рассчитывается с экспортером.
В целях сокращения времени экспортно-импортной сделки использует​ся телеграфное инкассо, при котором перечисление суммы платежа на счет экспортера производится немедленно после телеграфного извещения банку импортера о принятии товарных документов на инкассо.

Аккредитивная форма международных расчетов представляет собой форму безналичных расчетов за товары и услуги, при которой оплата предъ​явленных документов об отгрузке товаров или оказании услуг производится банком экспортера (в котором у него открыт расчетный счет) за счет средств импортера, находящихся на его расчетном счете в уполномоченном банке страны. Аккредитивная форма расчетов включает следующую логику опера​ций.

1. В подписанном контракте экспортер и импортер указывают, что расчеты будут осуществляться в форме аккредитива,
2. Экспортер извещает импортера о подготовке товара к отгрузке.
3. Импортер подает заявление уполномоченному банку на открытие аккре​дитива с точным описанием его условий.
4. Открытие аккредитива банком-эмитентом (исполняющим банком) и на​правление его экспортеру (бенефициару - получателю денег) через банк, как правило, обслуживающий экспортера, который (банк) извещает (ави​зует) последнего об открытии аккредитива.
5. Проверка: а) авизующим банком подлинности аккредитива и передача его бенефициару; б) бенефициаром аккредитива на предмет его соответствия условиям контракта и в случае согласия отгрузка им товара в установлен​ные сроки.
6. Получение бенефициаром транспортных и других требующихся по усло​виям аккредитива документов от перевозчика.
7. Предоставление бенефициаром полученных от перевозчика документов в свой банк.
8. Проверка: а) банком экспортера полученных от бенефициара документов и отсылка их банку-эмитенту для оплаты, акцепта (согласия) на оплату или гарантирования оплаты (или покупки); б) банком эмитентом полу​ченных документов и (в случае выполнения всех условий аккредитива) перевод суммы платежа экспортеру.
9. Дебетирование банком-эмитентом счета импортера.
10.  Зачисление банком экспортера выручки на его счет.
11. Получение импортером-приказодателем документов от банка эмитента и вступление во владение товаром.
Наконец, следует иметь в виду, что банки взимают более высокий ко​миссионный сбор за осуществление расчетов в аккредитивной форме, по​скольку она сложнее и сопряжена с большими банковскими издержками.
В международной торговой практике производятся и расчеты в форме аванса, что выглядит как предоплата, поскольку до 1/3 общей стоимости кон​тракта оплачивается до отгрузки товаров. Авансовые платежи используются и в экспортных, и в импортных операциях.

Помимо упомянутых известны и другие формы расчетов:
а) банковский перевод, используемый при погашении долга по креди​там, урегулировании рекламаций, в расчетах по неторговым операциям и др.;
б) расчеты чеками, которые применяются в тех же случаях, что и бан​ковские переводы. Расчеты с использованием чеков базируются на чековой Конвенции 1931 г. Напомним, что чек представляет собой денежный доку​мент установленной формы, содержащий безусловное распоряжение чекода​теля уполномоченному банку или другому кредитному учреждению о выпла​те чекодателю указанной в нем суммы. Чек может быть выписан в любой ва​люте;
в) на рубеже XX-XXI столетий получают распространение более про​грессивные формы расчетов. К ним относятся международные расчеты с по​мощью кредитных карточек, представляющие собой именные денежные до​кументы, дающие их владельцам возможность приобретать товары и услуги без оплаты наличными. Данная форма международных расчетов пока приме​няется банками узкого круга государств - США, Японии, ЕС, но ей принад​лежит несомненное будущее;

г) к прогрессивной форме относятся также расчеты с использованием системы СВИФТ (Society for Worldwide International Financial Telecommuni​cations — общество (система) международных межбанковских телекоммуни​каций, которая была создана в 1973 г. в Брюсселе представителями 240 бан​ков из 15 стран мира, чтобы с помощью ЭВМ упростить и унифицировать международные расчеты, ускорить передачу больших объемов информации при снижении вероятности возникновения ошибок. СВИФТ использует ис​кусственные спутники Земли для связи с сетью банков в разных странах. Ныне участниками общества (системы) являются свыше 3700 финансовых институтов (банки, брокерские конторы, дилерские конторы, страховые ком​пании и т.д.) из почти 100 стран мира. Ежедневный объем передаваемой по сети СВИФТ информации приближается к 2 млн. сообщений. Она обеспечи​вает доставку сообщений в любую точку земного шара за 5-20 минут при вы​сокой степени конфиденциальности и надежности. Система обеспечивает пе​редачу и проверку платежей, защиту от злоупотреблений и ошибок с помо​щью шифров, общего для всех компьютерного языка. Через систему СВИФТ производятся следующие виды банковских операций; переводы средств сде​лок, расчеты по инкассо, аккредитивам, торговле ценными бумагами, согла​сование спорных финансовых вопросов. Сама система постоянно совершен​ствуется за счет качественного улучшения технологической базы, что увели​чивает объем передаваемой информации и ускоряет передачу сообщений. С 1993 г. введено новое поколение финансовых интерфейсов
, которые полу​чили название SWIFTALLIANCE.
Естественно предположить, что по мере интернационализации хозяй​ственной жизни, с одной стороны, и внедрения научно-технических дости​жений в практику международных расчетов, с другой, роль двух последних форм, основанных на электронных средствах коммуникации, будет возрас​тать до степени доминирующих.
11.5. Внешнеторговый и платежный балансы
Внешнеэкономические расчеты страны так или иначе результатируются во внешнеторговом и платежном балансах. В экономической литературе нередки случаи, когда авторы либо не выделяют внешнеторговый баланс, раскрывая лишь платежный баланс, либо откровенно отождествляют их. Нам представляется, что наиболее продуктивным будет подход, при котором сна​чала раскрывается баланс внешней торговли, а затем и платежный баланс, в структуру которого он вписывается как самостоятельная составляющая.
Такая расстановка мест торгового и платежного балансов объясняется тем, что при оценке положения страны в международных расчетах в первую очередь определяется соотношение экспорта и импорта товаров. Сопоставле​ние стоимости объемов экспорта и импорта товаров и представляет собой торговый баланс. Источниками получаемой информации о поступлении то​варов из-за границы и продажи товаров за границей являются таможенные органы страны, которые собирают и обрабатывают статистику по внешней торговле за определенный период времени.
Статистика внешней торговли, отраженная во внешнеторговом балансе и учитывающая движение товаров представляет собой важнейший исходный показатель мирохозяйственных связей страны. Внешнеторговый баланс, по оценкам специалистов, содержит до 80% общего объема МЭО страны, хотя, конечно, этот показатель может варьироваться и по годам, и по странам.
Правда, при исчислении сальдо по торговому балансу, согласно приня​тым правилам международной статистики, существует техническая слож​ность. Экспорт в международной статистике учитывается в так называемых ценах ФОБ (free on Board - «свобода на борту»), а стоимостной объем им​порта подсчитывается в ценах СИФ, о чем говорилось в пособии.
При этом следует отметить еще два замечания. 

Во-первых, экспорт то​варов приводит к притоку денежных средств и, следовательно, образует статью кредита, а импорт, наоборот, сопровождается их оттоком и образует ста​тью дебета. Такова принятая практика составления платежного баланса по принципу двойного счета. Принцип двойного счета заключается в том, что каждая сделка записывается одновременно на двух счетах: дебетовом и кре​дитовом. Кредитовые записи со знаком «+» касаются сделок, в результате ко​торых иностранная валюта поступает в страну, составляющую баланс (экс​порт товаров и услуг, дары, приток капитала), а дебетовые записи со знаком «-» касаются сделок, в результате которых страна расходует валюту (импорт товаров и услуг, зарубежные займы и кредиты, инвестиции, направляемые за рубеж, дары и пенсии, переводимые иностранцам).    
  
Во-вторых, баланс внешней торговли является составной частью платежного баланса
. Поэтому платежный баланс структурно намного сложнее, поскольку его статьи фиксируют все операции. Он показывает баланс между всеми доходами, которые получает страна от иностранных государств, и всеми платежами, которые производит страна. В показателях (статьях) платежного баланса отражен весь спектр международных торговых и финансовых операций.
Большинство авторов склоняется к следующей постановочной струк​туре платежного баланса, собранных в сводную таблицу. Данная схема пла​тежного баланса разработана экспертами МВФ и одобрена в ООН.
Таблица 31
	
	Постатейная структура платежного баланса
баланса
	

	№
	Основные статьи
	Сумма

	А
	Текущие операции
	

	
	а) экспорт товаров ФОБ
	

	
	б) импорт товаров СИФ
	

	
	Торговый баланс
	

	
	в) услуги (сальдо)
	

	
	г) доходы от инвестиций (сальдо)
	

	
	д) трансферты (сальдо)
	

	В
	Долгосрочные инвестиции
	

	
	а) прямые инвестиции
	

	
	б) портфельные инвестиции
	

	
	в) другие долгосрочные капитальные вложения
	

	
	Базисный баланс А+В
	

	С
	Краткосрочные капиталы (сальдо)
	

	D
	Ошибки и пропуски
	

	
	Баланс официальных расчетов (A+B+C+D)
	

	I
	   Обязательства перед иностранными государствами
	

	F
	Изменения резервов
	

	
	а) монетарное золото
	

	
	б) СПЗ (СДР)
	

	
	в) резервная позиция в МВФ
	

	
	г) инвалютные резервы
	


Ограничимся предельно краткой характеристикой статей. Из приведен​ной в таблице структуры видно, что платежный баланс состоит из двух ос​новных частей - счет текущих операций, или текущий платежный ба​ланс, и счет операций с капиталом, или баланс движения капитала. В свою очередь счет текущих операций (текущий платежный баланс) подразделяется на две части:

1. Счет торговли, который содержит информацию о стоимостном объ​еме экспорта и импорта товаров, то есть торговый баланс. В зависимости от соотношений между ними складывается либо активное сальдо внешней тор​говли либо дефицит (пассивное сальдо).

2. Второй частью счета текущих операций является счет невидимой торговли. В нем отражаются расходы на предоставление услуг иностранным физическим и юридическим лицам и пользование подобными услугами своими гражданами и предпринимательскими структурами за рубежом. На​бор таких услуг обширен: образовательные, медицинские, туристические, транспортные услуги, услуги банковских и страховых учреждений. В счет невидимой торговли включаются выплаты и поступления процентов, диви​дендов, пенсий, то есть трансфертные платежи. Статьи кредита образуют так называемый невидимый экспорт, а статьи дебета - невидимый импорт.
Баланс невидимой торговли, как и торговый баланс, может сводиться с дефицитом либо с активным сальдо. Баланс счета текущих операций образу​ется путем суммирования двух балансов - торгового и невидимого. Баланс по текущим операциям (счетам) дает достаточно полный объем информации от​носительно экономического положения страны. Положительное сальдо ба​ланса по текущим операциям свидетельствует о том, что данная страна реа​лизует на внешнем рынке товаров и услуг на сумму актива больше, чем вво​зит из-за рубежа. Отрицательное сальдо (дефицит) баланса по текущим опе​рациям означает, что страна меньше вывезла товаров и/или услуг, в результа​те образовалась ее внешняя задолженность.

В реальной внешнеэкономической жизни бывают ситуации, когда страна имеет отрицательное сальдо внешней торговли или по статьям неви​димой торговли, а сводный баланс по текущим операциям положительный, активный. Подобная ситуация свидетельствует о том, что потери валюты по одним операциям (например, по товарной торговле) с избытком возмещают​ся по другим операциям (по невидимой торговле), и наоборот.
В следующем разделе платежного баланса (В) отражаются статьи по долгосрочным переводам и платежам. Сюда входят прямые и портфельные инвестиции, другие долгосрочные капитальные вложения. При этом инве​стиции иностранных юридических и физических лиц из страны «Г» в нацио​нальную экономику страны «Р» будут представлять собой статью кредита.

Но ввозимая прибыль, полученная по долговременным инвестициям, будет образовывать дебетую статью невидимого импорта. Соответственно и капи​таловложения, сделанные хозяйствующими субъектами страны «Г», также образуют для ее платежного баланса статьи дебета.

В сумме торгового баланса, баланса невидимой торговли и долгосроч​ных инвестиций (разделы А+В) замеряется так называемый базисный, или основной баланс.

В третьем разделе платежного баланса (С) фиксируется счет движения краткосрочного капитала. В нем отражается перемещение различных инст​рументов денежного рынка между страной «Р» и другими странами, а воз​можно, и международными финансовыми организациями. Вклады в банки страны «Р», денежные средства, поступления в форме предоплаты, кредиты, полученные из-за рубежа, будут образовывать статьи кредита, поскольку эти операции обеспечивают приток иностранной валюты. А вклады отечествен​ных субъектов хозяйствования страны «Р» на счета в иностранных банках и кредиты, предоставляемые иностранцам, формируют статьи дебета. По дви​жению краткосрочного капитала также вычисляется сальдо.
Нелишним будет отметить, что в ходе сбора статистических данных и их обработки могут допускаться (и допускаются) различного рода упущения и ошибки. В результате баланс может не сходиться. В целях соответствую​щей корректировки существуют так называемые балансирующие статьи ба​ланса, с помощью которых уточняется сведение баланса. Такая корректиров​ка предусматривается разделом «D» платежного баланса.
Суммированием балансов, отраженных в разделах (A+B+C+D), опре​деляется баланс официальных расчетов.

Раздел «I» - обязательства перед иностранными государствами - вклю​чает в себя выплаты международных займов и процентов по ним не только отдельным странам, но и финансовым объединениям государств типа Па​рижского клуба, объединениям крупнейших банков (Лондонский клуб), а также международным финансово-кредитным организациям (МВФ, МБРР).
В статьи этого раздела могут также входить обязательства страны отчислять 0,1% ВВП в фонд развития экономически отсталых стран.
Наконец, завершающим разделом платежного баланса (F) является фиксация государственных резервов и происходящих в них изменений. В со​став резервов страны, накапливаемых на счетах национального банка, входят золото (высоко ликвидный товар), запасы иностранной валюты ведущих стран (доллары США, евро, японские йены, швейцарские и французские франки( и т.д.), резервные квоты МВФ и СПЗ - «специальные права заимствования» - счетно-расчетная денежная единица МВФ.

Хотелось бы обратить внимание студенческой молодежи на долю золота. По настоянию США на Ямайской конференции золото прогнали с мирового рынка в качестве денежного эквивалента в дверь, но оно лезет туда через форточки. Золото и ныне является важным резервным средством, постоянным и устойчивым резервным активом. Страны ЕС имеют около 460 млн. унций, учитывая золото, находящееся в руках Европейского валютного института, а США держат примерно 262 млн. унций. Евросоюз, таким образом, будет иметь веский голос в определении роли золота в будущей международной валютной системе. Для ЕС золотой запас является средством доверия  к евро. Несмотря на рыночные колебания и периодические перепады цена золота возрастает. Так, в конце 90-х годов цена унции золота (31,1035 грамма) упала с 350 до 260 долларов, а в течение 2000-2009 гг. колебалась в пределах от 500 до 1000 долларов. В первой половине 2011г. она достигает 1700 долларов.

Золото в структуре международных ликвидных средств продолжает сохранять за собой значительное место (в форме слитков и монет). 

В целом, государственные резервы играют огромную роль во внутриэкономической жизни и мирохозяйственных связях страны. Во-первых, с помощью го​сударственных резервов обеспечивается гарантия поддержания курса нацио​нальной валюты. Во-вторых, с помощью государственных резервов страна страхует себя от непредвиденных стихийных бедствий, неожиданных потерь при неурожаях, гражданских беспорядков, военных действий. Последствия таких явлений и потрясений можно легче преодолеть за счет мирового рынка при наличии собственных резервов. В-третьих, государственные резервы га​рантируют кредитоспособность страны и при использовании в форме креди​та обеспечивают дополнительную прибыль в бюджет страны. 
Платежные балансы могут быть активными и пассивными, или дефи​цитными. Если величина баланса счетов текущих операций и движения ка​питалов с учетом обязательства перед иностранными государствами и резервами (разделы A+B+C+D+J+F) окажется отрицательной, это означает, что страна получила меньше иностранной валюты от торговли и международных финансовых операций, чем израсходовала. В таком случае, государственные резервы мо​гут сократиться, и наоборот, если баланс по текущим операциям и движению капиталов даст положительную величину, значит страна имеет активное сальдо платежного баланса. Государственные резервы страны в этом случае возрастут.
11.6. Внешний долг страны и пути его погашения.
С международным кредитом тесно связано другое понятие – понятие внешнего долга. Внешний долг – совокупность долговых обязательств (сумма государственных и частных долгов) национальных субъектов хозяйствования перед иностранными кредиторами, выраженные в валюте или иных активах.

Теория и практика позволяют выделить несколько основных причин, побуждающих государства или частных субъектов хозяйствования  к зарубежным заимствованиям:

- нехватка финансовых ресурсов, дефицит ссудного капитала на внутреннем рынке;

- выгодные условия привлечения внешних займов (больший объем кредитования, низкая процентная ставка, льготные условия погашения кредита);

- рост внутрифирменного кредитования (возможность использования кредитных ресурсов внутри транснациональной группы).

Заимствования из внешних источников осуществляются при разных условиях: путем непосредственного получения кредитов и займов от зарубежных кредиторов либо путем размещения соответствующих долговых обязательств на мировых финансовых рынках в форме эмиссии государственных или частных проектных бумаг (облигаций).

Использование заемных средств ныне стало повседневной практикой межгосударственных или межнациональных хозяйствующих субъектов разных стран, оно намного выгоднее для ведения бизнеса, чем изымать из оборота для реализации каких-либо долговременных инвестиционных проектов собственные капиталы.

Кроме того, нередки случаи, когда страна или фирма лишена финансовой возможности использовать собственные инвестиционные средства для реализации крупномасштабных бизнес - проектов. При этом очень важно сохранить собственную кредитоспособность, чтобы быть способной отвечать по долговым обязательствам. В такой ситуации надо соблюдать график выплаты проектов и платежей погашения. В то же время необходимо соблюдать определенную пропорцию между собственным и заемным капиталом. По акту стабильности, установленному в Евросоюзе, допустима сумма внешней задолженности для каждой страны-кандидата для вступления в эту интеграционную группировку государств не выше 60% ВВП.

Структуру внешнего долга страны можно представить в схематичном выражении.

Схема 1

	Общая величина внешнего долга



	Долгосрочная

задолженность

	Кредиты

МВФ

	Краткосрочная

задолженность



	Частные негарантированные долги

	Государственный долг и долги частного сектора, гарантированные государством




	официальные кредиторы

	частные кредиторы



	Правительства зарубежных стран

	Парижский

клуб

	Лондонский клуб

	Прочие официальные кредиторы



	Вторичный рынок

	Прочие кредиторы

	Международные организации кредиторов



Отношение «кредитор-заемщик» характеризуется сложными индивидуальными интересами. Кредитор в первую очередь заинтересован в том, чтобы стабильно получать процентные доходы по займу в течение длительного периода времени. Именно поэтому кредиторы болезненно относятся к погашению и досрочной суммы международной задолженности. Россия была вынуждена выплатить дополнительно более 1 млрд. долларов при досрочном погашении внешнего долга Парижскому клубу три года спустя. Но и рост внешней задолженности крайне опасен, так как, во-первых, влечет за собой существенный рост валютных расходов по обслуживанию зарубежного долга (процентные выплаты), а, во-вторых, создает опасность для страны неисполнения долговых обязательств и, как негативное следствие, - объявление дефолта (банкротства) страны-заемщика, что мы уже проходили за недолгую историю Ельцинского правления и перед угрозой которого стоит современная Греция, да и некоторые другие страны еврозоны – Португалия, Испания, Италия.

Погашение внешней задолженности возможно различным путем:

а) путем поставки товаров легко ликвидных на мировом рынке;

б) путем новых международных кредитов;

в) путем эмиссии государственных ценных бумаг (облигаций) под поощрительный процент и период;

г) путем расширения государственного предпринимательства в новых формах, не увеличивающих сумму государственного долга: создание совместных предприятий, сдачи части территории в аренду, концессии.

Резюме

1.  Валютная система золотого стандарта представляла собой форму органи​зации денежных и валютных отношений, основанная на использовании золота как денежного товара. Она была основана на ряде принципов: каж​дая национальная валюта определялась весовым содержанием золота; конвертируемость (свободная обратимость) национальной валюты в золо​то обеспечивается как внутри, так и за пределами границ; золотые слитки  могут свободно обмениваться на монеты; золото свободно экспортируется и импортируется, а также продается на широких международных рынках. Золотой стандарт был первой международной валютной системой и в «чистом виде» просуществовал до начала 20-х годов XX столетия.
2.  В 1922 г. на Генуэзской конференции по экономическим и финансовым вопросам было принято решение о переходе к системе золотодевизного стандарта, при котором национальные банкноты размениваются не на зо​лото, а на девизы (банкноты, векселя, чеки) других стран, а они затем мо​гут быть обменены на золото. В качестве девизной валюты были избраны американский доллар и английский фунт стерлингов. Тем самым начал формироваться следующий вид международной валютной системы - зо​лотовалютный стандарт, получивший законодательное оформление в 1944 г. на конференции ООН по валютным и финансовым вопросам в Бреттон-Вудсе (США).
3.  Бреттон-Вудская валютная система, закрепив золотодолларовый стандарт, характеризовалась рядом черт: наряду с золотом валютным резервом и международным кредитным средством платежа становился доллар США; обмен доллара на золото центральными банками и правительственными учреждениями других стран в казначействе США осуществляется по кур​су 1944 г.: 35 долларов за 1 тройскую унцию (31,1 грамма чистого золота).
Просуществовав 37 лет и сыграв позитивную роль в расширении меж​дународного товарного оборота, росте промышленного производства в 40-60 гг., Бреттон-Вудская валютная система оказалась подорванной, а в начале 70-х годов развалилась. США прекратили конвертируемость дол​лара в золото.

4. Важнейший шаг в переходе от Бреттон-Вудской к современной системе был сделан в 1976 г. на очередной конференции МВФ на Ямайке. В меха​низм международной валютной системы были внесены существенные из​менения: золото «прогнали» с мирового денежного рынка, странам - чле​нам МВФ предоставлялось право выбора любого режима валютного кур​са, введена счетно-расчетная денежная единица МВФ - СДР (СПЗ - спе​циальные права заимствования) как резервное и платежное средство, пре​доставляемое для регулирования сальдо платежных балансов, пополнения резервов и расчетов с фондом. Ныне СДР является основным резервным средством международной валютной системы.
5. В мировой валютной системе важное место занимает международный ва​лютный рынок, представляющий собой взаимосвязанные национальные валютные рынки, Международный валютный рынок выполняет ряд функ​ций: купля-продажа иностранной валюты, ценовых бумаг в иностранной валюте; обслуживание мирового оборота товаров, услуг и капитала; пре​доставление механизмов защиты от валютных рисков; движение спекуля​тивных капиталов; проведение денежно-кредитной политики центрально​го банка той или иной страны.
6. К мировой валютной системе примыкает международный рынок, связан​ный с предоставлением денежно-материальных ресурсов одних стран (их предпринимательских структур, международных финансовых организа​ций) другим странам или субъектам хозяйствования во временное пользо​вание на условиях платности, возвратности и срочности.
Функциями международного кредита являются: перераспределение фи​нансовых и материальных ресурсов между странами и их структурами; усиление процесса накопления капитала в рамках всего мирового хозяй​ства; ускорение реализации товаров и услуг во всемирном хозяйстве, расширяя тем самым масштабы воспроизводства.

В современной мировой практике используют разнообразные формы международного кредита: связанный, коммерческий, финансовый, товар​ный, инвестиционный, валютный, 7. Международные расчеты осуществляются в основном безналичным пу​тем, так как уполномоченные банки страны экспортера и страны импорте​ра устанавливают корреспондентские (договорные) отношения в виде со​глашения об открытии счетов. В таких соглашениях оговариваются поря​док расчетов, величина комиссионного вознаграждения, а также методы пополнения корреспондентского счета по мере расходования средств. Условия расчетов, применяемые в современной международной практи​ке, весьма разнообразны: наличный расчет, рассрочка платежа, расчет в кредит), вексельный кредит, международный кредит по открытому счету, инкассо, аккредитив, банковский перевод, расчет чеками, расчеты с по​мощью кредитных карточек, расчеты с использованием системы СВИФТ (Society for Woldwide International Financial Telecommunications). 8. Платежный баланс страны структурно состоит из счета текущих операций и счета операций с капиталом. В свою очередь в счет текущих операций входит внешнеторговый баланс и счет невидимой торговли (образова​тельные, медицинские, туристические, транспортные услуги, услуги банковских страховых учреждений). В платежном балансе отражаются также статьи по долгосрочным переводам и платежам (прямые и портфельные инвестиции, другие долгосрочные капитальные вложения), счета движе​ния краткосрочного капитала, обязательства страны перед иностранными государствами. Наконец, завершающим разделом платежного баланса яв​ляется фиксация государственных резервов и происходящих в них изме​нений: демонизированное золото, запасы иностранной валюты, резервные квоты МВФ и СПЗ.
Вопросы для повторения
1. Раскройте сущность мировой валютной системы.
2. Объясните систему золотого стандарта.
3. Чем золото-девизная валютная система отличается от системы золотого стандарта?
4. Охарактеризуйте Бреттон-Вудскую валютную систему.
5. Почему золото перестало быть мировыми деньгами?
6. Охарактеризуйте СПЗ (СДР).
7. Охарактеризуйте Ямайскую валютную систему.
8. Что представляет собой международный валютный рынок?
9. Назовите основные функции международного валютного рынка.
10. Сущность и функции международного кредитного рынка.
11. Назовите основные формы и назначение международного кредитного рынка.
12. Перечислите виды международных расчетов. 
13. Объясните структуру балансов страны:
а)
внешнеторгового;
б)
платежного.
Тема 12.

Природно-ресурсный потенциал мировой экономики.

	Базовые категории и понятия:

·  Демографическая ситуация в мире;

· Предпринимательство как экономический ресурс;

· Ресурсообеспеченность страны.
	Основные компетенции темы.

Изучив тему, какие знания могут, и должны приобрести студенты:

	· 
	1. Уметь определить динамику роста мирового населения

2. Знать трудовые ресурсы мира и проблему занятости населения

3. Уметь обосновать, что предпринимательство является материальной основой внешнеэкономических связей стран, фирм. 

4. Проиллюстировать показатели научных ресурсов в мировой экономике.

5. Давать характеристику: 

   а) ресурсов топливно-сырьевого комплекса в мировой экономике;
   б) земельных, водных и лесных ресурсов в мировой экономике;
   в) агропромышленного комплекса и тенденций его расвития;
   г) понимать изменения в отраслевой структуре мирового хозяйства



Узловые вопросы темы.

12.1 Природные ресурсы мировой экономики

12.2 Минеральные  ресурсы

12.3 Энергоресурсы 
12.4 Земельные ресурсы

12.5 Лесные ресурсы

12.6 Водные ресурсы

12.7 Трудовые ресурсы

Тема12. Ресурсный потенциал мировой экономики
12.1 Природные ресурсы мировой экономики

 Ресурсный потенциал мирового хозяйства находит свое выражение в его национальном богатстве. Под национальным богатством принято пони​мать совокупность ресурсов, составляющих условие производства товаров, оказания услуг и обеспечения жизнедеятельности граждан страны. Важней​шими частями национального богатства являются природные и трудовые ре​сурсы, аккумулированный капитал и накопленное материальное имущество, интеллекту​альное имущество и искусство управления (человеческий капитал).
К началу 2012 г.  национальное богатство всех стран мира оценивалось в 750 трилл. долл., из них  1/2  (половина) приходится на страны «большой семерки»; другая половина в остальных странах мира,  в  том числе 130 трилл.  долл. в государствах ОПЕК, 95 трилл. долл. в странах СНГ и приблизительно 155 трилл. долл. приходится на все оставшиеся государства.
Специалисты оценивают человеческий капитал в 365 трилл. долл., вос​производимый капитал в 96 трилл. долл. и природный капитал в 90 трилл. долл.
Экономической теорией и географией общепризнано, что развитие че​ловеческого общества, отраслевое размещение мирового хозяйства, равно как и национальных экономик государств обуславливается сочетанием влияния природных и общественно-политических факторов. Под природными или ес​тественными факторами понимается вся совокупность природных ресурсов - энергетических, сырьевых, агроклиматических, земельных, водных и др. Ре​сурсы подразделяются на возобновляемые и невозобновляемые, классифици​руются также по признаку предназначенности для той или иной отрасли эко​номики (ресурсы для химической промышленности, для черной металлургии и т.д.), по размерам или по качеству (по содержанию в них полезных компо​нентов). Здесь же уместно будет отметить, что следует не смешивать при​родные или естественные и экономические ресурсы. Экономическими стано​вятся природные ресурсы, вовлеченные в общественное производство и многократно в нем преобразованные. Таким образом, элементы природы в ре​зультате воздействия на них предстают перед нами в виде орудий труда, зданий, материальных благ.

Географическое размещение природных ресурсов характеризуется крайней неравномерностью. Это объясняется различиями в климатических и тектонических
 процессах на Земле, различными условиями образования по​лезных ископаемых и многими иными факторами
 .
В условиях современной практики природные ресурсы являются необ​ходимым (но не непременным) условием для развития. Конечно, при прочих равных условиях наличие собственной сырьевой базы дает дополнительные преимущества той или иной стране для развития отраслей промышленного производства. Нередки случаи именно в странах с богатой ресурсной базой наблюдается ресурсная расточительность. Бывший СССР, а ныне Российская Федерация - наглядный тому пример. В то же время воздействие природно-ресурсного фактора с развитием НТР, производительных сил и транспорта заметно ослабевает. По мере развития НТР и ее растущего влияния на произ​водство создаются возможности преодоления неблагоприятных особенно​стей природных факторов, в том числе отсутствия необходимых полезных ископаемых. Это можно наблюдать в Японии, Республике Корея, Италии и ряде других стран. Достижения НТР ведут также к уменьшению удельной материало- и энергоемкости производств, к освоению и использованию но​вых, нетрадиционных видов энергии и сырья или их заменителей. К тому же следует учитывать, что расходы на приобретение импортного сырья могут повлиять на прибыльность предприятия, на стоимость продукции и конку​рентоспособность ее на мировом рынке.

Ныне приходится констатировать, что в системе сложившегося и поддерживаемого разделения труда индустриально развитые страны, как прави​ло, выступают основными потребителями сырьевых ресурсов и энергоноси​телей, тогда как развивающиеся страны, да и Россия - их продуцентами и экспортерами. Такая ситуация обусловлена двумя обстоятельствами: во-первых, уровнем экономического развития этих групп стран, а, во-вторых, размещением основных видов еще не использованных ресурсов, сырья - энергетического, минерального, растительного и т.д. Так, США импортиру​ют до 30% необходимого им минерального сырья (по стоимости), страны За​падной Европы - около 70%; а Япония - и того больше - свыше 90%.
Ниже в табличном выражении приведем баланс природных ресурсов в мировой экономике, их запасов и перспектив использования с точки зрения достаточности (недостаточности, исчерпания отдельных видов ресурсов).
Таблица 32
Баланс природных ресурсов мира, их запасов,

состояния и перспектив использования (начало XXI столетия)
	Виды природного ресурса
	Разведанные запасы
	Годовые расходы
	Перспективы использования на будущее (в годах)

	1. Нефть
	270-300 млрд. т.
	3 млрд. т.
	Ближайшие 20-50 лет

	2. Природный газ
	270 млрд. т. нефтиянного эквивалента 141 стрил. м3
	2 200 млрд. 3


	30-50 дет

	3. Уголь
	10 трил. т нефтяного эквивалента
	5 млрд. т.
	100 и более лет

	4. Металлические руды

Неметаллические полезные   ископаемые
	Ресурсы велики. Кроме некоторых (меди, свинца, серебра, золота)
	-

Точных данных автором не найдено
	По ограниченному кругу ресурсов (медь, свинец, середбро, золото) на 12-20 лет


Данные таблицы отрлжают весьма приблизительные оценки природ​ных ресурсов, поскольку для геологов еще велики пространства не изучен​ных земель, да и технология использования ресурсов будет совершенствоваться. Кроме того, не исключается и дальнейшая замена естественных ресурсов синтетическими материалами. И то, и другое могут изменить оценочные расчеты перспектив использования разведанных запасов природных ре​сурсов. Тем не менее, общая тенденция состоит в понижении ресурсообеспе-ченности мирового хозяйства. Под  ресурсообеспеченностью  понимается со​отношение между величиной природных ресурсов и размерами их использо​вания. Оно выражается либо количеством лет, на которое должно хватить данного ресурса, либо его запасами из расчета на душу населения.
Проявление этой тенденции заметно в дефиците отдельных видов сор​товых материалов по районам, странам и регионам, а также в гигантском
росте извлекаемого из недр Земли полезного вещества вообще, а минераль​ного сырья, в особенности. Ниже приводим иллюстрационную таблицу.

Таблица 33

Объем минерального сырья, извлекаемого из недр Земли (млрд. т.)

	Годы
	Млрд. т.

	1900
	12

	1960
	60

	1980
	120

	2000
	300

	2003
	328

	2010
	Около 400


При расчете данных таблицы явствует, что среднегодовой прирост извлекаемого из недр Земли минерального сырья за период с 1900 по 1960 гг. составил 0,8 млрд. т, в период с 1960 по 1980 гг. вырос до 3 млрд. т., а в течение последнего двадцатилетия истекшего века утроился и достиг 9 млрд. т. За последнее десятилетие (2000-2010 гг.) по предварительным оценкам из Земли изъято около 385-390 млрд. т. полезных веществ. Если не произойдет перелома тенденции, то надо ожидать колоссального и крайне опасного роста нагрузки на Землю как прорадительницу земного богатства. Вильям Петти сформулировал фразу, ставшую афоризмом: «Труд – отец всякого богатства, а Земля – его мать».
12.2 Минеральные ресурсы

Минерально-сырьевой сектор в мировой экономике - это в первую оче​редь база для производства промышленной продукции. Изменения, происхо​дящие в добыче и потреблении сырья, в международной торговле влияют не только на социально-экономическую ситуацию в отдельных сферах, но и приобретают глобальный характер, оказывая влияние на ресурсную ситуа​цию в мире. За последние 25-30 лет она сильно изменилась благодаря усили​ям развитых стран и прежде всего «большой семерки» - основных потреби​телей производственных ресурсов. Толчком к этим изменениям послужил энергетический кризис 70-х годов, когда цены на нефть выросли в 4, а затем и в более раз. Конкретно произошедшие изменения выражались в следующих акциях и проявлениях:

·  активизировались геологоразведочные работы в самих развитых странах, в том числе осваивались месторождения в отдаленных и труднодос​тупных районах, на шельфе Мирового океана;

· внедрялась программа экономии минерального сырья (ресурсо- и материалосберегающие технологии, использование вторичного сырья, сни​жение материалоемкости продукции и т.д.);

·  велись разработки в среде альтернативной и ядерной энергетики (использование энергии Солнца и ветра, приливов и отливов, морских волн, геотермальной и ядерной энергетики).

Тем не менее зависимость отдельных стран и регионов от ввоза ряда
металлов весьма ощутима и устойчива, о чем свидетельствует нижеследую​щая таблица 34.

Таблица 34

Зависимость некоторых стран и регионов от импорта металлов

	Материалы и руды

	Доля импорта во внутреннем потреблении (%)
во внутреннем потреблении (%)

	
	США
	Япония
	Страны ЕС

	1. Железная руда
	36
	99
	90

	2. Бокситы
	88
	100
	86

	3. Медь
	7
	99
	99

	4. Свинец
	85
	73
	74

	5. Цинк
	53
	53
	81

	6. Олово
	72
	86
	92

	7. Золото
	43
	96
	99

	8. Серебро
	59
	58
	93

	9. Платина
	85
	88
	100

	10. Марганец
	99
	97
	99

	11. Никель
	75
	100
	100

	12.Хром
	88
	99
	97

	13. Вольфрам
	48
	68
	100

	14.Ванадий
	14
	78
	100

	15. Кобальт
	94
	98
	98


В порядке комментария к таблице и принимаемых дополнительных мер -по энерго- и материалосбережению следует отметить,  что во-первых, ре​сурсная ситуация может улучшиться при вторичном использовании, напри​мер, металлов, а также замены их другими материалами (пластмассами, ке​рамикой и проч.). Уже сейчас стоимость используемого в США, Западной Европе вторичного сырья оценивается в 15-20% от стоимости потребляемых первичных ресурсов. При этом выплавка стали из металлолома почти полно​стью исключает получение твердых отходов производства и требует в 7 раз меньше трудовых затрат, чем производство стали из железной руды. Затраты энергии при выплавке меди из вторсырья снижаются почти в 8 раз, а алюми​ния - в 30 раз. Использование пластмассы в автомобилестроении США со​кратило спрос на сталь почти на 30%.

Во-вторых, само понятие «ресурсные запасы» довольно динамично, а потому и условно. Их размеры изменяются в процессе развития науки и тех​ники, в том числе при разведке и разработке новых, недоступных ранее ме​сторождений. Так, крупные запасы железа, марганца, меди, кобальта и дру​гих минералов находятся на дне Мирового океана. Кроме того, для многих развивающихся стран характерно наличие малоизученных территорий, где, возможно имеются месторождения. Только с 1950-х годов 80%  запасов по​лезных ископаемых, открытых в мире, пришлось именно на развивающиеся страны. Так, за период в 35 лет (1950 по 2010 гг.) запасы бокситов увеличи​лись более чем в 100 раз, марганца и хрома - в 45, кобальта и никеля соответ​ственно в 15 и 13 раз, нефти, газа, меди, свинца, железной руды, фосфоритов, алмазов - в 5-8 раз.  

В данном контексте хотелось бы обратить внимание студентов на ряд условностей в классификации сырья и сырьевых материалов. Да и вообще человек живет в мире условностей, но мы мало задумываемся над этим – некогда. А что такое сырье? С точки зрения классической политической экономики под сырьем понимается предмет труда, подвергающийся трудовоздействию человека. Сырье может определяться и как разнообразные материалы, добываемые или извлекаемые в готовом для потребления виде из окружающей природы (нефть, руды, лес и т.д.). Сырьем могут быть и полуфабрикаты, т.е. материалы, уже подвергшиеся переработке, но еще не потребляемые в качестве готовых продуктов (металлы, пряжа, фанера).


А вот статистика ООН относит к сырью продовольствие, сырьевые материалы (кожсырье, каучук, лесопродукты, руды, другие минералы, цветные металлы). Однако черные металлы и продукты химии, пряжи, ткани относят к готовым изделиям. Так что сырье – понятие весьма условное – сырое. 


В практике международных экономических отношений многообразные виды сырья, потребляемые современной промышленностью, подразделяют на две большие группы – промышленное сырье и сельскохозяйственное сырье. Промышленное сырье делится на две группы:

а) минеральное сырье (уголь, руды, нефть, соль, нерудные ископаемые);

б) сырье, полученное искусственным путем (синтетический каучук, искусственные волокна, пластмассы). 


К сельскохозяйственному сырью относят продовольственные ресурсы, зерновые  и растительные земледельческие культуры, продукты животноводства, рыболовства, сырье для пищевой промышленности. Доля топливно-сырьевых товаров минерального происхождения в балансе потребляемых ресурсов составляет около 80 процентов.

Характеризуя минеральные ресурсы в мировом хозяйстве, следует так​же отметить их регионально-географический разброс. По размерам общегео​логических ресурсов железной руды ведущее место занимают страны СНГ (110 млрд. т), на втором месте стоят страны зарубежной Азии (68), третье и четвертое делят Африка и Латинская Америка (по 60 млрд. т), пятое место принадлежит Северной Америке (50), шестое - Австралии (25) и седьмое ме​сто - зарубежной Европе (20 млрд. т). Среди стран СНГ по этому показателю особенно выделяются Россия и Украина, среди стран зарубежной Азии - Ки​тай (40) и Индия (20); в Латинской Америке - Бразилия (50), а в Северной Америке - США и Канада обладают примерно равными железнорудными запасами по (25 млрд. т.)  

Различия в естественном, природном размещении ресурсов разных ви​дов рудного сырья по группам стран также представляют определенный ин​терес. Например, в экономически развитых странах Запада явный перевес в ресурсах платины, ванадия, хромитов, золота, марганца, свинца, цинка, вольфрама, а в развивающихся странах гораздо богаче сосредоточены запасы кобальта бокситов, олова, никеля, меди.
Мировые прогнозные ресурсы железных руд составляют около 600 млрд. т., а разведанные запасы – 260 млрд. т. Расчетная ресурсообеспеченность мировой экономики этим видом сырья для производства черных металлов оценивается в 250 лет.

Из сырья для производства цветных металлов на первом месте стоят бокситы. Их прогнозные запасы определены в 50 млрд. т., в том числе разведанные – 20 млрд. т. Кпупнейшие месторождения бокситов сосредоточены в Австралии, Бразилии, Венесуэле на Ямайке. Добыча бокситов достигает до 80 млн. т. в год, так что нынешних запасов должно хватить на 250 лет. В России запасы бокситов сравнительно невелики.

Геологические запасы медных руд в мире оценивается в 860 млн. т., из них разведанных – 645 млн. т. (Индия, Зимбабве, Замбия, Конго, США, Россия, Канада). При нынешнем объеме добычи и его росте – 8 млн. т. в год – разведанных запасов медной руды хватит почти на 80-85 лет.

12.3 Энергоресурсы.

Молодому студенческому поколению трудно сейчас представить, что вплоть до начала XIX в. основным энергетическим ресурсом была древесина. Затем ее значение стало неуклонно падать, когда произошел первый «энерге​тический переход» - к широкому использованию угля. Однако угольная «до​минанта» продолжалась недолго, так как на смену угля пришло потребление иных видов топлива - нефти и природного газа.

Современные общемировые запасы условного топлива слагаются в первую очередь из запасов угля (до 60%), нефти и газа (около 27%). В сово​купном мировом производстве (добыче) - иная картина: на уголь приходится около 30%, а на нефть и газ - более 67%.

Достоверные мировые запасы нефти определяются в 13 млрд. т (общие разведанные - 250-300 млрд. т), природного газа - в 141 трлн. м3 При этом на долю стран, входящих в экономическую ассоциацию ОПЕК, включая Ирак, приходится около 77% мировых запасов нефти и 41% мировых запасов при​родного газа. Причем, оценки на перспективное использование нефти «опти​мистов» и «пессимистов» разительно не совпадают. По прогнозам «оптими​стов», мировых запасов нефти должно хватить на 2-3 столетия, тогда как «пессимисты» считают, что имеющиеся запасы нефти могут обеспечить по​требности цивилизации лишь на 30-50 лет. При более реальной оценке обес​печенность текущей добычи нефти разведанными запасами определяется в целом по миру в 45 лет.

Оценки даются и по другим видам ископаемого топлива. Запасов при​родного газа должно хватить примерно на 100 лет, а угля - на 600 лет. Хотя не исключаются и иные оценки.
Кроме показателя размеров добычи энергетических ресурсов важным, если не важнейшим индикатором стала эффективность их использования. Здесь также происходят определенные подвижки. Во-первых, изменяется география использования энергоресурсов. Так, доля развивающихся госу​дарств в мировом потреблении различных видов энергии увеличивается: с 6,7% в 1960 г. она приблизилась к 30% в 2010 г.  Однако неравнозначна ре​сурсная ситуация по странам развивающегося мира. Большинство этих стран не имеют собственных крупных запасов нефти и продолжают находиться в зависимости от ее импорта. В наименее развитых странах значительная часть внутренней потребности в энергетических ресурсах покрывается и ныне за счет дров и других видов биомассы, используемых в качестве топлива (соло​ма, навоз).
Заканчивая предельно краткую характеристику мировой ситуации энергоресурсов, важно усвоить непреложную истину: время экстенсивного использования ограниченных энергоресурсов безвозвратно ушло в прошлое. Наступила эпоха интенсивного использования энергетических ресурсов, ко​торая сопровождается ростом энергоотдачи.


Распределение традиционных источников энергии отражено в таблицах 35, 36, 37, 41 по регионам и странам, анализ которых можно сделать на одном из семинарских занятий.

Таблица 35

Распределение мировых разведанных ресурсов нефти по крупным регионам

	Мировые регионы
	Ресурсы, млрд. т

	Весь мир
	150,0

	СНГ
	9,0

	Зарубежная Европа
	2,8

	Зарубежная Азия
	106,7

	Африка
	7,8

	Северная Америка
	5,9

	Латинская Америка
	17,5

	Австралия
	0,3


Таблица  36

Первые десять стран по разведанным ресурсам нефти
	Страна
	Ресурсы, млрд. т.

	Саудовская Аравия
	43,1

	Ирак
	16,7

	ОАЭ
	16,2

	Кувейт
	15,7

	Иран
	14,9

	Венесуэла
	10,7

	Мексика
	8,5

	Россия
	6,7

	США
	3,8

	Ливия
	3,8


Таблица 37
Распределение мировых разведанных угольных ресурсов по крупным регионам

	Мировые регионы
	Ресурсы, млрд. т

	Весь мир
	1400

	СНГ
	280

	Зарубежная Европа
	255

	Зарубежная Азия
	160

	Африка
	75

	Северная Америка
	520

	Латинская Америка
	20

	Австралия
	90


Таблица 38

Структура энергопотребления по видам первичного топлива (в %)

	
	Нефть
	Газ
	Уголь
	АЭС
	ГЭС

	США
	40,4
	24,4
	24,4
	8,0
	20

	Китай
	20,6
	3,2
	70,2
	0,7
	5,5

	Россия
	18,2
	55,2
	16,0
	5,0
	5,6

	Япония
	45,2
	14,5
	22,9
	12,2
	4,1

	Индия
	28,4
	8,4
	50,2
	1,0
	6,0

	Германия
	27,5
	23,9
	25,1
	11,6
	1,9

	Франция
	35,3
	15,5
	5,0
	38,9
	5,3

	Великобритания
	36,3
	36,1
	19,3
	7,5
	6,8

	Бразилия
	44,6
	9,2
	6,3
	1,5
	38,4


Несмотря  на определенную опасность (Чернобыль, Фокусима в Японии) растет доля атомной энергии как важного энергоисточника. В прогнозе мировой структуры энергобаланса к 2030 г. доля АЭС достигнет 30%, нефти и газа 30%, угля 30%, а на солнечную гидроэнергетику придется 10%.  В этой связи возрастает вывоз урана на МР, что можно проследить по данным таблицы 39
Таблица 39
Мировые разведанные запасы  и основные

поставщики урана на мировой рынок

	Разведенные запасы урана в мире на 01.01.09 г. (т)
	Основные поставщики урана на мировой рынок

	Казахстан
	950 056
	Казахстан
	14 020 

	Россия 
	566 300
	Россия 
	3 564 

	Канада
	544 655
	Канада
	10 174

	США
	481 334
	США
	1 442

	ЮАР
	435 089
	ЮАР
	-

	Намибия
	367 167
	Намибия
	4 681

	Китай
	67 900
	Китай
	-

	Индия
	80 245
	Индия
	-

	
	
	Австралия
	7 935

	
	
	Узбекистан
	2338

	
	
	Украина
	830


Источники: БИКИ. 24 и 26 марта 2011г
Таблица 40

Прогноз мировой добычи урана

	
	2015 г.


	2020 г.
	2035 г.

	Всего:
	121 780
	140 640
	109 520

	Китай
	1 040
	1 200
	1 200

	Индия
	930
	1 200
	2 000

	Казахстан
	28 000
	24 000
	6 000 

	Н
	15 000
	19 000
	7 500

	Россия
	5 900
	11 900
	13 400

	США
	6 100
	6 600
	5600

	ЮАР
	6 320
	6 320
	6 320

	Украина
	3 230
	5 500
	5 500


Источник: БИКИ. 24 и 26 марта 2011 г.

По данным статистики и подписанным контрактам в мировой экономике придается большое значение природному газу как энергоносителю. Мировое  распределение газа характеризуется крайней неравномерностью, а главное его запасов лишены наиболее промышленно развитые страны Западной Европы,  а так же крупные державы – Китай и  Индия. Ниже назовем первые десять стран мира по разведанным ресурсам природного газа.

Таблица 41

	Страна 
	Ресурсы, трил. м3

	1. Россия
	48,0

	2. Иран
	20,1

	3. Катар
	7,0

	4. ОАЭ
	5,8

	5. Саудовская Аравия
	5,1

	6. США
	4,5

	7. Нигерия
	4,0

	8. Алжир
	3,6

	9. Венесуэла
	3,6

	10. Ирак
	3,1



Наконец, гидроэнергетический потенциал не относится к минеральным ресурсам (полезным ископаемым). Однако он является таким же природным даром, как и минеральные ресурсы.

Ныне мировой гидроэнергетический потенциал достигает почти 10 трил. кВт/ч, но используется лишь 21% этого потенциала. Степень освоения гидроэнергетических возможностей особенно велико в Западной и Центральной Европе (70%), в Северной
 Америке и России ниже (соответственно 30 и 20%) 
Наряду с широким использованием ставших уже традиционными ис​точниками энергии в мировом хозяйстве предпринимаются активные попыт​ки вовлечь в хозяйственный оборот ресурсы нетрадиционной энергетики. К ним относятся энергия Солнца, ветра, приливов и отливов, морских волн, геотермальной и ядерной энергии и т.д. В табличном выражении нетрадици​онная (альтернативная) энергетика принимает следующий вид.

Таблица 42







12.4 Земельные ресурсы

Почвенный покров - это основа всей почвенной природы и практически единственная база для производства человеком продовольствия и сельскохо​зяйственного сырья. Ведь земля, как и воздух, представляет собой даровой продукт природы, без которого жизнь человека невозможна. На долю земли приходится, как известно, 29% земной поверхности. Однако, лишь 1/3 зе​мельного фонда планеты - это сельскохозяйственные угодья (4783 млн. га). Основная территория суши - это земли под постройками и дорогами, горы, пустыни, ледники, болота, леса и т.д. Сельскохозяйственные угодья включа​ют в себя пашни, многолетние насаждения (сады, плантации), естественные луга и пастбища. Как и с минеральными ресурсами соотношение пашни и па​стбищ в сельскохозяйственных угодьях по странам различно. В настоящее время в мире на пашни приходится около 28% всей площади сельскохозяйст​венных угодий (1350 млн. га) и 69% (3335 млн. га) используются в животно​водстве (это пастбища). И хотя часто пастбища распахиваются с целью про​изводства зерновых и других сельскохозяйственных культур, их потери ком​пенсируют сведением лесов. За истекшие 100 лет было расчищено больше земельных площадей для оседлого земледелия, чем за все предшествующие тысячелетия существования человечества.
Однако ныне с земельными ресурсами возникла иная ситуация. Ресур​сов для сельскохозяйственного освоения практически нет, остаются лишь ле​са и «экстремальные территории». К тому же во многих странах мира зе​мельные ресурсы быстро сокращаются: продуктивные земли отторгаются под строительство, горнопромышленные разработки, поглощаются городами и другими населенными пунктами, затопляются при сооружении водохрани​лищ. Огромные площади возделываемых земель утрачиваются в результате деградации.
Правда, если в развитых странах рост урожайности и продуктивности сельского хозяйства, в общем, компенсируют убыль земель, то в развиваю​щихся странах картина иная. Быстрый рост населения привел к увеличению мирового спроса на продовольствие в 4 раза по сравнению с началом 50-х го​дов. Это создает избыточное «давление» на почвы во многих густонаселенных районах развивающегося мира.

Основной задачей охраны почв является поддержание ее плодородия. Около 3/4 всех почв планеты имеют пониженную продуктивность из-за не​достаточной обеспеченности теплом и влагой. Около половины почв нахо​дится в засушливой и полузасушливой зонах. Почвы, подвергшиеся эрозии, восстанавливаются очень медленно, в естественных условиях на это уходит не одна сотня лет. Подсчитано, что ежегодно в мире вследствие эрозии из сельскохозяйственного обихода выпадает 6-7 млн. га. Немалый вред сель​скому хозяйству наносят паводковые воды весной, во время дождей и пыль​ные бури, которые поднимают в воздух тучи пыли, песка, почвы.  

Причем земля страдает как от ветровой, так и водной эрозии. Сильные и продолжительные ветры способны полностью снести верхний плодородный слой почвы до 30 см. По своим последствиям не менее пагубна и водная эрозия: под действием водных потоков образуются промоины и овраги, из земли вымываются органические и минеральные вещества, почва теряет плодородие. Кроме того, за счет заболачивания, засоления, выщелачивания в мире ежегодно теряется более 1,5 млн. га плодородной земли. 
Опустынивание - также не новый процесс, но он, как и эрозия, ускорился в настоящее время по вине человека. Общая площадь антропогенных  пустынь мира составляет более 9 млн. км (т.е. равна площади США). И еще: 19% площади находится на грани опустынивания (скорость опустынивания 6 млн. га в год).                                                                                   
Региональное размещение земельных ресурсов отражено в табл. 43

Талица 43

Земельные ресурсы мира и доля крупных регионов (%)
	Регионы
	Земельный фонд
	Сельскохозяйственные земли
	Леса
	Прочие

земли

	
	
	обрабатываемые
	Луга и пастбища
	
	

	Весь мир
	100
	100
	100
	100
	100

	Европа 
	20
	27
	16
	10
	16

	Северная Америка
	15
	15
	10
	20
	14

	Южная Америка
	15
	8
	17
	22
	9

	Азия
	25
	32
	18
	27
	34

	Африка
	19
	15
	24
	17
	22

	Австралия и Океания
	6
	13
	15
	4
	5


Как свидетельствуют данные таблицы, основной массив обрабатывае​мых земель сосредоточен на азиатском континенте, но является наиболее и населенным. Намного благополучнее сложилась ситуация в Европе, если учесть, что она подвержена неконтролируемым процессам депопуляции. В лучшем положении пребывают Австралия и Океания.  Конкретизируем ситуацию по регионам. 

В Европе (без стран СНГ) самый высокий среди регионов уровень распаханности (более 40%) и застроенности земель (селитебные земли). Естественных пастбищ и лугов осталось очень мало, и сохранились они в основном в Северной Европе.
В зарубежной Азии, сосредоточивающей треть обрабатываемых земель мира, высокую распаханность имеют хорошо обеспеченные влагой, муссонные южные и восточные окраинные части ее территории. Здесь сконцентрировано около 90% ее пахотных земель, а распаханностъ в отдельных местах (Великая Китайская равнина, бассейны Ганга, Инда и др.) достигает 70-80%. Обширные аридные пустынные, полупустынные и высокогорные районы Юго-Западной и Центральной Азии используются преимущественно под пастбища.
В Северной Америке сильно распаханы и застроены (на 60—80%) области Центральных и Великих равнин, субтропиков и тропиков США и равнинные области юга Канады.
В составе земельных угодий остальных регионов мира — Австралии, Южной Америки и Африки преобладают пастбища. В Австралии 60% земель используется под пастбища. При невысокой доле обрабатываемых земель (всего 6% земельного фонда), вследствие незна​чительной заселенности территории, здесь самая высокая в мире обеспеченность пашней более – 1,8 га на душу населения. Области, занятые пашней, ограничены в основном восточной и юго-восточной окраиной материка.
В Южной Америке и Африке также, при сравнительно высокой доле пастбищных земель (используется примерно 20% земельных угодий), очень низкая распаханностъ территории (около 10%). Показатели удельной обеспеченности пашней находятся на среднем уровне и составляют 0,5 га в Южной Америке и 0,3 га в Африке. И в Африке, и в Южной Америке наиболее распаханы северные и южные окраины материка. 

Наиболее ценные и плодородные земли планеты составляют около 1,5 млрд. га. Пахотные земли обеспечивают 88% необходимых людям продуктов питания. Почти половина всех обрабатываемых земель мира сосредоточена в шести странах – России, США, Индии, Китае, Канаде и Бразилии. При этом на каждого жителя планеты приходится в среднем 0,25 га (в том числе в густонаселенной зарубежной Азии всего лишь 0,15 га). Иными словами, среднестатистически в Азии 1 га кормит 7 человек, Европе – 4, Южной Америке – 2, Северной Америке – 1,5 человека. Оба эти показатели имеют свою динамику изменений, которая зависит от двух факторов: темпов роста численности населения и уменьшения или увеличения наличного земельного фонда. Что касается первого из них, то в подавляющем большинстве стран мира население возрастает, хотя и различными темпами и в разных абсолютных величинах.

Приведем первую десятку стран, располагающих наибольшими размерами распашной земли.

Таблица 44

	Страна
	Площадь пашни, млн. а

	1. США
	185,7

	2. Индия
	166,1

	3. Россия
	130,3

	4. Китай
	92,5

	5. Австралия
	47,0

	6. Канада
	45,4

	7. Бразилия
	43,2

	8. Казахстан
	34,8

	9. Украина
	33,3

	10. Нигерия
	30,2


Как уже отмечалось, один их самых тревожных показателей потери почвенных ресурсов - рост пустынь. Наступают пески Сахары, расширяются пустыни Юго-Западной Азии, Северной и Южной Америки. По оценкам спе​циалистов главные причины расширения площади пустынь - «перезагрузка» полей сельскохозяйственными культурами и нарушение агротехнологии при обработке полей, вырубка лесов и перевыпас скота. Общая площадь засуш​ливых земель ныне превышает 6,1 млрд. га. К тому же следует добавить, что изъятие из сельскохозяйственного оборота деградируемых земель не ограни​чивается их опустыниванием. Не меньший вред продуктивным землям нано​сится промышленной деятельностью людей. Городская и сельская застройка, промышленные предприятия, трубопроводы, линии электропередач также отнимают пахотные земли. Ежегодно во многих странах мира увеличивается количество территорий, разрушаемых карьерами, засыпаемых отвалами, об​разующимися в процессе добычи полезных ископаемых. Немало распашной земли опускается на дно искусственно создаваемых водохранилищ. Мировое сообщество подошло к тому, что ныне почти 15% суши составляет изъятая из сельскохозяйственного оборота земля.
Выход из создающейся довольно тревожной ситуации состоит в более рациональном использовании оставшейся пригодной для земледелия почвы, разработке и внедрении в сельскохозяйственное производство новых и новейших достижений науки, техники и технологии, ввод новых земель в про​изводство.
12.5 Лесные ресурсы

На нашей планете лесами занято около 4 млрд. га земель, что составля​ет примерно 30% обитаемой суши. Четко прослеживаются два почти равных по площади лесных пояса: северный (с преобладанием хвойных пород де​ревьев) и южный (на 97% состоящий из широколиственных пород).
Как и многие другие лесные ресурсы распределены по территории ма​териков и стран далеко неравномерно, По размерам лесной площади среди крупных регионов особенно выделяется Латинская Америка. На уровне от​дельных стран крупные лесные массивы имеют Россия, Бразилия, Канада, США, Индонезия, Заир и некоторые другие государства
По показателю лесистости (доля лесов в территории региона) также самый высокий показатель имеет Латинская Америка, а самый низкий - Ав​стралия. Выделяют сильнолесистые страны (где площадь лесопокрытой по​верхности составляет от 50% территории и выше), а также среднелесистые и слаболесистые. Последние располагаются в аридном поясе - это Египет, Сау​довская Аравия, Кувейт, Пакистан, Афганистан. Сильнолесистые страны на​ходятся в зоне тропических лесов (Суринам, Гайана, Эквадор, Малайзия, Индонезия, Лаос, Мьянма) и лесных массивов умеренного пояса (Финляндия, Швеция, Россия, Канада и некоторые другие).
Леса северного лесного пояса в XIX веке подвергались интенсивному сведению и использованию. Но в настоящее время лесной покров в этих ре​гионах практически стабилизировался (или даже увеличился за счет вторич​ных посаженных лесов). Одним из исключений является Россия, где масшта​бы вырубки и уничтожение леса пожарами превышают лесовосстановительные работы.
Примерно 3/4 всех лесов южного пояса приходится на влажные тропи​ческие леса. Именно их часто называют «легкими планеты», так велико их значение для восстановления, используемого человечеством кислорода в ат​мосфере. Наиболее значительные массивы лесов (в зоне экваториального и субэкваториального климата) приходится на Бразилию (33%), Индонезию (10%), Заир (10%), Колумбию, Перу, Индию и др. Однако в последние деся​тилетия тропическим лесам нанесен огромный ущерб. Они вырубаются со скоростью 11-12 млн. га в год - в 10 раз больше, чем происходит их естест​венное восстановление.
Настораживает быстрое сведение лесов не только по отдельным стра​нам, но и по континентам. Так, в Азии лес размещался на площади 445 млн. га, к 2000 г. площадь лесного покрова сократилась до 270 млн. га. К настоя​щему времени практически сведены леса з Сальвадоре, на Ямайке и Гаити. Сведение лесов в высокогорных областях, например, в Гималаях, Андах, на Восточно-Африканском нагорье и в других районах мира также является од​ной из очень серьезных проблем.
Сведение лесов (особенно влажнотропических, отличающихся исклю​чительным видовым разнообразием) приводит к уничтожению мест обитания животных и растений. Только за три последних столетия на нашей планете исчезло около 120 видов животных (в ближайшие 30 лет такая же участь ожидает еще 100 видов).
К числу общих изменений в лесных ресурсах мирового хозяйства по​следнего времени следует отнести следующие.
Во-первых, общая лесная площадь продолжала и продолжает сокра​щаться. Если в середине 90-х годов она оценивалась в 4400 млн. га, то через пять лет уменьшилась до 4170, что соответствует лесистости на 31,7% терри​тории земли.
Во-вторых, на протяжении 90-х годов произошли некоторые изменения в географическом распространении лесов. В настоящее время по крупным регионам мира сложилась следующая картина распределения лесов.

Таблица 45

Распределение лесной площади по крупным регионам

	Мировые регионы
	Лесная площадь, млн. га

	Весь мир
	4170

	СНГ
	800

	Зарубежная Европа
	200

	Зарубежная Азия
	530

	Африка
	740

	Северная Америка
	850

	Южная Америка
	850

	Австралия и Океания
	200


В приведенной таблице четко обозначается рейтинг крупных регионов по территориальному размещению лесных ресурсов. Первые места принад​лежат северо- и югоамериканским регионам, а затем бывшим советским рес​публикам (без Прибалтики и Грузии)  
Что же касается размещения лесного фонда по странам, то первое ме​сто принадлежит Российской Федерации, лесная площадь которой составляет ныне 765,9 млн.га. Второе место принадлежит Канаде, располагающей лес​ным фондом в 494,0 млн. га, а далее по нисходящей стоят Бразилия, США, Республика Конго (бывший Заир), Австралия, Китай, Индонезия, Перу, Бо​ливия и т.д.
К третьему изменению 90-х годов относится продолжение процесса обезлесения, что особенно активно происходит с тропическими лесами в Аф​рике, Рекордсменами по сведению лесов в Латинской Америке были Коста-Рика, Гондурас, а в Азии - Таиланд, Бруней. В мире общий объем заготовок древесины ныне на уровне 3,5 млрд. м в год, что превышает годовой при​рост лесов планеты. При этом эксплуатируются, как правило, наиболее дос​тупные участки. Во многих регионах хищническая рубка ценных пород де​ревьев ведет к истощению лесов. Лишь во второй половине XX века объем заготовок древесины увеличился более чем в два раза. Одновременно расши​рились    масштабы    переработки    (особенно    химической    и    химико-механической) древесины. Наиболее высокими темпами росло производство фанеры, древесных плит, целлюлозы, бумаги и картона. Характерной миро​вой тенденцией развития лесопользования стала утилизация лесосечных от​ходов (веток, коры, пней, корней и т.д.).  Но если в развитых странах Запада из 1000 м3 деловой древесины получают до 200 т бумаги и картона, то (в Рос​сии до 40 т).
Крайне тревожно будущее Земли, так как зеленый покров в опасности. Среди специалистов лесного хозяйства бытует меткое замечание: первое срубленное дерево означало начало цивилизации, а последнее срубленное дерево будет означать ее конец. За последние 200 лет лесоплощадь Земли со​кратилась как минимум в 2 раза. Ежегодно в мире леса уничтожаются на площади 125 тыс. км2, что равно территории таких стран, как Австрия и Швейцария, вместе взятые.
Основными причинами уничтожения лесов - расширение сельскохо​зяйственных угодий и вырубка лесов с целью использования древесины, а также строительство городов, сел, создание производственной инфраструк​туры. А в обширной зоне развивающихся стран, особенно в тропиках, где расположено около половины мировых лесных запасов, массовый характер приобрели вырубки деревьев на топливо и выжигание леса для расширения пахотной земли. Уничтожению лесов способствуют также межгосударствен​ные концерны, ведущие заготовки деловой древесины в больших объемах.
12.6 Водные ресурсы
Воду человек ценил во все времена и эпохи. Она является необходи​мым условием существования всех живых организмов. И сама жизнь, и вся хозяйственная деятельность связаны с использованием водных ресурсов. Большая часть ресурсов на земном шаре приходится на воды Мирового океа​на - 96% (по объему), на подземные воды - около 2 и только 0,02% приходит​ся на поверхностные воды материков (реки, озера, болота). Запасы же пре​сных вод составляют 0,6% от всего объема воды. Воды сейчас недостаточно там, где ее нет в природе, где ее интенсивно используют или где она стала непригодной для употребления (из-за загрязнения отходами).
Современное потребление в мире этого драгоценного минерала дости​гает 3500 км3 в год, т.е. на каждого жителя планеты приходится по 650 м3 во​ды, хотя для удовлетворения физиологических потребностей человека доста​точно около 2,5 л в день, но и этим мизерным количеством воды многие рай​оны не обеспечены.
Около 60% общей площади суши на Земле приходится на зоны, где нет достаточного количества пресной воды. Четвертая часть человечества ощущает ее недостаток, а еще свыше 1200 млн. жителей страдают от недостатка или плохого качества питьевой воды (что вызывает массу кишечных заболеваний).

Пресная вода используется также в промышленности и сельском хо​зяйстве. Однако большая часть вод - это воды Мирового океана, а они не пригодны не только для питья, но и для технологических нужд. Весьма оче​видно, что проблема надежного водоснабжения для многих стран мира оста​нется в ближайшие годы неразрешенной.
Ограниченность и неравномерное распределение ресурсов пресных вод по земной поверхности, растущее загрязнение поверхностных и подземных вод являются одной из составляющих глобальной ресурсной проблемы чело​вечества. Основной путь преодоления дефицита воды - рациональное исполь​зование водных ресурсов.
Вместе с тем в связи с проблемой водных ресурсов как крупнейшая са​мостоятельная комплексная проблема встает задача освоения ресурсов Ми​рового океана. Океан занимает гораздо большую часть поверхности Земли, чем суша (71%), он обусловил возникновение и эволюцию многих форм жизни: 75% классов и подклассов животных организмов Земли возникли в гидросфере. Биомасса океана включает 150 тыс. видов и подвидов живых ор​ганизмов. И в настоящее время Мировой океан играет огромную роль в соз​дании необходимых условий для жизни на Земле. Он является поставщиком половины кислорода воздуха и примерно 20% белковой пищи для человече​ства.
Многие специалисты полагают, что именно Мировой океан «утолит жажду» человечества. Методы опреснения морской воды еще сложны и до​рогостоящи, но такую воду уже используют в Кувейте, Алжире, Ливии, на Бермудских и Багамских островах, в некоторых районах США. В СНГ, на полуострове Мангишлак (Казахстан), также работает установка по опресне​нию морской воды.
Постоянно расширяющиеся знания о ресурсном потенциале океана по​казывают, что во многих отношениях он может восполнить истощающиеся запасы минеральных веществ на суше. Дальнейшие исследования и освоение Мирового океана способны повлиять на перспективы решения ряда глобаль​ных проблем.
-   Мировой океан будет все более широко использоваться по многим на​правлениям.
-   Наиболее важной частью его ресурсов являются биологические ресурсы,
-   Мировой океан является хранилищем огромных ресурсов минерального сырья.
-   Огромен энергетический потенциал (один приливный цикл Мирового океана способен обеспечить человечество энергией, однако пока это «потен​циал будущего»).
-   Для развития широкого производства и обмена велико транспортное зна​чение Мирового океана.
-   Океан является вместителем большинства отходов хозяйственной дея​тельности человечества (химическим и физическим воздействием своих вод и биологическим влиянием живых организмов океан рассеивает и очищает основную часть поступающих в него отходов. Однако превышение человече​ством самоочишающих возможностей океана чревато очень тяжелыми по​следствиями).
-   Наконец, океан - это основной резервуар ценнейшего и все более дефи​цитного ресурса - пресной воды (получение которой путем опреснения уве​личивается с каждым годом).
-   Ныне, кроме того, все более реальными становятся возможности еще од​ного источника пресных вод - буксировка в дефицитные страны гигантских айсбергов, откалывающихся от северной и южной «ледяных шапок» Земли.
Освоение ресурса океана и его охрана, несомненно, являются одной из глобальных проблем человечества.

Запасы легкодоступной пресной воды, составляющие только 2,5% от общего объема гидросферы, как и многие другие ресурсы характеризуются неравномерным территориально-географическим распределением по поверх​ности земной суши: Она прослеживается даже при сравнении показателей по крупным регионам современного мира. Проиллюстрируем сводной таблицей. 

Таблица 43

Распределение мировых ресурсов

пресной воды по крупным регионам мира.

	Мировые регионы 
	Ресурсы тыс. км3
	На душу населения, м3

	Весь мир
	41,0
	7,2

	Европа
	6,2
	8,6

	Азия
	13,2
	3,8

	Африка
	4,0
	5,5

	Северная Америка 
	6,4
	15,4

	Южная Америка
	9,6
	29,8

	Австралия и Океания
	1,6
	56,5


Из таблицы следует, что, во-первых, ранжирование мировых регионов по общему объему ресурсов пресной воды не совпадает с их расстановкой по душевому показателю. Это довольно убедительно иллюстрировано: Азия об​ладает наибольшими ресурсами пресной воды, а Австралия - наименьшими, тогда как по удельной обеспеченности ими они меняются своими местами. На такое несовпадение влияет численность населения этих двух регионов: в Азии оно приближается к 4 млрд. человек, а в Австралии и Океании едва превысило 30 млн.

Во-вторых, статистически довольно благополучно с душевой обеспе​ченностью пресной водой в регионе Южной Америки. Географы считают, что тому способствует Амазонка - самая полноводная река в мире.
Неравномерность размещения пресной воды еще более разительна в страноведческом разрезе. В сводной таблице дадим наглядное представление о наиболее и наименее обеспеченных пресной водой странах
Таблица 44

Ресурсная обеспеченность пресной водой отдельных стран

	Страна
	Ресурсы, м3
	На душу населения, м3

	Бразилия 
	6950
	43,0

	Россия
	4500
	30,5

	Канада
	2900
	98,5

	Китай
	2800
	2,3

	Индонезия
	2530
	12,2

	США
	2480
	9,4

	Бангладеш
	2360
	19,6

	Индия
	2085
	2,2

	Венесуэла
	1320
	60,3

	Мьянма 
	1080
	23,3


Как и по мировым регионам, ранжир ресурсов не совпадает с ранжиром удельной обеспеченности. В целом, в мире примерно 40% населения испы​тывает хронический недостаток пресной воды. Например, в Африке лишь 10% населения обеспечены регулярным водоснабжением. Около 50 млн. аф​риканцев пользуются для питья водой, которая по медико-санитарным: нор​мам не считается питьевой.
В мире безудержно растет водопотребление: только в XX в. промыш​ленное использование воды увеличилось примерно в 20 раз, сельскохозяйст​венное - в 6 раз, коммунальное - в 7 раз, а общее - в 10 раз. Острый дефицит пресных вод в отдельных регионах образовался также из-за усиливающегося загрязнения гидросферы.
Так что водные, как и земельные ресурсы, составляют вполне объясни​мую озабоченность мирового человечества.
12.7 Трудовые ресурсы мирового хозяйства.

Демографы считают, что 35-40 тыс. лет назад на нашей планете прожи​вало около 1 млн. человек. Сравнительно с нашим временем, численность  мирового населения еще в 1999 г. перевалила за 6 млрд. человек, а ныне достигла 7 млрд. Ощий прирост Homo sapiens (человек разумный) составил тысячи раз. Специа​листы-демографы профессионально (а значит и весьма условно) демографи​ческую историю делят на два больших периода. Первый из этих периодов соответствовал так называемой аграрной цивилизации и продолжался со времен образования человеческого общества до второй половины XVII в. Этот период характеризовался сравнительно низким приростом мирового на​селения. По оценкам специалистов на первое удвоение численности мирово​го населения потребовалось 400 лет.
Второй период демографической истории охватывает временной пери​од, лежащий между второй половиной XVII в. до наших дней. Он характери​зуется наиболее интенсивным приростом мирового населения. Показательны такие данные. В 1900 г. численность жителей планеты немногим превысила 1,6 млрд. человек, а к 1960 г. она достигла 3 млрд. человек. Следовательно, очередное удвоение мирового населения в истекшем столетии произошло че​рез 60 с лишним лет, несмотря на то, что человечество в этот период прошло через две мировые войны, которые насильственно унесли около 80 млн. жиз​ней. На следующее удвоение (до 7-млрд. человек) потребовалось 39 лет.

Характеризуя количественный рост мирового населения, нельзя обойти молчанием его естественное движение, что человечество растет и развивает​ся в процессе непрерывной смены поколений, режим которой прежде всего определяется соотношением рождаемости и смертности людей. На уровень рождаемости влияют и чисто демографические причины - состав поколения по полу, возрасту и брачному состоянию. Однако решающее воздействие оказывают социально-экономические факторы, национальные и культурные традиции народов, религиозные догмы, уровень грамотности и благосостояния людей, общественное и бытовое положение женщин, характер расселе​ния, климатические особенности. Резко негативно влияют на интенсивность деторождения войны, экономические кризисы, безработица. В этом сложном комплексе влияний часто трудно определить роль каждого из них.
Уровень смертности обусловлен в первую очередь степенью благосос​тояния людей и развитием общественного здравоохранения, доступностью медицинской помощи, характером питания и жилищных условий населения, состоянием окружающей среды. На общие коэффициенты смертности сильно влияет возрастной состав населения, так как смертность людей разного воз​раста весьма неодинакова - она повышена среди младенцев до 1 года и среди людей старше 60 лет. На глобальных показателях смертности сказывается то, что более 2 млрд. людей на Земле живут в нищете, большая часть из них плохо питается или хронически голодает. Современная Россия способствует поддержанию этого показателя: по официальному признанию руководства страны в России 42 млн. человек живут за чертой бедности. Наконец, на уро​вень смертности влияют так называемые локальные конфликты, прерываю​щие жизнь солдат в дееспособном возрасте, детей и стариков. За период по​сле второй мировой войны в таких конфликтах уже погибло 32 млн. человек. И этот факт не обошел Россию, да и продолжающийся тлеть северокавказский очаг каждодневно уносит новые жизни россиян. На состояние смертности оказы​вает негативное влияние и «чума» XX - начала XXI столетий - СПИД. К концу 2010 г. в мире умерло боле 32 млн. человек, а надежные средства лечения пока не найдены.

Тем не менее мировое население продолжает увеличиваться на 87-90 млн. человек в год. Правда, для судеб будущего мира возрастающее значение обретает тот факт, что на протяжении двух последних десятилетий свыше 90% всего прироста населения обеспечивают развивающиеся страны Афри​ки, Азии и Латинской Америки. Образно говоря, мировое население желтеет и чернеет; уже сейчас в развивающихся странах проживает 80% мирового населения. Эта группа стран сохраняет и на перспективу высокие темпы роста населения из-за высокой доли людей молодого, репродуктивного возраста. Из 7 млрд. человек мирового населения в развивающихся странах прожива​ет более 5 млрд. человек. Если эта тенденция не изменится, то к 2050 году численность населения в развивающихся странах может удвоиться.
В много- и средненаселенной группе промышленно развитых стран (Германия, Франция, Великобритания, Япония) проходят прямо противопо​ложные демографические процессы: депопуляция населения, старение наций, количественно сокращается среднестатистическая семья. По образному вы​ражению демографов, развивающиеся страны переживают демографическую «весну», а развитые государства задержались на демографической «зиме».
Демографическая «весна» как тип воспроизводства населения характе​ризуется очень высокой рождаемостью, относительным уменьшением смерт​ности и высокими темпами естественного прироста населения. Именно в странах этого типа ярко выразился демографический взрыв (большинство стран Африки, Азии и Латинской Америки).
Демографическая «зима» как второй тип воспроизводства населения отличается средними нижними показателями рождаемости, резким уменьше​нием смертности и замедлением (или стабилизацией) темпов роста населения (развитые страны, большинство стран Восточной Европы, Россия и КНР)
Наличие двух типов воспроизводства населения объясняется диамет​рально противоположной демографической политикой: более чем в 20 разви​тых странах мира проводится политика, направленная на увеличение рож​даемости, но примерно в 80 странах - на ее снижение.
В последние годы в мире в целом наблюдается устойчивое снижение темпов прироста населения. В то же время есть страны, особенно мусульман​ского вероисповедания, где демографическая ситуация не только не улучша​ется, но и ухудшается, вызывая дальнейшее обострение социального поло​жения людей из-за бесконтрольной рождаемости.

На столь противоречивые процессы с приростом населения оказывает влияние и официальная демографическая политика государства. Демографическая политика представляет собой систему различных мер, предпри​нимаемых государством с целью воздействия на естественное движение населения, на решение специфических для данной страны проблем насе​ления. Меры демографической политики могут носить как экономический, так и административно-правовой характер. Во-первых, это может быть эко​номическое стимулирование рождаемости (семейные пособия и разного рода поощрительные выплаты, льготы многодетным семьям и молодоженам при распределении жилья, расширение сети детских дошкольных учреждений и т.д.). Во-вторых, меры административно-правового характера включают в себя изменение возраста регистрации браков, планирование семьи («одна се​мья - один ребенок» в КНР, «одна семья - два ребенка» в Индии), расширение имущественных прав матери и детей при распаде семьи, запрет абортов и т.д. Опыт КНР и Индии по ограничению рождаемости используется в Бангладеш, Шри Ланка, Пакистане и ряде других азиатских и латиноамериканских стран.
В целом ряде других стран, переживающих демографическую «зиму» (Франция. Германия, Дания Бельгия, Венгрия), демографическая политика направлена на увеличение прироста населения.
Мировое население делится также и по этническому составу. Этниче​ская общность характеризуется совокупностью таких признаков, как общий язык, территория, особенности быта и культуры, этническое самосознание. Конечно, далеко не все из этих признаков выдерживают на практике. Наука выделяет в современном мире 3-4 тыс. различных народов, численность ко​торых колеблется от десятков человек до сотен миллионов.
Из общей массы населения Земли и независимо от деления населения по этническим признакам выделяются трудовые ресурсы. Под трудовыми ре​сурсами понимается «экономически активное, трудоспособное население, обладающее физическими и духовными способностями для участия в трудовой деятельности»
. Непосредственно на количественном и качественном состоянии трудовых ресурсов сказывается возрастная структура населения. С учетом двух типов воспроизводства населения, о чем говорилось выше, на​блюдается существенное различие такой структуры в развитых и развиваю​щихся странах. Так, доля детей в странах Азии, Африки и Латинской Амери​ки превышает 40% в общей численности населения, а в отдельных странах (Кения, Ботсвана) достигает половины, тогда как в странах Европы она ко​леблется в пределах 20-30% (в ФРГ, Швеции и того ниже), В этих же стра​нах выше и удельный вес пожилых людей (около 20%), а в развивающихся странах - лишь 6%.
Представляют определенный интерес и половые различия мирового на​селения. В среднем в мире рождаемость мальчиков превышает, чем рожде​ние девочек, но в дальнейшем их доли примерно выравниваются, а в старших возрастах становится заметным перевес женщин. Объясняется такая подвиж​ка тем, что средняя продолжительность жизни у женщин выше, чем у муж​чин. Например, в Японии, скандинавских странах продолжительность жизни женщин превышает 80 лет, а у мужчин - 75 лет.
В ряде стран мусульманского мира наблюдается перевес мужчин, сред​няя продолжительность их жизни выше, чем у женщин. Такое половозраст​ное различие объясняется ранними браками, подрывающими здоровье жен​щин (в Бангладеш, например, считается обычным явлением отдавать девочек замуж в возрасте 11-14 лет), многодетностью, подчиненным положением женщин в обществе.
Наряду с положительным демографическим балансом в мире (превы​шение рождаемости над смертностью) или его отрицательным сальдо в от​дельных странах вторым фактором, вызывающим постоянные крупные изме​нения в размещении людей как внутри страны, так и между ними и региона​ми мира является миграция. Миграция населения (от лат. Migratio) - переме​щение людей, связанное преимущественным образом, с изменением места жительства и места работы
.   Предметнее миграционный процесс  рассматривался в теме  9 учебного пособия.

Что касается качественной характеристики, то она предполагает рас​смотрение его половозрастной структуры и выделение из общей массы насе​ления трудовых ресурсов. При этом вполне понятно, что половая и возрас​тная структура - исходная база для прогнозирования дальнейшего хода вос​производства поколений и исчисления многих других важных показателей, в том числе и величин, характеризующих трудовой потенциал населения, его качество как производительной силы или фактора производства,
Сравнительно объективное представление о трудовом потенциале на​селения дают исчисления трудовых ресурсов по методике, используемой в России и в некоторых других странах мира.  Трудовые ресурсы - количество людей, находящихся в трудоспособном (рабочем) возрасте (за вычетом инва​лидов) и работающих людей старше и младше рабочего возраста. Следова​тельно, в состав трудовых ресурсов входят как работающие люди, так и все другие категории людей в рабочем возрасте, включая безработных, стремя​щихся работать, а также всех других жителей (домохозяйки, учащиеся рабо​чего возраста). Трудовые ресурсы мира можно исчислять по рекомендации Международной организации труда (МОТ), согласно которой рабочий воз​раст определяют от 15 до 65 лет. В Российской Федерации по ныне дейст​вующему законодательству к трудовым ресурсам относят молодежь от 15 лет до предпенсионного возраста (женщин в 54 года, мужчин в 59 лет). По оцен​ке МОТ к трудовым ресурсам ныне относится 45% мирового человечества (57,5% среди мужчин, 32,3% среди женщин). Этот показатель очень сильно разнится по странам из-за специфики демографической ситуации и статисти​ки труда, особенностей их социально-экономического развития - от 28% в Египте до 63% в Японии. В целом по мировому хозяйству экономически активное население к концу 2000 г составило более 2,8 млрд. человек.

Важнейшие признаки качества трудовых ресурсов - соотношение чис​ленности отдельных половозрастных когорт людей в трудовых ресурсах и уровень их общего и профессионального образования, что, в частности, позволяет судить о степени подготовки работников к квалифицированному вы​сокопроизводительному труду, влияет на производительность труда.

Качественная характеристика трудового населения немыслима без оп​ределения его социально-классового и профессионального состава, а также распределения по сферам трудовой деятельности и т.д., так как эти показате​ли - важные индикаторы особенностей общественного строя, специфики и уровня развития экономики на всякой территории.
Классы - это группы людей, различающиеся по их месту в системе об​щественного производства, по их отношению к средствам производства и способам получения своей доли доходов. В статистике ООН, МОТ и других международных организациях выделяются следующие категории самостоя​тельного населения, позволяющие приближенно судить о классовой структу​ре общества. 1. Предприниматели - люди, владеющие средствами производ​ства и широко использующие наемный труд.2. Мелкие собственники, основу производственной деятельности которых составляет семейный труд. 3. Чле​ны семей собственников средств производства, которые работают без фикси​рованной заработной платы. .4. Люди наемного труда (рабочие и служащие). 5. Члены производственных кооперативов. 6. Лица, место которых в системе общественного производства не определено (полубезработные и др.). Естест​венно, что главный признак классовой дифференциации общества - соотно​шение числа собственников и людей наемного груда, а также распределение рабочих и служащих между частным и государственным секторами произ​водства. Общеизвестно, что развитие общества при господстве капиталисти​ческих рыночных отношений ведет к его социальной поляризации, увеличе​нию разрыва между богатыми и бедными, в том числе - за счет дифферен​циации и разорения мелких производителей, к концентрации экономической и политической власти в руках крупной буржуазии и транснациональных корпораций. В порядке иллюстрации приведем таблицу о социально-классовом составе отдельных стран, принимая во внимание их принадлеж​ность к разным группам государств (развитые и развивающиеся).
Таблица 45

Социально-классовый состав населения с разным уровнем 

экономического развития (%)

	Основные социально-классовые категории
	Экономически развитые 
страны
	Развивающиеся
 государства

	
	ФРГ
	Франция
	Сирия
	Индонезия

	Предприниматели 
	1,9
	3,8
	4,7
	1,8

	Мелкие собственники
	7,4
	9,6
	30,6
	53,2

	Помогающие члены семьи
	4,1
	3,6
	13,0
	17,5

	Наемные работники
	86,6
	83,0
	5,7
	27,5


Данные таблицы красноречиво свидетельствуют об усугублении соци​альной полярности общества, включая рост численности работников наемно​го труда в экономически развитых странах и высокий удельный вес мелких собственников в развивающихся государствах.
Общей тенденцией в зоне промышленно развитых государств является увеличение доли служащих, т.е. людей, занятых преимущественно умствен​ным трудом в общем контингенте работников наемного труда. Объясняется эта тенденция тем, что повышается производительность труда в отраслях ма​териального производства, углубляется общий социально-экономический прогресс человеческого общества, с одной стороны, расширяется обслужива​ние населения - с другой.
В обширной группе развивающихся государств классовая структура гораздо пестрее, так как экономика этих стран не преодолела резко выражен​ного аграрного характера с сохранением архаичных, докапиталистических форм хозяйствования. Совершенно неслучайно, по данным МОТ, на середи​ну 90-х годов в мире 48% экономически активного населения занято в сель​ском хозяйстве и смежных областях (охота, рыболовство, лесное хозяйство), 17% - в промышленности и строительстве и около 35% - в остальных сферах занятости (непроизводственная сфера). Однако, если в Северной Америке (США и Канада) и Западной Европе промышленное население соответствен​но в 9 и 4 раза превышает сельскохозяйственное, то в развивающихся стра​нах в сельском хозяйстве сосредоточено около 66%экономически активной части населения. В наиболее экономически отсталых странах (Бангладеш, Афганистан, Мозамбик, Танзания) в сельском хозяйстве трудятся свыше 80% населения.
На отраслевое распределение экономически активного населения, на социально-классовую структуру населения, да и в целом на общественное развитие большое влияние оказывают также этнические процессы, нацио​нальное самоутверждение, рост национализма, религиозный фактор, но все они выходят за пределы программного курса «Мировая экономика», Их ана​лиз отвлек бы нас от объявленной темы учебного пособия.
При характеристике численности населения и выделении в ней эконо​мически активной части важно учитывать также и соотношение между тру​доспособной частью населения, с одной стороны, и неработающими (детьми и стариками) - с другой. Такое соотношение называют демографической на​грузкой. В среднем в мире на 100 трудоспособных приходится 70 детей и пенсионеров. В развивающихся странах демографическая нагрузка зачастую составляет 100 на 100, тогда как в Японии 100 на 41. В России, Украине, Бе​лоруссии такой показатель примерно равен среднемировому, хотя имеет ме​сто очень тревожная тенденция к росту демографической нагрузки.
Доля экономически активного населения не совпадает, да и не может совпадать по странам или группам стран. Так, в развивающихся странах этот показатель крайне низок - почти не выходит за планку 55%. Это объясняется общей экономической отсталостью, недостатком рабочих мест, трудностью вовлечения женщин в производство при преобладании многодетных семей, большими массами молодежи, вступающих в трудоспособный возраст. Что же касается развитых стран Запада экономически активно около 70% всех трудовых ресурсов, И здесь главный бич - безработица, достигающая иногда 10 и более процентов (например, ФРГ в последние годы).
Безработица - это одна из главных социальных проблем современного общества, причем ее микрогеография чрезвычайно контрастна. Обычно бы​вает очень трудно определить общие контингента безработных, особенно в сельской местности и среди женщин, в целом - в развивающихся странах. Об уровне массовой безработицы в развитых странах обычно судят по процент​ному показателю безработных к рабочей силе, но и этот показатель диффе​ренцируется по странам и во времени. В рамках мирового хозяйства по оцен​кам МОТ (хотя они преходящи) величина безработных варьируется от 120 до 130 млн. человек и примерно 700-800 млн. составляют частично безработные. 
Таким образом, на состояние трудовых ресурсов мирового хозяйства оказывают влияние многочисленные и разнопорядковые факторы.
Резюме

1.  
Под природными ресурсами или естественными факторами понимается вся совокупность природных ресурсов – сырьевых, энергетических, агроклиматических, земельных, водных и др. Природные ресурсы становятся экономическими, когда вовлечены в общественное производство и многократно в нем преобразованы.

2.  
Под ресурсообеспеченностью понимается соотношение между величиной природных ресурсов и размерами их использования. Она выражается либо количеством лет, на которое должно хватить данного ресурса, либо его запасами из расчета на душу населения.

3.  
Минеральные, энергетические ресурсы размещены в мировом хозяйстве крайне не равномерно по географическим регионам и подвергаются истощению. Время экстенсивного использования этих ресурсов безвозвратно ушло в прошлое,  а потому наступила эпоха их интенсивного использования.

4.  
Почвенный покров Земли – основа всей почвенной природы и практически единственная база для производства человеком продовольствия и сельскохозяйственного  сырья. Основной задачей охраны почв является поддержание ее плодородия, разработка и внедрение в сельскохозяйственное производство новых и новейших достижений науки, техники и технологии, ввод новых земель в производство.

5. 
Лесные и водные ресурсы планеты также оказались в опасности. Ежегодно в мире леса уничтожаются на площади 125 тыс. км2, что сопровождается обезлесением обширных территорий Земли. Основными причинами уничтожения лесов было и остается расширение сельскохозяйственных угодий, вырубка лесов с целью производственного использования древесины, строительства городов, сел, создание инфраструктуры, лесные пожары.
Вода также является необходимым условием существования всех живых организмов. Вся жизнь и деятельность человека связаны с использованием водных ресурсов. Однако крайне ограничены запасы пресной воды. Ограниченность и неравномерное распределение ресурсов пресных вод по земной поверхности, растущее загрязнение поверхностных и подземных вод являются одной из составляющих глобальной ресурсной проблемы человечества.

6. 
Демографическая политика представляет собой систему различных мер, предпринимаемых государством с целью воздействия на естественное  движение населения, на решение специфических для данной страны проблем населения. Меры демографической политики могут носить как экономический, так и административно-правовой характер.

Из общей массы населения Земли выделяются трудовые ресурсы, под которыми понимается экономически активное, трудоспособное население, обладающее физическими и духовными способностями для участия в трудовой деятельности. Важнейшие признаки качества трудовых ресурсов – соотношение численности отдельных половозрастных когорт людей в трудовых ресурсах и уровень их общего и профессионального  образования, что, в частности, позволяет судить о степени подготовки работников к квалификационному высокопроизводительному труду, влияет на производительность труда.

Вопросы для повторения 

1. Что понимается под природными и ли естественными ресурсами и чем они отличаются от экономических?

2. Дайте определение ресурсообеспеченности страны.

3. Назовите динамику объема минерального сырья, извлекаемого из недр Земли в XX начале XXI столетия.

4. Перечислите традиционные и новые энергоресурсы.

5. Охарактеризуйте земельные ресурсы Планеты, назовите их основные проблемы.

6. Каковы проблемы лесных ресурсов Земли?

7. Назовите основные проблемы водных ресурсов.

8. Охарактеризуйте две демографические тенденции в росте мирового населения.

9. Что понимается под трудовыми ресурсами.
Тема 13. Глобальные проблемы современного человечества

	Базовые категории и понятия:
	Основные компетенции темы:

	· Проблема мира на земле;

· Мировая проблема бедности и ее критерии;

· Продовольственная проблема;

· Проблема энергетической безопасности;
	· Изучив тему, студенты должны четко осознавать, целую гамму стоящих и встающих современных проблем человечества и творчески осмысливать пути и сложности их решения. К таким проблемам относятся:

	· Демографическая проблема;
	1. Извечная проблема мира на Земле.

	· Проблема экологии;
	2. Мировая проблема бедности.

	· Проблема мирового океана;
	3. Продовольственная проблема.

	· Нарождающиеся мировые проблемы
	4. Проблема энергетической безопасности.

	
	5. Демографическая проблема.

	
	6. Экологическая проблема.

	
	7. Проблема мирового океана.

	
	8. Нарождающиеся мировые проблемы (проблема экономического освоения Арктики, международный терроризм и др.)


Узловые вопросы темы

13.1 Проблема безопасности и мира, как центральная глобальная проблема.

13.2. Классификация глобальных проблем и демографическая ситуация в мировой экономике.

13.3. Мировая продовольственная проблема.

13.1 Проблема безопасности и мира, как центральная глобальная проблема

Проблема необходимости сохранения мира на Земле и избежания разрушительной ядерной войны, воспринимавшаяся еще до недавнего времени как глобальная проблема номер один, в настоящее время утратила прежнюю остроту и фатальность.

Изменение политической обстановки в мире, начавшееся в середине 70-х гг. (получившее название «разрядка»), и окончание «холодной войны» в конце 80-х гг. постепенно привели к прекращению борьбы двух систем, державшей весь мир в страхе на протяжении почти сорока лет после окончания Второй мировой войны.

Это нашло свое отражение в заключении целой серии договоров и соглашений в военно-политических областях, реальном сокращении вооруженных сил, вооружений и расходов на них у основных стран - бывших противников по противостоянию. Снижение напряженности в мире подтверждается и почти двукратным сокращением с конца 80-х гг. мировой торговли оружием. Тем не менее оно продается и не в малых масштабах. В 2011 г. США продали оружия и военной техники на 28,5 млрд. долларов, занимая первое место в мире по этому показателю, на второе место вышла Россия, поставив оружие странам Азиатско-Тихоокеанского региона, Южной Америки и Северной Африки свыше 10 млрд. долларов, Франция продала на мировом рынке оружия и военной техники на сумму более 4 млрд., Германия – 5,3 млрд., Китай – 1,06 млрд. долларов
.

Изменение военно-политической обстановки в мире повлекло за собой последствия противоречивого характера. Во многих развитых странах, а также особенно в бывших советских республиках, активно идет процесс конверсии военного производства, на которую ранее возлагались большие надежды в связи с высвобождением большого количества производственных мощностей и рабочей силы. Однако конверсия оказалось делом и экономически (переналадка специфического оборудования), и социально (массовое высвобождение работников оборонных отраслей и сокращение численности вооруженных сил) очень дорогим. По оценкам экспертов  первоначальные расходы на конверсию превышают расходы на гонку вооружений.

К сожалению, война далеко не исчезла из арсенала способов решения конфликтов.

Глобальное противостояние сменилось усилением и увеличением числа различного рода конфликтов  локального  характера  по   поводу  территориальных,   этнических, религиозных разногласий,  грозящих  превратится  в  региональные  или  глобальные конфликты с соответствующим вовлечением новых участников (конфликты в Африке, Юго-Восточной Азии, Афганистане, бывшей Югославии и т.п. да и в бывшем СССР.
Увеличение числа локальных конфликтов влечет за собой рост числа военных беженцев.  По подсчетам специалистов в середине 90-х гг. насчитывалось порядка 50 конфликтов, да и сейчас не меньше, где велись и ведутся боевые действия и льется кровь. Новым и неожиданным вызовом мировому сообществу явилось расширение «клуба» ядерных держав. Весной 1998 г. Индия и Пакистан испытали ядерное оружие. В числе околоядерных называют ЮАР, Израиль, Иран, КНДР, а также Японию, Тайвань, Бразилию, Аргентину. Реальная  угроза расползания ядерного  оружия,  которое  находится  за пределами международного урегулирования, может создать новую трудноразрешимую ситуацию в мире, потребует новых политических и экономических подходов.

Наконец, очень большую опасность в наши дни представляет и проблема международного терроризма, способного спровоцировать различные конфликты вплоть до ядерного шантажа и глобального ядерного конфликта (некоторые исследователи выделяют международный терроризм в разряд новых глобальных проблем).
Таким образом, справившись с прямой угрозой уничтожения в глобальной ядерной войне, человечество столкнулось с новыми явлениями, способными подорвать всеобщий мир и безопасность.

Поскольку международная обстановка очень часто меняется, нет необходимости характеризовать её в деталях сегодняшнего дня – завтра может все радикально измениться. Поэтому данный раздел учебного пособия оказался самым лаконичным.

13.2 Классификация глобальных проблем и
демографическая ситуация в мировой экономике
Глобальными считаются проблемы, которые затрагивают жизненные интересы всех людей мира, и разрешение которых требует согласованных усилий и средств всех государств мира.

Имея неодинаковую природу, число глобальных проблем постоянно нарастает и усложняется, поэтому логично дать им хотя бы условную классификацию, сгруппировать их.

В одну группу включить системные проблемы, которые порождены капиталистическим способом производства, проблемы целостной социально-экономической системы:

- конфликт между процессом глобализации мировой экономики и мировым рынком и национальными интересами стран, составляющих мировую экономику и мировой рынок. Этот конфликт проявляется, прежде всего, в многочисленных и повседневных противоречиях между политическими и экономическими интересами глобальной экономики и различных национальных хозяйств;

- крушение прежних ошибочных представлений о рынке, который сам себя регулирует и рождает глобальную экономическую гармонию между хозяйствующими субъектами, а на деле стихийный рынок периодически создает глобальные финансовые и экономические кризисы;

- противоречивость сложившейся системы международного права и международных организаций, которые во многом не соответствуют новой ситуации в мире;

- усиление нестабильности мировой экономики вследствие появления новых глобальных угроз, таких как монополия ТНК, международный терроризм, эпидемии особо опасных заболеваний;

- социальная поляризация мирового сообщества, где сформировались страны «золотого миллиарда» и экономически неблагополучные страны, такая же поляризация наблюдается в каждой рыночной стране с ее олигархами и бедными слоями населения.

В другую группу мировых проблем можно включить глобальные проблемы, имеющие межстрановые и этнические разногласия: территориальные претензии одной страны к другой или освоение новых экологических пространств (например, экономическое освоение пространств Арктики); этнические противоречия в пределах одних и тех же стран, разрешение которых требует вмешательства мирового сообщества государств (этнос курдов в Турции и позиция самих турок, бесправие русскоязычных  неграждан в республиках Балтии, неразрешенный вопрос между палестинцами и евреями в израильско-палестинском конфликте за конкретную историческую территорию). Наверное, одним из возможных компромиссов было бы создание единой конфедерации государств под эгидой ООН и четко разработанным конституционным правом жить и работать обеим этническим группам на равноправных условиях.

Третья группа может быть представлена проблемами, рожденными исторически сложившейся ситуацией в мировой экономике: разрыв душевого производства ВВП в экономически развитых странах, в которых проживает примерно 1 миллиард человек и огромным человеческим массивом в 6 миллиардов жителей развивающихся стран и стран с переходной отсталой экономикой. Разрешение и этого противоречия требует взвешенной и продуманной координации всего мирового сообщества государств; проблема бедности, преодоления которой также требует и национальных и согласованных международных мер. Ныне международный стандарт бедности, установленный ООН, - это доход, обеспечивающий потребление менее чем на 2 доллара по ППС. Максимально допустимый уровень бедности с точки зрения физиологического выживания определен в 1 доллар 25 центов. В эту группу входят глобальная демографическая проблема, климатические изменения в мире и необходимость сохранения окружающей среды, различные виды международного терроризма, рост международной преступности и коррупции государственных служащих, продовольственная проблема в мире, энергетическая проблема, наконец, проблема обеспечения безопасности. Корни последней проблемы восходят к докладу ПРООН (Программа ООН) «Человеческое развитие», в котором и был предложен новый взгляд на проблему безопасности человека. В целом безопасность человека имеет два уровня: один предполагает государственную безопасность, то есть безопасность границ, территории и суверенитета и внутреннюю безопасность. Затем, с 2001 года конкретную работу продолжила Комиссия ООН по человеческой безопасности, которая выделила следующие условия безопасности:

- свобода личности;

- мир и личная безопасность;

- полное участие в процессе управления;

- защищенность прав человека;

- благоприятная для жизни человека окружающая природная среда.

Все обозначенные глобальные проблемы человека и человечества можно будет предложить студентам изложить в докладной форме для свободной дискуссии.

Как мы уже упоминали, одной из злободневных проблем современности является демографическая проблема.
В начале нашей эры на Земле было уже 300 млн человек, к концу 1-го тыс. н.э. – 400 млн, в 1500 – 500 млн, в 1800 – 980 млн, в 1900 – 1,6 млрд, в 1960 – 3 млр, в 1993 – 5,65 млрд, 12 октября 1999 года население Земли составило 6 млрд человек, в 2003 – 6,3 млрд. в 2006 – 6,5 млрд, в 2010 – 6,8 млрд, в конце 2011 – 7,0 млрд. человек (по оценке ООН) прогноз на 2050 год – 9,2 млрд. человек. Вплоть до 1970-х годов численность населения мира росла по гиперболическому закону, в настоящее время наблюдается прогрессирующее замедление темпов роста населения Земли, хотя и подвержено колебаниям. Ниже представим таблицу, иллюстрирующую прирост населения.

Таблица 49

Ежегодный прирост населения за период 1950 – 2011 г.г.

	Год
	Ежегодный прирост, млн. чел.
	Всего, млн. чел
	Год
	Ежегодный прирост, млн. чел
	Всего, млн. чел

	1950
	37
	2527
	1981
	80
	4533

	1955
	53
	2779
	1982
	81
	4614

	1960
	41
	3060
	1983
	80
	4695

	1965
	70
	3345
	1984
	81
	4775

	1966
	69
	3414
	1985
	83
	4856

	1967
	71
	3484
	1986
	86
	4941

	1968
	74
	3355
	1987
	87
	5029

	1969
	75
	3629
	1988
	86
	5117

	1970
	78
	3724
	1989
	87
	5205

	1971
	77
	3782
	1990
	88
	5295

	1972
	77
	3859
	1991
	83
	5381

	1973
	76
	3962
	1992
	81
	5469

	1974
	74
	4012
	1993
	80
	5556

	1975
	72
	4086
	1994
	80
	5644

	1976
	73
	4159
	1995
	78
	5734

	1977
	72
	4131
	1996
	77
	5811

	1978
	75
	4301
	1997
	71
	5881

	1979
	76
	4380
	1998
	71
	5952

	1980
	76
	4457
	1999
	68
	6020

	
	
	
	2000
	71
	6091

	
	
	
	2011
	81
	7 млрд.


А далее назовем наиболее густонаселенные страны.
Таблица 50

Страны с численностью населения свыше 80 млн. чел. 

по состоянию на июль 2011 года:

	№
	Страна
	Население
	Прирост (%)

	1.
	Китай
	1 336 718 015
	0,493

	2.
	Индия
	1 189 172 906
	1,344

	3.
	США
	313 232 044
	0,963

	4.
	Индонезия
	245 612 043
	1,213

	5.
	Бразилия
	203 429 773
	1,134

	6.
	Пакистан
	187 342 721
	1,573

	7.
	Бангладеш
	158 570 535
	1,566

	8.
	Нигерия
	155 215 273
	1,933

	9.
	Россия
	142 914 136
	-0,03

	10.
	Япония
	126 475 664
	-0,088

	11.
	Мексика
	113 724 226
	1,102

	12.
	Филиппины
	101 833 938 
	1,9034

	13.
	Вьетнам
	90 549 390
	1,077

	14.
	Египет
	82 079 636
	1,96

	15.
	Германия
	81 471 834
	-0,208


Современная ситуация в области народонаселения представляет собой глобальную проблему прежде всего потому, что демографический взрыв берет свои источники в странах Азии, Африки и Латинской Америки. В развитых индустриальных странах народонаселение практически не увеличивается, а в ряде европейских стран коренное население даже сокращается. По прогнозам, темпы прироста населения в промышленно-развитых странах составят в 1995-2020 гг. 0,43% (в период 1996 - 2000 рост составлял примерно 0,58%). В развивающихся странах, где проживает около 6 млрд. чел., число жителей в период 1995-2020 гг. будет расти со скоростью 1,94% в год (в 1995-2000 гг. - 2,16%). При этом население развивающихся стран составит около 80%  от всего населения мира. Вместе с тем эти страны вследствие своей экономической, социальной и культурной отсталости меньше всего способны обеспечить свое удваивающееся каждые 20-30   лет   население   продовольствием,   а   также   другими материальными благами,   дать   хотя   бы   элементарное   образование   подрастающему поколению и предоставить работу населению в трудоспособном возрасте. Кроме того, быстрый рост населения сопровождается своими специфическими проблемами, одной из которых  является  изменение   его   возрастной   структуры:   доля  детей  до 15 лет на протяжении  последних трёх десятилетий увеличилась в большинстве развивающихся стран  до  40-50%  их  населения.  В  результате  значительно  выросла  так  называемая экономическая нагрузка нетрудоспособного населения на трудоспособное, которое ныне в этих странах почти в 1,5 раза превышает соответствующий показатель в промышленно развитых странах. А с учётом более низкой общей занятости трудоспособного населения в большинстве из них, самодеятельное население испытывает фактически еще более значительную экономическую перегрузку.

Как показывает опыт целого ряда стран, снижение темпов роста населения зависит от многих факторов. К таким факторам относятся обеспечение всего населения жильем должного качества, полная занятость, свободный доступ к образованию и медицинскому обслуживанию. Последнее же невозможно без развития национальной экономики, развития просвещения и образования и решения социальных вопросов. Исследования, проведенные в последние годы в ряде стран Азии и Латинской Америки, показывают, что там, где уровень экономического и социального развития наиболее низок, где большинство населения неграмотно, рождаемость очень высока, хотя во многих из них и проводится политика по регулированию рождаемости, и наоборот, налицо её снижение при прогрессивных экономических преобразованиях и материальном благополучии. 

Не менее актуальна непосредственная связь между ростом мирового населения и  такими глобальными проблемами, как обеспеченность человечества природными ресурсами  и  загрязнение  окружающей  среды.  Быстрый  рост  сельского  населения  в развивающихся странах привел к тому, что природные ресурсы (почва, растительность, животный мир и т. д.) значительно  потеряли  свою  способность  к  естественному возобновлению, это при том, что на данный момент потребление различных природных ресурсов для промышленного производства в развивающихся странах в расчёте на душу населения в 10-20 раз меньше, чем в развитых. Если же учесть темпы роста населения развивающихся стран, то их потенциальная потребность в природных ресурсах должна была бы удвоиться к 2025 году, а соответственно могло бы значительно возрасти и загрязнение окружающей среды отходами промышленного производства. 
 Службы ООН по населению постоянно занимаются прогнозом дальнейшего развития событий. Исходной точкой является уровень рождаемости.
По последним прогнозам ООН, к 2050 году показатель среднего количества детей, рожденных одной женщиной, снизится с 2,55 до 2,1 детей. По этому сценарию население Земли увеличится до 9,2 миллиардов человек. Если рождаемость одной женщины уменьшится до 2,52 детей, тс в 2050 году население Земли будет 10,8 миллиардов человек, если уменьшится до 1,52 - население будет 7,8 миллиардов. Если показатель рождаемости останется на современном уровне, то к середине века население Земли увеличится до 11,9 миллиона человек. Но в будущем оно начнет медленно уменьшаться
.
Мировые проблемы осложняются тем фактом, что 3/4 населения Земли используют около 25% всех ресурсов; остальные 75% ресурсов эксплуатируются богатой четвертой частью человечества, проживающей в индустриальных странах. Демографы предполагают, что различные социальные антагонизмы и проблемы, включая расизм, социальное неравенство, нацизм, войны и студенческие беспорядки, могут объясняться тем, что население скучено в среде обитания со слишком малым количеством ресурсов. Социологи предостерегают, что мир через несколько десятилетии после 2010 г. будет еще более перенаселен, более загрязнен, менее экологически стабилен и более близок к катастрофе, чем мир, в котором мы живем в настоящее время. Серьезные потрясения, связанные с населением, ресурсами и окружающей средой, четко вырисовываются впереди. Нам придется платить значительно "более высокую цену" за продукты питания, нефть, минералы и удобрения.

Для менее развитых стран прогнозируются: повышенная эрозия почвы, ограниченные возможности для расширения возделываемых земель, нехватка воды, вырубка лесов, исчезновение некоторых живых видов, большая перенаселенность и загрязненность окружающей среды. Население Земли станет "беднее во многих отношениях", а жизнь - "более неустойчивой", если все страны мира не предпримут решительных  действий  для  изменения  современной  ситуации.   Единственный  выход состоит в централизованном государственном планировании, в строгом контроле за распределением дефицитных ресурсов и ростом народонаселения.

Демографическая ситуация в мире самым непосредственным образом связана с трудовым потенциалом в мировой экономике, её экономически активным населением. В свою очередь экономически активное население включает занятых и ищущих работу, т.е. это лишь основная часть ресурсов, так как остальное трудоспособное население учится, занято только домашним хозяйством или служит в воо​руженных силах и т.д. Экономически активное население мира в 1997 г. оценивалось в 2784 млн. человек, что составляло 47,8% всего населения ми​ра, в том числе мужчины — 60%, женщины — 40%.

Таблица: Трудовые ресурсы ряда стран мира к началу XXI в.
	Страны
	Население, млн человек

	
	Всего
	Экономиче-
	Доля женщин в

	
	
	активное
	экономически      актив-населении, %

	Россия
	143
	78
	49

	США
	268
	110
	46

	Китай
	1227
	726
	45

	Индия
	961
	416
	32

	Бразилия
	164
	74
	35

	Нигерия
	118
	47
	36

	Пакистан
	137
	49
	27

	Мексика
	95
	38
	32

	Германия
	82
	41
	42

	Франция
	59
	26
	45

	Великобритания
	59
	29
	44


Темпы прироста экономически активного населения снизились в среднем с 2,0%) в 80-е гг. до 1,6% в 1990—1997 гг., что связано с некоторым замедлением темпов прироста населения в мире.

 
В развитых странах сосредоточено всего 16% экономически активного населения мира.  Основная доля трудовых ресурсов мира приходится на Восточную и Юго-Восточную Азию (35%), Южную Азию (20%) и Тропиче​скую Африку (10%).

Для развитых и большинства стран с переходной экономикой характе​рен высокий процент занятого населения, получившего высшее и среднее

специальное образование. Так, доля лиц с таким образованием в России со​ставляет 51% общей численности занятых. Хотя развитые страны значи​тельно уступают развивающимся государствам по численности трудовых ре​сурсов, они опережают последние по качеству рабочей силы — общеобразо​вательному уровню, численности высококвалифицированных специалистов, мобильности рабочей силы.

В развивающихся странах качество трудовых ресурсов во многом оп​ределяется не столько наличием высшего и среднего образования, сколько просто уровнем грамотности. В этих странах уровень грамотности в середине 90-х гг. составлял, (% к общей численности взрослого население): мужчины — 78,4 и женщины — 60,3. Велика доля неграмотных в трудоспособном на​селении стран Южной и Западной Азии и Тропической Африки. Низкий уровень грамотности населения многих стран определяет весьма невысо​кую производительность труда, ведет к консервации устаревших форм хо​зяйствования, блокирует технический прогресс.

Использование трудовых ресурсов определяется, в частности, количест​вом рабочих часов в год, приходящихся на одного занятого. Этот показа​тель достигает самого высокого уровня в новых индустриальных странах: Республике Корея (2547 ч в середине 90-х гг.), Чили (2400 ч). Несколько ни​же объем отработанного времени в развитых странах: Японии (2017 ч), США (1945 ч), Великобритании (1880 ч.). В России данный показатель составил 1441 ч, что во многом обусловлено высокой скрытой безработицей.
К безработным, согласно рекомендациям Международной организации труда, относятся лица 15 лет и старше, которые в рассматриваемый период не имели работы, занимались поисками ее и были готовы приступить к ней. Уровень безработицы определяется как отношение числа безработных к численности экономически активного населения. Уровень безработицы в  промышленно развитых странах в 1998 г. составлял, % к экономически активному населению: в США — 4,5; Японии — 4,3; Великобритании — 6,2; Германии — 10,9; Франции — 11,8;  Италии — 12,0; Испании — 18,8.  Ныне он намного выше кроме Германии и Франции.
В развивающихся странах индустриальное развитие ведет к подры​ву трудоемких традиционных производств, на которых держится существо​вание значительной части населения. В результате традиционные уклады выталкивают из своего производства большое число разоряющихся кресть​ян и ремесленников, формирующих армию полностью безработных, и в то же время не обеспечивают полной занятостью оставшихся работников. По​стоянная незанятость значительной части сельского населения только вследствие сохранения традиционных укладов воспринимается как перена​селенность, не превращаясь в открытую безработицу. В ряде развивающих​ся стран происходит выталкивание разоренного крестьянства из перенасе​ленной деревни в города независимо от спроса на рабочую силу в неаграр​ных отраслях национальной экономики.

 
Отраслевая структура занятости.  В развитых странах сдвиги в отраслевой структуре занятости происходят по трем главным направлениям:

 1.  Удельный вес населения, занятого в сельском и лесном хозяйстве, достиг, вероятно, минимального уровня и в 1997г. составлял, %: в Великобрита​нии — 2,5; США —3,1; Германии и Швеции — 5,6; Канаде — 4,7; Нидерландах — 5; Франции — 8 и Японии — 10. Правда, в средних по уров​ню развития индустриальных странах доля занятых в сельском хозяйстве заметно выше (и том же 1997г. она составляла в Испании 15%, а в Гре​ции — даже 29,5%).

2. Постепенно снижается доля занятых в промышленности и строительстве. В 1997 г. она составляла, %: в Японии — 31,4; Италии — 38; Франции — 32; Великобритании — 36,6; США — 27,9; Канаде — 26.
3. Продолжает расти доля занятых в сфере услуг. В 1997г. она характеризовалась следующими данными, %: в США — 59,0; Канаде и Великобритании — 57,0; Швеции — 59,5; Франции — 52,0; Японии — 50,0; Италии —44,7. 

В развивающихся странах преобладающая часть занятого населения сосредоточена в сельском и лесном хозяйстве (в 1997г. в Индонезии — 56%, Пакистане — 51, Египте —35%).


Доля занятых в промышленности и строительстве в развивающихся странах невысока. Так, в 1997 г. она составила в Египте и Пакистане – 20%, Индонезии — 13%. Заметно выше этот показатель в Южной Корее (35%) и Бразилии (23%).

Профессиональная структура рабочей силы. Изменения в отраслевой структуре рабочей силы во многом предопределяют сдвиги в ее профессио​нальной структуре. Последние проявляются в изменении соотношения числа занятых по различным профессиям, образовании новых и исчезновении ста​рых профессий. Важнейшая из действующих в этой области тенденций со​стоит в снижении во всех странах доли сельскохозяйственных профессий и увеличении доли работников сферы услуг, причем чем выше уровень разви​тия экономики страны, тем сильнее проявляется данная тенденция.


Специалисты (работники с высшим и средним специальным образова​нием) являются самой быстро растущей категорией экономически активно​го населения в развитых, постсоциалистических и новых индустриальных странах. Так, особенно быстро растет численность работников наиболее квалифицированных профессий, связанных с развитием наукоемких произ​водств. Категория служащих является второй по численности в про​фессиональной структуре занятости стран развитых, с переходной экономи​кой и новых индустриальных. Усложнение общей системы хозяйственных связей и рост информационных потоков вызвали необходимость анализа и обработки информации, что обусловило резкое увеличение численности служащих и их доли в занятом населении. Занятость работников сферы ус​луг возрастает и абсолютно, и относительно во всех группах стран как след​ствие процесса постиндустриализации. Рабочие в промышленности, строительстве, на транспорте (индустриальные рабочие) являются самой многочисленной профессиональной категорией экономически активного населения в развитых и постсоциалистических странах. Но в обеих группах стран происходит сокращение доли этой категории занятых, вызванное пе​ремещением рабочей силы в сферу услуг. Причем на основе технического прогресса существенные изменения претерпевает и профессиональный со​став индустриальных рабочих. В развитых странах происходит процесс замещения полуквалифицированной рабочий силы квалифицированной, а также вытеснения из производства целого ряда прежде массовых профессий (шахтеры, швеи, плотники и др.). Одновременно растет численность и доля квалифицированной рабочей силы.

Сдвиги в структуре рабочей силы обусловливают первоочередность решения проблемы профессиональной подготовки и переобучения кадров в развитых странах и странах с переходной экономикой в соответствии с из​меняющимся содержанием труда, массовым образованием новых профессий и специальностей. В США в результате структурной перестройки эконо​мики ежегодно вытесняются из производства от 1 до 2 млн. работников, профессиональная переподготовка которых, особенно лиц старших возрастов, крайне затруднена. 

13.3 Продовольственная проблема

Задача обеспечения населения планеты продуктами питания имеет давние исторические корни. Дефицит продуктов сопровождал человечество на всем протяжении его истории.

Продовольственная проблема имеет глобальный характер как в силу своей гуманистической значимости, так и в силу своей тесной взаимосвязанности со сложной задачей преодоления социально-экономической отсталости бывших колониальных и зависимых государств. 

Неудовлетворительное обеспечение продовольствием значительной части населения развивающихся стран является не только тормозом прогресса, но и исторической социальной и политической нестабильности в этих государствах.

Глобальная проблема проявляется и с иной стороны. В то время как одни страны страдают от голода, другие вынуждены бороться либо с излишками пищевых продуктов, либо с избыточным их потреблением. Таким образом, она является актуальной, многоаспектной проблемой.
Решение продовольственной проблемы связано не только с увеличением производства продуктов питания, но и с разработкой стратегий рационального использования продовольственных ресурсов, в основе которых   должно   лежать   понимание   качественных   и   количественных аспектов потребности человека в питании. Существуют научно обоснованная норма годового душевого потребления пищевых продуктов для взрослого работающего человека: мяса и мясопродуктов – 81 кг, молока и молочных продуктов 392 кг, растительного масла – 13 кг, сахар – 40,7 кг,  и т.д.

Мировую продовольственную проблему называют одной из главных нерешенных проблем XX и начала XXI вв. За  последние 50 лет в производстве продовольствия достигнут существенный прогресс - численность недоедающих и голодающих сократилась почти вдвое. В то же время немалая часть населения планеты до сих пор ощущает дефицит продуктов питания. Численность нуждающихся в них превышает миллиард человек, т.е. абсолютную нехватку продовольствия (по калориям) испытывает каждый седьмой землянин.

Наиболее остро проблема дефицита продуктов питания стоит во многих развивающихся странах. В частности, к числу наиболее нуждающихся стран, где среднее, душевое потребление продовольствия по энергетической ценности составляет менее 2000   к/ккал   в   день   и   продолжает   снижаться,   относятся целый ряд стран: Африка, Монголия, Бангладеш, ряд других стран Азии.

В то же время в ряде развивающихся стран уровень потребления на душу населения в настоящее время превышает 3000 ккал в день, т.е. находится на вполне приемлемом уровне. К данной категории относятся, в частности, Аргентина, Бразилия, Индонезия, Марокко, Мексика,  Сирия,  Турция.

Мировое производство сельскохозяйственной продукции сдерживается ввиду ограниченности угодий, причем как в развитых, так и в развивающихся странах. Это связано с высоким уровнем урбанизации, необходимостью сохранения лесных массивов, ограниченностью водных ресурсов, эрозией почвы. Наиболее остро проблема дефицита продовольствия стоит перед беднейшими странами, которые не в состоянии выделять значительные средства на импорт продуктов питания, а собственный АПК недостаточно развит.
 
В целом доля продукции АПК в мировом ВВП относительно стабильно составляет 20-25% и имеет тенденцию к увеличению за счет расширения применения машин, оборудования и химикатов в сельскохозяйственном производстве, а также за счет увеличения переработки сырья и роста числа предприятий в сфере услуг (в торговле, общепите, на транспорте).
Не столь оптимистично положение в самом сельскохозяйственном секторе. Отраслевая доля в мировом ВВП за последние 30 лет сократилась вдвое – до 4,5%.  Правда, этот показатель дан с учетом обесценения доллара США. На рубеже XX-XXIвв. темпы прироста сельскохозяйственного производства в развивающихся странах колебалась в  пределах 2-3% в год тогда как в развитых странах они были отрицательными. Сравнительно устойчиво развивается сельское хозяйство в Китае и Индии.

В сельскохозяйственном обороте мира находится около 4,8-5 млрд га земли.

Для более правильной оценки положения в АПК и сельскохозяйственной отрасли не безынтересны и такие данные: на постоянные посадки (сады, плантации) и пахотные земли приходится лишь 1,5 млрд. га. Пастбищное скотоводство занимает 3,5 млрд. га. В мире практически достигнут предел освоения пригодной для сельского хозяйства земли. Однако потребности человека в продуктах питания почти на 84% удовлетворяются растениеводством и только на 16% приходится на животноводство.

Пахотные земли распределены крайне неравномерно. На Азию приходится - 36% пахотных земель, на Европу - 21%, на Северную и Центральную Америку – 19%, на Африку – 7%, Океанию – 4%. Между тем в Азии проживает свыше половины населения мира, а в Европе и Америке – лишь 15%. 

Остальная территория суши – это земли под постройками и дорогами, горы, пустыни, ледники, болота, леса и т.д. До половины пахотных земель в мире используется «на истощение», с превышением разумных нагрузок. Уместно напомнить, что за историю развития цивилизации уничтожено около 2 млрд. га продуктивных земель, это больше чем современная площадь пахотных земель. Во всем мире усиливается тревога по поводу деградации почв вследствие неправильного землепользования. Любопытна душевная обеспеченность землян пашней.

Таблица 48

Обеспеченность пашней 1 жителя (на начало 2010 г.)
	Регион
	Обеспеченность, га

	Мир
	0,24

	Зарубежная Европа
	0,28

	Зарубежная Азия
	0,15

	СНГ
	0,81

	Северная Америка
	0,65

	Южная Америка
	0,49

	Африка
	0,30

	Австралия и Новая Зеландия
	1,87


Как видно из таблицы максимальная обеспеченность земельными пашнями характерна для стран СНГ и Северной Америки. Душевая обеспеченность пахотными угодьями в разных странах мира меняется в широких пределах. Для Канады она составляет 1,48 га на 1 жителя, для США - 0,63 га, для Японии - 0,03 га. Для России обеспеченность пашней на душу населения в настоящее время достигает почти 0,85 га, что значительно выше мирового показателя.

Крайне неравномерно распределены земельные ресурсы в мире в целом. В порядке иллюстрации приведу еще одну таблицу. 

Таблица 49

Земельные ресурсы регионов мира

	Регион
	Площадь земельных ресурсов, млрд.га
	Площадь земельных ресурсов на душу населения, га
	Доля от мирового значения, %

	
	
	
	Земельный фонд
	Пашня
	Луга и пастбища
	Леса
	Прочие земли

	Европа
	1,07
	1,5
	8
	27
	16
	10
	16

	Азия
	4,43
	1,4
	33
	32
	18
	28
	34

	Африка
	3,03
	6,4
	23
	15
	24
	18
	22

	Сев.Америка
	2,25
	6,1
	17
	15
	10
	17
	14

	Юж.Америка
	1,78
	7,3
	13
	8
	17
	24
	9

	Австралия и Океания
	0,85
	37
	6
	3
	15
	3
	5

	Весь мир *
	13,4
	3
	100
	100
	100
	100
	100

	*- без учета Антарктиды и о.Гренландия
	
	
	
	
	


На Европу и Азию (включая Россию) приходится 2,1 млрд.га пашни и пастбищ, или более 40% обрабатываемых земельных ресурсов мира.


Самыми большими пахотными земельными ресурсами мира обладают такие страны, как Россия, США, Индия, Китай, Бразилия и Канада. Абсолютное и относительное сокращение пахотных земель при росте народонаселения и спрос на продовольствие требуют более интенсивного использования находящихся в сельскохозяйственном обороте распашных земель и сохранения их площади.


В продовольственном обеспечении населения определенную роль играет международная торговля.


Несмотря на то, что основная часть продовольствия потребляется там, где оно произведено, международная торговля продуктами питания ведется весьма интенсивно. Объем мирового экспорта продовольствия составляет более 300 млрд.долл.в год.


Основные участники международной торговли продовольствием - развитые страны, прежде всего США, Франция, Нидерланды, Германия. На долю этой группы стран приходится порядка 60% мирового экспорта и импорта. Примерно треть закупок и продаж продовольствия приходится на страны Азии, Африки и Латинской Америки. Доля  стран с переходной экономикой незначительна и составляет менее 5%.


Россия является крупным нетто-импортером продовольствия и сырья для его производства, ежегодно закупая этих товаров на сумму от 10 до 30 млрд.долл.(прежде всего мясо и мясные продукты, сахар, зерно, а также молоко и молочные продукты).


Наиболее активно ведется международная торговля зерновой продукцией, а также (в меньшей степени) мясными и молочными товарами и сахаром. Главными поставщиками зерна являются США, Канада, ЕС (в основном Франция), Аргентина и Австралия. На их долю приходится 9/10 мирового экспорта пшеницы и кормового зерна.


На мировой рынок зерна нередко влияет китайский фактор. В 2010г. из-за засухи в ряде провинций Китая и в Черноморском регионе потери составили 60,7 млн.т. зерна, а спрос растет 8 лет подряд. Основная часть зерновых запасов сосредоточена в Китае и Индии, но они не поставляют зерно на мировой рынок.


В мире растет потребление мяса и мясопродуктов, а его запасы снижаются и этот фактор влияет на рост цен на зерно. В 2011г. аналитики прогнозировали (статданных пока нет) рост глобальных потребностей на зерно на 24 -28 млн.т., а значит потребовалось более 10 млн.га дополнительных посевов, но земельные ресурсы ограничены, что отражено в таблицах 48, 49.


Страны – ведущие экспортеры продовольствия- являются одновременно его крупными покупателями. Так, США, обеспечив себе ключевые позиции в поставках стратегического продовольственного сырья, импортируют в больших количествах фрукты и овощи, кофе, какао, чай, специи и ряд других товаров. В 2010 г. экспорт продовольствия Соединенными Штатами составил 47 млрд.долл., а импорт – 22 млрд.долл.


Система международной торговли сельскохозяйственной продукцией, продовольствием, в том числе и зерном в настоящее время претерпевает коренные изменения. Необходимость осуществления реформ в указанной сфере была вызвана ростом государственной поддержки и протекционизма во многих странах, особенно развитых.


Проводимая политика поддержки высоких внутренних цен привела к перепроизводству ряда сельскохозяйственных товаров и широкому распространению экспортных субсидий и ограничений на импорт, что в свою очередь осложнило межгосударственные отношения во внешнеэкономической сфере. Отсутствие согласованных на международном уровне правил и процедур неоднократно являлось поводом для возникновения противоречий, чреватых порывом стабильности международной торговли и возникновением торговых войн.


Основные «битвы» развернулись между ЕС и США, которые вследствие проблем со сбытом практиковали широкомасштабное применение субсидий при поставках своего зерна на внешние рынки. Эти действия вызывали активное противодействие со стороны Канады, Австралии и других более мелких экспортеров, чье финансовое положение не позволяет применять субсидии в больших размерах.


При такой  рыночной ситуации растущее значение приобретает деятельность ВТО.


Вопрос ослабления протекционизма во внешней торговле сельскохозяйственной продукцией является одним из главных в деятельности Всемирной торговой организации. Важное место в основополагающих документах занимает соглашение по сельскому хозяйству, которое предполагает перевод всех нетарифных барьеров в тарифные эквиваленты и постепенное снижение тарифов, снижение экспортных субсидий, сокращение уровня государственной поддержки сельскохозяйственного производства.


При этом развивающиеся страны принимают пониженные обязательства (2/3 от обязательств развитых стран), и они вводятся в действие на протяжении 10 лет. Наименее развитые страны вообще освобождаются от обязательств.


В результате реализации этих мер можно ожидать усиления позиций на мировом продовольственном рынке тех стран, которые обладают наиболее развитым сельским хозяйством, ориентированным на потребности внешнего рынка (США, ЕС, Канада, Австралия, Аргентина и др.). В то же время производители сельскохозяйственной продукции в государствах – нетто-импортерах продовольствия, если не сумеют приспособиться к новым условиям, понесут значительные потери вследствие сокращения субсидирования их производства. Население этиэ стран может столкнуться с все возрастающим импортом всех видов сельскохозяйственной продукции, в первую очередь зерна, сахара, мясных и молочных продуктов, и соответственно с удорожанием продаваемого продовольствия, так как местные продукты не будут больше субсидироваться.


Выше сказанное позволяет заключить, что, с одной стороны, продовольственная проблема выступает как глобальная, затрагивая, так или иначе, все человечество, во всяком случае, -все крупнейшие государства мира и даже целые регионы. С другой стороны, она имеет ярко выраженный географический характер и проявляет себя на разных ступенях территориальной иерархии – региональной, страновой, районной, локальной. Причины, острота и масштабы распространения неправильного питания, недоедания и голода на земном шаре диктуются, прежде всего, социально-экономическими факторами, что должно определять и направление поисков выхода из существующего положения. Оно во многих случаях имеет давние исторические корни и цивилизационные истоки. Отсюда – неизбежное многообразие и оправданная неоднозначность предлагаемых наукой рецептов по улучшению ситуации.


Вырабатывать политику обеспечения населения продуктами питания и стремиться к достижению искомого баланса с учетом внешнеторговых возможностей приходится, прежде всего, на уровне отдельных стран. Ключ к «снятию» продовольственной проблемы у каждой из них должен быть  собственным. С подобных позиций оценка  агроресурсного потенциала планеты -общетеоретическая задача, с которой связаны выход на конечные параметры – производственные и, как следствие, демографические. Прикладные же рекомендации реальны для исполнения лишь в конкретных государствах, как главных носителей суверенитета.


Перспективы дальнейшего вовлечения естественных ресурсов планеты в сферу сельскохозяйственной деятельности остаются предметом оживленных дискуссий. Это вызывается как недостаточной изученностью самих  агроприродных факторов и вероятности более полноценного их использования в производстве, так и расхождениями в отношении перспектив агротехнического прогресса в отрасли.


К тому же, многое зависит от того, какую структуру питания принять в качестве производной: научно обоснованную или фактически сложившуюся. Но даже если взять за основу единый рацион, например, «среднего» европейца, разброс во мнениях специалистов касательно допустимой численности населения на планете оказывается очень большим.


Среди многих расчетов сельскохозяйственного потенциала Земли один из самых фундаментальных был выполнен в 70-х гг. группой голландских ученых. Они оценили всю пригодную для земледельческого освоения территории в 3714 млн.га. Это составляет 27,4% всей суши (без Антарктиды), из которых орошением в будущем реально охватить до 470 млн.га пахотных угодий. В свете этих показателей максимально возможная биологическая продуктивность возделываемого клина была исчислена в зерновом эквиваленте в 49830 млн.т в год. Однако на практике весомую часть обрабатываемых площадей человеку всегда придется отводить под  технические, тонизирующие, кормовые и другие непродовольственные культуры.


На современном этапе упор все больше переносится на необходимость подъема урожайности в развивающихся странах, которые располагают возможностями опереться на уже имеющиеся в мире агрономические и прочие научно-технические достижения.


Представляется, что хорошие перспективы открывает активное внедрение в странах низких широт практики вторых и даже третьих посевов в году, для чего нужны в первую очередь скороспелые сорта и орошение, если наличествует сухой сезон. Поэтому обоснованно связывать надежду именно с грядущими успехами селекции и генетики, но они-то как раз и наименее предсказуемы: так в середине 60-х гг. неожиданным даже для специалистов стало появление высокопродуктивных гибридных сортов пшеницы, послужившее сигналом бурного развертывания «зеленой революции». Немалые шансы дает совершенствование отраслевой структуры посевов, в частности, внедрение богатых белками культур. Известно, сколь крупный вклад в обеспечение продуктивного молочного скотоводства калорийными кормами внесла получившая в США широкое распространение соя.


Согласно документам ФАО, в мире насчитывалось 88 стран с низкими доходами жителей, где не хватает продовольствия. Из них более 30 в 2000 - 2010гг. свыше ¼ своих экспортных поступлений направляли на его закупку. К этим странам относится и Россия, в импорте которой продукты питания устойчиво составляют по стоимости 25 – 30%. Вместе с тем глобальное положение не столь мрачно. В Западной Европе и США государственная политика направлена на ограничение обрабатываемых площадей, чтобы не допустить нарастания избытка сельскохозяйственной продукции, ибо в противном случае не исключено наступление такого момента, когда убыток от падения цен не будет компенсирован увеличением платежеспособного спроса. Так, в случае богатого урожая цены на аграрные товары могут снизиться настолько, что не покроют издержки, и сельское хозяйство, как отрасль окажется неплатежеспособной. Одновременно это косвенно свидетельствует о тех скрытых резервах для увеличения при необходимости производства, которыми располагает аграрный сектор в промышленно развитых странах.


Продовольственная проблема многоаспектная, и добиться ее успешного решения не удается без создания соответствующего социально-экономического климата в стране. Недостаточными выглядят и попытки достичь подъема сельского хозяйства путем внедрения достижений научно-технической революции, массовой механизации и т.п. Для решения этой задачи требуется комплекс агротехнических и организационных мер мирового уровня. Наконец, в качестве методических рекомендаций отметим, что проблему энергетической безопасности, экологическую проблему, проблему мирового океана, порождающие мировые проблемы целесообразнее рассмотреть на практическом занятии в форме обсуждаемых докладов, максимально используя материалы темы 12, периодику, интернет ресурс.

Резюме

1. Одной из всегда злободневнейших проблем современности является проблема безопасности и мира на земле. Неспокойно на Африканском континенте, где во многих странах утвердились авторитарные режимы личной власти, не изжиты территориальные разборки между отдельными странами, довольно часто вспыхивают столкновения на племенной, этнической и религиозной почве, нет устойчивого покоя в Европе, особенно на Балканах. Наряду с Иракским и Афганским военными очагами пороховая бочка подложена под отношения Ирака и Израиля, где тот же Вашингтон не хочет оставаться нейтральным, не урегулирован постоянно тлеющий огонь в палестино-израильском конфликте, нет прочного мира в Азии, особенно на Корейском полуострове, не урегулированы российско-японские территориальные отношения, тлеют грозящие загореться другие очаги военных взрывов на земле.

2. Глобальными считаются проблемы, которые затрагивают жизненные интересы всех людей мира и решение которых требует согласованных действий и средств всех стран мира. Имея неодинаковую природу, глобальные проблемы постоянно нарастают и усложняются, что позволяет весьма условно классифицировать их в отдельные группы.

3. В обширной гамме глобальных проблем человечества мы выделили демографическую проблему, проявляющуюся в мировом росте народонаселения и непосредственно связанную с другой – продовольственной проблемой на планете Земля.

Все проблемы глобального характера следует рассмотреть как с точки зрения их происхождения и последствий для современного человечества, так и с точки зрения их преодоления.

Контрольные вопросы

1. По каким признакам выделяются глобальные проблемы?

2. Объясните необходимость классификации и назовите основные группы глобальных проблем.

3. Раскройте содержание демографической проблемы.

4. То же самое продовольственной проблемы.

5. Какой стоимостной показатель личного дохода заложен ООН в качестве признака бедности и, каков максимально допустимый уровень бедности с точки зрения физиологического выживания отдельного человека?

6. Что следует понимать под научно обоснованным уровнем личного потребления и что означает физиологическая норма потребления?

7. К чему сводится понятие «энергетической безопасности страны»?

8. Как Вы понимаете экологическую проблему и, в чем ее конкретное проявление?

9. К чему сводится проблема мирового океана?

10. Какие страны претендуют на право освоения Арктики и почему?
Тема 14. Россия в системе мирового хозяйства

 и международных экономических отношений

Базовые категории и понятия

- Геополитическое положение России;

- Особенности участия России в МРТ;

- Структура внешнего товарооборота страны и ее объем;

- Россия на мировом рынке факторов производства;

- Участие России в международной экономической интеграции;

- Регулирование внешнеэкономической деятельности в РФ.

Основные компетенции темы

Изучая тему, студенты усваивают геополитическое положение своей страны, особенности ее участия в МРТ и в международной экономической интеграции, приобретут навыки объективной оценки России в современном политическом и экономическом мире; научатся анализировать и определять объем, структуру и динамику внешнего товарооборота, усвоят и оценят механизм управления и регулирования внешнеэкономического комплекса.

Узловые вопросы

1. Россия в глобальной политике.

2. Участие России в МРТ.

3. Позиции России на мировом товарном рынке.

4. Россия на мировом рынке мобильных факторов производства.

5. Россия и международная экономическая интеграция.

6. Регулирование внешнеэкономической деятельности в Российской Федерации.

14.1. Россия в глобальной политике.

Определить и оценить место современной России в глобальной политике – задача не из легких и не из простых. Ведь прошел незначительный исторический период – всего два десятилетия – суверенного развития страны и к тому же внешняя политика России при президенте Ельцине характеризовалась капитулянтством перед Западом и особенно США, а путинская Россия вынуждена балансировать между Западом и благоразумными, коренными интересами России. При этом допускались перегибы, связанные с переоценкой наших возможностей с заносом на горделивые амбиции без аммуниции (АБА) как на внешнем, так и внутреннем векторе российской политики. Зачем мы направляли крайне устаревшие бомбардировщики дальнего радиуса действия еще советского производства в воздушное пространство Венесуэлы, вызывая насмешки американских летчиков группы сопровождения в нейтральном воздушном пространстве, на каких «железках» летают российские летчики. Или другой пример наших дней. Дипломаты ведут активный обмен мнениями, какой документ принимать в Совете безопасности ООН в отношении Сирии, а мы направили чуть ли не единственный в России авианосец «Адмирал Кузнецов» к берегам этой страны, где нам противостоят американские надводные силы, вооруженные мощными поражающими средствами. Ведь могли бы быть и провокации, благо, что российские моряки ограничили свое пребывание там только одними сутками. Спрашивается, что мы продемонстрировали такими акциями и во сколько они обошлись?

Геополитическое положение России существенно осложнилось по сравнению с Советским Союзом, да и нередко подвержено изменениям, что понуждает нас к фрагментарному изложению. Во-первых, мы потеряли буферные государства, - Чехословакию, Румынию, Польшу, ГДР, которые, будучи нашими союзниками, прикрывали сухопутные рубежи нашей страны на западном направлении. То же самое можно сказать о республиках Балтии. Сейчас эти страны и территории вошли в НАТО и способствуют американцам разместить свои военные аэродромы и системы ПРО вблизи наших границ.

Во-вторых, с развалом СССР мы унаследовали только осколок великой державы, удлинив из-за территориальных особенностей границы Российской Федерации и сделав их открытыми, полуоткрытыми, но до сих пор неблагоустроенными на больших расстояниях с бывшими союзными республиками.

В-третьих, мы вынуждены напрягать финансово-экономические, политические, дипломатические и иные ресурсы, чтобы бывшие союзные республики, ставшие самостоятельными государствами, сохранить в зоне нашего влияния. Такой проблемы у России не существовало. А на этом поле приходится конкурировать не только с США, странами Западной Европы, Китаем и даже с Индией.

В-четвертых, геополитическое положение России во многом зависит от деловых и доверительных отношений с Евросоюзом, на долю которого приходится почти половина нашего внешнего товарооборота и в перспективе на расширения которых мы возлагаем надежды, прокладывая два потока газопровода – северный и южный. Имея фундаментальные интересы с Европой, мы, тем не менее еще не продвинулись дальше деклараций о партнерстве и сотрудничестве. Установление привилегированных отношений с отдельными странами Евросоюза на двусторонней основе, к сожалению пока не способствует выработке уважительных и истинно партнерских отношений со всеми странами интеграционной группировки. Пока связи Россия – Евросоюз в застое.

В-пятых, при сложившихся, а точнее складывающихся обстоятельств США теряют свои позиции мирового лидера, происходит эрозия американской гегемонии в мире. И дело даже не в том, что Америка исчерпала себя как непрошенный рассадник «демократии» и экспортер финансово-экономических кризисов XXI в., хотя это все немаловажно, но появляются новые игроки на мировой экономической и политической арене, становящиеся постепенно центрами притяжения и силы – Китай, Индия, Бразилия, Япония, интегрирующийся Евросоюз, другие игроки, претендующие на значительное укрепление своего международного статуса. Соответственно требуется существенная корректировка отношений России с Соединенными Штатами Америки как со страной, теряющей силовой полицентризм и убеждающейся в многополярности современного мира. Настало время подумать о характере постамериканского миропорядка, обращая особое внимание на стремление максимального снижения конфликтного потенциала обижающейся Америки.

В-шестых, геополитические позиции современной России нельзя себе представить без учета китайского фактора. Россия имеет с Китаем довольно протяженную общую границу, которая с нашей точки зрения, сейчас урегулирована, традиционные связи по разным направлениям, сотрудничаем в Азиатско-Тихоокеанском регионе, входим в «Шанхайское экономическое сообщество» АСЕАН, новое образование БРИКС.

На стыке веков (XX-XXI) Китай «пробудился», а в России усилились рассуждения о восточной угрозе. Оправданы ли такие тревожные рассуждения покажет время. Тем более, в 2012 г. в Китае произойдет смена высшего партийного и государственного руководства – ожидается приход нового поколения руководителей, которое на себе не ощущало бескорыстную помощь СССР китайскому народу в 40-50е годы. С приходом к власти в Китае представителей молодой генерации людей надо опасаться возрождения китайского национализма.

Наконец, говоря о восточном направлении нашей геополитики, нельзя подвергать сомнению потребность в устойчивом и укрепляющемся присутствии России в Азиатско-Тихоокеанском регионе. До сих пор Россия не уделяла должного внимания этому региону, а в АТЭС нет надгосударственного управления, нет специального административного аппарата, сложилась практика сотрудничества на основе консенсуса и невмешательства во внутренние дела членов организации. Те же факторы стали причиной чрезвычайно низкой практической эффективности форума. Журналисты лихо называют АТЭС «интеграцией президентов», либо приклеивают ярлык «говорильни». В 2012 г. председательство в АТЭС перейдет к России и его саммит пройдет во Владивостоке, к чему готовится не только регион, но фактически и вся страна. Тем более, принимать гостей АТЭС будет новый президент России В.В. Путин. Возможно, именно Россия на очередном саммите АТЭС выдвинет собственные идеи, которые могут быть лишены недостатков, обнаружившихся в инициативах по созданию Азиатско-Тихоокеанского сообщества (предложение Австралии, но без России и предложении Хатояма (Япония) о создании Восточноазиатского сообщества, но без гегемонии США. Поживем-увидим и ждать остается недолго – сентябрь 2012 г. Тем более баланс мирового влияния явно смещается на Восток.

Саммиту в рамках АТЭС с участием представителей тихоокеанском регионе предшествовал форум в Иркутске.

Мы уже отмечали, что Россия недостаточно внимания уделяет Азиатско-Тихоокеанскому региону. Это верно, как  верно и то, что в сентябре 2011г. наша страна провела очередную VII Байкальский международный экономический форум (БЭФ) в Иркутске. В нем приняли участие более 1400 делегатов из 16 регионов России, в том числе 337 иностранных представителей из 28 стран мира.

Участники БЭФ рассмотрели проблемы сотрудничества России со странами АСЕАН. В обсуждении за круглым столом этой темы приняли участии послы Вьетнама, Малайзии и Брунея.

На форуме отмечалось, что для России имеет стратегическое значение развитие кооперации со странами АТР, где спрос на углеводородные ресурсы растет быстрыми темпами. По имеющимся оценкам, только по газу спрос к 2030 г. увеличится в 2,5 раза – до1025 млрд.м3. В этой связи прорабатываются маршруты поставок российского газа в Китай по западному и восточному коридорам, а также возможности поставок сырья в Республику Корея через КНДР.

На форуме обсуждались инвестпроекты в горнорудной промышленности и металлургии Восточной Сибири, проблемы развития лесного комплекса, вопросы сотрудничества со странами АСЕАН, создание совместного фонда прямых инвестиций России и Китая. КНР проявила интерес в создании совместного инвестфонда развития и взаимодействия  между российскими регионами Дальнего Востока и китайскими северо-восточными провинциями. При поддержке этого Инвестфонда на Дальнем Востоке и в Байкальском регионе будут реализованы три проекта: строительство нового Кузнецовского тоннеля в Хабаровском крае, разработка проекта комплексного развития Южной Якутии и создание транспортной инфраструктуры для освоения ресурсов в Забайкальском крае. В результате реализации проектов в экономику регионов будет вложено около 175 млрд. руб., создано более 50 тыс. новых рабочих мест
.

И последнее для размышления студентам: правительство Гайдара в начале 90-х годов наприглашало множество иностранных советников для себя и президента Ельцина. В этой связи невольно вспоминается книга Джона Паркинса «Исповедь экономического убийцы» (М.2007), в которой автор с необычной откровенностью признается в том, что он принадлежал к некой структуре, связанной с Управлением национальной безопасности США. Эта структура укомплектована довольно грамотными экономистами, в задачу которых входило путем советов подталкивать правительства суверенных государств к проведению рекомендуемого комплекса социально-экономических реформ, обещающих модернизацию и реструктуризацию национальной экономики, развития современного рыночного хозяйства, привлечение прогрессивных технологий через иностранные инвестиции. Однако ключевым элементом любого проекта такого рода являются чрезмерные внешние заимствования, расходуемые на приобретение, в первую очередь, американских товаров и услуг.

Автор в качестве высокопоставленного экономического советника от США, равно как и от разных международных организаций работал при правительствах многих стран мира. Работа «экономических убийц» заключалась в проведении в странах пребывания в жизнь политики, защищавшей интересы американской корпоратократии (союза правительства, банков и корпораций) под видом борьбы с экономической отсталостью. Не клюнули ли Ельцин, Гайдар и Чубайс на ложные советы американских «киллеров от экономики» в 90-е годы, когда они уверенно восседали в кабинетах наших руководителей?

14.2. Участие России в MPT
Характеристика позиции России в международном разделении труда объективно требует двух-трех основных оговорок.

·  СССР в силу целого ряда объективных и субъективных причин прак​тически не участвовал в формировании МРТ, ни в глобальном, ни в общеев​ропейском разделении труда. Страна осуществляла экономическое развитие, опираясь преимущественно на собственные ресурсы. Будучи частью СССР, Россия также не могла принимать участия в этом процессе. Находясь в соста​ве СССР, она даже не имела Министерства иностранных дел, не говоря уж о Министерстве внешней торговли, а республики Балтики, Молдавии – имели.
СССР пытался развивать и координировать разделение труда в рамках Совета Экономической Взаимопомощи (СЭВ) - замкнутой интеграционной группировки бывших социалистических стран Восточной Европы, Монго​лии, Вьетнама и Кубы. Однако этот экономический блок государств был слишком политизирован и с распадом мировой системы социализма в конце 80-х - начале 90-х годов интеграционные связи, а частично и рынки Восточ​ной Европы, были Россией утрачены. Тому способствовала и откровенная прозападная ориентация как новых пришедших к власти политических сил стран Восточной Евро​пы, так и России. Поэтому даже зачатки международного разделения труда, появившиеся у России со странами данного региона (специализация и коопе​рация производства), были быстро утеряны.

• Экономика России была частью единого народнохозяйственного ком​плекса СССР, где производительные силы размещались по всей территории самой огромной страны мира. С распадом СССР разорваны живые ткани не​когда единого организма на всем экономическом пространстве, нарушены хозяйственные связи между предприятиями-поставщиками и потребителями, оказавшимися неважно в каком - дальнем (Прибалтийские республики) или ближнем зарубежье (страны СНГ). В итоге результат у всех одинаков: ни в одной постсоветской республике, в том числе и в России, до сих пор нет внутреннего взаимосвязанного комплекса. У кого-то есть руки, да лишились ног, а без них далеко не уйдешь; у кого-то сохранились ноги, но они лишились рук, а без них много не сделаешь. Создание собственного самовоспроизводящегося комплекса требует огромной структурно отраслевой перестройки экономики, в наибольшей мере отвечающей наличным факторам производства, но нужны огромные капиталовложения, а их не оказалось ни в одной «самостийной» республике. Нет их и в России. Нужна еще и политическая воля руководителей новых государств, ведь до сих пор доля стран СНГ в нашем внешнем товарообороте не превышает 15% (в 2009 и 2010г. она составила 14,6%).
 Таким образом, экономика России в границах бывшего СССР не-вклю-чалась в активное международное разделение труда, а со странами ближнего зарубежья надо еще разобраться, да пока некогда и некому: руководители стран в 90-е годы погрязли в борьбе за власть, забыв об экономике и нико​гда не помня о народе.

Итак, какое же участие в МРТ унаследовала Россия? Известно, что уча​стие той или иной страны в международном разделении труда характеризу​ется множеством показателей. Напомним основные. Во-первых, экспортная (импортная) квота, замеряемая как отношение стоимости экспорта (импорта) к ВВП/ВНП, на уровне отрасли исчисляется как доля экспортируемых отрас​лью товаров и услуг в общем объеме их производства. Россия в конце 90-х. годов по экспортной квоте держится на уровне 15%, по энергоносителям – до 40% по нефти, и до 20% по газу. В структуре российского экспорта топлив​но-энергетические ресурсы составили в 1990 и 1999 гг. соответственно 40,5 и 45%. Руководство страной осознает эту ущербность экономики, участие России в МРТ, и высказывается за его исправление. Но осознавать явный перекос в отраслевой структуре экономики еще не означает изменить статус кво. На полном ходу машину не остановишь. Доля стран дальнего зарубежья в вывозе нефти в 2010г. составила 90,7%. Только на те основные группы сырья и материалов (минеральные продукты, металлы и драгкамни, лесобумажные изделия) год назад приходилось 84, 6% всего российского экспорта (в 2009г.-83%).
 Доля продукции высокотехнологичных отраслей в экспорте товаров обрабатывающей промышленности стабилизировалась на уровне 5%, что в 5-10 раз ниже показателя промышленно развитых госу​дарств. Активное использование топливно-сырьевого фактора в мирохозяй​ственных связях далеко неадекватно соответствует долгосрочным интересам России, ее роли и возможностям в мировом хозяйстве. Ясно, что перекос по данному показателю международного разделения труда явно в сторону топ​ливно-энергетических  ресурсов сохраняется. Такая позиция России в МРТ напоминает положение Алжира с той лишь разницей, что мы воруем у себя нефть и неф​тепродукты, которых явно не хватает для удовлетворения внутренних по​требностей. Страдала авиация России, морской флот, сельское хозяйство, не​сладко и автомобилистам.

По показателю импортной квоты участие России в МРТ также нельзя считать удовлетворительным. Высок удельный вес импортного продовольст​вия, машин, оборудования, транспортных средств, что угрожает экономиче​ской безопасности страны и вместе с тем обостряет проблему восстановления национального производства, сдерживает его модернизацию.
Чтобы улучшить позиции России в МРТ требуется огромная финансо​вая, информационно-консультационная, маркетинговая инфраструктура, го​сударственная поддержка соответствующих производств. Тому же призвано помочь и международное внутриотраслевое кооперирование российских предприятий, в которое они начинают вступать, хотя и робко и недостаточно профессионально.

В противном случае модель экономического развития, ориентирован​ная на приоритетное расширение сырьевых отраслей, имеет тупиковый характер и не способна вывести страну из глубочайшей отраслевой зависимости на мировом рынке. 
Ориентация на одностороннюю интеграцию России в мировую экономику через развитие сырьевых отраслей будет грозить консервацией экономики страны в качестве сырьевого придатка промышленно развитых стран, каковой по факту и является сейчас Россия. А какое же иное место она занимает ныне в мировой торговле?

14.3. Позиция России на мировом товарном рынке
Самостоятельно Россия начала выходить на внешний рынок с конца 1991 г. Важнейшей правовой основой такой акции был Указ Президента РФ «О либерализации внешнеэкономической деятельности на территории Рос​сийской Федерации» от 15 ноября 1991 г. Либерализация внешнеэкономиче​ской деятельности включает в себя четыре составляющих: открытость эко​номики страны для мирового хозяйства и три «де» - демократизацию между​народных экономических отношений, государственную демонополизацию мирохозяйственных связей и децентрализацию управления внешнеэкономи​ческим комплексом.

Реализация этих принципов позволила довести количество участников внешнеэкономических связей России до 650 тыс. Каждый субъект РФ также является участником мирового рынка, устанавливает и расширяет между​народные экономические связи и административно-территориальные образования (города и районы).

В течение 1992 г. в России сформирован принципиально новый меха​низм регулирования внешней торговли, отвечающий условиям переходного периода. Административные методы уступили место экономическим, рыноч​ным. Активно велась и договорно-организационная работа. Только за 1992 г. Российская Федерация подписала 85 международных договоров в области внешних экономических связей без учета соглашений с бывшими союзными республиками СССР. Правда, на внешнюю торговлю России и ее позиции на мировом рынке оказали негативное влияние кризисные явления в экономике: падение добычи топливно-сырьевых ресурсов - основных предметов россий​ского экспорта, уменьшение выпуска продукции машиностроительного и аграрно-промышленного комплекса, гиперинфляция и ряд других дестабилизирующих факторов.
1992 г. был чрезвычайно важен для России и из-за неблагоприятной конъюнктуры мирового рынка: снизились цены на экспортируемые топливно-сырьевые товары, но возросли на товары российского импорта, В резуль​тате внешнеторговый оборот (в текущих ценах) сократился за год на 90%.
В 1993 г. во внешнеторговых отношениях России продолжали сказываться все те же дестабилизирующие факторы. В итоге стоимостной показатель оборота внешней торговли уменьшился почти на 20%, в.том числе импорт и экспорт - соответственно на 30% и 5%. Резкое сокращение импорта объясняется проводимой политикой уменьшения государственных расходов валюты. Это не могло не сказаться отрицательно и на позиции России на мировом рынке.

Наблюдались определенные сдвиги в географической направленности внешней торговли России, что отражено в таблице 50 (без стран СНГ).

Таблица 50 

Удельный вес экспорта и импорта РФ по группам стран (в%)

	Группы стран
	Экспорт
	Импорт

	
	1992
	1993
	2005
	1992
	1993
	2005

	Промышленно развитые страны
	58
	60
	68
	50
	54
	62

	Развивающиеся страны
	11
	14
	13
	16
	18
	17

	Бывшие страны СЭВ
	19
	17
	19
	17
	11
	21

	
	
	
	
	
	
	


Внешняя торговля России в 1994 г. характеризовалась приростом това​рооборота на 16%, чему способствовало повышение цен на продукцию рос​сийского экспорта. Так, средние экспортные цены на нефть в страны дальне​го зарубежья увеличились со 100 до 108 долларов за тонну, на газ - с 73 до 80 долларов за 1000 куб м., нефтепродукты с 86 до 92 долларов за тонну. То же самое произошло и с ценами на пиломатериалы, целлюлозу, черные и цвет​ные металлы, удобрение, синтетический каучук.

В 1995, 1996 и 1997 гг. сохранилась тенденция к росту внешнего това​рооборота за счет увеличения стоимостного, да и физического объема российского экспорта. В 1997 г. Россия достигла наивысшего за 90-е годы объе​ма внешнего товарооборота - 140,1 млрд. долларов. Однако за годы суверен​ного развития России пока еще не удалось перекрыть максимальное значение товарооборота в 183 млрд. долларов 1990 года. При этом доми​нирующей статьей экспорта неизменно оставались энергоносители, доля ко​торых в общем объеме экспорта на протяжении трех лет стабильно держа​лась на уровне 45-50%.

1997 г, во внешней торговле России нельзя характеризовать однознач​но успешным, хотя, как уже отмечалось, и был достигнут наивысший показа​тель товарооборота за период суверенного развития страны. Необходимо учесть, что в течение года происходили колебания цен на отдельные виды экспортной продукции. Средняя годовая цена на нефть оказалась в зависимо​сти от сорта на 2-7% ниже, чем в 1996 г., дизельное топливо на рынке северо-западной Европы подешевело на 9%, мазут - на 14, бензин - на 2% соответст​венно до 177,90 и 193 долларов за тонну. С 1997 года российские нефтепро​дукты на мировом рынке стали облагаться пошлинами. В результате в 1997г. стоимость экспорта продукции топливно-энергетического комплекса сокра​тилась более чем на 1,1 млрд. долларов. Упали мировые цены и на некоторые виды цветных металлов, которые экспортируются Россией.
Еще менее удачливым оказался 1998 год, когда из-за крайне неблаго​приятных внутренних и внешних условий впервые за пять последних лет во внешней торговле России произошел заметный спад: экспорт сократился на 16, а импорт - на 18%. Это объясняется сложившейся не в пользу России конъюнктурой мирового рынка, переориентацией закупок продовольствия с государств СНГ на страны дальнего зарубежья, дефолтом в августе 1998 г.
Негативные причины и результаты внешней торговли не были преодо​лены Россией и в 1999 г. За год внешнеторговый оборот уменьшился на 10,9%, в том числе импорт на 13,2%. Существенно сократился товарооборот со странами СНГ - на 24% против 7,3% со странами дальнего зарубежья. По​этому в общем обороте страны вырос удельный вес стран дальнего зарубежья - с 78 в 1998 г. до 81,7% в 1999 г. Резкое падение объема импорта привело к увеличению актива торгового баланса до 41,9 млрд. долларов.
В характеристику внешней торговли входит также товарооборот, осу​ществляемый физическими лицами. В 1999 г. «челночный» товарооборот со​ставил 11,5 млрд. долларов, в том числе 3 млрд. долларов приходилось на страны СНГ. При этом во внешнем товарообороте физических лиц отрица​тельное сальдо равнялось 8,7 млрд. долларов, то есть они на 8,7 млрд. долла​ров ввезли в страну товаров больше, чем экспортировали товаров отечест​венного производства.

Динамика и структура внешней торговли России за годы суверенного развития обобщены в четырех таблицах, завершающих данный параграф (табл. 51, 52,  53, 54). Анализ этих таблиц студенты проведут самостоятельно в порядке выполнения домашнего задания к семинарским занятиям.

Таблица 51

Динамика объема внешнего товарооборота

Российской Федерации (млн. долларов)

	Показа​тели
	1991
	1992
	1995
	2000
	2005
	2011

	Товаро​оборот
	95,4
	87,0
	123,7
	136,6-
	331,7
	821,3

	Экспорт
	50,9
	45,0
	77,3
	102,8
	220,6
	516,0

	Импорт
	44,5
	42,0
	46,4
	33,8
	111,1
	305,3

	Сальдо
	6,4
	3,0
	30,9
	69,0
	109,5
	210,7


Таблица 52

Объем экспорта основных товаров РФ

	Наименование товаров
	1992
	1995
	2000
	2004

	Нефть сырая, млн. т.
	66,0
	122,3
	144,5
	257

	Нефтепродукты, млн. т.
	27,0
	45,3
	61,8
	82,4

	Газ природный, млрд.м3.
	90,3
	192,1
	193,8
	200

	Уголь каменный, млн. т.
	17,9
	29,5
	43,4
	72,4

	Чугун, млн. т.
	1,7
	3,1
	3,6
	3,8

	Азотные удобрения, млн. т.
	6,9
	7,3
	9,3
	-

	Калийные удобрения, млн. т.
	' 3,4
	4,1
	4,7
	-

	Цветные металлы, млн т.
	145
	463,7
	645,4
	-

	Аллюминий, тыс. т.
	959,3
	23783
	3184,4
	360

	Никель, тыс.т.
	112,0
	155,1
	197,3
	251

	Машины, оборудование и транс​портные средства (млн. дол)
	3900
	4635,2
	9160,3
	14069,1


Таблица 53

Импорт основных товаров РФ

	
	Наименование товаров
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004

	
	Медикаменты, млн. долл.
	1148,9
	1612,2
	1263
	2078
	2558,7

	
	Мясо свежемороженое, млн. долл.
	594,2
	904,8
	1336
	1329
	1446,7

	
	Мясо птицы, млн. долл.
	375,0
	738,9
	825
	693,7
	683,7

	
	Рыба свежемороженая, млн. долл.
	125,0
	184,3
	274
	349,4
	509,1

	
	Масло сливочное, млн.
долл.
	1063
	159,5
	172
	234,5
	241,9

	
	Чай, млн. долл.
	226,4
	202,5
	228
	241,3
	292,3

	
	Масло подсолнечное, млн. долл.
	84,4
	89,8
	157,0
	145,3
	125,7

	
	Цитрусовые, млн. долл.
	134,8
	160,6
	233
	267,2
	-

	
	Сахар-сырец, млн. долл.
	690,2
	1199,8
	856
	868,2
	541,6

	
	Сахар белый, млн. долл.
	129,6
	89,8
	157
	185,2
	254,6

	
	Алкоголь и безалко​гольные напитки, млн. долл.
	419,0
	558,2
	649
	910,7
	1727,9

	
	Мебель, млн. долл.
	278,4
	377,7
	473
	572,1
	825,7

	
	Одежда, млн. долл.
	233,2
	370,6
	649
	627,7
	825,0

	
	Обувь кожаная, млн.
долл.
	90,9
	206,6
	197
	185,1
	202,7


Таблица 54

Объем внешнего товарооборота РФ в 1999-2000 гг.

По странам (млн. долл.)

	Название континента и страны
	Оборот
	Экспорт
	Импорт
	Сальдо

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	7
	8

	Всего 
	104553,8
	136,6
	73225,0
	102796,3
	31328,8
	33,8
	71866,2

	В том числе страны дальнего зарубежья
	85106,8
	
	62425,0
	
	22681,8
	
	39743,2

	Европа:
	
	
	
	
	
	
	

	1. Германия 
	10949,4
	
	6443,5
	
	4505,9
	
	1937,5

	2. Италия
	4929,3
	
	3716,6
	
	1212,7
	
	2503,9

	3. Нидерланды
	4222,2
	
	3525,7
	
	701,5
	
	2824,2

	4. Швейцария
	3651,9
	
	3342,8
	
	309,1
	
	3033,7

	5. Великобритания 
	3530,4
	
	2860,5
	
	669,9
	
	2196,6

	6. Финляндия 
	3427,2
	
	2413,0
	
	1014,2
	
	1398,8

	7. Польша 
	3342,4
	
	2650,5
	
	691,8
	
	1958,7

	8. Франция 
	2410,4
	
	1217,5
	
	1192,9
	
	24,7

	9. Венгрия 
	1895,5
	
	1558,9
	
	336,6
	
	1222,3

	10. Чехия 
	1666,5
	
	1322,8
	
	343,7
	
	979,0

	11. Словения 
	1532,0
	
	1425,8
	
	106,3
	
	1319,5

	12. Бельгия 
	1359,8
	
	887,5
	
	472,3
	
	415,2

	13. Швеция 
	1294,1
	
	815,6
	
	478,4
	
	337,2

	14. Литва 
	1286,5
	
	1160,0
	
	126,3
	
	1033,5

	15. Латвия 
	1053,2
	
	954,1
	
	99,1
	
	855

	Азия:
	
	
	
	
	
	
	

	16. Китай 
	4373,7
	
	3481,8
	
	891,9
	
	2590,0

	17. Япония 
	2697,2
	
	2234,2
	
	463,0
	
	1771,2

	18. Турция 
	1932,5
	
	1617,5
	
	315,0
	
	1302,4

	19. Индия 
	1849,6
	
	1175,2
	
	674,3
	
	500,9

	Америка:
	
	
	
	
	
	
	

	20. США
	7443,6
	
	5023,3
	
	2420,4
	
	2602,9

	21. Виргинские острова (Британия)
	1750,0
	
	1748,3
	
	1,6
	
	1746,7

	СНГ:
	
	
	
	
	
	
	

	22. Украина 
	7706,5
	
	4889,1
	
	2817,4
	
	2071,7

	23. Белоруссия 
	6997,0
	
	3761,0
	
	3236,0
	
	525,0

	24. Казахстан 
	2626,3
	
	1224,1
	
	1402,3
	
	178,2


Примечание: Россия имеет внешнеторговые связи с гораздо большим числом стран, но они не названы в источнике информации.

Каковы показатели внешней торговли России в последние по времени годы?

Ссылаясь на три библиографических источника
, журнал «Российский внешнеэкономический вестник(№ 4, 2011г.) опубликовал следующие статданные. По данным таможенной статистики, внешний оборот России в 2010г. составил 625,4 млрд. долл., обеспечив прирост к кризисному 2001г. на 33,3%. При этом со странами дальнего зарубежья оборот достиг 534,1 млрд. долл. (прирост на 33,4%).

Основными торговыми партнерами в обороте России среди развитых стран дальнего зарубежья оказались 
 Нидерланды, доля которых составила 9,3%.

Германия – 8,3% 

Италия – 6,0%

Турция – 4,0%

США – 3,8%

Япония – 3,7%

Франция – 3,6%

Польша – 3,3%

Республика Корея – 2,8%

Финляндия – 2,8%

Суммарный экспорт составил 396,4 млрд. долларов, что в стоимостном выражении по сравнению с 2009г. означал рост на 31,4%.

Федеральная таможенная служба изложила объемы торговли со странами – членами СНГ в 2010г. в млн. долларов США.
, а так же в 2011 г.

Таблица 55

	Страны
	Оборот
	Экспорт
	Импорт

	
	2010
	2011
	2010
	2011
	2010
	2011

	Азербайджан
	1947,9
	3077,2
	1 562,4
	2 505,5
	385,6
	571,7

	Армения
	859,1
	994,4
	700,6
	785,1
	158,5
	209,3

	Белорусь
	27 874,3
	38 607,6
	18 056,2
	24 922,6
	9 816,1
	13 685,0

	Казахстан1
	15 273,6
	19 765,9
	10 795,9
	12 906,6
	4 477,7
	6 859,3

	Киргизия
	1 378,7
	1 453,1
	992,2
	1 160,3
	386,6
	292,8

	Республика Молдова
	1 532,1
	1 952,2
	1 111,4
	1 483,6
	420,6
	468,6

	Республика Таджикистан
	886,2
	810,4
	673,3
	720,4
	212,9
	90,0

	Туркмения
	905,4
	1 302,5
	759,1
	1 159,7
	146,3
	142,8

	Узбекистан
	3 442,0
	3 966,3
	1 890,1
	2 106,6
	1 559,1
	1 859,7

	Украина
	37 155,5
	50 650,4
	23 114,3
	30 509,6
	14 041,3
	20 120,8


Примечания к таблице:

1. Июль – декабрь 2010г. по данным ТПК Казахстана.

2. Проанализировать на семинаре.

Приведем еще одну таблицу, отражающую долю экспорта в производстве важнейших товаров в динамике за 2006 – 2010гг. (в процентах).

Таблица 56.

	Наименование товаров
	2006
	2007
	2008
	2009
	2010

	Нефть сырая
	51,8
	52,7
	49,8
	50,1
	48,9

	Нефтепродукты
	47,0
	48,9
	50,0
	52,7
	53,1

	Газ природный
	30,9
	29,5
	29,4
	28,8
	30,5

	Уголь каменный
	55,1
	40,5
	39,6
	45,7
	48,0

	Лесоматериалы необработанные
	60,8
	49,0
	46,2
	31,3
	24,3

	Фанера клееная
	60,7
	54,4
	52,1
	63,3
	57,1

	Бумага газетная
	65,1
	61,1
	67,0
	72,1
	72,1

	Пркат плоский из углеродной стали
	37,3
	33,7
	32,9
	43,9
	32,0

	Автомобили легковые
	10,8
	10,2
	9,0
	7,0
	3,8

	Автомобили грузовые 
	21,1
	19,3
	17,5
	16,6
	8,8


 Динамику экспорта важнейших экспортированных товаров также следует проанализировать и обсудить на семинарстких занятиях.

Наконец, коснемся импорта России за 2010г. В целом сумма импорта достигла 229,0 млрд долларов, что означало его рост на 36,8 % против падения в 2009г. на 37,3%. В общем объеме ввоза доля стран дальнего зарубежья составила 86,2%, на страны СНГ – 13,8%. Региональное распределение импорта отражено в таблице 57.

Таблица 57.

	
	2006
	2010

	ЕС
	44,7
	41,8

	АТЭС
	28,5
	34,1

	СНГ
	16,2
	13,8

	ЕврАзЭС
	8,9
	7,2


Основными торговыми партнерами России в импорте являлись Германия – 11,7%, Украина – 6,1%, Китай – 17%, Белоруссия – 4,3%, Япония – 4,5%, США – 4,9%, Италия – 4,4%.

В наибольшей степени увеличились физические объемы ввоза молока и сливок – почти в 2 раза, цитрусовых плодов – на 16,2%, кофе – на 14,7%, масла подсолнечного из стран СНГ – в 2,7 раза, тканей хлопчатобумажных – на 37,7%, обуви – на 33,5%.

Таблица 58
 

Импорт основных потребительских товаров в 2010г.  (млн. долларов).

	Автомобили легковые
	11 377,4

	Медикаменты
	9 341,7

	Мясо свежемороженое
	4 725,1

	Обувь кожаная
	2 324,1

	Мебель 
	2 263,5

	Алкогольные и безалкогольные напитки
	2 263,2

	Рыба свежемороженая
	1 691,3

	 Сахар – сырец 
	– 

	Цитрусовые 
	1 274,5

	Одежда 
	844,3

	Мясо птицы
	940,5

	Сахар белый
	212,7

	Масло подсолнечное
	119,0


В 2011г. импорт машин, оборудования и транспортных средств вырос на 40,0% и составил 101 715,6 млн. долларов.

Среди факторов развития внешней торговли в экспортной деятельности обеспечивалось преимущественно за счет роста контрактных цен, а в импортном сегменте 94% прироста произошло за счет увеличения физических объемов ввоза и 6,0% роста цен.

Хотелось бы отметить, что во внешней торговле с азиатскими странами Россия проявляет необъяснимую инертность. Доля Китая, Индии и десяти стран АСЕАН во внешнем товарообороте по сумме 11, 6% 
. Озабоченность вызывает и структура внешнего оборота России со странами этого региона. Она все больше напоминает нашу внешнюю торговлю с развитыми странами Европы и Северной Америки, где в российском экспорте преобладает минеральное сырье, нефть и металлы, а в нашем импорте доминирует промышленная продукция и товары высокой степени технологической переработки. И здесь закрепляется сырьевая специализация России.

Недостаточно динамично развивается и инвестиционное сотрудничество России с азиатскими странами. Объем внешних капиталовложений ничтожен, а преобладающая часть азиатских инвестиций в России падает на отрасли с низкой степенью переработки. При этом в структуре российских инвестиций за рубеж доля азиатских гигантов – Китая, Индии и стран АСЕАН не превышает 0,5%.
 И это в условиях, когда в мире развернулась масштабная геоэкономическая «борьба за Азию». 

Некоторый сдвиг во внешнеторговых отношениях со странами АТР региона произошел в 2010г. В расширительном страновом масштабе торговля со странами АТЭС выросла в суммарном (но не в физическом) исчислении на 49,8% и составила 145 млрд. долларов. Наиболее высоким темпом обеспечен прирост торговли с Вьетнамом (на 56,8%), еще больше с Индонезией (на 96,3%), Китаем (на 50,3%), Республикой Корея (на 68,0%), Таиландом (на 111,5%), Тайванем (на 94,8%), Филиппинами (на 86,3%), Японией (на 59,4%). Все надежды на расширение внешнеэкономических и политических отношений со странами АТЭС возлагаются на сентябрьский саммит 2012г. руководителей и правительств государств во Владивостоке.

По трем последним вопросам темы целесообразнее провести «круглый стол» с учетом разработки ключевых понятий каждого из них и материала учебного пособия.
Вопрос 4-ый данной темы – Россия на мировом рынке мобильных факторов производства. Готовясь к «круглому столу», студентам следует обратить особое внимание на следующие процессы в экономике России:

а) вывоз капитала из России, его географическая направленность и отраслевое приложение за границей; 

б) бегство капитала из России, почему и куда, т.е. географическая направленность;

в) приток иностранного капитала в российскую экономику;

г) выезд трудоэмигрантов из РФ и въезд трудоиммигрантов в Россию;

д) каковы статданные и динамика перемещения мобильных факторов производства в Россию и из России в 1990-2000-е годы, включая 2011 г;

е) создание совместных предприятий в экономике РФ за 90-е – 2000-е годы;

ж) усиление социальной ответственности бизнеса в России.

Вопрос 5-ый – Россия и международная экономическая интеграция. При подготовке к «круглому столу» по данному вопросу ключевыми понятиями являются: 

а) объективность международного интеграционного процесса для современной России;

б) в какие международные интеграционные группировки государств входит современная Россия;

в) роль России в формировании международной интеграционной группировки Евро АзЭС, какие страны входят в её состав;

г) охарактеризуйте, тройственный Таможенный Союз Белоруссии – Казахстана и России, каковы его перспективы.

Вопрос 6-й Регулирование внешнеэкономической деятельности в РФ. При его подготовке к обсуждению за «круглым столом» важно проследить:

а) непоследовательность руководства внешнеэкономическим комплексом России в 90-е годы XX в, чем это объяснить;

б) насколько эффективно современное управление внешнеэкономическим Комплексом России на общероссийском и региональном (субъектном) уровнях; 

в) согласны ли вы с тем, что внешнеэкономический комплекс находится в составе Министерства промышленности и торговли?

г) какова модель управления внешнеэкономическими  связями наиболее адекватна для современной России (ваша личная версия и аргументы в ее пользу).

 Дополнительная литература к теме изложена в конце учебного пособия и она будет периодически пополняться.

14.4 Россия на мировом рынке мобильных факторов производ​ства

Россия вступила на путь либерализации внешнеэкономических связей и открытости экономики. Поэтому она не преминула выступить на мировом рынке капитала и рабочей силы и как их импортер и как экспортер. Россия приступила к налаживанию прочных отношений с зарубежными партнерами в финансовой сфере. Правда, в начале 90-х годов такие отношения сдержива​лись неурегулированностью внешней задолженности СССР в сумме 103 млрд. долларов, которую из-за неплатежеспособности бывших союзных рес​публик Россия оказалась вынужденной взять на себя. В этих целях она всту​пила в переговоры с кредиторами о реструктуризации этого долга. В ходе сложных и длительных переговоров России удалось урегулировать часть проблемы советского долга. Достигнутые договоренности с Парижским (ап​рель 1996 г.) и Лондонским (октябрь 1997 г.) клубами предусматривали рест​руктуризацию около 70% общей задолженности бывшего СССР. Дефолт ав​густа 1998 г. понудил страну снова просить кредиторов об облегчении долго​вого бремени. В феврале 2000 г. Россия достигла соглашения с Лондонским клубом о списании примерно 37% задолженности и рассрочке выплат по ос​тавшейся части долга на 30 лет.

Таблица 59

Внешний долг России (млрд. дол.)

	Структура долга
	1993 г.
	1998 г.
	2003 г.
	2005 г.
	2011 г.
	2012 г.

	Всего
	124,9
	207,7
	195,1
	282,1
	511,0
	520

	Долг бывшего СССР
	103,7
	93,6
	90,1
	90,1
	–
	–

	Долг России
	21,1
	114,1
	105,0
	86,8
	–
	520

	В т.ч. государства
	16,9
	70,7
	67,3
	–
	–
	48,4

	Из них субъектов РФ
	–
	2,4
	3,4
	–
	–
	–

	Частного сектора
	4,3
	43,4
	37,7
	73,7
	–
	–

	Из них банков
	–
	20.2
	19,4
	32,5
	–
	–

	Нефинансовых предприятий
	–
	23,1
	18,3
	–
	–
	–



Таблица и проблемы внешнего долга требуют дополнительного комментария. Во-первых, не следует смешивать внешний общий и государствен​ный долг. Из общей суммы внешнего долга в 207,7 млрд. долларов на начало 2002 г. государственный долг достиг 130,1 млрд. долларов, а к середине 2003 г. он сократился до 118 млрд. долларов. 


Во-вторых, происходят заметные изменения с субъектами внешнего долга страны. По данным банка РФ, на 01.01.2005 г. государственный долг России составил 97,4 млрд. долл., а суммарный долг банков и частных компа​ний достиг 108,9 млрд. долл. Однако последний рос довольно высокими тем​пами и уже к началу октября истекшего года он превысил государственный долг в 2 раза (146,9 млрд. против 72,2 млрд.).

В 2006 г. внешние заимствования госкорпораций со всей очевидностью продолжали расти, распростроняясь как на сами компании, так и на аффиниро​ванные с ними субъекты хозяйствования. Ведь рынки капиталов не имеют национальности и границ, и каждая государственная или частная компания сама определяет приемлемые для нее источники финансирования в соответ​ствии с проводимой ею кредитной политикой и придерживаясь, конечно, внешнеэкономических законодательных норм страны. Ниже приведены дан​ные о крупнейших займах российских компаний в 2005 г.
Таблица 60

Займы Российских копаний в 2005 г.

	
	Компания
	Кредитор

	Сумма

(млрд. долл.)
	Целевое назначение

	
	1. Роснефть
	Китайские госбанки (через Внешэконом-банк)
	6
	На покупку Юганскнефтегаз

	
	2. Газпром
	Еврооблигации
	1
	–

	
	З.Роснефть
	ABN Amro, Barclays
	2
	Для финансирования краткосрочной задолженности компании

	
	4.Роснеф-тегаз
	ABN  Amro,  Dr KW  JP Morgan, Morgan Stanly
	7,5
	Для приобретения акций Газпрома (в размере 10,7%) от лица правительства РФ

	
	5. Газпром
	Drescher Bank,     ABN Amro,    Morgan Stanly, Goldman Sachs Lirst Boston, Cilibank
	13,1
	На закупку 77,6% акций Сибнефти

	
	6. Лукойл
	Ciligroup
	2
	На покупку нефтяной компании Nelson Resourcos

	
	7. Газпром
	Еврооблигации
	1
	–

	
	8.Сбербанк
	ABN Amro HSB Bank
	1
	Для корпоративного финансирования



Чистый ввоз (превышение ввоза над вывозом) частного капитала в Рос​сии в 2005 г. составил 0,3 млрд. долл. (в 2004 г. вывезено 8 млрд. долл.).

По данным Банка России, в 2005 г. приток капитала в основном был обеспечен банковским сектором - 5,3 млрд. долл. (в 2004 г. - 3,5 млрд. долл.).
В 2001 - 2005 гг. внешний долг российских государственных компаний возрос с 570 млн. долл. до 20 млрд. долл. По прогнозам Минфина РФ он мо​жет увеличиться до 36 млрд. долл., а ныне вырос еще больше.


По данным Министерства финансов РФ государственный внешний долг (включая долг СССР) на начало 2006 г. составил 86,8 млрд. долл., в том числе 22 (млрд. долл) странам-членам Парижского клуба, (долг СССР - 26,4) странам, не вошедшим в Парижский клуб - 6, международным финансовым организациям - 5,8, коммерческая задолженность - 2,2 еврооблигационные займы - 31,5, ОВГ ВЗ - 7,1, по кредитам Внешэкономбанка, предоставлен​ным за счет средств банка России - 4,3.


В то же время Россия продолжает внешние заимствования на самые разные цели. Во Всемирном банке Россия взяла кредиты за 10 лет сотрудни​чества 14 млрд. долл. Всемирный банк финансирует реформу ЖКХ, кадастр земли и недвижимости, банк сотрудничает и напрямую с регионами России. В настоящее время Всемирный банк финансирует 25 проектов. Не​давно Совет банка одобрил финансирование еще семи российских проектов на общую сумму 900 млн. долл. на модернизацию казначейства, налогового администрирования, таможни, гидрометеорологических услуг, судоходства, здравоохранения, образования, социальной защиты населения и системы ре​гионального развития. Парадоксально, но факт. Мы просим и берем займы и кредиты в международных финансовых организациях,  а наш капитал совершенно бесконтрольно утекает за границу. Даже в 2011 г. отток капитала из России составил 82,4 млрд. долларов и триллион отмытых рублей были тайно переправлены за границу ( Источник: БИКИ. 28 января 2012; Аргументы и факты. 2012, № 5). 


В-третьих, благоприятная конъюнктура мирового рынка нефти и час​тично долговая дипломатия России позволили за последние годы несколько смягчить проблему внешней задолженности страны. Для России эта пробле​ма появилась с развалом СССР, наследованием обременительной внешней задолженности, которую «нажила» бездумная горбачевская перестройка и неплатежеспособностью других стран СНГ. Россия в конкретных условиях становления собственного суверенитета и перехода к рынку была вынуждена взять на себя в полном объеме финансовые обязательства СССР (108,7 млрд. долл. (на апрель 1993 г.), хотя к моменту развала страны внешний долг СССР составлял 76 млрд. долл.). При этом Россия оговорила ряд условий в свою пользу при дележе советской собственности, в том числе и задолжен​ность других стран Советскому Союзу в сумме 145 (по другим данным 160) млрд. долл.

Стремление государств - кредиторов, перед которыми Россия оказа​лась задолжником, поддержать новое демократическое правительство РФ, да и боязнь прихода к власти Компартии России позволили нашей стране в 1992-1998 гг. реструктурировать долги Лондонскому (в 1996/1997 гг.) и Па​рижскому (четырежды в 1993-1997 гг.) клубам кредиторов. В этот период деструктурировался советский долг на сумму около 40 млрд. долл.: общий срок погашения составил 25 лет (до 2020 г.), предусматривался семилетний льготный период, когда погашению подлежали только начисленные процен​ты.

Несмотря на определенное облегчение долгового бремени, Россия была вынуждена в течение 1992-1998 гг. заимствовать в Международном ва​лютном фонде, Всемирном банке, других международных организациях и правительств иностранных государств кредитов на сумму 45,0 млрд. долл. Внешние заимствования страны в 1999 г. выросли до 55 млрд. долл., или в 9 раз по сравнению с 1992 г. В этот период совокупная задолженность достигла 166,2 млрд. долл. Отношение внешнего долга к ВВП России составило 96% и превысило международный «пороговый» уровень. В учебных целях отме​тим, что по методике Всемирного банка «пороговые» показатели внешней задолженности соответствуют; внешний долг к ВВП - 80%, внешний долг к годовому экспорту товаров и услуг - 220%.

Быстрый рост внешней задолженности России при ограниченных воз​можностях по ее обслуживанию привели к неизбежности объявить в августе 1998 г. дефолт по внутреннему и значительной части внешнего долга. Конечно, кризисная ситуация в стране оказалась не в малой степени результатом серьезных просчетов экономической и финансовой политики руководства России, «платой» за неэффективное управление. Ведь до конца 90-х годов фактически отсутствовала грамотная и ответственная долгосрочная государ​ственная политика управления внешним долгом.

Молодое поколение россиян должно знать, что на протяжении 90-х годов в России отсутствовала система, позволяющая направлять иностранные финансовые ресурсы на решение болезненных задач социально-экономического развития страны. Не было механизма эффективного контроля за целевым использованием и своевременным возвратом заемных средств в госбюджет. Это приводило к низкоэффективному и бесконтрольному расходованию внешних кредитов, их расхищению. По признанию бывшего министра экономики РФ Е.Ясина, внешние кредиты служили одним из источ​ников обогащения частных лиц.


Ныне внутренняя ситуация в России и ее положение с внешним долгом существенно изменились. Значительно сократился государственный внешний долг, уменьшилась острота проблемы его погашения и обслужи​вания. Внешний суверенный долг России, включая обязательства ЦБ РФ, снизился со 150,6 млрд. долл. на начало 2000 г. до 105,1 млрд. долл. (а по другим данным до 97,4 млрд. долл.) к январю 2005. Отношение внешнего долга к ВВП страны на 1 января 2005 г. составило 36,3%, а к экспорту товаров и нефакторных услуг- 104%. Теперь Россия, по методологии Всемирного Банка, входит в группу стран, слабо обремененных долгами. В середине 2006 г, Россия  досрочно погасила внешний долг Парижскому клубу в 22 млрд. долл., хотя за это пришлось дополнительно выплатить 1 млрд. долларов.


К значительным позитивным   изменениям во внешнем долге России следует отнести уменьшение удельного веса государственной задолженности до 49,7% против 83,7% в 2000 г. к валовому внутреннему продукту. К сожалению, внешний долг предпринимательского сектора и банков возрастает. За 2000-2004 гг. внешние заимствования нефинансовых предприятий возросли на 52,6 млрд. долл., а банков - на 16,5 млрд. долл. Этот факт снова вводит страну в число крупнейших мировых должников. На начало 2005 г. внешний долг российских нефинансовых компаний вырос до 73,7 млрд. долл. и банков - до32,5 млрд. долл., а ныне совокупный внешний долг России на 14 млрд. долларов превысил объем ВВП. 


Такое положение России, как внешнего задолжника может усугубиться и очередной иллюзией наших младореформаторов, толкнувших в свое время торопливо и безоглядно вступить в Парижский клуб в 1997 г. Надежда была на более быстрое возвращение долга развивающихся стран  (зарубежных финансовых активов (ЗФА)) бывшего долга СССР. Ныне наиболее легкие ресурсы возврата этого долга уже практически исчерпаны, а значительная часть этих средств либо уже списана по линии Парижского клуба, либо оспаривается странами - задолжниками. В результате ЗФА уже сократились до 82 млрд. долл. От России требуется более активно использовать дипломатический ресурс по отношению к зарубежным должникам в целях возврата России их внешнего долга, да и следует осмотрительнее быть при списании долга как политически, так и экономически. Однако мы ведем себя излишне щедро. Так, в феврале 2006 г. на совещании министров финансов «большой восьмерки» Россия выступила с инициативой досрочной выплаты Парижскому клубу 11-12 млрд.  долл., а эти средства направить в ассоциацию экономического   развития. Попутно высказано желание и дальше списывать внешний долг бедным странам. Некоторое представление о его списании в рамках Парижского клуба можно получить из ниже следующей таблицы, учитывая, что некоторые списания повторялись, а соответственно и сокращалась сумма внешнего долга в России.


Однако вначале приведем данные о внешнем долге России на 1 января 2011 г. (таблица 60-а)

Таблица 60-а

Оценка внешнего долга Российской Федерации по состоянию на 1 января 2011 года

(млн. долл. США)

	
	1 января 2010г
	1 апреля 2010г
	1 июня 2010г
	1 октября 2010г
	1 января 2011г (оценка)

	Всего
	467 245
	463 754
	456 483
	475 601
	482 976

	Органы государственного управления
	31 309
	31 320
	35 451
	34 821
	34 427

	Федеральные органы управления
	29 475
	28 882
	32 964
	32 338
	32 051

	Новый российский долг
	26 286
	25 732
	29 893
	29 355
	29 165

	кредиты международных финансовых организаций
	3 788
	3 575
	3 430
	3 264
	3 136

	МБРР
	3 210
	3 009
	2 883
	2 725
	2 617

	прочие
	578
	566
	547
	539
	519

	прочие кредиты
	1 000
	901
	839
	819
	777

	ценные бумаги в иностранной валюте
	20 348
	19 876
	24 332
	23 736
	23 736

	Еврооблигации 2015, 2018, 2020 и 2028гг. погашения
	1 786
	1 689
	6 161
	6 305
	6 305

	Еврооблигации, выпущенные при реструктуризации задолженности перед Лондонским клубом кредиторов
	18 135
	17 760
	17 741
	16 997
	16 997

	ОВГЗ – VII транш
	427
	427
	429
	433
	433

	ценные бумаги в российских рублях (ОФЗ)
	811
	1 050
	976
	1 218
	1 182

	прочая задолженность
	340
	330
	315
	319
	334

	Долг бывшего СССР
	3 189
	3 149
	3 072
	2 983
	2 887

	кредиты стран-членов Парижского клуба кредиторов
	11
	9
	9
	9
	9

	задолженность перед бывшими социалистическими странами
	1 316
	1 280
	1 250
	1 167
	1 112

	задолженность перед прочими официальными кредиторами
	1 810
	1 809
	1 762
	1 756
	1 714

	ОВГВЗ – III, IV, V транши
	1
	1
	1
	1
	1

	прочая задолженность
	50
	50
	50
	50
	50

	Субъекты Российской Федерации
	1 834
	2 439
	2 486
	2 483
	2 376

	кредиты
	1 120
	1 056
	956
	1 062
	1 034

	ценные бумаги в российских рублях
	714
	1 383
	1 530
	1 421
	1 343

	Органы денежно-кредитного регулирования
	14 630
	12 226
	11 916
	12 233
	12 392

	кредиты
	2 370
	
	
	
	

	наличная национальная валюта и депозиты
	3 365
	3 612
	3 524
	3 403
	3 652

	прочая задолженность (распределение СДР)
	8 895
	8 615
	8 392
	8 831
	8 740

	Банки 
	127 212
	129 028
	122 118
	140 038
	144 843

	Прочие секторы
	294 094
	291 179
	286 999
	288 517
	291 314

	долговые обязательства перед прямыми инвесторами и предприятиями прямого инвестирования
	45 718
	49 714
	52 829
	53 882
	57 133

	кредиты
	232 096
	223 398
	214 156
	217 191
	217 357

	долговые ценные бумаги
	9 406
	10 989
	10 404
	10 409
	10 530

	задолженность по финансовому лизингу
	2 816
	2 738
	3 245
	2 034
	2 248

	прочая задолженность
	4 058
	4 340
	6 365
	5 000
	4 046


Таблица 61

	Страна
	Дата подписания соглашения
	Тип соглашения

	1. Бенин
	23.04.03 г.
	Кельнское (списано 90 процентов долгов)

	2. Мали
	12.03.03 г.
	Кельнское (списано 90 процентов долгов)

	3. Никарагуа
	13.12.02 г.
	Кельнское (списано 90 процентов долгов)

	4. Сьерра-Леоне
	10.07.02 г.
	Кельнское (списано 90 процентов долгов)

	5. Буркина-Фасо
	20.06.02 г.
	Кельнское (списано 90 процентов долгов)

	6. Киргизия
	07.03.02 г.
	Хьюстонское (списание долгов нет, рас​срочка выплат на срок до 20 лет)

	7. Танзания
	17.01.02 г.
	Кельнское (списано 90 процентов долгов)

	8. Пакистан
	14.12.01 г.
	Особые условия

	9. Мозамбик
	17.11.01г.
	Кельнское (списано 90 процентов долгов)

	10.    Сербия    и Черногория
	16.11.01г.
	Особые условия

	11. Йемен
	14.06.01 г.
	Неаполитанское (списание 67 процентов долгов)

	12. Чад
	12.06.01 г.
	Кельнское (списано 90 процентов долгов)

	13. Гвинея
	15.05.01г.
	Кельнское (списано 90 процентов долгов)

	14. Эфиопия
	05.04.01 г.
	Неаполитанское (списание 67 процентов долгов)

	15. Мадагаскар
	07.03.01 г.
	Кельнское (списано 90 процентов долгов)

	16. Грузия
	06.03.01 г.
	Особые условия

	17. Гвинея-Бисау
	26.01.01 г.
	Кельнское (списано 90 процентов долгов)

	18. Пакистан
	23.01.01 г.
	Хьюстонское (списание долгов нет, рас​срочка выплат на срок до 20 лет)

	19. Нигерия
	13.12.00 г.
	Хьюстонское (списание долгов нет, рас​срочка выплат на срок до 20 лет)

	20. Мали
	25,10.00 г.
	Кельнское (списано 90 процентов долгов)

	21, Бенин
	24.10.00 г.
	Кельнское (списано 90 процентов долгов)

	22. Босния и Герцеговина
	12.07.00 г.
	Неаполитанское (списание 67 процентов долгов)

	23. Мозамбик
	12.07.00 г.
	Лионское (списание 80 процентов долгов)

	24. Сан-Томе и Принсипи
	16.05.00 г.
	Неаполитанское (списание 67 процентов долгов)

	25. Танзания
	14.04.00 г.
	Кельнское (списано 90 процентов долгов)

	26. Албания
	18.01.00 г.
	Особые условия

	27. Мозамбик
	09.07.99 г.
	Лионское (списание 80 процентов долгов)

	28. Гайана
	25.06.99 г.
	Лионское (списание 80 процентов долгов)

	29. Замбия
	16.04.99 г.
	Неаполитанское (списание 67 процентов долгов)

	30. Пакистан
	30.01.99 г.
	Хьюстонское (списание долгов нет, рас​срочка выплат на срок до 20 лет)

	31. Босния и Герцеговина
	28.10.98 г.
	Неаполитанское (списание 67 процентов долгов)

	32. Центрально-Африканская Республика
	25.09.98 г.
	Неаполитанское (списание 67 процентов долгов)

	33. Албания
	22.07.98 г.
	Неаполитанское (списание 67 процентов долгов)

	34. Йемен
	20.11.97 г.
	Неаполитанское (списание 67 процентов долгов)

	
	
	

	
	
	

	2. (Некоторые прочие крупные должники)

	Ангола
	Первоначально долгсоставлял 5 млрд. долл., но был сокращен на 70% в результате соглашения, подписанного в ноябре 1996 г. В его рамках Ангола обязалась выплатить Россииоссии 1,5 млрд. долл. в форме простых векселей до 2016 г.

	Афганистан
	Долг составляет около 9 млрд. долл. Проблема не урегулирована

1яет около 9 млрд. долл. Проблема не урегу-

	Вьетнам
	Долг составляет, по оценкам, 4-7 млрд. долл. проблема в целом урегулирована. Россия в 2004 г. намерена предос​тавить Вьетнаму новый кредит в размере 100 млн. долл.

	Ирак
	Долг составляет 8,1 млрд. долл. Скорее всего, большая часть будет списана в рамках Парижского клуба.

	КНДР
	Долг составляет 6 млрд. долл. Проблема не урегулирована.

	Куба
	Внешний долг России составляет около 20 млрд. долл. Куба стремится к списанию 70 процентов долга, в то время как Россия намеривается урегулировать эту про​блему в рамках парижского клуба. Соглашения пока нет.

	Ливия
	Внешний долг России составляет, по оценкам, свыше 10 млрд. долл. Проблема не урегулирована.

	Сирия
	Внешний долг России, составляет, по оценкам, 12,7 млрд. долл. Проблема не урегулирована.



В-четвертых, необходимо коснуться кризиса внешней задолженности и путей его урегулирования и управления.


Управление государственным внешним долгом стоит в центре внима​ния правительства и прежде всего Президента РФ. Рост внешней задолженности, ставшей тяжким бременем для экономики России, был связан с ошибочной экономической политикой, проводимой руководством СССР и первым руководством суверенной России. Тяжесть долга возросла в результате значительного снижения валютного курса рубля в 1991-1992 гг. и 1998 г.

Ряд соглашений о реструктуризации долговых платежей коммерческим (декабрь 1991 г., июнь 1994 г., июнь 1995 г., апрель 1998 г., август 1999 г.) кредиторам уменьшили долговую нагрузку на экономику страны, приходив​шуюся на период 1992-2000 г., о чем мы уже писали В то же время пролон​гирование увеличивает нагрузку выплат внешнего долга России на первое десятилетие нового столетия. В эти годы Россия выплачивает 15-17 млрд. долларов. Пик выплат выпал на 2003 г., 2005 г., 2008 г.


Решение пробемы внешнего долга может достигаться разными путями, использовать которые целесообразно в комплексе. Во-первых, испытанным для России методом - методом реструктуризации, т.е. составления нового графика погашения с весьма желательным списанием части внешнего долга в последующем. Во-вторых, внешний долг можно погашать за счет привлече​ния новых займов - так делают многие и прежде всего развивающиеся стра​ны. В-третьих, снижение долгового бремени достигается также поставками товаров в адрес кредиторов. В-четвертых, в мировой практике допускается (чем может воспользоваться и наша страна) обмен внешнего долга на акции отечественных компаний, особо тех из них, у которых пакет акций принад​лежит российскому государству. Наконец, не исключается снижение части внешнего долга за счет его обмена на обязательства перед Россией третьих стран, долг которых в пользу России составляет даже большую сумму, чем задолженность нашей страны. Отсюда можно свести в единую таблицу два важных показателя: средства платежа и источники платежа.

Таблица 62

Средства и источники платежа по внешнему долгу

	№
	Средства платежа 
	источники платежа по внешнему долгу

	1
	Наличные денежные средства
	Бюджетные доходы

-налоговые

-неналоговые

Финансовые

-реализация госактивов
-запасов

-имущества

-собственности (приватизация)

Государственные займы

-внутренние, в том числе кредиты Центрального Банка

-внешние

	2
	Государственные ценные бумаги
	Эмиссия нового государственного долга

	3
	Корпоративные ценные бумаги
	Государственные компании и принадлежащие государству долги в частных компаниях

	4
	Товарные поставки

Долговые   обязательства   перед
	Государственные закупки

	5
	Долговые обязательства перед Российским правительством (например, третьих стран)
	Платежи российских заемщиков

	6
	Иные государственные активы
	Иные государственные права (государст​венный земельный фонд и т.д.)



Наряду с погашением внешней задолженности важной проблемой экономического развития РФ является проблема инвестирования. За годы реформ сумма внутренних инвестиций сократилась в 5 раз. Бюджетные источники финансирования крайне ограничены, масштабное инвестирование реального сектора экономики со стороны банков невозможно, ограбленное без​дарной экономической политикой Ельцина-Гайдара население лишилось сбережений и не могло обеспечить должных накоплений. Младореформаторы и зарубежные советники Президента России сделали ставку на привлечение иностранного капитала. Специалисты оценивали потребность иностранных инвестиций для преодоления экономического кризиса и осуществления модернизации катастрофически устаревшего оборудования в реальном секторе российской экономики в 500 млрд. долларов на протяжении 10 лет.


По факту внешнее финансирование экономики России в форме кредитов международных финансовых организаций и правительств зарубежных стран оценивается за годы реформ в 25 млрд. долларов. Да и эти средства были недостаточно эффективно использованы для финансирования процес​сов реструктуризации и технического перевооружения реального сектора российской экономики, но существенно увеличили внешнюю задолженность страны.


Объем накопленных на конец 2002 г. прямых иностранных инвестиций в экономике России составил 20 млрд. долларов. При этом особенностью иностранных инвестиций в 90-е гг. была неравномерность их притока по го​дам. Так, в 1996 г. объем инвестиций, поступивших от иностранных инвесторов, превысил 2440 млн. долларов, в 1997 г. - 5333 млн. долларов, в 1998 г. -3361 млн. долларов. В последующие годы объем прямых иностранных инвестиций стабилизировался на уровне 4,0-4.4 млрд. долларов ежегодно.

Иностранные инвестиции имеют важное значение для развития экономики любой, даже экономически благополучной страны. Особую роль они играют для российской экономики на современном этапе ее развития, по​скольку инокапитал стал фактором стабилизации и подъема отечественной экономики. В целом приток иностранных инвестиций в нашу экономику за время трансформации административно – командной системы в рыночную характеризуется перепадами. Это наиболее наглядно видно из сводной таблицы по годам от 1991 до 2004 года включительно.

Таблица 63 

Иностранные инвестиции 1991-2004 гг.

	Годы
	Объем иностранных инвестиций, млн. долл.
	В том числе прямые иностранные инве​стиции
	Доля прямых иностранных инвестиций в общем объеме инвестиций, (%)

	1991-1993
	3168
	2306
	72,8

	1994
	1053
	549
	52,1

	1995
	2983
	2020
	67,7

	1996
	6970
	2440
	35

	1997
	12296
	5333
	43,4

	1998
	11773
	3361
	28,5

	1999
	9560
	4260
	44,6

	2000
	10958
	4429
	40,4

	2001
	14260
	3980
	27,9

	2002
	19786
	4004
	20,2

	2003
	29699
	6782
	22,8

	2004
	40509
	9420
	23,3

	Всего
	163015
	48884
	30



Структурно прямые иностранные инвестиции направлялись в отрасли, производящие продукцию для сбыта на внутреннем рынке с быстрым оборотом вложенных средств, а также добывающей промышленности. В 2002 г. удельный вес прямых иностранных инвестиций в торговле и общественном питании достиг 30% всей суммы их притока, в транспорте - 2,2, в пищевой промышленности - 7,4%, топливный - 15,9, лесной и деревообрабатываю​щий - 2,7, на общую коммерческую деятельность по обеспечению функционирования рынка пришлось 7,7%.  В целом же удельный вес указанных отраслей составил более 60%. Отраслевая структура иностранных вложений в 2004 г., как и на протяжении последних лет, свидетельствует о том, что в ос​новном они направлялись в торговлю и общественное питание, топливную и пищевую промышленность. Инвестиции в машиностроение и металлообра​ботку сократились. Приходится констатировать, что иностранные инвесторы не спешат вкладывать капитал в те виды производств, которые работают на насыщение российского рынка дефицитными и высококачественными това​рами, в технологическую модернизацию машиностроения и других отраслей промышленного и части импортозамещающего профиля, в том числе на ос​нове конверсии оборонных предприятий. Медленно создаются предприятия с иностранными инвестициями в таких важнейших отраслях промышленности, как химия и нефтехимия.


В 2004 г., как и в предыдущие годы, в общем объеме иностранных инвестиций основная часть (75,9%) приходилась на различного рода кредиты, учитываемые по статье «прочие инвестиции» (торговые кредиты, кредиты международных финансовых организаций, кредиты правительств зарубеж​ных стран под гарантии Правительства РФ, банковские вклады и другие фи​нансовые ресурсы, включая краткосрочные, предоставляемые на условиях возвратности). В 2004 г. «прочие инвестиции» составляли 30,76 млрд. долл.
В течение 2004 г. основными инвесторами, постоянно осуществляю​щими значительные по объему инвестиции, оставались Кипр, Нидерланды, Германия, США, Великобритания, Франция. Страновая дифференциация иностранных вложений дана в отдельной таблице.

Таблица  64 

Иностранные инвестиции, поступившие в экономику России по основным 
странам-инвесторам (в млн. долл.)

	Страна
	Накоплено инвестиций, на конец2004 г.
	В том числе инвестиций

	
	Всего
	В % к итогу
	Прямые
	Портфельные
	Прочие

	Всего инвестиций
	81997
	100
	36147
	1593
	44257

	Из них по основным странам инвесторам
	71150
	86,8
	30450
	1372
	39328

	Кипр
	13790
	16,8
	10094
	585
	3111

	Нидерланды
	11996
	14,5
	8805
	43
	3148

	Люксембург
	11880
	14,5
	263
	1
	11616

	Германия
	9324
	11,4
	2550
	8
	6766

	Великобритания
	8673
	10,6
	1602
	142
	6929

	США
	6624
	8,1
	4310
	418
	1896

	Франция
	3874
	4,7
	433
	0,3
	3441

	Виргинские острова
	1902
	2,3
	1144
	59
	699

	Швейцария
	1684
	2,1
	957
	95
	632

	Австрия
	1403
	1,7
	292
	21
	1090



Удельный вес инвестиций других стран-инвесторов значительно меньше.


Участие иностранного капитала в развитии отраслей, определяющих научно-технический прогресс страны, а именно машиностроения, химии, черной и цветной металлургии, крайне невелико, поскольку эти отрасли ос​таются непривлекательными для иностранных инвесторов по многим причи​нам как экономического, так и иного порядка.


Наиболее крупные проекты с участием иностранных инвесторов осуществляются в сфере добычи нефти и газа. Среди них следует назвать амери​канские компании «Коноко», «Эксон», «Тексако», «Мобил Корпорейшн», «Оксидентал», «Бинтон Ойл энд Газ», французскую фирму «Тоталь», немецкую фирму «Деминзкс», английскую компанию «Бритиш Газ», «Бритиш Петролеум - Амоко», канадскую фирму «Канадиен Фракмастер» и другие, которыми создано около 50 совместных предприятий по добыче нефти.

Немецкой фирмой «Винтерсхалл АГ» совместно с ОАО «Газпром» реализуется крупномасштабный проект по созданию системы трубопроводов, предназначенных для транспортировки российского природного газа с полуострова Ямал в страны Западной Европы ("Северный поток").


Устанавливаются деловые связи российских партнеров с зарубежными фирмами в области авиастроения и космической техники, автомобилестроения, металлургии, пищевой промышленности, агропромышленном комплексе, целлюлозно-бумажной промышленности. Россия любит парадоксы. Несмотря на угрожающе растущий внешний долг, не располагая достаточным для обслуживания внешнего долга объемом собственных средств, испытывая жесточайший валютный голод и ежегодно привлекая для исполнения своих платежных обязательств ресурсы из-за рубежа, Россия, тем не менее, выступает в роли экспортера капитала. Его объем, динамику и структуру можно проследить в таблице 65.

Таблица 65

Легальный экспорт капитала из России (млн. долларов)

	Виды ресурсов
	1994
	1995
	1996
	1997
	1998
	1999
	2003

	Прямые инвестиции
	191
	358
	771
	2803
	1027
	900
	+193

	Портфельные инвестиции
	-114
	1705
	172
	!56
	256
	200
	+340

	Торговые кредиты  и авансы
	3698
	-8043
	9501
	6789
	6810
	3,0
	+42

	ИТОГО
	3775
	-5980
	10 444
	9548
	8093
	4,1
	+550



Прирост (+) или уменьшение (-) зарубежных активов.

Наглядным  и убедительным дополнением о вывозе и бегстве капитала из России является следующая таблица.

Таблица 66

Объем инвестиций из России, накопленных за рубежом.

	
	Накоплено на конец июня 2011г.

( млн.$)
	Прямые
	Портфельные
	Прочие
	Направлено в I-е полугодие 2011г.

	
	
	% к итогу
	
	
	
	

	Всего
	95812
	100
	66406
	4821
	24585
	67209

	В странах – крупнейших получателях инвестиций
	81351
	84,9
	60444
	2180
	18727
	56615

	Кипр
	25252
	26,4
	15932
	1256
	8064
	5382

	Нидерланды
	24953
	26,0
	23975
	45
	933
	7355

	США
	7723
	8,1
	6512
	115
	1096
	654

	Швейцария
	6596
	6,9
	2700
	15
	3881
	24640

	Великобритания
	4658
	4,8
	2566
	618
	1474
	4318

	Виргинские 

о-ва (Брит.) 
	3426
	3,6
	1913
	128
	1385
	448

	Белоруссия
	3045
	3,2
	2685
	0,1
	360
	3026

	Венгрия
	2409
	2,5
	2394
	–
	15
	47

	Австрия
	1968
	2,0
	467
	3
	1498
	10730

	Армения
	1321
	1,4
	1300
	–
	21
	15


Источник: БИКИ. 11 октября 2011г.


Объем инвестиций из России, накопленных за рубежом, на конец июня 2011г. составил 95,8 млрд. долл. В 1-м полугодии 2011г. из России за рубеж направлено 67,2 млрд. долл. иностранных инвестиций, или на 31,5% больше, чем в 1-м полугодии 2010г.

Проиллюстрируем этот процесс на примере инвестиционного потока из России в США.

Таблица 67

Динамика инвестиций из России в США (тыс. долларов)

	
	2006г.
	2007г.
	2008г.
	2009г.
	III квартал 2010г.

	Накоплено инвестиций на начало года
	447327,78
	596931,88
	187282,42
	5317230,50
	663147,25

	Поступило инвестиций и инвестиционных доходов
	18240511,50
	22795859,90
	5262023,66
	1507166,67
	497684,26

	Изъято (погашено) инвестиций
	18090541,94
	22218269,32
	5262023,66
	1507166,67
	497684,26

	Переоценка, прочие изменения активов и обязательств
	– 130,42 
	1505,90
	– 130444,28 
	28270,56
	13539,73



Решением президентов России и США в июле 2009г. создана Российско – Американская президентская комиссия, в которую входит Рабочая группа по развитию делових связей и торгово – экономическх отношений (РГ). В рамках РГ принят ряд документов, уточняющих рамки и направления сотрудничества двух стран (Источник: БИКИ. 4 октября 2011г.).


К сожалению, отток отечественного капитала за рубеж не ограничивается только легальными формами. При недостаточном контроле, а нередко и при явном попустительстве в практике проведения внешнеторговых опера​ций широкое распространение получило укрытие отечественными субъектами хозяйствования валютных средств за рубежом в форме непоступления экспортной выручки и непоставки импортных товаров и услуг в счет авансо​вых платежей. Бегство капитала из России в нелегальных формах оценивается за 90-е гг. от 100 до 500 млрд. долларов. Следовательно, участие России на мировом рынке капитала весьма противоречиво и с точки зрения теории, и с прагматической точки зрения. А отток капитала из России снижает пользу притока иностранных инвестиций.


Наряду с вывозом капитала через официальные каналы его отток принимает и форму бегства, через неофициальные каналы. Причины транснационального перемещения капитала многообразны. Во-первых, национальный капитал бежит за границу из-за непомерно высоких налогов в собственной стране. До современного реформирования налоговой системы в российской эконо​мике создавалась именно такая экономическая ситуация.


Во-вторых, бегство капитала может вызываться и нестабильностью внутриполитической обстановки в своей стране. Например, со времени суверенитета России оппонентами избираемого президента были представители Компартии, которая выступает за пересмотр приватизации. Не малая часть современных российских собственников в свое время воспользовалась не приватизацией, а прихватизацией, т.е. получила эту собственность не совсем законным путем. В этой связи уместно будет напомнить, что за последнее де​сятилетие в США прошли обучение свыше 60 тысяч россиян. Другой вопрос, а что они там получили, что внедрили и, не становится ли такая практика под​готовки или переподготовки лишь честолюбием индивида, похваляющего посещение Америки, а не фактическим результатом и результативностью. Чем наша школа хуже, кроме самоунижения?!


В-третьих, бегство капитала может мотивироваться и его криминальным происхождением и (или) функционированием. Ведь даже, по признанию официальных лиц РФ, в теневой экономике находится от 40 до 50,0% эконо​мике страны. Причин много, а результат один: страна испытывает валютно-инвестиционный голод, а отечественный капитал мигрировал за границу, обескровив отечественную экономику. Движение капитала имеет и обратную географическую направленность – в экономику Российской Федерации. Его динамику можно проследить рядом соответствующих таблиц.

Таблица 68

Динамика прямых и прочих инвестиций в Россию
	Год
	Прямые инвестиции
	Прочие инвестиции

	
	млрд дол.
	%
	млрд дол.
	%

	1995
	2020
	100
	924
	100

	1999
	4260
	210,89
	5269
	570,24

	2000
	4429
	219,26
	6384
	690,91

	2001
	3980
	197,03
	9827
	1 063,53

	2002
	4002
	198,12
	15306
	1 656,49

	2003
	6781
	335,69
	22517
	2 436,95

	2004
	9420
	466,34
	30756
	3 328,57

	2005
	13072
	641,12
	40126
	4342,64

	2006
	13678
	677,13
	38.249
	4 139,50

	2007
	27797
	1 376,09
	89950
	9 734,85

	2011
	48,5
	– 
	–
	–



Динамика прямых инвестиций в экономику России дополняется видовой и отраслевой структурой (табл.69)


Таблицы 68, 69 и 70 в порядке группового задания к семинарскому занятию проанализировать и высказать студенческое мнение. (см. табл. 69, 70)

Таблица 69

Видовая структура иностранных инвестиций в российской экономике по годам, млн. долл.

	Виды инвестиций

	Год
	

	
	1995
	1999
	2000
	2001
	2002
	2003
	2004
	2005
	2006
	2007
	2011

	Всего инвестиций, в том числе:
прямые инвестиции, из них:
взносы в капитал

кредиты, полученные от зарубежных совладельцев организаций
прочие прямые инвестиции
	2983
	9560
	40958
	14258
	49780
	29699
	40509
	53651
	55109
	120941
	48,5

	
	2020
	4260
	4429
	3980
	4002
	6781
	9420
	13072
	13678
	27797
	-

	
	1455
	1163
	1060
	1271
	1713
	2243
	7307
	10360
	8769
	14794
	-

	
	341
	1872
	2738
	2117
	1300
	2106
	1695
	2165
	3897
	11664
	-

	
	224
	1225
	631
	592
	989
	2432
	418
	547
	922
	1257
	

	Портфельные инвестиции, из них:
акции и паи
долговые ценные бумаги
	39
	31
	145
	451
	472
	401
	333
	453
	3182
	4194
	-

	
	11
	27
	72
	329
	283
	369
	302
	328
	2888
	4057
	-

	
	28
	4
	73
	104
	129
	32
	31
	125
	294
	137
	-

	Прочие иностранные инвестиции, из них:
торговые кредиты
прочие кредиты
	924
	5269
	6384
	9827
	15306
	22517
	30756
	40126
	38249
	88950
	-

	
	187
	1452
	1544
	1835
	2243
	2973
	3848
	2656
	3057
	14012
	-

	
	493
	3349
	4735
	7904
	12928
	19220
	26416
	33745
	28458
	73765
	-

	Прочее
	244
	468
	105
	88
	135
	324
	492
	356
	533
	1173
	-



Двустороннее движение капитала дополняется трудовой миграцией части трудоспособного населения, о чем подробно говорилось в теме 9. Трудовая эмиграция, как и иммиграция, оказывает серьезные социально – экономические последствия. Поэтому государство не может не проводить соответствующее регулирование международного миграционного процесса. К важным предпосылкам такого регулирования относятся право гражданина демократического государства выезжать за границу и возвра​щаться на родину; право этнических россиян, проживающих в дальнем и ближнем зарубежье, на въезд в РФ; сложившаяся демографическая ситуация в России также объективно понуждает правительство страны привлекать иностранную рабочую силу; выезд из России десятков и даже сотен тысяч ученых и специалистов высокого класса требует от государства четкой политики трудовой эмиграции и иммиграции. Каковы же составляющие политики регулирования миграционного процесса?


Во-первых, осуществление эффективного контроля за прибытием и проживанием иностранцев на территории РФ.


Во-вторых, развитие международных связей в области миграции населения должно проходить под контролем государства с тем, чтобы выезд на работу или учебу за границу носил легальный характер, чтобы наши граждане пользовались за рубежом всеми гражданскими правами и защитой наших — государственных органов. 

В-третьих, к регулированию миграции относится также защита интере​сов этнических русских и представителей других народов России, проживающих за рубежом, недопущение их дискриминации, поддержание с ними культурных связей, чтобы иметь возможность регулировать их переселение на историческую Родину.

Наконец, регулирование трудовой миграции выражается и в научном анализе потребностей страны в дополнительной рабочей силе в целом, по отраслям и регионам.


Столь же противоречивы позиции России и на мировом рынке труда. Особенно миграционный процесс оживился с конца 80-х годов, когда к традиционной форме этнической миграции добавилась новая - по экономическим причинам: с одной стороны, после и в результате распада СССР на территорию России продолжается поток беженцев и переселенцев из стран СНГ и Балтии, численность которых уже перевалила за 7 млн. человек, а с другой - на отдельных предприятиях, особенно лесозаготовительной промышленности, торговли, в строительстве широко представлена рабочая сила из Молдовы, Украины, республик Закавказья. Это можно видеть даже на примере Сыктывкара. Представители армянской диаспоры обосновались в организованной торговле (магазины, ларьки, палатки), а азербайджанцы оккупировали Сыктывкарский рынок. В настоящее время численность иностранных работающих по контрактам и договорам составляет свыше 250 тыс. человек, около половины из них прибыли из стран СНГ. Но основную массу миграционного потока трудовых сил составляют незарегистрированные мигранты из Китая, Вьетнама и Афганистана, даже из стран Африки. Большинство из них заняты в челночном бизнесе, строительстве, ремонтных работах, на транспорте и в оказании сервисных услуг. Их численность колеблется между 10 и 12 млн. человек.


Кроме того, глубочайший экономический кризис, массовая и устойчивая безработица, многомесячная задержка выплаты заработной платы, да и ее мизерный размер вынудили более 5 миллиона российских граждан, в том числе, а иногда и в первую очередь, высококвалифицированных специалистов и ученых выехать за границу и трудоустраиваться там.


За три года, с 1987 по 1990 гг., эмиграция из России увеличилась в 10 раз и в последующие 90-е годы составляла порядка 80-100 тыс. человек в год. Основными центрами притяжения для российских эмигрантов остаются Германия (до 66% выезжающих), Израиль (около 17%) и США (приблизительно 10%), Гораздо меньший поток трудовых мигрантов направляется в Финлян​дию, Швецию, Канаду и Австралию. Небольшие потоки выезжающих направляются также в страны Восточной Европы, Грецию, Турцию и Китай.

Общие потери от трудовой эмиграции Российской Федерации специалисты оценивают в 60 млрд. долларов в год. Количественно оценивая миграционные процессы в России, они приходят к выводу о том, что убыль населения покрывается значительным притоком людей из стран ближнего зарубежья. Однако следует иметь в виду, что наша страна несет значительные структурные потери населения, поскольку большая часть покидающих страну эмигрантов имеет высокую профессиональную квалификацию, а иммигранты, въезжающие в страну, как правило, теряют при переезде свой социальный статус, квалификацию и возможность работать по специальности. Такая ситуация отрицательно влияет на профессиональный уровень населения и качество трудовых ресурсов. Мы получаем неэквивалентный обмен: от нас уезжают специалисты с золотыми руками, а к нам приезжают торгаши с «золотыми зубами», либо неквалифицированная рабочая сила.

Иностранные работодатели и компании все чаще обращаются к России, которая является источником сравнительно дешевого наемного труда при весьма высоком уровне образования и профессиональной подготовки. Так, США принимают российских ученых, программистов, банковских служащих и преподавателей высшей школы. В компаниях ВПК США занято свыше 90 тыс. бывших работников ВПК Советского Союза. Специалисты в области ракето​строения, инженеры-нефтяники, квалифицированные строители, инженеры-электронщики пользуются спросом в странах Ближнего Востока. Западная Европа является одним из основных центров притяжения трудовых эмигран​тов из России, но интеграционные процессы и объединение национальных рынков труда в странах-членах ЕС препятствуют трудоустройству мигрантов из других стран, в том числе и из России.


Противоположно направленное перемещение рабочей силы потребовало от руководства России разработки обновленной миграционной политики и соответствующей правовой базы регулирования миграционных процессов. На конец 2000 - начало 2001 года страна имела конституционную основу и законодательную базу в области трудовой эмиграции и иммиграции. Принята федеральная миграционная программа, создана Федеральная миграционная служба, которой предоставлено право выдавать лицензии организациям, за​нимающимся оформлением трудоустройства российских граждан за рубежом. Ныне подобной деятельностью на местах занимается свыше 150 рос​сийских организаций, чем в определенной степени ограничивается, а точнее, даже пресекается недобросовестная, да и незаконная деятельность со стороны ряда фирм и агентов.


Практической реализации прав российских граждан на трудоустройст​во за границей способствуют заключенные международные соглашения на​шей страны с Германией, КНР, Польшей, Словенией, Финляндией и рядом других стран.


Поскольку в силу исторических условий Россия в международной ми​грации оказалась одновременно принимающей и направляющей стороной, ныне действующая миграционная политика нуждается в дальнейшем совершенствовании. В первую очередь это касается обеспечения гарантии замены и поддержки российских трудящихся – мигрантов за рубежом, а также обеспечения беспрепятственного возвращения на родину и помощь в адаптации мигрантов, вплоть до оказания им привилегий при инвестировании в сферу отечественной экономики.


К сожалению, сейчас Россию подсаживают на миграционную иглу. В ряде мест у чиновников возобладают ложные мнения, что без иностранных рабочих нам не обойтись. Но определенная часть россиян не может устроиться на работу, да они оказались не подготовленными. Советская система профтехобразования уничтожена. Обучение по многим специальностям на протяжении минимум десятилетия практически не ведется. Россия по выпуску училищами квалифицированных работников скатилась на 160 – 170 – е место, но мы почему-то за свой счет открываем техникумы в Таджикистане, Киргизии, лишая такой возможности своих граждан.


По самым скромным подсчетам иммигранты сегодня вывозят из России 50 млрд. долларов.


Надвигается новая, еще более щепетильная проблема. По информации той же газеты «Аргументы и факты» МинЭконом развития России обнародовало планы по сдаче в аренду сотен тысяч гектаров сельскохозяйственных земель на Дальнем Востоке. Имеются даже готовые инвестпроекты, которые могут быть предложены на очередном саммите АТЭС (сентябрь 2012) во Владивостоке. Интерес к ним уже проявили Вьетнам, Сингапур, Таиланд и Япония. Российские специалисты в такой акции – сдаче сельскохозяйственной земли в аренду иностранцам видят одно – убить собственное производство. Иностранный арендатор – это не хозяин, а хищник, который высасывает из земли все, ради высокой эффективности, травит ее вредными удобрениями – так поступают китайцы с нашей землей. Такую землю надо будет десятилетиями восстанавливать. Нужно создавать нормальные условия для своих фермеров, как это делают в Европе.


Правильно ставит вопрос о миграции в Россию директор Федеральной миграционной службы об ужесточении ответственности за нарушение миграционного законодательства, особенно организаторов незаконной миграции, а выдворенным иностранным гражданам закрывать въезд в Россию на срок не менее пяти лет. В 2011г. из России были выдворены около 28 тыс. иностранцев за те или иные нарушения.


Еще в мае 2011г. принимался закон РФ «О внесении изменений в Федеральный закон «О правовом положении иностранных граждан в Российской Федерации» и отдельные законодательные акты Российской Федерации». Там въезд и пребывание иностранных рабочих упорядочивается и ужесточается, но почему чиновники и работодатели игнорируют законодательные нормы?


За время ельцинской вакханалии, да и позднее, никто не вел учета выехавших россиян на постоянное место жительства за границу, как  приезд иностранцев в Россию на протяжении 90 – х  годов. Поэтому специалисты лишь дают оценки выехавших россиян в другие страны и прибывших к нам на заработки иностранцев. По этим оценкам из России выехало примерно 5 млн. 200 тыс. человек, включая немцев на поселение в Германию, а евреев – в Израиль. Приезд иностранных рабочих в Россию оценивается в 10-12 млн человек, включая нелегалов. Основной поток трудоиммигрантов, за которыми закрепилось немецкое слово «гастарбайтер» (рабочий гость), составляли и составляют жители бывших советских республик и китайцы.


Кроме того, трудоиммигранты наносят непоправимый экономический ущерб странам пребывания. Сейчас в мировой экономике 235 млн. человек живут не в своих странах и ежегодно переводят на свою родину большие суммы инвалюты. Например, в 2011г. они отослали своим родственникам свыше 400 млрд. долларов, в том числе в Индию 58 млрд., 57 млрд. долларов – в Китай. По некоторым данным из России было выслано свыше 50 млрд. долларов.


Наконец, уместно будет отметить, что современный процесс внешней трудовой миграции из России и иммиграции в Россию мало исследован и нуждается в особом внимании со стороны студенческой молодежи, которая может направить свой творческий поиск и энергию на изучение этих процессов.
14.5 Россия и международная экономическая интеграция

Развиваясь вширь и вглубь, интеграционный процесс не может мино​вать и Российскую Федерацию. Однако ныне, на стыке второго и третьего тысячелетий, на рубеже XX-XXI вв. Россию постигли огромнейшие трудно​сти, препятствующие развитию интеграции. Во-первых, будучи частью СССР, Россия вовлеклась в территориально ограниченную восточно​европейскую интеграцию. И как бы не замалчивали или не опошляли недале​кое прошлое внешнеэкономических связей своей страны «Иваны, не помнящие родства», интеграция была и она не могла не отразиться на технико-производственном облике России. С распадом Совета экономической взаи​мопомощи (СЭВ) - интеграционной группировки большинства существовав​ших в 60-е - 80-е годы стран социализма - и попытками стран Восточной Ев​ропы переориентировать экономику на Запад интеграционный процесс для России прервался. Одни российские предприятия лишились сложившегося рынка сбыта своей продукции, а другие потеряли поставщиков сырья и комплектующих изделий. Эти двойные потери хозяйственных связей негативно сказались и все еще сказываются на производственной деятельности россий​ских предприятий. Вполне естественно, что это обстоятельство препятствует интеграционному процессу России на восточно-европейском направлении и в первую очередь на микроуровне. Да и Россия, обретя суверенитет, при ми​нистре иностранных дел Козыреве и его патроне Ельцине взяла неприкрыто уступчивый курс на Запад, отвергая бывших партнеров по интеграции. Эти два политические фигуранта - символ унижения и позора России со всеми негативными последствиями, шельф от которых и по ныне тянется за экономической и межгосударственной политикой страны.


Во-вторых, в составе СССР экономика всех бывших союзных республик входила в единый народнохозяйственный комплекс. Ведь единое экономическое пространство Советского Союза базировалось в значительной мере на крупных специализированных предприятиях, ориентированных на потребности друг друга. С развалом СССР началась национально-политическая, а с нею и экономическая дезинтеграция на всем территориальном пространстве веками создаваемого государства. Весь мир плывет по течению, а мы поплыли против, но взамен получили наслаждение своей самостийностью. Разорвались или деформировались хозяйственные связи тради​ционных партнеров, многие из которых и создавались друг для друга.

Правда, в советское время размещение предприятий по территории огромной и единой страны осуществлялось на нерыночных принципах. Конечно, не все кооперационные связи придется восстанавливать. Некоторые российские предприятия, как и предприятия других стран СНГ, перепрофилиро​ваны, ориентированы на других поставщиков и потребителей. Тем не менее надо признать, что теперь нарушение хозяйственных связей и непродуманность экономических реформ привели к тому, что в странах СНГ на протяжении 1992-2000 гг. ВВП сократился на 40,5%, продукция промышленности — на 50%, объем сельскохозяйственного производства — на 36%, инвестиции в основной капитал - на 72%, розничный товарооборот — на 72,9%. Ничуть не улучшилось или почти не улучшилось положение и в 2001-2005 годы.


К негативным последствиям ближней дезинтеграции, то есть дезинтеграции бывших союзных республик СССР, относятся также высокий уровень инфляции, который в 2000 г. составил 26,1%, снижение реальных доходов населения, в том числе в России — на 14%, в Молдавии — 12%, на Украине — на 6%, уменьшение экспорта стран Содружества на 17% и импорта — на 15%. Утеря единой рублевой зоны и переход во внешней торговле на расчеты в свободно конвертируемой валюте в условиях острейшего валютного дефицита в СНГ ухудшило торговые связи между странами заведомо аморфной организации государств.


К таким же последствиям ведет взвешенная и (рискнем предположить) согласованная политика ведущих стран Запада по отношению к бывшим со​юзным  республикам Советского Союза. Еще в 60-е годы по отношению к развивающимся странам, охваченным национально-освободительным дви​жением, была разработана и довольно часто применялась концепция пере​хвата революции. Такая же политика реализуется ныне и по отношению к странам СНГ. Запад прилагает максимальные усилия к тому, чтобы перехватить националсепаратистское движение в странах СНГ, оторвать их от Рос​сии. И Западу, но прежде всего и больше всего США, это удается. Украш устами своего президента предлагает себя Западу, прежде всего Соединенным Штатам Америки, в качестве стратегического союзника в Восточной Европе; Азербайджан и Грузия соперничают за место стратегического союзника США и Запада в Закавказье, а грузинский президент в пылу политиче​ской горячки даже назвал Россию врагом Грузии, Кыргызстан и некоторые другие среднеазиатские республики претендуют на такое же место в отношениях с Западом и США в их регионе. Прискорбно, но факт: такая политика США и Запада в целом оказывается продуктивной. Например, предоставление кредитов странам Содружества со стороны западных государств расширяет внешнеторговые связи между ними. Ежегодно растет удельный вес товарооборота стран СНГ с промышленно развитыми государствами в ущерб взаимным связям с Россией. Если в 1996 г. доля государств дальнего зарубежья в общем товарообороте стран СНГ составляла 65,8%, то уже в 1998 г. она приблизилась к 70%. Ныне их товарооборот держится на таком же уровне.


Поэтому одной из первейших и жизненно важных задач является восстановление нарушенных хозяйственных связей предприятий России и стран ближнего зарубежья. Практически интеграция будет пустым звуком в речах политиков, если не возродить былых производственных связей на микро​уровне. Да и интеграция по факту была, ее не могло не быть в рамках единого хозяйственного комплекса СССР. Ведь тогда сложились взаимодополняющие структуры народного хозяйства, ставшие экономическим фундаментом интеграции. Интенсивность межреспубликанских связей (отношение вывоза республики по линии межреспубликанского обмена к ее общему вывозу) в среднем по бывшему СССР составляла 75-80%. Восстановив нарушенные связи между предприятиями бывших союзных республик СССР, мы восстановим эту былую интеграцию в рамках СНГ, а затем можно и нужно будет углублять интеграционный процесс. И трудно согласиться с утверждением о том, что интеграция в рамках СНГ начинается с нулевой отметки.

Чем же ныне характеризуется интеграционный процесс в рамках СНГ? Внешне и формально этот процесс жив: принято свыше 300 документов, созданы организационные структуры, в том числе межгосударственный экономический комитет, являющийся исполнительным органом решений глав государств и глав правительств в области экономики, межгосударственный банк с использованием рубля как единицы расчетов.


Однако интеграция бывших союзных республик отягощается рядом обстоятельств. Во-первых, обстоятельство национально-политического характера. В большинстве стран СНГ к власти пришли националрадикалы, одолеваемые честолюбивыми амбициями. Они возомнили себя крупными национальными деятелями, творящими самостоятельную историю своих госу​дарств и мира. Этот мини-бонапартизм методично поддерживается Западом. Президентам стран СНГ воздаются почести во время визита в государства Запада по высшему дипломатическому протоколу: вывешивается государст​венный флаг, исполняется гимн, нередко дается салют наций, выстраивается и проходит торжественным маршем почетный караул, выделяется эскорт со​провождения и т.д. Все это внешне придает доморощенным «бонапартикам» вид особо значимой персоны, а сами они свято верят в важность собственно «Я». И чем тот или иной «минибонапартик» дальше отводит свою страну от политического и экономического сотрудничества с Россией, тем он более предпочтителен и желателен на Западе, и наоборот. Достаточно было нынешнему Президенту Беларуси А.Г. Лукашенко заявить о решении добиваться создания российско-беларусского государственного сообщества, как он стал персоной нон грата в странах Запада. Как только в сентябре 2003 года было подписано соглашение о создании единого экономического пространства России, Украины, Белоруссии и Казахстана, посол США в Киеве заявил, что Украине невыгодно вступать в такой союз.


Отсюда, во-вторых, развитию интеграционного процесса стран СНГ противодействуют ведущие державы современного мира. Они не хотят воз​рождения новой сверхдержавы, на экономическом пространстве бывшего СССР в любой, даже конфедеративной форме, а потому интеграционному процессу чинят политические, финансовые и иные препятствия. Совершенно не случайно наблюдается заметная активизация попыток стран Запада добиться расширения своего присутствия в экономике стран СНГ, усилить свое влияние на их позицию по политическим вопросам. Западные государства весьма настойчиво работают в таких сферах, как создание в обход России транспортных коридоров, освоение на территории государств Содружества месторождений полезных ископаемых, предоставление займов, оговоренных определенными условиями и т.п.


В-третьих, не способствуют сближению экономик стран СНГ и некоторые внутриполитические и экономические силы в самой России, невольно (а возможно, и преднамеренно) консолидирующиеся с Западом.


В-четвертых, экономический, да и системный кризис, охвативший все суверенные республики Содружества, не создает материальной основы инте​грационного сближения их хозяйств.


В силу действия указанных и иных причин интеграционный процесс в СНГ находится на начально-переломном этапе развития. Заметно осознание неудовлетворенности инертностью в продвижении интеграции. Об этом свидетельствуют решения, принятые в апреле 1999 г. на заседании Совета глав государств стран-участниц СНГ по углублению интеграции. На этом заседа​нии принята декларация об основных направлениях развития Содружества, в которой в качестве приоритетного направления деятельности СНГ определено углубление разностороннего экономического сотрудничества. Реализация этого направления включает в себя в первую очередь формирование зоны свободной торговли (ЗСТ), соглашение о создании которой было подписано еще в 1994 г. Причем фактический срыв выполнения соглашения семилетней давности произошел в значительной мере из-за вялой позиции России. Ведь таможенные барьеры и другие административные и фискальные препятствия в торговых отношениях между большинством стран Содружества установлены и не отменены. Режим свободной торговли предполагает гармонизацию национального, общего внешнеэкономического и таможенного законодательства. В частности, должны согласовываться правила лицензирования импорта, порядок транзита; вносятся изменения в единую товарную номенклатуру внешнеэкономической деятельности государств-участников СНГ. Им предстоит наладить систему постоянных консультаций по проблемам меж​дународной торговли и торговым отношениям с третьими странами. Согласно договоренности, ЗСТ на экономическом пространстве стран СНГ должна начать функционировать в полном объеме еще с 2000 г. Однако пока налаживается взаимный благоприятный режим свободной торговли лишь в рам​ках таможенного союза, в который наряду с Россией входят Беларусь, Казахстан, Киргизия и позднее присоединившийся Таджикистан. Да и здесь больше проблем, чем успехов и политической воли, а Грузия заявила о выходе из СНГ вообще.


В настоящее время неупорядоченность платежно-расчетных отношений между странами СНГ также оказывает негативное влияние на их интеграционное взаимодействие в целом и на внешнеторговые связи в частности. Заключенное еще в 1994 г. многостороннее соглашение о платежном союзе, предусматривающее осуществление взаимных расчетов в национальных валютах, практически не действует. Для приведения платежно-расчетного механизма в действие необходимо странам-участницам платежного союза снять ограничения на использование национальных валют в качестве платежных средств по текущим операциям, сформировать национальные ликвидные валютные рынки, отказаться от административных ограничений при выборе хозяйствующими субъектами валюты платежа, наконец, создать стабилизационные фонды для регулирования курсовых соотношений. Динамику и состояние внешнеторговых связей России и стран Содружества можно проследить по сводной таблице.

Таблица 71

Внешняя торговля России со странами СНГ 

в 1998 и 2005 гг. (млрд долл.)*

	Показатели
	1993
	1998
*
	1999

	Оборот
	24,1
	24,9
	19,1

	Экспорт
	14,9
	13,6
	10,7

	Импорт
	9,2
	11,3
	
	8,4

	Сальдо
	5,7
	2,3
	2,3



Как видно из таблицы, на протяжении пяти лет существенных изменений в показателях внешней торговли России со странами Содружества не произошло, не считая незначительного роста показателя общего товарооборота и снижения сальдо внешнеторгового баланса, поскольку Россия в 1998 г. больше импортировала товаров и услуг из стран СНГ, но несколько сократила экспорт.

Таблица 70

Внешняя торговля России со странами СНГ

в 1998 г. (млн. долл.)
	Название страны
	Оборот
	Экспорт
	Импорт

	
	1998
	2005*
	1998
	2005*
	1998
	2005*

	1.Азербайджан
	3250,0
	924,5
	150,8
	745,7
	174,2
	178,9

	2. Армения
	171,6
	260,8
	130,9
	174,0
	40,7
	86,8

	3. Белоруссия
	9177,8
	14247,9
	4622,6
	9064,2
	4555,2
	5183,7

	4. Грузия
	171,6
	439,7
	106,0
	310,6
	65,4
	129,1

	5. Казахстан
	3777,9
	8825,9
	1892,3
	5889,5
	1885,6
	2337,4

	6. Киргизия
	265,7
	473,4
	133,0
	345,8
	132,7
	127,6

	7. Молдова
	836,9
	886,1
	325,2
	396,2
	511,7
	495,9

	8. Таджикистан
	138,6
	285,5
	77,9
	202,9
	60,7
	82,6

	9. Туркмения
	140,1
	-
	95,2
	-
	44,9
	-

	10. Узбекистан
	1097,3
	1609,5
	566,4
	765,3
	530,9
	844,2

	11. Украина
	8781,7
	18449,0
	5501,7
	11464,1
	3280,0
	6984,9

	* данные за 11 месяцев
	
	
	
	
	



Лидирующее место попеременно занимают Белоруссия и Украина. Здесь, очевидно, немаловажную роль играют российско-белорусские политические отношения и прежде всего инициатива президента братской республики по установлению прямых внешнеэкономических связей с субъектами Российской Федерации, в том числе и с Республикой Коми. А.Г. Лукашенко пока единственный президент страны-участницы СНГ, посетивший нашу республику, в результате чего углубляются и расширяются внешнеэкономические связи Коми края с Беларусью. Только настойчивость и последовательность президента А.Г. Лукашенко привела к важному, хотя пока лишь к внешнему достижению интеграционного процесса - образованию «Союза двух» - России и Беларуси. На пути объединения двух государств сделаны еще два шага: ратифицирован Устав Союза Беларуси и России и всенародно обсуждается задача создания наиболее зрелого интеграционного объединения, включающего продвинутые формы - зону свободной торговли, таможенный союз, единое экономическое пространство, экономический и валютный союз с последующим перераста​нием в политический союз - единое государство.

Характеризуя интеграционный процесс в рамках СНГ и внешнюю торговлю России со странами Содружества, следует подчеркнуть тенденцию роста задолженности этих государств России. Их суммарный долг на конец 90-х годов превысил 7 млрд. долларов. Почти 2/3 долга приходится на задолженность по государственным кредитам, а остальная часть долга - на коммерческую задолженность предприятий за топливно-энергетические ресурсы.

В связи с тяжелой финансовой ситуацией партнеров России по СНГ и отсутствием у большинства из них резервов свободно конвертируемой валюты рассматриваются и частично реализуются два подхода к погашению упо​мянутой задолженности. Во-первых, некоторые страны Содружества в счет долгов России поставляют необходимое ей продовольствие, сырье для легкой промышленности, отдельные виды готовой продукции.


Во-вторых, практикуется (хотя, правда, нечасто) передача в счет долгов  в собственность России хозяйственных объектов, находящихся на территории стран-должников. Такая трансформация в последние годы наиболее активно проходила в Белоруссии.


В качестве иллюстрации интеграционного процесса можно сослаться на взаимное проникновение банковского капитала стран СНГ. Так, к концу 90-х годов на территории СНГ открыто около 30 дочерних банков и 20 пред​ставительств российских банков. Одновременно в капитале 65 российских кредитных организаций присутствуют инвестиции из банков стран СНГ.

Другой дополнительной иллюстрацией интеграции в рамках СНГ является создание межгосударственных финансово-промышленных групп (ФПГ). Правда, их число пока невелико - 9, хотя это важный инструмент интеграционного сотрудничества. Замедление процесса создания таких групп в опреде​ленной мере связано с ограниченными возможностями российских ФПГ, а также с различием правовой базы в странах Содружества. Необходимы официальные договоренности о создании взаимовыгодных условий деятельности хозяйствующих субъектов на территории друг друга. Это вполне достижимо, если учесть, что на заседании Совета глав правительств еще в марте 1998 г. была утверждена Конвенция о транснациональных корпорациях.

Большие резервы в развитии и углублении интеграции заключены в межрегиональном сотрудничестве, особенно приграничных со странами СНГ районах. Ныне практически все субъекты Российской Федерации поддерживают торгово-экономические отношения с государствами Содружества, ими подписано около 550 соглашений о сотрудничестве. В регионах реализуются программы экономического, сотрудничества России с Украиной, Казахстаном и Узбекистаном на период до 2012г.


Для развития торгово-экономических связей республик, краев и областей, хозяйствующих субъектов Российской Федерации с партнерами из стран Содружества необходима консолидация усилий государственных структур и соответствующих объединений деловых кругов, прежде всего национальных союзов промышленников и предпринимателей, торгово-промышленных и хозяйственных палат, ассоциации поддержки малого и среднего бизнеса. Но этому процессу не должны мешать политиканы и националисты всех мастей и рангов.

Помимо исторически естественной интеграции России со странами ближнего зарубежья столь же злободневно выдвигается вопрос о путях интеграции экономики Российской Федерации в мировое хозяйство. Здесь следует учесть, что интеграция суверенной России в мировое хозяйство началась не с создания полноценного (то есть конкурентоспособного) рыночного хозяйства, а с либерализации внешнеэкономических связей. Практика других стран и десятилетний опыт экономических псевдореформ в России наглядно показывают, что без повышения и расширения конкурентоспособности отечественной продукции, без преодоления системного кризиса в стране осуществление структурной перестройки экономики, государственной поддержки экспорта и рациональной импортной политики страны проблему вхождения России в мировое экономическое пространство не решить, не поможет этому процессу и вступление в ВТО. В противном случае какое-то, теперь уже непродолжительное время Россия сохранит собст​венную нишу в экспорте топливно-сырьевых ресурсов в другие страны, но по мере их истощения позиция страны будет фатально падать, и страну ждут еще более тяжелые испытания с трудно предсказуемыми последствиями, Ведь сложившаяся ныне специализация России на поставках товаров энерго​сырьевой группы на мировой рынок не только ставит ее в сильную зависи​мость от колебаний мировых цен, но и создает реальную угрозу исчерпания экспортных ресурсов. Доступные природные запасы многих видов сырья ис​тощаются, их разработка обходится все дороже. В скором времени страна может столкнуться с трудностями не только расширения сырьевого экспорта, но и с проблемами топливного и сырьевого самообеспечения.

Кроме того, ориентация на экспорт сырья затрудняет приток капитала в обрабатывающие отрасли и в первую очередь в машиностроительный ком​плекс, что является прямым путем к деградации отечественного промышлен​ного потенциала, к закреплению в России колониальной структуры внешне​экономических связей: вывоз сырья в обмен на ввоз готовых изделий. При этом именно в добывающие отрасли охотнее идет иностранный капитал, что может привести к формированию российской хозяйственной структуры транснациональными корпорациями, естественно, в своих интересах, а также российскими преступными деятелями, все чаще выходящими на междуна​родную экономическую арену. Печально, но это факт. Не менее печально и ухудшение международной производственной специализации России на протяжении 90-х годов. Росла зависимость экономики страны от Мирового рынка, в то время как возможности России повлиять на состояние секторов мирового хозяйства, входящих в сферу ее интересов, сузились. Доля сырьевых отраслей в производстве и экспорте увеличилась, а удельный вес производства и экспорта готовых изделий, и без того низкий, еще более сократился.

Развитие этих негативных процессов связано с рядом причин. Во-первых, после распада СССР в России еще не сформировался самовоспроизводящийся комплекс, а потому нет партнерской увязки между предприятиями добывающих и обрабатывающих отраслей. Во-вторых, (что тесно связано с предыдущей причиной) в России отсутствуют необходимые рыночные механизмы, обеспечивающие межотраслевой перелив капитала. В-третьих, с либерализацией внешнеэкономических связей и установлением свободы цен обнаружилась неготовность большинства российских предприятий к деятельности в условиях свободной конкуренции как на внешнем, так и на внутреннем рынке. В-четвертых, уход государства от ответственности за налаживание рыночного механизма и внешнеэкономическая неразбериха и стихия также не помогают ни структурной товарной перестройке производства, ни номенклатуре экспорта. Потому сырьевая специализация России, унаследованная от СССР, все более закрепляется. Сохраняется вполне вероятная опасность того, что роль энерго-сырьевой периферии мировой экономики останется за Россией на неопределенно длительный период. Ожидалось, что частично этот вопрос может проясниться на саммите «большой  восьмерки» в Санкт-Петербурге летом 2006 года, обсуждавший энергобезопасность в мире.


После экономической разрухи с конца 80-х до конца 90-х гг. возможности экспортной ориентации России неизмеримо обострились и сузились. Например, в экспорте СССР на долю промышленного оборудования и транспортных средств приходилось свыше 20% общего экспорта, а удельный вес данной товарной группы в российском вывозе вдвое и даже втрое меньше. Расширить экспортные позиции на продукцию машиностроительного комплекса сейчас не​возможно, так как производственный аппарат комплекса непоправимо изношен, собственных источников финансирования для его модернизации нет, а иностранный капитал, о чем уже говорилось, не идет в отрасли, определяющие развитие технического прогресса в России, как и не спешат везти к нам последние достижения западной науки и инженерной мысли.

Необходимо считаться также и с тем, что мировые рынки перспективной для российского экспорта продукции (прежде всего военно-технической) чрезвычайно политизированы и пробиться на них за счет одной лишь ценовой конкурентоспособности товара практически не возможно. Например, под давлением США год тому назад Малайзия отказалась от предварительно согласованного решения закупить в России партию истребителей. Подобные акции Запада применяются к Индии, другим странам, импортировавшим нашу военную технику. Все это, несомненно, также затрудняет вхождение России в мировое экономическое пространство. Не способствует тому и экономическая ситуация, складывающаяся в последнее время в Российских регионах.


Либерализация внешнеэкономических связей вместо ожидавшегося положительного влияния на состояние внутренней конкурентной среды привела к конституционно-запредельной самостоятельности регионов в области международных экономических отношений, в том числе и их кредитных связей с зарубежными партнерами. По этой же причине страна столкнулась с угрозой внутренней дезинтеграции территориально единого хозяйства. Признаками последней стали введение в некоторых субъектах РФ ограничений на торговлю с соседними областями, выпуск денежных суррогатов местного значения, самостоятельный выход регионов на международный заемный рынок, что наносит ущерб общегосударственной политике в этой области, а также России как самостоятельному субъекту мирового хозяйства.

На интеграционном поле мирового уровня Россия добилась больше организационных, чем экономических успехов. Россия на основе правопреемницы СССР в международных, в том числе экономических отношениях, ста​ла членом Европейского банка развития и реконструкции, вступила в МВФ и Всемирный банк, принята в Парижский и Лондонский клубы. В ноябре 1998 г. Россия присоединилась к Азиатско-Тихоокеанскому экономическому сообществу (АТЭС), что объективно продвигает ее по пути интеграции в ми​ровую экономику. Россия, таким образом, подключается к переговорному процессу, направленному на либерализацию торговли и инвестиций в Азиат​ско-Тихоокеанском регионе в период до 2010 г. и одобренная решением Уругвайского раунда. Однако даже при благоприятном развитии азиатско-тихоокеанского направления экономической интеграции россиянам обольщаться не приходится. Наибольший выигрыш могут получить лишь дальневосточный и примыкающие к нему регионы. Что же касается европейской части России, то ее было бы целесообразно вписать в соответствующую интеграцию Европы. В этой связи есть основания говорить об экономическом аспекте интеграционных отношений Российской Федерации и Европейского Союза. Данное направление международной экономической политики Рос​сии занимает одно из приоритетных мест. Ныне Россия и Евросоюз становятся стратегическими партнерами, оставаясь, конечно, неизбежными конкурентами. Их взаимный товарооборот приблизился к 100 млрд. евро в конце 90-х годов, а ныне почти удвоился. На долю ЕС приходится 35-37% экспортного и до 40% импортного внешнеторгового оборота России. В импорте наших партнеров из России в основном преобладают энергоносители, сырье и материалы (80%), а в импорте России из стран Евросоюза велика доля машин и оборудования (36-38%), продовольствие (13-22%) и химических товаров (17-18%).

После распада СССР по мере развития политических, экономических и культурных связей Россия перешла к созданию новой договорно-правовой базы с ЕС. В 1994 г. было подписано Соглашение о партнерстве и сотрудничестве, вступившее в силу 1 декабря 1997 г., а теперь, с расширением Евросоюза за счет присоединения десяти новых стран, из которых пять стран Восточной Европы (Венгрия, Польша. Словакия, Словения, Чехия), прибалтийские  республики бывшего СССР (Латвия, Литва, Эстония), а также Мальта и Кипр удельный вес внешнеторгового оборота России еще более возрастает. В 2007 г. произошло пополнение состава 25 стран ЕС за счет Болгарии и Румынии, на очереди Хорватия. Отличительной чертой расширения Евросоюза в течение 2004 - 2007 гг. является тот факт, что в ЕС вступают государства, которые входили в сферу политических и экономических интересов Советского Союза и современной России. Такие масштабные перемены в Евросоюзе потребовали от России длительных переговоров, так как распространение Соглашения России и ЕС о партнерстве и сотрудничестве не новые страны связано с потерями российских компаний в сумме до 300 млн. долл. в год. Такие потери – результат распространения таможенных норм ЕС, а не ранее применяемых соглашениями с каждой из 10 новых стран-членов Евросоюза. В итоге сложных и длительных переговоров были достигнуты следующие договоренности:
· Россия подписала Протокол о распространении Соглашения о партнерстве и сотрудничестве на 10 новых стран. Было принято совместное заявление Россия - ЕС о расширении ЕС, в котором перечислены российские требования и намечены пути их урегулирования.

· Европейский Союз подтвердил свое согласие о вступлении Российской Федерации в ВТО, что облегчит России прием в эту организацию.
· Государственная Дума ратифицировала Киотский протокол в ноябре 2004 г (вступил в силу 16 февраля 2005г.), на чем настаивал ЕС.
· Согласованы вопросы касательно распределения антидемпинговых процедур на некоторые товары, поставляемые в страны ЕС - 10 (увеличены квоты на поставку стали до 2,2 тыс. тонн, снижены пошлины на поставку алюминия и его сплавов с 6% до 0%).

· Не полностью решена Калининградская проблема. Здесь необходимо решить вопросы визового режима передвижения товаров, рыболовства, энер​гетики, нефтегазовой транспортировки и др. Сейчас решили ослабление визового режима только с Польшей.

· Евросоюз отказался от своего требования не импортировать из одного источника более 30% энергоресурсов и подтвердил практику долгосрочных контрактов на эти товары. Стороны согласовали, что повышение внутренних цен на газ будет проходить в соответствии с энергетической программой правительства РФ.


Конечно, если придерживаться строгой концепции международной экономической интеграции, то все договоренности по азимуту «Россия - Евросоюз» «не дотягивают» даже до первой формы (этапа) интеграции - зоны свободной торговли. Тем не менее на саммите между Россией и ЕС в ноябре 2001 г. было высказано намерение обеих сторон продвигаться в направлении формирования общего Европейского экономического пространства и создана Группа высокого уровня для разработки соответствующей концепции. Весьма допустимо предположение, что дальнейшая теоретическая разработка концепции международной интеграции потребует уточнения ее первичной формы. В частности, создание общего Европейского экономического про​странства можно рассматривать в качестве одной из начальной формы интеграционного объединения. Главный контраргумент против такой оценки состоит в том, что нет, и быть не может «Интеграции без членства». Кроме того, настоящая, реальная интеграция предполагает снижение, а еще лучше отмену барьеров на пути движения капитала, товаров, рабочей силы и услуг во встречных направлениях. Саммиты «Россия - ЕС» в ноябре 2004 и мае 2005 и более поздних  годов пока не продвинули эту сложнейшую проблему к уровню общепринятой терминологии этапов или форм интеграционного процесса - зона свободной торговли, таможенный союз, общий рынок, финансовый и экономи​ческий союз и т.д. Тем не менее намечаемые меры шаг за шагом приближают Россию и ЕС к общему видению мирной, стабильной и процветающей Евро​пы. Стремясь вписаться в мировое хозяйство, Россия не ограничивается лишь европейски азимутом экономической интеграции. Немаловажное зна​чение она придает и восточно-азиатскому направлению интеграционного процесса. Убедительны такие факты. Россия развивает сотрудничество с интеграционной группировкой АСЕАН эволюционным путем вот уж 21 год (1991-2012) с учетом интересов всех стран-участников. Так, в 1991 г. на 24-м совещании министров иностранных дел ассоциации была приглашена делегация СССР, а в следующем совещании (1992 г.) впервые участвовал Министр иностранных дел РФ. В том же году в департаменте Министерства иностранных дел Российской Федерации был создан отдел АСЕАН.

В начале 2003 г. Россия подала официальное заявление о присоединении, а в июле того же года Президент В.В. Путин ввел в действие закон о присоединении к Балийскому договору (остров Балий, 1976г). Балийский договор (региональный пакт о ненападении) базируется на основных положениях Устава ООН.


Координацией интеграционного процесса в схеме «РФ - АСЕАН» занимаются следующие институты:

· совместный комитет сотрудничества Россия - АСЕАН, действуют рабочие группы по торгово-экономическому, научно-техническому и иному сотрудничеству;

· комитет управления фондом сотрудничества Россия - АСЕАН (учрежден в 1997 г. с целью формирования структур сотрудничества на уровне частного бизнеса);

· деловой совет Россия - АСЕАН, председателями которого являются президенты Торгово-Промышленной палаты РФ и конфедерации торгово-промышленных палат АСЕАН.


Торговля России со странами АСЕАН динамично набирает объем. Внешний товарооборот РФ со странами этой группировки вырос с 2,1 млрд. А долл. в 2002 г. до 4,4 млрд. долл. в 2004 г. По достигнутым в 2005 г. соглашениям осуществляется совместное строительство газо и нефтепроводов, реализа​ция проектов по использованию энергоресурсов Сибири и Дальнего Востока.

13 декабря 2005 г. Президент Путин В.В. подписал в Куало-Лумпуре (Малайзия) «Совместную декларацию Главы государства Российской Феде​рации и глав 10 государств и правительств государств Юго-Восточной Азии (АСЕАН) о развитии и всеобщем партнерстве». В документе отмечается близость подходов к решению актуальных региональных и международных вопросов, подчеркивая значение ранее подписанных документов.

От такого направления интеграции менее всего получат районы Сибири и Дальнего Востока. Поэтому для России с ее территориальным разбросом проблема международной экономической интеграции стоит очень остро, она требует тщательной научной проработки. В этой связи для России, возмож​но, станет перспективной евроазиатская интеграция, создаваемая по инициа​тиве президента Казахстана. (Евро АЗ), которая ныне вступила в разряд действующих интеграционных группировок. Как пример экономической интеграции России является создание тройственной «Зоны свободной торговли» в составе России, Казахстана и Белоруссии, но она функционирует лишь с июля 2012г., а потому не накоплен опыт ее действия для анализа. Россия ведет затяжные переговоры о вступлении во Всемирную торговую организацию. Вступление России в ВТО дает возможность активнее вести борьбу за новый международный экономический порядок без дискриминации наших товаров и услуг на рынках других стран, торгово-экономических препятствий для адаптации российской экономики к мирово​му хозяйству. Ныне все основные документы подписаны и с конца2012г. Россия станет полноценным 154 членом ВТО.


А теперь несколько слов о ВТО и преимуществах, которые может по​лучить Россия при вступлении в нее.


Всемирная торговая организация, являющаяся преемницей ГАТТ (Ге​нерального соглашения по тарифам и торговле), начала свою деятельность с 1 января 1995 г. Секретариат ВТО находится в Женеве. ВТО призвана регу​лировать торгово-политические отношения участников организации в сфере международной торговли на основе пакета соглашений, разработанных в те​чение 1986-1994 гг. в Уругвае и получивших название соглашений Уругвай​ского раунда.


Главной задачей ВТО является либерализация мировой торговли путем ее регулирования преимущественно тарифными методами при последова​тельном сокращении уровня импортных пошлин, а также устранении различ​ных нетарифных барьеров, количественных ограничений и других препятствий в международном обмене товарами и услугами.
Основополагающими принципами и правилами ГАТТ/ВТО являются: 

- внедрение  режима наибольшего благоприятствования в торговле на недискриминационной основе;

-
взаимное предоставление национального режима товарам и услугам
иностранного происхождения; регулирование торговли преимущественно тарифными методами;
-
отказ от использования количественных ограничений; 

- разрешение торговых споров только путем консультаций и переговоров.


Все страны-члены ВТО принимают на себя обязательство по выполне​нию порядка двадцати основных соглашений и юридических инструментов, объединенных термином «многосторонние торговые соглашения». Этим пакетом соглашений регулируется ныне свыше 90% всей мировой торговли то​варами и услугами.


В настоящее время полноправными участниками ВТО являются около  153 государств и более 30 стран, в том числе и Россия, имеют статус наблю​дателя. Кроме того, около пятидесяти международных организаций также обладают статусом наблюдателей в ВТО, в том числе МВФ, Всемирный Банк, различные подразделения ООН, региональные группировки, междуна​родные организации.


Россия добивается изменения своего статуса наблюдателя на полно​правного участника ВТО. Можно выделить следующие преимущества для России в связи с вступлением во ВТО: Во-первых, государство и российские участники внешнеторговой дея​тельности должны будут следовать общепризнанным цивилизованным «пра​вилам игры» (т.е. принципам и правилам ГАТТ/ВТО). В современном поло​жении на мировом рынке страна по разным каналам, в том числе и дискри​минационным процедурам теряет до 4 млрд. долл. в год. Вступление в ВТО сокра​тит потери, как Минимум на 2,5 млрд. долл.


Во-вторых, отпадает необходимость в десятках и сотнях двусторонних международных договоров о торгово-экономическом сотрудничестве, кото​рые приходится периодически преодолевать, а то и пересматривать. Все они заменятся одним, многосторонним соглашением в рамках ВТО, которая про​возглашает ряд внешнеторговых принципов, которые должны придерживать​ся все страны - члены этой организации.


В-третьих, преимущественно двусторонняя внешнеторговая политика становится многосторонней, «точечной» и не дискриминационной для нашей страны.


Конечно, вступление страны во Всемирную торговую организацию – теорема с двумя неизвестными. Россия может не только выиграть, но и про​играть. Одним из нашего проигрыша является потеря на таможенных по​шлинах. В настоящее время (по итогам последних лет Федеральная таможенная служба обеспечивает от 35 до 42% доходной части российского бюджета. По нор​мативным документам ВТО таможенные пошлины не должны превышать 5 - 7% таможенной стоимости и наша страна потеряет минимум половину бюджетных поступлений от таможенной службы. Это, во-первых.

Во - вторых, ВТО провозглашает свободу торговли, а экономика Рос​сии не совсем подготовлена к этому из-за низкой конкурентоспособности нашего производства и отечественных товаров, что может (мягко выражаясь) поставить целые отрасли страны в крайне затруднительное положение и прежде всего сельское хозяйство, легкую промышленность и другие.
14.6 Регулирование внешнеэкономической деятельности в Рос​сийской Федерации

Известно, что внешнеэкономическая деятельность каждой страны ре​гулируется не только общим, но и специальным законодательством. Это в полной мере относится и к Российской Федерации. Став суверенным госу​дарством, Россия приступила к правовому регулированию внешнеэкономи​ческой деятельности: ликвидирована государственная монополия внешней торговли, предоставлены права участия в мирохозяйственных связях всем юридическим и физическим лицам, создан внутренний валютный рынок, развивается иностранное и смешанное предпринимательство. Российская Федерация прошла путь от политики чистого монетаризма во внешнеэконо​мических связях в 1992 г., которыми слепо руководствовались младореформаторы - «мальчики Чикагской школы - Е.Гайдар и его малосмышленные в экономике российские догматы конца XX века, до усиления контролирую​щей функции государства в настоящее время. Наряду с административными расширяется использование экономических методов регулирования между​народных экономических отношений. Ведущая роль в этом процессе отво​дится правовому государственному регулированию внешнеэкономической деятельности, представляющему собой совокупность нормативных актов, в рамках и на основе которых осуществляется ее практика. В эту совокупность входят различные по масштабу и уровню составляющие: во-первых, между​народные правила и нормы, подписанные Российской Федерацией, а также международные договора России с иностранными государствами; во-вторых, национальное законодательство России по внешнеэкономической деятельности, представленное законами, указами президента, кодексами, иными подзаконодательными актами.


Конечно, создание системы правового регулирования внешнеэкономи​ческой деятельности - длительный и постоянно продолжающийся для нашей страны процесс, который несет на себе отпечаток переходного к рынку пе​риода, особенности развития национальной экономики, международных обя​зательств Российской Федерации, а также предстоящего вступления во Все​мирную торговую организацию. Эти обстоятельства и объясняют необходи​мость отмены действия, внесения дополнений или изменений в ряд законов, указов, других документов, принятых в первой половине 90-х годов в облас​ти внешнеэкономической деятельности.


К нормативно-правовым актам; регулирующим внешнеэкономическую деятельность в РФ, относятся: Указ Президента РФ «О либерализации внеш​неэкономической деятельности на территории Российской Федерации» от 15 ноября 1991 г., Законы «О государственном регулировании внешнеторговой деятельности», «О валютном регулировании и валютном контроле», «О та​моженном тарифе», «Об иностранных инвестициях в Российской Федера​ции» от 9 июля 1999 г., «О мерах по защите экономических интересов Рос​сийской Федерации при осуществлении внешней торговли товарами», «О со​глашениях о разделе продукции», Таможенный кодекс Российской Федера​ции и другие.


Обращает на себя внимание непоследовательность руководства страны в создании организационных структур по регулированию внешнеэкономиче​ской деятельности в России на общегосударственном уровне. К началу 90-х годов было учреждено Министерство внешних экономических связей РФ, за​тем оно было упразднено и соединено с Министерством иностранных дел, а когда убедились, что это очередное дилетантство тогдашнего и.о. главы пра​вительства Е. Гайдара, снова восстановили Минвнешэкономсвязей, которое было расширено по названию (а не по функциям) и стало называться Министерством внешних экономических связей и торговли, но по примеру Японии,  было воссоединено с Министерством экономики. Однако и последнее объединение просуществовало недолго: было создано Министерство торговли, выполнявшее функции по организации и внутренней, и внешней торговли. Новый президент и правительство РФ при формировании структуры федеральных органов исполнительной власти учредили ныне функционирующее Министерство экономического развития и торговли. Такая чехарда в организации и реорганизации важнейшего института внешнеэкономической деятельности и его центрального аппарата не могла не сказаться негативно как на разработке, так и на реализации внешнеэкономической политики России. 

К настоящему времени во многих субъектах РФ сохранились представительства бывшего Министерства внешних экономических связей и учреждены собст​венные Министерства внешних отношений в республиках в составе РФ, де​партаменты, управления или иные институты внешнеэкономических связей в областях и губерниях. На крупных предприятиях России также созданы от​делы по международным экономическим связям. Примером может служить и Республика Коми, в органах исполнительной власти которой учреждалось ныне упраздненное Министерство внешних связей, а на ОАО «Монди Бизнес Пейпа Сыктывкарский лесопромышленный комплекс» - отдел внешнеэконо​мических связей.


К важнейшим законодательным и исполнительным органам государст​венного регулирования внешнеэкономических связей, определяющих поря​док участия российских предприятий, организаций во внешнеэкономической деятельности, относятся:

· Правительство РФ;
· Совет Федерации;
· Государственная дума;
· Министерство иностранных дел;
· Министерство экономического развития и торговли и ее заграничный аппарат;

· Государственный Таможенный Комитет (ГТК) РФ, а ныне Федеральная таможенная служба.

В задачу государственных органов управления и регулирования внеш​неэкономической сферой входит создание системы мер защиты экономиче​ских интересов российских экспортеров и импортеров, активное содействие продвижению на зарубежные рынки конкурентоспособной российской про​дукции. Государственная система регулирования внешнеэкономической дея​тельностью призвана способствовать увеличению внутринационального на​копления, повышению эффективности национального производства и, ко​нечно же, продвижению российских товаров на мировой рынок, привлече​нию иностранных инвестиций в экономику страны. Последнее особенно важно в условиях крайне обостренного инвестиционного голода. В 90-е годы было принято 15 нормативных актов федерального уровня, устанавливаю​щих льготы для иностранного капитала. Эти льготы распространяются на сферу налогового и таможенного регулирования. При этом объектом льгот являются налог на добавленную стоимость (НДС), налог на прибыль, тамо​женные тарифы и пошлины, а также нетарифное регулирование. Рядом нор​мативных документов от уплаты НДС освобождаются ввозимые в Россию технологическое оборудование, запасные части. По Закону «О таможенном тарифе» имущество, импортируемое в страну в качестве вклада иностранных инвесторов в уставный фонд предприятий с иностранными инвестициями, освобождается от взимания таможенной пошлины. Ныне освобождаются от налога на прибыль средства, направленные на финансирование капитальных вложений производственного назначения, а также на погашение кредитов банков, полученных и использованных на эти цели. В целом за 2000-е годы было принято свыше 20 документов по регулированию внешнеторгового и валютного регулирования.

Помимо льгот общего характера практикуются и нормативные акты, определяющие льготный инвестиционный режим в конкурентных отраслях и случаях сотрудничества. Например, Указ Президента РФ от 5 февраля 1998 г. «О дополнительных мерах по привлечению инвестиций для развития отечественной автомобильной промышленности» предусматривает предоставление льгот, ранее не применявшихся в России: инвесторам, которые вложат в автопроизводство не менее 250 млн. долларов, может быть предоставлен ре​жим свободного склада, т.е. с ввозимых инвестором производственного обо​рудования и материалов не взимаются таможенные пошлины и косвенные налоги. Льготы предоставляются, если по истечении пяти лет с начала реали​зации проекта доля затрат, произведенных на территории России, будет со​ставлять не менее 50% себестоимости конечной продукции.

Либерализации инвестиционного режима в России будет способство​вать уже упоминавшийся Закон «Об иностранных инвестициях в Российской Федерации»
. В этом Законе определены:

-
правовое регулирование иностранных инвестиций на территории РФ;
-
 правовой режим деятельности иностранных инвесторов и коммерческих
организаций с иностранными инвестициями;
· гарантии правовой защиты деятельности иностранных инвесторов на тер​ритории России;

· гарантии использования иностранным инвестором различных форм осу​ществления инвестиций;

· гарантии перехода прав и обязанностей иностранного инвестора другому лицу;

· гарантия компенсации при национализации и реквизиции имущества иностранного инвестора или коммерческой организации с иностранными инвестициями;

· гарантия от неблагоприятного изменения для иностранного инвестора и коммерческой организации с иностранными инвестициями законодатель​ства РФ;

· гарантия обеспечения надлежащего разрешения спора, возникшего в свя​зи с осуществлением инвестиций и предпринимательской деятельности;
· гарантия использования на территории РФ и перевода за ее пределы до​ходов, прибыли и других правомерно полученных денежных сумм;
· гарантия права иностранного инвестора на беспрепятственный вывоз за пределы РФ имущества и информации в документальной форме или в форме записи на электронных носителях, которые были первоначально ввезены на территорию России в качестве иностранных инвестиций;
· гарантия права иностранного инвестора на приобретение ценных бумаг;
· гарантия участия иностранного инвестора в приватизации;
· гарантия предоставления иностранному инвестору права на земельные участки, другие природные ресурсы, здания, сооружения и иное недви​жимое имущество;

· льготы, предоставляемые иностранному инвестору и коммерческой орга​низации с иностранными инвестициями по уплате таможенных пошлин;
· льготы и гарантии, предоставляемые иностранному инвестору субъекта​ми РФ и органами местного самоуправления.


В Законе также предусмотрены многие другие положения: о добросо​вестной конкуренции иностранного инвестора, имущественном страховании коммерческих организаций с иностранными инвестициями, создание и лик​видация организации с иностранными инвестициями, создание и ликвидация филиала иностранного юридического лица.

Из приведенного перечня гарантий, льгот и положений функционирования иностранных инвесторов в экономическом пространстве РФ видно, что этот Закон составлен в свете требований международного экономического права и международной инвестиционной политики. Вряд ли этот Закон требует изменений или дополнений в 2012г. 


Наряду с норматавно-правовыми документами и упомянутыми выше органами государственного регулирования внешнеэкономической деятельно​сти в Российской Федерации с 1994 г. начали создаваться объединения про​изводителей и экспортеров.


Российские объединения производителей и экспортеров (РОПЭ) явля​ются добровольными, независимыми, негосударственными и некоммерче​скими союзами, ассоциациями и иными организационными формами сотруд​ничества и внешнеэкономического регулирования. Правительство Российской Федерации поддерживает этот процесс и рекомендует органам исполни​тельной власти, администрациям на местах оказывать содействие этим него​сударственным организациям в решении их уставных задач.

В свое время Министерство внешнеэкономических связей разработало и стало вести реестр отраслевых объединений производителей и экспортеров РФ, хотя некоторые из них и поныне не имели контакта с Министерством экономического развития торговли, несмотря на то, что последнее рассмат​ривает их как надежного и долгосрочного партнера. Среди таких объедине​ний Союз нефтеэкспортеров России, Союз производителей и экспортеров черных металлов, Союз лесоэкспортеров России, Всероссийская Ассоциация рыбохозяйственных предприятий, предпринимателей и экспортеров, Зерно​вой союз России и другие подобные им негосударственные организации. РОПЭ вносят элемент организованности в экспорт российской продукции, обеспечивают устойчивые контакты между горизонтальностью связей произ​водителей (экспортеров) и вертикалью горизонтальной системы управления и регулирования. Производители и экспортеры в своих организациях концен​трируют те проблемы, которые не находят решения ни на уровне исполни​тельных органов, ни на уровне предприятий. Наличие таких структур позво​ляет более эффективно и оперативно выявлять эти негативные факторы и ис​кать совместные пути их устранения. Отраслевые объединения экспортеров вырабатывают рекомендации для своих членов по торговой политике. С од​ной стороны, они оказывают помощь и поддержку российским экспортерам в установлении и расширении целевых контактов на зарубежных рынках, а с другой, становятся в определенной степени гарантом надежности для зару​бежных партнеров. С этой целью некоторые объединения создают систему сертификации входящих в них экспортеров и многое делают для признания этих сертификатов на международном уровне.


Не менее важной задачей РОПЭ является выработка ими «правил пове​дения» на внешнем рынке для российских бизнесменов, адаптированных к международным требованиям и традициям.


В целях выработки согласованных позиций по вопросам внешне​экономической деятельности, реализации внешнеэкономической политики, а также повышения эффективности федеральной программы развития экспор​та, упорядочения и стабилизации сырьевого экспорта, расширения экспорта машинно-технической и наукоемкой продукции, развития его отраслевой инфраструктуры, взаимодействия с экспортерами сырьевых товаров по во​просам координации торговой политики на внешних рынках распоряжением Правительства РФ от 26 июня 1995 г. №872-р создан Совет отраслевых объе​динений производителей и экспортеров при Министерстве внешних эконо​мических связей России, ныне при Министерстве экономического развития и торговли.


По мере вхождения России в мировое и европейское экономическое пространство, расширения внешнеэкономических связей, вовлечения страны в международную экономическую интеграцию и со вступлением во Всемир​ную торговую организацию будет изменяться и совершенствоваться как го​сударственная, так и негосударственная система регулирования международ​ных экономических отношений. Такова логика внешнеэкономической жизни страны. Новые меры регулирования внешнеэкономической деятельности России  в 2000-2012 гг. прямое тому доказательство. К таким мерам можно отне​сти в первую очередь Федеральный Закон «О концессионных соглашениях», в соответствии с которым концессионеры обязуются за свой счет создать (или реконструировать) определенные договором государственное недви​жимое имущество и эксплуатировать его в будущем. При этом право собст​венности на такое имущество будет принадлежать государству.

Для надлежащего выполнения Закона РФ «Об особых экономических зонах в Российской Федерации» (принят Государственной Думой 8 июля и одобрен Советом Федерации 13 июля 2005 г.) Правительством утверждено Положение о Наблюдательном совете особой экономической зоны, который создается для координации деятельности органов исполнительной власти всех уровней и хозяйствующих субъектов по развитию ОЭЗ, контроля за вы-полнением соглашения о создании ОЭЗ, за расходованием бюджетных средств, выделяемых на обустройство территории, а также для утверждения перспективных планов развития ОЭЗ.


В том же ключе следует рассматривать и утверждение Правительством РФ квот на 2006 г. на выдачу иностранным гражданам 329,3 тыс. приглаше​ний на въезд в Российскую Федерацию в целях осуществления трудовой дея​тельности. К таким мерам можно отнести утвержденную Минэкономразви​тия форму уведомления об отказе в применении упрощенного порядка дек​ларирования. Упрощенный порядок декларирования российских товаров применяется, если это не приведет к освобождению декларанта от уплаты таможенных платежей в полном размере.


В плане регулирования экспорта и импорта страны следует упомянуть, прежде всего,  нестандартные меры. Так, Правительство РФ установило, что административным органом по Конвенции о международной торговле вида​ми дикой фауны и флоры, находящимися под угрозой исчезновения, является Федеральная служба по ветеринарному и фитосанитарному надзору.

К тарифным мерам относятся изменения ставки на нефть сырую и неф​тепродукты (сырые) со 180 до 160 долларов, а сейчас и меньше за тонну. В рамках регулирования импорта одобрена поправка к Монреальскому протоколу по веществам, раз​рушающим озоновый слой. Составлен список озоноразрушающих веществ, ввоз и вывоз которых подлежит государственному регулированию. Устанав​ливаются квоты ввоза мяса домашней птицы. Подобные меры регулирования носят постоянный характер: изменяется лицо –  меняемся и мы.


В конце изложения следует еще раз повторить: внешнеэкономическая деятельность России функционально находится в структуре Минэкономразвития и торговли и неизвестно – будет ли новый президент учреждать Министерство внешних связей.

Резюме
1.  Распад СССР и системный кризис отбросили Россию в мировом хозяйстве на низкие позиции по всем макроэкономическим показателям. Трансфор​мационный процесс, переживаемый на протяжении 90-х гг. РФ, лишь усу​губил кризисное состояние страны как в производственной, так и в соци​альной сфере. К такому состоянию страну привели как объективные, так и субъективные причины: разрыв хозяйственных связей с традиционными и долговременными партнерами, оказавшимися в странах зарубежья, угро​жающий износ основного капитала во всех без исключения отраслях эко​номики, близорукая экономическая политика первого президента и на​чальной волны российских реформаторов, а потому слабость институтов власти, отсутствие политической воли, неоправданное самоустранение го​сударства от экономической жизни общества, излишняя политизация эко​номических реформ конца 80-х - начала 90-х годов, крайне низкий уро​вень профессиональной подготовки менеджеров высшего и первичного звена, недостаточная творческая активность российских предпринимате​лей.
2.  Негативным следствием этих причин и факторов стали унизительно сла​бые позиции России в мировом хозяйстве: по объему промышленной про​дукции, доля России к уровню США составляет менее 9%, Германии -36%, Франции - 60%, Великобритании - 73%. Удручающий показатель производительности труДа в промышленности, не говоря уж о сельском хозяйстве: по отношению к США этот показатель не превышает 12%, Германии - 18%, к Франции - 16% и Великобритании - 23%. По уровню производительности труда в обрабатывающей промышленности Россия отодвинута из первой десятки на 30-е место в мире, по объему ВВП со второго места (СССР) на 45-е место. В результате доля России в валовом мировом продукте сократилась до 1,7%, а в мировом промышленном про​изводстве- 1,8%. Сейчас по этим макроэкономическим показателям несколько улучшила свое положение, занимая 9 место по ВВП.
3.  Однако по объему разведанных запасов минерального сырья Россия занимает ведущее место в мире. В стране открыто и разведано около 20 тыс. месторождений полезных ископаемых. Валовая потенциальная ценность разведанных основных видов полезных ископаемых в середине 2000-х годов   оценивалась в 28,6 трил. долларов, а прогнозный потенциал - в 140 трил. долларов. Обладая богатейшими природными ресурсами, Россия сохраняет пози​ции крупнейшей в мире страны по производству ряда товаров. Так, по добыче природного газа и производству никеля нашей стране принадле​жит первое место в мире, по производству алюминия и искусственных алмазов - второе место после США, по добыче нефти – первое  место, опередив Саудовскую Аравию и США, по производству чугуна и выплавки ста​ли - четвертое место после Японии, КНР и США, по производству золота – 5-6 место.

4.  Важными компонентами внутреннего потенциала России являются уровень и объемы промышленного и сельскохозяйственного развития страны. Однако трансформационные реформы по экономической результативности оказались со знаком минус: промышленное и сельскохозяйственное производство упало в среднем наполовину и потребуются годы, если не десятилетия для залечивания экономических ран, нанесенных распадом СССР и непродуманными реформами младореформаторов.
Сокращаются и трудовые ресурсы страны. За годы рыночных реформ ресурсный потенциал рабочей силы сократился более чем на 20 млн. че​ловек, что объясняется высокой смертностью и трудовой эмиграцией.
5. Тревожны позиции России в международном разделении труда. С распадом мирового социализма и СССР разорваны хозяйственные связи некогда единого экономического пространства между предприятиями-поставщиками и потребителями, развалился внутренний взаимосвязанный комплекс. Создание собственного самовоспроводящегося комплекса требует времени, астрономических ассигнований, которых в России нет. Пока отраслевая структура экономики страны придаст ей топливно-сырьевую направленность в международном разделении труда, о чем наглядно свидетельствует структура экспорта, хотя это и не соответствует долговременным интересам страны. Модель экономического развития, ориентированная на приоритетное расширение экспорта топливно-сырьевых отраслей, имеет тупиковый характер и неспособна вывести страну из глубочайшего кризиса. Для такой экономики характерна «голландская болезнь»
Несовершенны позиции России и на мировом рынке услуг в области ту​ризма, где устойчиво доминирует выездной туризм над въездным и со​провождается вывозом валюты.

6.  Либерализация внешнеэкономических связей обеспечивает участие Рос​сии на мировом рынке мобильных факторов производства. На мировом рынке капитала и рабочей силы Россия выступает и как их импортер, и как их экспортер. Негативным явлением остается внешняя задолженность страны, погашение которой обходится в годовом исчислении до 17 и более млрд. долларов, что обостряет проблему внешних и внутренних инвести​ций.
Россию не обошли и процессы международной экономической интегра​ции. Она развивается в большей мере на экономическом пространстве бывшего СССР, особенно в рамках СНГ, хотя и малопродуктивно. Инте​грация в СНГ отягощается обстоятельствами национально-политического характера, системным, и прежде всего экономическим кризисом, неупоря​доченностью платежно-расчетных отношений между странами СНГ, внешними факторами.   В актив экономической интеграции можно вписать создание АЗЕВРО организации, зоны свободной торговли России, Казахстана, Белоруссии, вступление России в МВФ, Мировой банк, ВТО.

Гораздо сложнее оказалось вписать экономику России в мировое и европейское экономическое пространство. На это отрицательно влияют внешнеполитиче​ские факторы, а также низкая конкурентоспособность отечественных из​делий на внешнем рынке.

8.  Географическое положение позволяет России принимать активное участие в транспортных услугах, по перевозке международных грузов и пассажи​ров. При этом используются все виды современного транспорта: железно​дорожный, морской, воздушный, автомобильный, трубопроводный.
9.  Регулирование внешнеэкономической деятельности в России осуществля​ется как административными, так и экономическими методами. В пере​ходный период эти методы часто меняются в законодательном порядке, что требует защиты внешнеэкономических интересов отечественных про​дуцентов, привлечение иностранных инвесторов.
Таможенное регулирование осуществляется на основе Закона РФ «О та​моженном тарифе», Таможенном кодексе. Россия использует достижения мировой теории и практики в области таможенной политики. В этой по​литике важное место занимает оценка таможенной стоимости товаров, ввозимых на территорию РФ. Став полноправным членом ВТО, Россия будет вынуждена руководствоваться нормами и правилами этой организации.
Вопросы для повторения
1. Общая характеристика социально-экономического положения в Россий​ской Федерации.
2. Позиции России в мировом хозяйстве:
а)
по минеральному сырью;
б)
по промышленному производству;
в)
по производительности труда.
3. Внешний долг России и пути его погашения.
4. Охарактеризуйте (в общих чертах) ресурсный потенциал России:
а)
по минеральному сырью;
б)
по промышленному производству;
в)
по трудовым ресурсам;

г) по научно-техническим ресурсам.
5. Какое Министерство управляет внешнеэкономическим комплексом России? И Ваше личное мнение об этом.
6. Охарактеризуйте участие России в международном разделении труда.
7. Охарактеризуйте позиции России на мировом рынке товаров.
8. Охарактеризуйте динамику внешнего товарооборота России  в   2010-2012г.г.
t
9. Охарактеризуйте отраслевую структуру внешнего товарооборота РФ.
10. Охарактеризуйте географическую направленность внешней торговли России:

а)
по общему товарообороту (страны СНГ, дальнего зарубежья);
б)
по экспорту;
в)
по импорту.
11. Россия на мировом рынке услуг.
12. Участие России на мировом рынке:

а) капитала;

б) рабочей силы.
13. Охарактеризуйте интеграционный процесс России со странами СНГ.
14. Успехи и трудности вхождения России в мировое и европейское экономи​ческое пространство.

15. Вступление России в ВТО: «за» и «против».
16. Охарактеризуйте позиции России в международных транспортных пере​возках:

а)
морские перевозки;
б)
железнодорожные перевозки;
в)
автомобильные перевозки;
г)
воздушные перевозки;
д)
трубопроводный транспорт.
17. Охарактеризуйте государственное регулирование внешнеэкономическим
комплексом в России.


В предлагаемом учебном пособии по мировой экономике и международным экономическим отношениям по каждой из 14 тем выделены базовые категории и понятия, основные компетенции и узловые вопросы.


По тексту сделана попытка в учебных целях изложить содержание каждой темы, разместить резюме и контрольные вопросы.


Из-за довольно обширного материала учебного пособия автору пришлось темы: «Россия на мировом рынке услуг» и «Роль России в международных грузо- и пассажироперевозках», снять, включив их в самостоятельную подготовку студентов.
Искренне желаю успехов в учебе, служебной карьере и личной жизни. 









             (Автор учебного пособия)
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19. К.А. Нерсесов. – Роль России в развитии валютно- финансового взаимодействия стран ЕврАЗЭС. - «РВЭВ», 2011, № 7.

20. В.П. Нехорошков. – Интеграционные факторы сотрудничестваРоссии и АТЭС. - «РВЭВ», 2011, № 5.

21. А.П.Портанский. -  Мировая тенденция регионализма интеграции в СНГ. -«РВЭВ», 2011, № 11. 

22. М.С.Любский. -  Особенности валютной политики России за последние десять лет. - «РВЭВ», 2011, № 2.

23. Л.Н.Саршивили. – АТЭС в системе внешнеэкономических интересов России. - «РВЭВ», 2011, № 3.

24. А.Н.Зеленюк. – Спекулятивные покупки недвижимости в России иностранными фирмами. - «РВЭВ», 2011, № 10.

25. Ю.В.Дворцов. -  Социальная ориентация предпринимательства в России. - «РВЭВ», 2011, № 4.

Термоядерная энергия





Ветроэнергентика





Космическая энергетика





Нетрадиционная (альтернативная) энергетика





Гелиоэнергетика, солнечные батареи, гелиоконденсаторы





Вторичная энергетика (использующая сбросное топливо)





Биоэнергетика производство биомассы, биогаз, биосинтез водорода, жидкое биотопливо, мусоросжигающие установки





Альтернативная гидроэнергетика, малые ГЭС, приливные электростанции, волновые электростанции, станции, использующие энергию морских течений





Энергетика, использующая разновидность температур. Энергетика, использующая разность температур глубинных и поверхностных вод моря, тепловые насосы и т.д., установки геотермальной энергии








( - Мировая экономика и международные экономические отношения. Под ред.проф. А.С. Булатова и проф. Н.Н. Ливенцева. М. 2008. С. 26;


- В.К. Ломакин. Мировая экономика. Учебник. М. 2003. С. 29;


- Мировая экономика. Под ред. И.Б. Николаевой. Учебник. М. 2009. С. 23.


� Р.И. Хазбулатов. Мировая экономика. М. 1994, С. 8-9.


� Бодо Харенберг. Хроника человечества. «Большая энциклопедия» М. 1996, С. 176.


� Мировая экономика. Под ред.проф. А.С. Булатова, Учебник. изд. 2, М. 2008. С. 33.


� Там же. С. 33-35.


� В.К. Ломакин. Мировая экономика. Второе издание. Учебник. М. 2003. С. 38-61.


� Райзберг Б.А., Лозовский Л.Ш., Стародубцева Е.Б. Современный экономический словарь, М.: 1997г.,С.192.


� В.К. Ломакин. Мировая экономика. М., 2003, С.11. При творческом совпадении взглядов такую же формулировку мы читаем у А.В. Стрыгина. Мировая экономика. М., 2001, С.4.


� Мировая экономика. Учебник. Под ред. д.э.н., проф. А.С. Булатова. С. 691.


� В.К. Ломакин. Мировая экономика, С. 61-66.


� Мировое хозяйство. С. 31-37.


( ЕС – Европейский Союз, СЭВ – Совет экономических взаимопомощи.


� Российский внешнеэкономический вестник. 2011, №4, С. 37.


� Мировая экономика. Учебник. Под ред. проф. А.С. Булатова. С. 42-44.


� Таблица заимствована из учебника «Основы внешнеэкономических знаний», С. 36.


� Страны и регионы мира. Экономика – полит.справочник, М. 2001; БИКИ. 10 мая 2011.


� Данные таблицы подготовлены МВФ к Сеульскому саммиту государств «G-20», причем ЕС, объединяющий 27 стран, выступает в единственном числе. «Российская газета», 2010г., 22 октября. Эти данные явно занижены по отдельным странам и по всему мировому хозяйству.


� «Российская газета» (со ссылкой на журнал «Форбс»), 2011 г. – 15 марта 2011г.


� «Российская газета», 2010, 22 октября.


� Комсомольская правда. 2011. 21-28 июля.


� Мировая экономика. Учебник. Под ред. д.э.н., профессора А.С. Булатова. С. 67.


� Мировая экономика и международные экономические отношения. Учебник. под ред. д.э.н., профессора А.С. Булатова, д.э.н., профессора Н.Н. Ливенцова. М. 2008. С. 28.


� См. подробнее: Ленин В.И. Империализм как высшая стадия капитализма. Пол. собр. соч. Т. 27; его же О лозунге Соединенных Штатов Европы, там же, Т. 26; его же Военная программа пролетарской революции, там же, Т. 30.


� Там же, Т. 30, С. 133.


1 Экономика. Учебник. Под ред.проф. А.С. Булатова, С. 98.


� Современный экономический словарь. С. 134.


� Мировая экономика. Экономика зарубежных стан. Под ред. проф. М.Н. Осьминой, М.: 2002. С. 38.


� Там же. С. 38-39.


� Международные экономические отношения: Учебник. М., 1997. С. 186; Авдокушин Е.В. Международные экономические отношения: Учебник. М., 1999. С. 326-327.


� Международные экономические отношения. СПб., 1996. С. 197-200; Щербанин О.А., Рожков В.Е., Фишер Георг. Международные экономические отношения. Интеграция: Учебное пос. М., 1997. С. 35-43.


� Современный экономический словарь. М., 1997. С.115.


� Там же. С. 331.


� Современный экономический словарь. С. 334.


( Экстерриториальность - исключительное подчинение законам собственной страны и полный иммунитет (освобождение) от юридической ответственности иностранного государства.





� Федеральный Закон «Об особых экономических зонах в Российской Федерации». М. 2005. С. 4.


� Основы внешнеэкономических знаний: Словарь – справочник. С. 326.


( При оценке стоимости реализуемой продукции на внутреннем рынке и экспортируемой за рубеж очень важно определиться с валютной ценой и валютным курсом.


�  Международные экономические отношения. Учебник. Под ред.проф. Рыбалкина В.Е. М. 1997. С. 10; Авдокушин Е.Ф. Международные экономические отношения. М. 1997. С 19; Мировая экономика и международные экономические отношения. Под ред. проф. А.С. Булатова и проф. Н.Н. Ливенцева. М. 2008.


� Международные экономические отношения. Учебник. Под ред. проф. Н.Ф. Жукова. М. 1999; Новая экономическая энциклопедия. М. 2005.


� См.подробнее В.А. Савин. Формы международного экономического сотрудничества. «Внешнеэкономический бюллетень», №5, 2003.


�  Орнатский И.А. Экономическая дипломатия. 2-е изд.; перераб. И доп.-М. Международные отношения. 1985; Шетинин В.Д. Экономическая дипломатия. Уч. пособие для вузов. Дипломат. акад. МИД России.-М. Международные отношения.2001; Иванов И.Д. Хозяйственные интересы России и ее экономическая дипломатия /МГИМО(У) МИД России.- М., РОССИЭН.2001.


Более подробная «инвекторизация» взглядов и определений сущности экономической дипломатии дана в монографии Д.А. Дегтярева. Экономическая дипломатия: экономика, политика, право.-МГИМО (У) МИД России. 2010.





� Корен Леонард и Гудмен Питер. Искусство торговаться или все о переговорах. Минск, 1995.


� Заимствовано из: Ковалев А. Азбука дипломатии. М., 1988. С.8.


� См. подробнее: Семенов К.А. Международные экономические отношения. М., 1998. С. 64-65.


( Экспортная квота определяется как отношение стоимости экспорта к объему ВВП.


� Современный экономический словарь. С. 162.


�  См. подробнее: Основы внешнеэкономических знаний: Словарь – справочник. М., 1990, С. 404-411.


�  Мировая экономика. Под ред. И.П. Николаевой. С. 86-91. 


� Райзберг Б.А., Лозовский Л.Ш., Стародубцева Е.Б. Современный экономический словарь. М.1997. С. 33.


� Дипломатический словарь. Том I. Изд-во «Наука». М. 1984. С. 163-164.


( Подробная информация о сборнике «Инкотермс - 2012» дана в теме настоящего учебного пособия.


� Балабанов И.Л., Балабанов А.И. Внешнеэкономические связи. Учебное пособие. М. 1998. С. 169


� Ревинский И.А. Международная экономика и мировой рынок. Учебное пособие. Новосибирск 


1998. С. 118


� Основы внешнеэкономических знаний. М. 1994. С. 175


� Дедвейт – полная грузоподъемность судна с выключением всех необходимых для плавания запасов снабжения (топливо, вода и т.п.).


� Джон Перкинс «Исповедь экономического убийцы». М. 2007


� Реципиент – страна, привлекающая зарубежные инвестиции (от лат. Recipient – получающий, принимающий).


� Основы внешнеэкономических знаний. М., 1994. С. 92.


� См. там же, с. 98-104.


� Обзор сделан по БИКИ. 2011, № 100, 101, 102


� Мировая экономика и международные экономические отношения. Учебник под ред. Проф. А.С. Булатова и проф. Ливенцева. С. 188-201


� Международное публичное право. Ответственный редактор проф. К.А. Беняшов. М. 2011. С. 503


� Международное обыкновение – правило, сложившееся в сфере внешней торговли на основе волеизъявления партнеров по сделке, но не является юридической нормой.


� Международное право. М. 1994. С. 411 


� Международные экономические отношения. Учебник. Под общей ред. В.Е. Рыбалкина. С. 215


( Варрант – приложение к ценной бумаге, предоставляющее ее владельцу дополнительные права и льготы


� Напомним, что вексель, именуемый траттой, выписывается векселедержателем (трассантом) в виде письменного поручения, приказ векселедателю (трессату) заплатить заимствованную сумму с процентами третьему лицу (ремитенту). Тем самым ремитент становится новым векселедержателем.


� Акцепт - это обязательство (подтверждение, согласие) плательщика оплатить в установленный срок пере�водный вексель, выставленный на оплату счет, удовлетворить другие требования об оплате. Акцепт оформ�ляется в форме надписи «акцептовано» на платежном требовании и подписью. Когда говорят, что документ акцептирован, это означает, что есть согласие плательщика (банка) на его оплату.


� Интерфейс (англ. Interface) - система унифицированных связей и сигналов, посредством которых устройст�ва вычислительной техники соединяются друг с другом.


�  Подробнее о платежном балансе см.: Маконнелл Кэмпбелл Р., Брю Стенли Л. Экономикс. 1992. Кн. 2 С.343-36!; Буглай З.Б., Ливенцев H.H. Международные экономические отношения. М., 1996. С. 83-153.








� Тектоника (греч. Tektonike) - отдел геологии, изучающий строение, происхождение земной коры, движе�ние ее участков, процессы горнообразования и образование материалов.


� Статистические данные по теме 12 учебного пособия заимствованы из разных источников: Дорлинг Кин-дерсли. Атлас мира. Лондон. Нью-Йорк, Штутгарт, Москва 1999; Ю.И. Гладкий, СБ. Лавров. Экономиче�ская и социальная география мира. М. 2000; Ю.Г. Липец, В.А. Пуляркнн, СБ. Шлнхтер. География мирово�го хозяйства. М. 1999; Подборки статей из журналов; «Мировая экономика и международные отношения» 1999-2003 гг., «Внешнеэкономический бюллетень», «Российский экономический журнал».


� Примечание. После сильнейшего землетрясения и цунами весной 2011 г. в Японии началась переоценка использования атомных электростанций во многих странах мира вплоть до отказа, яркий пример – Германия


�  Современный экономический словарь. С. 347


�  Там же. С. 191


� БИКИ. 6октября 2011.


� В.А. Борисов. Демография (Текст) / В.А. Борисов. М: Издательский дом …………….., 2001, С. 122


� БИКИ. 11 октября 2011г.


� Российский внешнеэкономический вестник.2011, №4.с.26


� Российский внешнеэкономический вестник. 2011, №4.с.32,35


� Внешняя торговля. 1993. №2. С.44; 1994, №2-3. С.46-47; 1995, №2-3. С.55; 1996,№1-2,.С61-62; 1997, №1-3. С 62-64; 1999, №3. С. 45-46; 200, №2. С. 19-22.; БИКИ. 21 февраля 2012 г.


� Внешнеэкономический бюллетень. 2001. №4. С. 9-12.


� Внешняя торговля. 200. №3. С 51.


� «Социально – экономическое положение России январь – декабрь 2010 г.»  Федеральная служба государственной статистики; БИКИ. 21 февраля 2012 г.


«Таможенная статистика внешней торговли Российской Федерации». 2010г. 


«Платежный балланс и внешний долг России в 2010г.» Центральный Банк России.)


� Российский внешнеэкономический вестник. 2011, №4. С. 28.


� Российский внешнеэкономический вестник. 2011, №4. С. 32.


�Российский внешнеэкономический вестник. 2011, №4 С. 32.


� Российский внешнеэкономический вестник. 2011, №4. С.42.


� Россия в глобальной политике. -2010, № 4. С. 84.


� Российский внешнеэкономический вестник. 2011, №4. С. 85.


� Обзор экономической политики в России за 1998 год. Бюро экономического анализа 1999. С.34.; БИКИ, 9 февраля 2012 (расчетные данные).





� БИКИ.2.II. 2006 г.





� По данным публикаций ЦБР о платежных балансах России за соответствующие годы; Внешнеэкономический бюллетень. 2000. №1-.С.9.


� Аргументы и факты. 2011, №38, С.3.


� Российская газета. 2012, 3 февраля


� Бики.24 и 28 января 2012г.


� Международные экономические отношения. СПб. С. 214.


*Без учета неорганизованной торговли.


� Внешнеэкономическая торговля. 1999. №4. С.55; Внешнеэкономический бюллетень, 200. №3.С. 16


� «Экономика и жизнь», 2006 №3


*Объем внешнеторговых связей России со странами СНГ за 2010г. дан в разделе учебного пособия 14.4.


� Полный текст закона опубликован в журнале «Внешняя торговля» (1999. №6).
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